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Libros legales

Toda empresa para poder dar inicio a sus labores comerciales debe de cumplir.

1- Inscrito en el registro Público dependiendo tipo de empresa, este requisito lo debe de realizar un abogado o notario.

2- Inscrito en Tributación directa, y en un régimen dependiendo de la actividad principal a lo que se va a dedicar el comercio, servicio etc.

3- Contar con los libros legales debidamente inscritos, foliados y sellados por tributación directa con los timbres legales.

4- Los libros auxiliares que lo ayuden a llevar correctamente su contabilidad

La inscripción y presentación de libros se puede hacer en forma personal, pagar a alguien que se lo haga.
El llenado de libros debe ser por un contador CPI, debidamente inscrito.

La sociedad anónima al igual que otras inscritas en el régimen tradicional están en la obligación de n o tener un atraso mayo de 3 meses en los libros contables, ( diario, mayor, balances), y a tener por lo menos 1  acta anual en los libros legales  de actas reunión, junta directiva, reunión de socios, y verificación de quórum.

Es obligatorio escribir sin tachaduras respetando el folio, en forma progresivo de fecha, sin espacios en blanco, rasgaduras, entre reglones, o tachones, cualquier equivocación u omisión ha ce salvarse por medio de nota en un nuevo asiento.

El libro de inventario se abrirá con la descripción exacta y detallada del dinero, valores, crédito, mercadería y vienen que forman el activo, lo mismo que las deudas, y toda clase de obligaciones, detallando el capital neto, deberá tener al final del año fiscal el nuevo inventario, resultado de la operación deberá coincidir con los saldos de los balances. Deberá de incluir también balance de comprobación, anterior, estado de pérdidas y ganancias, balanza general de situación después de cierre, estado de superávit  aplicación de sobrantes  para las sociedades todo esto debe ser firmado por el propietario o dependiendo del tipo de sociedad
Fuente principal de ingresos


En las empresas de servicios los ingresos se pueden catalogar o ubicar en 



Comisiones  ganadas



Intereses ganado



Alquileres cobrados



Servicios.

Característico en empresas de transporte, lavanderías, peluquerías, consultorios médicos etc.

Ingreso por ventas  en empresas de compara y ventas  de mercaderías,
Las ventas se registran de igual modo que la prestación de servicios ej.

	10-12
	Cuentas por pagar
	9000.00
	

	
	     Ventas
	
	9000.00

	
	Mercadería vendida al crédito durante los primeros 10 días del mes
	
	

	
	
	
	


Como se ve en el asiento la cuenta de ventas que representa los ingresos se acredita.

El impuesto de ventas, es una obligación de cobro de las empresas mercantiles, para esto deben de estar inscritas  en el régimen tradicional  (ventas y renta).

El responsable vendedor, se convierte en recaudador de este impuesto a favor del estado, y tiene que pagarlo en los primeros 15 días hábiles posteriores al cierre del mes en que se hizo la transacción. Se reporta en la fórmula d104  m y se calcula el porcentaje de ley 13% por las compras (con impuesto) menos el porcentaje  13% por las ventas si se tiene mayor ingreso se deber de pagar la diferencia, si es menor el vendedor asume la perdida como un costo de operación.  Se debe de registrar una cuenta de impuesto de ventas por pagar por ejemplo.
	16-08
	Caja y bancos
	2260
	

	
	     Ventas
	
	2000

	
	     Impuesto de ventas por pagar
	
	 260

	
	Ventas de mercadería por el monto de ¢2,000.00 y el  i.v. 13%
	
	

	
	
	
	


Como se aprecia la cuenta de impuesto por pagar es un pasivo.}
Contabilización de compras


Para registrar adquisiciones de mercadería a la que se dedica  el negocio se usa a la cuenta de compras, que se registra mercadería que ingresa al local y la cuenta de ventas registras lo que sale  a los clientes.

	10 dic.
	Compras
	3000
	

	
	      Cuentas por pagar
	
	3000

	
	Mercadería comprada a acredito
	
	

	
	
	
	


Impuesto sobre compras todo comerciante responsable está obligado a cobrarlo al vender y pagarlo al comprar debe de llevar en forma ordenada el impuesto cobrado en ventas y pagado en compras.

	18-02
	Compras
	130000
	

	
	Impuesto ventas por pagar
	  16900
	

	
	        Caja
	
	146900

	
	Total de compras netas efectuadas en el mes , con registro de impuesto de ventas 13%
	
	

	
	
	
	

	28-02
	Caja y bancos
	214700
	

	
	     Ventas
	
	190000

	
	     Impuesto de ventas por pagar
	
	   24700

	
	Total de ventas netas efectuadas en el mes con registro de impuesto por pagar
	
	

	
	
	
	


Al mayorizar estos asientos

Impuesto de ventas por pagar
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El día que se paga el impuesto se debe de hacer el siguiente asiento

	15-03
	Impuesto de ventas por pagar
	7800
	

	
	      Cajas
	
	7800

	
	Cancelando lo correspondiente al impuesto de ventas del periodo
	
	

	
	
	
	


Nota 


En los gastos no se registra el impuesto de ventas verifiquen  el asiento siguiente

	28-02
	Gastos de Papelería
	660
	

	
	    Caja
	
	660

	
	Registro de gasto de compra de papelería
	
	

	
	
	
	


Por la compra de una maquina

	28-02
	Gasto de mobiliario y equipo
	100000
	

	
	    Caja
	
	100000

	
	Registro de gasto de compra de maquina
	
	

	
	
	
	


Elementos de compras


Los elementos o cuentas que se derivan de las compras son

Inventario (Inicial y final)

Compras

Fletes y acarreos sobre compras

Devoluciones y bonificaciones sobre compras

Descuento sobre compras

Costo de ventas.

Concepto  de Inventario.
a- Al principio son las mercadería compradas durante el periodo que no se vendieron y que quedaron en existencia para vender en el próximo periodo

La cuenta de compras se convierte en cuenta de inventarios

Compras registra todas las adquisiciones de mercadería
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Fletes  y acarreos sobre compras

Los fletes deben de cargase a fletes y acarreos sobre ventas ya que forman parte del costo de la mercadería comprada y deben de cargarse o incluirse al cálculo de costo de artículos vendidos así como en la valoración de inventario.
Devoluciones y bonificaciones sobre compras


Se pueden devolver el total de los artículos o una parte si no son los que se solicitaron (clase, calidad, especificaciones) o se puede recibir bonificación sobre el precio.  Para el que compras se origina un crédito a la cuenta de devoluciones y bonificaciones sobre compras afectando el costo de artículos y en consecuencia costo de artículos vendidos.


En las compras se deducen las devoluciones y bonificaciones para obtener las compras netas.

Descuentos comerciales


Son las deducciones al precio pueden ser por

a- Para evitar la frecuente actualización de catálogos o listas se actualiza por medio de la aplicación de un descuento lineal

b- Para conceder  a los comerciantes una deducción sobre los precios de menudeo

c- Para atraer a cliente potenciales y lo maneja el vendedor

Estos descuentos pueden ser un porcentaje fijo o la suma de varios, por lo descuentos no se debe de registrar ningún asiento ya que se registra  compras al precio neto según factura
Descuento de pronto pago


Son aquellas deducciones se que conceden a los clientes para inducirlos a pagar sus facturas dentro de un plazo definido,.. Normalmente se expresan de la forma 3/10, 2/20, N/30 significa 3% en los 10 días, 2% en 20 días, y neto a 30 días.

Ejemplo de lo que puede llevar el costo de lo vendido
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Para calcular el costo de ventas
	28-02
	Inventario ( inicial)
	
	6710
	

	
	Compras 
	
	640
	

	
	Flete y acarreos sobre compras
	
	23
	

	
	Devoluciones y bonificaciones sobre compras
	
	
	100

	
	Descuento sobre compras
	
	
	17.80

	
	Inventario final
	
	
	4730

	
	
	
	
	


Esto anterior serian los saldos de libro de mayor  de cada movimiento y cuenta,

	30-09
	Inventario final
	
	4730
	

	
	Devoluciones y bonificaciones
	
	  100
	

	
	Descuentos sobre compras
	
	  17.80  
	

	
	Costao de mercaderia avendida
	
	2525.20
	

	
	   Inventario inicial
	
	
	6710

	
	Compras
	
	
	 640

	
	Fletes y acarreos
	
	
	  23.00

	
	Pare cerrar todas las  cuentas de compras quedan abiertas cuentas de inventario final y costo de ventas
	
	
	

	
	
	
	
	


Lo podemos ver como parte de un estado

Estado de costo de los artículos comprados
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Elementos de ventas 
Contabilización de ventas


Se registra que la prestación de servicios, venta  de  la cuenta que recoge todas las a mercaderías que se venden en un negocio comercial
Devoluciones y bonificaciones sobre ventas


 Se puede dar devoluciones en ventas si el cliente no está a gusto con lo que se le vendió  o con lo que se le entrego. O pueden recibir bonificación sobre el precio de venta, para quien vende significa un desembolso  de efectivo o un crédito a cuenta por cobrar con cargo a la cuenta de devolución y bonificación sobre ventas se hace enviándole al cliente una nota de crédito lógicamente deduce cuenta de ventas.

Descuento sobre ventas por pronto pago 


Deben de  tratarse como descuentos sobre ventas para vendedores y como descuento sobre compras para compradores.

Costo  de ventas tiene relación con las ventas en el momento de obtener la utilidad sobre ventas ya que la resta entre una y otra nos da el resultado ejemplo.

[image: image5.png]Ventas netas €120,000.00
~costode laventa 98,000.00

Utiidad bruta enventas €22,.000.00




La utilidad bruta en ventas se origina del movimiento general, para transacciones en mercaderías las ventas representan el costo de ventas más el margen de utilidad
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Seria mostrando
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Asiento de cierre de las cuentas de elementos de ventas

Se deben de cerrar 


Costo de mercadería vendida para obtener utilidad bruta en ventas, las cuales se recoge esta utilidad en la cuenta temporal de pérdidas y ganancias. Para el registro de os productos y gastos se deben detallar la cuenta a cerrar o ajustar contra pérdidas y ganancias ejemplo.

	30-09
	Ventas
	25000
	

	
	     Devoluciones y bonificaciones sobre ventas
	
	  1500

	
	     Descuento sobre ventas
	
	    700

	
	    Costo de ventas
	
	16250

	
	    Pérdidas y ganancias
	
	  6550

	
	Para cerrar todas las cuentas de los elementos de ventas y costo de ventas quedando abiertas perdida y ganancias con el monto de la utilidad bruta en ventas para cierre
	
	

	
	
	
	


Estado de pérdidas y ganancias
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Practica #1 empresas comerciales

2 marzo inicia la compañía Fernando s.a. capital social e ¢500,000.00 el cual se divide en ¢250,000.00 en inventario, y ¢250,000.00 en efectivo

4 se compra ropa por 300,000.00 ivi a crédito

7 se venden 300,000.00 ivi

8 se compra mobiliario y equipo para exhibición por 600,000.00 50% a crédito

9 se compra mercadería por un valor de 150,000.00 ivi

10 se venden 400,000.00 ivi 

11 se realiza publicidad  con contrato por 200,000.00

12 se compra artículos para exhibición 100,000.00

13 se pagan salarios  200,000.00

14 se vende mercadería por 500,000.00 al crédito y 100,000 ha contado ambas ivi

15 se paga alquiler 200,000.00 de los cuales 100,000.00 son depósito
16 se vende de contado 200,000.00 ivi

17 se vende a crédito 400,000.00 ivi

18 se hace compra por 300,000.00 ivi

Con un inventario final de 500,000.00

Hacer diario, mayor, balances.
Balanza de comprobación

Compañía Fernando S.A.
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Balance general

Compañía Fernando .S.A.

Al 30 de marzo
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Pérdidas y ganancias

Compañía Fernando S.A.

Por el periodo del 2 de marzo al 31 de marzo
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