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Introducción
Entre los contratos mercantiles se encuentra la compraventa tema  de estudio que nos lleva a buscar su génesis para la fácil comprensión de su contenido.

La compraventa, fue un contrato típico, muy regulado en la historia,  luego del trueque, del que podemos decir que es el más antiguo  que se tiene conocimiento y que fue considerado el móvil de la circulación a través del tiempo, el mismo  que termina con la llegada de la moneda,  es  en este momento que se inicia la Obligación del pago, que viene a ser  como base a la regulación que se la ha venido dando a este contrato y que vamos a  proceder a estudiar sus clasificaciones.

 A pesar de por tradición parece ser un contrato libre, la compraventa admite diversas modalidades y solemnidades  ya sea en casos especiales en ocasión al sujeto o al objeto o las dos nos conlleva a una necesaria revisión de la compraventa mercantil.

El precio es un factor importante para generar la obligación  los cuales  tienen muchos nombres, hay precios a todo nuestro alrededor, 

En la presente investigación se establecen tanto el significado del PRECIO como también los pasos para la fijación del mismo y los diversos métodos que utilizan las empresas para establecer los precios de compraventa de sus productos.

Concepto
El concepto legal de compraventa mercantil resulta de integrar el concepto civil con las especialidades señaladas por el Código de Comercio. 

Desde el punto de vista jurídico la compraventa Civil y Comercial son contratos idénticos, sin embargo por su acción distinta económica que desempeñan, existen diferencias sin importancia en su regulación legal. A continuación anotare algunas definiciones de  compraventa:

Se conoce popularmente como compraventa a aquel comercio en el cual se compran y venden cosas, especialmente aquellas usadas o antiguas. 

La compraventa, es un contrato, en el cual una parte se obliga a trasmitir la propiedad de una cosa determinada a otra, y la otra parte se obliga a pagar un precio determinado en dinero. 

-“El contrato de compraventa definidos por el Código Civil en el artículo 1.732; y en los siguientes términos: compraventa es un contrato en que cada una de las partes se obliga a dar una cosa, y la otra a pagarla en dinero. El que contrae la obligación de dar la cosa se llama vendedor, y el que contrae la de pagar el dinero, comprador. El dinero que el comprador se obliga a dar por la cosa vendida se llama precio.
La doctrina comercial define la compraventa 
Como un Contrato consensual, bilateral, oneroso, en el que una parte se obliga a mantener en el uso y disfrute pacífico de una cosa a otra a cambio de un precio. 

El contrato de compraventa es aquel contrato bilateral en el que una de las partes (vendedora) se obliga a la entrega de una cosa determinada y la otra (compradora) a pagar por ella un cierto precio, en dinero o signo que lo represente.

 El Contrato de Compra Venta es el factor central de toda transacción comercial,[
La compraventa se reputa (se considera) perfecta desde que las partes han convenido en la cosa y en el precio...¨A partir del momento en que se perfecciona el contrato de compraventa, es decir, a partir del momento en que las partes se han puesto de acuerdo en la cosa y el precio, nace simplemente una obligación, un vínculo jurídico.                                                                                           

El vendedor queda obligado a entregar la cosa materia del contrato de compraventa, en el tiempo y en el lugar convenido; por su parte, el comprador se obliga a pagar el precio en la cantidad y en las condiciones estipuladas. 

Toda la significación doctrinaria del Derecho Civil, sobre la compraventa se aplica a la compraventa mercantil. Este hecho trascendente es tan real que el Código de Comercio ecuatoriano no trae una definición de compraventa ni tampoco de compraventa mercantil. Esto significa que a toda compraventa mercantil se aplicará:

PRIMERO.- Las Normas generales del Código Civil, referidas al contrato de compraventa;

SEGUNDO.- Las Definiciones que sobre la materia trae también el Código Civil; y,

TERCERO.- La normativa específica sobre la casuística particular de la compraventa mercantil, determinadas por el Título II, del libro Segundo, del Código de Comercio.

Es así que el  concepto de compraventa mercantil coincide con el antes apuntado, pero es aplicable tan sólo a un ámbito limitado de supuestos de la vida real, que son los únicos cuya adecuada regulación exige la normativa especial contenida en el Código de Comercio. 

La compraventa mercantil, tal como se configura y nace históricamente, viene determinada por un doble dato de la realidad que intenta regular. En primer lugar, se aplica tan sólo a la compraventa de mercaderías; en segundo lugar, se aplica a las compraventas en que tanto el comprador como el vendedor sean  comerciantes. Pero el Código de Comercio vigente, siguiendo al de 1829, no ha expresado estos  criterios de delimitación de esta manera franca y taxativa, sino que, llevado de una concepción generalizadora del Derecho mercantil a todos los actos objetivos de comercio.

La doctrina ha considerado necesario, pues, dar un concepto doctrinal, y siguiendo la concepción mayoritaria podemos definir la compraventa como “contrato consensual, bilateral, oneroso, en el que una parte se obliga a mantener en el uso y disfrute pacífico de una cosa a otra a cambio de un precio”. 

 El contrato de compraventa, es en este  ámbito mercantil, lo definiremos como algo así como un  contrato por excelencia en el  mundo mercantil, el mundo del negocio, es el mundo de las ventas o de las ¨compraventas¨ para expresarlo en estricto lenguaje jurídico. 
Para concluir la compraventa se perfecciona en el momento en que las partes se ponen de acuerdo en la cosa y en el precio. Es decir en este momento nace la Obligación que es el vinculo jurídico en que el vendedor queda obligado a entregar la cosa materia del contrato de compraventa en lo convenido por su parte, y. Por otro lado el comprador se obliga a pagar el precio en la cantidad y en lo estipulado en dicho contrato. 

El contrato de compraventa, entonces, no transfiere por sí mismo el dominio o propiedad de la cosa,  pero, sea que el vendedor no cumpla con la entrega, o que el comprador no pague el precio, no por eso se puede hablar de ¨inexistencia¨ del contrato; al contrario; la compraventa es perfecta y como existe un contrato perfecto y válidamente celebrado, cada una de las partes puede exigir el pago de su crédito en las condiciones, calidades y tiempo estipulados. 

En términos generales, esa es la compraventa, un contrato típico, que está regulado en la ley del Código Civil y del Código de Comercio. Este contrato hoy en día mueve la economía y lo seguirá haciendo, hasta que surja un nuevo contrato mejor.

Como hemos analizado el Código Civil no define dogmáticamente el contrato, sino que de forma descriptiva establece que, en su virtud, uno de los contratantes se obliga a entregar una cosa determinada y el otro a pagar por ella, un precio cierto (es decir, determinado o determinable) en dinero o signo que lo represente, no así podemos decir del Código de Comercio que  lo menciona en forma dogmatica en los artículos a partir del 169  y  hace uso del Código Civil  para llevar a cabo el cumplimiento de la norma en el contrato de compraventa.

Características de la compra-venta 

El artículo 3 del Código  de Comercio., cuando establece los actos de comercio, lo enumera en 1er lugar, dando las características que debe reunir dicha gestión, para ser considerado mercantil y son: una objetiva, la necesidad de que el bien material del contrato sea mueble y otra eminentemente subjetiva, el ánimo de revenderlo en la misma forma o en forma distinta. 
Los más caracterizados comentaristas estiman que aquello de que solo los bienes muebles son materia de legislación mercantil es un arcaísmo, hoy por varias fuentes, los inmuebles han incursionado en este campo.

ART 3.-Son actos de comercio, ya de parte todos los contratantes, ya de parte de alguno de ellos solamente:
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Compraventa

La compra o permuta (cambio-trueque-canje) de cosas muebles hechas con el ánimo de revenderlas o permutarlas en la misma forma o en otra distinta; y la reventa o permuta de estas mismas cosas.
1.- Las cosas tienen que ser muebles. Este principio es parte integrante del Derecho Mercantil.

2.- El que adquiere debe de hacerlo a titulo oneroso (compra o permuta), no caen en la esfera del Código de Comercio si la adquirió por donación, herencia o prescripción adquisitiva.

3.- La adquisición debe ser  con el ánimo…siendo algo tan subjetivo, que necesariamente entramos en el mundo de lo abstracto. Sin embargo en la mayoría de los casos, quienes se dedican al comercio, dejan ver claramente sus intenciones.

ART 140 Del Código  de Comercio.  El contrato es mercantil desde el momento que se célebre  Con un comerciante  que posea matricula de Comercio. 

El contrato deberá contener: 

Nombres-apellidos-domicilio y profesión-descripción precisa de los objetos vendidos-lugar donde los mantendrá los objetos durante la vigencia del contrato-precio- fecha de la suscripción-formas y condiciones de pago-indicación de haberse emitidos letras- o suscrito pagares u otros documentos que asegure el crédito, si esta como prenda o no y la indicación de su inscripción en el Registro Mercantil.

Dentro de la clasificación que hace el Código Civil de los contratos, la compra- venta presenta los caracteres  siguientes: es un contrato consensual, bilateral, oneroso y conmutativo.

CONSENSUAL.-

Es consensual, porque por regla general se perfecciona con el consentimiento de las partes, como se desprende del:

Inciso 1 del art 1801, que dice: “la venta se reputa perfecta desde que las partes han convenido en la cosa  y en el precio” Puestos de acuerdo comprador y vendedor, en la cosa y en el precio, nace el contrato, y se forman las obligaciones de las partes, el vendedor a entregar la cosa y el comprador a pagar el precio.

Únicamente en ciertos casos, debe de instrumentarse, aclarando que, el comprador solo lo adquiere plenamente, cuando es practicada la tradición, y hasta que ella se produzca, solamente detecta derechos personales respecto al vendedor, de manera que, solamente, tiene la posibilidad de reclamárselo al vendedor.

Cuando el valor de lo vendido excede de $ 200,00 dólares, el contrato debe otorgarse por escrito, como lo establece el art. 1709, caso contrario deberán recurrir a las pruebas, la de testigos, pero podrá ser probado por cualquier otro medio como confesión de parte, presunciones o juramento.

Excepción: Solemne, ello sucede en los casos taxativamente enumerados por la ley, no pueden ser interpretados por semejanza. Así lo señala el inciso 2 del art. 1801, “La venta de bienes raíces servidumbres y censos, y la de una sucesión hereditaria, no se reputan perfectas ante la ley, mientras no se ha otorgado escritura pública”.

BILATERAL

Decimos siempre que es bilateral, pues se necesitan 2 partes para llevarlo a cabo: una que se desprende de un bien y otro, que lo aumenta a su patrimonio (aunque sea momentáneamente), llamados vendedor y comprador respectivamente.
Porque en el momento de perfeccionarse genera obligaciones reciprocas para ambas partes, impone al vendedor la obligación de entregar la cosa y sanear la evicción (despojo, desprendimiento), y los vicios redhibitorios (devolutorios, reintegrables, restituibles); y al comprador impone la obligación de pagar el precio.

Hay obligaciones que son del contrato de compraventa, y otras que son de su naturaleza, o sea, que se entienden pertenecerle cuando las partes nada dicen. 

Son básicamente del contrato de compra-venta la obligación del vendedor de entregar la cosa y la obligación del comprador de pagar el precio, 

Art, 1793 consigna (envía) que sin ellas no pueden haber contrato de compra venta. Son por naturaleza del contrato de compra- venta, la obligación de sanear la evicción (despojo) y los vicios redhibitorios (devolutorios, reintegrables) porque aunque no tengan necesidad de una estipulación expresa, pueden las partes renunciarlas.

ONEROSO.- 

Pues siempre hay que pagarlo en dinero. Es un costo. 

En un contrato de compraventa tanto vendedor como comprador se imponen un gravamen (carga, impuesto, hipoteca), ambas partes obtienen un beneficio.

CONMUTATIVO.-

Porque lo que cada parte se obliga a dar se mira como equivalente de lo que debe dar a su vez la otra parte.

Excepción: puede ser aleatorio (circunstancial, eventual)  lo que sucede cuando la venta es de una cosa que no existe, pero que se espera que exista; como lo dice el art 1814 cuando se vende la suerte.

La compra-venta es titulo traslaticio de dominio.-

El Código Civil en cuanto a la adquisición del dominio, la compra-venta es un titulo traslaticio de dominio; no es un modo de adquirir el dominio; porque no hay mas modos de adquirir que los señalados en el art. 588.

La compra-venta es un titulo que habilita al comprador para que pueda llegar a hacerse dueño de la cosa por medio de la tradición;  mientras la tradición no se efectué, un contrato podrá ser perfecto, podrá engendrar derechos y obligaciones para las partes, pero no transfiere el dominio.

La tradición se hará en conformidad a las reglas que conocemos, según que la cosa sea mueble o inmueble, y así, la inscripción de la compra-venta en el Registro pertinente de Bienes Raíces no es solemnidad de este contrato, sino solamente la manera de hacer la tradición cuando la cosa vendida es un bien raíz. La única solemnidad de la compra-venta es, en algunos casos, como lo expresa el inciso 2 del art. 180, el otorgamiento de la escritura pública.

De lo anterior decimos, que aunque no se haga la inscripción en el Registro Mercantil hay compra venta, lo que no habrá sin la inscripción, es adquisición del dominio por parte del comprador.

En el derecho Francés: allí entre los modos de adquirir el dominio figura el consentimiento de las partes; el comprador se ha ce dueño de la cosa vendida por el solo hecho de haber celebrado el contrato, y en la venta de bienes raíces es necesario que el contrato se transcriba esa transcripción no tiene como objeto radicar el dominio en manos del comprador sino hacer que produzca efectos respecto de terceros.      

 Elementos de la compraventa
ELEMENTOS PERSONALES

CONSENTIMIENTO DE LAS PARTES.- El consentimiento de las partes está determinado por el vendedor y el comprador que son  Los sujetos del contrato pueden ser personas físicas o jurídicas con la capacidad jurídica, y de obrar, necesaria para obligarse. En este sentido pues, la capacidad en derecho se subdivide en capacidad de goce (la aptitud jurídica para ser titular de derechos subjetivos, comúnmente denominada también como capacidad jurídica) y capacidad de ejercicio o de obrar activa o pasiva (aptitud jurídica para ejercer derechos y contraer obligaciones sin asistencia ni representación de terceros, denominada también como capacidad de actuar). Además el consentimiento de las partes no puede faltar en un contrato de compraventa, porque no hay ningún contrato que pueda nacer sin él.

ELEMENTOS REALES: Del contrato de compraventa son la cosa y el precio

LA COSA.- El segundo requisito necesario para que haya la compraventa es que haya una cosa vendida; Las cosa vendida no puede faltar pues de otra manera no habría contrato de compraventa ya que faltaría el objeto del vendedor, y no teniendo objeto esta obligación no podría existir, y no existiendo la obligación del vendedor carecería de causa la obligación del comprador ya que la causa para él es la obligación del vendedor; y si la obligación del comprador carece de causa tampoco puede existir, pues es sabido que para que haya obligación debe existir una causa real y lícita, como lo dice el Art. 1483 del C.C. : No puede haber obligación sin una causa real y licita pero no es necesaria expresarla. La pura liberalidad o beneficencia es causa suficiente. Se entiende por causa el motivo que induce al acto o contrato; y por causa ilícita la prohibida por la ley, o contraria a las buenas costumbres o al orden público. 

EL PRECIO.- El tercer requisito necesario para que haya la compraventa es el precio, como lo dice la parte final del Art. 1732 C.C. que es el dinero que el comprador se obliga a dar por la cosa, así como no puede haber compraventa sin la cosa vendida, tampoco puede haberla sin el precio. El precio es esencial, como se desprende del Art. 1732 que define este contrato.

ELEMENTOS FORMALES.-  
La forma es el conjunto de signos mediante los cuales se manifiesta el consentimiento de las partes en la celebración de un contrato. En algunos contratos es posible que se exija una forma específica de celebración, por ejemplo: puede ser la forma escrita, la firma ante un notario público o ante testigos etc.
DE LA COSA VENDIDA
COSA.- Según el diccionario jurídico de Guillermo Cabanellas en su acepción máxima comprende todo lo existente, de manera corporal e incorporal, natural o artificial, real o abstracta, la cosa se contrapone a persona, en la esfera jurídica expresa lo material (casa, finca, dinero) frente a lo inmaterial o derechos (un crédito, una obligación, una facultad).
REQUISITOS DE LA COSA VENDIDA

COMERCIABLE.- Porque el objeto de toda obligación debe ser lícito, pues el Art. 1480 C.C. en su núm. Primero entre otros nos dice que hay objeto ilícito en la enajenación de las cosas que no están en el comercio, de tal manera que si la obligación fuera incomerciable, adolecería de nulidad absoluta por ilicitud del objeto.    

DETERMINADA.- En esta parte se deben aplicar las reglas generales que rigen el objeto de las obligaciones; si la cosa que se vende es indeterminada, no hay contrato, porque no hay una cosa sobre que recaiga la obligación sobre el vendedor. Además hay que agregar que la cosa que se vende debe ser singular, la ley no acepta que se venda una universalidad jurídica, porque no hay transferencia a titulo universal. 

TENER EXISTENCIA REAL.-  A este respecto hay que hacer una distinción: si la cosa vendida no ha existido, pero se espera que exista; y si ha existido y dejo de existir. Si la cosa ha dejado de existir al tiempo del contrato, no puede este formarse, por falta de objeto sobre que recaiga la obligación del vendedor, como lo dice el Art. 1753 C.C. La venta de una cosa que al tiempo debe perfeccionarse el contrato se supone existente y no existe, no surte efecto alguno.  

QUE NO PERTENEZCA AL COMPRADOR.- Al respecto, el Art. 1755 C.C. nos dice: la compra de cosa propia no vale; y el comprador tendrá derecho a que se le restituya lo que hubiere dado por ella.

DE LA COSA VENDIDA EN EL CÓDIGO DE COMERCIO.-  Art.169.- La venta mercantil de cosa ajena es válida, y obliga al vendedor a adquirirla y entregarla al comprador, so pena de resarcimiento de daños y perjuicios.

Si la obligación fundamental que tiene el vendedor es transmitir el dominio de la cosa vendida al comprador puede parecer un contrasentido admitir la validez de un contrato de compraventa cuando la cosa vendida no es propiedad del vendedor.

Rocas Sastre .- Dice que el Código Civil sigue, esencialmente, el Sistema Romano sobre la Compraventa, en la que el vendedor contrae la obligación de entregar la cosa al comprador, pero no hay ninguna norma en el Código Civil que obligue al vendedor a ser propietario de la cosa que vende, por ello hay que distinguir dos situaciones:

1.-Si el vendedor es dueño de la cosa vendida la tradición instrumental transmite la propiedad de la cosa al comprador,

2.-Si el vendedor no es el dueño de la cosa vendida le transferirá al comprador el poder y posesión que tuviese sobre la cosa vendida y si sumando el tiempo de posesión del vendedor y el tiempo de posesión del comprador se cumplen los plazos de la usucapión, ésta (la usucapión) se producirá a favor del comprador y, en consecuencia, éste adquirirá la propiedad de la cosa vendida por la usucapión.

Si antes de consumarse la usucapión la cosa fuese reivindicada por el verdadero propietario el vendedor estará obligado al saneamiento por evicción.

Concepto: la palabra evicción procede del latín “evincere” que significa vencer en juicio y consiste en la privación que se hace al comprador por sentencia firme y en virtud de un derecho anterior a la compra de todo, o parte, de la cosa comprada. 

Por lo tanto, el saneamiento por evicción es la obligación que tiene el vendedor de indemnizar daños y perjuicios al comprador si éste es privado de la cosa comprada en todo o en parte por sentencia firme y en virtud de un derecho anterior a la compra.

El saneamiento por evicción es un elemento natural del contrato de compraventa, es decir, que se presume que acompaña al contrato de compraventa mientras no conste expresamente lo contrario.

4.- EL PRECIO.- Todas las organizaciones con fines de lucro y muchas sin fines de lucro ponen precio a sus productos o servicios. 

Los precios los manejamos a diario en distintas clases de compraventas que realizamos así tenemos:   Pagamos alquiler, colegios, nuestra educación, honorarios a nuestro medico o dentista las líneas aéreas, taxis o camiones nos cobran un pasaje; las empresas de servicios como la luz y el teléfono llaman a sus precios tarifas; y el banco nos cobra intereses por el dinero que pedimos prestado. El precio de conducir un automóvil por algunas autopistas se llama peaje, y la empresa que asegura nuestro automóvil nos cobra una prima. El "precio de un ejecutivo es sus sueldo, el precio de un vendedor podría ser una comisión y el precio de un trabajador es un salario.

Por último aunque algunos economistas no estén de acuerdo, muchos de nosotros sentimos que los impuestos son el precio que pagamos por el privilegio de ganar de dinero.

Durante casi toda la historia los precios se fijaron por negociación entre quienes compran y quienes venden.  Tradicionalmente el precio ha operado como principal determinante de la decisión de compra. 

Esto sigue siendo válido en los países más pobres, entre los grupos más pobres y en el caso de productos básicos uniformes Aunque factores distintos del precio se han vuelto más importantes para la conducta del comprador en las últimas décadas, el precio sigue siendo uno de los Elementos más importantes que determinan la participación de mercado y la rentabilidad de una empresa.

Los consumidores y agentes de compras tienen acceso a la información de precios y a quienes ofrecen precios descontados. Los consumidores investigan sus compras con cuidado, obligando a los detallistas a bajar precios. Los detallistas presionan a los fabricantes para que bajen sus precios. El resultado es un mercado que se caracteriza por fuertes descuentos y promoción de ventas.

Se denomina precio al valor monetario asignado a un bien o servicio. Conceptualmente, se define como la expresión del valor que se le asigna a un producto o servicio en términos monetarios y de otros parámetros como esfuerzo, atención o tiempo, etc.

Es un punto de referencia básico en toda oferta. Su mayor o menor presencia vendrá determinada por su grado de importancia frente a las ventajas y beneficios ofrecidos, y como elemento de comparación con la competencia. 

El precio no es sólo dinero e incluso no es el valor propiamente dicho de un producto tangible o servicio (intangible), sino un conjunto de percepciones y voluntades a cambios de ciertos beneficios reales o percibidos como tales. Muchas veces los beneficios pueden cambiar o dejar de serlo, esto lo vemos en la moda o productos que transmiten  status en una sociedad. El trueque es el método por excelencia utilizado para adquirir un producto, pero se entiende el trueque incluso como el intercambio de un producto por dinero. Para establecer el precio, se consideran las referencias del coste, el valor percibido del cliente y el comparativo con productos competidores. Estos factores son tenidos en cuento bajo la estrategia seguida por la empresa (penetración, descreme, obtención de nuevos clientes, etc.).                     

La importancia que le demos dependerá de sí es un precio competitivo, y si existen puntos de referencia para destacarlo como muy bueno. No sólo es importante que el precio sea bajo o alto, también es muy importante cómo se presenta. ¿Se trata de un descuento?, ¿una rebaja?, ¿un ahorro por una causa especial como un aniversario? Podemos presentar un precio distinto por lotes, como precio por lote, o, mejor aún, dar el precio para el primer producto, y el segundo, más bajo. Por ejemplo: 1.100 para el primero, y sólo 875  para el segundo consiguiéndose un pedido medio superior.

Una mecánica muy adecuada es presentar una oferta de varios artículos, complementarios que, comprados conjuntamente, aportan muy superior respuesta y pedido medio. Un ejemplo, es la oferta de una maleta, con accesorios de maletín y billetera, que hace que se ahorre con la compra conjunta.  El precio se tiene que tener en cuenta con los incentivos, y disminuidores de riesgo.  También se han de tener en cuenta los gastos de manipulación y envío, que es conveniente contarlos por separado, normalmente no afectan a la respuesta si no sobrepasan el 10 % del total.

El precio puede estudiarse desde dos perspectivas. La del cliente, que lo utiliza como una referencia de valor, y la de la empresa, para la cual significa una herramienta por la que convierte su volumen de ventas en ingresos.-
COMO FIJAR EL PRECIO

Ya que el precio es el elemento de la mezcla de marketing que produce ingresos; los otros producen costos, también es unos de los elementos más flexibles: se puede modificar rápidamente, a diferencia de las características de los productos y los compromisos. Al mismo tiempo, la competencia de precios es el problema más grave que enfrentan las empresas. Pese a ello, muchas empresas no manejan bien la fijación de precios.

LOS ERRORES MÁS COMUNES:

•
La fijación de los precios está demasiado orientada a los costos

•
Los precios no se modifican con la frecuencia suficiente para aprovechar los      cambios del mercado

•
El precio se fija con independencia del resto de la mezcla de marketing y no como un elemento intrínseco de la estrategia de posicionamiento en el mercado

•
El precio no es lo bastante variado para los diferentes artículos, segmentos de mercado y ocasiones de compra. Una empresa debe poner un precio inicial cuando desarrolla un nuevo producto, cuando introduce su producto normal en un nuevo canal de distribución o área geográfica y cuando licita para conseguir contratos nuevos.

La empresa debe decidir donde posesionará su producto en cuanto a calidad y precio. 

Obligaciones del vendedor y comprador según el Código de comercio
-El vendedor  debe entregar las cosas vendidas en el plazo y lugar determinados.

No estando señalado el plazo, el vendedor deberá tener las mercaderías vendidas a disposición del comprador, dentro de las veinticuatro horas siguientes a la celebración del contrato.

A falta de designación del lugar para le entrega, ésta se hará en el lugar donde existan las mercaderías al tiempo de perfeccionarse la compraventa.

-Si las mercaderías vendidas no hubiesen siso individualizadas, el vendedor cumplirá su obligación entregándolas sanas y de regular calidad.

-El vendedor está obligado a sanear las mercaderías vendidas y a responder de los vicios ocultos que contengan, conforme a las reglas establecidas por el código civil, en el titulo “de la  compraventa”

La acción redhibitoria prescribe en seis meses, contados desde el día de la entrega real. Para las mercaderías despachadas al extranjero, prescribe en un año.

La existencia de los vicios ocultos se prueba por los medios admitidos en el lugar a que han sido destinadas las mercaderías vendidas.

Entregadas las mercaderías vendidas al comprador, éste no será oído en las reclamaciones sobre defecto de calidad o falta de cantidad, siempre que las hubiese examinado al tiempo de la entrega y recibido sin reserva.

-El vendedor puede exigir en el acto de la entrega que se haga el reconocimiento integro en calidad y cantidad y en este caso no habrá lugar a reclamación después de entregadas las mercaderías.

-Si en el tiempo que medie entre la fecha del contrato y el momento de la entrega, hubieren disminuido las facultades del comprador, el vendedor no estará obligado a entregar la cosa vendida, aún cuando haya dado plazo para el pago del precio, si no se rindiere fianza que le dé una seguridad satisfactoria.

La entrega de la cosa vendida se hará por alguno de los medios prescritos en el código civil, y además:

1-  Por el envío que de ella el vendedor al comprador, a su domicilio o a otro lugar convenido en el contrato, a menos que la remita a un agente suyo con orden de no entregarla hasta que el comprador pague el precio;

2-    Por la transmisión del conocimiento, carta de porte o factura, en los casos de venta de mercaderías que están en tránsitos;                                                                       

3.-Por el hecho de poner su marca el comprador, con el consentimiento del vendedor, a las cosas compradas; y,

 4.-Por la transmisión del certificado de depósito de mercancías depositadas  en almacenes generales de depósito.

-Mientras el comprador no traslade las mercaderías, el vendedor es responsable de culpa lata o dolo en la custodia y conservación de aquellas.

-Estando las mercaderías, aunque sea por vía de depósito, en poder del vendedor, éste podrá retenerlas hasta el entero pago del precio y los intereses correspondientes. Si la venta fuere a plazo, y el comprador prefiere la devolución de la parte de dinero que hubiere dado, le será devuelta sin más reclamo.

-Si, después de perfeccionada la venta, el vendedor consume, altera o enajena y entrega a otro las mercaderías vendidas, deberá entregar al comprador otras equivalentes en especie, calidad y cantidad, o en su defecto, abonarle su valor de peritos, con indemnización de prejuicios

Rehusando el comprador, sin justa causa, la recepción de las mercaderías compradas, el vendedor podrá solicitar la resolución de la venta con indemnización de perjuicios, o el pago del precio con los intereses legales, poniendo las mercaderías a disposición del juzgado correspondiente para que ordene su depósito y venta en subasta, por cuenta del comprador.

El vendedor podrá igualmente solicitar el depósito siempre que el comprador retarde la recepción de las mercaderías, y, en este caso. Serán de cargo último los gastos de traslación de las mercaderías al depósito y de su conservación en él.

No entregando el vendedor dentro del plazo estipulado, las mercaderías vendidas, el comprador podrá solicitar el cumplimiento o la resolución del contrato, y en uno u otro caso la reparación de los perjuicios que hubiere sufrido.

-El comprador que contratare en conjunto una determinada cantidad de mercaderías, no está obligado a recibir una porción de ellas bajo promesa de que se le entregará posteriormente lo restante.

Pero si  el comprador aceptare las entregas parciales, la venta se tendrá por consumada en cuanto a las porciones recibidas, aún cuando el vendedor no le entregue las restantes.

-El comprador tiene derecho a exigir del vendedor que le entregue una factura de las mercaderías vendidas, y que pongan al pie de ella el recibo del precio total o de la parte que se le hubiere entregado.

No reclamándose contra el contenido de la factura, dentro de los ocho días siguientes a la entrega de ella, se tendrá por irrevocablemente aceptada.

-En todas las ventas a plazo que se realicen en el País, no se cobrarán intereses superiores al tipo máximo señalado en la Ley.

Obligaciones del vendedor según el código civil.- 

Art. 1764.- Las obligaciones del vendedor se reducen en general a dos: la entrega o tradición, y el saneamiento de la cosa vendida.

Art. 1765.- Al vendedor toca naturalmente los costos que se hicieren para poner la cosa en disposición de entregarla, y al comprador los que se hicieren para transportarla después de entregada.

Art. 1766.- El vendedor está obligado a entregar la cosa vendida inmediatamente después del contrato, o a la época prefijada en él.

Art. 1768.- El vendedor está obligado a entregar lo que expresa el contrato.

Obligaciones del comprador código civil.-

Art. 1811.- La principal obligación del comprador es la de pagar el precio convenido.

 Art. 1812.- El precio deberá pagarse en el lugar y el tiempo estipulados, o en el lugar y el  tiempo de la entrega, no habiendo estipulación en contrario.

 Con todo, si el comprador fuere turbado en la posesión de la cosa, o probare que existe contra ella una acción real de que el vendedor no le haya dado noticia antes de perfeccionarse el contrato, podrá depositar el precio con autorización del juez, y durará el depósito hasta que el vendedor haga cesar la turbación o afiance las resultas del juicio.

Art. 1813.- Si el comprador estuviere constituido en mora de pagar el precio en el lugar y tiempo dichos, el vendedor tendrá derecho para exigir el precio o la resolución de la venta, con resarcimiento de perjuicios.

Si exigiere la resolución, el demandado podrá consignar el precio completo, que comprende el capital y los intereses adeudados hasta que se reciba la causa a prueba.

Art. 1814.- La cláusula de no transferirse el dominio sino en virtud de la paga del precio, no surtirá otro efecto que el de la demanda alternativa enunciada en el artículo precedente; y pagando el comprador el precio, subsistirán en todo caso las enajenaciones que hubiere hecho de la cosa o los derechos que hubiere constituido sobre ella en el tiempo intermedio.

Art. 1815.- La resolución de la venta por no haberse pagado el precio, da derecho al vendedor para retener las arras, o exigirlas dobladas, y además, para que se le restituyan los frutos, ya en su totalidad, si ninguna parte del precio se le hubiere pagado, ya en la proporción que corresponda a la parte del precio que no hubiere sido pagada.

El comprador, a su vez, tendrá derecho para que se le restituya la parte que hubiere pagado del precio.

Para el abono de las expensas al comprador, y de los deterioros al vendedor, se considerará al primero como poseedor de mala fe, a menos que pruebe haber sufrido en su fortuna, y sin culpa de su parte, menoscabos tan grandes que le hayan hecho imposible cumplir lo pactado.

 CARACTERÍSTICAS DE LAS OBLIGACIONES.-

Según el código civil la compra venta es el contrato mediante el cual el vendedor se obliga a transferir la propiedad de un bien al comprador, y este a su vez, se obliga a pagar su precio en dinero.

En virtud a concepto antes señalado, el contrato de compra venta no puede ser confundido con la traslación de dominio y nada impide que dicha traslación de dominio se pueda dar en un momento distinto, conforme sucede con la tradición o entrega posterior de los bienes muebles o con la compra venta de inmuebles con "pacto de reserva de propiedad ".

La compraventa genera al vendedor la obligación de transferir al comprador la cosa comprada, para que tenga derecho de usar y gozar de las cosas. El vendedor deber responder por la evicción y por los vicios redhibitorios, ya que debe garantizar al comprador sobre el derecho y sobre la calidad de la cosa. 

No agota sus obligaciones al momento de la entrega, sino que debe responder por los vicios redhibitorios y garantizar por la calidad de las cosas.

La obligación de responder por evicción y por los vicios redhibitorios de la cosa vendida es una consecuencia de que el vendedor no sólo debe transferir la propiedad de la cosa sino además asegurar al comprador su uso y goce, cuando por razones anteriores a la venta este derecho se encuentra perjudicado o dificultado.

¿Qué es evicción?
Se trata pues de la privación, del abandono, de la pérdida o el despojo de una cosa del que alguien se encuentra a perder en virtud de una sentencia que lo condena, por reconocer en otro un mejor derecho a dejar, a entregar la cosa.

La obligación del vendedor de responder al comprador de todo o parte de la cosa vendida cuando es privado de ella por sentencia firme y en virtud de un derecho anterior a la compra.

¿Qué son vicios redhibitorios?
Son los defectos ocultos de la cosa, cuyo dominio, uso o goce se transmitió por título oneroso, existentes al tiempo de la adquisición, que la hagan impropia para su destino si de tal modo disminuyen el uso de ella, que al haberlos conocido el adquirente no la habría adquirido o habría dado menos por ella.

Que es la acción redhibitoria.-  Aquella que tiene el comprador para que se rescinda la venta o se rebaje proporcionalmente el precio por los vicios ocultos de la cosa vendida.

Efectos de los contratos 

El contrato es ley entre las partes
 La  expresión  (contractus lex)  El contrato es ley entre las partes. Esto no significa que los contratos tienen un poder equivalente al de las leyes.
Los preceptos fundamentales nacidos de los contratos, que los intervinientes deben observar serán los siguientes:

Las partes deben ajustarse a las condiciones estipuladas en el contrato.    

Las condiciones y los efectos del contrato solo tienen efecto entre las partes que aceptaron el contrato, y sus causahabientes. 

Las estipulaciones contenidas en los contratos deben ejecutarse en los términos que fueron suscritos.  

 Las estipulaciones de los contratos típicos, que fueran contrarias a la ley, se tienen por no puestas.
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El Contrato origina efectos jurídicos.-

Es decir, son obligaciones exigibles, cuando  participan dos  o más voluntades de personas tal es caso de los contratos,  de modo que aquella relación de sujetos que no derive en efectos jurídicos no se le puede atribuir cualidad contractual. 

En caso de incumplimiento, se puede demandar la indemnización de daños y perjuicios, ya que un contrato  ha nacido válidamente se convierte en irrenunciable, porque no pueden modificar unilateralmente.

El efecto jurídico de la promesa de Compraventa.-

Para una promesa de compraventa debe cumplirse la solemnidad conforme a las prescripciones del Código Civil.-

Un contrato de promesa de compraventa de un bien inmueble celebrado con todas las solemnidades legales, esto es, ante un notario y por escritura pública, en el caso de incumplimiento de la obligación por parte del prominente vendedor o del pertinente comprador.

Si la obligación es de hacer, y el deudor constituye en mora, podrá pedir al acreedor, junto con la indemnización de la mora, cualquiera de estas dos cosas, a elección suya, la que se autorice para hacerla ejecutar por un tercero, a expensas del deudor, que el deudor le indemnice los perjuicios resultantes de la infracción del contrato.

Quiere decir que tiene derecho a exigir el cumplimiento de la una o de la otra.

Si una de la partes cayere en mora en el cumplimiento de la obligación la otra tendrá derecho de demandar la ejecución del contrato, esto es, la celebración de la escritura pública de compraventa, sea la ejecución la clausula penal, si e hubiere estipulado, sea la indemnización de daños y perjuicios, el perjudicado puede seguir acción ejecutiva, derivada de la tenencia de título ejecutivo por escritura pública que contiene el contrato de compraventa. 

 Internet.- Nació una nueva forma de comerciar (el comercio electrónico), debido a los bajos costos y a la amplitud del mercado disponible, ya que se puede comerciar con todo el mundo, lo que impactará, desde luego en las instituciones del Derecho Mercantil, y revolucionará la actividad económica en general.

El Contrato electrónico.- 

Contrato electrónico es aquel que se realiza mediante la utilización de algún elemento electrónico cuando este tiene, o puede tener una incidencia real y directa sobre la formación de la voluntad o el desarrollo o interpretación futura del acuerdo.

Podemos decir, entonces, de acuerdo al análisis de la definición, que estamos frente a un contrato electrónico cuando se ponen de acuerdo dos o más personas sobre una declaración de voluntades en común, tendientes a reglar sus derechos, a través de un medio computarizado.   Es decir, que la voluntad de contratar se manifiesta a través de una computadora.

Es la manera actual de comerciar, acortando tiempo y distancias con relación al comercio tradicional, y trayendo consigo implicaciones jurídicas en su estructura, lo que requiere establecer reglas y conceptos claros, para lo cual es necesario analizar detenidamente el contrato electrónico, de donde proviene y cuáles son sus particularidades.

La premisa de la que debemos partir, para entender lo que es un contrato electrónico, es justamente la de establecer qué es un contrato.

El contrato electrónico es en sí un Contrato Atípico (de adhesión), ya que en él, quien recibe la oferta de venta, solo se limita a aceptar o a rechazar la oferta, sin posibilidad de sugerir siquiera, modificación alguna a los términos del contrato.

Jurídicamente  un contrato 

Es una fuente de obligación. Es un lazo de derecho, en virtud del cual una persona queda comprometida respecto de otra a dar, hacer o no hacer alguna cosa.

Rigen Nuevas Reglas para el Comercio Internacional.-

Los términos internacionales de Comercio INCOTERMS 2010, entrara en vigencia el 1 de enero del 2011.

Este conjunto de reglas será beneficio, ya que brindará seguridad a los involucrados, es decir a vendedores y compradores.-

Preguntan los compradores, si el valor que va  pagar equivale a lo recibirán en mercadería, si van a cumplir las partes en cuanto a la forma demandar los productos, las fechas de embarque. La  nomenclatura  aprobada en el año  2000 la abreviatura  era 13, la del 2010 es de 11.-

Este conjunto de reglas internacionales regidos por la Cámara de Comercio Internacional, determinan el alcance de las cláusulas internacionales comerciales, lo que hay que resaltar son las vinculaciones ilegales es decir mayor responsabilidad de las partes en la parte en el aspecto legal  e  internacional y la inclusión del sistema moderno del COMERCIO ELECTRÓNICO en muchas naciones, 
Ecuador en este ámbito ha celebrado tratados internacionales. La  Cámara de Comercio de Guayaquil organiza seminarios para sus socios, o sea todos los Vinculados a esta actividad (agentes de adunas, importadores, exportadores).

Definición Legal.- Según el tenor literal del Art. 1454 del Código Civil el contrato es un acto por el cual una parte se obliga para con otra a dar, hacer o no hacer alguna cosa. Cada parte puede ser una o muchas personas
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El  contrato de compraventa  solemne 
Por esta disposición expresa, y bajo todos los parámetros, fundamentos y disposiciones legales expuestas, la señalada disposición ha sido trasladada aún al campo mercantil, así el Código de Comercio en su Art. 183 señala que: La venta de la totalidad de las mercaderías o efectos de un comerciante se hará por escritura pública, bajo la pena de nulidad ¨.

En la totalidad, deberá comprenderse el inventario solemne de los bienes, materiales, inmateriales y aún el aviamiento si ese fuere el caso.
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El vendedor se obliga

A entregar la cosa, y el verá de qué manera cumple esta obligación de entregar la cosa.

Si el vendedor NO cumple su obligación de entregar la cosa, el comprador exige el cumplimiento del  contrato con indemnización de perjuicio.

Pero entregada la cosa por el vendedor y cumplida por tanto la obligación, el comprador queda obligado a pagar el precio.

Registro Mercantil de  la Ciudad de Guayaquil.- 2010-10-15.-  
Su función primordial es la publicidad de los actos societarios  y mercantiles que se generen en la Jurisdicción correspondiente a su ciudad: ej. Guayaquil

Con la inscripción de los actos sean estos societarios, mercantiles, mencionados en la Ley de Compañías, Código de Comercio Código de Procedimiento Civil además de las leyes de base, Ley de Registro y hoy la llamada Registro de Datos.

Documentos que se inscriben en el Registro Mercantil de Guayaquil.

GRAVÁMENES.-

1. Actos de Comercio determinados en el Código de Comercio.

2. Compraventa con reserva de dominio.

3. Prenda Industrial y Agrícola.

4. Arrendamiento mercantil.

5. Todo lo que respecta a notificaciones y cancelaciones del contrato además de sus inscripciones.

ÁMBITO SOCIETARIO.- Lo que manda la ley de compañías desde:

a) Inscripción de compañías anónimas, limitadas y demás, etc. Aumento de capital, disminución, cesión de participaciones, cambio de domicilio., Escisiones.

b) Inscripción de nombramientos y sus renuncias.

c) Matrículas de comercio y su cancelación.

d) Prohibición de enajenar.

REQUISITOS PARA INSCRIPCIÓN.- 

· Gravámenes 3 juegos originales.

· Cancelaciones  2 juegos

· Inscripción de nombramiento 5 originales y copia de cédula de identidad de quienes comparecen

· Inscripción de compañías, 3 juegos mínimo de la escritura de constitución con resolución de la Superintendencia de Compañías y  demás.

· Certificados, Solicitud dirigida al Registro Mercantil  con copia de cédula de quien lo solicita, si se pide de gravámenes en general copia de matrícula del bien.

· Copias, igualmente solicitud dirigida al Registro  Mercantil de la copia que sea de acto societario y contrato específico.- 
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Conclusión
En primer lugar, habiendo  analizado la compraventa. No hemos  pretendido  hacerlo extensamente, como  materia de contratos, sino la incidencia que tiene  en el régimen mercantil.
La actual redacción  de la compraventa nos indica que se da, cuando una de las partes se obligue a transferir a la otra la propiedad de una cosa, y esta se obligue a recibirla y a pagar por ella un precio cierto en dinero. 

Además, en segundo lugar, la compraventa mercantil es un contrato por el cual una persona, sea o no propietaria o poseedora de la cosa objeto de la convención, se obliga a entregarla o hacerla adquirir en propiedad a otra persona, que se obliga por su parte a pagar un precio convenido y la compra para revenderla o alquilar su uso, es así que se limita la aplicación correcta en el desarrollo de actividades mercantiles.

La importancia radica en conocer derechos y obligaciones del Contrato de Compraventa para al mismo tiempo  llegar a diferenciar y aplicar en los actos mercantiles  la legislación aplicable y correcta  al comerciante.

Recomendaciones
Es de suma importancia para quienes nos encontramos constantemente involucrados en este apasionante mundo mercantil, comercial direccionemos los sistemas correctos a través de procesos enmarcados en la ley.

Hoy en día son muchas las fuentes en los que los ciudadanos comunes, pueden beneficiarle de las leyes a través de entidades, servidores públicos y privados para el aprovechamiento de los derechos y también en el deber del cumplimiento de las obligaciones.

Es de vital necesidad que se aproveche la definición de Compraventa Mercantil  en forma descriptiva y dogmatica, en el articulado de la legislación Comercial, ya que el contrato de compraventa, en el  ámbito mercantil, es algo así como un  contrato por excelencia en el  mundo comercial, el mundo del negocio, es el mundo de las ventas o de las compras para expresarlo en estricto lenguaje jurídico. 

Los Doctrinarias, juristas, con la investigación y aportación siempre en mejora de las leyes del comercio en general.

A los estudiantes de Derecho a prepararse en el conocimiento amplio, específico, y de calidad en el fascinante mundo de los contratos. Brindando su asesoramiento y profesionalismo en la elaboración y la defensa en la aplicación de los derechos ciudadanos.  

Pues con la vigencia de la nueva Carta Magna aprobada y publicada en octubre del 2008, se ha removido toda la estructura jurídica existente en nuestro país, es tanto así, que los comerciantes minoristas o autónomos  tendrán su ley en  primeros días del 2011, y por la trascendencia de la misma  ya que involucra a d 2`600.000 personas, por lo que se integran al sistema formal crediticio, BNF, IESS,  que había sido vedado a este vasto sector  durante los últimos 20 años.  
Preguntas de cuestionario de  Código de Comercio.- 2010-08-01

1. Dos conceptos de Derecho Comercial o Mercantil y Análisis de los mismos.       

Es el Conjunto de normas de derecho positivo público y privado, ligadas a los comerciantes en el ejercicio de su profesión, a los actos de comercio legalmente calificados como tales  y a las relaciones jurídicas derivadas de la realización  de  estos; en términos amplios, es la rama del Derecho que regula el ejercicio del comercio. Uno de sus fundamentos es el comercio libre. 

Tomando en consideración  la realidad económica a la que hoy se aplica  el Derecho Mercantil, se puede afirmar, que su contenido se amolda principalmente  en tres elementos que son : el empresario, la empresa y el mercado.

En la actualidad el Derecho  Mercantil, se encuentra, en muchos casos regulado no solo por le Código de Comercio , sino por una  serie de leyes especiales, debido al proceso denominado descodificador, pero en la mayoría  de las legislaciones, una relación se considera comercial y por tanto está sujeta al Derecho Mercantil, si es un acto de comercio   

2. Fuentes del Derecho Comercial o Mercantil. Hable de cada una de ellas.

FUENTES DEL DERECHO MERCANTIL O DERECHO COMERCIAL...-

Son las siguientes. 1.- LA LEY, 2.- LA COSTUMBRE 3.- LA JURISPRUDENCIA
I. LA LEY.- Es el ordenamiento jurídico con el cual se va a regular el Derecho mercantil. Es un Derecho Especial, por lo que en caso de ausencia de una norma específica, tutela el derecho común que en este caso es el derecho civil.

II. LA COSTUMBRE.- Es la duplicación de ciertos actos, y que adquieren duplicación jurídica, exceptuando a la costumbre los usos  comerciales.

III. LA JURISPRUDENCIA.- Es una interpretación de la ley y es realizada por órganos jurisdiccionales y se considera fuente del derecho mercantil porque toca temas de comercio.
3. Clasificación  del Comercio por transporte: hable de cada una de ellas y cite ejemplos. 

Los diferentes medios de transporte que utiliza el comerciante en el Ecuador son: el fluvial, terrestre, marítimo aéreo.

El Transporte de productos y mercancías dentro y fuera del País, en grandes volúmenes de mercaderías por una de las vías mencionadas son servicio de seguridad y rapidez.

Fluvial – Es aquel que se lo realiza por los ríos y canales navegables, para esta actividad se utilizan, buque lanchas, canoas balsas, que son de poco calado etc. 

Marítimo Este comercio se realiza por el mar, en esta actividad se visitan diferentes puertos del mundo, utilizando como medio de transporte, transatlánticos, buques, barcos de gran calado.

Terrestre.- Este comercio se lo realiza generalmente, utilizando la vía terrestre esto es las carreteras nacionales y con estados colindantes de Ecuador  como Perú, Chile, Colombia, que para la misma se utilizan  una  serie de vehículos como tráileres, camiones, camionetas, etc., que son medios de transportación de las mercaderías.

Aéreo.-  Es aquel que se lleva efecto utilizando aviones para pasajeros y carga o solamente carga, los cuales surcan los cielos nacionales o internacionales del espacio atmosférico, lo cual acorta el tiempo en lo que tiene con el traslado de mercaderías, lo cual tiene su ventaja  y desventaja, es más rápido  pero su costo aumenta.    

4. Características del Derecho Mercantil.

CARACTERÍSTICAS DEL DERECHO MERCANTIL.-

a. Es un Derecho Profesional, creado para resolver los conflictos y la actividad propia de los comerciantes y/o empresarios.

b. Es un derecho Individualista, al ser parte del derecho privado que normaliza las relaciones entre particulares por lo tanto deja de lado aquellas relaciones jurídicas en las cuales intervienen los poderes públicos 

c. Es un derecho consuetudinario ya que a pesar de estar codificado se basa en la tradición, en la costumbre de los comerciantes.

d. Es un derecho progresivo, porque al mismo tiempo que evolucionan las condiciones sociales y económicas el derecho mercantil debe irse actualizando.

e. Es un derecho global internacionalizado,   por cuanto las relaciones económicas cada vez son más internacionales, por lo que este derecho ha tenido que hacerlo también. Para lo cual los diversos organismos internacionales trabajan su normativa internacional.

f. Es un derecho horizontal, porque tiene relación con la mayoría de las ramas  del derecho.

5. Elementos esenciales del Derecho Mercantil o  comercial, hable de cada uno de ellos.

El contenido del derecho mercantil o comercial se amolda  en tres elementos que son esenciales, el empresario, la empresa y el mercado.

El Empresario: persona natural o jurídica que ejerce y organiza profesionalmente una actividad económica dirigida a la producción de bienes y servicios en el mercado o simplemente quién organiza dirige o explota alguna empresa 

La empresa.- Se entiende por empresa, la organización  del capital y del trabajo destinada a  la producción o mediación de bienes o de servicios en un sociedad determinada. 

El mercado.- son aquellos núcleos sociales ubicados en lugares determinados donde convergen  los diferentes intereses de los empresarios los mismos que se encuentran regulados por los ordenamientos  jurídicos, a costumbre o el simple pacto comercial.  

6. Concepto de Comerciante y obligaciones de los comerciantes, hable de cada una de ellas.

Artículo 2 del código de comercio.-  son comerciantes los que teniendo capacidad para contratar hacen de comercio su profesión habitual. 

Obligaciones de los comerciantes.-

1.-Solicitar la matrícula de comercio.-

2.-Inscribir la matrícula de comercio y determinados documentos en el Registro Mercantil. 

3.-Llevar contabilidad mercantil.

4.- llevar correspondencia mercantil

5.-Deben a la cámara de comercio en este caso a la de Cantón Guayaquil.     

Solicitar la matrícula  de Comercio.- Toda persona que quiera ejercer el comercio con un capital de $500 dólares, se hará inscribir en la matrícula del cantón, para lo cual se dirigirá por escrito a uno de los jueces de lo civil, haciéndole conocer el giro que va a emprender, el lugar donde va establecerse, el nombre o razón solar con la que ha de girar, el modelo de la firma que usará, y si intenta ejercer por mayor o menor la profesión mercantil, el capital que destine a ese comercio.

El juez autorizará la inscripción de la matrícula de Comercio en el registro Mercantil.

Inscribir la matrícula de comercio y determinados documentos en el registrador mercantil.

Se lo hace por establecer el principio de legalidad, y que ha cumplido los requisitos legales exigidos

La matrícula de comercio se llevará en la oficina de inscripciones del Cantón, en un libro forrado, foliado y cuyas hojas se rubricarán  por el jefe político del cantón. Los asientos serán numerados según la fecha que ocurran y suscritos por el registrador de la propiedad. 

Llevar la contabilidad mercantil.-  Todo comerciante está obligado a llevar contabilidad en los términos que establece la ley de régimen tributario interno, y la llevarán las empresas extranjeras, los comerciantes  al mayor y los comerciantes al por menor.-

Llevar la correspondencia.- todo comerciante debe llevar un libro copiador de cartas en que copiará, integra  y literalmente, todas las cartas y telegramas que escribiere  sobre sus operaciones.

Obligatoriamente los comerciantes de afiliarse a la CÁMARA DE COMERCIO de Guayaquil.

Previamente a la obtención de la matrícula de comercio, para  ejercer su actividad deberán afiliarse a la cámara del cantón donde realizan  su actividad.

7. ¿Qué es la matrícula de Comercio, ante qué autoridad se la solicita, que tiempo dura,  donde se la inscribe?-  Es aquella con la que se identifica el Comerciante para que pueda ejercer lícitamente la actividad mercantil o el comercio.  Es el lugar donde se inscriben  las personas o sociedades que ejercen habitualmente el comercio, si es en La ciudad  Cámara  de  Comercio en Guayaquil, si es en Quito Cámara de comercio en Quito,  tienen 15 días desde la fecha de establecimiento comercial o de la constitución de la sociedad de hecho o nombramiento o posesión en su caso para obtenerla. 

Se la solicita ante el Juez  de lo Civil de su Jurisdicción  en la que hará constar los siguientes datos: A-. Giro del negocio.  B.- Lugar donde va establecerse.- C.- El nombre o razón social del negocio.- D.- El modelo de la firma que se usará en sus actos de comercio.- E.- El capital que se destina a ese comercio, el juez autorizará la inscripción de la matrícula de comercio en el Registro Mercantil, en el cantón correspondiente. 

Su registro se realizará  en el Registro Mercantil del Cantón en este caso en el de GUAYAQUIL.

La obligación de inscribirse en la matricula de comercio correspondiente y sin cuyo requisito no podrá ejercer lícitamente el comercio ni desempeñar los cargos de tal inscripción requiere

8. Concepto  de la patente municipal: donde se la  obtiene, requisitos necesarios para obtener la patente una persona natural y  jurídica. 

Es aquella que la ley de determina a la persona natural o jurídica que ejerce la  actividad comercial, industrial o financiera  dentro del Cantón, está obligada a obtener su Registro de Patente Municipal.

Es aquella la que está obligado a sacar el comerciante que posee la matricula de comercio, solo están exentas  las personas que se hallen en le libre ejercicio profesional. Se la obtiene en la ventanilla única Municipal (de la Cámara de Comercio), o en la municipalidad de la  Ciudad de Guayaquil. 

Los requisitos persona natural:

· Formulario Solicitud para Registro de Patente Personas Naturales

· Original y copia legible de la cédula Ciudadanía del Contribuyente

· Original  y copia legible de RUC. Actualizado

· Original y Copia legible del Certificado de Seguridad(otorgado por el Benemérito Cuerpo de Bomberos de Guayaquil)

· Copia legible de las Declaraciones del Impuesto a la Renta o las declaraciones del Impuesto al Valor Agregado económico anterior al que va a declarar. 

Requisitos de personas Jurídicas:

a. Formulario Solicitud para Registro de Patente de Personas jurídicas.

b. Copia Legible de Estados Financieros del periodo contable a declarar, con la fe de presentación de la Superintendencia de Compañías o de Bancos, según el caso. 

c. Copia legible de la ciudadanía y el nombramiento actualizado del Representante Legal.

d. Original y copia del  Registro único de Contribuyentes( RUC) actualizado

e. Original y copia legible del Certificado de Seguridad(otorgado por el Benemérito Cuerpo de Bomberos).Las personas que tienen más  de un establecimiento, deben presentar el certificado de seguridad de cada uno de los locales. 

f. Copia de la escritura de Constitución(cuando es por primera vez)

9. Concepto de Corredores y sus obligaciones según el código de Comercio.

Según el código de Comercio en su artículo 74.- expresa que los Corredores son agentes reconocidos por la ley para dispensar su mediación a los comerciantes y facilitarles  la conclusión  de sus contratos.

Los corredores serán nombrados por oposición ante un Juez de lo Civil y su título lo extiende el Presidente de la República del Ecuador. Para el trámite  judicial es necesario que se abone buena conducta  con el certificado de cinco firmas responsables de personas conocidas de la localidad dónde la persona ejercerá el cargo. El procedimiento Judicial se admite que le juez tomará el juramento al ungido de desempeñar fiel y legalmente el cargo y se le admite una fianza  o hipoteca valorada entre  1.000 y 5.000 sucres para que respondan por las condenaciones  que se presenten en su contra.

Los mismos que pueden ser públicos o privados, y que antes de entrar en funciones prestaran su juramento ante respectivo juez de lo civil, por lo que puede resumir que ellos actúan como simples mediadores, comisionistas, fedatarios públicos siempre que estuvieren adscritos a un colegio Público, en pocas palabras son empresarios mercantiles. En la actualidad están quedando en desuso, porque son muy limitadas las transacciones, por lo que se está produciendo un vicio de orden legal ya que nadie controla sus actos ni  a ninguna persona  se le ocurre pedirle por ejemplo al corredor su título con la firma del Presiente de la República, para encomendarle alguna otra gestión, ya que hay aparecido otras modalidades como el martillador.-

Las obligaciones están descritas en el artículo 81 de Código de Comercio.- 

I. Ejecutar por sí mismos las operaciones que se les encomendaren, a proponerlas con sinceridad, sin inducir a los contratantes y guardar secreto en cuanto éstos lo exijan.

II. A llevar un cuaderno manual en el cual sentarán, en el acto de ejecutarse las negociaciones, los nombres  y apellidos, o la razón comercial, de los  contratantes, la materia del contrato y todas las cláusulas y condiciones que se hubiere celebrado.   Cuando se negociaren letras de cambio, deberán asentar sus fechas y términos y vencimientos, las plazas sobre las que están giradas, los nombres del librador, endosantes y pagador, los del último cedente y tomador, el valor de la letra y el cambio convenido. Este precepto se extiende a los pagarés a la orden en lo que fuere aplicable;

III. A llevar un registro, encuadernado, forrado y foliado, en que se asentarán, día por día, en el orden que ocurran, y por numeración  progresiva, sin raspaduras, interlineaciones, notas  marginales, raspaduras, cifras numéricas, ni abreviaturas, todas las operaciones ejecutadas por su mediación.  Si no pudieren hacer por sí mismos los asientos, podrán hacerlo , bajo su responsabilidad, por medio de un pendiente, a condición  de rubricarlos ellos al margen;

IV. A entregar a cada uno de los interesados, dentro de las veinte y cuatro horas siguientes a la conclusión del negocio, un extracto firmado por ellos y por los interesados, del asiento que hubieren estampado en su registro. El corredor que tuviere carácter público autenticará la firma de los interesados;

V. A presentar su manual y sus registros, para las comprobaciones de esos extractos, cuando fueren requeridos judicialmente;

VI. A declarar, cuando se les exija judicialmente, los precios corrientes, y sobre las negociaciones en que intervienen, con referencia precisamente a lo que sobre ellas constare en su registro;

VII. A asistir a la entrega de mercaderías y efectos vendidos por su mediación , cuando lo pidiere alguna de las partes; y, 

VIII. A llevar un Libro Copiador de Cartas, con las formalidades legales.    

10. Quienes NO pueden ser corredores.  

El Código de Comercio Ecuatoriano prohíbe el servicio de corretaje a las siguientes personas: 

I. Los que no tienen capacidad para comerciar

II. Los menores de edad

III. Los que hayan sido destituidos de este cargo o martilladores

IV. Los que pertenecen a la fuerza pública en servicio activo

V. Los que hubieran sido privados judicialmente de los derechos políticos o civiles

11. Concepto de martilladores y sus obligaciones según el Código de Comercio.

Concepto de Martilladores.-

Son Comisionistas para vender al público productos, mercancías, sanas o averiadas y muebles al mejor postor, cobrando comisión.-

Es el remate  o subasta  que se da  conocer  a viva voz en la venta pública, concertada con quien ofrece el mejor precio.

Es el protagonista de esa operación, que tramite la propuesta de venta recibiendo la oferta del precio y cerrando con un golpe de martillo la puja, definiendo de esa forma al comprador, en la  ley ecuatoriana  está  definido como el martillador, en otras naciones se los conoce como rematador o vendutero.   

De acuerdo al Código de Comercio.- en su artículo 104 se los define de la siguiente manera:

Los Martilladores son oficiales  públicos encargados de vender públicamente al mejor postor, productos naturales, muebles o mercaderías sanas o averiadas, u otros objetos de lícito comercio, por causa de quiebra o remate voluntario u otra que designe la ley.  Es decir, las personas que profesional y habitualmente, realicen remates o subastas.  

Obligaciones del Martillador.-   

El Código de Comercio   ha procurado garantizar la seriedad de la subasta y con esta finalidad establecer reglas sobre la ejecución de esta clase de venta, respecto de la forma que debe realizarse el remate y la publicidad de los actos del MARTILLADOR.

Tal como lo estipula el artículo 106 del Código de Comercio

1. Ejecutar las ventas por sí mismos en la forma que determina la Ley y los Reglamentos del caso.

2. Organizar un almacén  para exhibición  de las especies que deban venderse, durante los ocho días anteriores a la fecha de la venta, y por lo menos durante ocho horas diarias, en todos los días hábiles; y 

3. Publicar un Boletín diario o bisemanal según el Reglamento que expida la Corte Superior de cada Cantón, en que se hará conocer al público las especies que van a venderse, con determinación  de su valor, la fecha y hora del remate.

Al final del remate deberá levantar las respectivas actas y firmarlas con todos los intervinientes, utilizando los respectivos libros, cumpliendo con la solemnidad del acto.  

12.  Quienes no pueden ser martilladores. Artículo 105 del código de comercio

1.- Los que no tienen capacidad para comerciar

2.- Los menores de edad, aunque estén autorizados para ejercer comercio.

3.- Los que hayan sido destituidos del cargo

4.- Los miembros de la  Fuerza Pública en servicio  activo

5.- los que hubieren sido privados o suspendidos judicialmente de los ejercicios de los derechos civiles y políticos.

Las prohibiciones contenidas en las facciones 3 y 5 tienden a garantizar la corrección del remante

Igualmente la 2 y 4, pues se quiere que al martillador tenga madurez o que no intimide a los participantes en la puja. 

13. Redacte una solicitud para obtener una matrícula de comercio y pasos a seguir..

SEÑOR JUEZ DE LO CIVIL DE GUAYAQUIL.

Néstor Aníbal Torres Álvarez Ecuatoriano, de 52 años de edad, casado, de ocupación Comerciante, potador de la cédula de ciudadanía Nº 0906202064, ante usted muy respetuosamente comparezco y digo:

ANTECEDENTES.- 

1.- Es mi voluntad emprender en la actividad mercantil en el Ecuador y dedicarme a la Importación y Comercialización de textiles, prendas de vestir y accesorios.

2.-  El domicilio principal y el lugar donde voy a establecerme es en la Ciudad de Guayaquil, y está ubicado en las calles la 9ª 2603 y Domingo Sabio.

3.- Nombre de la Razón social con que girare comercialmente será “NATA”

4.- La firma que usaré es la que utilizo en todos mis actos públicos  y privados y que consta en esta solicitud.

5.- Ejerceré mi actividad tanto al mayor y menor estableciendo en lo posterior almacenes y/o locales de atención al público y/ o  sucursales en todo el País.

6.- El capital que destinare a la mencionada actividad mercantil es de $500.00 dólares 

PETICIÓN.- 

De conformidad con los antecedentes expuestos fundamentado en el artículo 22 del Código de Comercio, SOLICITO, a usted se sirva disponer a la señora Registradora del Mercantil del Cantón Guayaquil, que sirva inscribir en el libro de matrículas de Comercio a su cargo lo Siguiente.

· El giro de la actividad

· El lugar donde voy a establecerme

· El nombre de la razón social con el que giraré

· El modelo de la firma que usaré, y,

· El capital que destinaré a las actividades mercantiles, referidas anteriormente

NOTIFICACIONES.  Recibiré en la Casilla Judicial Nº 4512  de la Abogada KRISTEL KAMALY  PÉREZ TORRES a quién autorizo para que con su sola firma presente, todos los escritos que sean necesarios en este trámite y realice todas las diligencias necesarias para  el mismo, hasta obtener la inscripción  respectiva en el Registro Mercantil del Cantón Guayaquil.

Es justicia

ABOGADA 

KRISTEL KAMALY  PÉREZ TORRES    Néstor Aníbal Torres Álvarez

C. C. 0906000000                                     C.C. 0906202064   

Reg. Profesional 4899 C.A.G.

ANEXO. Copia de la cédula de ciudadanía, certificados de votación, copia de la cédula de ciudadanía, certificado de votación, y credencial de la profesional que suscribe junto conmigo.

PASOS A SEGUIR.-

· Esta demanda se la ingresa en la sala de sorteos para ver a qué juzgado le toca conocer el caso.

· El juez en la calificación de la demanda, una vez aceptada, dispone que se inscriba en el Registro Mercantil del Cantón Guayaquil.

· Inscribir la demanda calificada y aceptad en el Registro Mercantil. 

14. Actos de Comercio concepto según el Código  de Comercio y otros. Análisis de los mismos.

Artículo 3 del código de comercio, Son actos de comercio ya de parte de todos los contratantes, ya de parte de alguno de ellos solamente. No es otra cosa que un acto jurídico, es la exteriorización  de la voluntad para producir consecuencias de derecho está  presente el ser humano para producirlas. 

El acto de comercio no es otra cosa que un acto jurídico enfocado en el ámbito mercantil. En vista de esto varios autores nos dan su opinión al respecto.

Felipe de J. Tejena (1977).- expresa El acto de Comercio serán los actos que pertenecen  a dicha industria y habrán de consistir en operaciones de interposición  o mediación, por las que se adquiere de una persona para trasmitirlo a otra, un bien en donde se ve que el concepto de interposición  son dos operaciones diversas: una inicial  de adquisición y otra final de enajenación, siendo tan comercial la una como la otra, puesto que ambas se hayan ligadas entre sí por un vínculo lógico, estrechísimo por la unidad del propio intento económico. Se infiere que el acto de comercio es ante todo un acto jurídico, ya que para adquirir y enajenar necesita el comerciante entrar con otras personas en relaciones de derecho.

Otra definición es la de Rocco (citado por Acosta Romero).-  

Define como todo acto que realiza o facilita a una interposición en el cambio; de modo que efectúe un cambio indirecto por persona interpuesta, el cual tiene por objeto no solo mercancías, sino tratándose de empresas, tiene por objeto los resultados de trabajo, en vista de otros bienes económicos o de dinero; o en lo que concierne a los seguros, su objeto es un riesgo individual, por un lado y una cuota de un riesgo colectivo por el otro.

Estos actos jurídicos se encuentran expresamente reglamentados, de manera enunciativa, en la regulación mercantil; así como en otro tipo de leyes   que sin ser mercantiles, contemplan tal tipo de normas, a mencionar: Código de Comercio, Ley de Compañías, Ley de Títulos y Valores, Ley de instituciones Financieras, Ley de Hidrocarburos y Ley de Minería entre otras. 

EN CONCLUSIÓN.- 

El acto de Comercio no es otra cosa, que un acto jurídico en el que hay una manifestación  de voluntad y presencia  expresada por comerciantes, ya sea por una persona física o moral, y que su consecuencia es producir efectos jurídicos dentro de la esfera mercantil, por ello, uno de ellos enajena y  el otro adquiere mercancías o servicios.   

15. Concepto de contrato Civil y elementos del mismo: Hable de cada uno de ellos y de ejemplos.

De acuerdo al código Civil Ecuatoriano. Art. 1454.- Contrato o convención es un acto por el cual una parte se obliga para con otra a dar, hacer o no hacer alguna cosa. Cada parte puede ser una o muchas personas.

Art. 1460.- Se distinguen en cada contrato las cosas que son de su esencia, las que son de su naturaleza, y las puramente accidentales. Son de la esencia de un contrato aquellas cosas sin las cuales, o no surte efecto alguno, o degenera en otro contrato diferente; son de la naturaleza de un contrato las que, no siendo esenciales en él se entienden pertenecerle, sin necesidad de una cláusula especial; y son accidentales a un contrato aquéllas que ni esencial ni naturalmente le pertenecen, y que se le agregan por medio de cláusulas especiales.

Son la Esencia del Contrato.- aquellas cosas sin las cuales  surte o no efecto alguno, o degenera en otro contrato diferente.  Ejemplo, En el contrato de Compraventa, son de su esencia aquellas cosas sin las cuales no puede haber compraventa, es decir no puede faltar LA COSA Y EL PRECIO.-

Son de la naturaleza de un Contrato.- Las que no siendo esenciales en él se entienden pertenecerle, sin necesidad de una cláusula especial. Ejemplo Así en el Contrato de Compraventa, son cosa de la naturaleza de él  la Obligación de sanear la evicción y los vicios redhibitorios. 

Son puramente Accidentales a un contrato.- Aquellas  que ni esencial ni naturalmente le pertenecen y que se le agregan por medio de cláusulas especiales.  Ejemplo el contrato de compraventa, son cosas meramente accidentales, la época y forma, en que se ha de pagar el precio, el lugar en que se ha de entregar la cosa, etc.  

16.   Quienes son capaces de contratar y quienes son incapaces para contratar.

Artículo 6 del código de Comercio.- Toda persona, que según las disposiciones del código civil, tienen capacidad para contratar, las tiene igualmente para ejercer el comercio. Es decir, toda persona es legalmente capaz, excepto la que la ley declara incapaces

El Código civil capaces e incapaces

Art. 1462.- Toda persona es legalmente capaz, excepto las que la ley declara incapaces.

Art. 1463.- Son absolutamente incapaces los dementes, los impúberes y los sordomudos que no pueden darse a entender por escrito.

Sus actos no surten ni aún obligaciones naturales, y no admiten caución.

Son también incapaces los menores adultos, los que se hallan en interdicción de administrar sus bienes, y las personas jurídicas. Pero la incapacidad de estas clases de personas no es absoluta, y sus actos pueden tener valor en ciertas circunstancias y bajo ciertos respectos determinados por las leyes.

Además de estas incapacidades hay otras particulares, que consisten en la prohibición que la ley ha impuesto a ciertas personas para ejecutar ciertos actos.

INCAPACES DE CONTRATAR.- No pueden comerciar las corporaciones eclesiásticas, los religiosos, los clérigos.

Los funcionarios públicos a quienes está prohibido ejercer  el comercio por el artículo 266 del código penal, salvo las excepciones establecidas  en este mismo artículo.  

Los quebrados y los que no hayan tenido rehabilitación.-

Explicación.- 

Incapacidad absoluta.-

El demente carece de voluntad por eso es absolutamente incapaz, no puede celebrar acto jurídico alguno.

Los impúberes, varón que no ha cumplido 14 años y la mujer que no ha cumplido 12 años son absolutamente incapaces.

Los sordomudos, por falta de educación medios de comunicarse con sus semejantes    

En la actualidad con las nuevas técnicas de enseñanza si el sordomudo aprende a darse entender por escrito, cesa su incapacidad. 

Incapacidad relativa

Los interdictos, disipadores, ebrios consuetudinarios y toxicómanos o que usaren sustancias estupefacientes, que no pueden  administrar sus bienes y las personas jurídicas no es absoluta, ciertos aspectos determinados en la ley. 

Recobran su capacidad para actuar en el comercio, en actos civiles y mercantiles cuando se encuentran en su sano juicio.

17. Clasificación de los Contratos.

1.-Por su condición: Unilateral y Bilateral

2.-Por el Valor de las Cosas.- Gratuito o Beneficencia- conmutativo-onerosa o aleatoria.

3.-Por su destino.- Principal y Accesorio.

4.-Por su Esencia. Real, Solemne y Consensual.  

18. Concepto de Contrato; Unilateral, Bilateral y Gratuito o de beneficencia; ejemplos de cada uno.

El Código Civil Señala

Contrato Unilateral.-  Cuando una de las partes se obliga para con otra que no contrae obligación alguna. Ejemplo la donación.

Contrato bilateral.- Cuando las partes se obligan recíprocamente: ejemplo contrato de arrendamiento.

Contrato Gratuito o de beneficencia.- Cuando sólo tiene por objeto la utilidad de una de las partes, sufriendo la otra el gravamen;  ejemplo el Comodato  

Art. 1455.- El contrato es unilateral cuando una de las partes se obliga para con otra, que no contrae obligación alguna; y bilateral, cuando las partes contratantes se obligan recíprocamente.

Art. 1456.- El contrato es gratuito o de beneficencia cuando sólo tiene por objeto la utilidad de una de las partes, sufriendo la otra el gravamen; y oneroso, cuando tiene por objeto la utilidad de ambos contratantes, gravándose cada uno a beneficio del otro.

19. Concepto de Contrato Aleatorio, accesorio, oneroso, ejemplos de cada uno.

Contratos Aleatorios.- Es aquel que surge cuando la prestación depende de un acontecimiento futuro e incierto y al momento de contratar, no se saben las ganancias o pérdidas, hasta el momento que se realice este acontecimiento futuro: EJEMPLO, la renta vitalicia, el contrato de seguro, el préstamo a la gruesa ventura.-

Contratos Accesorios.- Son llamados también de garantía porque generalmente constituyen para  el cumplimiento de una obligación que se reputa (se considera) principal ejemplo: El de hipoteca, el de Prenda, Fianza Personal, para garantizar el cumplimiento de una obligación. 
Contrato Oneroso.-Tiene por objeto la utilidad de ambos contratantes, gravándose cada uno a beneficio de otro, Ejemplo el Contrato de Compraventa de la Cosecha. 

Código Civil Ecuatoriano.

.Art. 1457.- El contrato oneroso es conmutativo cuando cada una de las partes se obliga a dar o hacer una cosa que se mira como equivalente a lo que la otra parte debe dar o hacer a su vez; y si el equivalente consiste en una contingencia incierta de ganancia o pérdida, se llama aleatorio.

Art. 1458.- El contrato es principal cuando subsiste por sí mismo sin necesidad de otra convención; y accesorio cuando tiene por objeto asegurar el cumplimiento de una obligación principal, de manera que no pueda subsistir sin ella.

20. Concepto de Contrato Mercantil y elementos del mismo, hable de cada uno y de ejemplos.

De acuerdo al Código de Comercio.- en su artículo 140.- El contrato es mercantil  desde el momento que se celebre con comerciante matriculado.

Perderá esta prerrogativa, si el comerciante no ha sido matriculado en el tiempo determinado por el Código de Comercio.

Los elementos del contrato mercantil son: El Consentimiento, el Objeto y la Causa Lícita.

El Consentimiento.-El consentimiento de las partes no puede faltar en un contrato mercantil, porque no hay ningún contrato que pueda nacer sin él: ejemplo la Escritura Pública.  
El OBJETO.-Es la cosa que se va a vender, por lo que es necesario que para que exista contrato mercantil, haya una cosa vendida, que no puede faltar, porque de lo contrario no habría contrato mercantil, ya que faltaría el objeto de la obligación  del vendedor, que es la cosa. Además debe ser comerciable, debe existir y no pertenecer al comprador. Ejemplo un VEHÍCULO.

Causa lícita.-  que se ajustado a las leyes, con contenido jurídico, y libre de  los vicios redhibitorios.
21. Concepto de compraventa, elementos del mismo, hable de cada uno de ellos y de ejemplos.

Concepto de Compraventa Mercantil.- Es un contrato en el cual una parte obliga a transferir la propiedad de una cosa determinada a otra,  y la otra parte se obliga a pagar un precio determinado en dinero.

La doctrina lo define así: El contrato de Compraventa es aquel contrato bilateral en el  que una de las partes (vendedora) se obliga a la entrega de una cosa determinada y la otra (compradora) a pagar por ella un cierto precio, en dinero o signo que lo represente.

Los elementos son 3: 

1.- Elementos Personales.-    Consentimiento de las partes

2.-  Elementos Reales       .-   La Cosa,  el precio.

3.- Elementos formales    .-     En forma Escrita Notario Público. 

Consentimiento de las partes.- Es indispensable, está determinado por vendedor y el comprador que son los sujetos del contrato pueden ser personas físicas o jurídicas con capacidad jurídica. Ejemplo en la compraventa de un bien inmueble, la  escritura pública e inscripción de la misma.

La Cosa.- Es el segundo requisito necesario para que haya la compraventa es que haya una cosa vendida, no puede faltar de otra manera no habría contrato de compraventa ya que faltaría el objeto del vendedor  y no teniendo objeto esta obligación  no podría existir; y no existiendo la obligación del vendedor carecería  de  causa la obligación del comprador ya que la causa para él la obligación  del vendedor, sin este objeto del contrato, no habría contrato ni se generaría la obligación.- 

El Precio.- Tercer requisito.- Para que haya compraventa es el precio, como dice la parte  final del  artículo 1732 del Código Civil, que es dinero  que el comprador que se obliga a dar por la cosa, así como no puede haber compraventa sin la cosa vendida, tampoco puede haberla sin el precio. 

Debe consistir en dinero, debe ser real, no falso, determinado, es decir que se le conozca como moneda de curso legal(o cheque certificado), y que se precise a cuanto asciende.

En forma escrita El Notario.- la forma es el conjunto de signos mediante los cuales se manifiesta el consentimiento de las partes en la celebración del contrato. En Algunos contratos es posible que se exija una forma específica de celebración, por ejemplo: puede ser forma escrita , la firma ante un notario o ante testigos, etc.  

22. Obligaciones del Comprador y del vendedor en un contrato de compraventa.

Obligaciones del Vendedor en un contrato de compraventa:

1.- Debe entregar la cosa vendida en el plazo y lugar determinados o convenidos.

2.- El vendedor  está obligado a sanear las mercaderías vendidas  y a responder por los vicios ocultos que contengan, conforme a las reglas establecidas en el código civil en el título de la Compraventa.

La acción redhibitoria prescribe en seis meses, contados desde el día  de la entrega real.

Para las mercancías despachadas  al extranjero, prescribe en un año.

3.- El vendedor puede exigir en el acto de entrega que se haga reconocimiento integro de calidad y cantidad y en este caso no habrá lugar a reclamo después  de entregadas las mercaderías.

El vendedor está obligado a entregar lo que expresa el contrato.

Obligaciones del Comprador en un Contrato de Compraventa.

 Tal como lo estipula el código Civil. 

Art. 1811.- La principal obligación del comprador es la de pagar el precio convenido.

Art. 1812.- El precio deberá pagarse en el lugar y el tiempo estipulados, o en el lugar y el tiempo de la entrega, no habiendo estipulación en contrario.

Con todo, si el comprador fuere turbado en la posesión de la cosa, o probare que existe contra ella una acción real de que el vendedor no le haya dado noticia antes de perfeccionarse el contrato, podrá depositar el precio con autorización del juez, y durará el depósito hasta que el vendedor haga cesar la turbación o afiance las resultas del juicio.

Art. 1813.- Si el comprador estuviere constituido en mora de pagar el precio en el lugar y tiempo dichos, el vendedor tendrá derecho para exigir el precio o la resolución de la venta, con resarcimiento de perjuicios.

Si exigiere la resolución, el demandado podrá consignar el precio completo, que comprende el capital y los intereses adeudados hasta que se reciba la causa a prueba.

Exigir que el vendedor le entregue la factura de venta.

Verificar que la mercadería comprada es la especificada en el contrato. 

23.  Concepto de Contrato de reserva de dominio: hable del precio.

PACTUM RESERVATI DOMINNI. =CONTRATO CON RESERVA DE DOMINIO.

Es aquella en que la transferencia del dominio queda sujeta a una condición suspensiva que puede consistir en el pago del precio o cualquier otra lícita

En las ventas de cosas muebles que se efectúen a plazos, cuyo valor individualizado por cada objeto, exceda el precio de quinientos sucres ( ahora dólares), el vendedor podrá reservarse el dominio de los objetos vendidos hasta que el comprador haya pagado la totalidad del precio, solo podrán venderse bajo reserva de dominio las cosas muebles que sean susceptibles de identificarse.

PRECIO.- El Comprador adquirirá el dominio, el comprador adquirirá de la cosa con el pago de la totalidad del precio, pero asumirá el riesgo de la misma desde el momento en que reciba del poder del vendedor.

Es el valor que debe pagar el comprador a favor del vendedor de la cosa mueble a plazo o a cuotas.

24. Concepto de prenda y tipos de contrato de prenda.
Concepto.-Es el contrato y derecho real por las cuales una cosa mueble se constituye en   garantía u otras equivalentes  de una obligación entrega del bien al acreedor, quien tendrá en derecho de enajenarla en el caso de incumplimiento y pagarse con lo obtenido, para la seguridad de su crédito.

En el Ecuador hay  3 clases de prenda que son:

1.- Prenda Comercial Ordinaria

2.- Prenda Especial de comercio 

3.- Prenda Agrícola  e Industrial.

25. Diferencias entre un contrato civil y un contrato mercantil.
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Ambos contratos están vinculados 

26. Obligaciones del vendedor en un contrato de reserva  de dominio.

1.- Entregar la Cosa

2.- Esta obligado al saneamiento por evicción y vicios redhibitorios. 

3.- entregar la cosa saneada,

4.- esta acción prescribe en 6 meses contados de la entrega de la cosa

5.- Recibir el Precio

6.- Cancelar la Reserva de Dominio

7.- cumplido el pago el vendedor está obligado a pagar la reserva de dominio e inscribir en el Registro  Mercantil.

27. Obligaciones  del deudor prendario en un contrato de prenda especial de comercio.

Para que tenga valor legal el contrato de prenda especial se lo registrará  en el libro que al efecto llevará el Registrador de la Propiedad de cantón exceptuándose en los cantones de Quito y Guayaquil, que lo llevará el registrador de prenda especial de Comercio, el contrato respecto a terceros tendrá como fecha de su otorgamiento la de la respectiva anotación del registro. 

1.- El deudor debe conservar la prenda, el domicilio del deudor será  aquel donde debe conservar la prenda.

2- No debe causar daño a la prenda, destruirlo,  enajenarlo, donarlo o darlo en prenda a otra persona sin la intervención del acreedor.

3.- el deudor puede pagar antes del vencimiento el capital más los intereses hasta la cancelación. 

4.- no debe atrasarse en el pago de cuotas si se atrasa más de dos cuotas, el acreedor actuará legalmente.  

5.- Exhibir el  bien

28. ¿Cuál es la vía en que se demanda un contrato de prenda especial de comercio, en qué momento se puede paralizar la subasta de la prenda en el mismo contrato, si el valor de la prenda no cubre el valor de la deuda que hace el acreedor prendario, y si el valor de la venta de la prenda es mayor de la deuda  que hace el juez?

Se realizará en vía verbal sumaria, El acreedor demandará el Remate ante el Juez de lo civil del lugar acompañando el ejemplar del contrato de prenda certificado por el registrador de la propiedad que acredite que no ha sido cancelada, según la cuantía, el juez indicará en qué  momento se realizará la subasta.

Se suspende si el deudor deposita el capital, intereses, costas y gastos que demanda la subasta.

Si el valor de la venta de la prenda no cubre el valor  de la deuda, si el valor obtenido no fuere suficiente para cubrir esas obligaciones, entregará el total al acreedor, dejando constancia  en el expediente. Y el acreedor podrá repetir, ante el mismo juez, en vía verbal sumaria, por el saldo del valor de su crédito en otros bienes del deudor.

Si el valor de la prenda rematada es mayor al de la deuda, donde se cubre todas  las obligaciones, y queda un saldo favorable dicha valor se le entregará al deudor, el juez dispondrá la entrega del mismo en cheque certificado o en efectivo.-    

29. Concepto de contrato de prenda agrícola y comercial, y en qué se diferencia de los contratos de prenda ordinaria y de prenda especial de comercio
Concepto de contrato de prenda agrícola como la industrial, son un derecho de prenda constituido sobre los bienes especificados en esta sección los que no dejan  de permanecer en poder del deudor.

La prenda agrícola puede constituirse, sobre los siguientes bienes;  animales y sus aumentos, frutos de toda clase, pendientes o cosechados, productos forestales y de industrias agrícolas y maquinarias y aperos de agricultura.

La prenda industrial  puede constituirse, sobre bienes máquinas industriales. Instalación de explotación industrial, herramientas y utensilios industriales. Elementos de trabajo industrial, de cualquier clase, animales destinados a l servicio de cualquier industria y productos que hayan sido transformados industrialmente. 

Prenda Comercial. Es comercial la preñad cada vez que el deudor persiga una operación  mercantil. Sera un acto de comercio, si la preñada se constituye entre dos comerciantes, para el desarrollo de una operación mercantil. Se debe establecer cuál es el carácter de la obligación principal, cuyo cumplimiento garantiza y en caso de préstamo, el destino que se va a dar a ese dinero.

Prenda Comercial Ordinaria.- En este tipo de contrato las partes pueden o no ser comerciantes, pueden ser objeto de prenda comercial ordinaria, lo bienes muebles  y los efectos de comercio o títulos, valores, tales como letras, acciones, obligaciones hipotecarias Etc.

30.  Características del contrato de prenda agrícola e industrial: hable de cada una de ellas.

a.- Todo contrato de prenda agrícola o de prenda industrial debe constar por escrito.

b.- Puede otorgarse por escritura pública o por documento privado judicialmente reconocido.

c.- Se inscribirá en registros especiales correspondientes que se llevarán en el Registrador de la Propiedad en cada Cantón y que denominarán registro de prenda agrícola y registro de prenda industrial.

El Registrador certificará  el registro del contrato inscribiendo la respectiva nota en el propio documento. Se hará constar en el registro una lista de muebles empeñados.

Si estos estuvieren en  diferentes cantones se registrará el contrato en todos ellos. Además los contratos de prenda agrícola e industrial no surtirán efectos entre las partes, ni con terceros, sino desde la fecha del  registro.   

31. Requisitos que para obtener los permisos que necesitan los establecimientos comerciales  en la ciudad de Guayaquil para poder funcionar.-

· La obtención del Registro Único  de Contribuyentes (RUC) en el Servicio de Rentas Internas (SRI).
· El certificado de uso de suelos: para persona natural: tasa municipal de trámite, llenar la solicitud, copias de la cédula  de ciudadanía, certificado de votación, RUC, Dirección del local, copia del comprobante de pago de impuestos del año actual, 2 fotos del local.

· Permiso del cuerpo de Bomberos para persona natural, copias de cédula de ciudadanía, certificado de votación, RUC, dirección de local, factura de compra o recarga de extintor. Si es persona Jurídica a más de estos documentos: copia de la escritura de constitución de la compañía y nombramiento del representante legal.

· Patente Municipal.- Si es Persona Natural.- Tasa municipal de trámite, llenar la solicitud, copias de cédula de ciudadanía, certificado de votación, dirección del local, permiso de cuerpo de bomberos. Si es persona jurídica, a más de estos documentos: copia de la escritura de constitución  de la compañía y nombramiento del representante legal.

· Tasa de habilitación o permiso de funcionamiento. Si es persona natural: Tasa municipal de trámite, llenar solicitud, copias de cédula de ciudadanía, certificado de votación, dirección del local, permiso del cuerpo de bomberos, patente municipal. Persona jurídica a más de estos documentos, copia de  la escritura de constitución de la compañía y nombramiento del representante legal.       

32.-  La clasificación del transporte Por la cantidad y por donde se los realiza.-

POR LA CANTIDAD 

De acuerdo a esta forma de analizar el comercio podemos decir existen dos modalidades  de realizarlo, a.-   al por mayor, b.- al por menor.

Comercio al por menor, como su nombre la señala esta actividad comercial se realiza  cuando el comerciante vende mercadería en pequeñas cantidades y para esto hay lugares especiales para realizar las transacciones, entre las que podemos mencionar, tiendas, mercados, Bazares, etc.

Comercio al por mayor.- Es de indicar que, quienes realizan esta actividad comercial son los denominados intermediarios, estos con capacidad económica que poseen, son los que se encargan de comprar mercaderías en grandes cantidades, de ahí que se origina el término de comercio al por mayor, debido a la gran cantidad  de mercaderías que estos compran y movilizan  con la finalidad de venderlas posteriormente a los comerciantes que tienen comercios pequeños, reportándoles muy buenas utilidades. 

Es de señalar que estas personas reciben también el nombre de mayoristas.

Por los lugares donde se la realiza.

Hay que tener muy en cuenta que cuando se trata de esta clase de actividad comercial nos referimos a aquella que se realiza en el interior de País y aquella que se realiza fuera del país, por esto diremos que esta actividad comercial la podemos clasificar en: a) INTERNO,  B) EXTERNO.

Comercio interno.- como su nombre claramente lo señala, es aquella actividad comercial que se realiza dentro de las fronteras geográficas de un país.

En el Ecuador, en forma práctica diremos que, comercio interno es aquella transportación de mercaderías que se realiza  de la Costa hacia la  Sierra o viceversa.

El comercio interno es generalmente libre, se realiza sobre distancias cortas o moderadas y se halla provisto de buenos medios  de comunicación y transporte, influyen sobre los mismos factores fundamentales y secundarios, salvo de los de la política aduanera, como hemos visto, son aplicables para el comercio exterior.

Comercio Externo.- 

Siguiendo la idea del concepto expresado antes, diremos que el comercio externo es  aquel que se realiza fuera de las fronteras geográficas de Ecuador.

El comercio exterior obedece a la diferencia de la producción de las diversas zonas del mundo que necesitan los productos básicos para su economía. Ahora bien, debemos indicar que el comercio externo tiene su clasificación en. A: Comercio de importación  B: comercio  de exportación.

Comercio de importación.-   

Se denomina comercio de importación cuando las mercaderías son traídas de otro país para ser utilizadas en el nuestro. Pero es de señalar que la importación no únicamente se trata de mercaderías  sino de capitales con los cuales se crean empresas o instituciones financieras. 

Comercio de Exportación.-

Se dice que es comercio de exportación cuando loa bienes, mercaderías o efectos creados en nuestro país (Ecuador), son vendidos a otros países.

Este amplio análisis para tener una idea clara de la actividad comercial, base fundamental para el conocimiento de la materia.

33.- la Clasificación del comercio, y explique que es  por el OBJETO.-

Se lo clasifica de la siguiente forma

a. Por el objeto

b. Por medios de transporte

c. Por la cantidad

d. Por los lugares donde se los realiza.

 Por el objeto,- 

Cuando nos referimos al comercio por el objeto, se comprende que estamos tratando de la parte real de la transacción, es decir, del bien que comercializa.

Cuando nos  referimos al comercio por el objeto, estamos tratando del bien que intervienen en el acto comercial por la cual se tiene que pagar cierta cantidad de dinero lo cual permite demostrar en forma  práctica que en toda  transacción interviene una parte real y otra financiera.

Según el objeto de comercio puede tratarse de mercaderías, bienes muebles, banca, seguros, comisiones, consignaciones, transportes,  etc.,

33.- ¿Cuántos días tiene para informar su cambio de domicilio el que realiza una compra con reserva de dominio?-

Cambio de Domicilio o Residencia, de acuerdo al código de Comercio Ecuatoriano, tiene ocho días posteriores a dicho cambio, a fin de que el vendedor este informado.

34.- ¿Quienes intervienen en la Bolsa de Comercio?.-

Todo ecuatoriano o extranjero tiene derecho a entrar en la Bolsa, siempre que no se halle incapacitado legalmente.

Son incapaces.

Según establece el artículo 66 del Código de Comercio ecuatoriano son incapaces:

1) Los que están privados o suspensos de los derechos políticos y civiles

2) Haber sido declarado en quiebra y que no haya sido rehabilitado

3) Hallarse privado o suspenso en el oficio de corredor.

4) Haber sido declarado intruso  en el mismo oficio.

5) Haber dejado de cumplir con alguna operación concertada en la Bolsa

6) Los menores de edad

7) Ser eclesiástico. 

35.- ¿Que se negocia en la Bolsa de Comercio?-

Justifican la presencia de la Bolsa de Valores la práctica de las siguientes operaciones;  

· Efectos públicos tales como: a) créditos contra el Estado reconocidos como negociables, b) los documentos que contengan garantías del Gobierno y subsidiariamente obligación del Estado.

· Las letras de cambio, pagarés a la orden, libranzas acciones  de minas, de sociedades legalmente autorizadas, y cualquier especie de valores de comercio. Provenientes de personas particulares.

· Ventas de metales preciosos, amonedados o de pasta,

· Las mercaderías de toda clase,

· Los seguros de efectos comerciales contra todos los riesgos terrestres o marítimos, de incendio, de vida o de otra clase.

· El fletamento de buques para cualquier puerto

· Contratación de transporte en interior y exterior

· Los frutos y productos nacionales.

36.- ¿
Qué es, efectos del acto de Comercio?-

Los efectos del acto de comercio son producir consecuencias de derecho. Esto significa que al realizar un acto de comercio se creen, modifican, trasmitan declaren o extingan derechos y obligaciones entre los comerciantes, y por lo tanto se producirán obligaciones  de dar, hacer o no hacer y en algunos casos, también la declaración de un derecho. 

También existen, los efectos cuando emanan de la realización de la actividad encomendada al comerciante y del objeto mismo del acto de comercio surtiendo su efecto frete a terceros, que pueden ser órganos de la administración pública, otras entidades públicas y desde luego los particulares.

Entonces los actos que se realicen serán destinados a catos de comercio sin importar que la persona que efectúa el acto sea comerciante, pero siempre la persona que reciba el beneficio  deberá serlo.

 37.- Vinculación del Derecho Mercantil con otras ramas del derecho.-

El derecho mercantil o comercial es un derecho horizontal, porque tiene relación, con la mayor parte de las ciencias del derecho, entre las que tenemos;

· El Derecho Constitucional, por cuanto la Constitución establece que todas las personas son iguales y gozarán de los mismos derechos, deberes y oportunidades de contratación, de trabajo, de propiedad, etc.

· El Derecho Civil, porque contiene normas, sobre, las obligaciones y contrato así como de las sociedades o compañías que son personas jurídicas.

· El Derecho Procesal, por que los comerciantes litigan y pueden tramitarse procesos especiales al amparo del Código de Comercio.

· EL Derecho Tributario, porque los comerciantes y sociedades tributan al igual que cualquier agente económico.

· El Derecho Penal, porque los comerciantes y las sociedades, sus representantes, y, sus socios pueden cometer ilícitos penales que deben ser ventilados ante los tribunales penales.

· El Derecho Registral, porque todas las matrículas.- 

37.-    ¿Qué plazo tienen para obtener la matrícula?.-

De acuerdo al código de comercio los comerciantes, corredores, martilladores, capitanes de buque, su plazo es de 15´dìas.-

38.- ¿ De  el  Concepto de Contrato de Seguro?-

El  Seguro es un contrato mediante el cual una de las partes, el asegurador, se obliga a cambio de una prima, a indemnizar a la otra parte, el asegurado dentro de los límites convenidos, de una pérdida o daño producido por un acontecimiento incierto, o a pagar un capital o una renta, si ocurriere una eventualidad prevista en el mencionado contrato.
39.- ¿Cuáles son los Elementos de contrato de Seguro?.-

Son los que a continuación detallo:

a) El Asegurador.- Es la persona jurídica legamente autorizada para operar en el Ecuador y que asume los riesgos y que asume todos los riesgos que están especificados en el contrato de seguro.
b) El Solicitante: es la persona natural o jurídica que contrata el seguro, sea por cuenta propia o por la de un tercero determinado o determinable que traslada los riesgos al asegurador. 

c) El asegurado: es la persona interesada en la traslación de los riesgos.

d) El Beneficiario: es  la persona que ha de percibir en caso de siniestro, el producto del seguro. Una  misma persona puede reunir las cualidades de solicitante, asegurado y beneficiario.

e) El interés asegurable: Es  decir los valores asegurados, personales o patrimoniales.

f) El riesgo asegurable: Riesgo es el suceso incierto que no depende exclusivamente de la voluntad del solicitante, asegurado o beneficiario, ni del asegurador. Los hechos ciertos salvo la muerte y los físicamente imposibles. No constituyen riesgos y por lo tanto son extraños al contrato de seguro. La ocurrencia del riesgo asegurable se llama siniestro.
g) El monto asegurado: es el límite de responsabilidad del asegurador, según sea el caso.

h) La Prima: es el precio del seguro. Au pago debe hacerse en el domicilio del asegurador o en el de sus representantes o agentes debidamente autorizados.

i) La obligación del asegurador: pagar el seguro en todo o en parte, según la extinción del siniestro, es decir, la ocurrencia del riesgo asegurado.

40.- ¿En el contrato de Seguro que es la Póliza ?..-
El contrato se seguro es un típico contrato de adhesión en el que las condiciones son impuestas por las empresas aseguradoras se perfecciona y prueba por medio de un documento privado, que s extiende por duplicado y en el que se hacen constar los elemento esenciales. Este documento se llama póliza y debe ser suscrito por los contratantes, al igual que las modificaciones de la póliza y su renovación.
41.- ¿Qué requisitos debe contener la Póliza en Ecuador?  .-

La póliza debe redactarse en castellano y debe contener:

1) Nombre y domicilio del asegurador.

2) La calidad en que actúa el solicitante del seguro 

3) Identificación precisa de la persona o cosa con respeto  a la cual se contrata el seguro.

4) La vigencia del contrato, con indicación de las fechas y horas de iniciación y vencimiento o modo de determinar unas y otros.

5) El monto de lo asegurado.

6) La prima o modo de calcularla

7) La naturaleza de los riesgos tomados  a su cargo por el asegurador
8) La fecha n que se celebra el contrato y la forma de los contratantes, y,
9) Las demás cláusulas que debe figurar la póliza de acuerdo  con las disposiciones legales (por ejemplo: El plazo para presentar el reclamo por parte del asegurado, el plazo de la investigación y el plazo de la indemnización  o rechazo del reclamo por parte de la aseguradora.

La póliza solo puede ser nominativa o a la orden. La cesión  de la póliza    nominativa se hará  previa aceptación  del asegurador, de lo contrario no surtirá efecto alguno. La póliza a la orden se trasmite por endoso.
41.-  ¿Cuáles son los Objetivos  Seguro?.-
El asegurador  puede asumir  todos o algunos de los riesgos a los que estén expuestos la cosa asegurada, el patrimonio o la persona del asegurado, pero debe precisarse en tal forma que no quede duda al respecto a los riesgos cubiertos y los excluidos.

42.- ¿Cuáles son los derechos y obligaciones  del solicitante y del asegurador en un contrato de seguro?.-
Si el solicitante celebra un contrato  de seguro a nombre ajeno sin poder o facultad legal para ello, el interesado puede ratificar el contrato incluso después  de que acontezca el siniestro.
Hasta que el tercero interesado apruebe la celebración  del contrato o se niegue hacerlo, el solicitante deberá cumplir con todas las obligaciones derivadas del contrato, salvo  aquellas que por su naturaleza no puedan ser cumplidas si no por el asegurado.
Los derechos derivados del contrato corresponden al asegurado y aunque el solicitante tenga la póliza  en su poder, no puede hacerse valer  esos derechos sin expreso consentimiento del asegurado.

El solicitante tiene privilegio para reclamar el reembolso de las primas pagadas y de los  gastos del contrato, pudiendo cobrarlos de la suma que  el asegurador debe cancelar al asegurado.
Del Asegurado.- el asegurado o beneficiario está en la obligación de dar aviso en caso de siniestro del asegurador., dentro de los tres días a la fecha del siniestro. Este plazo puede ampliarse, más de no reducirse por acuerdo de las partes.

Producido  el siniestro el asegurado está obligado a evitar su propagación y a procurar el salvamento de las cosas aseguradas que se encuentran amenazadas: en caso de incumplimiento el asegurado o beneficiario pierden su derecho al cobro. 
El asegurado está obligado a probar la concurrencia del siniestro, el cual se presume  producido en caso fortuito, salvo prueba en contrario. Debe probar la cuantía de la indemnización.

Del Asegurador.- Esta obligado a responder totalmente por la suma asegurada en caso de producirse algún siniestro.

El asegurador debe probar los hechos eximentes de su responsabilidad.

El asegurador está obligado a asumir los gastos útiles y en ningún caso puede excederse  de la suma asegurada.

 43.- ¿Cuándo prescribe el contrato de Seguro en el Ecuador?.-

Las acciones derrubiadas del contrato de seguro prescriben en dos años a partir del acontecimiento que le dio origen.

Las acciones contra el asegurado, el asegurado y beneficiario deben ser deducidas en sus respectivos domicilios-   
44.- ¿Qué es arrendamiento Mercantil?.- 

Concepto.- El Código Civil Ecuatoriano en su artículo 1856, sostiene que el arrendamiento es un contrato en que las dos partes se obligan recíprocamente, la una a conceder el goce de una cosa, o a ejecutar una obra, o prestar un servicio, y la otra a pagar por este goce, obra o servicio un precio determinado.

El precio puede consistir  en dinero y en frutos naturales de la cosa arrendada, en este último caso, se debe determinar la cantidad que produce, en cada cosecha. El pago se llama renta cuando los cánones son cubiertos por el arrendatario  en forma periódica.

El Decreto Nº 3121 expedido por el Consejo Supremo de Gobierno publicado ene k R.O. 745 del 5 de enero de 1979, con respecto al arrendamiento mercantil expresa:

El arrendamiento de bienes muebles o inmuebles tendrá carácter mercantil cuando se sujete a los siguientes requisitos:

a. Que el contrato se celebre por escrito y se inscriba en el libro de arrendamientos mercantiles que, al efecto, llevará el Registrador Mercantil del Respectivo Cantón.

b. Que el contrato contenga un plazo inicial, forzoso para amabas partes.

c. Que la renta a pagarse durante el plazo forzoso, más precio señalado a la opción de comprar de que se  trata más adelante, excedan del precio en que el arrendador adquirió  el bien, el monto de dicha renta  no estará sometido  a los límites establecidos para el inquilino, cuando se trata de inmuebles.

d. Que al arrendador se propietario del bien arrendado.

e. Que al finalizar el plazo inicial forzoso el arrendatario tenga los siguientes derechos alternativos: 

· Comprar el bien por el precio acordado para la opción de compra o el valor residual previsto en el contrato, el que no será inferior al 20% del total de las rentas devengadas.
· Prorrogar el contrato por un plazo adicional. Durante la prórroga la renta  deberá ser inferior a la pactada originalmente, a menos que el contrato incluya mantenimiento, suministro de partes, asistencia u otros servicios.

· Recibir una parte inferior al valor residual del precio en que el bien sea vendido a un tercero

· Recibir en arrendamiento mercantil un bien sustitutivo, al cual  se le apliquen las condiciones  previstas en este artículo
45.- ¿Cuáles son  las características del contrato mercantil?.- 
Es un contrato solemne porque debe realizarse por escrito e inscribirlo en el registro mercantil..

· Es principal, porque no necesita de otro contrato o convención para subsistir.

· Es bilateral, porque de él se derivan obligaciones recíprocas entre la sociedad  leasing y el usuario.
· Es oneroso y conmutativo, porque la arrendadora entrega bienes  y el arrendador paga un precio por arrendamiento y la opción de compra.

· Es de tracto sucesivo, porque se desarrolla en periodo de largo tiempo en que se cumplen las obligaciones recíprocas.

· Es de adhesión, porque  esta compañía leasing tienen impresos los contratos a los cuales se adhieren los usuarios oponerse al contenido de sus cláusulas.  
46.- ¿Cuántas clases de LEASING existen menciónelos? .-
a. Leasing Operativo o Industrial

b. Leasing Financier; Leasing Black

47,. ¿Quiénes intervienen en los contratos leasing?.-
Los que intervienen en este tipo de contrato son:

El arrendador o sociedad leasing (dador) que es quien arrienda el bien.

El arrendatario (tomador), es la persona natural o jurídica que recibe el bien e arrendamiento y a quien le toca pagar el precio.
El proveedor, no es parte del contrato, pero puede participar ayudando a su celebración entre el arrendador y el usuario.
48.- ¿ Diga cuales son los derechos y obligaciones  del Contrato leasing de las partes?.- 

Son derechos fundamentales de la sociedad Anónima leasing:
· Percibir  o colocar una renta por el arrendamiento en el plazo señalado y si fuere del caso el precio convenido por la opción de compra.

· Que se le restituya el bien objeto del contrato, en los casos previstos por la ley o por el contrato.

· Resolver o rescindir el contrato por incumplimiento de las obligaciones  asignadas al usuario en el contrato.

· Controlar el destino y mantenimiento del bien objeto del contrato.

Obligaciones principales de la S. A. LEASING.-

I. Entregar el bien materia dl contrato con opción de compra y si fuere del caso primero adquirido

II. Garantizar al usuario el uso y goce del bien sin interferencias y eventualmente ocuparse  del mantenimiento y asesoría técnica

III. Respetar el ejercicio de los derechos alternativos  que le corresponden al usuario, como por ejemplo comprar el bien, prorrogar el contrato, etc.

Derechos fundamentales del usuario.-

· Usar y gozar el bien

· Hacer efectiva la opción de compra, una vez cumplido el plazo del contrato

· Requerir la acción de la compañía leasing cuando el usuario fuere afectado en el uso y posesión de la cosa por terceros.

Obligaciones principales del usuario.-
· Pagar la renta del arrendamiento y cuando haga uso de la opción de compra de precio.
· Usar y gozar de la cosa  sin dañarla o destruirla so pena de incurrir en responsabilidad frente al arrendador.

· Exigir el objeto del arrendamiento cuando lo demande o lo solicite el arrendador. Mantener y reparar el bien.

· En caso de que no haga el uso de la opción de compra o cuando el usuario haya aceptado recibir en arrendamiento mercantil un bien sustitutivo, esta      comprometido a restituir la cosa.
49.- ¿Diga usted la ventajas y desventajas de Leasing?.-
LAS VENTAJAS.-

· La función o actividad del financiamiento

· El plazo del financiamiento, es más ventajoso que el préstamo

· La modernización de las maquinarías y equipos.-

DESVENTAJAS.- 

· Porque se trata de una modalidad de financiación ordinaria más cara  que las que ofrecen las entidades crediticias.

· Los gastos que demanda el leasing no tiene el bien arrendado un activo.

50.-  ¿Cómo se termina un contrato Leasing.?.-
1st. Por el cumplimiento de acuerdo a las operaciones que tiene el tomador o arrendatario del leasing.

2nd. Por incumplimiento de las obligaciones de las partes, mediante resolución, por ejemplo por falta de pago de las cuotas de arrendamiento.

3rd. Por acuerdo mutuo de las partes antes de la terminación del contrato, mediante la rescisión del mismo.

4th. Por quiebra de la sociedad del Leasing o incapacidad superviniente o la  celebración del contrasto del usuario o arrendatario: la quiebra procede en vista de la calidad del comerciante persona jurídica de la sociedad Leasing.
5th. Por disolución y liquidación de la sociedad anónima del LEASING.

51.- ¿Cuándo puede reclamar daños y perjuicios el arrendatario?.- 
Si el arrendador cae en mora para entregar el bien arrendado, el arrendatario puede reclamar indemnización de daños y perjuicios. Los casos más frecuentes para esta indemnización son los siguientes:

· Cuando  se ha producido retardo en la entrega del bien que lo ha deteriorado d modo que no se pueda  emplear con el fin deseado por el arrendatario.

· Que el bien haya sido destruido sin que aparezcan las causales de fuerza mayor o caso fortuito.

· Si el vicio de bien era conocido por el arrendador antes de la aceptación del contrato.

El arrendatario también exige reparación de daños del bien arrendado, si es turbado en el goce por vías de hecho por terceros, que no tienen derecho alguno sobre el bien en materia de estas obligaciones. Mayor es la responsabilidad de arrendador si la interferencia de los terceros es conocida por éste antes de realizarse el contrato de arrendamiento.

El arrendador está obligado a pagar al arrendatario el costo de las reparaciones indispensables  que el arrendatario hiciere, en el bien arrendado. 
Más, no está obligado a pagar las mejoras útiles que  este no haya consentido, en consecuencia, el arrendatario tiene la opción  a llevarse los materiales, que ha invertido en la reparación.
La acción judicial.

El que se considera afectado por un contrato mercantil puede iniciar la acción legal correspondiente ante uno de los jueces civiles de su respectiva jurisdicción territorial. No es precisamente lo señalado para el caso de arrendamiento de viviendas que se requiere seguirse el procedimiento, ante un Juez de Inquilinato por expresas disposiciones en la ley de inquilinato.

La acción civil tomará  en cuenta la cuantía establecida en el mismo contrato, si se trata de pedir una indemnización de daños y perjuicios se requiere iniciar la causa ante uno de los jueces de lo civil 

52 .- ¿Cuándo prescribe un contrato Mercantil?.-
El arrendamiento mercantil prescribe a los diez años, tomado como referencia el tiempo desde el instante mismo en que se ocupó el bien o se aceptó el contrato. Esto  es, se aplica la prescripción ordinaria que se extingue los derechos de aquellos que reclaman utilizando la administración de justicia.
53.- ¿Defina lo que es el Contrato de Distribución?.-

Los Contratos de distribución son aquellos que se  celebran entre, por un lado, los fabricantes, mayoristas o importadores, y, por otro lado, distribuidores. Los fabricantes, los mayoristas o importadores, encargan a los distribuidores la comercialización  de determinadas mercaderías en una zona determinada, en condiciones que se estipulan en el contrato y, generalmente, en régimen de  exclusividad.   

54.- ¿Quiénes intervienen en un contrato de Distribución?.-  

Son dos:

· El distribuido( Productor, importador, mayorista), quien provee de los bienes a ser distribuidos

· Distribuidor, puede ser estructurado como empresa comercial, o una persona natural, quién actúa a nombre propio y por tanto asume toda responsabilidad frente al consumidor, exceptuando a los vicios de los productos  que le da el distribuido.   

55.- ¿ Cómo opera este contrato de distribución?.-
El contrato de distribución el distribuidor adquiere del distribuido, quién por lo general impone las cláusulas del contrato de adhesión, los bienes a ser comercializados por el distribuidor, a un precio que incluye un descuento especial. Para  que el distribuidor venda la mercadería y su ganancia consiste en la diferencia entre el precio de adquisición  y el de venta


La naturaleza jurídica de este contrato implica la realización de múltiples compraventas sucesivas, las cuales  pierden individualidad y se integra en una relación jurídica estable.

56.- Defina cláusulas generales y frecuentes de un contrato de Distribución? .- 

Cláusulas generales son las siguientes:
· Definiciones

· Objeto del contrato

· Precio y forma de pago

· Duración

· Confidencialidad

· Resolución del contrato

· Legislación aplicable y tribunales competentes

Cláusulas Frecuentes.-  

Las partes contratantes, pueden acordar las siguientes cláusulas dentro de este tipo de contrato.

1. La exclusividad para distribuir dentro de la zona geográfica determinada.

2. Fijación del monto mínimo de ventas para el distribuidor.

3. Entrega de las mercaderías con descuento para el distribuidor

4. Compromiso del distribuidor de no fabricar, vender, o distribuir artículos de empresas competidoras del producto. 

57.- ¿Cuáles son los derechos y obligaciones del Distribuido (Productor, Importador, Mayorista)?.- 
· El derecho principal del distribuido, consiste en recibir del distribuidor el valor de la mercadería a él entregada.-
Obligaciones

· Organizar  adecuadamente su establecimiento para la función  a él encomendada (según el producto y forma de venta)

· Pagar el precio convenido al distribuido

· Respetar la zona de distribución a él entregada.

· Cubrir el monto mínimo establecido en el contrato.

· Permitir la fiscalización  por parte del distribuido, en relación a los medios utilizados para la venta de los  productos.

· Guardar la confidencialidad sobre los secretos comerciales que considere confiables. 

58.- ¿Cuáles son las diferencias entre en contrato de Distribución con el contrato de Agencia?.-  

· El agente actúa por cuenta del mandante.
· El distribuidor lo hace a nombre propio.

· El agente no se vincula directamente con el consumidor.

· El distribuidor asume la responsabilidad frente a terceros excepto por los vicios ocultos. 

· El agente recibe una comisión.

· El distribuidor recibe la diferencia entre el precio de compra y la venta.

59.-¿Cuáles son la diferencias entre el contrato de distribución y el contrato de distribución?.-
a. El concedente tiene amplia influencia en el negocio del concesionario, quien utiliza la marca y símbolos del primero, pese a que actúa con nombre propio.

b. El distribuido tiene injerencia limitada en el negocio del distribuidor, restringida a la mercadería objeto del contrato.

c. El distribuidor conserva un alto grado de independencia comercial.

d. La labor del concesionario implica actividades post venta, como el mantenimiento  de los bienes   comercializados.
e. En cambio el distribuidor no la tiene.

60.- ¿De el concepto de contrato de Concesión Comercial?.-.
Es aquella convención por la cual un comerciante denominado concesionario, pone  su empresa de distribución al servicio del comerciante o industrial denominado concedente, para asegurar exclusivamente, sobre un territorio determinado, por un tiempo limitado y bajo la vigilancia del concedente, la distribución de productos a lo que se ha concedido el monopolio de reventa.
61.- ¿Análisis de los elementos del Contrato de Concesión? .-

· Tenemos los siguientes elementos:

· La puesta a disposición  de  la empresa del concesionario a favor del o de la concedente en forma exclusiva

· La limitación geográfica<8el territorio objeto de la concesión)

· La permanencia y el control (bajo la vigilancia del concedente por un plazo determinado)

· El otorgamiento de un privilegio (el monopolio de reventa).

Estas convenciones de exclusividad de venta caracterizan a una época en la que el contrato de venta comercial evoluciona en el pasaje de una economía librecambista a una economía de cambios organizados en la que los fabricantes se aíslan de los clásicos mayoristas y minoristas. Los acuerdos entre productores y distribuidores  han dado a luz  a las redes  de concesionarios, en particular de productos de lata técnica y de lujo. La relación entre éstos y el concedente se efectúa a tenor de un CONTRATO MARCO, que es idéntico para todos los miembros de la red. Así es dable  observar que existe:
· Necesidad de uniformidad, evidencia de un contrato tipo, también llamado contrato reglamento.

· Obligatoriedad de identificación del producto, con un sistema especializado de venta por medio de una red  de comercialización  de distribuidores vinculados con el contrato reglamento con el concedente.

· Cierta permanencia en las relaciones, para una mejor colocación de la producción. El contrato de concesión presupone una relación continua en el tiempo entre el concedente y sus concesionarios.

· Coordinación entre pretensiones dispares,(concedente-concesionario).Esta dicotomía implica un conflicto entre el principio de autonomía y el de seguridad. La concesión comercial promete al concesionario una seguridad económica y al menos una seguridad mayor que la que tiene el comerciante individual, con el sacrificio de su independencia económica.
Para el concedente las ventajas son múltiples: No debe en primer lugar arriesgar un capital adicional, ni sobredimensionar con personal propio su empresa. En caso de fuerza mayor o de circunstancias imprevistas, un tercero corre eventualmente con los riesgos. No crea necesariamente vínculos directos, fuente de enojosos problemas con terceros.

Tiene no obstante ciertas desventajas: Debe tratar con un comerciante autónomo, que busca maximizar su provecho; que no  responde, no obedece a un empleado y que, sólo    indirectamente, se preocupa  del negocio del productor, cual es la fabricación, en la medida que éste no le pueda entregar el producto a que se obligó. 
62.-¿Diga cuales son las características del contrato de Concesión?.

1) Consensual. El contrato de concesión se perfecciona con el mero consentimiento, que crea ya las obligaciones emergentes en el contrato, aun cuando se acostumbra celebrado por escrito.

2) Es preparatorio. Normativo para otros negocios.

3) De tracto sucesivo. Pues necesariamente se cumple en el tiempo.
4) Bilateral. Pues ambas partes resultan obligadas luego de su formación, teniendo vigencia los efectos particulares de esta clase de acuerdos: el pacto comisorio, la excepción  de contrato no cumplido, etc. 
5) Oneroso. Hay ventajas recíprocas, que se otorgan la una teniendo en vista a la otra. El concesionario tiene una ventaja económica consistente en lo que terceros abonaran por encima del precio que el debe pagar el concedente, más la fluida demanda de un producto conocido; el concedente recibe el precio del concesionario y a la vez los beneficios de la difusión en sus productos de marca por medio de la red de concesionarios.

6) Conmutativo.- ello independiente de la existencia del riesgo propio de los negocios, consistente en que ni concedente no concesionario deben en definitiva si el negocio en cuestión será beneficioso.

7) Intuito Personae.   Por tanto no cedible, ni transferible; por ello termina por la ocurrencia de eventos que afecten a la persona de las partes, tales como la quiebra y el convenio que puedan afectarlas.

8) Principal. Pues su vigencia no depende de otros actos o contratos.
9) Es un contrato empresarial. También llamado de colaboración entre empresas. Ello porque hay vínculo de subordinación o dependencia entre las partes celebrantes, ya que ambos son empresarios o comerciantes que realizan un negocio de mutuo beneficio, corriendo cada cual con los riesgos correspondientes.

10)  Contrato entre Comerciantes.    La concesión  se caracteriza por ser un contrato que se celebra entre comerciantes titulares de las empresas.

63.-  ¿Explique qué importancia tiene  concesión en el comercio actual?.-
La concesión desempeña una función de mucha importancia en el comercio actual.

Del punto de vista del concedente le posibilitará la prestación de  servicios o la colocación de productos, trasladando el riesgo de ellos sobre terceros, que además toman sobre sí la organización de la prestación  y su funcionamiento, pone en evidencia que al concedente le permitirá, generalmente sin mayor necesidad de inversión  de capital, obtener beneficios de escala al vender en forma periódica, y a compradores obligados, su producción.
En razón de este sistema de concesión  comercial es gratuita  en cuanto el concesionario no debe pagar una suma de dinero por el mero hecho de ser designado concesionario, aunque ciertamente se obliga a otras prestaciones, pero estás son posteriores a su designación.

Por ello, aunque el concedente no reciba un pago por designar a un concesionario, el servicio bien prestado siempre constituirá un motivo de prestigio u e puede tener influencia en otros aspectos que le reporten utilidad.

Desde el punto de vista del concesionario, la concesión le permitirá la realización de una actividad de su especialidad incluso  asegurándole un mínimo de clientes, ya que la misma circunstancia de que el concedente haya autorizado el servicio, está indicando que éste será  utilizado por terceros y que por ello se presta, es decir, que tiene posibles destinatarios que seguramente harán uso de él. Como quienes soliciten los servicios abonarán por ellos un pecio al concesionario, allí estará su beneficio económico, que será mayor cuando el concedente le facilite bienes para su actividad, porque de esta manera no necesitará  mayor inversión de capital.   
64.- ¿Explique detalladamente la naturaleza jurídica del contrato de Concesión?.-
· Compraventa y Concesión.- Se ha intentado ver en la concesión como una serie de compraventas comerciales. La compraventa es, no obstante, un contrato de cambio, se agota en las prestaciones recíprocas, mientas que la concesión es un convenio de carácter  permanente, que no comprende sólo  una serie de compraventas futuras,  sino que la obligación del concesionario es comercializar una parte de la producción del concedente, en las oportunidades y bajo las condiciones  que éste fije. De ahí que se haya señalado que la concesión es un convenio de coordinación, en virtud del cual cada empresario explota su propia empresa, asume  su propio riesgo y busca su propio lucro.
· Licencia de marca y Concesión.-  En la licencia de marca  existe también  una  relación de permanencia  y una obligación de venta del producto, pero allí concluyen las analogías. En la concesión  no hay licencia de marca, el concesionario no tiene permiso para usar la marca del concedente en otros o en sus propios productos, simplemente adquiere mercadería conocida bajo un nombre comercial o marca que revende.  En la  licencia de marca el licenciatario tiene el derecho de usar la marca para diferentes productos que fabrica o hace fabricar dentro de una línea, ejemplo, ropa de vestir que fabrica y marca, bajo licencia; el concesionario no tiene derecho marcario, solo puede utilizar la marca en conjunción con la venta del producto cuya reventa el concedente le ha autorizado.

· El Monopolio y Concesión.- La doctrina Francesa  ha elaborado dos teorías, para explicar la naturaleza de la concesión: la venta con cargo y la venta con Monopolio. En  un caso se habla de que así como existen donaciones  con cargo también  existen compraventas con cargo, en la especie la imposición de precio  de las reventas por el concedente. Se aplica que se trata de dos negocios jurídicos  no asimilables;  la donación es un acto gratuito, la compraventa es oneroso, la carga  es siempre la contrapartida de la liberalidad, mientras que en la compraventa al no ser gratuita, a no haber  liberalidad, carecería de causa.    Otros por su  parte han pretendido ver en la obligación del concedente de no vender los mismos productos a terceros un verdadero  monopolio, sin embargo,  a pesar de que la exclusividad constituye una venta con monopolio, tal concepto es insuficiente para considerar a la concesión, pues debe  tenerse  en cuenta  otro elemento importante de ella, como se permanencia y la uniformidad de las relaciones comerciales.

· Concesión Comercial y Concentración Vertical  de Empresas. En este contrato el concesionario   pasa a ser el componente de un conjunto de otros contratos idénticos celebrados por el fabricante para facilitarla existencia  de nuevas lugares de expendio de sus productos para el mercado, formado  parte de una red de empresas de distribución  integrada y sometida a su dirección y poder.
· Contrato Preliminar o Normativo. Contrato normativo es aquel en que las partes delinean y convienen preliminarmente las condiciones de otro contrato futuro que puedan estipular o no.  En el contrato preliminar existe la promesa de contratar, pero en ambos supuestos se trata de una obligación  de no contratar, ni incluir otro contrato durante su vigencia que tenga un contenido similar, o que exista obligación de estipular el convenio futuro.    En cambio  en la concesión  existen desde el comienzo derechos y obligaciones exigibles con el otorgamiento de la concesión. Existe una obligación de comprar y de revender, de prestar un servicio o de colocar pedidos, de adquirir repuestos etc., nada más lejos  de una estipulación futura que puede o no cumplirse
65.- ¿Concepto de Contrato de Agencia?.-
Contrato por el cual una parte , denominada Agente, se  obliga a promover o concluir contratos por cuenta de la otra parte, denominada Agenciado  o Mandante, en una zona determinada y, generalmente, en exclusividad, a cambio de una Comisión, que deberá abonar el principal, por cada contrato promovido o concluido.

Por el contrato de Agencia, el Agente se obliga a promover o concluir contratos por cuenta  ajena, establemente, dentro de una zona determinada, generalmente, en un régimen de exclusividad, y el principal o proponente se obliga al pago de una Comisión sobre las ventas realizadas por el Agente.
66.- ¿Describa los Derechos y obligaciones del l Agenciado?.

Derechos

· Exigir el cumplimiento de las instrucciones impartidas en el contrato

· Recibir toda la información necesaria para valorar la situación del mercado

· Autorizar las cobranzas de créditos pendientes, así como todos los documentos o modificaciones de las relaciones  contractuales con los consumidores.

Obligaciones.-

· Pagar la comisión acordada y respetar el contrato de exclusividad, cuando éste exista.

67.- Derechos y Obligaciones del Agente.- 

Derechos.-

· Percibir  las comisiones por la venta de productos dentro de la zona determinada. Comúnmente el agente tiene derecho a la comisión aunque no haya intervenido en los negocios.

· Ser reembolsado por los gastos que realizó en el desempeño de la Agencia siempre que así se hubiere estipulado en el contrato

· Recibir una indemnización en caso de haber una resolución unilateral del contrato, que ocasione perjuicios. 
Obligaciones.-

· Cumplir con el encargo según las instrucciones recibidas y suministrar al Agenciado información  sobre la condición del mercado, que permita evaluar la conveniencia del negocio

· Responder por el convenio de exclusividad, si así esta estipulado en el Contrato.

68.- ¿ Describa las   Característica del contrato de Agencia?.-  

Son las siguientes:

· La actividad  del Agente esencialmente es de promoción

· El Agente necesita estabilidad en el cargo.

· La intermediación del Agente siempre se realiza a favor de una de las partes.

· El Agente no se vincula directamente con el consumidor.

· En la Agencia las mercaderías viajan y se entregan por cuenta y riesgo del Agenciado.

· La figura de la agencia puede desaparecer  entremezcladas con otras,  como el contrato de suministro.

69.- ¿Cuál es la naturaleza jurídica de   la Agencia?.-

La agencia asume tres modalidades principales.

En todas las modalidades, el agente percibe una comisión, toda vez que ha  preparado, promovido o concertado un negocio, pero los gastos de su actividad, promotora o  representativa so de su exclusivo cargo.  El agente es el titular de una empresa para promover y concertar negocios y asume el riesgo de la misma.. Claro está que el principal sigue corriendo riesgo de la definitiva colocación de los bienes, cuya venta encomendó la función, los gastos consiguientes y el riesgo de la comercialización a los agentes, que lo asumen en las zonas que respectivamente se les fijan  
70.- ¿De  el Concepto de Contrato de Distribución?.-
Los contratos de distribución  son contratos que se celebran entre un lado, Fabricantes, mayoristas, importadores, y por otro lado, los distribuidores. 
Los fabricantes, mayoristas o importadores, encargan a los distribuidores la comercialización  de determinadas mercaderías en una zona determinada, en condiciones que se estipulan y generalmente en régimen de exclusividad.
71.-¿Cuáles  son las partes intervinientes del contrato de distribución?.-  

Las partes de este contrato son: 

· El Distribuido( productor, importador, mayorista)
· El Distribuidor, puede ser estructurado como empresa comercial, o una persona natural, quién  actúa a nombre propio y por lo tanto asume toda responsabilidad frente al consumidor, exceptuando a los vicios de los productos que le da el distribuido.

72.- ¿Qué es la Factura Comercial en el Ecuador?.-

Es un documento comercial usual entre comerciante que tiene  por objeto detallar la mercadería  y avizorar su cancelación de una mercadería que se detalla en la misma. La factura no necesita forzosamente  que se cancele en el acto ya que el comerciante que recibe la mercadería  se halla obligado a revisar la mercadería y la cuenta para proceder a su cancelación. En la factura comercial se determinará el lugar y el día de emisión y se deberá detallar correctamente la mercadería que se indica  y los valores parciales y totales por rubro para la buena interpretación  de la misma, evitando errores.

73.- La importancia de la factura.-
La factura es un documento de mucha utilización en el negocio, por cuanto en ella el comerciante tiene recopilada información que le va a ser muy necesaria en el proceso contable.

Por medio de la factura se puede  controlar el movimiento de mercadería, el valor unitario y total, el control de pago de impuestos a las transacciones mercantiles, etc., es recomendable que la factura sea numerada,  por exigirlo así la ley, y por medida de control interno de negocio, toda factura consta de por los menos de un original y dos copias

74.- Concepto de letra de Cambio.-
Letra de cambio es un título de valor en virtud del cual, una persona llamada librador o girador, ordena incondicionalmente a otra, llamada librado o girado, que pague a un tercero, el beneficio, una cantidad de dinero determinada, en el tiempo en que se indique o a la presentación del documento.

75.- Concepto de Pagaré.-

Es un  documento privado en el que uno se confiesa deudor de otro por determinada cantidad que a de pagar  a la orden del acreedor.

76.- concepto de cheque.-

Es una orden de pago dada contra un banco, en el cual tiene  el librador fondos depositados a su orden en su cuenta corriente con saldo  a su favor, para operar aún en operaciones  de crédito en  descubierto.
Pueden obtener cheque s lo cuentacorrentistas de un Banco.

77.- Clases de cheque en el Ecuador.-

Tenemos diversas modalidades  de emisión de un cheque:

· Cheque al portador( no existe en el Ecuador en la actualidad 2010-12-12 

· Cheque  a la orden

· Cheque cruzado .

· Cheque para acreditar en cuenta

· Cheque certificado.

La Biblia
NEHEMÍAS 

Abolición de la usura

5  Entonces hubo gran clamor del pueblo y de sus mujeres contra sus hermanos judíos.

2  Había quien decía: Nosotros, nuestros hijos y nuestras hijas, somos muchos; por lo tanto, hemos pedido prestado grano para comer y vivir.

3  Y había quienes decían: Hemos empeñado nuestras tierras, nuestras viñas y nuestras casas, par comprar grano, a causa del hambre.

4  Y había quienes decían: Hemos tomado prestado dinero para el tributo del rey, sobre nuestras tierras y viñas.   

5  Ahora bien, nuestra carne es como la carne de nuestros hermanos, nuestros hijos como sus hijos; y he aquí    que nosotros dimos  nuestros hijos y nuestras hijas a servidumbre, y algunas de nuestras hijas lo están ya, y no tenemos  posibilidad de rescatarlas, porque  nuestras tierras y nuestras viñas son de otros.

6  Y me enojé en gran manera cuando oí su clamor y estas palabras.

7   Entonces medité  y reprendí a los nobles y a los oficiales, y les dije: ¿Exigís  interés  cada uno a vuestros hermanos?    Y convoqué  contra ellos una gran asamblea,

8  y les dije: Nosotros según nuestras posibilidades rescatamos  a nuestros hermanos judíos que habían sido vendidos a las naciones; ¿y vosotros vendéis aun a nuestros hermanos, y serán vendidos a nosotros?  Y callaron, pues no tuvieron qué responder.

 9  Y dije: No es bueno lo que hacéis. ¿No andaréis  en el temor de nuestro Dios, para no ser oprobio  de las naciones enemigas nuestras?

10  También  yo y mis hermanos y mis criados les hemos prestado dinero y grano; quitémosle  ahora este gravamen.

11  Os ruego que le devolváis hoy  sus tierras, sus viñas, sus olivares y sus casas, y la centésima parte del dinero, del grano, del vino y del aceite, que demandáis de ellos como interés.

12   Y dijeron: los devolveremos, y de nada le demandaremos; haremos así como tú dices. Entonces convoqué a los sacerdotes y les hice jurar que haría conforme a esto.

13    Además sacudí mi vestido, y dije: Así sacuda Dios de su casa y de su trabajo a todo hombre que no cumpliere esto, y así sea sacudido y vacío. Y respondió toda la congregación: ¡AMÉN!  Y alabaron a Jehová.  Y el pueblo  hizo conforme a esto.

14   También  desde el día  que me mandó el rey que fuese gobernador de ellos en la tierra de Judá, desde el año  veinte del rey Artajerjes hasta el año  treinta y dos, doce años, ni yo ni mis hermanos comimos el pan del gobernador.

15  Pero los primeros gobernadores   que fueron antes de mí abrumaron al pueblo, y tomaron  de ellos  por el pan y por el vino más de cuarenta siclos de plata, y aun sus criados se enseñoreaban del pueblo; pero yo no hice así, a causa del temor de Dios.

16   También  en la obra de este muro restauré mi parte, y no compramos heredad;  y todos mis criados juntos estaban allí en la obra.

17   Además, ciento cincuenta judíos  y oficiales, y los que venían de las naciones  que  había alrededor de nosotros, estaban  en mi mesa.

18   Y lo que se preparaba  para cada  día era un buey y seis ovejas escogidas; también eran preparadas para mí aves, y cada diez días vino en abundancia;  y con todo esto nunca requerí  el  pan del gobernador, porque la servidumbre de este pueblo era grave.

19   Acuérdate de mí para bien, Dios mío, y de todo lo que hice por este pueblo.    
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CONTRATO DE COMPRAVENTA DE MERCADERÍAS INCLUIDA, ACLARACIÓN JURÍDICA 


SEÑOR NOTARIO:

En el registro de escrituras a su cargo, sírvase agregar la siguiente venta de mercaderías:

PRIMERA: OTORGANTE.- Intervienen en la celebración de este contrato, por una parte, los cónyuges NÉSTOR ANÍBAL TORRES ÁLVAREZ y  JACINTA AMALIA MÉNDEZ MORAN   como vendedores; y, por otra, los cónyuges ESTEVEN MANUEL LLAGUNO CÁCERES  y _CECILIA  ANABEL VERA MERA como compradores. Los comparecientes son ecuatorianos, mayores de edad, idóneos para contratar y obligarse.

SEGUNDA: ANTECEDENTES.- Los vendedores son propietarios de un local comercial de expendio de electrodomésticos, llamado     “NATA” ubicado en la calle   9NA  No 2603 y   DOMINGO SABIO de esta ciudad.

TERCERA: COMPRAVENTA.- Por medio de este instrumento público, los vendedores señores  NÉSTOR ANÍBAL TORRES ÁLVAREZ y  JACINTA AMALIA MÉNDEZ MORAN dan en venta, en favor de los compradores  ESTEVEN  MANUEL   LLAGUNO  CÁCERES  y _CECILIA ANABEL  VERA MERA, todos los electrodomésticos, enseres y efectos que existen en el local comercial    “NATA”, incluida la razón comercial.

CUARTA: DETALLE.- Los bienes muebles que se vende son los siguientes: 10 equipos de sonido marca Sony; 15 televisores marca  SONY; 10 refrigeradoras que tienen las siguientes  características 14 PULGADAS COLOR AZUL, MOTOR GENERAL ELECTRIC, FUNCIONANDO, 20 licuadoras FOSTER,  5 perchas de metal acerado color plomo, 4 mostradores de aluminio y vidrio en la parte superior.

QUINTA: PRECIO.- El precio de los artefactos eléctricos, que se vende, es de    $11.500,00 dólares pagados al contado. Los vendedores declaran que reciben esta cantidad a su entera satisfacción de manos de los compradores, y a su vez entregan todas las facturas y más documentos en regla correspondientes a la importación de dicho electrodomésticos.

SEXTA: TRANSFERENCIA.- Los vendedores transfieren el dominio de los bienes antes descritos, libres, de todo gravamen, comprometiéndose al saneamiento de ley si el caso lo requiere, y responder por los vicios ocultos que pudieren contener, de acuerdo a lo establecido en el Art. 191 del Código de Comercio y Art. 1777 del Código Civil.

ACEPTACIÓN.- Los compradores aceptan la venta hecha a su entera satisfacción.

 Hasta aquí la minuta, usted señor Notario se servirá agregar las demás cláusulas de rigor.

NÉSTOR ANÍBAL TORRES ÁLVAREZ 

C. I.

P. V

JACINTA AMALIA MÉNDEZ MORAN   DE TORRES

C.I.

P.V.

ESTEVEN MANUEL LLAGUNO CÁCERES

C.I.

P.V.

CECILIA ANABEL VERA MERA DE LLAGUNO.

C. I.

P.V.

DRA.  JUDITH ROSADO ALVARADO 

Matr. 1425 C.A.G. 

CONTRATOS DENTRO DEL LIBRO 4to del CÓDIGO CIVIL

CONTRATO DE COMPRAVENTA- Aclaración jurídica

Legal  Según el tenor literal del Art. 1732 del Cód. Civil el Contrato de Compraventa es el contrato en que una de las partes se obliga a dar una cosa, y la otra a pagarla en dinero, comprador.

DOCTRINARIA.- Contrato bilateral en el que una de las partes (vendedora) se obliga a la entrega una cosa determinada y la otra (compradora) a pagar por ella un precio cierto, en dinero o signo que lo represente.

Código  Civil Ecuatoriano.

Art. 1489.- Es obligación condicional la que depende de una condición, esto es, de un acontecimiento futuro que puede suceder o no.

Art. 1811.- La principal obligación del comprador es la de pagar el precio convenido.

Art. 1812.- El precio deberá pagarse en el lugar y el tiempo estipulados, o en el lugar y el tiempo de la entrega, no habiendo estipulación en contrario.

Con todo, si el comprador fuere turbado en la posesión de la cosa, o probare que existe contra ella una acción real de que el vendedor no le haya dado noticia antes de perfeccionarse el contrato, podrá depositar el precio con autorización del juez, y durará el depósito hasta que el vendedor haga cesar la turbación o afiance las resultas del juicio.

Art. 1813.- Si el comprador estuviere constituido en mora de pagar el precio en el lugar y tiempo dichos, el vendedor tendrá derecho para exigir el precio o la resolución de la venta, con resarcimiento de perjuicios.

Si exigiere la resolución, el demandado podrá consignar el precio completo, que comprende el capital y los intereses adeudados hasta que se reciba la causa a prueba.

Art. 1818.- Por el pacto comisorio no se priva al vendedor de la elección de acciones que le concede el Art. 1813.

CONTRATO DE COMPRAVENTA

FRUTERA TORRES- ROSADO- YAGUANA.  S.A

Contrato general  VIGENTE  para comprar y  vender.-

Formas y requisitos del contrato de venta 

Favor: leer nuestra política empresarial de comercialización, con  nuestros clientes, el departamento Técnico Jurídico de la empresa, para entrar en cualquier cierre definitivo de negocio con nuestra empresa AGRIPRO, S.A.

Contrato de compra y venta de productos agropecuarios que está produciendo y comercializando  FRUTERA TORRES- ROSADO- YAGUANA.  S.A

Para la comercialización de los productos  que nuestra Empresa FRUTERA TORRES- ROSADO- YAGUANA.  S.A

Está  en condiciones de exportar al mercado libre  Internacional y distribución a nivel Nacional en el Ecuador. 

Como: piñas, mango banana, guanábana, lima, limón, mandarina  etc. {lo que exporte}…………………...    

Los interesados sean Personas Jurídicas o naturales, para  la obtención de nuestros productos agrícolas ya referidos  se deberán ajustar, a los siguientes términos y condiciones por nuestra empresa y de acuerdo a los convenios  del Ecuador con otros países y las convenciones internacionales. Así como los acuerdos verbales entre  el  comprador, con el productor y vendedor de las frutas, el Sr. FRANCISCO MILTON  ZAMORA MICHILENA.

Las partes bilaterales interesadas. Tanto el productor como para el comprador, regirán las  siguientes obligaciones,  en caso de incumplimiento por una de las dos partes. Para someterse a las regulaciones  que la Ley y la   justicia y que  el caso requiera, en la respectiva jurisdicción  territorial en donde se realizo este contrato, y teniendo este contrato  ámbito y peso en materia de justicia, en los tribunales de la jurisdicción donde opera la empresa compradora,  en la parte legal para el cumplimiento de sus cláusulas que a  continuación sustenta el departamento Técnico Jurídico de esta empresa.

Agroindustrial FRUTERA TORRES- ROSADO- YAGUANA.  S.A

1.- Cláusula; Del vendedor. El primer compromiso es que nuestros  productos salgan de la  Empresa en las mejores condiciones de sanidad y para el consumo Humano, completamente  embalados, con los  rigores  de inspección minuciosa, personalizada y control de calidad  en cada una de nuestras frutas, que será como entregaremos en cada caso y de todo  producto. Que sale de nuestra empresa. FRUTERA TORRES- ROSADO- YAGUANA.  S.A

2.- Cláusula;  Para que las  frutas salgan de nuestros campos de producción la empresa interesado en comprar  deberá  abonar a nuestra empresa FRUTERA TORRES- ROSADO- YAGUANA.  S.A

Un porcentaje del 50%  para iniciar corte y embalaje del producto requerido por el comprador,  lo que deberá  este en su efecto coordinar por los medios  digitales de nuestra página WEB, o como sea la costumbre entre sí, con el proveedor o vendedor el Sr. FRANCISCO MILTON  ZAMORA MICHILENA. 

Sobre la consignación económica para el cierre final y especificar detalles de entrega y recepción del producto en necesidad. Destino y puerto entre otras especificaciones para el caso de la compra y venta en proceso.  

3.- Cláusula;  los gastos generales que demandan estas operaciones de transportación terrestre y marítima  y otros desde su lugar de origen, hasta  el comprador  serán de exclusivo cargo y responsabilidad económica  del importador o vendedor  de las frutas.

4.- Cláusula;  del comprador. El 50 % que queda adeudando el comprador, a la compañía FRUTERA TORRES- ROSADO- YAGUANA.  S.A   se le abonara a esta, en los cinco días laborables posteriores al arribo que será el puerto de llegada o de destino final que es la jurisdicción del comprador. 

a).- y desde ese momento es responsabilidad total del manejo de la mercadería y de su uso por parte del comprador: deslindando toda responsabilidad en contra del vendedor en esta jurisdicción. 

b).- los gastos de transporte, movilidad y otros serán de parte de la compañía. Compradora, en esta jurisdicción.

5- Cláusula; los  gastos en mención en el literal b).- cláusula anterior serán desglosados al vendedor, del valor que adeuda el comprador, que es el 50% valor restante a favor del Sr. FRUTERA TORRES- ROSADO- YAGUANA.  S.A     representante legal y legitimo, para ejecutar los saldos o cobros a su favor por la vía judicial, de presentarse el justificativo para esta acción, que sería  al  darse el  incumplimiento por parte del  comprador, o la compañía que recibió las frutas producto de este contrato de compra y venta entre las partes.

6- Cláusula; esta cláusula ratifica lo antes expuesto y queda en forma, explicita y tácita para ambas partes en referencia, los términos y condiciones anotados de todo lo expuesto y establecido entre sí por lo que la venta se reputara perfecta desde que las partes han convenido en la cosa y el precio. En este caso las frutas en mención que sean requeridas por el compradero y las ofertadas por el vendedor y que están estipuladas en la red digital y dominio U.R.L: de FRUTERA TORRES- ROSADO- YAGUANA.  S.A

a).- del comprador: al llenar los espacios vacíos  para “Hacer pedido Online” los mismos que son pasos obligatorios para la formalidad legítima de las partes, por lo que  todo contrato de compra y venta  a efectuarse. Estará usted  señor cliente, empresario y/o representante  por vuestra empresa, que requiere de nuestros productos. Y  

b).- En pleno conocimiento de responsabilidad para con  nuestra empresa, en el cumplimiento de sus obligaciones  económicas que adquiere con nuestra empresa   FRUTERA TORRES- ROSADO- YAGUANA.  S.A

7- Cláusula; Del comprador: al  hacer pedido Online!: Si después de hacer el pedido por esta vía digital en la red de Internet  y no desiste del mismo en el termino de 24 horas posterior vía telefónica a la notificación o solicitud de su  pedido.

Procederemos de inmediato hacer su despacho correspondiente al pedido que nos haya formulado o hecho, en línea, o si este se realizo primero en forma verbal y fue ratificado {Online!; = o en línea)  que es la constancia que exige nuestra empresa para sus registros internos y prueba de sustento objetiva, escritas para ambas  partes en convenios.  

a).- por lo que  queda claramente confirmado y ratificado todo lo expuesto  con anticipación, en su pedido.

b).- Si por alguna razón o fuerza mayor no hiciera su pedido por este medio digital para causas legales en incumplimientos se someterá a los términos y condiciones de este contrato, el desconocimiento por su parte de este contrato de compra y venta  no lo exime de responsabilidad  económica o de otra naturaleza  con nuestra empresa.   

c).- por otra parte, una vez anotado los código de seguridad por su lado, que pide el formulario y al hacer un clic en la parte  ultima del rectángulo bajo del recuadro grande  de color verde  de tu mensaje  donde dice:>> enviar mensaje   este es el equivalente a la firma concreta y tácita, con nuestra empresa entrando de lleno a cumplir bilateralmente en  todo lo antes expuesto en este contrato. Online! Y lo que se haya convenido verbalmente entre el comprador y el vendedor, con anticipación o durante el desarrollo de la comercialización entre sí, para asegurar de ambas partes el fiel cumplimiento de cada proceso en el trayecto de envío o de las rutas viables de las costumbres.     

8- Cláusula; el causante que rompa los términos y condiciones antes anotados en una de cualquiera  de las cláusula será quien corra con los gastos de transportes, sean estos terrestres o aéreos, como los honorarios de Abogados, de ambas partes así mismo los costos Judiciales de cualquiera de las jurisdicciones donde se llegue a ventilar o exponer el caso, ante las autoridades competente que el caso amerite.

9- Cláusula;  Esta copia es autentica en este entorno virtual y estará la misma Notariada, en la jurisdicción donde opera nuestra empresa,   FRUTERA TORRES- ROSADO- YAGUANA.  S.A.     Para un  mayor sustento legal y para ser procesada en caso de incumplimiento por la vía Judicial, por incumplimientos referidos y expresados en este contrato de compra y venta de productos agrícolas, a  FRUTERA TORRES- ROSADO- YAGUANA.  S.A.

a).- El departamento: Técnico Jurídico y de comercialización de la empresa.

FRUTERA TORRES- ROSADO- YAGUANA.  S.A

LA NOVENA 2603 Y DOMINGO SABIO

Ciudad de Guayaquil -Ecuador 

011+663 (4)  Código Internacional  - 092695249 fono celular

 MINUTA DE COMPRA VENTA

SEÑOR NOTARIO.-

En el protocolo de escrituras públicas a su cargo, sírvase insertar una de compra venta de un lote de terreno urbano, de conformidad con las cláusulas siguientes:

PRIMERA.- OTORGANTES: Intervienen en la celebración de este contrato, por una parte los cónyuges señores NÉSTOR ANÍBAL TORRES ÁLVAREZ…Y  JACINTA AMALIA MÉNDEZ MORÁN DE TORRES,  a quienes más adelante se los llamará simplemente los vendedores; y, por otra parte los cónyuges señores  JAIME MILTON PAZMIÑO BURGOS, y,  ROXANA MÓNICA  MICHILENA YAGUANA DE PAZMIÑO  a quienes más adelante se los llamará simplemente los compradores. Los comparecientes declaran ser ecuatorianos, mayores de edad y domiciliados en esta ciudad de Guayaquil de la Provincia del Guayas... 

SEGUNDA.- ANTECEDENTES: Mediante escritura pública celebrada en la notaría cuarta del Cantón Guayaquil,  el veinte  de Octubre  del dos mil 2010, la misma que se encuentra legalmente inscrita en el Registro de la Propiedad del Cantón Guayaquil, bajo el número dieciocho, del día veinte y uno  y del mismo mes y año, los actuales vendedores adquirieron por compra a los esposos  RAMÓN ANTONIO VELÁSQUEZ URIBE Y JUDITH MATEA ROSADO ALVARADO  , según costa en la escritura pública presente un lote de terreno urbano, signado con el número cuatro de la manzana “Z”, de la urbanización  LOS ESTEROS, perteneciente a la parroquia  TARQUI del Cantón y provincia de esta ciudad de  Guayaquil de la Provincia del Guayas  en la República del Ecuador.

TERCERA.- COMPRAVENTA: Con los antecedentes ya anotados y por medio de este instrumento público de legitima valides, los vendedores esposos  NÉSTOR ANÍBAL TORRES ÁLVAREZ…Y  JACINTA AMALIA MÉNDEZ MORÁN DE TORRES     , dan en venta real y efectiva a favor de los compradores esposos señores JAIME MILTON PAZMIÑO BURGOS, y,  ROXANA MÓNICA  MICHILENA YAGUANA DE PAZMIÑO       el lote de terreno signado con el número cuarto de la manzana “Z”, de la urbanización Zambrano, perteneciente a la parroquia TARQUI, del   Cantón y provincia de esta ciudad de  Guayaquil de la Provincia del Guayas, indicado más claramente  en la cláusula anterior.

CUARTA.- LINDEROS Y DIMENSIONES: El lote de terreno que se vende, tiene los siguientes linderos y dimensiones: por el NORTE.- Con terrenos del señor FRANCISCO SÓCRATES ZAMORA JALÓN, en una extensión de 10 Mt. Por el SUR.- con la calle C, de la urbanización LOS ESTEROS, en una extensión de 10 Mt. Por el ORIENTE.- con terrenos del señor  VÍCTOR ANTONIO TORRES CASTRO, en una extensión de veinte metros. Por el OCCIDENTE.- Con la calle X, de la urbanización LOS ESTEROS , en una extensión de 20 Mt, dando un área total de DOSCIENTOS METROS CUADRADOS.

QUINTA.- PRECIO Y FORMA DE PAGO: El precio del lote de terreno que se vende, es el de CINCUENTA SEIS MIL DÓLARES ESTADO UNIDENCE AMERICANOS, pagaderos de contado. Por su parte los vendedores declaran haber recibido dicha cantidad de manos de los compradores en moneda de curso legal (DÓLARES) y a su entera satisfacción.

SEXTA.- TRANSFERENCIA: Los vendedores transfieren el dominio del lote de terreno con todas las servidumbres activas y pasivas legalmente constituidas; libre de gravamen, comprometiéndose caso contrario al saneamiento legal en los términos del Art. 1804, del Código Civil.

SÉPTIMA.- ACEPTACIÓN: Los compradores aceptan la venta hecha a su favor en plena satisfacción para su uso.

OCTAVA.- AUTORIZACIÓN: Se agrega el oficio Nro. 99-AJM-27, de fecha 27 de julio del dos mil  nueve, documento que contiene la correspondiente autorización municipal para esta compraventa; cuyo texto las partes manifiestan que se entiende incorporado a este contrato.

NOVENA.- FACULTAD: Las partes se facultan mutuamente para solicitar y obtener la respectiva inscripción de esta escritura en la Registradora de la Propiedad del Guayaquil. Hasta aquí la minuta.- Usted señor notario dígnese insertar las demás cláusulas de estilo de este acto para tal efecto.

Para su validez.
Atentamente.

Vendedores

NÉSTOR ANÍBAL TORRES ÁLVAREZ…Y 

JACINTA AMALIA MÉNDEZ MORÁN DE TORRES,  
Compradores

JAIME MILTON PAZMIÑO BURGOS,

ROXANA MÓNICA  MICHILENA YAGUANA DE PAZMIÑO  

ABOGADO 
SANTIAGO NORMAN CASTRO CURRILLO

 C.A.G.   REGISTRO    Nº 1450
CONTRATO DE CONCESIÓN

En la ciudad de Guayaquil a los 2 días del mes de Diciembre del 2010, entre el señor NÉSTOR ANÍBAL TORRES ÁLVAREZ cédula de ciudadanía 0906202064   (O EMPRESA) , con domicilio en la 9na 2603 y Domingo sabio  en  adelante el Concedente, y el Sr. RAMÓN VELÁSQUEZ URIBE  con cédula de ciudadanía 0906202010, con domicilio en la ciudadela Guayacanes Mz   ZR Solar 24 en adelante   el  Concesionario se acuerda celebrar el presente contrato de concesión , según las cláusulas y condiciones que seguidamente se enumeran:

PRIMERA.-

El presente contrato tiene una duración de 24  meses (meses-años) durante los cuales el concedente se obliga a entregar al concesionario los productos  para elaborar YOGURT ECUADOR, en un plazo no mayor de 15 días a partir de la fecha de cada pedido.- 

SEGUNDA.-

El Concesionario  se obliga por su parte, a negociar en el mercado dichos productos, bajo precios y condiciones de uso.-

TERCERA.- 

La retribución se pacta bajo la siguiente manera:

CUARTA.-

Se pacta expresamente la exclusividad para ambas partes en que los productos mencionados se refieren, no pudiendo en concedente promover o dar a la venta mercaderías  similares o análogas, y el concesionario vender o distribuir mercaderías similares o análogas a las concedidas.

 QUINTA.-

Es obligación del concedente mantener la calidad de los productos  dados en concesión, los que a su vez deben mantener siempre un alto grado de competitividad con sus similares de plaza.

SEXTA.- 

Todas las operaciones y créditos  realizados u otorgados por el concesionario en sus tareas de comercialización, son de exclusiva cuenta y en nada obligan o afectan al concedente, quien es ajeno a los riesgos emanados de los mismos. Los créditos concedidos por el concesionario por cuenta del concedente solo obligan  al mismo sea éste hubiese dado consentimiento expreso.

SÉPTIMA.-

La publicidad del producto corre por cuenta exclusiva del concedente;  es además facultad exclusiva del mismo establecer las líneas u orientaciones de dicha publicidad. El cesionario puede promocionar el/los productos, pero dentro de su propia publicidad y como tal.-

OCTAVA.-

Sin perjuicio de las acciones legales que pudieran corresponder, el incumplimiento de todas y cada una de las obligaciones  emanadas del presente contrato es causal de resolución del mismo para la parte afectada sin necesidad de interpelación alguna.-

NOVENA.- GARANTÍA.- El Concesionario entrega una garantía de póliza Nº 4514  por $20.000 Dólares documento  emitido por el Banco de Guayaquil.   

DÉCIMA-

Las partes se someten a la jurisdicción de los tribunales ordinarios de la Jurisdicción del Cantón  Guayaquil para lo cual fijan su domicilio legal el concedente en la novena 2603 y domingo sabio y el concesionario Ciudadela Guayacanes MZ  ZR. Solar 24.

En prueba de conformidad, se firman dos ejemplares, a un mismo tenor y aun solo efecto  en la Ciudad de Guayaquil  a los 2 días del mes de diciembre del 2010. y cada parte recibe el suyo.

NÉSTOR ANÍBAL TORRES ÁLVAREZ 

C.C 0906202064  el Concedente, 

RAMÓN VELÁSQUEZ URIBE 

C.C. 0906202010  el  Concesionario

JUDITH ROSADO ALVARADO

Abogada   

CC. 0906202008   REG.03354 .CAG

                                                                                 
Néstor Torres Álvarez 

CONTRATO DE AGENCIA

Todo empresario Ecuatoriano cuando desea expandirse en sus negocios tiene dos opciones:

1.-  crear una sucursal 

2.- o buscar una agente que tenga su propia empresa con forma jurídica y económica independiente.

En sí el Agente es un intermediario. 

En Ecuador este tipo de contrato innominado no está totalmente regulado como lo tienen  otros países, por la doctrina  debe aplicarse las relativas a mandato y la comisión.

En este tipo de contrato intervienen dos figuras:

1.  El mandante o Agenciado.-

2.  El Agente.

1.- el Mandante o Agenciado. Dueño de la mercadería que se va a poner en el mercado para su comercialización.

El agenciado responderá el saneamiento de la mercadería frente a su clientela y soporta riesgos  de impagos e insolvencia. 

Debe respetar el convenio de exclusividad que tiene con el Agente.

2.- El Agente, que se encarga de promover el consumo del público del mencionado producto, ya que se encargará  de realizar por sí mismo o por medio de sus dependientes la promoción  y conclusión de los actos encomendados.

Tiene que tener facultad para promover todos los actos. Buscará perfeccionar el contrato, recibirá las comisiones  pactadas en el contrato.

La zona delimitada será de su exclusividad, no es un subordinado de la empresa. El Agente tendrá derecho de la comisión aunque no haya intervenido en el negocio si otro agente de la empresa  lo hace por ser de su exclusividad.  

Entre sus obligaciones esta que debe informar en forma detallada la condición de mercado, que le permitirá evaluar la conveniencia o no del negocio.

En caso que no respete el agenciado o mandante  el convenio y desea terminarlo unilateralmente  deberá recibir una indemnización. 

Una vez finalizado en contrato de agencia, el agente deberá  recibir la  comisión regalía o utilidad, acordada para el efecto.

CONTRATO DE AGENCIA

Entre NÉSTOR ANÍBAL TORRES ÁLVAREZ-con domicilio en la 9na 2603 y Domingo Sabio,  en su carácter de Gerente de la Empresa “NATA”, según poder, cuya fotocopia  se adjunta al presente, en adelante la EMPRESA, MÓNICARIZZO,  y con domicilio en la ciudadela la Atarazana M 10 Vila 11, en adelante el AGENTE, se conviene celebrar el presente Contrato de AGENCIA, sujeto a las siguientes clausulas  y condiciones.

PRIMERA.- La EMPRESA “NATA” concede al AGENTE  “MONICARIZZO”  por este acto, la zona ubicada  en la localidad del Cantón Durán, en la  provincia del Guayas y delimitada en la ciudad de Guayaquil, para que en tal radio el AGENTE promueva y proporcione los artículos que la misma produce(o es titular de licencias), y que se detallan en lista por separado formando parte del presente contrato.  

SEGUNDA.-

Por su parte, el AGENTE, se obliga a realizar los productos, y en la zona pre mencionada, las siguientes actividades:

1) Publicar los productos por todos los medios que crea conveniente, siendo tal actividad a su exclusivo cargo;

2) Promover todo tipo de negocios para la EMPRESA “NATA” relativos  a la actividad de la misma o no, pero si la facultad de concluir ninguno sin la expresa conformidad de ella;

3) Organizar la distribución y venta de productos que por este acto se otorgan, que sucesivamente la EMPRESA le confiera (siendo el contrato de Agencia amplio en su objeto, los apartados aquí mencionados pueden pactarse  todos o algunos, o incluirse los que sean necesarios y compatibles. 

TERCERA.- La retribución  de EL AGENTE se pacta en representación de la EMPRESA.

CUARTA.- En relación  con lo expresado en el apartado 2)  de la cláusula Segunda, y como norma general para todo contrato, se pacta expresamente que la representación de la EMPRESA por el AGENTE se ejercerá solamente en cada caso particular, que la misma le indique y previa aceptación por escrito. El incumplimiento de esta condición esencial es suficiente causal de rescisión del contrato, sin necesidad de ningún tipo de interpelación  previa, y sin perjuicio del ejercicio de las acciones legales pertinentes.-

QUINTA.- La duración de este contrato es de 24 meses, o sea que finaliza el 2 de noviembre del 2012 

SEXTA.- Con respecto a la rendición de cuentas se pacta lo siguiente:

SÉPTIMA.-LA EMPRESA “NATA” no puede celebrar contrato similar al presente con personas ajenas  a las aquí firmantes, dentro de la zona proporcionada en la Cláusula Primera. A  su vez el AGENTE empresa MÓNICARIZZO   no puede celebrar contrato similar al presente para promover, vender, publicar, etc.  Productos de la misma naturaleza de los aquí enunciados, fabricados por terceros ajemos a esta relación contractual.

El incumplimiento de lo aquí pactado da lugar a la resolución del contrato y a una indemnización por daños y perjuicios (teniendo en cuenta que el AGENTE generalmente atiende los negocios de varias empresas, y que muchas de ellas pueden tener objeto similar, esta cláusula no es fija y puede adaptarse a cada situación  en particular).

OCTAVA.- Se deja perfectamente establecido, que el presente contrato no implica intensión societaria alguna, ni refleja ningún tipo de relación laboral.

NOVENA.-  La rescisión sin causa  del presente contrato, es procedente mediante notificación por escrito con una antelación de 30 días hábiles.

DÉCIMA.- Las partes en común acuerdo se someten a los tribunales Ordinarios Judiciales, renunciando  expresamente a cualquier otro fuero o jurisdicción  que pudiere  corresponderles y constituye domicilios especiales  y legales  AL EMPRESA “ NATA”  en la ciudad de GUAYAQUIL Provincia del Guayas calle la novena  2603 y domingo sabio el  AGENTE en la Ciudad de GUAYAQUIL, PROVINCIA DEL GUAYAS Ciudadela Atarazana Manzana 10 villa 11 donde se tendrán validas todas las notificaciones  y o citaciones  a que hubiere lugar

De conformidad, las partes firman el presente contrato en dos ejemplares a un mismo tenor y aun solo efecto en la ciudad de Guayaquil a los dos 2 días del mes de diciembre del 2010.

NÉSTOR  TORRES ÁLVAREZ              MÓNICA ROMAN RIZZO
.EMPRESA   “NATA”                              AGENTE  EMPRESA “MONICARIZZO” 

ABOG.MATEA YAGUANA HERRERA

 REG 1224     C.A.G. 

Autores:
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