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DEFINICIÓN DE ADMINISTRACIÓN FINANCIERA:


Se encarga de ciertos aspectos específicos de una organización que varían de acuerdo  con la naturaleza de cada una de estas funciones, las funciones más básicas que desarrolla la Administración Financiera  son: La Inversión, El Financiamiento y las decisiones sobre los dividendos de una organización.


La Administración financiera es el área de la Administración que cuida de los recursos financieros de la empresa. La Administración Financiera se centra en dos aspectos importantes de los recursos financieros como lo son la rentabilidad y la liquidez. Esto significa que la Administración Financiera busca hacer que los recursos financieros sean lucrativos y líquidos al mismo tiempo.

VISIÓN DE LAS FINANZAS CORPORATIVAS

· La visión del mecanismo de inversión
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· La visión del mecanismo contable
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· La visión del conjunto de contratos
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Finanzas Corporativas

· Valor de las opciones: siempre tienen valor, ya que nos dan un derecho a ejercitar una acción pero no la obligación (por ejemplo, opciones de aplazar una inversión o abandonar el negocio son ejemplos de opciones reales).

· Valor de las buenas ideas: nuevos productos o servicios pueden crear valor (por ej, mejorar las prácticas de los negocios, caso Mc Donald’s o Pizza Hut que son ejemplos de cómo viejos productos pueden venderse de otra forma).
· Beneficios incrementales: si elegimos determinada alternativa debemos hacerlo por sus beneficios extra (beneficios incrementales) comparando con la alternativa de no hacerlo).
OBJETIVOS Y METAS DE LA EMPRESA.

· La distribución de los productos en los diversos lugares geográficos para su posterior comercialización.

· Ofertar una gran variedad de producto al gusto de los consumidores.

· Comercializar productos terminados desde la fábrica y su posterior comercialización con los consumidores.

LAS FINANZAS COMO FUNCIÓN ORGANIZACIONAL DE LA EMPRESA.

La función de finanzas se define como el proceso encaminado a proveer de recursos monetarios a la organización

El financiamiento externo proviene de fuentes ajenas a la empresa y puede venir de dos fuentes:

Proveedores: A través del crédito adquirido para la compra de materias primas y demás insumos necesarios para echar a andar el proceso productivo de la organización.

Crédito bancario: A través de los préstamos comerciales y apoyos de los fondos de fomento.

Actividades de la función de finanzas.

· Presupuesto: Es la actividad encargada de realizar la parte fina del plan financiero de la empresa.

· Contabilidad: Es la actividad encargada del registro e información de la situación financiera de la empresa:

- Contabilización de todas las operaciones de la empresa 

· Elaboración de reportes que sirvan como instrumentos administrativos, de control o direccion

· Impuestos: esta actividades la encargada con cumplir tanto con la planeación fiscal.

· Proyectos de inversión: Es una área encargada de apoyar todos los proyectos que generan las demás funciones como el lanzamiento de un nuevo producto

· Costos: es la actividad encargada de administrar el sistema de costos de producción.

· Inventarios: Función vital para empresas productivas

· Auditoría interna y operacional: Es una actividad encargada a determinar la suficiencia y apego a las normas de control interno.
Aunque las estructuras organizacionales varían de empresa a empresa, la Fig. 1-1 representa un panorama tópico con resolución al papel que desempeñan las finanzas dentro de una corporación. El director financiero quien lleva el titulo de Vice- presidente de finanzas reporta al presidente. Los principales subordinados del presidente de finanzas son el tesorero y el controlador. En la mayoría de las empresas tiene una responsabilidad directa en la administración del efectivo y de los valores negociables de la empresa, la planeación de su estructura de capital, la venta de acciones y obligaciones para la obtención del capital y la supervisión del fondo corporativo de pensiones. El tesorero también supervisa al gerente de crédito, al gerente de inventarios y al director de presupuesto de capital (quien analiza las decisiones que se reaccionan con las inversiones en activos fijos). El controlador es responsable de las actividades de los departamentos de contabilidad e impuestos.
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OBJETIVOS DE LA ADMINISTRACIÓN FINANCIERA
· Planear el crecimiento de la empresa, tanto táctica como estratégica. 

· Captar los recursos necesarios para que la empresa opere en forma eficiente. Asignar recursos de acuerdo con los planes y necesidades de la empresa. 

· Optimizar los recursos financieros. 

· Minimizar la incertidumbre de la inversión. 

· Maximización de las utilidades 

· Maximización del Patrimonio Neto 

· Maximización del Valor Actual Neto de la Empresa 

· Maximización de la Creación de Valor 

Si se analizará una empresa, independientemente de su tamaño, identificando cuatro áreas básicas para su manejo: Mercadeo, producción, administración de personal y finanzas, el éxito de su funcionamiento y gestión depende en gran medida del alcance de los objetivos de cada una de ellas. 

En el área de Mercadeo el objetivo básico está definido por la satisfacción de las necesidades de los consumidores, complementado con otros objetivos tales como penetración de mercados, metas de ventas, canales de distribución, etc., para lo cual se recurre a la utilización de una serie de herramientas, tales como investigación: de mercados, promoción y publicidad, sistemas de distribución y otros. 

En el área de Producción el objetivo básico es la fabricación de la cantidad óptima de unidades al menor costo posible, con la mejor calidad y en un tiempo específico, los complementarios son entre otros lograr niveles mínimos de desperdicio, niveles óptimos de eficiencia en maquinaria y mano de obra. Para esto se cuenta con herramientas tales como estudios de tiempo y movimientos, programación lineal, estadísticas y diseños. 

El área de Administración de personal busca fundamentalmente alcanzar la satisfacción de las necesidades de los trabajadores, complementado con la capacitación, la recreación, y el bienestar social entre otros del talento humano, recurriendo a herramientas tales como técnicas de motivación, estudios salariales, círculos de calidad y otros. 

Por ultimo, el objetivo básico financiero está definido, no como cree mucha gente en la maximización de utilidades, sino como la maximización de la riqueza de los dueños de la empresa, la cual viene a ser igual a la maximización del valor de la empresa. 
IMPORTANCIA DE LA ADMINISTRACIÓN DE FINANZAS

La nomina, compra de materia prima, equipar una fabrica de maquinaria y la publicidad entre otros. Las finanzas hacen posible afrontar necesidades y su administración es de vital importancia para toda la empresa. El Gerente financiera se enfrenta a dos problemas básicos: cuanto debería invertir la empresa y en que activos debe hacerlo y como deberían conseguirse los fondos para tales inversiones.
EL ROL Y LAS FUNCIONES DE UN GERENTE FINANCIERO:

El gerente financiero le incumbe:
1. La. asignación eficiente de fondos dentro de la organización.

2. La obtención de fondos en términos más favorables posibles
Estas funciones ejercen con el objetivo de maximizar el capital de los accionistas.

Forma parte de la primera función, la determinación del monto total de fondos que emplee la organización. El gerente financiero usa en la asignación y obtención de fondos herramientas de análisis, planeación y control. Debe planear con el fin de obtener y asignar los fondos de manera eficiente, proyectar fondos de flujo de caja y determinar el efecto más probable de esos flujos sobre la situación financiera de la firma. Sobre la base de estas proyecciones planea para tener una liquidez adecuada.

Deben establecer ciertas normas con el fin de controlar el desempeño de sus funciones, se usan para comparar el desempeño real con el desempeño planeado.
El gerente financiero de una empresa es primeramente un miembro del equipo de gerencia de la misma, y como a tal le compete la maximización del patrimonio invertido de sus accionistas. En países con mercados bursátiles desarrollados, es el valor de la acción el que mide la efectividad de la gerencia frente a los accionistas de la empresa. 

Maximizar las utilidades de la empresa no siempre significa un óptimo retorno hacia los accionistas. Las utilidades se deben enmarcar en el tiempo, pues no es lo mismo ofrecer un volumen de ganancias en un año dado, que hacerlo en sumas menores pero con cobertura de varios periodos. El valor que los accionistas le asignen al dinero en el tiempo los llevará a preferir una u otra alternativa. Tampoco se puede desconocer el factor riesgo que implica la expectativa de utilidades futuras y que entre mayor sea el riesgo más grande será la exigencia de rentabilidad del accionista. El mayor nivel de utilidades puede lograrse incluso emitiendo más acciones para que contablemente se eleven las ganancias al decrecer los pasivos, pero esto puede implicar que la utilidad por acción se vea disminuida. Así mismo, el que existan utilidades no obliga a su conversión automática en dividendos, ni a que se repartan a los dueños.

Maximizar utilidades implica maximizar el pago de impuestos, lo cual puede no ser del interés de los accionistas. Tampoco interesa la maximización de utilidades cuando ella significa pérdida en la participación de mercado. Recortar el presupuesto de mercadeo, o el de investigación y desarrollo, puede conducir a mejorar las utilidades, sacrificando la capacidad competitiva de la empresa y liquidando su posición de mercado.

La función propia del administrador financiero, conducente siempre a coayudar en el propósito de maximizar el patrimonio de los accionistas, puede analizarse dividiéndola en las actividades que realiza repetitivamente y en aquellas que lo deben ocupar de tiempo en tiempo. Dentro de las primeras, la consecución de fondos para operar, al menor costo posible y con las mejores condiciones de repago, ha sido siempre la actividad tradicional de la gerencia financiera. Sin fondos suficientes la empresa no opera óptimamente. Usualmente las gerencias financieras privan a las compañías de producir más, y por ende de hacer más ganancias, por el solo hecho de no elevar el nivel de endeudamiento, o porque erróneamente se mide a finanzas su desempeño con base en el costo financiero total. La única forma de saber cual es el nivel de deuda y de fondos con que se debe contar en cada momento, es por medio de un presupuesto de efectivo apropiado, preparado por el área financiera con base en las informaciones de las áreas productivas y de servicios, usualmente a finales del año anterior y con revisiones periódicas de ajuste, según las circunstancias. Esta primera función, la de suministrar oportunamente los fondos requeridos, luce trivial y sencilla y a menudo se le asocia con actividades de tipo social y de relaciones.
En las empresas con ánimo de lucro, la obtención de utilidades es uno de los objetivos principales. Las finanzas modernas consideran como el objetivo básico financiero la maximización del valor de la empresa. Este se expresa en términos de maximización de la riqueza de los propietarios, de maximización de la inversión en la institución. 

El valor de la riqueza de los accionistas se determina por el valor de las acciones en el mercado. Si este aumenta, el valor de su riqueza (representada en acciones) aumenta. 

En entidades sin fines de lucro evidentemente la obtención de utilidades no es ni debe ser el objetivo dominante. El responsable de las finanzas en estas instituciones debe tener esto siempre presente. En este caso la función financiera debe orientarse y guiarse por la maximización de su contribución al logro de los objetivos para los cuales fueron establecidas las instituciones 

La maximización de las utilidades incide en el aumento del valor de la empresa, en los siguientes factores: La actividad, los directivos, las políticas de dividendos, las perspectivas futuras del negocio y del sector, los factores políticos, sociales, económicos, culturales, tecnológicos y ecológicos, es decir el medio ambiente que lo rodea.
VALOR Y USO DE LA INFORMACIÓN FINANCIERA PARA UNA GESTIÓN EFICIENTE
Hoy en día las empresas necesitan un flujo de datos constantes y precisos para tomar las decisiones correctas que les permita hacerles frente a la intensa competencia a las que están sometidas en un ambiente de globalización para enrumbar la entidad al logro de sus objetivos.

La magnitud del valor de la información es incalculable, ya que aquellas empresas que cuentan con la mayor cantidad y calidad de datos, podrán tomar las mejores decisiones. 

En la actualidad la información contable es un mecanismo indispensable para realizar una administración efectiva de los recursos con los cuales cuentan. Lo que les permita tomar decisiones sobre puntos tan determinantes como son:

· Los precios a los cuales se debe vender. 

· Los precios a los cuales les conviene comprar. 

· La capacidad de pago con la que se cuenta en un determinado momento. 

· La situación financiera de la empresa. 

· El costo del dineroque tomamos prestado, etc.; además de que esta información representa una herramienta de competencia que marca la diferencia a la hora de realizar acciones que impactaran la salud financiera de la organización. 

En esta monografía estudiaremos la importancia de la información contable para la toma de decisiones en una empresa comercial (Centro Comercial El Detallista) porque la contabilidad como técnica de información, ha logrado predominio absoluto, eliminando la miopía de considerarla únicamente como registro de hecho histórico. Se ha llegado a colocar en el sitio que le corresponde: el de herramienta intrínsecamente informativa, utilizada para facilitar el proceso administrativo y la toma de decisiones.

LA IMPORTANCIA DE LA ADMINISTRACIÓN. 
La administración esta presente en todo tipo de organización humana, y todos los resultados laborales de las sociedades, están afectados por las buenas o malas prácticas administrativas, y en consecuencia debemos aprender, a reconocerla, y a influir en la calidad de la administración en el desarrollo de nuestra vida. (4)
La importancia de la administración radica en que los gerentes, influyan en el establecimiento y logro de muchos objetivos sociales, económicos, políticos, como ente de desarrollo en las sociedades de cualquier país. La administración hace que los esfuerzos humanos sean más productivos, aportan a nuestra sociedad mejor equipo, plantas, oficinas, productos, servicios, y relaciones humanas, de esta manera la administración lleva el orden, combinando los esfuerzos aislados y las informaciones de los sucesos en relaciones significativas.

Los retos de las habilidades administrativas modernas son: hacer posible una mejor vida económica, mejorar los estándares sociales, y lograr un gobierno más efectivo.

Es preciso resaltar que la buena administración es la aplicación del sentido común y la regla de oro. El problema es que: el sentido común no es tan común como uno podría desear, y "cualquiera que posee el oro hace las reglas" en la mayoría de las organizaciones para bien o para mal.

PAPEL DEL INGENIERO INDUSTRIAL EN EL ÁREA FINANCIERA DE UNA EMPRESA
Transferir en el tiempo con el mínimo riesgo posible y de la manera más eficiente los escasos recursos de la empresa, lo cual incluye la valoración, selección de fuentes y métodos de financiamiento así como la protección de éstos.
EJEMPLO 1. IMPORTANCIA CRECIENTE DE LA ADMINISTRACIÓN FINANCIERA.

La compañía Eastern Airlines y Delta se pueden usar para ilustrar la importancia de la Administración Financiera y los efectos de las decisiones financieras. En la década de los años sesenta, las acciones de Eastern se vendían a más de 60$ por acción mientras que las de delta se vendían en 10$. A principios de la década de los noventa, Delta se había convertido en una de las compañías de aviación más fuertes del mundo y sus acciones se estaban vendiendo por más de 60$. Por su parte Eastern había caído en bancarrota y dejo de existir. Aunque fueron muchos los factores que se combinaron para producir estos resultados tan divergentes, las decisiones financieras ejercieron una gran influencia. Debido a que Eastern había adquirido tradicionalmente una gran cantidad de deudas y Delta se había obtenido de ello, los costos de Eastern aumentaron en forma significativa y sus utilidades disminuyeron, principalmente cuando las tasas de interés aumentaron durante la década de los ochenta. El aumento en las tasas de interés tan solo tubo un efecto menor sobre Delta. Por otra parte, cuando los aumentos en el precio del combustible hicieron imperativo que las compañías de aviación compraran nuevos aviones con un consumo de combustibles más eficientes, Delta estuvo en condiciones de hacer tal adquisición, pero Eastern no pudo hacerlo. Finalmente, cuando las compañías de aviación fueron liberadas, Delta tuvo la suficiente fuerza para expandirse hacia los mercados en desarrollo reduciendo sus precios al nivel necesario para atraer más clientes, pero Eastern no lo pudo hacer.

La historia de Delta y Eastern, y de otras empresas como ellas, son hoy en día bien conocidas; por lo tanto, en la actualidad todas las empresas se interesan mucho en la planeación financiera y esto ha incrementado la importancia del personal financiero corporativo.

EJERCICIO 2. “RIESGO DE LA EMPRESA”

El riesgo se puede presentar si una compañía a contabilizado una venta a un cliente británico cuya entrega y pago se realizarán en libras esterlinas dentro de 3 meses. Si el equivalente en dólares de las libras esterlinas disminuyera en los próximos tres meses (es decir, experimentara una depreciación), también se reducirá el valor en dólares de la cuenta por cobrar de la empresa y esta sufrirá una perdida por el tipo de cambio, pues podría canjear las libras recibidas por menos dólares que los planeados tres meses antes. Un gerente financiero capacitado puede ofrecer protección contra este y otros riesgos similares, a un costo razonable valiendo de diversos instrumentos financieros.

EJERCICIO 3. RELACIÓN ENTRE LA ADMINISTRACIÓN FINANCIERA Y LA ECONOMÍA


Nora Teng es administradora financiera de Nord department stores, gran cadena de tiendas departamentales de alto nivel que opera básicamente en el oeste de Estados Unidos. En este momento ella intenta decidir si reemplazar una de las computadoras en línea de la empresa por otra nueva, más avanzada, la cual aceleraría tanto el tiempo de procesamiento como el manejo de un volumen mayor de transacciones. La computadora nueva requeriría del desembolso de efectivo de 80.000$ y la usada podría ser vendida en 28.000$. Los beneficios totales (medidos en dólares actuales) de la primera, serían de 100.000$, en tanto que la segunda, en un período igual serpia de 35.000$. Al aplicar el análisis marginal de estos datos se tiene: 

Beneficios con la computadora nueva

100.000$

Menos: beneficios con la computadora usada

  35.000$ 


(1) beneficios marginales (acumulados)




                      






     65.000 $

Costos de la nueva computadora


     80.000 $

Menos: utilidades por la venta de la computadora usada     28.000 $


(2) costos marginales (acumulados)




52.000$


Beneficio Neto {(1)-(2)}





 









13.000 $

EJERCICIO 4. VISIÓN CONTABLE Y VISIÓN FINANCIERA EN UNA EMPRESA

Nassau Corporación, pequeño distribuidor de yates, a fin de año vendió un yate en 100.000$, en cual había sido adquirido en el transcurso de ese año a un costo total de 80.000$. Si bien la empresa pago en su totalidad el yate en el curso del año, aun tiene que cobrárselo al cliente que lo adquirió. Los enfoques contables y financieros del desempeño de la empresa durante el año son proporcionados respectivamente por los estados de resultados y el estado de cambios en la posición financiera: 


Visión de Contabilidad



Visión de Finanzas

 Estado de resultados
Estado de cambios en la posición financiera


 Nassau Corporation

   

 Nassau Corporation


     al 31/12




                      al 31/12

 

Ingreso por ventas: 

100.000$           Flujo de efectivo recibido:                 0$

Menos: Costos  

  80.000$
Manos: salida de efectivo          80.000$

              Utilidad neta:
                       20.000$
         Flujo de efectivo Neto:            









(Negativo)                       (80.000$) 

Puede observarse que, si bien en el sentido contable la empresa resulta bastante productiva, es un fracaso financiero en términos de flujo de efectivo real. Nassau Corporación carece de flujo de efectivo como resultado de una cuenta por cobrar pendiente de 100.000$. En ausencia de flujos adecuados de entrada de efectivo para cumplir con sus obligaciones la empresa no podrá sobrevivir, independientemente cual sea su nivel de ganancias aparentes. El ejemplo anterior muestra que los datos acumulados de contabilidad no describen cabalmente las circunstancias financieras de la empresa. En consecuencia, el administrador financiero debe ver más allá de los estados financieros, para comprender y analizar el desarrollo de los problemas existentes. Al prestar atención al flujo de efectivo, el administrador podría evitar la falta de solvencia y así alcanzar las metas financieras que la empresa se ha propuesto. Por supuesto, aunque los contadores estén conscientes de la importancia de los flujos de efectivo y los administradores financieros utilizan y comprenden los análisis financieros, el interés principal de los contadores se centra en los métodos de acumulaciones, en tanto que los administradores financieros en el análisis de los flujos de efectivos.

EJERCICIO 5. OBJETIVOS Y METAS DE LA EMPRESA (MAXIMIZAR LAS UTILIDADES)

Raúl Medina, administrados financiero de manufacturera Toros, importante fabricante de componentes para motores marinos, desea elegir entre dos importantes inversiones, X o Y. Se espera de cada una de ellas el efecto siguiente sobre las utilidades por acción, durante su período de tres años: 

                             Utilidades por acción (UPA)

  

Inversión

Año 1

Año 2

Año 3

 Total de los años 1,2 y 3 

X


  1.4$ 

   1$
            0.40$ 

      2.80$

Y


 0.60$

   1$

  1.40$


           3$


Con base en la meta de maximización de las utilidades, la inversión Y sería preferible, dada las mayores utilidades por acción durante el período de tres años (3$ UPA de Y es más alto que 2.80$ UPA de X).

EJERCICIO 6.  UNA PERSPECTIVA ADMINISTRATIVA. 

A principios de la década de los noventa, la NCR Corporation (antiguamente conocida como la National Cash Register Company) se desempe​ñaba muy bien. Su administración había transformado a una empre​sa común y corriente en un participante líder dentro del mercado de las computadoras. De hecho, estaba derrotando a IBM y a otras empre​sas mundiales dedicadas a la producción de cajeros bancarios automá​ticos y otros mercados de alta tecnología y de rápido crecimiento. Tal como lo afirmó la empresa Value Line, una institución líder en la ase​soría de inversiones: "éste parece ser el noveno año consecutivo de cre​cimiento en utilidades para NCR. Estamos buscando una continuidad en las utilidades hasta 1995. La calidad de sus acciones es muy bue​na y se ha estimado que sobrepasarán a las de los mercados del pró​ximo año": Las acciones de NCR se estaban vendiendo en $65, a partir de un precio de $9 en 1982; consecuentemente, los accionistas habían recibido beneficios importantes por el buen desempeño de la administración. Los trabajadores de NCR también habían obtenido recompensas importantes y estaban muy contentos, como lo estaban sus clientes.

Mientras tanto, AT&T, una empresa casi monopolística, había ma​nejado enormes flujos de efectivo en su institución telefónica, aunque había fracasado en sus esfuerzos por convertirse en un participante prioritario dentro de la industria de la computación y había perdido fuertes sumas de dinero por tal circunstancia. Fue entonces cuando el presidente de AT&T, Bob Allen, decidió comprar NCR. Allen se dirigió a la administración de NCR y le ofreció un precio de $90 por acción o $6.2 mil en total, así como su disposición para “negociar”, es decir, para aumentar la oferta.

El presidente de NCR, Charles Exley, respondió: la empresa no está en venta': Él pensaba, y con cierta justificación, que su equipo había hecho un buen trabajo y quería continuar controlando una institu​ción dinámica y de gran crecimiento; no se conformaba con ser parte de un enorme conglomerado. 
Después de su plática con Allen, Exley co​mentó que AT&T debería cambiar su eslogan publicitario convirtiendo la expresión "Extienda la mano y toque a alguien "en "Extienda la mano y capture a alguien".

La fuerza de trabajo de NCR estuvo totalmente de acuerdo con Ex​ley los trabajadores sabían muy bien que en la mayoría de las fusio​nes un gran número de individuos pierden sus empleos a medida que se consolidan los puestos-. Además, entre más alto fuera el puesto de un trabajador dentro de la jerarquía administrativa, más probabilidades tenía de ser despedido. Exley dejaría de ser el presidente eje​cutivo de una gran compañía y sus altos administradores se convertirían, en caso de que permanecieran en la empresa, en subordi​nados de los altos ejecutivos de AT&T. Los clientes de NCR también esta​ban muy preocupados, la compañía había estado elaborando .productos de buena calidad y a un precio atractivo. ¿Prevalecería la misma situación bajo el control de AT&T? A los clientes les gusta tener tantos proveedores potenciales como les sea posible y, si la fusión ocu​rriera, habría una empresa menos en la industria de las computado​ras. Además, NCR tenía sus oficinas generales en Dayton, Ohio, pero si, AT&T la adquiriera, muchas de las funciones de las oficinas centrales se desplazarían hacia Nueva York. Esto tendría un efecto adverso en Dayton; por lo tanto, los fundadores de la ciudad no estaban contentos con los prospectos de la fusión.

Mientras tanto, los accionistas de NCR mostraban sentimientos muy variados. Por una parte, los inversionistas reflexivos reconocían que la compañía había estado bien administrada, que la administra​ción se merecía la oportunidad de permanecer en el control y que los inversionistas podrían obtener urna mejor posición a largo plazo si Exley y su equipo permanecían en sus cargos. Por otra parte, las acciones se habían estado vendiendo tan sólo en $65; sin embargo, AT&T les ha​bía ofrecido $90 y la oportunidad de negociar una mayor cantidad y una rápida utilidad de un 40% no era nada desdeñable. Además, casi un 70% de las acciones de NCR pertenecía a inversionistas institucionales tales como fondos de pensión, fondos mutualistas y com​pañías de seguros. A este tipo de propietarios le gustan los valores de rápido crecimiento, tales como los que proporcionaría la adquisi​ción empresarial.

ANALISIS FINANCIERO

El Análisis de Estados Financieros se debe llevar a cabo tomando en cuenta el tipo de empresa (Industrial, Comercial o de Servicios) y considerando su entorno, su mercado y demás elementos cualitativos.

Análisis Financiero

Los Estados Financieros nos muestran la situación actual y la trayectoria histórica de la empresa, de esta manera podemos anticiparnos, iniciando acciones para resolver problemas y tomar ventaja de las oportunidades. 

Los Indicadores Financieros obtenidos en el análisis nos sirven para preparar Estados Financieros Proyectados, en base a la realidad.

Características Principales 

Cantidad ilimitada de bases creadas por el usuario: las fórmulas definibles pueden ser creadas en una cantidad ilimitada, se detallan a continuación algunos ejemplos: 

. Costos directos 

. Costo de ventas 

. Capital de trabajo 

. Necesidades operativas de fondos 

. Créditos por ventas 

. Ganancias totales 

. Gastos variables 

. Utilidad neta 

. Utilidad bruta 

. Ventas totales 

. Mano de obra directa 

. Ratios (liquidez, endeudamiento, rentabilidad, actividad etc..)
Objeto del análisis financiero.

En términos generales el análisis financiero tiene por finalidad los siguientes puntos:

· Cuantificación precisa de las áreas financieras de la empresa.
· Conocimiento de los éxitos y problemas de la empresa.
· Coadyuva a solucionar problemas presentes.
· Conocimiento de la proyección de la empresa.
· Coadyuva a la solución de problemas futuros.
· Conocimiento de la forma y modo de la obtención y aplicación de los recursos de la misma.
En otras palabras, podemos decir que mediante la aplicación del análisis financiero se hace la evaluación y conocimientos de la situación financiera de la empresa para saber si esta cumpliendo o no, con sus finalidades propias.

PARTES INTERESADAS EN LOS ESTADOS FINANCIEROS Y SUS ANÁLISIS
El análisis financiero es una técnica tan útil para la inter​pretación de la información contable producida por los entes económicos que el grupo de usuarios que a él acuden tiene una cobertura prácticamente ilimitada. A pesar de ello, se acostumbra clasificar a dichos usuarios en los siguientes grupos:
	Otorgantes de crédito

	Inversionistas

	Directivos y Administradores

	Entidades Gubernamentales

	Sociedades calificadoras de Riesgos

	Compañías de Seguros

	Analistas de Bolsa

	Analistas de Fusiones y Adquisiciones

	Sindicatos de Trabajadores

	Público en general


 

Cada uno de estos grupos de personas o entidades interesadas en los resultados que se obtienen a través del análisis financiero, dirige su atención hacia algunos de los elementos e indicadores calculados, teniendo en cuenta el objetivo particular buscado. Sin embargo, otros índices son útiles para todos los grupos indistintamente de los propósitos individuales.

	 Adquisición de empresas
	Fusiones

	Compañía de Seguros
	Inversionista

	Ente económico
	Sindicato de trabajadores

	Entidad gubernamental
	Sociedad calificadora de riesgo


Los estados financieros básicos son:

El balance general

El estado de resultados

El estado de cambios en el patrimonio

El estado de cambios en la situación financiera

El estado de flujos de efectivo
BALANCE GENERAL

Es el documento contable que informa en una fecha determinada la situación financiera de la empresa, presentando en forma clara el valor de sus propiedades y derechos, sus obligaciones y su capital, valuados y elaborados de acuerdo con los principios de contabilidad generalmente aceptados.

En el balance solo aparecen las cuentas reales y sus valores deben corresponder exactamente a los saldos ajustados del libro mayor y libros auxiliares.

El balance general se debe elaborar por lo menos una vez al año y con fecha a 31 de diciembre, firmado por los responsables:
Contador
Revisor fiscal
Gerente

Cuando se trate de sociedades, debe ser aprobado por la asamblea general.
Su estructura se presenta a continuación:

	BALANCE GENERAL (Esquema)

	ACTIVO
	 
	 

	ACTIVO CORRIENTE
	 
	 

	DISPONIBLE
	 
	 

	DEUDORES
	 
	 

	INVENTARIOS
	 
	 

	ACTIVO NO CORRIENTE
	 
	 

	PROPIEDAD PLANTA Y EQUIPO
	 
	 

	INTANGIBLES
	 
	 

	DIFERIDOS
	 
	 

	VALORIZACIONES
	 
	 

	TOTAL ACTIVO
	 
	 

	 
	 
	 

	PASIVO 
	 
	 

	PASIVO CORRIENTE
	 
	 

	OBLIGACIONES FINANCIERAS
	 
	 

	PROVEEDORES
	 
	 

	CUENTAS POR PAGAR
	 
	 

	IMPUESTOS GRAVÁMENES Y TASAS
	 
	 

	OBLIGACIONES LABORALES
	 
	 

	DIFERIDOS
	 
	 

	PASIVOS NO CORRIENTE
	 
	 

	OTROS PASIVOS DE LARGO PLAZO
	 
	 

	BONOS Y PAPELES COMERCIALES
	 
	 

	TOTAL PASIVO
	 
	 

	 
	 
	 

	PATRIMONIO
	 
	 

	CAPITAL SOCIAL
	 
	 

	SUPERÁVIT DE CAPITAL
	 
	 

	RESERVAS
	 
	 

	REVALORIZACIÓN DEL PATRIMONIO
	 
	 

	UTILIDAD DEL EJERCICIO
	 
	 

	TOTAL PATRIMONIO
	 
	 


ESTADO DE RESULTADOS O DE GANANCIAS Y PERDIDAS

Es un documento complementario donde se informa detallada y ordenadamente como se obtuvo la utilidad del ejercicio contable.

El estado de resultados esta compuesto por las cuentas nominales, transitorias o de resultados, o sea las cuentas de ingresos, gastos y costos. Los valores deben corresponder exactamente a los valores que aparecen en el libro mayor y sus auxiliares, o a los valores que aparecen en la sección de ganancias y pérdidas de la hoja de trabajo.

	ESTADO DE RESULTADOS (Esquema)

	VENTAS
	 

	(-) Devoluciones y descuentos
	 

	INGRESOS OPERACIONALES
	 

	(-) Costo de ventas
	 

	UTILIDAD BRUTA OPERACIONAL
	 

	(-) Gastos operacionales de ventas
	 

	(-) Gastos Operacionales de administración 
	 

	UTILIDAD OPERACIONAL
	 

	(+) Ingresos no operacionales
	 

	(-) Gastos no operacionales
	 

	UTILIDAD NETA ANTES DE IMPUESTOS
	 

	(-) Impuesto de renta y complementarios
	 

	UTILIDAD LÍQUIDA
	 

	(-) Reservas
	 

	UTILIDAD DEL EJERCICIO
	 


 Los estados financieros son los informes sobre la situación financiera y económica de una empresa en un periodo determinado

ESTADO DE CAMBIOS EN EL PATRIMONIO O ESTADO DE SUPERÁVIT

Es el estado financiero que muestra en forma detallada los aportes de los socios y la distribución de las utilidades obtenidas en un periodo, además de la aplicación de las ganancias retenidas en periodos anteriores. Este muestra por separado el patrimonio de una empresa.

También muestra la diferencia entre el capital contable (patrimonio) y el capital social (aportes de los socios), determinando la diferencia entre el activo total y el pasivo total, incluyendo en el pasivo los aportes de los socios.
Esta es la estructura del estado de cambios en la situación financiera para sociedades limitada: 

	ESTADO DE CAMBIOS EN LA SITUACIÓN FINANCIERA (Esquema)

	SUPERÁVIT
	 

	SUPERÁVIT DE CAPITAL
	 

	Prima en colocación de cuotas o partes de interés
	 

	Crédito mercantil
	 

	RESERVAS
	 

	Reserva legal
	 

	Reservas estatutarias
	 

	Reservas ocasionales
	 

	RESULTADOS DEL EJERCICIO
	 

	Utilidad del ejercicio
	 

	RESULTADOS DE EJERCICIOS ANTERIORES
	 

	Utilidades o excedentes acumulados
	 

	(o) Perdidas acumuladas
	 

	SUPERÁVIT POR VALORIZACIONES
	 

	De inversiones
	 

	De propiedad, planta y equipo
	 

	TOTAL SUPERÁVIT
	 


 Esta es la estructura para sociedades anónimas:

	ESTADO DE CAMBIOS EN LA SITUACIÓN FINANCIERA (Esquema)

	SUPERÁVIT
	 

	SUPERÁVIT DE CAPITAL
	 

	Prima en colocación de acciones
	 

	Crédito mercantil
	 

	RESERVAS
	 

	Reserva legal
	 

	Reservas estatutarias
	 

	Reservas ocasionales
	 

	REVALORIZACIÓN DEL PATRIMONIO
	 

	De capital social
	 

	De superávit de capital
	 

	De reservas
	 

	De resultados de ejercicios anteriores
	 

	DIVIDENDOS DECRETADOS EN ACCIONES
	 

	RESULTADOS DEL EJERCICIO
	 

	Utilidad del ejercicio
	 

	RESULTADOS DE EJERCICIOS ANTERIORES
	 

	Utilidades o excedentes acumulados
	 

	(o) Perdidas acumuladas
	 

	SUPERÁVIT POR VALORIZACIONES
	 

	De inversiones
	 

	De propiedad, planta y equipo
	 

	TOTAL SUPERÁVIT
	 


ESTADO FINANCIERO PROYECTADO 


Estado financiero a una fecha o periodo futuro, basado en cálculos estimativos de transacciones que aún no se han realizado; es un estado estimado que acompaña frecuentemente a un presupuesto; un estado proforma.


ESTADOS FINANCIEROS AUDITADOS


Son aquellos que han pasado por un proceso de revisión y verificación de la información; este examen es ejecutado por contadores públicos independientes quienes finalmente expresan una opinión acerca de la razonabilidad de la situación financiera, resultados de operación y flujo de fondos que la empresa presenta en sus estados financieros de un ejercicio en particular.

MÉTODOS DE ANÁLISIS DE LOS ESTADOS FINANCIEROS
· Métodos verticales o estáticos
- Se basan en los datos de los estados financieros de un solo periodo.

· Método de razones simples 

· Método de razones estándar 

· Métodos horizontales o dinámicos 

- Se aplican en la información de estados financieros de varios ejercicios sucesivos.

· Método de aumentos y disminuciones 

· Método de tendencias o de números índices 

Métodos verticales o estáticos
 

Método de razones simples

· Muestra la relación entre dos cantidades de los estados financieros, a través de su cociente. Los principales grupos son: 

- Razones de solvencia
- Razones de estabilidad financiera
- Razones de actividad o eficiencia operativa
- Razones de productividad y rendimiento

· Razones de solvencia 

- Prueba del circulante o índice de solvencia

Informa cuántas veces podría la entidad pagar sus deudas corrientes a corto plazo

Si el cociente es igual a 2, el índice de solvencia es óptimo, pero es aceptable si el resultado es mayor a 1.

 

Indice de solvencia  =    Activo Circulante 

        Pasivo a Corto Plazo

Ejemplo: 



Indice de solvencia  =    $2,500.00

         $1,000.00



Indice de solvencia  =  $ 2.50

El resultado significa que la empresa dispone de $2.50 de activo circulante para pagar cada $1.00 de obligaciones a corto plazo. Generalmente se ha aceptado la razón de 2 a 1 , es decir, que por cada $1.00 que los acreedores a corto plazo hayan invertido, debe existir por lo menos $ 2.00 de activo circulante para cubrir esa deuda. 

- Prueba de pago inmediato (“prueba del ácido”)

Considera el activo líquido en relación con el pasivo a corto plazo. 

Si el cociente es igual a 1 el pago inmediato de la empresa es óptimo, pero es aceptable entre 0.5 y 0.9

  

Indice de Pago Inmediato  =      Activo líquido   

                                    Pasivo a Corto Plazo     

Ejemplo: 


Indice de Pago Inmediato  =  $1,700.00/$1,000.00



Indice de Pago Inmediato  =   $1.70

Es una medida que señala el grado en que los recursos disponibles pueden hacer frente a las obligaciones contraídas a corto plazo.

· Razones de estabilidad financiera 

Expresan la firmeza que tiene una organización dentro del mercado y de la economía en general. La estabilidad en una empresa es la garantía de que subsistirá a largo plazo, lo cual hace que el público le tenga confianza hacia ella.

 

Estabilidad interna se refiere a la proporción en que se están financiando los activos de la empresa con fondos propios o ajenos. Esto implica que si el cociente es mayor a 1 la empresa se esta financiando con los recursos de proveedores y acreedores.

  

	Razón 1=
	Pasivo Total

	
	Capital Contable

	Razón 2=
	Pasivo a Corto Plazo

	
	Capital Contable

	Razón 3=
	Pasivo a Largo Plazo

	
	Capital Contable


· Razones de actividad o eficiencia operativa 

- Rotación de inventarios. 

Una rotación rápida muestra eficiencia en las ventas. Una rotación muy lenta del inventario puede indicar que existen problemas en el mercado.

 

	Razón 1 =
	Costo de Venta

	
	Inventario Promedio

	  Razón 2 =
	Ventas

	
	Inventario Promedio


 - Rotación de la inversión. Indica la inversión que se requirió para efectuar una venta, en función de las veces que se logró recuperar la propia inversión 

Desde el punto de vista de los dueños de la empresa, esta razón indica la capacidad de la empresa para generar ganancias a su favor; mientras mayor sea el cociente con respecto al capital invertido o el activo total, mejor será su redituabilidad. 

	Rotación de inversión =
	Ventas totales (Netas)

	
	Inversión Total o Activo Total


· Razones de productividad y rendimiento 

A mayor cociente, mayor ventaja para la empresa, pues estas razones indican una utilización más eficiente del capital

 

- Productividad de ventas:

	Razón 1 =
	Ventas Netas

	
	Capital Contable

	Razón 2 =
	Ventas Netas

	
	Activo Fijo


- Índice de productividad:

	Indice de Productividad =
	Utilidad Neta

	
	Capital Total ó Activo Total


- Margen de utilidad:

	Margen de Utilidad =
	Utilidad Neta

	
	Ventas Netas


 - Índice de rendimiento: 

Puede expresarse en dos formas diferentes

 

	Expresión 1 =
	Utilidad Neta

	
	Capital Social

	 Razón 1 =
	Utilidad Neta

	
	Capital Contable


 

Método de razones estándar

 

En cada entidad, los diversos elementos de los estados financieros tienen un peso y una importancia diferentes, por ejemplo: el inventario en una empresa comercial, el activo fijo en una empresa industrial

En función del conocimiento de la empresa y de su sistema presupuestal, se asignan valores que sirven como estándar, como modelo de comparación para los resultados reales.

 

Se dividen en:

- Internas. Se elaboran con base en la experiencia acumulada y la información generada por la propia entidad

- Externas. Se elaboran con datos de empresas del mismo giro y condiciones similares de operación

 

Las desviaciones positivas implican mejoras en relación con el estándar implantado; las desviaciones negativas muestran deficiencias

 

Métodos horizontales o dinámicos 

Método de aumentos y disminuciones

 

Consiste en la comparación de cifras homogéneas, correspondientes a fechas distintas, lo que origina los llamados “Estados comparativos”:

 

- Balance general comparativo
- Estado de pérdidas y ganancias comparativo

 

	Método de Aumentos y Disminuciones

	Empresa Sanford
Balance General Comparativo

	1o. Enero 2004 - 31 Enero 2004

	 
	Diferencias

	Activo
	 
	+
	-

	Caja
	$500
	$1,000
	 
	$500

	Bancos
	$10,000
	$49,000
	 
	$39,000

	Equipo de transporte 
	$20,000
	$50,000 
	 
	$30,000

	Depreciación acumulada
	 
	($ 830)
	 
	($ 830)

	Suma el activo
	$30,500
	$99,170 
	$ 0
	$68,670

	 
	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 

	Pasivo
	$15,000
	$ 0
	$15,000
	 

	Capital
	$15,500
	$100,000
	 
	$84,500

	Pérdida del ejercicio
	 
	($ 830) 
	 
	($ 830) 

	Suma pasivo + capital
	$30,500
	$99,170
	$15,000
	$83,670


 

SISTEMA DE ANÁLISIS DUPONT 
El sistema DuPont fusiona el estado de resultados y el balance general en dos medidas sumarias de rentabilidad: el rendimiento sobre los activos (RSA) y el rendimiento sobre el capital contable (RSC). 

RSA =

 Utilidad neta después de impuestos .x     Ventas
=




Ventas 
              
Activos totales

=    Utilidad neta después de impuestos




Activos Totales
RSC 

= Utilidad neta después de impuestos  x    Activos Totales   =



Activos Totales

                Capital Contable

=  Utilidad neta después de impuestos

           Capital Contable 

El análisis de razones de desempeño actual y previo de una organización establece las bases para proyectar su desempeño futuro
Razones Financieras: Para evaluar la situación y desempeño de una empresa, el analista requiere de algunos criterios, como razones o índices que relacionan datos financieros entre sí. El análisis e interpretación de varias razones permite a los analistas tener un mejor conocimiento de la situación y desempeño financiero de la empresa que el que podrían obtener del análisis aislado del registro financiero.
· Razones de liquidez 
Analiza la solvencia de la posición financiera general de la empresa.
Capital de trabajo neto = Activo circulante – Pasivo circulante
Razón circulante =    Activo Circulante 

                                 Pasivo Circulante

Razón rápida (prueba del ácido)

 Razón Rápida = Activo Circulante - Inventario 

                                 Pasivo Circulante

· Razones de actividad 
Miden la velocidad con que diversas cuentas se convierten en ventas o efectivo 
Rotación de inventarios = Costo de ventas 


                                   Inventario 

Periodo promedio de cobro =      Cuentas por cobrar         . 



                              Ventas promedio por día

*Ventas promedio por día = Ventas anuales/360

· Razones de deuda
Indica la cantidad de dinero prestado por otras personas que se utiliza para tratar de obtener utilidades 

Razón de deuda = Pasivos totales Activos totales 

Razón de la capacidad de pago de intereses = Utilidad antes de intereses e impuestos
 







Intereses
· Razones de rentabilidad 
Relaciona los rendimientos de la empresa con sus ventas, activos o capital contable.

Estados de resultados de formato común 

Son aquellos en los que cada partida se expresa como un porcentaje de las ventas  

Margen de utilidad bruta = Ventas - Costo de ventas = Utilidad bruta                






Ventas           

  Ventas 

Margen de utilidad operativa 
Margen de utilidad neta = Utilidad neta después de impuestos                      






Ventas 

Rendimiento sobre los activos = Utilidad neta después de impuestos






Activos Totales

Rendimiento sobre el capital contable = Utilidad neta después de impuestos






Capital contable
Análisis de serie de tiempo 

Evalúa el rendimiento financiero de la empresa a través del tiempo 
Análisis combinado 

Es la estrategia de análisis que ofrece mayor información; combina los análisis de corte transversal y los de serie de tiempo 

ANÁLISIS DE LA SITUACIÓN FINANCIERA A CORTO PLAZO

1. El ciclo corto: período medio de maduración.

2. Evaluación de las necesidades de capital circulante. El capital circulante real y el capital circulante mínimo.

3. El equilibrio a través del coeficiente básico de financiación.

4. Ratios de circulante

5. Las previsiones de tesorería.

Mide la capacidad que tiene la empresa para atender a sus compromisos a corto plazo. Es decir, debe medir la liquidez del activo.

La liquidez de la empresa es la capacidad que tienen los componentes de su activo para convertirse en dinero con el que satisfacer las deudas a corto plazo

A) El período medio de maduración de la empresa. (PMM)
Es la duración media del ciclo a corto plazo, también llamado ciclo de explotación o ciclo "dinero-mercancías-dinero".

El periodo medio de maduración es el tiempo que, por término medio, tarda en volver a caja el dinero que ha salido de la misma para hacer frente a las exigencias del proceso productivo. Es el tiempo que, por término medio, tarda en dar una vuelta el activo circulante.

    El ciclo de explotación de la empresa se realiza en las siguientes fases, que configuran el período medio de maduración de la empresa:

1.    Periodo medio de almacenamiento de las materias primas. (Pa)
    Su cuantificación se define como el tiempo, expresado e días, que por término medio permanecen las materias primas almacenadas, es decir, el tiempo que tarda en utilizarse las materias primas.

    Así, el período de almacenamiento de las materias primas nos indica los días que transcurren desde que las compramos hasta que son utilizadas en la empresa para la producción y se produce la salida del almacén.

    La permanencia de las materias primas en el almacén es importante porque repercute en la liquidez de la empresa. Por ello, en un principio sería conveniente disminuir ese período al mínimo, pero teniendo siempre presente que no debemos quedar desabastecidos de materias primas, ya que nos perjudicaría al tener que efectuar posteriormente gastos excesivos.

    La reducción de este período evita gastos producidos por mermas, roturas y obsolescencia.

    Por ejemplo, si el resultado de esta operación da 17, significa que desde que adquirimos las materias primas hasta que se produce  la entrega al proceso industrial, transcurre un plazo por término medio de 17 días.

2.    Período medio de fabricación. (Pf)
    Representa la duración que por término medio transcurre entre la entrada de las materias primas en los procesos de producción hasta que salen los productos terminados.

    Así, con el cálculo de este período estaremos analizando el plazo que por término medio tarda la empresa en fabricar los productos, que también es importante a la hora de analizar la liquidez de la empresa, siendo necesario disminuir este proceso al máximo.

    Por ejemplo, si el resultado es 30, nos estará indicando que el proceso de fabricación en la empresa, desde que se inicia hasta que termina el producto, tiene como término medio 30 días.

    Los dos períodos que hemos analizado solamente se producen en las empresas de carácter industrial, no existiendo en las empresas de carácter comercial, que carecen de materias primas y de fabricación.

3.    Período medio de almacenamiento de los productos terminados (Período medio de venta). (Pv)
    Este período se desarrolla desde que los productos entran en el almacén, después de haber finalizado la fabricación, hasta que se produce su venta. Los días que tarda un producto en venderse y permanece en el almacén afecta negativamente a la liquidez de la empresa y, por tanto, sería conveniente disminuir este período al mínimo.

4.    Período medio de cobro a clientes. (Pc)
    Es el tiempo que transcurre desde que procedemos a la venta de los productos de la empresa y el cobro de los mismos.

    Se podrá calcular el saldo medio de los créditos comerciales a través de una media aritmética entre los saldos iniciales y finales del ejercicio.

    A la empresa le interesa disminuir el período medio de cobro a los clientes, puesto que con esta medida se produce un aumento de la tesorería y disminuye su necesidad de endeudamiento.

5.    Período medio de pago a proveedores. (Pp)
    Tiene un significado financiero y se refiere al tiempo que media entre que efectuamos una compra y su pago.

    En este caso, al contrario que lo analizado en los casos anteriores, interesa aumentar el período medio de pago.

Período medio de maduración. PMM = Pa + Pf + Pv + Pc - Pp 
    A la empresa le interesa elevar la rotación de todas las fases, reduciendo el período de maduración.

    A mayor velocidad, menor será el periodo medio y menos recursos tendrá que destinar a financiar el ciclo a corto. Para este objetivo la empresa dispone de una serie de políticas:
    a) Sobre las compras: reducir el stock de materias primas y mejorar su financiación.

    b) Sobre la producción o fabricación: invertir en tecnología, maquinaria..., incentivos a la producción, planificación de tareas.

    c) Sobre las ventas: descuentos, rebajas, publicidad.

    d) Sobre los cobros: descuentos pronto pago y cualquier práctica que mejore la gestión de cobro.

    Llevando a cabo estas políticas, la empresa podrá conseguir:
    a) Incremento de productividad y rentabilidad.

    b) Aceleración del proceso de amortización de la estructura técnica.

    c) Renovación y mejora de la estructura fija.

    d) Incremento del tamaño de la empresa.

    e) Aumento de los recursos propios.

ANÁLISIS DE LA SITUACIÓN FINANCIERA A LARGO PLAZO

El equilibrio a C/P: Se obtiene cuando la empresa tiene suficiente liquidez para hacer frente a las deudas C/P.

El equilibrio a L/P: Capacidad que tiene la economía para satisfacer sus deudas a L/P y poder conseguir el equilibrio a L/P. La variable fundamental para su estudio son los resultados.

En el C/P nos centrábamos en la liquidez y en el L/P nos centramos en los resultados, es decir la capacidad que tiene la economía para generar beneficios.

ESTRUCTURA Y COMPOSICIÓN DEL ACTIVO Y PASIVO A LARGO.
ACTIVO FIJO
Los elementos que integran el activo fijo son:

· ACTIVO FIJO MATERIAL.

· ACTIVO FIJO INMATERIAL.

Son inmovilizados de carácter técnico. La economía lo necesita para llevar a cabo la actividad.

· ACTIVO FIJO FINANCIERO.

· ACTIVO FIJO FICTICIO.

El análisis del activo fijo se va a determinar con características funcionales o antifuncionales, es decir, por analizar el grado de adecuación del inmovilizado a las características de la explotación. Su destino es convertir en dinero de forma funcional (amortización) o antifuncional (venta inmovilizado).

Vamos a estudiar la proporción existente de Activo Fijo frente a otras partidas, fundamentalmente en Activo Circulante y Exigible a L/P.

Los índices para valorar el Activo Fijo son:

ACTIVO FIJO

· Con respecto al Activo Total
ACTIVO TOTAL

ACTIVO FIJO

· Con respecto al Activo Circulante
  CIRCULANTE

EXIGIBLE L/P

· Con respecto al Exigible a L/P 
ACTIVO FIJO 

El valor de estos índices va a depender de la empresa con que estamos operando.

EXGIBLE L/P = Cuantía de inmovilizado que es financiado con el exigible 

ACTIVO FIJO a L/P o Pasivo Fijo.

PASIVO
Está formado por:

· NETO, (FONDOS PROPIOS, (autofinanciación))

· PASIVO ESTRICTO, (FONDOS AJENOS L/P)

Los Fondos Propios están configurados por las aportación de los propietarios y la autofinanciación.

EL ENDEUDAMIENTO EN LA EMPRESA.
CAPITAL = Aportación de los propietarios. (Nominal, suscrito, desembolsado)

Capital Suscrito = Capital emitido, (acciones en cartera).

Capital Desembolsado = Capital Suscrito (débitos de las acciones).

Se diferencian en que en el Capital Suscrito recoge todos los compromisos de los accionistas y el Desembolsado es el que ya está pagado.

Un incremento de Capital supone una mayor garantía para terceros, permite disminuir el endeudamiento (PASIVO/ PASIVO + NETO) y las cargas financieras.

Podemos incrementar el Capital mediante:

· CAPITALIZACIÓN DE RESERVAS; supone el aumento de capital con cargo a reservas, aquí el neto no varía. Dicha operación fortalece a la empresa ya que protege a las reservas de posteriores distribuciones.

· CAPITALIZACIÓN DE PASIVO; se convierten deudas en Capital, los acreedores de la empresa se convierten en propietarios. Equivale a inyectar nuevos fondos en la empresa, se interpreta como una ampliación del Capital. 

El Capital se puede disminuir también por perdidas habidas en ejercicios anteriores, y por considerar al Capital Excesivo reduciéndolo por medio de rescate de acciones o amortizaciones.

Aspectos Contables del Ajuste por Inflación, Contenidos en la declaración DPC 10: 

Los aspectos que se presentan están contenidos en: Primer Boletín, Segundo Boletín y Tercer boletín

Según FCCPV (Federación de Colegios de Contadores Públicos) DPC 10, existen tres instrumentos metodológicos, que aun cuando no son directamente una implicación contable para el ajuste por inflación contable para el ajuste por inflación de los estados financieros, lo afectan, ya que según el órgano son 3 los métodos que ajuste para medir los efectos de la inflación:

El método del nivel general de precios. Es la aplicación integral o parciable un índice que permite la estimación de precios constantes en la economía.

El método de costos corrientes. Es la revalorización de activos mediante índices específicos de precios, u otros criterios.

El método Mixto. Es una combinación de los dos métodos anteriores. Consiste en aplicar el primero y luego el segundo.

Método del Nivel General De Precios o De Precios Constantes -N.G.P.

El concepto de los precios constantes respeta el de los costos históricos. Es la aplicación de una unidad monetaria constante a los estados financieros históricos.

Las partidas en los estados financieros son monetarias, no monetarias y patrimoniales. 

Las partidas no monetarias y patrimoniales se revisen de las mismas características en lo que se refiere a los efectos de la inflación.

Son monetarias aquellas partidas que no están protegidas contra los efectos de la inflación, puesto que sus valores nominales son constantes. 

Se constituyen por dinero o derechos y obligaciones en dinero, expresadas en unidades monetarias independientemente de las fluctuaciones en el nivel de precios en general. 

El efectivo, las cuentas por cobrar y pagar y los prestamos son ejemplos de partidas monetarias, salvo que estén sujetos a reajuste por contrato o decreto.

La metodología de precios constantes expresan las partidas monetarias a la fecha del último balance general a su valor nominal. 

Las partidas monetarias a fechas anteriores se presentan a sus valores respectivos pero reexpresados al dividir esos valores entre el índice de precios a la fecha respectiva y multiplicándolos por el índice de cierre.

Las ganancias o perdida monetaria (o sea, el beneficio o la erosión por posición monetaria, llamada también - resultado por exposición a la inflación-) es la consecuencia de la posición monetaria neta de una entidad a lo largo de un periodo de fluctuación en el poder adquisitivo del dinero. 

Se habla de una posición monetario activa o positiva, cuando los activos monetarios superan los pasivos monetarios. 

Se habla de una posición monetaria pasiva o negativa, cuando los pasivos (que son de hecho partidas monetarias en casi toda instancia) superan los activos monetarios.

Los activos no monetarios tienden a guardar su valor productivo aparte de las fluctuaciones en el nivel general de precios. Ejemplos son las existencias y el activo fijo. 

Los pasivos no monetarios se limitan a ciertos créditos diferidos y las obligaciones sujetas a reajuste en función del nivel general de precios. Bajo el concepto de precios constantes, su valor histórico en su costo (u otra base al originarse) dividido entre el nivel de precios en ese entonces y multiplicado por el nivel de precios a la fecha. 

Se habla de "reexpresar" estas partidas, como también las monetarias a las fechas anteriores.

Método De Costos Corriente -NEP.

El método de costos corriente consiste, en su forma simple, en la sustitución de valores actualizados por los históricos, generalmente limitado, en su aplicación a las existencias o al activo fijo. 

Este ajuste genera un superávit patrimonial. 

Este método no esta de acuerdo con principios de contabilidad de aceptación general en Venezuela.
Método Mixto

Este método, llamado también del costo real corriente, en su forma mas completo de los que se señalen en párrafo 1, por cuanto combina los otros dos. 

Una vez reexpresados los estados financieros en función de nivel general de precios, se actualizan los activos no monetarios según el segundo método señalado en el párrafo 1, incorporando valores corrientes.

El superávit por tendencia de activos no monetarios, también podría llamarse - exceso de los valores corrientes de los activos no monetarios sobre el valor histórico reexpresados según el nivel general de precios -. 

El resultado realizado en un periodo económico por la tendencia de activos no monetarios es la diferencia entre el costo de ventas y los gastos de depreciación con base en los valores corrientes y los valores obtenidos por estos mismos conceptos según el método del nivel general de precios. 

Como quiera que el costo de ventas y la depreciación haya recibido un ajuste igual a la diferencia antes citada, el resultado en el periodo es similar al obtenido mediante el método del nivel general de precios. 

Pero procediendo de esta forma se distingue mejor el resultado por operaciones y el resultado por la simple tendencia de los bienes. Se habla así de la conservación del capital financiero.

Según el autor referido con anterioridad, las implicaciones contables de la publicación DPC 10 son las siguientes:

Presentación

Se deben presentar estados financieros complementarios actualizados según valores determinados con base en bien sea (a) el método del nivel general de precio, o (b) el, método mixto. La presentación debe hacerse en un solo informe, en el cuerpo de los estados financieros históricos o en estados financieros separados.

Los valores a que se refiere el párrafo anterior son aquellos que figuran en el balance general, el estado de ganancias y perdidas, el estado de movimiento en el patrimonio, y cualquiera otros estados financieros básicos que no sean el de cambios en la situación financiera o el de movimiento de efectivo.

En el caso que una empresa ya registrado en libros (o sea, en los registros obligatorios según el Código de Comercio) una revalorización de parte o todas sus existencias y/o activo fijo, esta elegirá necesariamente el método mixto. La valoración de estos activos para los fines de esta Declaración se realizara de acuerdo con las normas de la misma.

Las partidas en moneda extranjera deben ser valuadas a la tasa de cambio vigente para la fecha de los estados financieros.

Las cifras actualizadas en todos los estados financieros según en el párrafo 23, inclusive aquellos presentados para fines comparativos, deben calcularse con base en el índice general de precios del mes de cierre del último periodo.

A los aspectos de las actualizaciones con base en el índice general de precios, se utilizara el índice general de precios nivel consumidor. Si no se dispone del índice aplicable a la fecha de la actualización, se empleara, para los cálculos respectivos, la variación con un retraso de un mes en relación al periodo efectivo que se trata de actualizar.

Al emplear el método de nivel general de precios, se comparan los valores así obtenidos para los activos no monetarios con aquellos que se aplicaran bajo el método mixto. Si son superiores, a opción de la empresa se utilizarán cualesquiera de los dos.

Al emplear el método mixto, los valores corriente pueden ser determinados por la propia empresa solamente si su estimación se basa estrictamente en la aplicación a los valores históricos de algún índice relevante que haya sido publicado por el Banco Central de Venezuela.

Tratándose de cualquier estimación de valores corrientes, aparte de la del párrafo anterior, la misma debe ser efectuada por profesionales cuyo campo de actuación se encuentre esta especialidad reconocida, o por empresas del ramo autorizados por los gremios a los cuales pertenezcan los profesionales que dentro de ellas realicen esta actividad, y que hayan establecido normas técnicas y procedimientos que garanticen la contabilidad en los resultados. Los profesionales o empresas mencionados anteriormente no deben tener vínculos económicos o personales con la empresa cuyos activos avalúa, ni conflictos de interés con la empresa.

Importancia del Flujo de Efectivo en la Empresa  

Sin lugar a dudas, el principal indicador de la salud de un negocio es el efectivo disponible.  Este vital elemento refleja su trascendencia en el estado de ánimo de los dueños, de los empleados, de las familias de ambos, de los proveedores y clientes e incluso de Hacienda.  Pero ¿cómo se puede lograr tener este apreciado activo en tiempos actuales?  

La incertidumbre que rodea al mundo ha paralizado las economías y ha hecho escaso el efectivo.  Algunos países han empleado restricciones a la cantidad de efectivo circulante (caso México) por lo que se ha agravado el problema.  Todas las empresas parecen pagar 2 meses después de cuando se les ocurre pagar sus adeudos, haciendo caso omiso a políticas de pagos y cobros de las empresas.  Este ambiente nos lleva a la conclusión de que todas las entidades están cuidando como nunca el manejo de su efectivo.
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