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1.- INGRESO PÚBLICO.
Los ingresos públicos constituyen una de las variables de la actividad financiera del estado. Además, el ingreso público está conformado por todas aquellas entradas de dinero que recibe el estado, y que le permiten financiar las necesidades de la colectividad, es decir, que le permiten financiar el gasto público y cumplir su función en la sociedad.

Una de las fuentes fundamentales del ingreso público son los tributos, entre los que figuran:
· El impuesto sobre la renta 
· El impuesto a las importaciones
· El impuesto al débito bancario 
· El impuesto al valor agregado (IVA). 
La recaudación del IVA se convierte, en la segunda fuente de ingresos para el tesoro nacional después de los ingresos petroleros. existe otra  fuente de ingresos, denominada "ingresos de la actividad monetaria", surge cuando el BCV  informa sobre el resultado acumulado de sus utilidades cambiarias.
2.- GASTO PÚBLICO.
El gasto público, se define como el gasto que realizan los gobiernos a través de inversiones públicas. un aumento en el gasto público producirá un aumento en el nivel de renta nacional, y una reducción tendrá el efecto contrario. Durante un periodo de inflación es necesario reducir el gasto público para manejar la curva de la demanda agregada hacia una estabilidad deseada. el manejo del gasto público representa un papel clave para dar cumplimiento a los objetivos de la política económica. Este se origina como respuesta a las necesidades publicas, las cuales a su vez se dividen en absolutas y relativas.
El gasto público se ejecuta a través de los Presupuestos o Programas Económicos establecidos por los distintos gobiernos, y se clasifica de distintas maneras pero básicamente se consideran :

·  El Gasto Neto que es la totalidad de las erogaciones del sector público menos las amortizaciones de deuda externa

·  El Gasto Primario, el cual no toma en cuenta las erogaciones realizadas para pago de intereses y comisiones de deuda pública.

Este importante indicador económico mide la fortaleza de las finanzas públicas para cubrir con la operación e inversión gubernamental con los ingresos tributarios, los no tributarios y el producto de la venta de bienes y servicios, independientemente del saldo de la deuda y de su costo. 
Los gastos se clasifican de acuerdo a su:
· Poder coercitivo.

·  Producción
· Redistribución
3.- ANÁLISIS BENEFICIO-COSTO.
En un análisis beneficio-costo se debe explicar la rentabilidad social de un proyecto en términos de generación de empleo o ingresos. Indicar otros beneficios complementarios del proyecto.  De ser posible hallar el valor presente neto y la tasa interna de retorno del proyecto. Además se deben explicar las estrategias de recuperación de costos que le den sostenibilidad al proyecto y permitan aumentar el impacto.

En este mismo análisis de incluirse la explicación de los montos, el origen y los usos de los fondos de contrapartida ofrecidos; además, se debe fundamentar que los costos administrativos están acotados a límites razonables y que la mayor parte de los recursos se transfiere efectivamente a los beneficiarios.

4.- IMPUESTOS.
Son prestaciones al Estado y demás entidades de derecho público, que las mismas reclaman, en virtud de su poder obligatorio, con el fin de satisfacer las necesidades colectivas.

Los impuestos son prestaciones, hoy por lo regular en dinero, al Estado y demás entidades de derecho público, que las mismas reclaman, en virtud de su poder coactivo, en forma y cuantía determinadas unilateralmente y sin contraprestación especial.
Incidencia Impositiva
Los impuestos que crea el gobierno pueden imponerse legalmente a los compradores o a los vendedores, para esto se debe:
·  Investigar si la disposición legal del impuesto afecta a la curva de demanda o a la curva de oferta. 
·  Investigar hacia adonde se desplaza la curva. 
·  Analizar como se afecta el equilibrio inicial. 

Eficiencia económica
En la mayoría de las empresas comerciales, la eficiencia económica es el factor primordial que determina el tipo de sistema empleado. El término eficiencia económica es mal empleado frecuentemente debido a que se ignora el significado de este concepto: Alta eficiencia económica NO SIGNIFICA costos muy bajos ni altísima producción.En un sistema tributario ideal se debería: 

· Eliminar los impuestos más distorsivos.
· Modificar aquellos impuestos que serán centrales en el sistema tributario.
· Crear impuestos para reforzar la recaudación. 
Impuestos Óptimos.

  Los impuestos óptimos consisten en imponer más al bien complementario del exento y asignar menos al bien más substituto del exento. La estructura tributaria óptima, consiste en una tasa para cada bien que depende, en general, de las elasticidades precio cruzadas entre ese bien y todos los demás bienes de la economía. 
Estructura Impositiva en Venezuela.

 La flexibilidad fiscal abarca conceptos como la estructura impositiva, la competitividad impositiva, presiones sobre gastos del Sector público y la capacidad operativa del sector gubernamental en general y el total de equilibrios fiscales del mismo. También se toma en cuenta la política fiscal, el objetivo del endeudamiento del sector público y sus implicaciones inflacionarias. 
5.- ASPECTOS MICROECONOMICOS DE LAS CUENTAS FISCALES.
En lo macroeconómico es urgente despejar completamente el tema del desequilibrio de las cuentas fiscales y la amenaza de impuestos. Durante los últimos años se ha hecho crecer el gasto público más allá de lo que ha crecido el producto en promedio y eso ha validado la permanente amenaza de nuevas alzas impositivas, lo cual ha disminuido la confianza y explica en parte la debilidad de las tasas de inversión.

La prudencia en el manejo de las cuentas fiscales es hoy considerada como un aspecto clave de la conducción económica en los llamados "países emergentes" y una garantía de su estabilidad futura. 
6.- IMPACTOS MACROECONÓMICOS DE LAS POLÍTICAS FISCALES, TRIBUTARIAS Y MONETARIAS.

Dentro de este se encuentra:

La Política Fiscal.
Es de gran importancia para el desarrollo económico de cualquier nación, esta debe ser adaptada a las realidades de cada nación, cuidadosamente estudiada y ser aplicada con la más estricta disciplina, a fin de lograr los objetivos de crecimiento económico y desarrollo que persigue la Teoría Económica. 


Si el objetivo es reducir la demanda agregada, una actuación fiscal más restrictiva quizá no lo consiga. Por el contrario, una acción de esa naturaleza puede tener consecuencias expansivas por sus efectos sobre la riqueza y sobre las expectativas acerca de los impuestos futuros. Una contracción presupuestaria reduce los tipos de interés a largo plazo e incrementa el valor de mercado de las acciones, de los bonos y de los inmuebles, lo que estimula el consumo y la inversión. 
Al mismo, en el escenario de un presupuesto equilibrado, un recorte adicional del gasto público tendría efectos expansivos si los hogares y las empresas le interpretan como una disminución de sus obligaciones fiscales futuras. En este caso, su riqueza neta presente crecerá y el gasto privado se verá estimulado. Con todos los matices que se quiera, el comportamiento de la economía española durante estos últimos años responde bastante a este enfoque. Ahora bien, si se acepta que los impactos fiscales son absorbidos mediante ajustes de precios y salarios, también debe aceptarse que esos ajustes son cambios de nivel de una sola vez, distribuidos a lo largo del tiempo, y no cambios en una inflación sostenida. En suma, la política fiscal unas veces produce los resultados predichos por los modelos keynesianos y otras, la mayoría, no. Japón es un caso de libro de esta afirmación. Una expansión fiscal hiperagresiva no ha logrado sacar al país de la depresión. Por tanto, la cautela se impone.
 El Sistema Tributario.

Debería proveer al gobierno con ingresos suficientes para cumplir sus objetivos legítimos sin destruir los incentivos para trabajar, ahorrar e invertir. La tarea difícil de la política tributaria es elevar los ingresos en forma tal que cause el menor daño posible a la economía. Eso significa diseñar un sistema tributario que preserve los incentivos individuales para la actividad productiva, incentivos para el empresariado y para trabajar, ahorrar, invertir, aprender y crear. 

Se puede afirmar que el desarrollo del país será sólido en la medida en que se erradique la informalidad tributaria. Ella no sólo causa una menor recaudación fiscal; también genera una competencia desleal que perjudica a las empresas debidamente constituidas y, en el campo laboral, crea un submundo en el que se paga menos y se niega el derecho a la seguridad social y a la jubilación. Pero también es necesario que el Estado no imponga tasas tributarias tan elevadas. 
De ahí la necesidad de evaluar la actual estructura tributaria. También es inevitable revisar los aranceles de importación, en especial los de insumos y bienes de capital. Su actual estructura perjudica a los productores nacionales y les impide competir en el exterior. 

Hay que tender hacia una política tributaria permanente que no sea alterada por los cambios políticos. Se deberá, pues, fijar tasas impositivas quinquenales que den una clara proyección al contribuyente e inversionista. Éstas sólo podrán modificarse de mediar una real justificación y luego de un adecuado debate público. El régimen de Impuesto a la Renta no debe desalentar la reinversión.

7.- DEUDA.
Es el vínculo en virtud del cual una persona, denominada deudor, se compromete a pagar a otra, denominada acreedor, una suma determinada de dinero o ciertos bienes y servicios específicos. Las deudas se originan normalmente cuando los acreedores otorgan préstamos a los deudores, que éstos entonces se comprometen a devolver en cierto plazo y bajo determinadas condiciones.
 Esta puede se divide en:

Deuda Interna.

La deuda pública o deuda interna es el volumen a que ascienden los préstamos obtenidos por el Tesoro Público de un país, de los bancos, entidades económicas y personas particulares a cambio del reembolso de sus capitales, transcurrido un período de tiempo determinado, y del consiguiente pago de sus intereses.
Deuda Externa.
Es aquella contraída con entidades o personas del exterior y que generalmente está denominada en moneda extranjera. Los pagos por capital e intereses de las deudas externas implican una salida de divisas y un aumento de la cuenta de los egresos de la Balanza de pagos. 

Se contraen deudas externas cuando se financian importaciones, cuando los gobiernos contraen compromisos con bancos, organismos internacionales u otros gobiernos, y cuando las empresas -públicas o privadas- solicitan préstamos para realizar inversiones o para otras necesidades. 
8.- DEUDA Y EQUILIBRIO ECONÓMICO.
El equilibrio económico del país y su desarrollo dependen en gran medida de la consolidación del proceso de descentralización fiscal, de la forma como subsanan sus deudas y del sano ordenamiento de las transferencias territoriales.
El hecho de que un país no pague sus obligaciones con los organismos de crédito internacionales es la prueba del fracaso de un país, aunque pagar en momentos difíciles sería mucho más grave, porque pondríamos en riesgo el equilibrio económico.

9.- PLANIFICACION FISCAL.
La planificación fiscal permite garantizar un adecuado cumplimiento de todas las normas impositivas vigentes, para poder responder satisfactoriamente a los procesos de fiscalización efectuados por el SENIAT y evitar posibles sanciones.
La planificación fiscal pretende conocer a priori las consecuencias fiscales de las decisiones individuales, para poder así actuar de la forma más adecuada. Aunque pagar impuestos sea una obligación ineludible, el sistema tributario permite ciertas opciones que conviene conocer, saber cuantificar, y comparar.
10.- PLANIFICACION TRIBUTARIA.

La planificación tributaria consiste en el estudio de caminos jurídicos, que permitan evitar, rebajar o postergar la carga tributaria de los contribuyentes como asimismo acogerse a franquicias o beneficios existentes, dentro de la normativa legal vigente.
11.- PLANIFICACION MONETARIA.
Se define el sistema monetario que seguirá el gobierno Nacional para conseguir la estabilidad del valor del dinero y evitar una balanza de pagos adversa, alcanzar el pleno empleo y buscar el estado de liquidez de toda economía.

12.-PRESUPUESTOS.
El presupuesto es un documento que permite a las empresas, los gobiernos, las organizaciones privadas y las familias establecer prioridades y evaluar la consecución de sus objetivos. 

Los presupuestos se rigen por los siguientes principios:

1. Programación: Depende la naturaleza del presupuesto.

2. Integralidad: Se debe a su concepción y en su aplicación en los hechos.

3.  Universalidad: Todo lo que constituye materia del presupuesto debe ser incorporado en él. 

4. Exclusividad: tratan de precisar los límites y preservar la claridad del presupuesto. 

5. Unidad: Es obligatorio que el presupuesto se base en en un solo método y expresándose uniformemente. 

6. Claridad: si son expresados de manera clara, todas las etapas del proceso serán ejecutadas con mayor eficacia. 

7. Especificación: en materia de ingresos debe señalarse con precisión las fuentes que los originan. 
8. Periodicidad: en la mayoría de los países es la de considerar al período presupuestario de duración anual.

9. Continuidad: apoyarse en los resultados de ejercicios anteriores y tomar, en cuenta las expectativas de ejercicios futuros. 

10. Flexibilidad: la flexibilidad tiende al cumplimiento esencial del presupuesto.

11. Equilibrio: se refiere esencialmente al aspecto financiero del presupuesto. 
13.- PRESUPUESTO POR PROYECTO.
Es un instrumento para asignar y distribuir los recursos públicos a través de proyectos, a los entes u organismos nacionales, estadales y municipales en función de las políticas y objetivos estratégicos de la Nación, expresados en los respectivos Planes Anuales; además coordinar, controlar y evaluar su ejecución.

Ventajas del presupuesto por proyectos: 

•
Proporciona una mejor y mayor vinculación Plan–Presupuesto. 

•
Simplifica la estructura presupuestaria. 

•
Permite visualizar y analizar las variables requeridas para la toma de decisión en todas las etapas del proceso presupuestario. 

•
Facilita la gestión pública en función de las políticas y objetivos estratégicos de la Nación. 

•
Permite una mejor evaluación y control del presupuesto. 
14.- PRESUPESTO POR ACCIONES CENTRALIZADAS.
Comprenden todo uso de recursos reales y financieros que no es posible definir en términos de proyectos, por no poder asociarse directamente a un único proyecto, pero que son necesarios para garantizar el funcionamiento de las instituciones públicas, así como el cumplimiento de otros compromisos del estado. Se constituye como una categoría presupuestaria al mismo nivel de los proyectos. 
15.- PRESUPUESTO POR PARTIDA Y POR PROGRAMA.
El presupuesto por programas es una herramienta que se utiliza en el sector público, ya que le permite al gobierno, llevar a cabo una planeación, organización, coordinación, dirección y control y es también un instrumento que sirve para tomar decisiones.    Cabe recalcar que este también puede ser utilizado por el sector privado. 

Un presupuesto por programas debe de contener:  Los objetivos, las actividades a desempeñar, así como establecer la cantidad de dinero que se tiene que ocupar para una función específica.

Objetivos del presupuesto por programas: 

1. Establecer coeficientes de rendimiento de los recursos para medir la eficiencia con que se utilizan y determinar la consistencia entre las metas y los medios empleados para lograrlas. 

2. Facilitar la coordinación entre la planeación operacional (de corto plazo), con el Plan Institucional de Desarrollo (de mediano y largo plazo). 

3. Identificar y medir los costos de los resultados finales, tanto unitariamente como a nivel general, facilitando la integración del presupuesto anual. 

4. Desarrollar una herramienta que facilite la contabilización de los gastos y la generación de estados financieros que permitan la evaluación económica y global  de la institución.

5. Se tiene un mejor control y evaluación de cada una de sus partes, y nos permite tener una eficiente racionalización del gasto público.
Diferencia entre el presupuesto tradicional y el por programas y actividades:

Esta técnica se ha desarrollado para subsanar la falta de información de que adolecen los presupuestos tradicionales.

Los presupuestos tradicionales da la ilusión de precisión y control legislativo, pero es en los hechos tan confuso, que frustra los intentos de interpretar lo que el presupuesto realmente significa en términos de la actividad del estado. El presupuesto por programas muestra el significado de la actividad estatal, clasificada por separado.

17.- TÉCNICAS PRESUPUESTARIAS.

Presupuesto por proyectos:

 Instrumento para asignar y distribuir recursos públicos a través de proyectos, a los entes u organismos nacionales, estadales y municipales en función de las políticas y objetivos estratégicos de la Nación, expresados en los respectivos planes anuales y plurianuales.
Presupuesto por programas:

Es un medio para prever y decidir la producción que se va a realizar en un período determinado, así como para asignar formalmente los recursos que esa producción exige en la praxis de una institución, Sector o Región. 
18.- SISTEMAS DE PRESUPUESTOS TRADICIONAL.

Presupuesto tradicional:

Su fundamento es la asignación de los recursos tomando en cuenta, básicamente, la adquisición de los bienes y servicios según su naturaleza o destino, sin ofrecer la posibilidad de correlacionar tales bienes con las metas u objetivos que se pretenden alcanzar. Es sólo un instrumento financiero y de control. 

Presupuesto por programas.

Aparece para dar respuesta a las contradicciones implícitas en el Presupuesto Tradicional y en especial para que el Estado y las instituciones que lo integran dispongan de un instrumento programático que vincule la producción de los bienes y servicios a alcanzar con los objetivos y metas previstas en los planes de desarrollo.

Sistema de Planeamiento-Programación-Presupuestación (PPBS):

La otra forma que se ha utilizado para presupuestar dentro del sector público, ha sido la conocida como "Planeación-Programación-Presupuestación (PPBS)", empleada como una manera de disponer criterios efectivos para la toma de decisiones, en la asignación y distribución de los recursos tanto físicos como financieros en los diferentes organismos públicos. 
Presupuesto base cero:

Esta metodología pretende determinar si las acciones que desarrollan los diferentes órganos que conforman el Estado son eficientes. Si se deben suprimir o reducir ciertas acciones con el fin de propiciar la atención de otras que se consideran más prioritarias.

19.-ORGANIZACIÓN, FUNCIONES Y RELACIONES DE LAS INSTITUCIONES:

· ONAPRE
La Oficina Nacional de Presupuesto es el órgano rector del Sistema Presupuestario Público, creado con la finalidad de cumplir las atribuciones que le confiere el artículo 21 de la Ley Orgánica de la Administración Financiera del Sector Público.

Participar en la formulación de los aspectos presupuestarios de la política financiera que, para el sector público nacional, elabore el Ministerio de Finanzas. Participar en la elaboración del plan operativo anual y preparar el presupuesto consolidado del sector público. Participar en la preparación del proyecto de ley del marco plurianual del presupuesto del sector público nacional bajo los lineamientos de política económica y fiscal que elaboren, coordinadamente, el Ministerio de Planificación y Desarrollo, el Ministerio de Finanzas y el Banco Central de Venezuela, de conformidad con la ley.
· MINISTERIO DE FINANZAS.
El ente encargado de la administración de la Hacienda Pública nacional nace en el año de 1830 con el nombre de Ministerio de Hacienda y el 30 de agosto de 1999, mediante Decreto No.253 en el cual se dicta con Rango y Fuerza de Ley Orgánica publicado en la Gaceta Oficial No. 36.775, se reforma la Ley Orgánica de la Administración Central y se le cambia el nombre por el de Ministerio de Finanzas. 
· SENIAT.
El SENIAT es el Servicio Nacional Integrado de Administración Tributaria. El SENIAT es el organismo del estado central venezolano que se encarga de recolectar los impuestos, tales como el impuesto sobre la renta, impuesto al valor agregado (IVA), impuesto aduaneros y todos los demás que tienen aplicación a nivel nacional.
Ese es el concepto oficial. Ahora, ¿Qué es en realidad el SENIAT? El SENIAT es la institución a nivel nacional que tiene permiso para robar y atracar de manera legítima a todos y cada uno de los ciudadanos.
· MINISTERIO DE PLANIFICACION Y DESARROLLO.
El Ministerio de Planificación y Desarrollo de la República Bolivariana de Venezuela tiene como acción medular liderizar la formulación de planes generales y servir de articulador estratégico para el desarrollo integral de la Nación. 
El Ministerio de Planificación y Desarrollo estará integrado por el Despacho del Ministro, él Despacho del Vice Ministro de Planificación y Desarrollo Económico, el Despacho del Vice Ministro de Planificación y Desarrollo Regional y el Despacho del Vice Ministro de Planificación y Desarrollo Institucional.

· BANCO CENTRAL DE VENEZUELA (BCV) 

Es persona jurídica de derecho público con autonomía para la formulación y el ejercicio de las políticas de su competencia, es el responsable y principal autoridad económica que debe velar por la estabilidad monetaria y de precios del país. Es el único autorizado para emitir la moneda de curso legal del país. Tiene rango constitucional desde la Constitución de 1999 en ella se reconoce su carácter autónomo e independiente de las políticas del gobierno nacional.

Un Banco Central es una institución en la cual la sociedad delega la capacidad de emitir dinero y de regular el nivel de crédito de la economía

· EL FONDO DE ESTABILIZACIÓN MACROECONÓMICA
La Ley que crea el Fondo de Estabilización Macroeconómica está destinada a garantizar la estabilidad de los gastos del Estado a nivel municipal, regional y nacional ante fluctuaciones de los ingresos ordinarios. La diferencia entre el precio de la cesta venezolana y la meta de realización (venta) del petróleo establecido en el Presupuesto de la Nación es lo que alimenta el Fondo de Estabilización Macroeconómica. La idea es que esta diferencia se utilice nuevamente cuando las cotizaciones del crudo sean bajas y, de esta manera, resolver coyunturas de déficit fiscal.

· MINISTERIO DE ECONOMÍA POPULAR
(MINEP).
La misión de MINEP  consiste en la coordinación y planificación de políticas dirigidas a fomentar el surgimiento de emprendedores y contribuir a la construcción de microempresas, cooperativas y unidades de producción autosustentables que aporten bienestar a la colectividad en general. Dignificar el trabajo productivo y mejorar la calidad de vida de las familias venezolanas. Fortalecer la política microfinanciera, orientando la entrega de microcréditos de forma coordinada con los entes adscritos al MINEP, focalizando el esfuerzo en torno al fortalecimiento y consolidación de los Núcleos de Desarrollo Endógeno.
· BANCO DEL TESORO
El Banco del Tesoro surgió de la transformación que se realizó al Banco Hipotecario Latinoamericano. Esa institución fue rehabilitada en el primer trimestre de 2005 con el objetivo de otorgar créditos para la compra de vivienda a las personas de bajos ingresos y además administrar el fideicomiso creado para el otorgamiento de los subsidios previstos para compra y amortización de la deuda hipotecaria.

     El Banco del Tesoro tiene su sede principal en el sector financiero de El Rosal, Caracas, y para el mes de enero de 2008 contaba con 25 agencias a nivel nacional. Corresponde su misión con las políticas del Estado; coordina esfuerzos con los entes financieros públicos y tiene una orientación social cuyo norte es la inclusión y bancaización de toda la población, sobre todo de los sectores más necesitados. 
· FONDO DE DESARROLLO NACIONAL (FONDEN) 
Es una empresa constituida bajo la figura de Sociedad Anónima.

      La  Creación de este instrumento se inserta dentro de la Nueva Estrategia Económica y Financiera del Ejecutivo Nacional, que se fundamenta en dos líneas: 

· Apalancar la Recuperación Económica (real y Productiva). 

· Incrementar la Inversión Social.
   

     Igualmente, será utilizado para el manejo de la deuda pública, lo que permitirá al Estado desarrollar una política cuya estrategia central sea disminuir el endeudamiento durante los próximos años, y el peso de este sobre el Presupuesto Nacional.   El FONDEN está adscrito al Ministerio del Poder Popular para las Finanzas.
Su Importancia.

     Se fundamenta en el diseño de mecanismos financieros que permiten optimizar la administración y la distribución de un porcentaje de las divisas que recibe el país, por concepto de ingresos petroleros y recursos provenientes de las reservas excedentarias del Banco Central de Venezuela (BCV).
Quiénes lo dirigen

La conducción del FONDEN esta a cargo de un Directorio presidido por el Ministro del Poder Popular para las Finanzas, acompañado del Ministro del Poder Popular para la Planificación y Desarrollo, y el Vice-Presidente Ejecutivo; así mismo instrumenta su operación por medio de un Secretario Ejecutivo.

LEY DE MICROFINANZAS.

Es aquel que atiende al sector microempresarial mediante el otorgamiento de micocréditos; y estará integrado por los entes u organismos públicos y privados que se dediquen al fomento, financiamiento y promoción de este sector, quienes se encargarán de garantizar la retornabilidad de los recursos económicos y la sustentabilidad del sistema en forma eficiente y oportuna. Igualmente, formarán parte del sistema los clientes definidos conforme a las disposiciones del presente texto legal.
PUNTOS A INVESTIGAR
1.- ECONOMIA DE MERCADO. ECONOMIA SOCIALISTA.
Por economía de mercado se entiende la organización explícita y asignación de la producción y el consumo de bienes y servicios que surge del juego entre la oferta y la demanda. También se utiliza para designar al país y sobre todo al conjunto de los países que la adoptan, habitualmente en plural: economías de mercado.

En una economía de mercado o también llamada "Capitalismo", productores y consumidores coordinan sus planes interactuando en el mercado. Se supone que ambos tipos de agentes económicos asumen el precio de los bienes como un dato dado y, a partir de allí, toman sus decisiones de producción y consumo, maximizando la ganancia en el caso de los ofertantes y maximizando la función de utilidad (satisfacción) en el caso de los consumidores. La participación de ellos, ofreciendo y demandando cantidades de bienes y servicios, a su vez altera las condiciones del mercado afectando la evolución de los precios. 

es un orden económico en el que todos los procesos económicos, es decir producción, distribución y consumo; así como los precios y las condiciones de intercambio, se determinan exclusivamente a través de la oferta y la demanda. una verdadera economía de mercado que funciona como un libre mercado es definida por el liberalismo económico como el sistema más eficiente y justo de suministro y distribución de bienes, al basarse en la mutualidad y la igualdad. un mercado libre sólo puede existir, sin embargo, en una economía sin monopolios o cárteles. los agentes involucrados tienen que ser pequeños, para no tener gran influencia sobre cantidades o precios. por otro lado, una economía de mercado con mercado libre es incompatible con un estado social o con agrupaciones corporativas que introduzcan reglas y sistemas de soporte para los débiles, alterando la libre competencia
La teoría económica liberal clásica, por ejemplo con David Ricardo, supone que, teóricamente, en una economía de mercado la tasa de interés del capital y los beneficios empresariales tienden hacia cero con el tiempo. La tercera, quinta o sucesivas unidades de producción no pueden rendir los mismos beneficios que la primera, según la ley de rendimientos decrecientes. Similares predicciones se efectuaban para los salarios, que deben ajustarse al mínimo de subsistencia, según la ley de bronce de los salarios. La crítica que el marxismo realiza de la economía clásica parte en buena medida de la interpretación de esas teorías, además de sus propias formulaciones, como la teoría de la plusvalía y la alienación; supone que la aplicación de una economía de mercado llevaría a una polarización social entre proletarios cada vez más pobres y capitalistas cada vez más ricos. El que ambas predicciones (liberal clásica y marxista) no se cumplieran en la evolución histórica de la economía real ha supuesto distintas reinterpretaciones a cargo de la distintas escuelas de pensamiento económico posteriores: la economía neoclásica, el marginalismo, el monetarismo, el keynesianismo, el neoliberalismo económico, la escuela de Chicago, etc.

Una causa posible de un fallo del mercado es una externalidad. Una externalidad es la influencia de las acciones de una persona en el bienestar de otra. La contaminación es el ejemplo clásico. Si una fábrica de productos químicos no soporta todo el coste del humo que emite, probablemente emitirá demasiado. En este caso, el gobierno puede mejorar el bienestar económico legislando sobre el medio ambiente.

Otra causa posible de un fallo del mercado es el poder de mercado. El poder de mercado se refiere a la capacidad de una persona (o de un pequeño grupo de personas) para influir indebidamente en los precios de mercado. Supongamos, por ejemplo, que todos los habitantes de un pueblo necesitan agua, pero sólo hay un pozo. Su propietario tiene poder de mercado -en este caso, un monopolio- sobre la venta de agua. No está sujeto a la rigurosa competencia con que la mano invisible frena normalmente el interés personal. El lector verá que en este caso la regulación del precio que cobra el monopolista puede mejorar la eficiencia económica.

SISTEMA SOCIALISTA DE ECONOMÍA NACIONAL: 
Economía planificada que tiene por base la propiedad social sobre los medios de producción. El sistema socialista de economía se desarrolla según un plan y a altos ritmos con miras a satisfacer mejor las necesidades materiales y culturales del pueblo. Se diferencia por principio del sistema capitalista de economía y en comparación con él posee importantes ventajas. Entre las de más trascendencia hay que incluir: 1) El sistema socialista de economía se basa en la propiedad social sobre los medios de producción, con lo que se excluye la explotación del hombre por el hombre. Todos los miembros de la sociedad socialista se encuentran en situación igual frente a los medios de producción y están obligados a trabajar. El desarrollo del sistema socialista de economía se efectúa en interés de los propios trabajadores. Todo el producto social creado les pertenece y se distribuye de modo que se eleve el nivel de vida del pueblo. 2) El sistema socialista de economía se desarrolla de manera planificada y a ritmos elevados. El hecho de que no exista la anarquía de la producción ni la competencia abre amplias posibilidades al progreso rápido e incesante de las fuerzas productivas. La economía socialista líquida de manera definitiva y para siempre el paro forzoso, permite utilizar de la manera más racional y completa los recursos laborales de la sociedad. 3) La dirección del sistema socialista de economía se basa en el principio leninista del centralismo democrático. La centralización rigurosa en la dirección de la economía socialista se combina con la participación amplia y activa de las masas trabajadoras en la dirección de la producción. Lo que contribuye a descubrir nuevas fuentes y reservas de crecimiento de la producción social. Las ventajas indiscutibles del sistema socialista de economía frente al capitalista han hallado su demostración en el curso de la construcción del socialismo y del comunismo. Mientras que el sistema capitalista de economía necesitó de dos a tres siglos para instaurar su dominio, el sistema socialista de economía en la Unión Soviética y en otros países socialistas lo ha hecho en menos de un cuarto de siglo. La mejor prueba de las ventajas que presenta el sistema socialista de economía estriba en el crecimiento de su fuerza de atracción para los pueblos del mundo capitalista, en el crecimiento de su potencia económica y en que asegura a todo el pueblo la elevación del nivel de vida material y cultural.

el concepto de economía socialista de mercado

este concepto tiene una de sus raíces en la concepción de economía social de mercado de ludwig erhard, quien fuera ministro de economía de alemania durante el largo período 1948-1963. la economía social de mercado de erhard “rechazó de raíz el colectivismo y la planificación estatal no conforme con el mercado libre”, o mejor dicho, con las tendencias de la economía internacional de mercado, pero también “partió de un rechazo igualmente firme del laissez faire del liberalismo clásico”
.
en resumen, podría decirse que esta doctrina de erhard rechazaba abiertamente aquellos puntos de las doctrinas socialista y capitalista que, representando posturas extremas o demasiado recalcitrantes (por no llamarles pragmáticas), pudieran obstaculizar la libre competencia comercial o favorecer de manera desigual a alguna de las partes involucradas en este proceso.
así, la política de la economía social de mercado” se inspira “en la idea de armonizar, sobre la base de una economía de libre competencia, la libertad personal con un creciente bienestar y seguridad social, reconciliando a los pueblos mediante una política de aperturismo mundial.
2.- METODOS PARA CALCULAR EL IPC.
La implantación de una nueva base del IPC siempre supone una ruptura en la continuidad de las series de índices de precios que se publican.

Hasta ahora, la forma de proceder en cualquier cambio de base ha sido la misma: con el objeto de obtener una serie homogénea se recurre al enlace y, en concreto, al enlace legal. Éste consiste en calcular en diciembre del último año de vigencia del Sistema que desaparece un coeficiente que establece la relación entre el Sistema viejo y el nuevo a través de los índices de precios de ese mes calculados en base antigua con metodología antigua y en base nueva con la nueva metodología.

El coeficiente calculado multiplicará la serie de índices de la base que desaparece de forma que ésta se transforma en una serie en base nueva. Este coeficiente mantiene las tasas de variación publicadas en el pasado y se denomina legal por ser el que aplica el INE en sus certificados oficiales. 
MÉTODO DE CÁLCULO DE VARIACIONES DEL ÍNDICE DE

PRECIOS AL CONSUMIDOR (IPC) Y SU APLICACIÓN EN LA

REAJUSTABILIDAD DE VALORES
Cálculo de la variación del Índice:

La variación del índice, es el porcentaje de aumento o disminución que experimenta el índice entre dos fechas

determinadas. Las tasas de inflación acumulada siempre son referidas a dos períodos, por lo tanto se comparan

Los índices de ambos períodos, por ejemplo si se quiere calcular la tasa acumulada en 12 meses, se comparan los

índices del mes actual, respecto al índice de igual mes del año anterior, y con ellos se calcula la variación

Porcentual.

El índice de Precios al Consumidor (IPC) se calcula en forma mensual y por lo tanto no está referido a día

Determinado.

Como los índices corresponden a meses, se utiliza la siguiente regla para identificar los niveles del índice a utilizar

en los cálculos de las variaciones

1- En el caso de referencia mes.

2- En el caso de referencia día determinado.

1.- En el caso de mes, se calcula de la siguiente manera:

Índice del mes más actual

x 100 - 100 = Variación Porcentual

Índice del mes anterior al mes más lejano

Ejemplo: ¿Cuál es la variación porcentual de IPC entre enero 2000 respecto a diciembre 2000?

Respuesta: La variación es de 4,5%

Cálculo:

índice de diciembre 2000 106,94

x 100 - 100 = x 100 – 100 = 4,52546% = 4,5%

Índice de diciembre l999 102,31

2.- En caso de fechas determinadas, se procede de la siguiente manera:

Si la fecha corresponde a un día de la primera quincena inclusive, se utiliza el índice del mes anterior al mes de la

fecha; por ejemplo, si la fecha es 5 de enero de 1989, se utiliza el índice del mes de diciembre de 1988, para el

cálculo.

Si la fecha corresponde a un día de la segunda quincena (16 en adelante) se utiliza el índice del mes de referencia,

por ejemplo si la fecha es 15 de octubre de 1997, se utiliza el índice del mes de octubre de 1997, para el cálculo.
3.- SOCIEDAD DE GARANTIA RECIPROCA.
Son ssociedades que conceden avales a los emprendedores y empresas para que puedan acceder a la financiación bancaria. para poder operar con una de estas sociedades es preciso contar con un proyecto empresarial viable y adquirir la condición de socio partícipe mediante la suscripción de la cuota social correspondiente. 
Las sociedades de garantía recíproca (SGR) son sociedades comerciales que tienen por objeto facilitar el acceso al crédito de las Pymes a través del otorgamiento de garantías para el cumplimiento de sus obligaciones.. 

Estas sociedades son un formidable instrumento, aún no utilizado en toda su magnitud, que permite a las Mipymes garantizar cualquier tipo de compromisos u obligaciones susceptibles de apreciación dineraria.

Han surgido como respuesta a los problemas que deben afrontar las pymes en sus relaciones de negocios con sectores de mayor tamaño o envergadura, entre las que pueden mencionarse: 
dificultades estructurales para generar credibilidad de cumplimiento de contratos relacionado con temas de cantidad, calidad, permanencia, seguridad y sanidad. 
Falta de información sobre la región o sector al que pertenecen.
Evaluación sobre la base de patrimonio neto y no de factibilidad de proyectos.
Limitaciones para financiar el capital de trabajo. 
Financiamiento a largo plazo casi inexistente.
Requerimiento de garantías hipotecarias con alto margen de cobertura.

Rol del estado:
El estado debe intervenir de alguna forma para allanar el camino de acceso al financiamiento de las pymes. mediante este programa se ha logrado:: 
interesar a las grandes empresas a aportar capitales que den sustento (solvencia) a las garantías a emitir y profesionalismo en la evaluación de riesgo.
Motivar a las pymes para que se involucren en estrategias asociativas a los fines de mejorar la resolución de sus problemas. 
Otorgar un trato preferencial a las garantías emitidas por las sgr para que resulten apetecibles por el sistema financiero.


Objetivo de las SGR:

Las sociedades de garantía recíproca tienen por objeto otorgar garantías líquidas a sus socios partícipes (pymes) para mejorar sus condiciones de acceso al crédito (entendido este como credibilidad para el cumplimiento de compromisos u obligaciones).

Esta actividad la pueden realizar a través de la emisión de avales financieros (préstamos), técnicos (cumplimiento de contratos) o mercantiles (ante proveedores o anticipo de clientes) y de cualesquiera de los permitidos por el derecho mediante la celebración de contratos de garantía recíproca. 

A su vez las SGR pueden brindar a sus socios asesoramiento técnico, económico y financiero en forma directa o a través de terceros contratados a tal fin. 

Misión de la SGR:

Posicionarse como intermediario financiero para de esa forma: 
negociar en representación de un cúmulo de pymes mejores condiciones crediticias en cuanto a costo y plazos.
Estar más cerca del empresario y tener mayor certidumbre sobre las posibilidades de éxito de sus proyectos.
Asesorar en la formulación y presentación de proyectos. 

Quienes integran una SGR:

Las SGR están constituidas por socios participes y por socios protectores: 
socios partícipes: son únicamente los titulares de pequeñas y medianas empresas, sean personas físicas o jurídicas. tienen como mínimo el 50% de los votos en asamblea, es decir que su opinión en las decisiones sociales deber ser respetada.
Socios protectores: pueden ser personas físicas o jurídicas, públicas o privadas, nacionales o extranjeras, que realicen aportes al capital social y al fondo de riesgo de las sgr. Detentan como máximo el 50% del capital social.
Los gobiernos provinciales o municipales pueden ser socios protectores de una sgr en la medida que se lo permitan sus respectivos ordenamientos jurídicos.
el fondo de riesgo está destinado a dar sustento a las garantías que otorga la sgr.
Limites operativos: 
con el fin que no existan preferencias hacia determinados socios partícipes (pymes) la ley ha previsto que la sgr no podrá asignar a un mismo socio garantías por un valor que supere el 5% del fondo de riesgo.
Ningún socio participe puede tener una participación mayor al 5 % en el capital social.
las sgr no pueden asignar obligaciones con un mismo acreedor por mas del 25% de su fondo de riesgo, de manera que estas deben atender las múltiples necesidades comerciales y financieras que tienen las pymes con por lo menos 4 tipos de acreedores distintos, evitando así que la pyme quede cautiva de un solo acreedor.
gobierno de la s.g.r.:

la administración de la sociedad será ejercida por un consejo de administración integrado por tres (3) personas de las cuales al menos una (1) representará a los socios partícipes, otra a los socios protectores y la restante a cualquiera de las dos clases sociales de acuerdo a lo que establezca el estatuto social. 

La fiscalización interna (control) es realizada por una sindicatura integrada por tres (3) personas con título profesional habilitante que tendrán una representación inversa a la que se fije para el consejo de administración. 

Beneficios que otorga el programa:

1. para la SGR:
la retribución que cobren por el otorgamiento de los contratos de garantía está exenta del impuesto al valor agregado y del impuesto a las ganancias.
Posibilidad de reasegurar los riesgos asumidos en el fogapyme.
Las garantías otorgadas por sgr que se inscriban en el banco central gozan del máximo prestigio ante los bancos.
Crear a su alrededor un centro de desarrollo empresarial. 
2. para los socios protectores:
exención impositiva: los aportes de capital y los aportes al fondo de riesgo son deducibles totalmente del resultado impositivo para la determinación del impuesto a las ganancias en sus respectivas actividades, en el ejercicio fiscal en el que se efectivicen. 
Para que la deducción impositiva sobre los aportes al fondo de riesgo sea definitiva deberán permanecer en la sociedad por lo menos durante dos años y la sgr mantener un stock de garantías en su cartera por un valor equivalente al 80% del fondo de riesgo.
Oportunidad de inversión: los activos que constituyen el fondo de riesgo pueden ser invertidos y obtener una renta a favor de sus titulares (socios protectores). 
Desarrollo de clientes y proveedores: las sgr son una formidable herramienta tanto para profesionalizar el riesgo de exposición ante clientes pymes como de potenciar las posibilidades de acompañamiento de proveedores en la política de expansión de las grandes empresas. 
3. para los socios participes:
exención impositiva: los aportes al capital que realicen los socios partícipes pueden ser deducidos íntegramente de las utilidades imponibles para la determinación del impuesto a las ganancias en sus respectivas actividades, en el ejercicio fiscal en el que se efectivicen.
Mejora capacidad de negociación frente al sistema financiero y grandes clientes o proveedores.
Mitiga los requerimientos de garantías al ser evaluados en función del conocimiento de la empresa y su proyecto.
Menor costo financiero o alargamiento de plazos para proyectos de inversión.
Asistencia técnica en el armado de proyectos y carpetas de crédito
4. Para el estado:
transparencia en la asignación de los recursos.
Posibilita que se incremente el número y variedad de agentes económicos; esto es propiedad en muchas manos como base para una democracia sana.
Favorece la generación de riqueza genuina como pilar de la acción de gobierno.
4.- PORTAFOLIO DE LOS INVERSIONSTAS DEL MERCADO FINANCIERO  GLOBAL.
Es aquél en el que la interacción de los principales centros financieros internacionales, posibilita la negociación continua de valores las 24 horas del día, y en el que intervienen intermediarios, instrumentos y emisoras globales, utilizando redes de información internacionales.

En el mercado financiero global se pueden diferenciar los mercados principales, compuestos por los mercados de dinero y de capitales; los mercados auxiliares como los mercados de divisas y de metales preciosos; y los derivados, que involucran a los mercados de opciones, futuros y otros instrumentos de cobertura. en el mercado financiero global, se operan virtualmente todo tipo de funciones a nivel nacional e internacional y se caracteriza por su elevado grado de liquidez y por la ausencia de trabas para el libre flujo de capitales.

La política de inversión del portafolio: 
La general ellos pueden invertir en cualquier valor de oferta pública, pero el inversionista debe considerar la diversificación que tendrá el portafolio, cuanto se invertirá en valores extranjeros, cuanto en valores locales, cuanto en entidades bancarias, cuanto en cuentas corrientes, etc., en general se deben evaluar los parámetros de inversión por plazos, por tipo de emisor, por tipo de inversión, dicha información es pública en la página web de la superintendencia.
5.- TIPOS DE BONOS ADS, ADR, GDR.
ADR: Un ADR, es un certificado negociable que representa la propiedad de acciones de una empresa no-norteamericana: se cotiza y opera en dólares en el mercado de valores norteamericano. [image: image6.png]



Los ADR son acciones de empresas inscritas en la Bolsa de Caracas, pero que se transan en Nueva York, como el caso de Cantv, lo que abre una rendija en medio del control de cambio _exceptuando el mercado negro_ para adquirir divisas. 

ADR: 

Los ADR’s son denominados, listados y transados en dólares lo que permite que su comportamiento esté en función de la demanda del mercado; también y de conformidad con los términos y condiciones señalados en el reglamento de emisión, pueden otorgar los mismos derechos a sus tenedores que los que proporcionan a quienes poseen las acciones físicas, radicando su ventaja en la agilidad que proporciona a los inversionistas evitando engorrosos trámites.

En nuestro país el mercado de capitales no ha tenido un desarrollo notable en el campo internacional por diversas cargas impositivas de orden especialmente tributario, y también por la estrechez del mercado. No obstante, diversas, más no muchas, entidades financieras han logrado colocar sus títulos en el mercado internacional con lo cual los inversionistas tienen la posibilidad de convertir sus acciones en ADR’S para transarlos en los mercados internacionales o convertir éstos en acciones y transarlas en el mercado colombiano; es de advertir que cuando esta clase de títulos se colocan en el mercado de valores europeo se denominan GDR’S y contienen sus propias especificaciones, las cuales para una mayor información pueden consultarse en la Superintendencia de Valores, entidad que almacena una calificada experiencia sobre el tema».
6.- FONDOS DE COBERTURA:

Los fondos de pensión han sido grandes compradores, la mayoría han distribuido un 5% de su cartera en busca de rentabilidades sin correlación: cuando el mercado de renta variable está al alza, los fondos de cobertura también lo deberían estar (aunque probablemente algo menos), pero cuando el mercado está a la baja, los fondos de cobertura deberían seguir al alza. Este ha sido su único argumento de venta. El gran inconveniente son las altas comisiones, los fondos suelen cobrar una comisión del 2% además de una comisión por rendimiento del 20%. 

Por alguna extraña razón, algunos gestores de fondos de pensión también han estado invirtiendo mucho en fondos indexados pasivos. Se cree que los gestores activos a la larga obtienen peores resultados y por tanto es mejor comprar el índice pasivo a un precio muy bajo. No se puede decir que sea muy coherente. 

Pregunte a su gestor de fondos lo siguiente: ¿Cree en la hipótesis del mercado eficiente? ¿Ya se ha reflejado toda la información relevante en los precios de los títulos? Si es así, sólo debería comprar fondos indexados pasivos y ahorrarse las comisiones. En caso contrario, debería comprar buenos fondos gestionados activamente, incluidos los fondos de cobertura (y hacerse cargo de las comisiones). 

¿Son sostenibles los fondos de cobertura?
Cuando dejé la universidad en los años ochenta, todo el mundo se mostraba escéptico y pensaba que el trabajo de gestor de carteras no tenía mucho futuro. Veinte años más tarde, todos somos creyentes y hay al menos 8.000 gestores de fondos de cobertura con éxito.
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