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El aprendizaje
1.1. ¿Qué es el aprendizaje?

Se puede definir como un cambio relativamente permanente en el comportamiento, que refleja la adquisición de conocimientos o habilidades a través de la experiencia, y que pueden incluir el estudio, la instrucción, la observación o la práctica. Los cambios en el comportamiento son razonablemente objetivos, y, por lo tanto, pueden ser medidos. Se aprende de todo; lo bueno y lo malo. Se aprende a bailar, cantar, robar; se aprende en la casa, en el parque, en la escuela: se aprende en cualquier parte. En un niño que aprende a leer… se produce aprendizaje, un cambio: no sabía leer y pasó a la condición de ‘saber leer’. Todos sabemos que hay analfabetismo por desuso: si no se ejercita la lectura… puede ‘desaparecer’… La definición (Papalia), descrita más arriba excluye cualquier habilidad obtenida sólo por la maduración, proceso por el cual se despliegan patrones de conducta biológicamente predeterminados, siguiendo más o menos un programa. El desarrollo es descrito a menudo como el resultado de una interrelación entre maduración y aprendizaje. Por cierto, en el aprendizaje el cerebro es un factor clave.

La ilustración destaca el lóbulo parietal derecho del cerebro: de producirse una lesión en dicha área, la persona sufrirá de asomatognosia, una deficiencia de la conciencia de algunas partes del propio cuerpo… La literatura médica describe el caso de personas que no “sienten” su propia pierna en un hospital o clínica… y creen que el personal médico, por hacer una broma… les ha puesto en la cama una pierna que no les pertenece. Un ambiente poco favorable puede retrasar la maduración, pero un ambiente favorable raramente puede acelerarla. Antes que aparezcan ciertos tipos de aprendizaje el individuo debe conseguir cierto nivel de maduración. Cuando los papás dicen con orgullo que sus hijos han “aprendido a ir al baño”... son los papás quienes se han dado cuenta del momento en que el bebé está a punto y lo llevan corriendo al baño... Ellos saben que no sacarían nada, por ejemplo, con sentar a un niño de siete meses en una bacinica: este bebé no puede aprender a controlar sus esfínteres porque ni su cuerpo ni su cerebro han madurado lo suficiente

1.2. Otras definiciones de aprendizaje

El aprendizaje (Ardila) es un cambio relativamente permanente del comportamiento que ocurre como resultado de la práctica.

El aprendizaje humano (Novak, Gowin) conduce a un cambio en el significado de la experiencia: la verdadera educación cambia el significado de la experiencia humana.

El aprendizaje (Travers) puede ser considerado – en su sentido más amplio – como un proceso de adaptación; el hombre adquiere nuevos modos de comportamiento o ejecución, con el objeto de hacer mejores ajustes a las demandas de la vida

El aprendizaje (Wittrock) es el proceso de adquirir cambios relativamente permanentes en la comprensión, actitud, conocimiento, información, capacidad y habilidad, por medio de la experiencia.

Marta Manterola precisa que en prácticamente todas las definiciones hay tres elementos:
 - El aprendizaje es un proceso, una serie de pasos progresivos que conducen e algún resultado, 
- El aprendizaje involucra cambio o transformación en la persona, ya sea en su comportamiento, en sus estructuras mentales, en sus sentimientos, en sus representaciones, en el significado de la experiencia, etc. 
- El aprendizaje se produce como resultado de la experiencia.
 • Adicionalmente, señala, “el aprendizaje es un proceso interno que tiene lugar dentro del individuo que aprende, y no es posible realizar observaciones directas acerca del aprender”. 
Lo asociamos a un cambio: el niño ahora sabe sumar; antes, no sabía... Hay cambios que no constituyen aprendizaje, que son resultado de la maduración, crecimiento... o los cambios conductuales que se producen como consecuencia de drogas. 

El aprendizaje, considerado desde la psicobiología(Pinel), consiste en la inducción de cambios neuronales relacionados con la conducta como consecuencia de la experiencia. La memoria consiste en su mantenimiento y en la expresión del cambio conductual.

1.3. Tipos de aprendizaje

Aprendizaje receptivo: en este tipo de aprendizaje el sujeto sólo necesita comprender el contenido para poder reproducirlo, pero no descubre nada.

Aprendizaje por descubrimiento: el sujeto no recibe los contenidos de forma pasiva; descubre los conceptos y sus relaciones y los reordena para adaptarlos a su esquema cognitivo.

Aprendizaje repetitivo: se produce cuando el alumno memoriza contenidos sin comprenderlos o relacionarlos con sus conocimientos previos, no encuentra significado a los contenidos estudiados.

Aprendizaje significativo: es el aprendizaje en el cual el sujeto relaciona sus conocimientos previos con los nuevos dotándolos así de coherencia respecto a sus estructuras cognitivas.

Aprendizaje observacional: tipo de aprendizaje que se da al observar el comportamiento de otra persona, llamada modelo.

Aprendizaje latente: aprendizaje en el que se adquiere un nuevo comportamiento, pero no se demuestra hasta que se ofrece algún incentivo para manifestarlo.

Aprendizaje por ensayo-error: aprendizaje por medio de modelos conductistas por el que se busca las respuestas al problema.

1.4. Estilos de aprendizaje
Visual: Es el sistema de enseñanza-aprendizaje, que utiliza organizadores gráficos, para la aportación de conocimiento, aumentando la visualización de las ideas. A continuación describimos algunos de los Organizadores Gráficos más utilizados en procesos educativos:

 -Clasificadores visuales

 -Mapas conceptuales

 -Mapas de ideas

-Telarañas

-Diagramas Causa-Efecto

-Líneas de tiempo.

Auditivo: se dirige a los estudiantes cuyo estilo de aprendizaje se orienta más hacia la asimilación de la información a través del oído. Para un número menor de personas los estímulos auditivos son una manera de adquirir aprendizaje, más que por estímulo visual.

Kinestésico: Cuando se procesa la información asociándola a las sensaciones y movimientos del cuerpo, se está utilizando el sistema de representación kinestésico. Se utiliza este sistema de forma natural cuando se aprende un deporte, pero también para muchas otras actividades. A pesar de ser el sistema más lento de aprendizaje, es el más efectivo, una vez que nuestro cuerpo aprende a hacer algo, nunca más se olvida, como cuando un bebé aprende a caminar, o se aprende a ir en bicicleta.
Teorías de aprendizaje

Teorías conductistas:
Condicionamiento clásico:Desde la perspectiva de I. Pávlov, a principios del siglo XX, propuso un tipo de aprendizaje en el cual un estímulo neutro (tipo de estímulo que antes del condicionamiento, no genera en forma natural la respuesta que nos interesa) genera una respuesta después de que se asocia con un estímulo que provoca de forma natural esa respuesta. Cuando se completa el condicionamiento, el antes estímulo neutro procede a ser un estímulo condicionado que provoca la respuesta condicionada.

Conductismo: Desde la perspectiva conductista, formulada por B. F. Skinner (condicionamiento operante) hacia mediados del siglo XX y que arranca de los estudios psicológicos de Pavlov sobre condicionamiento clásico y de los trabajos de Thorndike (condicionamiento instrumental) sobre el esfuerzo, intenta explicar el aprendizaje a partir de unas leyes y mecanismos comunes para todos los individuos. Fueron los iniciadores en el estudio del comportamiento animal, posteriormente relacionado con el humano. El conductismo establece que el aprendizaje es un cambio en la forma de comportamiento en función a los cambios del entorno. Según esta teoría, el aprendizaje es el resultado de la asociación de estímulos y respuestas.

Reforzamiento. B. F. Skinner :propuso para el aprendizaje repetitivo un tipo de reforzamiento, mediante el cual un estímulo aumentaba la probabilidad de que se repita un determinado comportamiento anterior. Desde la perspectiva de Skinner, existen diversos reforzadores que actúan en todos los seres humanos de forma variada para inducir a la repetitividad de un comportamiento deseado. Entre ellos podemos destacar: los bonos, los juguetes y las buenas calificaciones sirven como reforzadores muy útiles. Por otra parte, no todos los reforzadores sirven de manera igual y significativa en todas las personas, puede haber un tipo de reforzador que no propicie el mismo índice de repetitividad de una conducta, incluso, puede cesarla por completo.

Teoría del aprendizaje social: Albert Bandura propone el aprendizaje observacional o vicario. Según su teoría se aprenden nuevas conductas a través del refuerzo o castigo, o a través del aprendizaje observacional, en ausencia de reforzamiento directo10 a través de la observación de la conducta en otros sujetos y las recompensas o castigos que los mismos obtienen.11
Teorías cognitivas:
Aprendizaje por descubrimiento: La perspectiva del aprendizaje por descubrimiento, desarrollada por J. Bruner, atribuye una gran importancia a la actividad directa de los estudiantes sobre la realidad.

Aprendizaje significativo (D. Ausubel, J. Novak) postula que el aprendizaje debe ser significativo, no memorístico, y para ello los nuevos conocimientos deben relacionarse con los saberes previos que posea el aprendiz. Frente al aprendizaje por descubrimiento de Bruner, defiende el aprendizaje por recepción donde el profesor estructura los contenidos y las actividades a realizar para que los conocimientos sean significativos para los estudiantes. David Ausubel estaba convencido de que lo más importante para que se produjera el aprendizaje de manera eficiente era por medio de la profundización del conocimiento que el estudiante ya traía consigo, tomando en cuenta que todas las niñas y niños están llenos de experiencias obtenidas a través de las vivencias de su día a día, esto se convierte en un conocimiento aún más útil cuando es tomando en cuenta por el docente, de ser así se sacaría un provecho increíble del potencial humano. Todo esto se resume en uno de sus pensamientos: “Si tuviese que reducir toda la psicología educativa a un sólo principio, enunciaría éste: el factor más importante que influye en el aprendizaje es lo que el alumno ya sabe. Averígüese esto y enséñese consecuentemente” (Ausubel, 1986). El individuo aprende mediante “Aprendizaje Significativo”, se entiende por aprendizaje significativo a la incorporación de la nueva información a la estructura cognitiva del individuo. Esto creara una asimilación entre el conocimiento que el individuo posee en su estructura cognitiva con la nueva información, facilitando el aprendizaje.

Cognitivismo. La psicología cognitivista (Merrill, Gagné...), basada en las teorías del procesamiento de la información y recogiendo también algunas ideas conductistas (refuerzo, análisis de tareas) y del aprendizaje significativo, aparece en la década de los sesenta y pretende dar una explicación más detallada de los procesos de aprendizaje.

Constructivismo. El enfoque constructivista, en su vertiente de corriente pedagógica, es una manera determinada de entender y explicar las formas en las que aprendemos. Los psicólogos que parten de este enfoque ponen énfasis en la figura del aprendiz como el agente que en última instancia es el motor de su propio aprendizaje. Los maestros, padres, y la comunidad son, según este enfoque, facilitadores del cambio que se está operando en la mente del educando, más no la pieza principal. Esto es así porque, para los constructivistas, el ser humano no interpreta literalmente lo que le llega del entorno, ya sea a través de la propia naturaleza o a través de las explicaciones de docentes o facilitadores. La teoría constructivista del conocimiento nos habla de una percepción de las propias experiencias que siempre estarán sujetas a la interpretación del estudiante. Jean Piaget propone que para el aprendizaje es necesario un desfase óptimo entre los esquemas que el alumno ya posee y el nuevo conocimiento que se propone. "Cuando el objeto de conocimiento está alejado de los esquemas que dispone el sujeto, este no podrá atribuirle significación alguna y el proceso de enseñanza/aprendizaje será incapaz de desembocar". Sin embargo, si el conocimiento no presenta resistencias, el alumno lo podrá agregar a sus esquemas con un grado de motivación y el proceso de enseñanza/aprendizaje se lograra correctamente.

Topología de Robert Gagné: Gagné consideraba que existen condicionantes internos y externos que regulan el proceso de aprendizaje. Los primeros hacen referencia a la adquisición y almacenamiento de capacidades que son requisitos previos para el aprendizaje, o que ayudan a su consecución; los segundos se refieren a los diversos tipos de acontecimientos contextuales que deben programarse para facilitar el aprendizaje. Las tareas de aprendizaje que Gagné propuso para el ámbito cognitivo se organizan en una jerarquía de progresiva complejidad, y que van desde el reconocimiento perceptivo hasta la solución de problemas: Reacción ante una señal que provoque un estímulo: La respuesta condicionada clásica de Pavlov, en la cual el individuo aprende a dar una respuesta difusa a una señal. Estímulo-respuesta: El conexionismo de Thorndike, la operante discriminada de Skinner, llamada a veces respuesta instrumental se encadenan dos o más conexiones de estímulo-respuesta. Encadenamiento: Se encadenan dos o más conexiones de un estímulo-respuesta Asociación verbal: Cadenas que son verbales Discriminación múltiple: Identificar respuestas a los estímulos que se asemejan una a las otras, de modo que ocurren unas interferencias. Aprendizaje de conceptos: Una respuesta común para una clase de estímulos Aprendizaje de principios: Una cadena de dos o más concepto reflejada en una regla como “si A, entonces B”, donde A y B son conceptos. Resolución de problemas: Interviene el pensamiento, los principios se combinan de acuerdo con una “regla de orden superior”. Esta jerarquía, a su vez, da lugar a una secuencia necesaria de instrucción, que establece los pasos para lograr un aprendizaje efectivo: Ganar la atención. Informar al alumno de los objetivos. Estimular el recuerdo de la enseñanza previa. Presentar material estimulante. Proporcionar orientación al alumno. Permitir la práctica de lo aprendido. Proporcionar retroalimentación. Evaluar el desempeño. Mejorar la retención y la transferencia.
Constructivismo: Basado en muchas de las ideas de Vygotski, considera también los aprendizajes como un proceso personal de construcción de nuevos conocimientos a partir de los saberes previos (actividad instrumental), pero inseparable de la situación en la que se produce. El aprendizaje es un proceso que está íntimamente relacionado con la sociedad.

Se denomina aprendizaje al proceso de adquisición de conocimientos, habilidades, valores y actitudes, posibilitado mediante el estudio, la enseñanza o la experiencia. Dicho proceso puede ser entendido a partir de diversas posturas, lo que implica que existen diferentes teorías vinculadas al hecho de aprender. La psicología conductista, por ejemplo, describe el aprendizaje de acuerdo a los cambios que pueden observarse en la conducta de un sujeto. El proceso fundamental en el aprendizaje es la imitación (la repetición de un proceso observado, que implica tiempo, espacio, habilidades y otros recursos). De esta forma, los niños aprenden las tareas básicas necesarias para subsistir y desarrollarse en una comunidad

El aprendizaje humano se define como el cambio relativamente invariable de la conducta de una persona a partir del resultado de la experiencia. Este cambio es conseguido tras el establecimiento de una asociación entre un estímulo y su correspondiente respuesta. La capacidad no es exclusiva de la especie humana, aunque en el ser humano el aprendizaje se constituyó como un factor que supera a la habilidad común de las ramas de la evolución más similares. Gracias al desarrollo del aprendizaje, los humanos han logrado alcanzar una cierta independencia de su entorno ecológico y hasta pueden cambiarlo de acuerdo a sus necesidades. La pedagogía establece distintos tipos de aprendizaje. Puede mencionarse el aprendizaje por descubrimiento (los contenidos no se reciben de manera pasiva, sino que son reordenados para adecuarlos al esquema de cognición), el aprendizaje receptivo (el individuo comprende el contenido y lo reproduce, pero no logra descubrir algo nuevo), el aprendizaje significativo (cuando el sujeto vincula sus conocimientos anteriores con los nuevos y los dota de coherencia de acuerdo a su estructura cognitiva) y el aprendizaje repetitivo (producido cuando se memorizan los datos sin entenderlos ni vincularlos con conocimientos precedentes).

Teorías sobre el aprendizaje Según lo define Isabel García, el aprendizaje es todo aquel conocimiento que se adquiere a partir de las cosas que nos suceden en la vida diaria, de este modo se adquieren conocimientos, habilidades, etc. Esto se consigue a través de tres métodos diferentes entre sí, la experiencia, la instrucción y la observación. Según Patricia Duce una de las cosas que influye considerablemente en el aprendizaje es la interacción con el medio, con los demás individuos, estos elementos modifican nuestra experiencia, y por ende nuestra forma de analizar y apropiarnos de la información. A través del aprendizaje un individuo puede adaptarse al entorno y responder frente a los cambios y acciones que se desarrollan a su alrededor, cambiando si es esto necesario para subsistir. Existen muchas teorías en torno a por qué y cómo los seres humanos acceden al conocimiento, como la de Pávlov, quien afirma que el conocimiento se adquiere a partir de la reacción frente a estímulos simultáneos; o la teoría de Albert Bandura en la cual se dice que cada individuo arma su propia forma de aprender de acuerdo a las condiciones primitivas que haya tenido para imitar modelos. Por su parte, Piaget la aborda analizando exclusivamente el desarrollo cognitivo.
El Aprendizaje como establecimiento de nuevas relaciones temporales entre un ser y su medio ambiental ha sido objeto de diversos estudios empíricos, realizados tanto en animales como en el hombre. Midiendo los progresos conseguidos en cierto tiempo se obtienen las curvas de aprendizaje, que muestran la importancia de la repetición de algunas predisposiciones fisiológicas, de «los ensayos y errores», de los períodos de reposo tras los cuales se aceleran los progresos, etc. Muestran también la última relación del aprendizaje con los reflejos condicionados.

El ser humano tiene la disposición de aprender -de verdad- sólo aquello a lo que le encuentra sentido o lógica. El ser humano tiende a rechazar aquello a lo que no le encuentra sentido. El único auténtico aprendizaje es el aprendizaje significativo, el aprendizaje con sentido. Cualquier otro aprendizaje será puramente mecánico, memorístico, coyuntural: aprendizaje para aprobar un examen, para ganar la materia, etc. El aprendizaje significativo es un aprendizaje relacional. El sentido lo da la relación del nuevo conocimiento con: conocimientos anteriores, con situaciones cotidianas, con la propia experiencia, con situaciones reales, etc. (Juan E. León).
1.5. Inicios del aprendizaje

En tiempos antiguos, cuando el hombre inició sus procesos de aprendizaje, lo hizo de manera espontánea y natural con el propósito de adaptarse al medio ambiente. El hombre primitivo tuvo que estudiar los alrededores de su vivienda, distinguir las plantas y los animales que había que darles alimento y abrigo, explorar las áreas donde conseguir agua y orientarse para lograr volver a su vivienda.

En un sentido más resumido, el hombre no tenía la preocupación del estudio. Al pasar los siglos, surge la enseñanza intencional. Surgió la organización y se comenzaron a dibujar los conocimientos en asignaturas, estas cada vez en aumento. Hubo entonces la necesidad de agruparlas y combinarlas en sistemas de concentración y correlación. En suma, el hombre se volvió hacia el estudio de la geografía, química y otros elementos de la naturaleza mediante el sistema de asignaturas que se había ido modificando y reestructurando con el tiempo. Los estudios e investigaciones sobre la naturaleza contribuyeron al análisis de dichas materias.

El Aprendizaje es la adquisición de nuevas conductas de un ser vivo a partir de experiencias previas, con el fin de conseguir una mejor adaptación al medio físico y social en el que se desenvuelve. Algunos lo conciben como un cambio relativamente permanente de la conducta, que tiene lugar como resultado de la práctica. Lo que se aprende es conservado por el organismo en forma más o menos permanente y está disponible para entrar en acción cuando la ocasión la requiera. El hombre desde que nace lleva a cabo de principio a fin procesos aprendidos. La acción del medio, de las personas que le rodean, van modelando sus actividades en un sentido adaptativo. Sin bien el influjo externo es poderoso e imprescindible, no menos importancia poseen las capacidades del propio individuo, que es en definitiva quien aprende.

Desde los tiempos remotos el estudio del aprendizaje ha sido abordado por distintas disciplinas y por personas que desempeñan las más diversas funciones en la sociedad. Filósofos, fisiólogos, bioquímicos y biofísicos han formulado concepciones sobre el aprendizaje y realizado estudios dentro de sus particulares orientaciones e intereses. Padres, maestros, gerentes de empresa, terapeutas, facilitadores, y demás personas que trabajen problemas psicosociales, se ven en la necesidad de comprender la naturaleza y los procesos fundamentales del aprendizaje.

Sin embargo, su estudio científico; es decir, el conocimiento de cómo ocurre este fenómeno, constituye una responsabilidad especial e importante de quienes se dedican sistemáticamente a la investigación psicológica del aprendizaje y a la aplicación de los hallazgos de dicha investigación a los problemas educativos y de otra índole. La Psicología del Aprendizaje es en la actualidad el campo de la psicología que cuenta con mayor número de datos y también de aplicaciones en tantos lugares y para tantos fines. Muchos psicólogos han desarrollado diversas teorías suficientemente respaldadas por la experimentación.

Las teorías de orientación empirista-asociacionista reflejan que todo aprendizaje parte de la experiencia y se lleva a cabo mediante un proceso de asociación (sensaciones, conexiones estimulo-respuesta, etc.). Los tipos de aprendizaje que figuran son el aprendizaje de selección-conexión (Thorndike), el aprendizaje por condicionamiento clásico (Pavlov) y el aprendizaje por condicionamiento operante o instrumental (Skinner y Thorndike).

Se encuentran también las teorías cognoscitivas, donde establecen que el aprendizaje consiste en adquirir la comprensión de algo, descubrir significados y establecer relaciones. Entre sus tipos están el aprendizaje por comprensión súbita o insight (la Gestalt), el aprendizaje significativo (Ausubel y otros), y el aprendizaje conceptual y por descubrimiento (Bruner)
Comunicación y educación

1.6. Definición

Son varios fundamentos que tienen de tema la comunicación, donde tiene que estar en reagrupados en un grupo donde tenga formas psicológicas y formas de enseñanza, los docentes utilizan para que el alumno pueda mejorar en su personalidad y de sus conocimientos donde le docente tiene que brindarle su apoyo, donde se use en las practicas diarias para que pueda construir una idea en donde la comunicación sea libre  donde uno sienta satisfacción por lo que hace. El deber del profesor porque es obligatorio paciencia y de dedicación es muy respetado ser profesor.(libro de aspectos psicológicos pág. 270)

La comunicación y la educación no puede existir separados  La concertación tiene que partir de la comprensión profunda de los valores y actividades que son comunes y de un reconocimiento mutuo de los actores que participan ellos. Una escuela, o una institución educativa, es una entidad que comunica, transmite y proporciona orientaciones, códigos y lenguajes.

Un medio de comunicación es  hace un sistema que conduce el saber de su gente progresar para influir en los jóvenes.

Por lo tanto la comunicación y la educación  tienen que estar juntas para si poderse entender,

1.7. Conexión entre Comunicación y Educación

Para esto tienen que tener estos objetivos;

Tener en claro el aspecto común entre comunicación y educación 

Dar a conocer a los profesores la importancia de las comunicaciones en la educación

Decir en claro a los comunicadores la importancia de la labor que cumplen en la educación 

Entablar una relación de alianzas entre educadores y comunicadores 

Y por último promocionar la educación en los medios de educación

(Comunicación y educación 3 cuestiones claves J,M Perez Tornero con la colaboración de M.de Fontcuberta pag 2-3)

A través del proceso de comunicación se requieren estos elementos:

La Fuente: Puede ser cualquier persona con solo hablar, escribir o dibujar ejemplo: un programa televisivo ser locutor de una radio o escribir un artículo en el periódico.

El Mensaje: Es el resultado final de un comunicador que se representa de forma de un código esto puede ser en forma verbal, gestual, escrita o con figuras. Donde tiene la forma de una hoja de papel, por los aparatos electrónicos como la televisión o como el celular, por ondas electromagnéticas.

El Medio o Canal: Es el transporte, vehículo o instrumento por donde viaja el mensaje estos podrían ser la radio la televisión las revistas y la prensa o cuando un docente se comunica con sus alumnos de forma oral o verbal dentro o fuera de la clase y utilizan como medio o canal el aire

El Destino: Puede ser una persona o un grupo de personas hasta mas  personas asi las personas constituyen el destino de un mensajes o varios por ejemplo: cuanado unas personas escuchan una grabación, leen un libro, revista o noticiero igual son los cibernautas o televidentes

La Retroalimentación: Es el elemento que busca asegurar la utilidad de la forma de comunicarse  es decir analizar la forma en el que el destino recibe el mensaje y su asimilación. Donde esto tiene un rol muy importante porq permite al emisor conocer cómo interpreta los mensajes donde pueden ser escritos, verbales, gestuales, gráficos y musicales 

Las sonrisas, movimientos de cabeza, bostezos y aplausos también se pueden usar como retroalimentación 

Cuando la retroalimentación es entendida dentro del desarrollo de enseñanza y del aprendizaje, está compuesta por tres elementos básicos: 

La información de qué es correcto y qué es incorrecto 

Por qué está correcto y por qué incorrecto y 

Posibles alternativas de solución o estrategias de mejoramiento.(Aspectos psicológicos pág. 271 – 272, pág. 3)

1.8. Relaciones entre Comunicación y Educación

A inicios del siglo XXI un estudio han puesto prestigio en edad escolar, muchos niños de diferentes países suelen pasar mas en la computadora en la televisión que en la escuela, son las limitaciones de la vida urbana que tienden a separar 
a los niños de sus casas una de las causas es por el aumento de la jornada laboral de lo padres que tienden a trabajar mas y dejar solos mas a sus hijos 

Otras de las causas es la television de que atrae mucho a los niños por la forma de sus colores el movimiento de la imagen y la facilidad que se da 

Por estos medios que se dan hoy en día empiezas a formar de burbuja personal o grupal que envuelven a los niños donde pueden a ser considerados a una escuela paralela.

En la escuela normal o tradicional hacen que los niños aprendan, juegan, exploran y obtienen una forma de la sociedad y de la disciplina en cambio en la escuela paralela hacen casi lo mismo aprenden, excepto contenidos diferentes a los de las escuelas en este caso siempre a través de tecnología pero lo malo de esta escuela paralela no se da la disciplina  donde se a especializado en un recurso sencillo fácil y menos difícil que el de la escuela tradicional  sus desarrollos son mas visuales mas comprensibles mas directos que la escuela tradicional y en conclusión mas agradables y entretenidos

1.9. Cooperación entre comunicadores y educadores

Comunicadores y educadores están obligados a entenderse. Sus tareas son tan parecidas y complementarias que no es posible imaginar un sistema social basado en la contradicción permanente entre ambos colectivos. 

Ese entendimiento significa que los comunicadores tienen que respetar el trabajo y la tarea de los educadores y contribuir a ella. Y significa, de cara a los educadores, que tienen que incorporar en su propio trabajo las cuestiones suscitadas por los medios de comunicación, sus mensajes y la labor que realizan en la sociedad.  Se presenta entonces un amplio abanico de nuevas posibilidades y de oportunidades para la cooperación. 

Los profesionales de la comunicación pueden, en general, complementar su compromiso ético con la comunicación de un compromiso educativo, es decir, con la obligación moral de tener en cuenta en su trabajo las consecuencias educativas (y para la educación) de su tarea. Por su lado, los educadores pueden, al ocuparse en su propio trabajo de cuestiones mediáticas –es decir, mediante un compromiso mediático profundizar en su necesaria atención a la realidad y a la actualidad, y avanzar en las nuevas modalidades de comunicación y educación que proponen los medios y son utilísimas para la enseñanza. Para los comunicadores se trata no sólo de la oportunidad de ampliar su campo de trabajo a la comunicación educativa, sino de impregnar toda su tarea de una filosofía pedagógica y educativa.

Para los educadores se trata, no sólo de utilizar los medios en la educación como instrumentos que les ayudan en su labor, sino de centrar la educación en medios como una disciplina operativa. Se destacan así, nítidamente, pero sin cubrir todo el campo de relación entre comunicación y educación, dos nuevos centros de interés, uno de ellos situado directamente en el ámbito mediático, y otro en el educativo:

1. Los medios de comunicación educativos;

2. La educación en medios.

El primer Frase: Se destaca sobre un fondo de creciente de interés de los comunicadores por el dominio de la educación.

La segunda Frase: Se desarrolla en el creciente interés de los educadores por incorporar técnicas mediáticas y comunicativas a su campo de actividad.

La sociedad del conocimiento, que supone incorporar la transacción del saber, la información y la experiencia de la comunicación en el centro de la organización de la vida y la comunidad, son el marco adecuado, y exigente a la vez, para el desarrollo de los medios educativos y de la educación en medios. 

La educación y la adquisición de conocimientos han dejado de ser campos exclusivamente situados en unas determinadas edades y confinados en espacios limitados. La sociedad del conocimiento exige aprender en cualquier lugar y en cualquier momento y ha acelerado enormemente la necesidad de adquirir nuevos conocimientos o de actualizar los ya adquiridos. La consigna es el aprendizaje a lo largo de toda la vida y para ello aprender a aprender se convierte en un elemento esencial.

(comunicación y educación 3 cuestiones claves J,M Perez Tornero con la colaboración de M.de Fontcuberta pág. 5-24)

El modelo de aprendizaje cognoscitivo de Bruner  y Piaget
1.10. MODELO TEORICO DE JEROME BRUNER 

Bruner postula la teoría del desarrollo cognitivo donde su principal interés es el desarrollo de las capacidades mentales. Señala una teoría de instrucción prescriptiva porque propone reglas para adquirir conocimientos, habilidades y al mismo tiempo proporciona las técnicas para medir y evaluar resultados. Esta teoría también nos motiva puesto que establece metas y trata con las condiciones para satisfacerlos. La teoría de la instrucción debe preocuparse por el aprendizaje y por el desarrollo y además debe interesarse por lo que se desea enseñar para que se pueda aprender mejor con un aprendizaje que no se limite a lo descriptivo. Existen 4 características en ésta teoría:

 1. Disposición para aprender: Una teoría de la instrucción puede interesarse por las experiencias y los contextos que tenderán a hacer que el niño esté deseoso y sea capaz de aprender cuando entre a la escuela. 

2. Estructura de los conocimientos: especificará la forma en que un conjunto de conocimientos deben estructurarse a fin de que el aprendizaje los entienda más fácilmente. 

3. Secuencia: habrá que especificar las secuencias más efectivas para presentar los materiales. 

4. Reforzamiento: tendrá que determinar la naturaleza y el esparcimiento de la recompensa, moviéndose desde las recompensas extrínsecas a las intrínsecas.   J. Bruner propone que con la comprensión suficiente de la estructura de un campo de conocimiento, algo que se anticipa a los conceptos posteriores y más avanzados, puede enseñarse de modo apropiado a edades muchas más tempranas. Se puede enseñar cualquier materia a cualquier niño en cualquier edad si se hace en forma honesta. El desarrollo alude a su interés en el desenvolviendo cognoscitivo y recalca tres modalidades de representación en una secuencia: Modalidades de representación 

• Enactiva: Es el aprendizaje por medio de una determinada acción, se realiza sin palabras, ejemplo aprender a saltar la cuerda. 

• Icónica: Es la representación por medios perceptibles como mediante una imagen como por ejemplo un mapa mental que nos permita seguir una ruta.

• Simbólica: se da a través de un esquema abstracto que puede ser el lenguaje o cualquier otro sistema simbólico estructurado. Es la traducción de la experiencia en palabras que permiten otro tipo de transformaciones más complejas. J. Bruner insiste en los procesos empíricos para que la teoría pueda prescribir la práctica. 3 Pasos que debe seguir el alumno para aprender.
1. El adulto realiza la tarea el mismo para mostrar que puede hacerse algo interesante, teniendo cuidado en resaltar las diferentes.

 2. Induce al niño para que lo intente hacer el mismo, para realizarlo con éxito se le puede presentar al niño como un juego para así minimizar las posibilidades de error, ésta idea es una de las características más definitorias del juego para Bruner.

 3. Se reduce la complejidad de la tarea para el niño. Se acepta sólo aquello que el niño es capas de hacer y el adulto sólo completa el resto de la tarea. Primeramente se debe segmentar o dar forma a algunas subrutinas y completar lo que el niño no ha sido capaz aún de realizar por sí mismo. 

El discípulo se encuentra en estos momentos preparado para hacer preguntas más allá de la información que fue compartida y que a su vez las preguntas pueden iniciar una búsqueda de una información que el adulto antes no poseía.
 La instrucción para Bruner está bastante lejos de ser asociada a estímulo o aplicación de refuerzos externos. Bruner señala que aprendizaje exige la comprensión por parte de quien aprende y no la mera realización de las acciones que no entienden. Bruner en la génesis de su planteamiento tenía el deseo de explicar como los seres humanos somos capaces de construir su significado y dotar de sentido al mundo social y cultural, sentirnos identificados y tener una identidad ligada a una comunidad determinado, es decir, la individuación no se puede llevar a cabo sin la socialización. Por otro lado, Bruner dice que no se puede comprender al hombre sin tener en cuenta la cultura en donde está inserto. La cultura es el escenario en donde se extienden los casos particulares de la perspectiva psicológica cultural de la educación como la pedagogía, la enseñanza del presenta, del pasado, etc. Que están directamente relacionados con la forma en que una cultura o sociedad organiza su sistema de educación. La educación tiene por finalidad reproducir la cultura en la cual está situada, es un instrumento que hace que los individuos inmersos en ella, sean más autónomos y aptos para utilizar de mejor manera sus capacidades cognitivas. El culturismo de Bruner se inspira en el hecho de la evolución 4 de que la mente no podría existir sino fuera por la cultura, ya que, la evolución de la mente homínida está ligada al desarrollo de una forma de vida en la que la realidad está representada por un simbolismo compartido por los miembros de una comunidad cultural en la que el estilo de vida tecno-social es a la vez organizada y construida en términos de éste simbolismo. Este modo simbólico no sólo es compartido por una comunidad sino conservado, elaborado y pasado a generaciones sucesivas que a través de esta transmisión, continúan manteniendo la identidad y forma de vida de la cultura. Bruner comenta que debe existir una persona que promueva el desarrollo, guiando al niño, construyéndole andamiajes que serían las conductas de los adultos destinadas a posibilitar la realización de conductas por parte del niño que estarían más allá de sus capacidades individuales consideradas de modo aislado, de tal manera que no fuera tan fácil que el niño perdiera interés por hacer la tarea ni tan difícil de renunciar a ella para que pueda moverse con libertad. Si el niño logra una autorregulación, se intercambiarían los papeles de interacción debido a las actividades lúdicas. El niño no sólo aprende la actividad sino también incorpora las reglas de interacción que regulan la actividad aprendida. De éste modo, se trata de incorporar y asimilar el significado social y cultural de la actividad. Bruner se apoya en las teorías de Piaget y Vigotsky para desarrollar sus postulados.

1.11. Principios Básicos de Jerome Bruner

 • Educación y aprendizaje La educación según Bruner es toda transmisión de conocimiento, es sensible a las diferencias culturales, al papel que el medio pueda jugar en la evolución intelectual del niño. Bruner es un teórico que siente sus principios en un supuesto más bien ambientalista. Bruner habla, que aprender está vinculado a la diferenciación de estructuras, medio-fines y que tiene lugar a lo largo de cada una de las etapas. 
Se aprenden cosas más complejas en la medida en que las estructuras intelectuales implícitas en cada nivel de desarrollo fueran más complejas, pero la adquisición, transformación y evaluación del conocimiento propio, sería característico de todos los niveles. Hay otro factor externo al sujeto que aprende, pero igual de importante en éste proceso que es la construcción del currículo escolar.
 El aprendizaje es visto por Bruner como un proceso que puede acelerar el desarrollo cognitivo del niño y la instrucción sería la forma en que el maestro presenta al niño aquello que debe aprender. Pensamiento Existen tres artículos importantes en la teoría de Bruner: 

1. La influencia de la cultura sobre el modo de razonar específico de los miembros de una cultura determinada.

 2. Los diferentes modos de representación de la realidad que el sujeto tiene a su disposición y como influye éste en el razonamiento.

 3. La importancia de las estrategias individuales en la resolución de problemas y la gran diversidad de éstas estrategias desde edades muy tempranas. Estos tres artículos deben de estar continuamente relacionados para el desarrollo óptimo de nuestra capacidad de pensar. 
1.12. LA TEORIA DE PIAGET EN EL DESARROLLO COGNOSCITIVO

En la última mitad del siglo XIX, el psicólogo suizo Jean Piaget concibió un modelo que define la forma en que los seres humanos confieren un sentido a su mundo al obtener y organizar la información. Revisaremos con cuidado las ideas de Piaget porque proporcionan una explicación del desarrollo del pensamiento de la infancia a la vida adulta.

Piaget, sostiene que el desarrollo se basa esencialmente en el proceso de adquisición del conocimiento. Por ello, a esta teoría, también, se le conoce como Epistemología Genética que significa el desarrollo de diversos modos de conocer el mundo exterior.

Derivo sus teorías a partir de observaciones extensas y detalladas sobre la conducta espontánea de los niños: así como las respuestas de estos a preguntas y problemas que el investigador les presentaba para el, los niños: tratan de entender su mundo al actuar de forma activa con objetos y personas, y, los cambios del desarrollo se consideran como producto de la actividad del niño; curiosidad, búsqueda, resolución de problemas, y una estructura y significado impuestos al medio ambiente.

Según Piaget, los niños utilizan los procesos de la construcción y la invención. Es decir, intentan activamente comprender sus experiencias y entender lo que sucede y al hacerlo construye e inventan ideas y conductas que nunca han visto. Por ejemplo el niño típico de 7 años entiende que un conjunto de varillas de diferentas longitudes o unos conjuntos de tazas de diferentes diámetros pueden ordenarse en series de acuerdo a su longitud o diámetro. El niño típico de 5 años no comprende esto, pero cuando tenga 7 años si lo entenderá, aun cuando no haya visto antes esa disposición o ningún adulto se lo haya dicho.

Pìaget explica que la conducta y pensamientos de todos los individuos pasa por etapas definidas en las cuales su secuencia no varia ni se omite ninguna de ellas; pero al momento de presentación de cada etapa varia de una a otra haciendo que la demarcación por la edad sea solo una aproximación. Cada etapa se basa en la etapa anterior y a su vez, constituye la base para la etapa posterior cada una de estas tiene muchas facetas.

Según Piaget la representación personal (esquema) del mundo se hace más compleja, absoluta y realista en cada etapa del desarrollo. Afirma que las etapas se diferencian no solo en cuanto a la cantidad de información adquirida en cada etapa, sino también en relación con la calidad del conocimiento y la compresión de la misma.

Piaget hipotetizó, que la naturaleza del organismo humando consiste en adaptarse a su ambiente, lo cual hace un proceso activo, y no pasivo.

1.13. PRINCIPIOS DE PIAGET AL APRENDIZAJE

Como resultado de sus primeras investigaciones biológicas, Piaget concluyo que todas las especies heredan dos tendencias básicas o "funciones invariantes". La primera es hacia la organización: la combinación, ordenamiento, recombinación y reacomodo de conductas y pensamientos que siguen coherente, la segunda tendencia es hacia la adaptación: el ajuste al ambiente.

Principio de Organización

Las personas nacen con la tendencia de organizar sus procesos de pensamiento en estructuras psicológicas o sistemas para comprender y relacionarse con el mundo. Las estructuras simples se combinan y coordinan continuamente para perfeccionarse y con ello ser más eficaces. Por ejemplo, los niños muy pequeños pueden mirar un objeto asirlo cuando esta al alcance de sus manos, pero no coordinan ambas acciones al mismo tiempo. Sin embargo, al desarrollarse pueden organizar estas dos estructuras conductuales en una estructura coordinada de nivel superior de mirar, alcanzar y asir al objeto. Por supuesto, también puede continuar usando esas estructuras por separado.

Piaget denomino a estas estructuras esquemas, y en su teoría son los bloques básicos de construcción del pensamiento, sistemas organizados de acciones o pensamientos que nos permiten hacer representaciones mentales, "pensar en" los objetos y acontecimientos de nuestro mundo. Los esquemas son mínimos y específicos, como el esquema de "beber con una pajilla" o el de "reconocer una rosa" o bien amplios y mas generales, como el esquema de beber o el de clasificar las plantas. En la medida en que se organizan los procesos de pensamiento y se desarrollan nuevos esquemas, la conducta se hace mas compleja y se adapta mejor al ambiente.

Principio de Adaptación

Además de la tendencia a organizar sus estructuras psicológicas, la gente también suele por herencia adaptarse a su ambiente. En la adaptación participan dos procesos básicos: la asimilación y la acomodación.

-La asimilación:
Es el proceso por el cual cada nuevo dato de la experiencia se incorpora a "esquema mentales" que no existen en el niño. Es decir el niño aplica ideas y hábitos antiguos a objetos nuevos.

Tiene lugar cuando la gente utiliza los esquemas que posee para dar sentido a los acontecimientos del mundo; incluye el intento de entender algo nuevo y de ajustarlo a lo que ya se conoce. En ocasiones podemos distorsionar la nueva información en la tentativa de ajustarla a lo que conocemos. Es el caso de muchos niños que al ver un zorrillo le llaman "gatito" en un intento por educar la nueva experiencia al esquema que poseen para la identificación de animales.
-Acomodación:

Es el proceso de transformaciones de los propios esquemas en función de los cambios del medio. Los nuevos datos de la experiencia, que se incorporan en los esquemas lo modifican adaptándolos a los nuevos aspectos de la realidad.

Los niños muestran acomodación cuando agregan el esquema para reconocer los zorrillos a los sistemas que ya posees para identificar animales.

Para adaptarse a ambientes de complejidad creciente la gente utiliza los esquemas que posee, siempre que funcionen (asimilación), y modifica y aumente sus esquemas cuando se requiere algo nuevo (acomodación). De hecho, la mayor parte del tiempo se requiere ambos procedimiento. Incluso el uso de un patrón establecido como beber por una pajilla puede requerir cierta acomodación si la forma o el tamaño de la misma difieren del tipo conocido. Si alguna vez a intentado beber jugo del empaque, de seguro sabe que es necesario agregar una nueva habilidad al esquema de sorber: No debe apretar el empaque o el jugo saldrá disparado por la pajilla, directo al aire y al regazo. Cada vez que se agregan nuevas experiencias a un esquema, este crece y se modifica, por lo que la asimilación implica cierta acomodación.

Principio de Equilibracion
De acuerdo con Piaget, la organización, la asimilación y la acomodación puede verse como una especie de acto complejo de ponderación en su teoría, los cambios en el pensamiento tiene lugar mediante el proceso de equilibrio: la búsqueda de balance. Piaget suponía que para alcanzarlo, la gente pone a prueba de continuo lo adecuado de sus procesos de pensamiento.

De manera breve el proceso de equilibrio funciona de la siguiente manera: hay equilibrio si al aplicar un esquema en particular a un acontecimiento o una situación el esquema funciona; Pero si el esquema no produce un resultado satisfactorio, entonces hay un desequilibrio y nos sentimos incómodos. La incomodidad nos motiva a buscar una solución mediante la asimilación y la acomodación, con lo que nuestro pensamiento cambia y avanza. Para equilibrar nuestros esquemas de comprensión del mundo y los datos que este proporciona, asimilamos continuamente nueva información mediante nuestros esquemas y acomodos el pensamiento siempre que los intentos desafortunados de asimilación que produzcan un desequilibrio.

1.14. ETAPAS DEL DESARROLLO DE PIAGET

Piaget estableció que las personas pasan por 4 estadios o periodos diferenciales a la vez mostraba su interés por conocer los tipos de pensamiento u operaciones mentales que tú u otras personas utilizan en el momento de resolver un determinado tipo de problemas. Piaget no enfatiza en los contenidos, sino más bien en las operaciones o acciones mentales. Por ejemplo: algunos problemas los hemos resuelto mediante el pensamiento abstracto, pero si de repente nos preguntan ¿Cuántos días quedan para finalizar el año?, comenzamos a contar con auxilio de nuestros dedos, volviendo así a métodos primitivos anteriormente usados. Pasemos entonces a conocer las etapas:

 SENSORIO MOTRIZ (0-2años):La primera etapa del desarrollo cognitivo de Piaget, es la que denomina como sensorio-motora en la misma hay ausencia de función simbólica, por lo tanto el lactante no presenta ni pensamientos ni actividad vinculada a representaciones que permitan evocar las personas o los objetos ausentes.
Piaget destaca la importancia de esta primera etapa: ". el desarrollo mental durante los primeros 18 meses es particularmente rápido y de importancia especial, porque el niño elabora a ese nivel el conjunto de las subestructuras cognoscitivas que sirvan de punto de partida a sus construcciones perspectivas e intelectuales ulteriores, así como cierto numero de reacciones afectivas elementales, que determinaran de algún modo su afectividad subsiguiente."

La inteligencia senso-motora existe antes del lenguaje, es por lo tanto una inteligencia práctica. De todas formas el niño va construyendo un complejo sistema de esquemas de asimilación y organizando lo real según un conjunto de estructuras espacio-temporales y causales. Dada la falta de lenguaje y función simbólica, esas construcciones se basan exclusivamente en percepciones y movimientos.

Estadio 1: comprende el primer mes de vida del individuo.

El organismo es activo, esta presente en las actividades globales y espontáneas, cuya forma es rítmica.

Los reflejos del recién nacido (succión, reflejo palmar) dan lugar al ejercicio reflejo, ósea una consolidación por ejercicio funcional.

Estadio 2: comprende del primer mes hasta los cuatro meses.

El logro de este estadio es la formación de las primeras estructuras adquiridas: los hábitos. El hábito procede de los reflejos, pero no es aun inteligencia. Un habito elemental se basa en un esquema Estadio 1: senso-motor de conjunto, pero no existe, desde el punto de vista del sujeto, diferenciación entre los medios y los fines.

Surgen las primeras coordinaciones motrices:

Intersensoriales: se instaura las primeras respuestas de atención.

Sensorio-motora: orientación al sonido y control visual.

Comienza a integrarse la información sensorial, la cual es requisito para la elaboración de esquemas de representación.

Estadio 3: va desde el cuarto mes hasta los ocho meses.

Es en este momento que se presenta en el niño la coordinación entre la visión y la aprehensión. Implican la repetición de acciones que incluyen a los objetos (referido a la acción del bebé sobre el medio ambiente). Ej: Chupar objetos, hacer sonar un sonajero colgado en la cuna, etc.; lo cual constituye una reacción circular.

Reacción circular: es un hábito naciente, sin finalidad previamente diferenciada de los medios usados.

A esto, Piaget afirma que basta con suspender un nuevo juguete sobre el niño para que este busque el cordón lo que constituye un principio diferenciación entre el fin y el medio. Ante esta situación el autor dice que estamos frente al umbral de la inteligencia.

Estadio 4: comprende desde los ocho hasta los doce meses.

Se observa actos mas completos de inteligencia practica, y tiene lugar tres logros significativos:

1) Se acentúa la atención a lo largo que ocurre en el entorno.

2) Aparece la intencionalidad.

3) Se dan las primeras coordinaciones de tipo instrumental, medios, fines.

Los esquemas sensorio-motores no trataran de reproducir un afecto causado al azar, si no de disponer de los medios adecuados para conseguir el objetivo propuesto.

Los esquemas de representación empiezan a coordinarse y a facilitar la comprensión de las relaciones entre objetos y hechos, permitiéndole al niño, saber que va ocurrir, (por ejemplo: el niño toma la mano del adulto y la lleva hacia el objeto que quiere alcanzar).

Estadio 5: va desde los doce hasta los dieciocho meses.

Aquí se le suma a la conducta del niño una reacción esencial: la búsqueda de medios nuevos por diferenciación de los esquemas conocidos.

Probando ".a ver que pasa.", el niño elabora esquemas prácticos instrumentales cada vez más movibles y reversibles.

Ej.: Dejar caer un objeto a la derecha, luego hacia adelante y después hacia atrás). Conducta explorad ora con acciones intencionales.

Estadio 6: va desde los dieciocho hasta los veinte cuatro meses.

Este es el último estadio de la etapa senso-motora, y la transición hacia el periodo siguiente,El niño es capaz de encontrar medios nuevos, ya no solamente por tanteo exteriores o materiales, sino por combinaciones interiorizadas, que desembocan en una comprensión repentina (discernimiento).

Los esquemas de acción aportan el primer conocimiento sensorio-motor de los objetos como son desde el punto de vista perceptivo y que pueden hacerse con ellos en el plano motor.

Los progresos sensorio-motores adquieren una nueva dimensión: la capacidad de representación, multiplica las posibilidades de experimentar en el medio de inteligencia, opera con representaciones, anticipando los efectos y sin necesidad de actuar.
PREOPERACIONAL (2-7años):

Es la etapa comprendida entre los dos y los siete años. Es el momento en el cual comienzan a aparecer las acciones que son realizadas mentalmente, constituyéndose como la etapa que es transito hacia la actitud intelectual lógica y representacional, pero con objetos concretos de la realidad. El estudio preoperacional se divide en dos subetapas:

Sub etapa Simbólica: comprende de los dos a los cuatro años y presenta las siguientes características:

-Representaciones simbólicas: se da de la presencia de las primeras representaciones simbólicas, es decir, esta en la capacidad para formar y usar símbolos, como las palabras y las imágenes, es por eso, que en este momento el niño ha incrementado su repertorio léxico (vocabulario) y además ya realiza sus primeras representaciones graficas.

-Uso intencionado del lenguaje: es un logro muy importante en esta etapa porque el infante frente al mundo social y al mundo de sus representaciones interiores (imágenes, hechos o sucesos incorporados por el), necesita de un intercambio y comunicación permanente con los sujetos que lo rodean.

-Egocentrismo: es una de las características más representativas de este periodo. ¿y que es el egocentrismo? es la percepción del mundo y las experiencias de los demás, exclusivamente desde su propio punto de vista, esto significa que los niños asumen que los demás comparten sus sentimientos, sus reacciones y perspectivas. Esta cualidad se aprecia en el infante conjuntamente con su característico animismo, tendencia a concebir las cosas como si estuvieran vivas y llenas de intenciones. Ejemplo de intencionalidad: "las nubes caminan porque llevan lluvias", "la luna me persigue porque me quiere".

1.15. APARICIÓN DE LA FUNCIÓN SIMIÓTICA

A partir del segundo año aparece un conjunto de conductas que implica la evocación representativa de un objeto o acontecimiento ausente, lo cual supone la construcción o el empleo de significantes diferenciados.
Al menos cinco de esas conductas pueden distinguirse:

1º IMITACION DIFERIDA.- se inicia en ausencia del modelo.

Por ejemplo: una niña que ve a un amiguito tener un berrinche (lo cual es nuevo para ella), pero un par de horas después de su marcha, imita la escena riéndose; esta imitación diferida constituye un comienzo de representación, y el gesto imitador, un inicio significante diferenciado.

2º JUEGO SIMBOLICO.- en el caso del juego simbólico, o juego de ficción, la representación es neta y el significante diferenciado es, un gesto imitador, pero acompañado de objetos que se han hecho simbólicos.

3º EL DIBUJO.- la imagen grafica es un intermediario entre el juego y la imagen mental, no parece antes de los dos años o dos y medio.

4º IMAGEN MENTAL.- aparece como una imitación intencionada.

5º EL LENGUAJE.- el lenguaje naciente permite la evocación verbal de acontecimientos no actuales. Cuando el niño dice "guau", sin ver al perro, existe una representación verbal además de imitación.

Piaget sostiene que las cuatro primeras de estas conductas se basan en la imitación, y la ultima, el lenguaje, es adquirida en un contexto necesario de imitación. Y que por lo tanto la imitación es una prefiguración de la representación.

Piaget afirma que con el juego simbólico y el dibujo, ese paso de la representación en acto a la representación-pensamiento, se ve reforzado.

Mas tarde, la imagen mental posibilita que la imitación deje de ser únicamente diferida, para ser también interiorizada, dando lugar así a una representación que esta en condiciones para convertirse en pensamiento.

La adquisición de un lenguaje, hecha posible en esos contextos de imitación, permite que esta representación naciente aumenta sus poderes apoyándose en la comunicación.

1.16. SUBETAPA INTUITIVA
Esta definida como un periodo en el cual el infante de 4 a 7 años se orienta por la simple interiorización de las percepciones y los movimientos, representándolos en imágenes y experiencias mentales que son fácilmente influenciables y no analizan lógicamente la situación. Esta sub etapa presenta las siguientes características:

a) RAZONAMIENTO TRANSDUCTIVO.- Se puede definir como el proceso de utilización de los detalles de un acontecimiento para juzgar o anticipar un segundo acontecimiento, es decir, va de lo particular a lo particular, aun no pueden realizar generalizaciones. Por ejemplo, si el niño asocia su postre agradable con el sobre vació de gelatina y una lata de le leche, entonces va a considerar cualquiera de estos indicios como una causa o prueba de que se esta haciendo ese postre tan agradable para él.

Pero que sorpresa se llevara cuando vea que la esencia de la gelatina se ha convertido en un refresco y la leche, que contenía el tarro, se ha vertido en la sopa. Se acerca y dirá: "Yo pensaba que tu ibas a preparar eso que me gusta".

b) LA CENTRACIÓN.- El interés por una única faceta de un objeto lleva al niño a hacer juicios rápidos y a menudo imprecisos, sólo se fija en un aspecto del fenómeno o hecho, dejando de lado otros.

c) PENSAMIENTO IRREVERSIBLE.- En esta etapa también notamos que su pensamiento es irreversible y este se define como la imposibilidad de realizar transformaciones mentales o de revertir o volver mentalmente una actividad a su estado o condición anterior. Veamos el siguiente caso:

Generalmente los infantes saben contar del 1 al 5. Si les pedimos que cuenten, seguro que lo harán muy bien, pero si les pedimos que cuenten al revés, de hecho que mostraran una gran perplejidad o sorpresa y quizás respondan que no saben, o que su profesorado les ha enseñado

OPERACIONES CONCRETAS (7-11años):

Abarca la etapa de la niñez, de los 7 a los 11 años.

Piaget acuño el término operaciones concretas para describir esta etapa de pensamiento activo. Sus características fundamentales son el reconocimiento de la estabilidad lógica del mundo físico, el darse cuenta de que los elementos pueden ser cambiados o transformados y aun así conservar muchos de sus rasgos originales y la comprensión de que dichos cambios pueden ser revertidos.

El niño que se encuentra en esta etapa se torna más ordenado y sistemático a la hora de resolver un problema presente en su vida cotidiana y en sus juegos. Veamos algunas características que Piaget describe para este periodo.

PENSAMIENTO REVERSIBLE.- Su pensamiento se hace reversible: significa que el niño tiene la posibilidad de revertir mentalmente una operación a su situación inicial, su pensamiento ahora es bidireccional.

NOCION DE CONSERVACION.- Aparece una cualidad cognitiva que es la conservación; significa que para el niño ciertas cualidades físicas de los objetos permanecen constantes, a pesar de transformaciones o cambios. Y estas pueden ser sustancia, peso o volumen. Por ejemplo, como la idea de que el volumen de un líquido permanece idéntico sin importar el tamaño ni la forma del recipiente donde se vacié.
OPERACIONES LÓGICAS.- A partir de esta aparecen las opresiones de clasificación y seriación. La primera se establece como un proceso de agrupamiento de objetos o acontecimientos conforme a ciertas cualidades o criterios, hallando relaciones entre objetos o acontecimientos a través del análisis y la comparación de las cualidades del objeto. Por ejemplo, estamos frente a un niño de 7 años y ponemos en la mesa 5 margaritas y 12 rosas. Ahora le preguntamos

¿Hay más rosas o flores? Un niño ubicado en esta podrá responder que hay mas flores porque se encuentra en la capacidad de reconocer que la clase de flores incluye a las rosas y margaritas. En conclusión, puede realizar inclusiones. Por otro lado, la seriación es la capacidad que tiene el niño para ordenar. Puede constituir una serie ordenada de objetos; los criterios pueden ser espacio, tiempo y tamaño. Por ejemplo: se le presenta en conjunto de barritas del mismo color pero diferente tamaño y se le da la consigna que "ordene las barritas".

Rápidamente el niño establece su escala de mayor a menor o de menor a mayor. Es el momento en el cual pueden operar con representaciones mentales.

OPERACIONES FORMALES (11-15 años):

Esta etapa se presenta entre los 11 y los 15 años.

En el nivel de las operaciones formales siguen dándose las operaciones y habilidades dominadas en etapas anteriores; es decir, el pensamiento formal es reversible e interno y esta organizado en un sistema de elementos interdependientes. Sin embargo, el centro del pensamiento cambia de lo que es a lo que puede ser. No es necesario experimentar las situaciones para imaginarlas. Pregunte a un niño pequeño como seria la vida si la gente no durmiera y le responderá: "¡Pero la gente tiene que dormir!" En contraste, el adolescente que ha dominado las operaciones formales puede considerar preguntas contrarias a los hechos. Al responder, el adolescente demuestra el rasgo distintivo de las operaciones formales, el razonamiento hipotético-deductivo. Quien maneja las operaciones formales puede considerar una situación hipotética (la gente no duerme) y razonar deductivamente (de la suposición general a las implicaciones particulares, días de trabajo mas largos, mas dinero invertido en iluminación o la aparición de nuevas industrias del entretenimiento). Las operaciones formales también incluyen el razonamiento inductivo, el uso de observaciones particulares para identificar principios generales. Por ejemplo, el economista observa muchos cambios específicos en el mercado de valores e intenta identificar principios generales acerca de los ciclos económicos. Quienes dominan las operaciones formales pueden planear hipótesis, realizar experimentos mentales para probarlas y aislar o controlar variables para realizar una prueba valida de las hipótesis.

1.17. LA TEORÍA DE PIAGET Y LA EDUCACIÓN

La teoría de Piaget, ha tenido un enorme impacto en la educación, tanto en lo que respecta a las elaboraciones teóricas como en la propia práctica pedagógica. La producción pedagógica inspirada en la psicología genética ha sido vasta y diversificada. En lo que respecta concretamente al ámbito iberoamericano, el nombre de Piaget es uno de los que con mayor frecuencia aparece mencionado en las publicaciones pedagógicas.

La influencia de esta teoría en la educación sigue siendo muy importante en nuestros días, si bien las lecturas y el tipo de apropiación que, desde la educación se han hecho de ella, han ido variando a lo largo de las décadas.

Actualmente, los usos y aportes de la teoría de Piaget,  se enmarcan dentro de lo que ya es común denominar como "perspectiva o concepción constructivista". (Carretero, 1993, 1998; Coll, 1997, 1998; Gómez Granell y Coll, 1994; Resnick, 1999). Hasta los años ochenta, las diversas propuestas pedagógicas en las que se recogen aportes de la psicología genética, tienen la característica común de postular a esta teoría como fundamentación  casi  exclusiva de una práctica docente que tuviera en cuenta las características del desarrollo cognitivo y social del alumno. Hoy en día, esta postura (que respondía a un contexto histórico particular y reconoce una multiplicidad de condicionantes) está siendo revisada y modificada por muchos psicólogos y educadores.

 Hoy se considera que una sola teoría psicológica no puede constituir el único fundamento de la teoría y la práctica pedagógicas. En función de ello, los aportes de la teoría de Piaget y sus usos en educación, deben ser complementados e integrados con aportes provenientes de otras teorías.

No es nuevo afirmar que la psicología genética ha tenido un enorme impacto sobre la educación. Numerosos autores han destacado la influencia que esta teoría psicológica ha ejercido sobre las teorías y las prácticas educativas (Bruner, 1988; Carretero, 1993; Coll, 1983; Hernández Rojas, 1998) en un siglo caracterizado por la expansión de la educación hacia un número cada vez mayor de personas y de ámbitos y por un creciente interés por las cuestiones educacionales. Además, la progresiva constitución de la Pedagogía y de la psicología como disciplinas científicas ha seguido un proceso en el que esta última fue ocupando un espacio central como saber desde el cual fundamentar y legitimar las teorías y prácticas de la enseñanza (Kemmis, 1988; Popkewitz, 1994; Walkerdine, 1984). Dentro de este marco, la psicología genética, en tanto teoría que permite explicar los procesos a través de los cuales los sujetos construyen su conocimiento, ha tenido mucho para decir y se le ha hecho decir mucho también.

1.18. APLICACIÓN DE LA TEORÍA DE PIAGET EN EL CAMPO EDUCATIVO

A continuación, nos referiremos a una propuesta pedagógica elaborada  sobre la base de la teoría genética de Piaget: la Pedagogía Operatoria.

Las primeras investigaciones en este sentido se efectuaron en el Centro Internacional de Epistemología Genética en Ginebra, con el objetivo de estudiar los procesos de aprendizaje.

Posteriormente los trabajos realizados por B.Inheider, colaboradora cercana de Piaget y M. Bovet y H.Sinclair, continuadores de su teoría, enriquecieron los anteriores mostrando la posibilidad   de activar el desarrollo intelectual mediante un aprendizaje dirigido a nociones operatorias.

En la década de los 70 se crea en Barcelona un equipo integrado por psicólogos, pedagogos y maestros en el Instituto Municipal  de Investigaciones en Psicología aplicada a la Educación (IMIPAE) que de forma sistemática realiza investigaciones basadas en las teorías de Piaget , elaborando un método de enseñanza denominado Pedagogía Operatoria.

Esta propuesta pedagógica parte de la  concepción de que el conocimiento es una construcción que realiza el individuo a través de su actividad con el medio. Sin embargo, el conocimiento de la realidad, será más o menos comprensible para el sujeto, en dependencia de los instrumentos intelectuales que posea, es decir, de las estructuras operatorias de su pensamiento, por lo que el objeto de la Pedagogía Operatoria es, favorecer el desarrollo de estas estructuras, ayudar al niño para que construya sus propios sistemas de pensamiento. Para esto, se debe propiciar el desarrollo de la lógica de los actos del niño,  de forma tal que sea el propio sujeto el que infiera el conocimiento de los objetos y fenómenos de la realidad, sin ofrecerlo como algo acabado, terminado.

En este proceso de construcción del conocimiento, la Pedagogía Operatoria, le asigna un papel especial al error que el niño comete en su interpretación de la realidad. No son considerados como faltas, sino pasos necesarios en el proceso constructivo, por lo que se contribuirá a desarrollar el conocimiento en la medida en que se tenga conciencia de que los errores del niño forman parte de su interpretación del mundo.En esta tendencia,  el alumno desempeña un papel activo  en el proceso de aprendizaje, ya que se entiende este, como un proceso de reconstrucción en el cual el sujeto organiza lo que se le proporciona, de acuerdo con los  instrumentos intelectuales  que posee y de sus conocimientos anteriores.

Es necesario tener en cuenta, que según esta tendencia, los conocimientos se apoyan en determinadas operaciones intelectuales que son construidas por el individuo, siguiendo procesos evolutivos, por lo que la enseñanza debe tenerlos  en cuenta,  para poder asegurar que los conocimientos que se ofrezcan al alumno puedan ser integrados a su sistema de pensamiento: si esto no ocurre, los mismos se convertirán en inoperantes. El niño lograra realizar  correctamente tareas o ejercicios escolares, pero de manera mecánica, ya que todavía no ha desarrollado las bases intelectuales que le permitan la comprensión lógica de los mismos.

El papel de la escuela en esta propuesta, consiste en estimular el desarrollo de las aptitudes intelectuales del niño, que le permitan el descubrimiento de los conocimientos. La enseñanza debe tener en cuenta el ritmo evolutivo y organizar situaciones que favorezcan el desarrollo intelectual, afectivo y social del alumno, posibilitando, el descubrimiento personal de los conocimientos y evitando la transmisión estereotipada de los mismos.

En consecuencia con esto,  el profesor asume las funciones de orientador, guía o facilitador  del aprendizaje, ya que a partir del conocimiento de las características psicológicas del individuo en cada periodo del desarrollo, debe crear las condiciones óptimas para que se produzca una interacción constructiva entre el alumno y el objeto del conocimiento. Esto se logra observando cual es la forma  de pensar del niño y  creando situaciones de contraste que originen contradicciones que el sujeto sienta como tales y que lo estimulen a dar una solución mejor. Debe evitar, siempre que sea posible, ofrecer la solución  a un problema o trasmitir directamente un conocimiento, ya que esto impediría que el estudiante lo describiese por sí mismo. Otra de sus funciones, es hacer que el alumno  comprenda que no solo puede llegar a conocer a través de otros (maestros, libros), sino también por sí mismo, observando, experimentando, combinando los razonamientos.

Un aspecto valioso de esta propuesta pedagógica, consiste en subrayar el carácter activo  que tiene el sujeto en la obtención de conocimientos,  en enfatizar, que la enseñanza debe propiciar las condiciones, para que el sujeto por sí mismo, construya los conocimientos, evitando ofrecérselo, como algo terminado.  Su limitación fundamental reside en no comprender suficientemente el carácter desarrollador y no solo facilitador del proceso de enseñanza, lo que reduce  su rol de vía esencial para el desarrollo de sus procesos intelectuales.

CONSTRUIR CONOCIMIENTO

La idea más importante de Piaget es que los individuos construyen su propia comprensión, es decir, que el aprendizaje es un proceso constructivo. De seguro que usted quiere que en cada nivel del desarrollo cognoscitivo su alumnos participen activamente en el proceso de aprendizaje. Deben ser capaces de incorporar a sus propios esquemas la información que usted les presenta, para lo cual tienen que actuar de alguna manera sobre los datos. La vida académica debe darles la oportunidad de experimentar el mundo. Esta experiencia activa, incluso en los primeros niveles escolares, no debe limitarse a la manipulación física de los objetos, sino que también ha de incluir manipulaciones mentales de ideas surgen de proyectos o de experimentos del grupo. Por ejemplo, después de la clase de ciencias sociales sobre ocupaciones diferentes, un maestro de primer grado de primaria puede mostrarse a sus discípulos el dibujo de una mujer y preguntar "¿Qué podría ser esta persona?" Luego recibiría respuestas como "maestra", "doctora", "secretaria", "abogada", "vendedora", etc. Entonces puede sugerir: "¿No podría ser una hijita?" A lo que seguirán respuestas como hermana, mamá, tía y abuela. Al proceder de esta manera, ayuda a los niños a cambiar las dimensiones de de clasificación y concentrase en otro aspecto de la situación. Mas adelante puede proponer "alemana", "deportista" o "rubia". Con los niños mayores es conveniente utilizar una clasificación jerárquica: es la imagen de una mujer, es un ser humano; un ser humano es un primate, que es un mamífero, que es un animal, que es una forma de vida.

Todos los estudiantes necesitan relacionarse con los maestros y compañeros para poner a prueba su pensamiento, sentirse estimulados, recibir retroalimentación y ver como resuelven otros problemas. A menudo el desequilibrio se pone en marcha de manera muy natural cuando el profesor o un compañero proponen otra forma de pensar en algo. Como regla general, los educandos deben actuar, manipular y observar para después hablar o escribir (al maestro y entre si) sobre lo que han experimentado. Las experiencias concretas constituyen la materia prima del pensamiento. Comunicarse con otros permite que los estudiantes utilicen, prueben y en ocasiones cambien sus capacidades de pensamiento.

PUNTO-CONTRA PUNTO

¿Es posible acelerar el desarrollo cognoscitivo?

Desde que Piaget propuso sus etapas del desarrollo cognoscitivo, muchos se han preguntado si es posible acelerar el progreso por tales etapas. De manera mas reciente, la pregunta ha pasado a la conveniencia de acelerar el aprendizaje de preescolares y niños pequeños que corren el riesgo de un fracaso académico. ¿Puede acelerarse el aprendizaje? Y de ser así, ¿es conveniente hacerlo?

PUNTO Todo niño merece un buen inicio.
Algunos de los argumentos mas contundentes en favor de "acelerar" el desarrollo cognoscitivo se fundamentan en los resultados de estudios transculturales (estudios que comparan el desarrollo integral en diferentes culturas). Los resultados indican que ciertas habilidades cognoscitivas realmente están influidas por el ambiente y la educación. Por ejemplo, los hijos de familias dedicadas a la alfarería en un área de México aprenden la noción de conservación de la sustancia antes que sus compañeros de familias que no se dedican a ser artesano. Además, los niños de culturas no occidentales parecen adquirir las operaciones de conservación después que los niños de culturas occidentales. Parece probable que los factores ambientales contribuyan al ritmo del desarrollo cognoscitivo, ¿conviene hacerlo? Dos de los más expresivos (y más duramente criticados) defensores de la formación académica temprana son Siegfried y ThereseEngelmann (1981). En su libro "Giveyourchild a superior mind", afirman que los niños que aprendan habilidades académicas cuando son preescolares al llegar a la escuela serán mas inteligentes, tendrán menos probabilidades de fracasar y mas de disfrutar la escuela. Afirman:

Los niños responden al ambiente. Su capacidad de aprender y lo que aprenden depende de lo que les enseñe su entorno (.) En lugar de confiar en el ambiente tradicional que es rico en oportunidades de aprendizaje para el niño, podemos llevar al ambiente un paso adelante y convertirlo en un instrumento útil que enseña y garantiza que su hijo tendrá una mente superior.(p.10)

CONTRA PUNTO La aceleración no es eficaz y puede resultar Perjudicial

Por su parte, los psicólogos piagetanos que intentan aplicar su teoría a la educación sostienen que el desarrollo no debe apresurarse, opinión tradicional de la Wadsworth (1978) hace un buen resumen:

La función del maestro no es acelerar el desarrollo del niño o la velocidad con que pasa de una etapa a otra. Su función es asegurar que el en cada etapa se integre y complete cabalmente.

Para Piaget, el desarrollo cognoscitivo se fundamenta en las acciones y pensamientos que el mismo estudiante selecciona y no en los actos del maestro. Si usted pretende enseñar a un estudiante algo que no esta preparado para aprender, posiblemente a dar la respuesta "correcta", pero esto en realidad no influirá en la forma en que piense en el problema. Por ende, ¿para que desperdiciar tanto tiempo enseñando algo en una etapa cuando los estudiantes la aprenderán en otra por si mismo mucho mas rápida y profundamente?

En la actualidad se presiona a los padres y los maestros de preescolares para crear "supernidos", pequeños de tres años que lean, escriban y hablen dos idiomas. David Elkind (1991) afirma que presionar a los niños puede ser perjudicial. Piensa que los preescolares que reciban enseñanza formal sobre materias académicas a menudo muestran señales de estrés como dolores de cabeza. Estos niños pueden volverse dependientes de la orientación de los adultos. El énfasis temprano en las respuestas "correctas" y "erróneas" suele conducir a la rivalidad y a la perdida de autoestima. Elkindafirma:La mala educación de los pequeños, tan común en la actualidad en los Estados Unidos, ignora las diferencias bien fundamentadas y no controvertibles entre la educación temprana y la educación formal. Como educadores, nuestra primera tarea es reafirmar esta diferencia e insistir en su importancia.
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Los medios de comunicación juegan un rol muy importante en los procesos de aprendizaje ya que influyen bastante en el desarrollo.

Se ha considerado que los medios de comunicación son unos de los agentes de socialización más importante.

En que consiste el proceso de socialización.

A diferencia de los animales la conducta de los hombres no tienes un origen genético, sino que es el fruto de un proceso de aprendizaje que llamamos Socialización.

Según Aristóteles “Hombre es, por naturaleza, un animal socia” esto no significa que nuestra conducta, en el seno de sociedad, sea natural.

Los hombres debemos aprender a actuar como hombres y hace proceso de aprendizaje le llamamos socialización. 

1.19. TIPOS DE SOCIALIZACION
-SOCIALIZACIÓN PRIMARIA.
Es aquella por la que el individuo atraviesa en la niñez para convertirse en miembro de la sociedad. Se da en los primeros años de vida y se remite en el núcleo “familiar, porque posee un rol primordial por ser el primer nivel social al que tenemos acceso y la escuela (aunque en la actualidad ha perdido su papel principal) como transmisora de conocimientos y valores.

La capacidad de aprendizaje del niño cumple un papel importante.
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-SOCIALIZACIÓN SECUNDARIA.-

Es el proceso que le procede al a socialización primaria donde se induce al individuo, ya socializado a nuevos sectores de un mundo ya objetivo de su suciedad un mundo institucionalizado (basado en instituciones que rigen el orden ) .

El individuo trasciende el mundo familiar y la carga afectiva es remplazada por nuevas técnicas de aprendizaje que facilitan este como las pedagógicas.

Por ejemplo:

Las relaciones la división de social del trabajo y la distribución social del conocimiento son funciones a esto.

   O Según DURKHEIM, los hechos sociales son exteriores al individuo.

   O Según WEBER, la sociedad no puede existir sin la acción de los individuos.
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1.20. AGENTES DE SOCIALIZACION
1.- La familia.- La familia es el sistema fundamental para el desarrollo de los niños y adolescentes, sin olvidarnos de los grupos de iguales y la escuela como importantes agentes de socialización. Es en la familia donde se encuentran los primeros individuos que juegan un papel importante en el desarrollo social del niño y la niña.
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2.- La Escuela.- La escuela juega un papel muy importante en este sentido, ya que maneja una cultura determinada que como no coincida con la que te han enseñado en tu casa el rendimiento va a ir disminuyendo. Te van a intentar rechazar inculcándote una identidad de fracaso “No vale para estudiar, por lo tanto que trabaje”.
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3.- Los iguales.- Nosotros aprendemos día a día de los valores conocimientos a través de un proceso de aprendizaje que en mutuo. Es importante que esas personas sean iguales a nosotros ya que eso nos ayudare a hacer más sociales.
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Los medios de comunicación
Es el elemento o el modo utilizado para< poder llevar a cabo cualquier tipo de comunicación. En regla general, cuando se mencionan los medios de comunicación se está refiriendo directamente a aquellos medios que son de carácter masivo, es decir, aquellos cuya comunicación se extiende a las masas. Sin embargo, existen medios comunicacionales que se establecen en grupos reducidos de personas y que son de carácter exclusivamente interpersonal. 

Los medios de comunicación son las herramientas a través de las cuales un mensaje  tiene la posibilidad de ser transmitido a otra persona o a un grupo -más extendido de ellas.
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1.- LA RADIO: La radio es un medio de comunicación que se caracteriza por su profundo impacto social y por su variedad de lenguaje. Es el medio de lo invisible, ya que el oyente no cuenta con el apollo visual para comprender el mensaje, por lo que hay que buscar la imagen sonora, la creación de evocaciones en la mente del que escucha.

La variedad de emisores y de programas permite satisfacer todas las necesidades informativas y recreativas del individuo.

Requiere una menor concentración, ya que la percepción exclusivamente auditiva hace este medio compatible con otras actividades simultáneas, sobre todo manuales. 
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2.- TELEVISIÓN.-Es el medio de comunicación social más popular del mundo.

Emplea tecnología de audio e imagen para transmisión de información. Su alcance es enorme en términos de cobertura y de población con acceso a ella. Además, su oferta de contenidos es diversa y se orienta a todo tipo de públicos: educación, salud, opinión, entretenimiento, ficción, información, documentales, etc. Su invención data del siglo XX.
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3.- TELEFONO.- El teléfono es un medio de comunicación que consiste en la transmisión de sonidos, generalmente de voz, al ser transformados en impulsos eléctricos por medio de un micrófono después de que los impulsos en sonidos, haciendo que el receptor comprenda lo que quiere decir el emisor.

El teléfono fue inventado por Alexander Graham Bell, quien presento en Pensilvania en el año 1876 el modelo final de este aparato, después de haber hechos muchos ensayos a partir del telégrafo, A partir de ese momento se empezaron a tender las redes telefónicas bajo tierra en todo el mundo. 

En un inicio, la transmisión telefónica entre ciudades se lograba cuando las señales era enviada de una estación a otra. El equipo encargado de transmitir las señales consistía en una sola de madera llena de enchufes, cada uno correspondiente a una estación en otro pueblo o ciudad. 

Así cuando la señal llegaba y tenía que ser pasada debía desconectarse del lugar de proveniente y conectarse al lugar de destino.
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3.- INTERNET.- Hoy en día, el internet es un medio audiovisual interactivo y selectivo, que dependiendo del tipo de producto y la audiencia a que va dirigido, puede llegar a una buena parte de los clientes potenciales.

Para emplear este medio, los anunciantes necesitan colocar un sitio wed en la red.

Entre sus principales limitaciones se encuentran: Publico pequeño, impacto relativamente bajo, el público controla la exposición.
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4.- CINE.- El cine es la comunicación a través de imágenes, las múltiples dimensiones que albergan este medio de comunicación a una riqueza narrativa, lo que lo ubica como el arte y el medio de expresión característica del siglo xx.

El cine es un lenguaje que al mismo tiempo es comunicativo (porque comunica y expresa algo) y estético (porque no es comparable a las lenguas habladas porque no es un sistema de signos homogéneos).
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La comunicación persuasiva y actitudes
COMUNICACIÓN PERSUASIVA

1.21. ¿Qué es la comunicación persuasiva?

    Es una herramienta muy útil en la comunicación, la cual nos permite transformar ideas creencias, creencias y en el mejor de los casos incluso los comportamientos tanto de las personas como el de las masas ejm, (políticos, líderes revolucionarios, líderes ideológicos, para enamorar, grupos religiosos e inclusive los medios de comunicación y psicólogos), con un fin lucrativo ya que se basa en la manipulación atreves de artimañas, con el único fin de sacar beneficio propio a coste de los demás.

Las técnicas de persuasión se dividen en dos grupos: las racionales y las emocionales. Algunas técnicas racionales serían la argumentación, la lógica, la retórica, el método científico y la evidencia. Algunas técnicas emocionales serían la publicidad, la fe, la imaginación, la propaganda, la seducción, la culpa y la lástima.
1.22. Estrategias de Persuasión

 Para hablar de las estrategias  debemos de sir que se dividen en dos grupos: las emocionales y las racionales, algunas racionales serian la retórica la lógica la argumentación y algunas emocionales serian la publicidad, fe, imaginación seducción, culpa.

Entonces ¿La persuasión está presente en nuestra vida más de lo que consideramos?  Un ejemplo típico seria como utilizamos cualquier tipo de persuasión para enamorar que te atrae o te gusta... seré distinto(a), eres el único(a) para mi… o al jefe sobre la eficacia de nuestro trabajo. O tal vez al profesor por la no entrega de algún trabajo… lo olvide en casa, mi compañero se llevó el trabajo. Si nos damos cuenta en todos los casos anteriores y en cualquiera que busque persuadir a la otra persona se hace con el fin de conseguir un beneficio propio.

Para lograr una buena persuasión necesitas fijar bien tu objetivo y que sea factible por medio de la comunicación, planificarla y estructurarla para que al momento de realizarla ofrezcas una perspectiva que llame la atención del receptor y sobre todo el argumento le ofrezca al receptor la idea de que ambos son beneficiados con ello.
Estrategia de medios 
Las masas frecuentan medios a diferentes hora y en distintos lugares lo cual ase uy factible utilizar dichos medios para la difusión de nuestro producto o mensaje (TV, radio, internet), al emitir nuestro mensaje de esta manera asemos un perfil del consumidor, ya que debemos analizar y estructurar muy bien lo que queremos dar a conocer todo ello basado en lo que el cliente desee, por lo cual se debe intentar pensar como un consumidor, ¨Que desea el cliente¨. Al utilizar este método también debemos pensar bien en los costos que este demanda además de para qué tipo de público quieres dirigir tu mensaje.

  Establecimiento de objetivos con precisión

Es una estrategia dirigida a un grupo específico, basado principalmente en el interés milimétrico de las principales necesidades, deseos y gustos del comprador para, que de esta manera garanticemos la captación y el consumo inmediato del comprador sin que este tenga dudas de nada lográndolo atravesó de llamadas estratégicas, la visita de alguna base de datos confiable e informante, ¨marketing directo¨.

Retorica publicitaria y persuasión

En un mensaje se tiene en cuenta siempre el análisis de la semántica, la sintáctica y hoy en día con un ímpetu muy mayor la retórica, esta última nos ayudara a la persuasión dentro de una publicidad.

La retórica es basada en el entendimiento y el plasmar la información de manera más efectiva dentro de una situación específica con puntos ya conocidos por todos como lo son la metáfora, la hipérbole, entre muchas otras.

1.23. Teoría del Envolvimiento

Basada principalmente en que tanto porcentaje de envolvimiento (interés) haya en un producto o una compra, cuando hay un alto envolvimiento debe ser en su mayoría el anuncia argumental, comparativo, documentado, etc. Por ejemplo si el cliente quiere adquirir un televisor llevara un Sony y no un percho analizara las revoluciones HD su señal, tal vez las revoluciones de sonido etc. Para lo cual buscara información documentada, argumentada ¨ruta central a la persuasión¨, por otro lado también tenemos la ¨ruta periférica a la persuasión¨, sentimientos, emociones, como por ejemplo ver el rostro de un personaje preferido en el producto.

1.24.  Presentación de mensaje

Implica diversos factores que influirán de manera directa al interpretar un mensaje, pueden ser:

· Selección del marco para el producto: el mercado meta, quien recibirá el mensaje, como mandara el mensaje, todo esto apoyado en el envolvimiento que tenga, bajo envolvimiento será marco positivo y alto será negativo.

Positivo  -> baje de peso con reductor.

Negativo  -> si no compra reductor jamás bajara de peso.

· Mensaje unilateral y bilateral: los temas bilaterales dan mayos credibilidad de los que se ofrece explicando al cliente tanto lo bueno como lo malo del producto, un ejemplo tenemos en las bebidas alcohólicas y el tabaco donde se expresa lo malo que este es al consumirlo en exceso.

Los temas unilaterales solo informan lo bueno del producto, omitiendo lo demás.

· Publicidad comparativa: usada principalmente en la comparación de productos con la competencia, estableciendo una superioridad por sobre la otra aunque, es muy controversial ya que al comparar tu producto le das un nombre a la empresa de la competencia en el peor de los casos y en el mejor te posicionas en lo alto dando un recordatorio de superioridad.

· Efectos del orden: referido principalmente al lapso de tiempo que se empleara ya que no es lo mismo una publicidad de 10 minutos a una de 2, en la de 10 se corre el riesgo de que el consumidor se aburra con tu mensaje o producto.

· Repetición: entre más se difunda tu mensaje mayor aceptación tendrás.

1.25. Estrategias para la persuasión

Como asegurar que la gente haga y lleve tu producto o acepte lo que quieres ¿es una cuestión de suerte? ¿O tal vez saber rodearse de personas adecuadas y seguir principios básicos? Debes cambias tu manera de comunicarte con los demás, aprender a ser parte de ellos.

Aquí podrá leer 10 estrategias para una comunicación persuasiva exitosa, no te aseguran el éxito pero, si una buena herramienta para conseguirla.

1.- Ten claro lo que quieres: es difícil dar un mensaje y que sea aceptado si este es vago, debes centrarte bien en lo que quieres , al asarlo no solo estarás preparado para las exigentes masa si no que tendrás muchas posibilidades de que tu mensaje llegue y sea aceptado por todos.

2.- Deséalo apasionadamente: si tú no estás entusiasmado con tu idea, ¿Cómo esperas que los demás la tomen? Debes estar lleno de ganas, esto hará que la gente se contagie y mire con buenos ojos tu trabajo, apoyándote y asiéndolo suyo.

3.- Reúne todos los datos, incluso los menos importantes: estar informado al mínimo de lo que quieres te dará un panorama mejor de cara a las propuestas que hagas, ya que evaluaras las alternativas que se presenten con mayor precisión

4.- Relaciónate con la gente antes que estas te necesite: al mostrar interés en ellos antes de dar tu mensaje, ganaras empatía entre la multitud, y eso se traducirá en aceptación de un público más numeroso.

5.- Nunca asumas lo que otros asumen: aprende a escuchar, y sobre todo a aser4r preguntas, aprende lo más mínimo desde la forma de hablar, hasta su expresión corporal, así lograras que las demás personas piensen igual que tú.

6.- destaca los beneficios ofrecidos por tu propuesta: muestra belleza en tus ideas, rodéate de personas que trabajen en marketing, ellos saben que los BENEFICIOS son todo lo que propone un interés de un producto o servicio.

7.- Destacó los riesgos potenciales en la toma de otras rutas: al proponer una idea, obviamente existen otras soluciones y esta dama decir que ay quienes piensan que es un mejor camino que el tuyo, así que debes tratar de explicar porque el tuyo es mejor, pero a su vez también expresar los altos y bajos posibles que tendrán. Si eres honesto aunque caigas en un gran bache tendrás crédito para seguir trabajando.

8.- Saber leer las emociones del interlocutor y usarlos en beneficio propio: en el mundo de hoy lo racional prácticamente quedo en el pasado, lo que prima son las emociones y sentimientos, debes percibir estos puntos para tener así una herramienta muy poderosa.

9.- Tu idea debe parecer una conclusión lógica y natural: si explicas tus ideas con claridad y sencillez, además de darla con un buen sustento verídico y emocional tendrás mayor aceptación, mayor posibilidad de éxito.

10.- Se amable, persistente y persuasivo: no levantes la voz, no te muestres autoritario ni nervioso, muéstrate sereno con una gran sonrisa y seguro de lo que piensas y das a conocer

Ahora que tienes estas herramientas depende de ti ser un buen comunicador persuasivo, úsalas para bien y recuerda que debes ser constante de lo contrario tu idea no saldrá a flote. (LEONARDO FERRARI “EL PODER DE LA MENTE”)
La disciplina tarde o temprano, supera al talento…

  Actitudes de la comunicación 
1.26. Definición de Actitud 

La definición clásica de actitud y la que en mi gusto resumo es la más completa, es la definición de Allport, que la consideraba como un ¨estado de disposición mental y nerviosa, organizada mediante la conciencia ejerciendo un influjo directivo dinámico en la respuesta del individuo a toda clase de objetos y situaciones¨

Partiendo de esta definición podemos plantear algunas características primordiales de la actitud:

 a) Variable no observable directamente

b) Organización y relación entre aspectos afectivos, conativos y cognitivos

 c) Motivación, orientación e impulso a la acción

 d) Se aprende

e) Es perdurable 

 f) Componente evaluativo entre agrado y desagrado.

Sabiendo esto ahora no referiremos exclusivamente a las actitudes comunicativas en las cuales se diferenciaran exclusivamente tres pilares para un buen estado actitudinal comunicacional y estas son: una fluida comunicación, profunda confianza y espíritu de cooperación, son las tres actitudes básicas y primordiales en toda comunicación exitosa ya sea en el ámbito personal, laboral y profesional de la mano de esta tres actitudes empleadas de manera adecuada, tienes casi el 80% de éxito en tu comunicación, el restante 20% lo definimos en el resto de actitudes que debes tomar tales como alteridad, personalización, reciprocidad, disponibilidad, confianza, reciprocidad, pro actividad, comprensión, rigor y credibilidad.

1.27. Comunicación:
Las comunicaciones que mantenemos son determinantes en la calidad de nuestras relaciones porque atravesó de ella no solo decimos lo que pensamos, sino, la manera como lo decimos también dice mucho de nuestro estado de ánimo o de nuestro grado de cultura. Si hiciéramos una lista de las personas que no nos cae o simplemente no pasamos nos daremos cuenta que son exclusivamente ellas con las que no practicamos una buena comunicación ¿coincidencia? O tal vez que desde un inicio no mantuvimos una buena comunicación con dicha persona, si pudiéramos mejorar nuestra comunicación con estas personas sin lugar a dudas la relación sería mucho mejor.

La comunicación (acción en común) es el proceso básico a través del cual coordinamos acciones con otros, y por lo tanto es un proceso fundamental  en toda organización.

Hay que tener en cuenta que cuando nos centramos en la comunicación como transición de información solamente dejamos de ver el lado humano, es como si le habláramos a cualquier cosa inerte, es cualquier cosa menos comunicación, por lo tanto la riqueza y profundidad que queramos lograr de nuestra comunicación se perderá. Cuando incorporamos la dimensión humana le damos importancia a las emociones, le damos un valor y conllevamos una mejor comunicación, cabe resaltar que nunca habrá buena comunicación si se está enojado, triste, resentido, etc.

Entendamos entonces que la comunicación no es simplemente dar a conocer lo que queremos decir, sino, saber cómo decirlo siendo empático para que el mensaje llegue de buena forma, tomémosla entonces como una danza entre el hablar y escuchar, en esta danza intervendrá cada persona en todas sus dimensiones: emociones, intereses, expectativas, paradigmas, pensamientos, etc.

Confianza:

Actitud básica en el actuar de una persona, de manera personal la definimos como autoconfianza, y en el hacer con otros, confianza; pongamos el ejemplo de que usted no pondría su dinero en un banco que no confía no prestar dinero a gente que no conoce o no ira Dónde un médico que no sea de su confianza.

La confianza que damos o recibimos se mide en grados no en blanco o negro, a mayor confianza mayor posibilidad de actuar y asarlo bien, sobre todo bien, cuanto menos es la confianza son mayores los factores que revisar para verificar una acción veraz, esto nos limita y reduce nuestra buena acción  de no haber un entendimiento y crecimiento de la confianza en el trayecto es muy probable que el resultado no sea el esperado.

Entonces resumimos en que la confianza no es cuestión de fe, sino, todo lo contrario un tema de credibilidad. La confianza surge a base de la valoración del trabajo, habilidades, sinceridad, y compromiso de la persona, se otorga o se quita, se construye o destruye.

Cooperación: Imaginemos un equipo de básquet, uno en que las jugadores juegan solo para ellos y no para el equipo, tal vez tengan talento individual y ganen muchos partidos pero tarde o temprano terminaran mal ya sea ante un equipo con poco talento individual, serán superados por la disciplina y el trabajo conjunto del rival, en todo ámbito en todo lugar, trabajo, estudio, así sea una mínima acción que realicemos  tendrá mejor resultado si lo asemos en conjunto. 

Cooperar significa actuar junto con otro para beneficio mutuo, con ello no decimos que debes dejar de lado tus objetivos personales, en cambio, puedes aprender de la experiencia y enriquecerte de nuevas y gratificantes emociones, sensaciones, que te ayudaran a la realización de tus metas individuales, ya que, la cooperación es ganar o ganar tanto personal como colectivamente. Alteridad  Al hablar, si no eres capaz de ponerte en el punto de vista del otro, no estas dialogando, así que si ponemos el caso de que estas en un debate tus argumentos no tendrán el peso y fuerza suficiente para refutar a tu adversario, debes buscar tener una posición elevada siendo capaz de manejar ambas posiciones lo cual conllevara a un mejor entendimiento y a que tus argumentos ganen frente a los del adversario.
Personalización
Ser capaz de demostrar que la persona con la que dialogas es especial y distinta, se debe mirarla a los ojos y demostrarle interés preguntado, esto hará que la otra persona vea con mayor ímpetu la conversación y que quiere seguir participando de ella.
Reciprocidad
Crear empatía con el otro para que este a su vez deje fluir sus pensamientos, habrá su mente y a la vez crear un ambiente bueno.
Disponibilidad
Demostrar que eres accesible al dialogo y a escuchar, no serrarse en tus ideas para dejar fluir la comunicación.
Confianza
Debes ofrecer tu confianza para a su vez ganes la suya esto hará que ambas partes sientan que son la persona adecuada para el desarrollo de la comunicación.
Pro actividad
Adelantarse a los acontecimientos, en este caso alimentarse o empaparse del tema a hablarse antes de que este suceda creando iniciativas que den nuevas ideas.
Receptividad

Debes saber escuchar pero a la ves entender lo que dicen para así atender a las distintas demandas que surjan durante la comunicación.
Comprensión

Atender atentamente al otro hasta comprenderlo.
Rigor

Debes transmitir cosas exactas y precisas, estableciendo muy bien tus ideas de lo contrario será muy fácil dejar sin validez tus ideas.
Credibilidad

Hablar con la certeza de que lo que hablas y expresas es verdadero, así hablaras con mayor confianza demostrando más seguridad al momento de expresar o defensor tus ideas.
Recordemos que una buena comunicación interpersonal permitirá conocernos y así  poder relacionarnos de mejor manera con los demás para lo cual entablaremos un dialogo constructivo teniendo en cuenta la empatía, tolerancia, y la autenticidad que nosotros mostremos.
Concluimos entonces en que:

Al vivir en una época en que la comunicación personal se pierde cada vez más al ser muy pobre su difusión activa, a pesar de todos los avances tecnológicos y demás, donde la desconfianza y la inseguridad está generalizada y el dialogo se ha vuelto elitista-centralizada para los grandes mandos, y el individualismo y la competencia parece haber triunfado por encima del trabajo conjunto, que es el trabajo de las personas y sus actitudes las que determinaran el futuro de una sociedad egoísta que aun lucha por salir adelante, los pasos antes mencionados son solo una guía a seguir un pequeño grano de arena que espera acerca grande en un inmenso arenal para prevalecer ante la adversidad y mantener la humanidad de las personas, una que está muy próxima perderse.

1.28. APTITUDES PARA UNA EFECTIVA COMUNICACIÓN ORAL:

Saber expresarse oralmente es una necesidad, pues más nos comunicamos de manera oral que escrita. En el ámbito informal, la utilizamos desde que nos levantamos, mediante el saludo de buenos días hasta que nos acostamos. En el ambiente formal, se debe tener mucho cuidado, ya que a través de la manera cómo hablemos se nos juzgará.

En seguida, algunos consejos para tener en cuenta cuando nos expresemos ante nuestros interlocutores:

Un discurso sin conocimiento del tema solo será charlatanería. Por eso, no olvides de conocer o profundizar más sobre el tema.

Es bueno, antes de empezar tu discurso, mirar al público durante unos segundos y esbozar una sonrisa natural. Te recomendamos, mirar a la audiencia mientras estés hablando y pasear la mirada por todo el auditorio.

Sé un buen observador, detecta los signos de aburrimiento de tu público: cruzar las manos, bostezar, mirar al reloj, cuando detectes estas señales es cuando debes motivar a tus oyentes.

Si pierdes el hilo de la exposición no improvises una salida genial. Mantén la compostura y consulta tus notas. Responde claramente y asegúrate de que el interlocutor ha quedado satisfecho. Si no conoces la respuesta promete encontrarla. Sé sincero, uno no lo sabe todo.

Haz participar a tus oyentes, realízale preguntas directas y abiertas. Llámalos por su nombre. Si te preguntan, no cortes la información bruscamente, sé un buen oyente.

En suma, la imagen del expositor debe resultar simpática y empática. Ten cuidado con la muletillas y los términos trillados. Si te equivocas no es necesario que te disculpes o digas “perdón”. Repite, tranquilamente, la última frase ahora sí con la palabra bien pronunciada y listo.

Recuerda que el mejor lenguaje es el directo, afirmativo y coloquial. Sé cortes en todo momento y agradece por la asistencia y la atención prestada.

 DIEZ  CONSEJOS PARA UNA BUENA COMUNICACIÓN:
1.- El principio más indispensable es saber escuchar al otro, darle su espacio para que se exprese y el tiempo necesario para que elabore una respuesta. No lo presiones y no lo interrumpas, espera a que finalice su oración para contestar.

2.- Es necesario que le hagas saber a la otra persona que realmente la estás escuchando. Esto puedes hacerlo respondiendo "Ya veo" u otras frases cortas. Además, es imprescindible que haya contacto visual y gestos, puesto que esto último también es un lenguaje aparte.

3.- No te distraigas y si lo haces, no lo demuestres.

4.- No brindes tu ayuda inmediatamente o comuniques posibles soluciones rápidas a lo que te están contando.

5.- No des tu negativa a lo que la otra persona siente ni empieces a relatar tu vida con frases como: "Eso no es nada, a mí me pasó algo peor".

6. No critiques lo que es la persona, sino lo que hace. Por ejemplo: en vez de decir "Eres un inútil", di: "Este último mes limpiaste mal la casa".

7. Limítate a hablar sobre el tema específico, no aproveches la ocasión para echar en cara otras cuestiones.

8. No hables constantemente de los errores pasados, porque producen malas emociones y no sirve de nada. Menciónalos sólo para obtener un resultado positivo y constructivo.

9. Evita ser demasiado específico. Por ejemplo: si te sientes solo porque tu pareja se encuentra muy ocupada, no expreses ese malestar diciéndolo, sino propón una solución como "¿Y si esta noche cenamos juntos?"

10. No uses excesivamente palabras como "Siempre" y "Nunca", porque rara vez expresan verdades. Si lo que quieres es llegar a un acuerdo, entonces opta por "Últimamente"; "En ocasiones" y "A veces", entre otras

Estereotipos
1.29. Estereotipos en la comunicación y aprendizaje: 

En el campo de la comunicación y muy especialmente el de la moda, utilizan el poder de la imagen de un modo incesante, ya que "el modo de actuar y pensar de las personas está condicionado por la imagen el poder de la imagen es un arma de doble filo; por un lado nos hace más homogéneos e iguales, porque nos permite compartir modas, productos y gustos y a su vez nos ofrece la posibilidad de encontrar una identidad diferente y singular" (Agustín y Tomas Domingo y Lydia Feitó) Esto crea un conflicto, ya que hace que compartamos gustos, pero sin embargo esto provoca que aparezcan todo tipo de elementos estereotípicos en toda clase de persona: el hombre, la mujer, el político, el americano, el homosexual, etc. 

Los estereotipos están presentes y activos en todas las sociedades pero no somos siempre consientes de ello porque afectan a las relaciones impersonales, intergrupales e interculturales. Por eso no se puede negar la influencia que tienen en la escuela y aun menos si se habla del aprendizaje. Los estereotipos tienen una influencia puesto que siempre tenemos una imagen de los demás y a menudo es desfavorable o por lo menos nos sentimos superiores a ellos. Lleva  una carga cultural con la que hay que lidiar a diferencia de otras asignaturas como las matemáticas o el deporte. La carga cultural del aprendizaje se vale de la historia, del pueblo, del país de manera que todas las ideas preconcebidas o los clichés condicionan este aprendizaje. Aprender no se limita a estudiar sino también aprender es saber muy a fondo el contenido es todo un conjunto de cosas. Hay que favorecer un aprendizaje global que abarca la cultura y el idioma. La cultura no se debe dejar de lado es una parte importante de un buen aprendizaje. Pero la influencia en el aprendizaje de idioma de los estereotipos que tienen los alumnos franceses sobre España, su pueblo e incluso la lengua castellana es natural. En la enseñanza los estereotipos más presentes en los manuales no son sobre el idioma en sí sino sobre el país. Los estereotipos nacionales son los más impregnados en los alumnos y en los manuales. Por consiguiente se deben contener a la vez los estereotipos sobre el idioma pero también sobre la nación a la hora de enseñar un idioma. 

Préstamos lingüísticos y neologismos
1.30. PRESTAMOS LINGÜÍSTICOS

Para la comunicación científica o especializada, la forma lingüística está plenamente definida en todas las disciplinas prescriptas de una publicación especializada muestra claramente con sumo cuidado las normas, estilo, y convenciones que este debe tener

Genéticamente se puede plantear el problema del cambio lingüístico desde dos puntos de vista:

    -interno: dentro de la misma lengua

   -externo: entre diferentes lenguas

   -Coseriu hace una distinción entre innovación y cambio:

Innovación acto individual de un hablante - oyente que al hablar introduce ciertas variaciones en el sistema. Esta innovación se convierte en cambio si se constituye en norma dentro de la comunidad a la que pertenece el individuo.

Entonces decimos que el cambio lingüístico es el préstamo y a la ves cualquier cambio en el amplio sistema de lengua, esa es su mecánica, la forma como funcionara, un mecanismo al que llamamos PRESTAMO:

1.31. ¿Qué es un préstamo lingüístico?

Desde las primeras comunidades humanas – nos dice Víctor Manuel Hernández Fierro- (la horda, el clan, la tribu), el hombre ha tenido necesidad de comunicarse para interactuar en su grupo social y así resolver los retos que desde siempre la sobrevivencia le ha planteado.

Fíjese en las palabras destacadas: horda, clan y tribu. ¿Cree usted que son voces de pura cepa española? Antes de que responda le vamos a especificar, de acuerdo con un diccionario etimológico, el origen o procedencia.

Entonces decimos que es un término utilizado para referirse a aquellas palabras que fueron tomadas prestadas de otro idioma o para hacerse uso en otro sin cambiarla, por ejemplo en el idioma español son muchas las palabras del inglés, francés o portugués que se utilizan para referirse a cosas como lo son ‘’ok’’ que es una palabra utilizada en la lengua inglesa para decir ‘’está bien’’ en el español es una de las palabras más utilizadas.

Algunos autores la definen como:

Hjelmslev: transferencia de un signo de una lengua a otra.

Bloomfield: adopción de rasgos que difieren de la tradición general.

Gleason: copia de un ejemplar lingüístico de otra forma de habla.

Por lo tanto, son palabras tomadas por otras lenguas.

Tipos de préstamos lingüísticos

   Préstamo lato sensu:

El préstamo puede ocurrir de 2 maneras:

Internamente: se realiza dentro de la misma lengua cuando un elemento dialectal o de lenguas especiales se incorpora a la lengua común. También cuando se utilizan los mecanismos lexicogenésicos propios del sistema dando origen a voces nuevas. Ej.: cantautor.

Externamente: es el modo más usual. Consiste en tomar elementos de otras lenguas por variadas motivaciones.

    Préstamo stricto sensu:

Se habla de préstamo cuando se utiliza en relación con una lengua que tiene existencia independiente. Los préstamos se consideran entonces sólo aquellos elementos que no estaban en el vocabulario en un periodo, pero que se ubican en un periodo posterior y que n se han formado a partir de una reserva léxica existente en la lengua.

   Punto de vista histórico y descriptivo:

Desde perspectiva histórica: un elemento lingüístico constituye un préstamo en una época determinada.

Desde perspectiva descriptiva: algunas palabras pueden considerarse préstamos en determinada situación histórica de la lengua y en otros casos han pasado a ser elementos propios del sistema. Ej.: palabras científicas.

Entonces la pretendida pureza de las lenguas es inexistente. Se nutren mutuamente y se adaptan.

Lengua prestadora y lengua prestataria:

Prestadora: lengua de donde se adopta el préstamo o modelo. También llamada: dominante, superior, acreedora.

Prestataria: lengua que recibe el préstamo o adquiere un nuevo rasgo. Tb. llamada dominada, inferior, deudora.

1.32. CAUSAS DEL PRÉSTAMO

1.-Por contacto cultural prolongado con alguna lengua que tenga prestigio. Ej.: en filosofía, arte, ciencia.

2.-La lengua prestataria al encontrarse con referentes nuevos para los que no tiene palabras tiene 2 caminos:

Recoger el objeto nuevo con el nombre que trae en su origen (Ej.: casete, boîte)

 3.-Aceptar el nuevo objeto cultural y rechazar el nombre extranjero utilizando una adaptación de materiales que en su lengua posee. Ej.: antiespumante, televisión: del alemán farseen)

4.-A veces se aceptan los nuevos elementos en su forma primitiva, otras, transformándolos o acomodándolos mejor al sistema. Ej.: líder, mitones, cheque),

5.-También se dan préstamos innecesarios que corresponden más bien a modas. En Chile, en el plano fónico, la articulación de /b/ labiodental.

Todo lo mencionado anteriormente son rasgos interlinguisticos, pero también hay intralingüísticos: no sólo surgen por procedimientos neológicos sino también de las lenguas técnicas, científicas, jergales (lenguas especiales).

Los términos técnicos entran a la lengua cotidiana. La ciencia influye en la vida moderna. Ej.: embrión, célula, incógnita.

A veces pasa que una palabra común pasa a tener una especialización técnica. Ej.: coyuntura, taller.
1.33.  EL CALCO LINGÜÍSTICO 

En el préstamo es posible distinguir una forma que consiste en copiar o traducir una palabra (generalmente compuesta) en la que se toma no la entidad fonética sino la significación es entonces a todo esto que le llamamos calco.

El calco consiste en buscar por medio de la traducción una forma equivalente en la lengua prestataria.

Ej. de calcos: superhombre - Superman, jardín infantil - kindergarten.

También tenemos los casos de hibridación en los que sólo se traduce un elemento. Ej.: minimarket.

A veces también damos origen a pequeños cambios gramaticales. Ej.: Plaza Hotel en vez de Hotel Plaza, Lejano Oeste, en vez de Oeste Lejano.

Una situación un poco más rara la vemos en los préstamos de cultos del latín que se utilizan en ciertos niveles de la sociedad.

Barbarismo:

Vicio del lenguaje, que consiste en pronunciar o escribir mal las palabras o en emplear vocablos impropios por ser ajenos al español.

Extranjerismo:

Giro de un idioma extranjero. Préstamo es equivalente a extranjerismo. Todas las voces, frases o giros de base no española son extranjerismos, -es decir, prestamos. 

Hjelmslev dice que los extranjerismos son las palabras cuya forma tiene un aire extraño y contrasta con el resto del vocabulario. Lo característico de los extranjerismos es que no siguen las leyes de la estructura autónoma de la lengua, sino las de una estructura extranjera.

1.34. NEOLOGISMO

Vocablo, acepción o giro nuevo en una lengua. Cuando las lingüísticas hablan de préstamos íntimos, préstamos dialectales o de préstamos internos, están hablando de neologismos.

¿Cómo se reconoce un préstamo?

Por la forma exterior de la palabra que no esté genéticamente emparentada con una lengua y que no se pueda explicar a partir de los procedimientos analógicos. (puede ser una silaba: psicología).

O también por la aparición de un nuevo referente cultural que necesita ser nominado en la lengua receptora y para lo cual recure al préstamo. También se recurre a corrientes culturales o condiciones históricas para permitir tal demostración, cuando estas fuentes o los procedimientos no son claros, se generaliza y se establece una hipótesis.

Número de préstamos en una lengua:

El número de préstamos es ilimitado el numero excede al número de purea de la lengua. 

Ya no es posible hablar hoy en día de lenguas puras.

Las lenguas se interfluyen debido a los medios de comunicación, al turismo, etc.

Entonces decimos que las lenguas son MIXTAS.

Las lenguas se imitan por necesidad, por distinción, por moda. No se puede predecir lo que será objeto de préstamo.

  Clases de préstamo:

     Boomfield:

 Préstamos íntimos: suponen coincidencia o contigüidad geográfica entre lenguas. (sustrato, adstrato, superestrato).

Prestamos culturales: los rasgos prestados provienen de otra lengua. Todos ellos corresponden a los llamados prestamos internos que se producen dentro de una misma lengua.

    Hockett:

 Prestamos simples: cuando la lengua prestataria acoge al nuevo objeto o práctica la palabra con que se designa en la lengua prestadora.

Transposición: fenómeno consistente en rechazar la forma lingüística, adaptándola en el cambio de los materiales que su lengua posea para generar un nuevo término.

 Préstamo híbrido: tomar una porción de la palabra local y complementarla con la   extranjera.

      Porzig:

Préstamos por adopción: Cuando la forma extranjera es recibida sin modificaciones.

Préstamos por adaptación: la forma se adecua a la fonación de la lengua prestaría.

1.35.  ADAPTACIONES DEL PRÉSTAMO

Adaptación fonética: hay veces que el préstamo mantiene la forma fonética original. 

En carné (t) vemos que se mantiene la ortografía original. En otros casos se mantiene la ortografía local u original, pero la fonética se adapta a la equivalencia correspondiente de la lengua receptora. Ej.: klú, klub - club. 

Adaptación gramatical:

Se asimila el sistema de la lengua prestataria el plano morfológico y sintáctico, también está la incorporación de un préstamo con las marcas gramaticales correspondientes de la lengua de origen, 

Adaptación semántica:

Se tiende a considerar que las palabras de una lengua nativa y las de otra lengua comparten un significado único y que los elementos lingüísticos difieren sólo en su configuración fonética o gramatical. Si no difieren, a veces en todo el campo semántico, lo hacen al menos en alguna parte de él.

Comportamiento
1.36. Definición

El comportamiento es la manera de comportarse, forma de proceder de las personas frente a un estímulo y en relación con su contexto.

Todo tipo de comportamiento está influenciado por una serie de factores, estando así marcado por la cultura que tenga la persona, las normas sociales con las que creció y la actitud que presencie y muestre en todo momento.

Además de lo anterior debemos referir también que el comportamiento de las personas también está influenciado por las creencias de la persona y su religión además de su edad  e inclusive por su genética.

De este modo por ejemplo debemos decir que los niños actúan de acuerdo a un conjunto de factores lógicos tales como, el comportamiento de sus progenitores y la relación que con estos mantenga, ya que, a esa edad está en modo automático (repite todo lo que ve).

Los modos de comportamiento son variados y entre ellos tenemos:

-Comportamiento consciente: el cual se realiza tras un proceso de razonamiento tal como                                                                         

               Saludar a un conocido cuando lo vemos por la calle.

-Comportamiento inconsciente: producido de manera casi automática donde el sujeto no Piensa ni razona, solo actúa, como el de 

                      Rascarse la piel tras la picadura de un mosquito.

-Comportamiento público: se desarrolla frente a otros seres humanos donde se comparte Con el resto de la sociedad, generalmente de manera hipócrita  Ya que está condicionada por el  ¨qué dirán¨  y la persona saca A relucir no su yo verdadero, sino, uno que esté acorde a las Expectativas y demandas de la sociedad-

-Comportamiento privado: teniendo lugar en la intimidad, en el hogar o un lugar aislado 

Sin La vista de nadie (verdadero yo reluce)-

En el campo de la  psicología decimos que el comportamiento es el quehacer del ser humano frente al medio, las interacciones que tenga la persona con el ambiente implica en como este se desenvolverá, de llegar a mostrar patrones estables (reglas) hablamos de una conducta.

1.37. Comportamiento en la comunicación
Tradicionalmente  los organizamos en tres aunque  Eric Scheler considera el comportamiento manipulador.

· Pasivo: comportamiento en el cual, el sujeto queda a merced de los deseos y ordenes de los demás anteponiendo el bienestar de los demás antes que el propio, un ejemplo seria, encontrar el baño sucio después de haberlo limpiado y limpiarlo sin dar reclamo alguno.

	Conducta verbal 
	Conducta no verbal
	efectos

	-Tímida

-Volumen de voz bajo

-inseguro
	-Desvió de la mirada

-Movimientos nerviosos

-Postura recogida
	-No consigue objetivos

-No respeta sus derechos

-Baja autoestima  conflictos internos


· Agresivo: comportamiento en el cual el sujeto cree que mientras más débiles son los demás soy más fuerte yo, generalmente son los opresores de las personas pasivas, para ellos dejar al interlocutor en ridículo es entender una conversación, mientras más fuerte hable soy mejor un ejemplo seria que durante una conversación la persona que va perdiendo empiece a gritar con tal de hacer prevalecer solo su punto de vista y no dejar escuchar a los demás.

	Conducta verbal
	Conducta no verbal
	efectos

	-Impositiva

-Vos alta

-interruptora
	-Mirada fija

-Gestos inapropiados

-Postura rígida
	-No acepta otros puntos de vista

-Crea tención

-Genera rechazo


 Ambos comportamientos mencionados son generadoras de estrés  al estar uno siempre a las expectativa del otro siente frustración y el otro al estar colérico todo el tiempo por estar siempre a la defensiva.

· Asertiva: comportamiento de escucha activa, atenta y de directa franqueza, diciendo lo justo en lugar y momento necesario

	Conducta verbal
	Conducta no verbal
	efectos

	-directa

-firme

-vos sin vacilaciones


	-mirada segura

-postura firme

-postura relajada
	-consiguen sus objetivos

-satisfecho consigo mismo

-relaciones interpersonales positivas


· Manipulador: comportamiento que se caracteriza por la actitud de escucha y disimulo selectivo diciendo solo aquello que el otro quiere escuchar, persuadiéndolo y obteniendo un beneficio propio. Este comportamiento no expresa sentimientos ni vergüenza, en cambio muestra prudencia, generalmente estos ignotos son personas brillantes pero con confianza cero.

 Gary Zukav (El lugar del alma, 1990): “carentes de respeto, nuestras experiencias        son brutales y destructivas. (…), nuestras experiencias se muestran compasivas y solícitas. Tarde o  temprano llegaremos a respetar cualquier forma de vida. Nuestra elección reside en saber cuándo  sucederá y los tipos de experiencias que habremos de sufrir a medida que vamos aprendiendo”.

1.38. Comportamiento y Comunicación en Internet

Teniendo en cuenta que nuestras comunicaciones y  relaciones son más digitales en nuestros tiempos debido a la globalización, son los dispositivos móviles los que están presentes en todo lo que asemos por lo cual es primordial saber usarlos ¨que el celular te sirva a ti, no le sirvas tú al celular¨ partiendo de este contexto tanto las relaciones personales como las digitales cuidan unas normas esenciales para una buena comunicación anteponiendo ante todo no perder nuestra humanidad.

En nuestras relaciones electrónicas debemos respetar unas reglas básicas (las 10 Reglas Básicas de Netiqueta) que nos ayudaran a tener una buena y saludable comunicación.

1.- debes recordar que es con personas con las que te estas relacionando, no hagas lo que no quieres que te hagan.

2.- trata de comportarte en internet como lo ases en tu vida real.

3.- ten en cuenta el entorno en el que te comunicas, las reglas serán distintas según donde te encuentres.

4.- respeta el tiempo de los demás, no hagas perder tiempo

5.- muestra tu lado bueno, escribe de manera correcta y sencilla.

6.- comparte conocimiento útil, comparte lo que sabes.

7.- ayuda a mantener el orden.

8.- respeta la intimidad de los demás.

9.- no abuses de situaciones ventajosas que puedas tener, saber mucho no faculta aprovecharse de los demás.

10.- disculpa los errores de otros, corrige en privado.

Utilizar el sentido común y comportarnos en nuestra virtual tal cual                          
                                                       Lo hacemos en lo presencial 

             COMUNICACIÓN Y CONCIENTIZACION
La comunicación, es un medio que a medida del tiempo ha ido influyendo a lo largo de nuestra vida cotidiana,  desde que nos levantamos de la cama hasta que nos echamos a dormir, los medios masivos de comunicación se encargan de esa influencia, usando esta comunicación  como un arma, una que es empleada en los ya conocidos medios masivos de audiencia que son: la TV, RADIO, INTERNET, PRENSA ESCRITA.  Siendo las redes sociales, el medio más usado en estos tiempos ya que está a mayor alcance y permite la fácil comunicación sin restricciones.

Para Murdock y Golding que analizan los modelos de propiedad y control de las industrias de los medios y las implicaciones que tienen sobre la clase dominante. Además de estas diferencias compensatorias entre los medios de comunicación se muestran mecanismos equiparados de las actuaciones. Este aspecto ha sido remarcado por Bagdikian al señalar que aparecen un cierto número de fuerzas que combinadas de manera variable pueden llegar a modelar las informaciones: los hábitos profesionales, las convenciones recibidas, el gusto personal del director, la existencia de centros de información, las presiones de las secciones comerciales sobre el contenido y todo aquello que pueda penetrar en la lógica de los medios de comunicación (Razón y Palabra. p.p. 2-3)

Para Murdock y Golding el proceso de concentración no sólo se produce entre sectores de la industria de la comunicación sino también en la “importancia de las emergentes relaciones entre 2 sectores”. Eso implica una “tendencia de las empresas líderes de la economía a adquirir una proporción cada vez mayor de la totalidad de los medios de producción”.

Ya en este texto de los años se habla de la creación de conglomerados multimedia y señalan que “es una tendencia detectable en todas las economías capitalistas avanzadas”.

Uno de los principales objetivos de las empresas líderes en la economía del país, es obtener la mayoría e incluso el control total de los medios de comunicación, para que sean conocidas y que mantenga estándares económicos altos, para así mantener sus productos en el mercado y/o controlarlo. 

Los medios masivos de comunicación, se inclinan más para hacer diverso algo que era único y uniforme en contraste a la concentración y en expansión, además, dejarse influir siendo controlados por poderes nacionales e internacionales que rigen sus contenidos. Estos para llegar a cumplir sus fines, hacen falta a su poder social, utilizándolo para producir contenidos que crean situaciones que provocan la atención e identificación del individuo con los aspectos presentados sin medir el impacto o daño que pueda causar, además de generar polémica, o una tormenta en un vaso de agua, provocando que su poder, posición y función sean debatidos, generando cierta incertidumbre.

Tom Burns habla del gran poder de los medios de comunicación y de la capacidad invasora de unos pocos medios de comunicación que llegan a millones de individuos.

Citando a Aspinall, señala que la “proliferación de los periódicos ha producido una revolución gradual en nuestro gobierno, al aumentar la cantidad de los que de un modo u otro opinan sobre los asuntos públicos” (Burns, p.59). Este proceso se ha aumentado de manera exponencial con la irrupción de internet y la supresión de las barreras de entrada en la elaboración de los contenidos informativos. Este autor señala que se ha producido una gran “disminución de la cantidad y variedad de los medios por los cuales puede manifestarse la opinión pública, junto con un control más firme y extenso por profesionales: políticos profesionales, periodistas profesionales, locutores profesionales y publicistas profesionales.

El poder de los medios consiste en preguntarse “con qué efectividad los medios masivos pueden alcanzar sus objetivos sobre otras personas a voluntad de quienes los dirigen, poseen o controlan, y quienes se valen de ellos para canalizar sus mensajes (Burns p.108). Para McQuail (p. 108) el control de los medios ofrece varias posibilidades para su análisis:
1.- Atraer la atención y dirigirla hacia problemas, soluciones o personas.

En esta batalla en la que participan actores políticos para hacer notar su perspectiva de trabajo.

Según Noam Chomsky, nos habla de: “Las 10 estrategias de manipulación mediática”. 
Que nos habla de cómo los medios de comunicación se valen de sus mañas para que puedan llamar la atención del público, influyendo en el sujeto psicológicamente y poniendo a prueba su voluntad.  
2.- Pueden conferir jerarquía y conferir legitimidad. El propio Truman (1968: cap. 8) remarcó que el fenómeno de la intervención sobre la opinión pública ya era importante en el siglo XIX, acción que modificaba la actuación anterior de los grupos de presión (old lobby, basado en la corrupción y el soborno), ya que uno de sus primeros actos es la realización de actividades sobre la opinión con la intención de sensibilizarla sobre cuestiones defendidas por el grupo (new lobby). Esto es, todo grupo procura obtener un cierto grado de sustento social, explícito o tácito, para suscitar reacciones favorables o, lo menos desfavorables, a los intereses grupales. Poseer y obtener una buena y frecuente presencia en los medios comunicativos transmite la sensación y percepción de un gran apoyo social a las demandas y reivindicaciones de los grupos, concitando la focalización de las inquietudes sociales sobre aquellas temáticas que sean propicias para los requerimientos grupales.

Así, la comunicación ejercida por parte de grupos o empresas es un modo importantísimo de crear opinión pública, bien influyendo directamente en las audiencias, bien haciéndolo indirectamente, al lograr que los medios incluyan entre sus contenidos los acontecimientos o situaciones que interesan al grupo.

En este sentido, los medios de comunicación recogen, interpretan, valoran y transmiten informaciones procedentes de las asociaciones sociales, como expresión de las necesidades del ecosistema sociedad. De igual forma, a través del sistema informativo, entre otros mecanismos, el sistema político percibe las peticiones de la sociedad susceptibles de solucionar.

3.- En algunas circunstancias, los medios pueden ser un canal para la persuasión y la movilización (McQuail, p.108). Toda estrategia sobre la opinión pública es irrealizable bajo aspiraciones maximizadas ya que existen factores que condicionan la consecución de los objetivos:

- la presencia de otros grupos con intereses y objetivos contradictorios. Factor recurrente en una sociedad caracterizada por el gran número de asociaciones sociales que integra a grupos con intereses concomitantes pero, al mismo tiempo, surgen otros con pretensiones divergentes y contradictorias. Como señala Gomis (1987: 139)

“el medio absorbe y transforma informaciones procedentes de una gran red de asociaciones, sociedades, grupos de interés,...que integran el tejido social. El diario recoge, interpreta, valora y comunica informaciones procedentes de los colegios profesionales, cámaras económicas, asociaciones, sindicatos, etc. Cuando hace eso presenta una imagen de la vida social en su riqueza y contradicciones”.

- existencia de diversas posibilidades de acción que permiten desarrollar las actividades más adecuadas a las características intrínsecas del grupo, según su escatología temática.

- la limitación de los recursos disponibles exige que el grupo ejecute un análisis endógeno previo a la diligencia para incidir de la manera más favorable.

4.- Por tanto, lo importante no es descubrir si los medios tienen poder y cómo funciona, sino quién  tiene acceso al uso de este poder. Todo esto hace que se exhiba la visión de unos medios como instrumentos de los grupos económicos pero que, en la multiplicidad de medios se equilibran, como dice Manuel Castells:

“Ciertamente, los medios de comunicación no son neutros, pertenecen a grupos financieros importantes, tienen alianzas políticas y están ancladas con frecuencia en afinidades ideológicas y religiosas. Las conspiraciones existen, pero son múltiples se contradicen y se entrecruzan” (Diario El País 24 enero de 1995). 

Smith habla de las cinco dimensiones del periodismo (p. 202-203):

1.- Agrupamiento distinto del público (cada medios tiene su público). Las variables que intervienen en la comunicación han sido agrupadas por Wolf (1987: 38 y ss) en dos grupos:

a). Factores que afectan a los receptores de los mensajes. Los medios de comunicación ya no son causa necesaria y suficiente en la comunicación al intervenir, de forma activa, los individuos. Así, destaca la experiencia vital de cada sujeto social ya que ésta participará en la elección del medio que se desea consumir. El factor individual se concreta en dos variantes:

- interés del público por las comunicaciones que despiertan motivaciones singulares ya que, como afirma Klapper (1974: 19), los individuos tienden a exponerse a aquellas comunicaciones, que sintonizan con sus intereses y actitudes. Una persona, de manera consciente o no, evita las comunicaciones que vayan contra sus pensamientos o percepciones. Pero cuando no es posible evitar el mensaje, aparece un tipo de memorización selectiva que recoge, modifica o elimina las informaciones, según estén en sintonía con la propia percepción.

- para cambiar la opinión de un individuo es necesario reclamar su atención ante la multiplicidad de mensajes de todo tipo de características. Las personas mantienen una exposición selectiva7 que posibilita escoger o seleccionar aquellas informaciones que suponen para Triandis (1974: 157):

· aumento de la propia comprensión y que ayuda a los individuos a organizar la compleja entrada de comunicaciones.

· ningún ataque a la autoestima o que supongan la revelación de verdades desagradables.

· una ayuda a la inmersión en un mundo complejo.

· una oportunidad de expresar los valores individuales de manera más persuasiva a nuestros coetáneos.

b). La naturaleza de la comunicación factores como el tipo de mensaje o la credibilidad del comunicador condicionan la exégesis que el receptor realice de la comunicación..

2.- El periodista desarrolla líneas de contacto con sus fuentes según sus tipos de material y de temática. Por ejemplo la existencia de fuentes institucionalizadas o en la actualidad las fuentes directa con el término de periodismo ciudadano. Esta capacidad de los grupos para producir una acción susceptible de ser percibida por el medio como acontecimiento de cobertura es muy variable y depende de las características endógenas de cada grupo de presión. Sobre esta situación, Champagne (1990: 204) señala la realización de acciones con la pretensión única de exhibirse en los medios:

“Desde hace tiempo se sabe que las acciones realizadas por la prensa, lo que es nuevo es la multiplicación de acciones que son explícitamente concebidas para los medios, es decir, actos con la escatología única de conseguir penetrar en la lógica comunicativa y que sólo basan su existencia en este hecho”

3.- El periodista se acomoda a las nuevas técnicas que van de paralelo a los avances tecnológicos y a la evolución social del publico estratificado.

4.- Desarrollo del estado de la impresión lo que cambia la actitud fundamental hacia los lectores. No es lo mismo la generación de noticias para la prensa, la radio, la televisión o los soportes digitales. La modificación del medio ha generado una nueva estructura de control editorial y el periodista debe trabajar dentro de su línea de dirección. Toda empresa periodística conlleva substancialmente la consideración de empresa económica, por lo que su principal misión es la pretensión de alcanzar una maximización de la inversión, ya sea de manera material o intangible, el rendimiento implica aportaciones, pero también simbólicas. Así, se puede primar la vertiente material a la inmaterial y viceversa. En este sentido, Duverger (1968: 383) ha calificado a los diarios y otros órganos de información como pseudo grupos de presión, ya que como tales los medios de comunicación, están obviamente al servicio de los intereses empresariales de aquellas organizaciones que los controlan o gestionan.

Curran habla del postulado tradicional de que la censura de la prensa viene del control estatal mediante la economía (subvención estatal, propaganda oficial, primacía de la información), frente a la libertad que otorga la independencia financiera gracias a la publicidad (p. 222-262). Para Curran a mediados del siglo XIX, el sistema de control de la prensa fue sustituido por un nuevo sistema, más eficaz, “basado en fuerzas económicas” (p. 256). Esas fuerzas económicas se concretan en el aumento de los costes de producción y en la publicidad (p. 257). Los medios comunicativos están configurados económicamente como oferentes de dos productos diferentes. Así en el caso de los medios escritos todo periódico participa de una doble mercancía (información y publicidad), que tiene un doble mercado y, por lo tanto, compradores.

En primer lugar, un mercado previo a la salida del medio (venta de espacios publicitarios) y, en segundo lugar, un mercado de venta inmediatamente posterior.

Esa dualidad economicista no consiste tanto en la venta doble del diario sino que el empresario ofrece productos diferentes, pero interrelacionados y dependientes entre sí: espacios publicitarios y la unidad de soporte y contenido. Debe tenerse presente que el precio de venta del diario no cubre el costo de producción, hecho que ha llevado a Bustamante a definir a la publicidad como “auténtico macro poder del sector informativo por encima, incluso de los propios titulares de los medios”.

A pesar que en las publicaciones y estudios no se explicitan estas actividades, motivadas en parte por su dificultad probatoria, si en algunos autores encontramos narradas las tácticas que diversas empresas ejecutan. Así Bagdikian (1986) nos explica que los medios no pueden refugiarse de la presión o del deseo de amoldar el contenido no publicitario a las pretensiones e intenciones de los anunciantes.

Gurevitch y Blumler señalan que en un sistema de comunicación política se observan dos instituciones (organizaciones políticas y medios de comunicación)(p. 311). Desde la Ilustración hasta nuestros días, primero en la prensa y después en la radio y la televisión, la opinión pública ha encontrado en los medios de comunicación un instrumento excelente de expresión. Esta opinión pública (la soberanía reside en el pueblo) ha desarrollado en las democracias contemporáneas, desde entonces, el papel de factor legitimador del sistema político imperante, a través de su concurrencia a elecciones libres, universales y periódicas.

La paradoja de este régimen de opinión se ha explicitado en la dificultad de determinar su especificidad como verdadera instancia de expresión de la colectividad o la creación, de forma parcial, de una imagen ficticia del pensamiento general, por parte de aquellos que pretenden presentarse como portavoces de los intereses colectivos cuando, en la realidad, defiende sus propios propósitos, sustentándose en la opinión pública. Esta utilización perversa del poder mediático se acentúa por la contemporánea configuración del sistema comunicativo, en el que la información se ha constituido como un extraordinario instrumento de poder, tanto desde una perspectiva manipuladora como, sobre todo, elemento de influencia para y entre los ciudadanos. Los medios de comunicación pueden manifestarse sobre la opinión pública, entre otras como el uso de la internet para producir una rápida difusión de campañas ya sean con fines blancos o ya los habituales fines oscuros, cabe resaltar que hace algunos años se produjo una campaña mundial que consistía en echarse un balde de agua helada y donar una cierta cantidad de dinero para las personas con autismo, dicha campaña dio la vuelta al mundo ya que se notaba el interés de las personas en la campaña además de personajes famosos y/o artistas, esta campaña fue viral gracias a los medios de comunicación que tuvieron gran participación en ello, pero esto no se realizó con el simple hecho de querer ayudar a una noble causa, fue un motor más para provocar generar influencia en el público.  .

La información, de manera ostensible y significativa, la comunicación política, constituye el sistema nervioso de toda unidad política. Y en el caso concreto de los sistemas democráticos desarrollados, la existencia de un flujo constante y libre de la información es requisito imprescindible para la concreción, de una premisa básica e ínsita de toda democracia, esto es, la existencia de una opinión pública libre.

Las organizaciones periodísticas se han convertido en actores de considerable significación en el sistema político y, a pesar que no poseen explícitamente objetivos políticos claramente definidos, actúan como actores políticos que legitiman, seleccionan e imponen los asuntos públicos. 

Todas esas capacidades políticas, cognitivas, económicas son razones suficientes para que los medios de comunicación se presenten como receptores de todo tipo de influencias sociales y políticas con el objeto de conseguir influencia.

Conciencia oprimida
La realidad de la vida diaria nos pone de manifestó que no toda conciencia es libre, que no todo el pueblo es cociente de su ser y de su historia. Los medios de comunicación social tienen a incidir en los mismos mensajes publicitarios, propagandísticos y la misma temática caótica agresiva seudo salvadora; ello es un signo de la manipulación, de la alienación de las personas y del público por debajo fluyen los aspectos económicos y políticos.

La comunicación social llega a la conciencia para considerarla en una “conciencia para otro “y no una “conciencia para sí”. El análisis de este problema hace ver que no hay una acción manipuladora o alienante si no también hay un sentimiento y un accionar de manipulado, oprimido o alienado (que se da en una situación estructural determinada y que el segundo se tiene que identificar con las características del dominador como: búsqueda de lucro, privilegio y usurpación).

No se trata de una pedagogía para el oprimida, por el contrario, de él; el sujeto debe construir su realidad a través de las circunstancias que generan el devenir cotidiano. Los textos que el individuo construye le permiten reflexionar y analizar el mundo en que vive, pero no para adaptarse a él, sino para reformarlo.

El método de Paulo Freire no es simplemente de reproducir las palabras ya existentes, sino que estas crean y le permiten hacer conciencia de la realidad para luchar por su emancipación, puesto que algunos adquieren una conciencia ingenua en la que se dan cuenta de su situación, sin embargo no se esfuerzan por modificarla, se sitúan en una actitud conformista al considerarla como algo normal, incluso suelen adherirse a ella. Otros individuos construyen su realidad y se liberan de la opresión pero extrañamente se convierten en el polo contra el que luchaban.
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sino de crearlas y recrearlas.”
Paulo Freire




Fig.1: Paulo Freire
El individuo que reflexiona se van formando a sí mismo en su interior y crea su conciencia de la lucha por transformar la realidad y liberarse de la opresión que los ha insertado la pedagogía que tradicionalmente hemos considerado, de la misma manera, cuando se adquiere una forma nueva de pensar, su concepción del status social que guarda contribuye a modificarlo, pero no es necesariamente una concepción materialista sino cognitiva, cuya trascendencia se manifiesta en la liberación de la opresión que se encuentra en el interior de la conciencia del individuo justifica su presencia. Freire trata de que el individuo a través del aprendizaje sistemático aprenda a luchar por la superación y la crítica constructiva. 

La propuesta de Freire implica dos momentos distintos de manera progresiva: la primera se refiere a tomar conciencia de la realidad que el individuo vive, como ser oprimido sujeto a las determinaciones que los opresores imponen; la segunda, es la iniciativa de los oprimidos para luchar y liberarse frente a los opresores, es decir, él no considera que la situación vivida quede en la simple toma de conciencia de la realidad, por el contrario el individuo tiene la necesidad de combatir contra ese status que lo priva. La empresa del oprimido se sintetiza a través del aprendizaje que la escuela realmente deben darle no como adaptación  a su contexto, mismo que el los impone los opresores.

En las relaciones que se establecen, los oprimidos como los generadores de la violencia aun cuando su condición y después de los momentos que anteriormente se contaron lo inciten a modificar su status, sin embargo, ante los ojos de los opresores, esa lucha se exalta como violencia innecesaria, sueños utópicos y no como las ideas de un revolucionario el cual se reconoce por el compromiso ideológico que establece con sus iguales y no por las acciones que ejecutan, puesto que la realidad del oprimido no es voluntad de Dios, puesto que EL no es culpable de la situación opresora, sin embargo ante la sociedad sin conciencia se presenta como algo normal. Estas circunstancias en ocasiones provocan una violencia equivocada entre los oprimidos como un intento de independencia.

Por otra parte, los opresores acusan a sus adversarios de ser unos viciosos, desobligados, irresponsables y culpables de su propia situación, por el contrario se debe  que se encuentran oprimidos y ello los conduce a tal situación cuya causa principal es la explotación del que son objeto. La situación se agudiza más cuando aceptan la realidad y se adaptan a ella sin cuestionarlo, mejor aún, modificarla; esta circunstancia genera en ellos una dependencia emocional que parece obligatoria, por ello, es necesario que los individuos se reconozcan a sí mismos para que emprendan la lucha hacia su liberación irremediable.

Los oprimidos han sufrido vejaciones, privaciones que los han marcado, y deben liberarse de esta condición, sin que esto signifique transformarse en opresores. Este planteamiento puede deberse a las creencias cristianas del autor. El concepto de libertad adquiere relevancia en la tensión opresor-oprimido, unos por perderla y otros por tener que enfrentarla como un bien propio. Como se refiere al concepto de libertad, entonces se plantea un cruce con el proceso de liberación y el mecanismo es la alfabetización, encontrar verdades, descubrir conceptos y elementos de los cuales las clases desposeídas habían sido relegadas. La alfabetización por ende constituye un puente a la liberación real, para generar capacidades y pensamientos propios. Es necesario comprender el sufrimiento de los pobres y la necesidad de terminar con esa opresión que no es solo material sino que también espiritual. Desde ahí se comienza a reforzar el concepto de pedagogía de la liberación, ya que se enfatiza el concepto de revertir la deshumanización vivida durante largo tiempo.

Este dilema del oprimido es en términos reales una situación muy compleja de enfrentar, porque tiene relación con planteamientos existenciales. Por esta razón Freire plantea que estos dilemas están asociados a un parto doloroso, puesto que detrás de esta superación anhelada, necesariamente debe nacer un hombre nuevo, que tenga la capacidad concreta de superar realmente esta contradicción. Un aspecto importante a destacar en esta sección del libro dice relación con que en el planteamiento de Freire, no hay una liberación del hombre en forma individual, sino más bien está enfocada a un constructor colectivo que emana como un cuerpo, la posibilidad concreta de obtener una liberación humanizadora y que trascienda en el tiempo.

Esta pedagogía se basa en muchos aspectos, el principal y muy importante es que no debemos, ni dejemos las cosas para un después, hay que saber hablar y escucharnos. Cada quien tiene sus propias necesidades y piensa diferente, pero nuestro error en no darnos cuenta que todos, somos iguales… nuestra manera de pensar tiene que enfocarse en el cambio y tenemos que estar en conjunto para que lo haya, porque si puede ser posible. Para concluir y citando sobre lo leído, tanto los opresores como los oprimidos tienen que liberarse, poco a poco; no será fácil y más aún a los opresores porque ellos después de estar arriba, por nada quieren bajar. Pero con el tiempo todo será diferente. Los opresores deben reflexionar y los oprimidos liberarse y ser mejores cada día.

La teoría de Freire dice que nosotros los estudiantes no debemos de ser oprimido personas que nada más sirven de papeleras donde los docentes colocan conocimientos por lo contrario debemos ser participativo e interesarnos por investigar para cada día saber más y esos conocimientos ponerlos en práctica e inculcárselo a los demás. Por otro lado entre el profesor y el estudiante debe de haber una reciprocidad de saberes, ya que ninguna persona sabe todo por lo contrario todos aprendemos de las experiencias de los demás y sobre todo respetar la opinión de los demás.

El oprimido tiene que liberarse psicológicamente para no convertirse en opresor porque ellos tienden a “identificarse con su contrario”. Como ejemplo concreto, Freire menciona el caso de los oprimidos que quieren la reforma agraria, “no para liberarse, sino para poseer tierras y, con éstas, transformarse en propietarios o, en forma más precisa, en patrones de nuevos empleados”. Ambos los opresores y los oprimidos, temen a la libertad, pero por razones diferentes. “En los oprimidos el miedo a la libertad es el miedo de asumirla. En los opresores el miedo de perder la “libertad” de oprimir”.

Freire reconoce que la liberación de la opresión no vendrá fácilmente. “La liberación es un parto doloroso”, nos dice, pero el hombre nuevo que nace de este parto será capaz de superar la dinámica opresor-oprimido y crear una sociedad donde el bienestar de su gente no está basado en la explotación de algunos hombres por otros.

Freire propone que el acto de solidarizarse con los oprimidos es necesario para construir el camino hacia el hombre nuevo. Pero este camino no puede resultar de acciones paternalistas hacia los oprimidos, pues terminaría “manteniéndolos atados a la misma posición de dependencia”. El opresor sólo se solidariza con los oprimidos cuando su gesto deja de ser un gesto ingenuo y sentimental de carácter individual, y pasa a ser un acto de amor hacia aquellos; cuando, para él, los oprimidos dejan de ser una designación abstracta y devienen hombres concretos, despojados y en una situación de injusticia: despojados de su palabra, y por esto comprados en su trabajo, lo que significa la venta de la persona misma. Sólo en la plenitud de este acto de amar, en su dar vida, en su praxis, se constituye la solidaridad verdadera.

No es ajeno a una sociedad opresora enfocarse en la violencia manifestada por los revolucionarios, pero Freire señala que “es en la respuesta de los oprimidos a la violencia de los opresores donde encontraremos el gesto de amor”, porque “les restauran la humanidad que habían perdido en el uso de la opresión”. Sin embargo, cuando el opresor obstaculiza al oprimido en su “búsqueda de afirmación como persona”, comete un acto de violencia porque “hiere la vocación ontológica e histórica de los hombres: la de ser más”. Aquí Freire enfatiza que esta lucha no tiene sentido si es solamente para cambiar de lugar con los opresores: “lo importante es que la lucha de los oprimidos se haga para superar la contradicción en que se encuentran; que esta superación sea el surgimiento del hombre nuevo, no ya opresor, no ya oprimido sino hombre liberándose”.

A los opresores no les será fácil aceptar la caída de su posición de poder, porque indoctrinados en una cultura de dominación, se sentirán oprimidos afuera de ella. “Todo lo que no sea su derecho antiguo de oprimir significa la opresión”. La raíz de su problema es su percepción de los oprimidos como “objetos, cosas”. La violencia opresora “pasa de una generación de opresores a otra”, enraizada en una cultura de dinero y posesiones con una concepción materialista de la existencia humana.

Es por esto por lo que, para los opresores, el valor máximo radica en el tener más y cada vez más, a costa, inclusive del hecho del tener menos o simplemente no tener nada de los oprimidos. Ser para ellos, es equivalente a tener y tener como clase poseedora.

Sólo cuando los oprimidos descubren nítidamente al opresor, y se comprometen en la lucha organizada por su liberación, empiezan a creer en sí mismos, superando así su complicidad con el régimen opresor. Este descubrimiento, sin embargo, no puede ser hecho a un nivel meramente intelectual, sino que debe estar asociado a un intento serio de reflexión. El diálogo crítico y liberador, dado que supone la acción, debe llevarse a cabo con los oprimidos, cualquiera sea el grado en que se encuentra la lucha por su liberación. Diálogo que no debe realizarse a escondidas para evitar la furia y una mayor represión del opresor.

Cultura de la dominación
La superestructura es la conciencia que sobre si tiene la sociedad; la cultura dominante expresa la conciencia de clase de quienes son dominantes (grupos de poder por ejemplo).
La cultura de la dominación presenta:

a. Una ideología de la sociedad descriptiva, no causal ni científica.

b. Una visión de la conciencia estática, a histórica, evitando que se asuma una visión crítica y consiente de las cosas.

c. Expresión de interés de los grupos dominadores o de poder.
d. Orientación hacia aspectos que “distraigan” la atención sobre intereses fundamentales, (deportes, sexo, etc.).

Los medios de comunicación social presentan las siguientes características:

1. Predominio de imagen y sonido.

2. Universalización de la comunicación.

3. Homogenización del público.

4. Comunicación directa, afectiva y sensorial (memos reflexiva, racional).
Frente a esta cultura de conminación se observa en la sociedad, generalmente:
a. Problema visto en términos económicos.

b. Tendencia de los perceptores a encerrarse.

c. Incapacidad para reaccionar.

d. Evasión de los problemas centrales.

e. Desconfianza en las personas y organizaciones.

(José M. Lopez Moscoso “Aspectos Psicológicos de la Comunicación” 2015, Arequipa, pág. 380-384)

Una de las novedades en el texto Dominación y liberación3 (3Salazar Bondy, Augusto. (1995) Dominación y liberación. Lima: Universidad

Nacional Mayor de San Marcos, Facultad de Letras y Ciencias Humanas,

Fondo Editorial).

A mi parecer, es la categoría de dominación que es utilizada para desplazar la de dependencia. Sin duda, no tiene la misma carga significativa hablar de “cultura de la dependencia” que aquella otra forma de denominación que es el de “cultura de la dominación”.

Por decirlo de algún modo, la segunda categoría significa de mejor manera la huella de la colonización, ya que se la puede entender como una noción más dura. Según el planteamiento del filósofo peruano, los pueblos por muchas razones pueden considerarse como dependientes, incluso las sociedades desarrolladas serían dependientes, pero nuestros pueblos además de esa dependencia que está presente en cualquier proceso de relación, hemos sido dominados. Salazar Bondy nos habla de este problema considerando las raíces que se dan en la filosofía existencial, la fenomenología y el marxismo, desde aquí llega a la conclusión de que las culturas dominadas deben hacer conciencia de su inautenticidad.

Hacer conciencia sería para nosotros comúnmente despertar.

 Lo inauténtico esa aquello que se basa en lo ajeno lo que no es nuestro, lo que no nos pertenece. Y como bien los dice Salazar Bondy lo ajeno es lo que nos tiene dormida la conciencia apartada de la realidad histórica en la que le corresponde pensar: “Hay en la inautenticidad la conciencia de que ciertos valores o realidades están mistificados o de que lo real o lo valioso no se ha cumplido y, al mismo tiempo, la aceptación de aquello cuya vaciedad o negatividad se reconoce.

Una forma muy común de inautenticidad es la imitación”4

(Salazar, 1995, p. 71).

Resulta fundamental una liberación que se encienda, que se ponga en práctica en la cultura y no sólo en la filosofía, cuando Salazar Bondy nos anuncia su propósito en

“La cultura de la dominación”: “…nuestro propósito es criticar e interpretar, no meramente describir, la cultura de hoy” (Salazar, 1995, p. 70).

Las consideraciones de Salazar Bondy sobre educación, las cuales son incluidas en este texto como elementos centrales para una estrategia que intervenga en la cultura, ya que la educación debe estar orientada desde las necesidades que resiente la sociedad.

El texto “Carácter y problema de la educación” dice lo siguiente:

“Lo que define a la educación como tal en esta trama de individuos sujetos al cambio es el término a que apuntan las acciones y los resultados juzgados de acuerdo con un modelo social que funcione como patrón valorativo” (Salazar, 1995, p. 266).

A mi modo de entender una tesis central, de los postulados de Salazar Bondy, está en torno a la posibilidad de una filosofía de la liberación que rompa con aquella práctica académica institucionalizada que está al servicio de la dominación. El planteamiento básico es que la filosofía latinoamericana se encuentra en el momento histórico en el cual puede desarrollarse de manera autónoma con respecto a la occidentalización del pensamiento desde la vertiente eurocéntrica. La categoría central aquí es la de filosofía defectiva, suponiendo aquí la referencia a la filosofía como disciplina académica: “Cuando he hablado aquí de filosofía he asumido lo que todos pensamos cuando hablamos de ella como un cuerpo sistemático de elaboraciones conceptuales…” (Salazar, 1995, p. 160), no desconoce Salazar Bondy otras posibilidades no disciplinarias, en cuanto la filosofía puede ser concebida como una cierta forma de organización del saber y no una disciplina particular, esto es claro cuando nos dice: “En todo caso la filosofía debe buscar el contacto con todo lo otro, en lo cual está el pueblo” (Salazar, 1995, p.160). Sin embargo, el autor en su crítica estará referido a aquella concepción más reductiva de la filosofía.

También quiero rescatar la claridad conceptual en el estilo de escritura y en cierta actitud por dejar establecido un significado preciso a los conceptos fundamentales que operan como categorías. Con esto quiero volver a una afirmación que hice más arriba en cuanto a que este autor es un conocedor de las principales corrientes filosóficas del siglo XX, a las ya mencionadas existencialismo, fenomenología y marxismo habría que agregar, el claro estilo analítico presente en afirmaciones como las siguientes: “Conviene definir de antemano algunos términos principales empleados en nuestro trabajo, los cuales no siempre tienen uso uniforme en el lenguaje filosófico, científico o cotidiano” (Salazar, 1995, p. 70).

Desde el punto de vista de la imposibilidad de alcanzar la autorrealización, es comprensible que Salazar Bondy haya concluido que ello se debía a que la nuestra era una cultura de dominación y, debido a ello, nuestro pensamiento está enajenado.

Lo cual conduce este trabajo a señalar uno de los cuestionamientos a esta postura, tal crítica apunta a lo complicado que es responder a cómo es posible que de una cultura enajenada y un filosofar también enajenado pueda surgir un pensamiento propio y liberador.

En opinión de Salazar Bondy la filosofía es una representación mistificada de una comunidad, por lo que entonces la filosofía académica es una cultura de enclave, sobre todo la latinoamericana, debido a que está aislada del resto de la vida real de una sociedad. Por lo que entonces el dilema está en cómo lograr una filosofía verdaderamente auténtica que considere el contexto de la circunstancia de quien filosofa.

1.39. Presencia de la dominación 

1Pretende revalorizar y defender Ángel Rama la cultura latinoamericana contra sus supuestos detractores. Opera implícitamente con un concepto neutro de cultura que haría posible pensar en  productos culturales desgajados de conjunto de la expresión cultural de un pueblo sin pérdida de sentido, o en una unidad cultural objetivo que sería relativamente autónoma de la condición histórico-social de la colectividad global latinoamericana. Aunque Rama no formula expresamente ninguna de las dos alternativas, no puede ser otra su posición pues niega, como voz de la desesperanza, el reconocimiento de la naturaleza defectiva de nuestra cultura y el hecho de que en la América Latina hay una cultura tipificable por el subdesarrollo, expresión por tanto de esa condición, una cultura que, teniendo en cuenta su raíz profunda, es correcto llamar cultura de la dominación.( 1Augusto Salazar Bondy “Dominación y Liberación” pág. 127-128

Publicado en Expreso, Lima, 16 abr. 1972, p. 23. Nota de los editores)

Una cultura que tomada en su conjunto, puede ser calificada de cultura de la dominación, ofrece una serie de caracteres significativos y muy claramente perceptibles: tendencia imitativa, falta de vigor creativo, inautenticidad en sus productos, desintegración, desequilibrio y polarización de valores, entre otros. Este es el caso de la cultura latinoamericana tal como ella se presenta no solo en el pasado sino también en nuestros días

El carácter imitativo de las principales manifestaciones culturales latinoamericanas ha sido subrayado más de una vez y no necesitamos insistir aquí en ello. Con este carácter se vincula la falta de vigor creativo y de originalidad de nuestra cultura, sobre todo en las áreas de más impacto espiritual. No hay en efecto una aportación latinoamericana propia, un impulso generador de nuevas tendencias y corrientes, con repercusión mundial, en la ciencia, la filosofía, la ética, el derecho, la religión e inclusive el arte. Este aserto no debe ser confundido con una negación simplista de la existencia de rasgos culturales locales o de manifestaciones peculiares a las diversas  naciones latinoamericanas o al conjunto de nuestra América (como es el caso del lenguaje a que se refiere Ángel Rama y merece tratamiento especial). Pero no estos rasgos y manifestaciones no prueban originalidad cultural ni contribución de real fuerza creadora.

1.40. CULTURA DE LA DOMINACIÓN Y DE LA LIBERACIÓN

2Reconocer el fenómeno de la cultura de dominación, quebrar los mitos de la supuesta occidentalidad de nuestra cultura, aceptar el hecho del carácter defectivo de las realizaciones culturales que prestan su fisonomía a las normas latinoamericanas es, por tanto, no solo despertarnos a la conciencia plena de nuestra realidad con su ingrediente de crisis, sino además dar su lugar a las virtualidades liberadoras que ella encierra y potenciarlas al máximo, ósea, reconocerlas como embrión de una cultura revolucionaria y activar su capacidad de generar una cultura latinoamericana y este doble efecto que tiene la concientización acerca de la crisis cultural de nuestros pueblos, es lo que busca y logra expresar Leopoldo Chiappo cuando habla de una cultura en emergencia, ósea, una cultura que exterioriza y vive una crisis y que en este trance mismo es capaz de eclosionar como novedad humana.( 2Augusto Salazar Bondy “Dominación y Liberación” pág. 139-140)

Concientización y conciencialización
1.41. Concientización

Acción y efecto de crear conciencia entre la gente acerca de un problema o fenómeno que se juzga importante.

El Proceso de Concientización

El proceso de concientización, la acción cultural se hace revolución cultural, en la conexión entre proceso educativo y praxis política. Por eso, en la visión de Paulo Freire, “El sentido pedagógico, dialógico, de la revolución, que es también revolución cultural, debe acompañarla en todos sus momentos”. Porque implica esfuerzo de rechazar la cultura dominante, antes que la revolución se haya hecho realidad
.| Pedagogía del oprimido, Autor Paulo Freire
 La concientización es la mirada más crítica posible de la realidad, y que la desvela para conocerla y conocer los mitos que engañan y que ayudan a mantener la realidad de la estructura dominante.

Los principos de orientacion de la teoría de concientización

Son los siguientes pasos:

-Hacer participar a los actores en la organización de sus experiencias de aprendizaje y darles la oportunidad de tomar decisiones y asumir responsabilidades.
-Establecer una relación entre la sensibilización con el ambiente la adquisición de conocimientos prácticos, la actitud para resolver problemas.

-Ayudar a que los actores descubran los efectos y causa reales de los problemas.

1.42. El proceso de concientización se resuelve atravéz de las siguientes fases:

 -Primera fase:Es la motivación o sensibilización

-Segunda fase:Es la capacitación

-Tercera fase:Es el diagnóstico

-Cuarta fase:Es la estructuración de la gestión

-Quinta fase:Es la formulación de los proyectos
Todas las fases son importantes; sin embargo, especial peso tienen la primera y la tercera, porque han sido la columna vertebral de la intervención y, además, son transversales al resto de las fases.
Educación popular y procesos de concientización

 Educación popular es una acción que se piensa en sí misma, toda práctica educativa tiene una explicación política
.  |Interpretación del autor Julio Barreiro

 |Educacion popular y procesos de concientización Julio B.

Educación popular

*El pueblo es sujeto de su historia opresión            liberación 

*No es consciente de su condición de opresión

*Transitivo-critica 

*Conciencia de opresión

* Existencia oprimida                    oprimido

1.43. Proceso de concientización

-Realizando acciones colectivas, críticas y organizadas.

-Preparando grupos populares para que actúen como “agentes conscientes” del ámbito social.

-Utilizando como instrumentos para esto los programas de educación popular.

La concientización nos invita a asumir una posición utópica frente al mundo, ya que Freire, presupone en su acción educativa un principio-esperanza, donde la utopía no es irrealizable, sino asume la realización de un proyecto por una sociedad más humana y más justa, engloba “Los hombres pueden cumplir la necesaria condición de estar en el mundo, porque están en condición de tomar distancia de que engloba en la educación y en la praxis, un mensaje de liberación”. 

Freire subraya la conexión entre educación y política, ya que no es posible llegar a la conciencia crítica a través del simple esfuerzo intelectual, sino en la praxis, en la unión autentica entre reflexión y acción.

1.44. Educación y concientización

“Para Freire, la educación es un evento gnoseológico, ejercicio de la libertad, aproximación crítica a la realidad (Freire, 1974). Esto es así porque su enfoque muestra críticamente la íntima relación y la armonía que deberían existir entre la práctica y la teoría.”
 |Educación y concientización Autor Paulo Freire

Presenta de manera consistente y explicita las conexiones que existen entre los fundamentos filosóficos y los principios de la práctica educativa.

 Freire da a conocer que tiene que ver relación entre la teoría y la práctica, no bebe ser únicamente la teoría, sino llevarlo a la vida real poner en práctica la teoría, llevarla a la sociedad en la que el individuo se va a desenvolver y desarrollar, ambos están unidos y no pueden ser separados. Freire a esto le llama en uno de sus principales principios “Práctica-teoría-práctica”.

Si en las universidades iniciaran desde los primeros semestres a practicar lo que van aprendiendo se tendrían mejores profesionales, ya que no saldrían de la universidad con teoría para practicar unos años y después ser profesionales, sino que salgamos con esos conocimientos ya realizados.

“La pedagogía y la filosofía educativa de Freire se centra en el potencial que el ser humano tiene para la libertad y la creatividad en medio de una realidad histórica de opresión cultural y político-económica. (Schipani, 1984).”

El hombre tiene la capacidad de liberarse, sin embargo han sido los años en que se han vivido en la privación y limitaciones, incluso muchos aun la siguen viviendo, solo es cuestión de que el hombre quiere iniciar a ser el mismo y tomar las riendas del asunto.

 Freire quiere aplicar esto en la educación como bien menciona en la educación bancaria, lo único que se hace es depositar en el niño dicha información, impidiendo a que el alumno genere la creatividad y el análisis, pero se ha vivido bajo limitaciones ya que se ve normal que el maestro de toda la información y el alumno solo sea receptor de dicha información.

Freire quiere aplicar esto en la educación como bien menciona en la educación bancaria, lo único que se hace es depositar en el niño dicha información, impidiendo a que el alumno genere la creatividad y el análisis, pero se ha vivido bajo limitaciones ya que se ve normal que el maestro de toda la información y el alumno solo sea receptor de dicha información.

Esto es lo que Freire quería lograr, pero hubo bastantes limitaciones que no lo dejaron iniciar a que se diera, sin embargo el abogaba para que el hombre se diera cuenta de todo lo que los estaba limitando, que dejaran y salieran de esa esfera que se nos pinta de color de rosa y fueran más allá, que iniciaran esa reflexión para ser hombres críticos y conscientes de lo que pasaba e iría pasando sino ponían manos a la obra.

 “Primero, la concientización debe verse como un proceso disciplinado e intencional de acción y educación, que Freire denomino Acción cultural.”

Freire trataba de que no nos quedaremos estáticos con lo que ya aviamos actuado, sino que siempre estamos en continuos cambios los cuales van a necesitar diferentes formas de actuar, el estar siempre activos en la sociedad, no conformarnos ni estancarnos, es decir hacerlo con toda intención y no solo por hacer.

 “La concientización conlleva un doble requerimiento utópico: por un lado, denunciar la deshumanización, la opresión y la alineación: por otro, anunciar estructuras alternativas para la humanización y liberación.”

Ese doble requerimiento que menciona Freire es muy importante, de nada sirve que alguien esté generando cambios de liberación y humanización, sino denuncian aquel que la está viviendo, si no se hace nada al respecto, ya no sería coherente con lo que están tratando de generar.

 “Por tanto, el afirma que la concientización debe ocurrir simultáneamente con el proceso de alfabetización o post-alfabetización, dado que la palabra no es algo estático o desconectado de la experiencia existencial de la gente, sino más bien una dimensión de su pensamiento-lenguaje acerca del mundo.”

Sería muy bueno que se diera este proceso ya que a uno como alumno nos empiezan a enseñar sin explicarnos el porqué de las cosas, por ejemplo por qué 5x5 es 25, únicamente lo que importa es que se memoricen el resultado sin hacernos conscientes de lo que realmente da como resultado el numero25. 

Entonces si se inicia a concientizar desde que se van aprendiendo la alfabetización, sería diferente y no nos costaría trabajo el analizar, criticar y explicar.
“Según Freire (1974), la concientización facilita el aprendizaje en torno a las “perspectivas de sentido”, definidas como estructuras psicológicas integradas por distintas dimensiones tales como pensamiento, sentimiento y voluntad.
Totalmente de acuerdo,  en opinión personal estoy estudiando Cs. de la Comunicación(periodismo) vemos muchos temas relacionados a este, el hecho de que la concientización facilite el aprendizaje es muy cierto ya que a través de este estamos haciendo reflexionar a las personas ya que por el cual estamos desarrollando la habilidad de pensar, sentir y expresar.
1.45. Proceso de la Conciencialización:

Aunque pareciera opuesta a la concientización, la Conciencialización, es en parte un aspecto del proceso de liberación.

Entre las características de la Conciencializacion se tiene:

a. El descubrimiento del propio valor en el contexto social.

b. La capacidad de renovación y actualización.

c. Determinación de ideales que permiten salir de la trampa de las circunstancias.

d. Identificación con su propia capacidad de compromiso, dialogo, creatividad y libertad.

e. Asumir que el trabajo y la acción organizada son aspectos fundamentales del proceso de Conciencializacion y de liberación.

La cultura de liberación 
Dussel formula la siguiente definición amplia de liberación la cual se aplica en general a todos los momentos analépticos.

“La liberación es anárquica (en griego significa: más allá del principio) por cuanto el origen de su metafísica actividad… es el otro, el que está más allá del sistema, de la frontera del orden establecido. La liberación es el movimiento mismo metafísico por el que se traspasa el horizonte del mundo. Es el acto que abre la brecha, que perfora el muro y se adentra en la exterioridad insospechada, futura, nueva en realidad. La liberación, acto del oprimido por el que se des-oprime.

La libertad es la mejor educadora de los hombre libres.

Sin libertad, la independencia del espíritu solo puede ser 

Privilegio de unos pocos

(Luis Fabre, ¿Qué es la anarquía?, Edic. “Tierra y libertad”)

Amílcar Cabral decía en sus textos que la lucha de liberación es un hecho cultural y un factor de cultura. Evidentemente cuando Cabral planteaba el problema de la cultura lo hacía analizando las primeras expresiones de un pueblo dominado, explotado, prohibido de ser; y así, cuando discutía las primeras señales de un proceso de liberación, buscaba expresar una cierta valoración de su cultura nacional.

Cuando Amílcar analizaba el factor cultural, al cual llamo resistencia cultural, no estaba tomando a la cultura como algo que pudiese ser en sí y por si un factor fundamental del proceso de liberación.

Él sabía muy bien que las manifestaciones culturales de cualquier sociedad expresan los niveles en que se encuentran las fuerzas productivas de la sociedad y que, al mismo tiempo, en función de la orientación que estas reciben, conforman un cierto modo de producción, desde el cual se dan las relaciones sociales.

La expresión cultural nos remite a las bases materiales y al modo de producción que una sociedad tiene en determinado momento. Por ello no se puede negar la existencia de la cultura, a no ser que se tenga una visión reaccionaria de la cultura y, por lo tanto, elitista y falsamente académica. Negar la cultura de un pueblo seria confundir la libertad de los pueblos con su cultura. Esto podría llevar a la afirmación de que los pueblos que no tienen libertad no son cultos, y eso sería muy grave.

Por ello, hablar de libertad y cultura implica hablar de dominación y cultura. No puedo reconocer la relación entre cultura y liberación si no se reconoce la relación que hay entre cultura y dominación, que se desarrolló en el anterior subtema. Si no hubiese cultura y denominación no se podría hablar de cultura y liberación, ya que estas dos se anteponen mutuamente.

Para el individuo una cultura de la libertad conlleva libertad en el pensar, en el decir, expresando sin miedos lo que es y lo que se piensa, libertad en el actuar en acuerdo a los valores de conciencia, libertad para participar sin temor a represalia alguna.

Ahora hablaremos un poco de la libertad en la cultura occidental y en América Latina. Como fue incorporándose en la sociedad. Para ello aremos referencia a dos escritores que hablan de este tema que son: Enrique Dussel y Rafael  Gómez

.

1.46. La libertad en la cultura occidental

En la cultura occidental se ha aprendido con experiencias dolorosas, que cualquier realización ha de hacerse con el modo de la libertad. Es la libertad la que debe trabajar por la igualdad y por la concordia de la paz. La libertad es el modo de realizarse de la justicia. 

Cuando se sigue el hacerse de la cultura occidental se descubre el hilo conductor de esa libertad e independencia personal que no entiende de otra rendición que no sea la que se da en el amor. 

La libertad es la que nos abre el camino a la igualdad, porque para defender con honradez mi libertad primeramente tengo que reconocer la misma libertad del otro.

La libertad es el método para una progresiva realización de la justicia y de una igualdad, ya que esta no excluye a nadie y a la vez acude, en primer lugar, a quienes más lo necesiten.

La cultura occidental ha llegado a eso después de un larguísimo y trabajoso recorrido, pero todavía queda mucho por hacer. La cultura occidental tiene raíces fuertes capaces de nuevos brotes. Pero, como toda cultura, hay que cultivarlos con instituciones funcionales y no al servicio de unos pocos, pero sobre todo con el trabajo diario de millones de personas, a golpe de honradez y de profesionalidad, es decir, de un trabajo bien realizado.

“La libertad, Sancho es uno de los más precisos

Dones que a los hombres dieron los cielos, con ella no puede 

Igualarse los tesoros que encierra la tierra ni el 

Mar encubre, por la libertad así como por la honra

Se puede y debe aventurarse la vida, y, por el 

Contrario, el cautiverio es el mejor mal que puede 

Venir a los hombres.”

(Miguel de Cervantes Saavedra, Don Quijote de la Mancha,

Segunda parte, cap. 58)

1.47. La libertad en América latina

El proceso político de liberación se jugó en definitiva en la liberación social nacional periférica de las clases campesinas y obreras.

Para Dussel, la clave de la liberación política parece ser la hegemonía del proceso por las clases oprimidas. Este proceso no es otro que el de la revolución social.

La revolución social, con todo y ser esencial y básica para la liberación política, no constituye la única, ni toda la solución de la alineación al nivel nacional. Las luchas culturales y generacionales tienen que darse en otros planos, también si la alteridad de las nuevas generaciones ha de afirmarse. La liberación que tiene que ocurrir a estos otros niveles es llamada por el escritor “la Revolución cultural”

En América Latina se está dando una invasión cultural, a través de las instituciones de educación formal, pero más aún, a través de los medios de comunicación masivos (el radio, por ejemplo, llega a los más remotos caseríos y zonas campesinas). “Estados Unidos elabora y emite más del ochenta por ciento de mensajes que se consume en América Latina por diarios, revistas, radio, cine, televisión “

Una pedagógica liberadora tiene lugar cuando los padres desean que el hijo se desarrolle y estén listos para permitir que esta ocurra. Una orientación amorosa, el cuidado y la disciplina tienen lugar en beneficio del niño.

Una pedagogía liberadora también requiere que los padres aprendan a oír la voz del hijo, la revelación de su novedad.

Las clases oprimidas son los sujetos fundamentales de la liberación pedagógica que tiene que darse en Latinoamérica. La liberación pedagógica tiene que ver con aspectos cuantitativos y cualitativos. Muchas personas pobres son analfabéticos y no educadas. Este es un problema cuantitativo. Pero más grande aun es el hecho de que estas personas no tienen conciencia crítica los cuales son las razones que causan y mantienen opresión. Este es el problema cualitativo.

Dussel afirma, siguiendo a Freire que las masas oprimidas han vivido bajo la dominación y la han sobrellevado, hasta el punto de que han introyectado la denominación en tan alto grado que su alteridad, su palabra, ha sido suprimida. 

La liberación pedagógica significa que los oprimidos puedan estar en capacidad de pronunciar su palabra, de afirmar su alteridad.

La cultura popular de América Latina esta oculta, latente, pero no totalmente destruida. Se puede ver manifestaciones de ella en la música y otras expresiones artísticas, la pedagogía de liberación bebe en el pozo profundo de la cultura popular, fomentando a su vez, el rescate y desarrollo ulterior de dicha cultura. La cultura popular, aun cuando es una cultura oprimida es la expresión de la trascendentalidad interna del pueblo oprimido: encarna sus valores, concepción del mundo, tradiciones, costumbres, representaciones simbólicas, religiosidad, etc., que son aspectos de la revelación de la alteridad de un pueblo. Como tal, la cultura popular viene a ser la palabra suprimiendo del otro; a la vez que hay que dejar que sea pronunciada y expresada.

En lugar de buscar la domesticación del discípulo la pedagogía de la liberación busca estimular la afirmación de la alteridad, a través de una educación dialógica, que fomente la creatividad, el mutuo respeto por la alteridad, la apreciación de los valores autóctonos y la cultura del pueblo. Una liberación pedagógica ha de conducir a una sociedad marcada por la cooperación en lugar de competitividad individualista; a naciones listas para ejercer su soberanía, a disciplinas científicas y tecnológicas que no sean meras copias de un saber foráneo, ajeno y sin pertinencia a los problemas concretos de los países latinoamericanos. 

Por medio de una pedagogía que haga posible la afirmación de la exterioridad del otro, florecerían las artes autóctonas, se daría una utilización óptima de los recursos naturales y los ciudadanos de los países de América Latina podrían crear y disfrutar auténticas democracias socialistas.

La educación formal debe ser transformada profundamente por una liberación pedagógica. Esto implicaría una transformación radical del sistema escolar, de la educación técnica y universitaria. Sin embargo, ninguna transformación pedagógica radical podría ocurrir bajo las presentes condiciones políticas y económicas en América Latina. No obstante, la liberación pedagógica puede iniciarse desde ya.

Dussel considera que la liberación política es la clave de todas las demás.

La liberación política aporta ciertos cambios estructurales en la estructura del poder, que son la garantía necesaria para la emergencia de nuestras relaciones eróticas y pedagógicas.

Dussel habla de que los tres momentos fundamentales de la proximidad es: el político, el erótico y el pedagógico.

Estos momentos son encuentros humanos concretos; encuentros analépticos. Como tales, estos son momentos estratégicos que pueden constituir situaciones de opresión o liberación.

Cuando en el encuentro la alteridad del otro es negada y violada por el mismo que opera como una totalidad totalizante, nos encontramos ante un caso de opresión o dominación.

Cuando, por medio de la ruptura analéptica, la palabra del otro es expresada en toda su alteridad sin que dicha expresión sea reprimida o suprimida, y el rostro del otro son aceptados en servicio amoroso, en justicia, entonces nos encontramos ante un caso de liberación.
Conclusiones
PRIMERA: El aprendizaje es una de las funciones mentales más importantes, cabe recalcar que no en todos los contextos se aprenda de la misma manera, es decir un ejemplo claro seria la enseñanza en el colegio, cuyo aprendizaje se enfoca a la formación personal (valores, principios), en cambio la universidad está enfocada a la formación meramente profesional.

Sea cual sea el tipo de aprendizaje  siempre será de vital importancia ya que nos enseña a reconocer nuestra propia capacidad de hacer lo que antes no podíamos hacer, “aprender a aprender”, y ello es una de las actividades más importantes que podemos realizar en nuestra vida.

SEGUNDA: Educación y comunicación son procesos inseparables. El concebir el proceso educativo  como proceso interactivo y comunicativo permite trabajar sobre las posibilidades comunicativas de los que aprenderán. La utilización de técnicas participativas y de trabajo grupal hace que el aprendizaje no se asocie a un ambiente tedioso, aburrido, sino estimulante y creativo, donde cada cual asume responsabilidades y construye su conocimiento.

El utilizar estos recursos no tiene el fin de divertir a los que se educan, sino el de ensayar nuevas estrategias de trabajo en la búsqueda de mejores resultados. Propongámonos que los niños quieran su lengua y la disfruten, no la padezcan. Sólo así crearemos premisas imprescindibles para que lleguen a expresarse mejor cada día.

TERCERA: Bruner mantiene muy claramente su posición en la importancia que tiene en el aprendizaje, el hecho que el individuo adquiera las herramientas necesarias para la resolución de las situaciones que se le presenten. Además, en todo momento rescata que los conocimientos nuevos que se presentan al estudiantes deben estar relacionados con los que ya posee.
Es fundamental mencionar que la motivación, así como las adecuadas estrategias de enseñanza son elementales para el aprendizaje de los niños y las niñas. Para ello, el educador debe, dentro de su planificación, tomar en cuenta aspectos sociales, familiares, culturales y otros, de manera que el aprendizaje realmente sea asimilado por el sujeto.
Dentro del desenvolvimiento de los procesos de enseñanza aprendizaje, la forma en como aprenden los estudiantes, y el ritmo en el cual lo llevan a cabo, debe ser tomado en cuenta a la hora de realizar la planificación de la instrucción.

CUARTA: Los medios en el proceso de aprendizaje son importantes porque gracias a ellos podemos comunicarnos y socializar con las demás personas ya que influye mucho porque día a día se aprenden más cosas y de las cosas que aprendemos enseñamos a nuestras familias, hijos, hermanos, etc.

Este proceso es fundamental para el desarrollo de las personas sin esto no podríamos tener una buena comunicación.

QUINTA: Esperamos que hayas aprendido a identificar los distintos medios de comunicación el poder que tiene y valores su importancia, sepas defenderte ante ellas con una actitud crítica, activa y selectiva, descubriendo en sus mensajes la información objetiva, de la que no lo es.

Contestando a la pregunta de la introducción se puede afirmar que el objeto primordial de los medios de la comunicación no es educar sus propósitos básicos son los de transmitir información, entretenimiento y cultura al mayor número posible de receptores, en ocasiones conseguir la mayor audiencia se convierte en un fin último, y los demás objetivos son secundarios 

SEXTA: La comunicación persuasiva si bien es cierto se basa principalmente en un fin lucrativo (lamentablemente) no indica que nosotros debamos mantener esa línea debemos ser mejores y ser persuasivos para el bien común de todas las masa, y no solo para un fin personal, debemos tener en cuenta que es con las aspiraciones y sueños de las personas con las que estaremos jugando.

Las estrategias anteriormente planteadas si las realizas de buena manera serán un arma muy poderosa al momento de expresar tu mensaje u ofertar un producto, practícalas y ten en cuenta que solo la disciplina logra el éxito.

SEPTIMA: Al vivir en una época en que la comunicación personal se pierde cada vez más al ser muy pobre su difusión activa, a pesar de todos los avances tecnológicos y demás, donde la desconfianza y la inseguridad está generalizada y el dialogo se ha vuelto elitista-centralizada para los grandes mandos, y el individualismo y la competencia parece haber triunfado por encima del trabajo conjunto, que es el trabajo de las personas y sus actitudes las que determinaran el futuro de una sociedad egoísta que aun lucha por salir adelante, los pasos antes mencionados son solo una guía a seguir un pequeño grano de arena que espera acerca grande en un inmenso arenal para prevalecer ante la adversidad y mantener la humanidad de las personas, una que está muy próxima perderse.
OCTAVA: Es absolutamente necesario iniciar procesos que ayuden a las personas a aceptar y a entender estas diferencias, puesto que una sociedad que no integre y eduque a sus individuos está destinada solamente a no crecer, a degenerarse; el hecho de no aceptarnos mutuamente basándonos en nada es un acto repugnante que denigra al otro como persona, como ser humano que también es, y que tiene derechos inalienables, como lo es el libre desarrollo de la personalidad.
Teniendo en cuenta que cada persona puede y debe expresarse libremente es mejor meditar un poco antes de juzgar a cualquier individuo por cómo se viste y por cómo actúa, y mejor aceptarlo en su calidad de ser humano independiente y autónomo. Nos deberíamos informar antes de hacer o decir cualquier clase de disparate, que solo generaría más hostilidad entre nosotros y quienes consideramos diferentes.

NOVENA: Si  bien es cierto que los prestamos existieron y existirán a lo largo de nuestra vida debemos tratar de guardar nuestra cultura, estamos demasiado alienados con lengua extranjeras, que si bien, es cierto nos ayudan en nuestra forma de comunicarnos, no significa que tengamos que olvidar nuestra propia lengua, debemos atesorarla ya que es el legado de nuestros antepasados y es parte de nosotros.

DECIMA: Nuestro comportamiento es influenciado por muchos factores, en este caso tenemos que aprender a sacar lo mejor de cada momento formativo que tengamos para asi tener una personalidad excelente.

debemos de tener en cuenta también la manera como nos comportaremos según el contexto en el que nos encontremos y con las personas con la que estaremos en dicho momento, ser siempre el de personalidad asertiva, siendo el que dice lo que debe en el lugar, hora y momento justo, no el agresivo que se basa en la fuerza para obtener lo que quiere ni mucho menos el pasivo que acepta todo sin refutar.

DECIMA PRIMERA: Los medios de comunicación, si bien son indispensables en la sociedad de hoy, también pueden ser un arma de doble filo, ya que si por un lado nos mantienen informados, por el otro tratan de atraparnos, distraernos e idiotizarnos para que tengan nuestra atención y seamos presas fáciles de los verdaderos interesados en controlarnos, que son los políticos para que sean escuchados y mantengan la popularidad de la gente, además de las empresas privadas para sus fines comerciales. 

La regulación de los contenidos de los medios de comunicación está en nuestras manos, depende de nosotros la existencia de estos medios, así que elijamos bien que queremos ver, leer y escuchar. 

DECIMA SEGUNDA: Bueno la opresión es un problema social que no permite la buena comunicación entre los miembros de esta, ya que personas con grandes ideas son oprimidas por otras que se aprovechan de su falta de comunicación y obtienen beneficios de esta, en vez de en cierta forma apoyarlos a superar sus bloqueos psicológicos producidos por los estereotipos sociales, en si los medios de comunicación ya son una forma de opresión por sus mensajes publicitarios.
DECIMA TERCERA: En conclusión la cultura de la dominación nos da a conocer, la cultura que es dominante en nuestro país actualmente y como se dice en los países subdesarrollados mayormente porque según Augusto Salazar Bondy nos dice que la alienación definida como un conjunto de normas de convivencia dada en una cultura o población, se tiene tendencia imitativa lo cual genera desintegración y poca originalidad. Careciendo de un principio integrador lo cual conlleva a la unidad y no a la modernidad.

DECIMA CUARTA: La concientización si bien crea conciencia entre las personas acerca de un problema importante, el proceso que da a conocer es práctico y lleva a la reflexión del individuo dependiendo a las situaciones que se viva , se puede concientizar a la sociedad ello contribuye mucho con las relaciones entre las personas eficientes y capaces. Por ejemplo, tenemos que entender que existen métodos que permitirá a un individuo tomar conciencia con respecto a dichos  puntos importantes  que sean de benéfico para la sociedad o bienestar personal. 

Por consiguiente esta teoría nos demuestra que cada uno de nosotros tenemos la capacidad de lograr un cambio si bien  tenemos diferentes intereses, nuestra conducta y comportamiento dependen de la acción y reacción que demos ante dicha situación.

DECIMA QUINTA: Según Dussel para que haya una cultura de liberación se basa en tres aspectos: la política que vendría a hacer la libertad de los poderes que haya una mayor apoyo hacia la sociedad, la otra es la erótica donde el rol de la mujer debe cambiar, ser igualitario ante el hombre y la última pedagógica donde se busca que los niños sean creativos, sus padres sepan escucharlos y ayudarlos en los que necesita, se busca la creatividad.

En si se busca la justicia, la igualdad ante todos, la cooperación y no la individualidad.
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