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OBJETIVOS DEL TRABAJO

* Realizar un plan de exportacion a tres paises diferentes de los productos cedidos por las
empresas

* Recaudar 1.100kg de alimentos para donarlos a los mas necesitados.

* Realizar una feria solidaria donde exponer los productos para mostrarlos al publico.




ANALISIS DEL ENTORNO

TAILANDIA

Cultura tradicional sin mucha influencia
de inmigrantes.

Forma de gobierno: Monarquia
Economia cerrada (dificil penetracion en
el mercado)

Distribucion: Convergen una manera
tradicional y mas moderna de
distribucion

El sector mas importante para exportar a
Tailandia es el Agroindustrial

La mayoria de productos pueden ser
importados libremente, pero los
agroalimentarios requieren una licencia
del Ministerio de Comercio tailandés.

Octavo pais mas extenso
del mundo

Forma de Gobierno:
Republica

Importancia de
Mercosur

Economia basada en el
sector Servicio

Facil de acceder
mediante transporte
fluvial y maritimo y
también mediante
transporte aéreo.

ARGENTINA CANADA

Segundo pais mas grande del mundo
Forma de Gobierno: Monarquia
parlamentaria

Las principales relaciones comerciales
gue tiene Canada son con Estados
Unidos

Riesgo minimo para invertir en este
pais.

Facil penetracion al mercado

Dificil y costoso el transporte en el
interior del pais debido a la gran
extension del pais y a la existencia de
ciertas zonas inhdspitas.




FICHAS DE COSTES DE
EXPORTACION - TAILANDIA

TAILANDIA




FICHAS DE COSTES DE
EXPORTACION - ARGENTINA

ARGENTINA




FICHAS DE COSTES DE
EXPORTACION - CANADA




FICHA DE COSTES DE
PRODUCTOS

* Coste de producto por unidad

* Coste de transporte
* Coste de seguros
* Coste de aduana

* Otros costes

| | Costes de Exportacian [

| | Costoz de Wenta = Precio de Coste del producto + Transporte+ Seguro+Aduana+iros

Coste del
Producto || Costes de Transporte | Costes de Seguros Costes de Aduana Ctros costes Coste de Tatal
por Unidad




FICHA DE COSTES DE
PRODUCTOS

* Beneficio por unidad.

* Precio de venta del producto.

* Estimado de las cantidades en unidades minimas a vender.

* Volumen estimado de ventas

* Beneficios brutos estimados

* Cuenta de Resultado

| Beneficio por cantidades minimas a Wender
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FICHA DE COSTES DE
PRODUCTOS

* ROI

* Rentabilidad.

* Coste de oportunidad.

* SROI

* Ciclo de vida del producto.
* PIB Anual.

*Posicion del producto respecto al ROI
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FICHA DE COSTES DE
PRODUCTOS
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GESTION DE STOCK

* Coste de almacenaje

Caste de Almacenaje = Caf m“ﬂ:ﬂd” + stock de seguridad)

*Coste de pedido

Coste de Pedido = pemras

cantidades articulo




GESTION DE STOCK

ECONOMIA COLABORATIVA

* Diferentes surtidos = ejemplo aceites.

Coste de stock de aceite. —
| | | | Descripcién Coste Coste Coste

Nombre producto Cantidades |Argentina__ |Tailandia _ |Canada . . .
SPRAY CARBONELL 100 300] 300] 310| Argentina | Tailandia | Canada
ACEITE VIRGEN CARBONELL ml 1 1ml 1200 )| 1200 Coste de | 100 100 100
'ACEITE VIRGEN EXTRA HOJIBLANCA 100 1100 1200 1200 Almacenaje
'ACEITE DE OLIVA GRAN SELECCION AFRUTADO 400 2200 2480 2000 CostedePedido | 7.2 197 1381
TOTAL 800 5800 6380 5910 Total 107,25 107,975 | 107,3875




MEMORIA ESAN

1 »




CONCLUSION

* Complejidad de realizar un plan de exportacion.

* Buena experiencia en general.

* Objetivos cumplidos y superados (2000kg de alimento recaudado).
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