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Introducción
Durante los últimos años el mundo ha disfrutado de los beneficios derivados de la progresiva integración de las economías mundiales. Economías que habían sido autárquicas y cerradas se han abierto y están integrándose en una verdadera economía mundial. Ha surgido un mercado mundial de capital, que permite vastos movimientos de capitales y ha generado una tasa de interés mundial.
Los beneficios de este proceso de globalización son numerosos, y algunos de ellos obvios: 

a) se produce una mejor asignación de los recursos mundiales y, en consecuencia, se incrementa el producto y se elevan los niveles de vida; 

b) debido al mayor acceso a los bienes extranjeros, las personas gozan de una mayor gama de opciones en materia de bienes y servicios; 

c) como consecuencia de la significativa disminución del costo de los viajes (en términos de tiempo y dinero), las personas ahora pueden viajar a lugares lejanos, y 

d) el volumen y la diversidad de la información de que se dispone se ha incrementado enormemente, al tiempo que el costo de obtenerla se ha reducido en forma espectacular

La significación de estos beneficios puede apreciarse fácilmente. Pero, como suele ocurrir, estos acontecimientos también están asociados a algunos aspectos negativos. 
La globalización puede crear o agravar problemas potenciales. En consecuencia, es importante controlar estos acontecimientos negativos para impedir que se desarrollen lo suficiente como para afectar en forma desfavorable la percepción del proceso de globalización y provocar medidas de políticas destinadas a revertir  las tendencias recientes. 

La globalización implica que muchas políticas nacionales pasan a tener efectos más allá de las fronteras de un país. Ello, por lo tanto, origina fricciones entre los acontecimientos descritos anteriormente y las políticas o instituciones nacionales tradicionales que, en gran medida, aún reflejan el entorno y el pensamiento de economía cerrada que existía cuando se desarrollaron originalmente.
 Este conflicto caracteriza a muchos aspectos de política y está tomándose particularmente importante en materia de tributación
Los sistemas tributarios de muchos países se gestaron o desarrollaron cuando el comercio entre los países se hallaba muy controlado y limitado, y prácticamente no existían los grandes desplazamientos de capitales. 
En esa época, los elevados aranceles o los impedimentos físicos al movimiento de bienes desalentaban los flujos comerciales, mientras que los flujos de capital estaban prohibidos, o por lo menos muy controlados
En ese entorno, las empresas operaban en gran medida dentro de las fronteras de sus países, y la mayor parte de las personas obtenían su ingreso de actividades o inversiones en los países en los que tenían su residencia legal. En consecuencia, las autoridades de los países podían gravar los flujos comerciales, las utilidades de las empresas, el consumo y los ingresos personales sin que se generaran conflictos con las autoridades de otros países
Es en ese contexto que vamos a estudiar, la Ley del Impuesto a la Renta y los Principios de Contabilidad  Generalmente Aceptados, así como las Normas Internacionales de Contabilidad  o ahora llamado Normas Internacionales de Información Financiera, las controversia que existen entre ellos y sus consecuencias, en la recaudación tributaria, en la inversión privada y en el comportamiento ético de los contribuyentes.

La Contabilidad  Moderna  es el lenguaje mundial de los negocios, que permite,  el desarrollo de las Finanzas Internacionales, siendo así todos los países  deben usar ese lenguaje para poder informarse  de los estados financieros de las empresas a nivel mundial, así mismo las normas contables tributarias deben ir adecuándose a las normas internacionales de contabilidad , para que no exista diferencias en su contenido y aplicación, postulamos que las normas tributarias respeten los PCGA y las NICs..
El presente  trabajo de investigación se ha dividido en  cuatro capítulos  de los cuales, el Capitulo I  trata sobre el Planteamiento Metodológico, donde describimos la realidad problemática, delimitación  de la investigación, problema de la  investigación, objetivos de la investigación hipótesis de la investigación, variables e indicadores de la investigación ,tipo y nivel de la investigación, método y diseño de la investigación , población y muestra de la investigación, técnicas e instrumentos de  recolección de datos, técnicas de análisis  de datos, justificación  e importancia de la investigación 
El Capitulo II  trata sobre el Marco Teórico: antecedentes relacionados  a la investigación, reseña histórica, base legal, marco conceptual, definición de términos. 

El Capítulo III  trata sobre presentación análisis  e interpretación  de datos  y finalmente el Capítulo IV, sobre conclusiones  y recomendaciones.

CAPITULO I: 
Planteamiento metodológico
1.1. DESCRIPCIÓN  DE LA REALIDAD PROBLEMÁTICA

La tributación existe porque existe el  Estado, nace como una contribución  para satisfacer  sus necesidades.  Es un elemento, que le permite su desarrollo, por medio del cual satisface las necesidades  diversas de la población. Suple deficiencias  y desigualdades de los que menos  recursos tienen. Los ingresos que se recaudan  mediante la tributación deben ser de aplicación eficaz y eficiente   de tal manera que cumpla con su función social.  
Pero  estas  normas  tributarias deberían  ser aprobadas respetando los principios del Derecho Tributario y los Principios de Contabilidad Generalmente Aceptados.

 El  órgano originario principal que tiene poder tributario, como es el Congreso de la República no  está cumpliendo  con su función  de: aprobar normas tributarias, por su falta de especialización, esta función continuamente lo delega al Poder Ejecutivo, abdicando  de su responsabilidad. 

El Poder Ejecutivo con las facultades recibidas, aprueba normas tributarias eminentemente recaudatorias, violatorio de los Principios Tributarios y los Principios de Contabilidad, que son de observancia obligatoria.  Se modifica constantemente las normas tributarias, vía reglamentos, resoluciones, creando una falta de estabilidad tributaria, fomentando la informalidad, y la evasión tributaria.

Pretendemos plantear recomendaciones  normativas , a fin de que al  aprobar normas  tributarias , los órganos con poder , respeten los principios del derecho tributario , y, que estas sean más sencillas  de entender por el contribuyente ,  para que cumpla con el pago del mismo ; las normas tributarias deberían ser estables en el tiempo , no deberían modificarse  premiando  al moroso; plantearemos que  la  LEY DEL IMPUESTO A LA RENTA  sea revisada a fin de que se compatibilice  con los principios de Contabilidad Generalmente Aceptada  tendientes a que no exista  dos bases imponibles, si no uno solo sobre el cual se calcule el Impuesto a la Renta. Consideramos  que  teniendo en cuenta  nuestras recomendaciones se puede mejorar notablemente en la recaudación fiscal y por ende el Estado contar con mayores recursos para la inversión social. 

Es  una investigación  de actualidad, por cuanto el pago  del Impuesto a la Renta, corresponde principalmente  a todas las empresas  que buscan beneficio económico, afectando su liquidez y para el Estado es su  fuente de ingreso más importante.

1.2  DELIMITACIÓN DE LA INVESTIGACIÓN

1.2.1 Delimitación Espacial

El presente trabajo es una investigación teórica y aplicada se llevara a cabo en la ciudad de Lima, cuyos alcances geográficamente  serán a nivel nacional. Además  recogeremos información de otros países,  tales como  Chile, Argentina, México, y España  a fin de comparar  la Ley del Impuesto, a la Renta  y las normas contables pertinentes.
1.2.2 Delimitación Temporal

El periodo que abarca este estudio es desde el año 2005 al momento   actual porque en estos 5 últimos años en el escenario nacional y mundial  se puede aportar casos  y controversias entre el Impuesto a la Renta y las Normas Internacionales de Contabilidad.

1.2.3 Delimitación Social

La dimensión social  involucra  el libre ejercicio de los derechos, libertades  y garantías  de los contribuyentes  en el campo de la aplicación de los tributos .Asimismo involucra  a los poderes del estado que tienen facultades para aprobar  normas tributarias, también a la Administración Tributaria, encargada del cobro de los tributos. Cada una de estas entidades  involucradas  debería desarrollar sus funciones de acuerdo  a sus competencias respetando los principios  que limitan sus facultades, así como en el caso de los contribuyentes actuar con conciencia tributaria. 
1.3  PROBLEMA DE LA INVESTIGACIÓN 

La tributación existe porque existe el  Estado, nace como una contribución  para satisfacer  sus necesidades.  Es un elemento, que le permite su desarrollo, por medio del cual satisface las necesidades  diversas de la población. Suple deficiencias  y desigualdades de los que menos  recursos tienen. Los ingresos que se recaudan  mediante la tributación deben ser de aplicación eficaz y eficiente   de tal manera que cumpla con su función social.  
Pero  estas  normas  tributarias deberían  ser aprobadas respetando los principios del Derecho Tributario y los Principios de Contabilidad Generalmente Aceptados.

 El  órgano originario principal que tiene poder tributario, como es el Congreso de la República no  está cumpliendo  con su función  de: aprobar normas tributarias, por su falta de especialización, esta función continuamente lo delega al Poder Ejecutivo, abdicando  de su responsabilidad. 

El Poder Ejecutivo con las facultades recibidas, aprueba normas tributarias eminentemente recaudatorias, violatorio de los Principios Tributarios y los Principios de Contabilidad, que son de observancia obligatoria.  Se modifica constantemente las normas tributarias, vía reglamentos, resoluciones, creando una falta de estabilidad tributaria, fomentando la informalidad, y la evasión tributaria.

Pretendemos plantear recomendaciones  normativas , a fin de que al  aprobar normas  tributarias , los órganos con poder , respeten los principios del derecho tributario , y, que estas sean más sencillas  de entender por el contribuyente ,  para que cumpla con el pago del mismo ; las normas tributarias deberían ser estables en el tiempo , no deberían modificarse  premiando  al moroso; plantearemos que  la  LEY DEL IMPUESTO A LA RENTA  sea revisada a fin de que se compatibilice  con los principios de Contabilidad Generalmente Aceptada  tendientes a que no exista  dos bases imponibles, si no uno solo sobre el cual se calcule el Impuesto a la Renta. Consideramos  que  teniendo en cuenta  nuestras recomendaciones se puede mejorar notablemente en la recaudación fiscal y por ende el Estado contar con mayores recursos para la inversión social. 

Es  una investigación  de actualidad, por cuanto el pago  del Impuesto a la Renta, corresponde principalmente  a todas las empresas  que buscan beneficio económico, afectando su liquidez y para el Estado es uno de sus fuentes de ingreso más importantes.

1.3.1 Problema Principal

¿En qué medida algunos artículos de la Ley del    Impuesto a la Renta Empresarial, no respeta  los Principios de Contabilidad Generalmente  Aceptados,  generando controversia en su aplicación, afectando el Patrimonio de las empresas y  fomentando Evasión Tributaria en el Perú?

1.3.2 Problemas Secundarios
a. ¿Por qué algunos artículos de la Ley del  Impuesto a la Renta  Empresarial, tiene efecto Confiscatorio en la determinación de la obligación tributaria  de una Empresa al no considerar algunas Deducciones y como consecuencia  disminuye sus Activos afectando  su condición de Empresa  en Marcha en el Perú? 

b.  ¿Por qué algunos   contribuyentes no facturan parte  o todos sus Ingresos por   sus ventas  de bienes  y prestación de servicios  actuando en la informalidad   sin observar  la ley del Impuesto a la Renta  Empresarial  y el Principio  Contable de Realización, minimizando  el Resultado Económico de la Empresa, generando  Evasión tributaria  en el Perú?

c.   ¿Por qué la ley del Impuesto a la Renta Empresarial   es muy Complejo en su contenido, lo cual  dificulta el   reconocimiento de los Gastos, en aplicación del principio contable del devengado?

1.4  OBJETIVOS DE LA INVESTIGACIÓN

1.4.1 Objetivo General

Comprobar si en la Ley del Impuesto a la Renta Empresarial, existen artículos  no constitucionales,  mediante análisis jurídico y contable, con la finalidad de establecer  si respetan  los Principios de Contabilidad Generalmente Aceptados, y que  no hay controversia en su aplicación, que afecten el Patrimonio de la Empresa y que genere  Evasión Tributaria  en el Perú.  

1.4.2 Objetivos Específicos 

a. Acreditar que algunas normas del Impuesto a la Renta Empresarial, tiene efecto Confiscatorio al no considerar algunas deducciones en la determinación  de la obligación tributaria y como consecuencia  afectar  los Activos  de una Empresa en Marcha, en el Perú. 

b. Describir,  porque algunos  contribuyentes, no facturan todo parte de sus Ingresos por  sus ventas  de bienes y prestación de servicios  actuando en la informalidad y sin observar   la Ley del Impuesto a la Renta Empresarial  y el Principio contable de Realización afectando el Resultado Económico  y generando Evasión tributaria  en el Perú.

c. Describir por qué la Ley del Impuesto a la Renta Empresarial  es muy Complejo en su contenido,  lo cual  dificulta el reconocimiento  de los Gastos   en aplicación del Principio Contable del Devengado.
1.5  HIPÓTESIS DE LA INVESTIGACIÓN   
1.5.1 Hipótesis General

Si algunos artículos de la Ley del Impuesto a la Renta Empresarial, no respeta los Principios de Contabilidad Generalmente Aceptados, entonces genera   controversia  en su aplicación, afectando el Patrimonio de la empresa y fomentando  la Evasión Tributaria  en el Perú. 

1.5.2 Hipótesis Específicos 

a. Si   algunos  artículos  de la Ley del   Impuesto a la Renta   Empresarial, no respeta los Principios de Contabilidad Generalmente Aceptado, entonces  por su afán recaudatorio  no está considerando algunas deducciones para el cálculo de la renta imponible, disminuyendo los Activos de la empresa afectando su  condición de Empresa en Marcha.

b.  Si algunos  contribuyentes no factura toda o parte de sus Ingresos por ventas  de bienes y prestación de servicios, actuando en la informalidad sin observar  la ley del Impuesto a la Renta Empresarial  y el Principio Contable de Realización, entonces están  disminuyendo su  Resultado Económico, generando Evasión Tributaria en el Perú.  
c. Si la  Ley del Impuesto a la Renta Empresarial  es muy complejo en su contenido, entonces hay dificultad en  el reconocimiento  de los Gastos, en aplicación del Principio Contable del Devengado. 

1.6  VARIABLES E INDICADORES DE LA INVESTIGACIÓN

1.6.1 Variable Independiente
(VI)    X  Impuesto a la Renta 

Indicadores
 X1  Ingresos
 X2  Deducciones-Gastos
 X3  Complejidad 

1.6.2 Variable Dependiente 

(VD)  Patrimonio

Indicadores 
 Y1   Activos 

 Y2   Resultado

 Y3   Pasivo
1.6.3  Variable Interviniente
(VI)  Z Principios de Contabilidad Generalmente Aceptado

Indicadores

 Z1   Empresa en Marcha 

 Z2   Realización

 Z3   Devengado

1.7 TIPO Y NIVEL DE LA INVESTIGACIÓN  

1.7.1 Tipo de Investigación
El  presente trabajo  es una investigación Básica y Aplicativa, que requiere  de un análisis jurídico y contable : exegético y hermenéutico de los fundamentos del tributo, impuesto y los principios de contabilidad  así como una  descripción  de las características más significativas del Impuesto a la Renta, su aprobación, el respeto a los Principios Tributarios como limite al Poder Tributario, respeto de los Principios de Contabilidad Generalmente Aceptados sus  controversias y  sus consecuencias en caso de ser violatorio  de dichos principios. 

Exegético, con el propósito de examinar  y analizar  el contenido  de las normas positivas vigentes  referida a la materia de investigación.

Hermenéutica, con el propósito de  interpretar  el contenido  de la doctrina y  normas referidas a la materia de investigación.

Una norma redactada en forma más sencilla y sin controversias será más factible su cumplimiento por los contribuyentes y su aplicación por los operadores de la ley.

1.7.2 Nivel de Investigación

El nivel de investigación  será: Descriptiva y Explicativa
Describiremos y Explicaremos porque  los órganos  con poder tributario  del  Estado Peruano, en algunos  casos aprueban  normas tributarias  no constitucionales, que están fomentando la informalidad.  

1.8  MÉTODO Y DISEÑO DE LA INVESTIGACIÓN
1.8.1 Método

Los métodos aplicados   en el presente trabajo  de investigación son:

 .
Descriptivo

 .
Analítico 

La investigación  describe  y analiza las características del Impuesto a la Renta y los Principios de Contabilidad Generalmente Aceptados  así  como, si en la aprobación del impuesto  se respetaron  los principios tributarios

1.8.2 Diseño
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Donde:

OG:    Objetivo General

OE:    Objetivo Específico

CP:    Conclusión Parcial

CF:    Conclusión Final 

HG:    Hipótesis General

1.9  POBLACIÓN  Y MUESTRA DE LA INVESTIGACIÓN  

1.9.1 Población
El universo de la investigación es a nivel nacional en el Perú, pues la aplicación y alcances del Impuesto a la Renta son a nivel nacional.

1.9.2 Muestra

Las muestras  que analizaremos en nuestra investigación, para demostrar los aspectos aplicativos  serán tomadas en la Ciudad de Lima  en un número de 50,   empresas, cuyos objetivos son el beneficio económico.

1.10 TÉCNICAS E INSTRUMENTOS DE RECOLECCIÓN DE DATOS

1.10.1 Técnicas

Las principales  técnicas  que utilizaremos  en la investigación  son:

· Entrevista 
· Análisis Documental

1.10.2  Instrumentos.

. Guía de entrevista 

. Guía de análisis documental
1.11 JUSTIFICACIÓN E IMPORTANCIA DE LA INVESTIGACIÓN 
1.11.1 Justificación

Las razones que me impulsaron a estudiar este tema, es su importancia para el Estado, como instrumento de desarrollo, que le permita cumplir con sus obligaciones inherentes, en forma eficaz y eficiente. También su vinculación con las empresas, siendo éstas, los contribuyentes más importantes, que tienen  que cumplir con su obligación social, por mandato legal. Los órganos del Estado,  con poder tributario al aprobar el impuesto a la Renta, no siempre respetan los principios del derecho tributario y los principios de Contabilidad Generalmente Aceptados; y como consecuencia se genera la informalidad y la evasión tributaria. 

1.11.2 Importancia

En nuestro país,  según datos oficiales la  evasión tributaria  asciende aproximadamente al 40%, es decir solo pagan tributos  el 60% de contribuyentes. En otras palabras soportan  el costo social del Estado, la mitad de sus contribuyentes, por ello es importante su estudio a fin de proponer  soluciones.

1.12  LIMITACIONES

En nuestro país hay libros que tienen relación  con el tema de nuestra tesis, tales como:

· FERNANDEZ  ORIGGI, Ítalo (2005) Las Deducciones del Impuesto a la Renta. Ed. Palestra .Lima
· PICON GONZALES, Jorge Luis (2004) Deducciones del Impuesto a la Renta Empresarial. Ed. Dogma .Lima 

· ORTEGA SALAVARRIA, Rosa, PACHERRES RACUAY, Ana (2008). NIIFs Principales diferencias  entre la Doctrina  y la Regulación Tributaria. Ed. Caballero Bustamante .Lima
· BRAVO SHEEN , David .( 2006) Ingresos Gravables Gastos deducibles  en el Impuesto a la Renta .Ed. Estudio Bravo Sheen . Lima

No hay mucha información   precisa y directa  sobre  las Controversias  entre el Impuesto a la Renta  y los Principios de Contabilidad  Generalmente Aceptados 
CAPITULO II: 
Marco teórico 
2.1  ANTECEDENTES RELACIONADOS A LA INVESTIGACIÓN 

En nuestro medio  hay  referencia bibliográfica  sobre el impuesto a la renta,  y muy poco sobre sus aspectos fundamentales, y  sobre sus aspectos controvertidos frente a los Principios de Contabilidad Generalmente Aceptados.

No hemos encontrado tesis de grado sustentadas relacionadas al tema. Hay una investigación del Dr. Manuel Luna Victoria denominada “Controversias  entre el registro  de las operaciones  de una entidad  bajo Principios de Contabilidad  Generalmente Aceptados (NICs) y pertinentes  Normas Tributarias ” plasmada en un folleto publicada por el Colegio de Contadores Públicos de Lima y otra investigación de Ediciones Caballero Bustamante  NIFFs-Principales diferencias  entre la Doctrina  Contable  y la Regulación Tributaria .Hay libros de autores nacionales , que tratan ampliamente sobre algunos aspectos relacionados a nuestro tema en estudio, solo dos libros tratan sobre Teoría General del  Derecho Tributario en el Perú, como son: Derecho Tributario , Dogmática General  de la Tributación de  Cesar Iglesias Ferrer y Fundamentos  del Derecho Tributario  de Jorge Bravo Cucci, solo un libro , Deducciones del Impuesto a la Renta  Empresarial de Jorge Luis Picón  Gonzales hace un cuestionamiento parcial de la inconstitucionalidad e ilegalidad del Impuesto a la Renta  vigente.

2.2  RESEÑA HISTÓRICA 

A decir de Sanabria Ortiz Rubén
  el concepto de tributo  nace, cuando el hombre  inicia ese  “dar algo”. Nos interesa conocer  el porqué  de ese “dar “  que implica tributar .Cuando dará algo  voluntariamente  y cuando ese dar  deberá ser manejado como una obligación , hasta que limite  se puede forzar  al ser humano  a “dar ” tributar  como deber jurídico  y como obligación.
Las primeras manifestaciones  de “dar” fueron como un acto de agradecimiento, como un pago a los Dioses  por algo que de la deidad recibían. Este pago , que inicialmente  era en especie , a través del tiempo  , al aparecer los medios de cambio , se realizaba utilizando  objetos valiosos , piedras preciosas , oro, plata  metales y finalmente la moneda , aun en algunos casos  aceptaban  el dar en especie.
El termino tributos tuvo diversos significados para el común de las personas, dependiendo  del enfoque  con que se trate de explicarlo, del grado de instrucción  de quien trata de entenderlo, de la política del estado  y hasta de la perspectiva de la religión.

Para el común de los individuos, significa “ un pago” que se debe realizar, una obligación impuesta por el Estado sin su conocimiento y aceptación  y que de no pagarlo , será multado  o puede ser sancionado penalmente .Para un empresario  un tributo  representa  una parte de sus utilidades  que debe pagar a ese socio  no deseado que es el Estado . Para los dirigentes sindicales el tributo es,  generalmente es algo confuso. Tienen la extraña convicción  que los trabajadores  ni deben pagar impuestos, pero los empresarios y profesionales  si deben hacerlo y adicionalmente  deben pagar más, para que sea posible  el aumento de las remuneraciones  y los servicios sociales. Para muchos legisladores, el tributo es siempre  una forma de generar  nuevos ingresos, destinados a cubrir  los vacios presupuestales y  hasta antojos  o apetitos personales  de los gobernantes de turno.
La génesis humana  y su desarrollo  de dio en millones de años  que no podemos precisar. Una de aquellas relaciones, la primera  fue la que el hombre  estableció con su entorno  sobrenatural, y su comprensión  relativa o total  su condición de ser “inferior” , con relación a todo aquello  que considero superior , misterioso  o simplemente  incomprensible : asume la existencia de un ser superior , que domina la naturaleza , los fenómenos atmosféricos  y a el mismo  .es su conciencia inicial de Dios . Su formación o deformación, le hicieron sentir  la necesidad de agradar  o agradecer  a estos seres superiores  o supremos  y su forma de agradecer , agradar  o merecer su protección , era mediante un “dar” u “ ofrendar ”como pago  por recibir de estas fuerzas incomprensibles , el beneficio de  poder  sobrevivir , ya que vivir era un privilegio .La muerte generalmente era temprana  y repentina .
El hombre había empezado  su “compromiso de gratitud”. Empezaba a “temer” el no hacerlo. Temor al castigo, situación delicada  si el castigo significaba la muerte, pensaba “si no tributo”(causa ), me puede costar la vida (efecto)
Los hombres  comenzaron  a “dar” en forma de “ofrenda” algo que  consideraban de valor , en forma voluntaria, sin ninguna imposición , lo hacen porque quieren , porque consideran  que la divinidad  debe recibir algo , en retribución de lo que  ellos reciben , todas las Religiones  se asume tienen este inicio.

Al igual que los animales, los Australopithecus , inicialmente  vivieron en manadas .Este hombre primitivo  constituyo primero una familia  y luego una estructura social , lo hará poco a poco , porque este hombre salvaje no tiene una referencia de vinculación , tendrá que generarlo.. Todavía  no hay la necesidad de grupo., Miles de años después  se empiezan a vincular en grupo principalmente para la caza .Aparecen los primeros señales de lenguaje mediante gestos , sonidos guturales y estos sonidos se fueron organizando  hasta llegar a una forma de comunicación..el hombre dio un gran paso  en su hominización.
Tener un grupo mayor, tener más seguridad, más posibilidades  de sobrevivir, son los primeros pasos para la formación de una familia...La relación inicial era de todos contra todos.  Todos serán abuelos de todos, el padre es de todos los hijos, los hijos son de todas las mujeres  y de todos los hombres. No existe el mío,  el tuyo. Había una relación  de promiscuidad,  incestuosa.

Dicen los antropólogos  que hace 2, 500,000 años a.C. apareció la familia consanguínea. Esta familia  dio origen  a la formación de Gens etapa muy importante  de la organización social. 

La Gens  es el punto de partida  del desarrollo de la sociedad  humana, con ella se  instaura  el matriarcado  y la vida se organiza alrededor del fuego.  Se inicia el rito funerario. Aparecen las Ofrendas a ellos.
Las necesidades colectivas  se van a evidenciar –seguridad, orden, alimentación, vivienda, etc...Todos van solucionando todo. El individuo se va sometiendo  al grupo social.

La “ofrenda” nace como el antecedente  más definido  del tributo, el cual se va ofrecer  como acto voluntario  de la Gens  a sus manes a sus dioses, a sus jefes, lideres o héroes.
El hombre sigue siendo nómada y las únicas preocupaciones  ciertas, eran por el alimento  la ropa y las armas  no hay idea de lo social. el grupo se organiza , se defiende , no por su vinculación  social , sino  por temor , por necesidad de protección .

Con la aparición del hombre de “ Cro Magnon ”  va a  empezar  a configurarse  un nuevo tipo de familia , en la cual los grupos  conyugales  eran generacionales  y además no podía estar conformado por hermanos , primos hermanos,  primo segundo,. Por lo cual los hombres deberían ser de otra  Gens Fortalece la relación de  las Gens  y su multiplicación  dará paso  a las nuevas instituciones  como la “Fratria”, la “tribu”, y después la “ Nación”
La religiosidad  del Clan, Fratria o Tributo, crea un nuevo tipo de ofrenda, los sacrificios  rituales., ya hay una estratificación social: jefes, mando,  autoridad.

En la Gens  se fortalece  la religión familiar  y las ofrendas  a los manes  y se refuerza la idea  del “Tributo” como gratitud.

12,000 a.C. se inicia un nuevo  grado de humanidad, el hombre desarrolla  el arte pictórico, empieza organizar  su trabajo, aparece la actividad ganadera, la agricultura, a radicarse en un lugar, se vuelve sedentario .Aparece  necesidades grupales, tendrá que protegerse  de los ataques de otras hordas. Tendrá que buscar  un habitad  que le ayude soportar  las inclemencias de la naturaleza, van a empezar a configurar su hogar. . Se empiezan trasmitir conocimientos entre ellos, aparecen  en ese momento  una referencia  de lo que podemos vislumbrar como el “Estado”, se hace evidente las necesidades colectivas  que deben ser atendidas.
4000 a.C.  Se va producir  la revolución  urbana. Las ciudades se fortifican  para protegerse de los enemigos  y demostrar su riqueza.. Se convierten después  en Ciudades Estado  que se organizaron así  por razones de seguridad colectiva. 
La religión  dedicara suntuosos  templos  a sus dioses , los cuales  mediante el Tributo  a la deidad , compitiendo  en lujo  con los palacios de los reyes  o simplemente  arrebatándoles  el poder , el cual recaerá  en los reyes  sacerdotes  o reyes dioses , que posteriormente darán  lugar a la Teocracia  o gobierno en nombre de Dios. De este modo el tributo que nace como una ofrenda  a los dioses, se convierte  en un tributo  al Rey Sacerdote , compulsivo  y las autoridades  abusaran de este beneficio  y empezaran a exigirlo  coercitivamente  cada vez que necesiten  solucionar un problema  de desbalance económico  en sus gobiernos o de circunstancias algunas veces religiosas , como en el caso de las Cruzadas o el esplendor  de una boda  real o principesca . Se usa  abusivamente  el tema del tributo, es el ejercicio del poder tributario sin límites.
Una de  de las grandes  civilizaciones  fue la Sumeria 3000 a.C... En esta cultura se cambia  la organización basada  en el templo  y se forma un Patrimonio  “real”. Los tributos pasan a ser de ofrendas a impuestos. Aparecen después: el Imperio Acadio (2500 a.C.), el Imperio Asirio (2000 a.C.)  y Egipto (1800 a.C. ). Con ellos aparece la propiedad privada  en todo su esplendor.
Con la Civilización  aparecen nuevos conceptos, como el Estado  y el Tributo, aun cuando el ser humano  va a seguir usando el concepto  de tributo.
Posteriormente , debido a que el hombre , como individuo  no puede satisfacer  por si solo  todas sus necesidades m este se vio obligado  a ir cediendo  parte de su individualidad m en forma gradual  y paso a ser parte  del conjunto  con otros individuos , generando con los mecanismos de interacción  humana  lo que conocemos  con el nombre de Sociedad.

El Hombre aprendió a tributar  y el Estado  aprendió a presionar.

El concepto de Estado, es la resultante  de la voluntad  de un grupo humano  organizado  con una estructura jurídica  y una estructura política, en un área jurisdiccional y geográfica, en el que ejerce su soberanía.

Tienen elementos fundamentales tales como:

· El Elemento Humano  o soporte  humano  del Estado: conjunto  de habitantes  con vínculos  que los ligan  entre si  y configuran la Nación.

· El Elemento Jurídico  o soporte jurídico: es decir el Derecho  conjunto  de normas  que la nación se da  para poder vivir  ordenadamente.
· El Elemento Organizacional  o soporte político 

· El Elemento Especial  o Territorio.

· El Elemento  Soberanía

Para algunos autores los elementos fundamentales del Estado son:

Territorio

Población 

Poder

El Estado: puede visualizarse de diferentes ángulos:

· Estado  Monárquico

· Estado Imperial

· Estado Republica 

Estado Monárquico. Todo patrimonio, vidas  y honras  le pertenecían al Rey  por voluntad divina  y el vasallo lo aceptaba así. Un vasallo podía darle ofrendas  a su Rey, le puede ofrecer su vida, que tampoco le pertenecía, todo le pertenecía al Rey. ¿Podemos hablar de tributo en ese contexto?, nadie puede tributar  lo que no le pertenece 

Estado Imperial. La misma figura al anterior se presentaba  en este tipo de estado. El aporte  que el emperador  le solicitaba a sus sometidos , a sus ciervos , a sus vasallos  o a sus esclavos es,  en todo casi  una “ofrenda ”una carga  un “cupo” como en los casos de la religión , mas no un tributo  en su acepción  jurídico- Económico.

El Estado Republica.- Los bienes Públicos son de todos, con las limitaciones  del concepto  de propiedad. Las cosas, los bienes, todos los “re” del (Latín: cosas bienes) son públicas, es el Estado REPUBLICA.
Cuando se habla  de tributo como término  jurídico –económico  nos estamos refiriendo al Estado Republica. Son servidores  que deben brindarnos  los servicios públicos, para satisfacer las necesidades colectivas, que les trasmitimos  nuestras necesidades  como su “obligación  para atendernos ” a ese grupo humano  le tenemos que facilitar  una economía  para atender los costos  que significa los gastos públicos , un darle un poder para que manejen  el problema económico, es decir  que tienen que informarnos  cuanto necesitan  para lograr  los objetivos del Estado  y se la daremos en la forma de TRIBUTO
2.3  BASE LEGAL
2.3.1 -- La Constitución Política  del Perú, del año 1993

2.3.2 -- Los Tratados Internacionales, aprobadas por el Congreso  y Ratificadas                  por el Presidente de la Republica.
2.3.3 -- Texto Único  Ordenado  del Código Tributario- D.S. Nª 135-99 EF
2.3.4 -- Texto Único Ordenado  de la Ley del Impuesto a la Renta –D-S-Nª 179-    2004-      EF

2.3.5 -- Ley  General de Sociedades Nª 26887

2.3.6.-- Principios de Contabilidad Generalmente Aceptados 

2.3.7 -- Normas Internacionales de Contabilidad 

2.3.8 -- Normas Internacionales de Información Financiera

2.3.9 -- Jurisprudencia del Tribunal Constitucional

2.3.10-  Doctrina Tributaria 

2.4  MARCO CONCEPTUAL

2.4.1  IMPUESTO A LA RENTA

Impuesto, según De Juano Manuel,
 el impuesto  es la obligación pecuniaria que pesa sobre las personasen su calidad de integrantes de un Estado por tener bienes o rentas en el mismo, exigida legalmente  según su capacidad contributiva  en base a las normas fundamentales del país  y a los principios de  igualdad y generalidad y uniformidad , cuya recaudación debe destinarse  a satisfacer las necesidades  y servicios públicos  indivisibles  o el déficit de los  divisibles.

En esta definición se satisfacen los siguientes elementos  distintivos:

· Obligación pecuniaria, vale decir en dinero  conforme  a las leyes  y prácticas contemporáneas.

· Que pesa  sobre las personas  físicas o de existencia ideal, que integran el Estado  y que están obligados  a contribuir a la formación del tesoro del mismo  en cuanto poseen bienes  o rentas en su jurisdicción, protegido  por su régimen jurídico. 

· La exigibilidad  responde coactivamente  al imperio de la ley.

· El gravamen debe respetar  la capacidad contributiva  de tales personas, que es la causa más justa de toda tributación.

· La obligación legal  a de ajustarse  a las normas constitucionales  del Estado, entre ellas al de anualidad  o periodicidad  y a los principios de igualdad, generalidad y uniformidad.

· Finalmente, lo recaudado  debe satisfacer necesidades  y servicios públicos indivisibles, característica que diferencia  al impuesto de las tasas, pudiendo responder también  al sufragio del pasivo del estado.
Ramón Valdez  Costa
, definía al Impuesto,” es el tributo cuyo presupuesto  de hecho es independiente  de toda actividad específica  del Estado hacia el contribuyente  y cuyo producto se destina a los servicios generales.” Este autor se refiere también a los Impuestos Confiscatorios al decir que cuando la tasa del impuesto  elevados montos  como sucede en los impuestos fuertemente progresivos , se plantean importantes problemas  jurídico  y político financiero , los primeros concernientes  a su legitimidad  y los segundos a su conveniencia..Concretando  al análisis del primer aspecto  debe afirmarse  que la concepción del derecho tributario  contemporáneo en el Estado repudia  la idea de una  potestad sin limitaciones, por lo cual podría privarse  de sus bienes a los contribuyentes, desconociendo así el derecho de propiedad  consagrado en las Constituciones, la doctrina califica  en tales casos  a los impuestos como confiscatorio , considerándoles  además inconstitucionales.
El Código Tributario  define al impuesto  como “el tributo  cuyo cumplimiento  no origina una contraprestación  directa a favor del contribuyente  por parte del Estado” 
Según Iglesias Ferrer
, el impuesto  es una especie típica del genero tributo, que surge de la realización  fáctica de un hecho generador  que contiene  estrictamente  la obligación del contribuyente  de dar , excluyéndose  toda  actividad  estatal  que lo beneficie  directamente  por dicha prestación.

Sus características principales son:

1.- Surge de la  ley

2.- Su prestación es en dinero o especie

3.- Es obligatorio.

4.- Es efectuado por el contribuyente a favor del Estado.

5.- El contribuyente paga de acuerdo a su capacidad contributiva

6.- No constituye sanción  por acto ilícito.

7.- Es un pago para que el estado cumpla con su obligación social.

8.- Es aprobado por el Congreso de la República o en caso de delegación de    facultades por el Poder Ejecutivo.

Ingresos 
Según García Mullin
,  el  concepto tributario de renta como base de imposición, es objeto  de ardua disputa  en doctrina  y motiva diferencias  entre las distintas legislaciones, debido a consideraciones  de tipo económico, financiero, y técnica  tributaria.

.
Primero deriva de que el concepto  de renta  tiene originalmente cuño económico.

.
Segundo, el impuesto a la renta  es visualizado  como uno de los  más eficientes  instrumentos  para el financiamiento  de los gastos del Estado distribuyendo  el peso de la carga  entre los habitantes  según principios de equidad , en función de sus respectivas  capacidades  contributivas 

.
Tercero consideraciones  de técnica tributaria, los conceptos  teóricos  que se adopten  deben concretarse  en definiciones legales susceptibles  de ser operadas  eficientes por la administración.

En una visión global, puede entenderse por “renta”:

.
El producto periódico de un capital 

.
El total de ingresos  materiales  que recibe el individuo, o sea  el total  de enriquecimientos  que provienen de fuera del individuo  cualquiera  sea su origen  y sean o no periódicos.

.
El  total  de enriquecimientos  del individuo  que se hubiera traducido en satisfacciones.(consumos –ahorros,) este  concepto implica  considerar  renta todo  lo consumido  en el periodo, más o menos  el cambio producido  en su situación patrimonial.

El sistema peruano de imposición a la renta  sigue un criterio mixto  para considerar los conceptos gravados  con el impuesto. En todos los caso  se debe tener presente    que este impuesto  grave la manifestación de la riqueza  constituida  por una determinada  ganancia  que puede ser una riqueza nueva  y renovable  o puede ser  producto no periódico  obtenido del desprendimiento  de   bienes no recuperables , pero en cualquier caso  siempre está orientado a afectar una ganancia. No se puede gravar  ganancias inexistentes, pues estaríamos incurriendo en un acto de Confiscatoriedad, que está prohibido por la Constitución Política del Estado Peruano. 

Según Apaza Meza
 partir  del 1 de Enero  del 2009  mediante Decreto Legislativo Nª 972 se ha establecido  que las rentas  que perciban  los contribuyentes, se clasificaran  de la siguiente manera:

-Rentas de Capital 

-
Renta de 1º Categoría

-
Renta de 2º Categoría 

-Renta Empresarial

-
Renta de 3º Categoría

-Renta de Trabajo 

--
Renta de 4º Categoría

-
Renta de 5º Categoría.

Según el Marco Conceptual  de las Normas Internacionales de Contabilidad, Ingreso es el aumento  de los beneficios económicos  durante el periodo contable  que se reporta  en el Estado de Ganancias y Pérdidas , en forma de flujos de entrada  de efectivo , aumento de activos  o disminución de pasivos , que producen  aumentos en el patrimonio , distintos de los aportaciones de socios..
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Reconocimiento de Ingresos : Normalmente  se reconocen  en el estado de ganancias y pérdidas , en función al criterio  de ingreso ganado , es decir , restringiendo  el reconocimiento  del ingreso  cuando cumplan  con los siguientes requisitos:

.
Se produce un  incremento de los beneficios económicos  futuros, 
asociados  con un incremento  del activo  o disminución del pasivo.
.         Sea medido razonablemente y exista  un grado suficiente  de certeza.
Deducciones -Gastos
La Legislación peruana  estableció que para determinar la renta gravada hay gastos deducibles, es decir los gastos necesarios para producir la renta o mantener su fuente productora, con excepción  de las limitaciones que establecía la propia ley del impuesto a la renta. Sin embargo estas limitaciones que eran contadas  y específicos , han venido ampliándose de manera exagerada, de modo tal , que en la actualidad el contribuyente  del Impuesto a la Renta  que normalmente paga una alícuota de 30% , se estaría aplicando sobre una ganancia inexistente , debido a las exigencias de la no deducibilidad  o de agregados  que exige la ley , buscando mayor recaudación. Siendo así realmente se estaría aplicando una tasa mayor a 30%, que sería ilegal  y violatorio de los principios del derecho tributario.

La aplicación de la alícuota del impuesto a la renta debe ser real  y efectivamente  sobre una renta existente  como concepto económico  y que afecte al contribuyente teniendo en cuenta su capacidad contributiva.

En nuestro país  existe un tema estructural, que desde nuestro punto de vista debe ser modificado. Según la Constitución Política del Estado no existe requisitos básicos que debe cumplir aquel  que quiera ser congresista, no se  exige que deba contar con un mínimo  de educación técnica o profesional. Esta situación lo convierte en un ente improductivo e ineficiente. No se puede pedir que legisle cuando la mayoría de sus miembros no tienen una debida formación. ¿Cómo puede una entidad como el que mencionamos ejercer su potestad tributaria? ¿Cómo podrá crear un sistema tributario  eficaz y eficiente?, es evidente que estas tareas no los cumple, porque no está capacitado para ello.

Es por eso, que siempre  abdica de esas funciones, delegando frecuentemente en el Poder Ejecutivo, el ejercer esa facultad tributaria.

El Poder Ejecutivo con las facultades dadas por el Congreso de la República, ha aprobado normas  influenciado por la SUNAT, eminentemente controlistas  y recaudatorias, cuyo objetivo es sancionar al contribuyente, limitando sus deducciones.

Un ejemplo de la limitación  de gastos es  tomando en cuenta  el tipo de documento  generado en la transacción económica. Esta es una limitación  violatoria de los principios del derecho tributario. El impuesto a la renta  vigente  no reconoce el gasto que está sustentada en BOLETA DE VENTA, en recibos o   en otros comprobantes de pago que no sea factura, esto es irracional. Los emisores de la norma no han tenido en cuenta la realidad económica nacional en donde la mayor parte de las empresas son pequeñas empresas, que solo emiten boletas de venta.

A pesar de que la Ley y los Reglamentos  vigentes reconocen  legitimidad  de los documentos  denominados comprobantes de pago, que  son registrados, controlados y que son oficiales  para realizar transacciones económicas en el Perú: una Boleta de Venta lo es , ¿Entonces porque no se permite la deducción  de gastos  sustentados en boleta de venta ?

Complejo
En el Perú se han implementado reformas tributarias en tres oportunidades, siendo la más importante la creada con el Decreto Legislativo Nº 771, Ley Marco del Sistema Tributario Nacional, la cual entró en vigencia en Enero de 1994. Con esta norma se intentó recomponer todo el sistema tributario, disperso hasta ese momento, y se estableció que este sistema estaba comprendido por el Código Tributario y los siguientes tributos: para el Gobierno central, el Impuesto a la Renta, el Impuesto General a las Ventas, el Impuesto Selectivo al Consumo, Derechos Arancelarios, Tasas por la Prestación de Servicios Públicos y el Régimen Único Simplificado 


Para los Gobiernos Locales, los establecidos por la ley de tributación municipal (Impuesto de Alcabala, Impuesto al Patrimonio Vehicular, Impuesto a las Apuestas, Impuesto a los Juegos, Impuesto a los Espectáculos Públicos no Deportivos, Impuesto de Promoción Municipal, Impuesto al Rodaje, Impuesto a las Embarcaciones  de recreo)

Para otros fines, como contribución de Seguridad Social,  contribución a SENATI y contribución a SENCICO. Los derechos correspondientes a la explotación de recursos naturales, concesiones u otros similares se rigen por las normas legales pertinentes.

Como se podrá observar, la reforma del sistema tributario, en su momento, fue necesaria y funcionó por un tiempo con buenos resultados, logrando que la administración tributaria incremente la recaudación, controle la evasión tributaria y ejerza mejor control sobre los contribuyentes. Sin embargo, con el paso de los años, el sistema se ha ido deteriorando, permitiendo, peligrosamente, que los contribuyentes encuentren formas evasivas más sofisticadas, dada la abundancia de normas no muy claras que no cumplen con los preceptos de exigibilidad tributaria, por lo que urge una reforma del sistema tributario que permita (con la participación de la ciudadanía, de los colegios profesionales, Cámara de Comercio, Confiep, Conaco, IPDT, Ipidet, universidades, profesionales peruanos y extranjeros; y estudiosos de la materia tributaria) establecer normas claras, sencillas y  duraderas en el tiempo, acorde con nuestras necesidades y a la exigencia de los tiempos modernos, que contribuyan a convertirnos en un país competitivo, insertado en la globalización, preparados  para los grandes  desafíos.

La reforma tributaria debe comprender modificaciones en el Código Tributario, Impuesto a la Renta, Impuesto General a las Ventas e Impuesto Selectivo al Consumo. Asimismo, la modificación del nuevo RUS, de los tributos municipales, creación de tributos regionales, modificación del Canon. Se debe aclarar que todas las reformas han sido asumidas por el Poder Ejecutivo, cuando, en realidad, ésta es una labor que debe asumirla el órgano legislador, institución que representa a la ciudadanía por mandato constitucional. Creemos que es el momento para que los congresistas asuman la simplificación del sistema jurídico tributario, el cual se encuentra compuesto tanto por normas de estructura como por normas de conducta.
Las normas jurídicas regulan la realidad humana, la cual por naturaleza es compleja. 

En ese contexto, la simplificación busca fundamentalmente dos objetivos: 

El primero: una mejor comprensión de la norma por los usuarios  principalmente y  operadores del derecho tributario; 

Segundo: un ahorro o reducción de costos en el cumplimiento y fiscalización de la obligación tributaria. La simplificación no es una labor sencilla y requiere de un alto nivel de inteligencia del legislador y del que diseñe la estrategia de política fiscal. 

Quizá corresponda preguntarnos: ¿por qué son complejas las normas tributarias? ¿Es necesario que lo sean? 

Las razones de tal complejidad, consideramos, son las siguientes:

· La falta de abstracción , generalidad y sencillez de la norma, 

· La excesiva cantidad de deberes formales 

· Los grupos de poder interesados en lograr beneficios y deducciones tributarias.

Un sistema tributario óptimo es aquel que es claramente entendido, no genera sobrecostos excesivos a los contribuyentes, ni a la administración tributaria y es respetuoso de los principios constitucionales que disciplinan la facultad normativa en materia tributaria. La simplificación tributaria busca alcanzar un sistema tributario sencillo, justo, armónico, equitativo, eficaz, equilibrado, confiable, lógico, predecible y permanente en el tiempo.

Dentro de este contexto el Impuesto a la Renta  Peruana, es una norma  compleja en su redacción y contenido, grava en algunos casos  ganancias inexistentes, actuando confiscatoriamente.

2.4.2   Patrimonio Empresarial

Según los hermanos  Mazeaud, Henri León y Jean
, define al Patrimonio  como “el conjunto de derechos y obligaciones  de una persona se integran en su Patrimonio .El Patrimonio  es lo que contiene esos derechos  y obligaciones   ”

Rodrigo Uría
, refiriéndose a la sociedad  explica que:  

“El concepto técnico  de un patrimonio  se refiere al conjunto de derechos  y obligaciones  de valor pecuniario  pertenecientes  a la persona jurídica social” Obsérvese que Patrimonio  no es solo el Activo , ni solo el Pasivo , sino ambos a la vez , esto parece contradictorio  pero se explica por tratarse de dos aproximaciones   a un mismo fenómeno .De dos caras de la misma moneda , pues el Pasivo muestra de donde vinieron los recursos ,cual es la fuente de financiamiento y, por tanto , a quien o quienes se debe, mientras el activo nos informa en que se invirtieron esos recursos , donde están en que cuenta  se hallan contabilizados : Caja, bancos, mercaderías, inmuebles, muebles, etc.

Entre Activo y Pasivo hay una relación correlativa , lo cual significa, desde el punto de vista , que los recursos  se hallan invertidos  en todo el activo , en forma general; de otro lado desde el punto de vista del activo , estos constituyen no solo  bienes  para explotación sino también el respaldo  del pasivo,  el hecho  de que los recursos estén “invertidos ” y no consumidos, constituye una “garantía”. De tal manera que si no hay para pagar con los frutos del negocio, pues estas inversiones se transformaran en  dinero  y con dicha liquidez  se solventara el pasivo. Como no existe una relación directa  i de afectación particular entre un bien del activo y una deuda del pasivo, se entiende que todos los bienes del activo se hallan respaldando  todas las deudas del pasivo.

Alterini Atilio
  señala: “El patrimonio es prenda (o garantía)  común de los acreedores, los bienes que constituyen el elemento Activo  del patrimonio del deudor, sirven de garantía a las deudas  que constituyen el elemento pasivo. ”

De ahí que cuando  la ley general de Sociedades  en su artículo 31  afirma que: “el patrimonio social  responde por las obligaciones  de la sociedad” se está refiriendo  al “patrimonio bruto” vale decir a la totalidad de los activos.

El patrimonio formado por el conjunto de bienes, derechos y obligaciones de la empresa constituye los medios económicos y financieros mediante los cuales la empresa puede cumplir sus fines. Llamaremos elementos patrimoniales a los diferentes elementos que forman parte del patrimonio. Cada uno de estos elementos va a ser representado y medido por la contabilidad, la cual utilizará para ello unos instrumentos denominados cuentas. Una agrupación de elementos patrimoniales da lugar a una masa patrimonial, siempre que estos tengan una misma funcionalidad económica o financiera. Los distintos elementos patrimoniales pueden agruparse en una primera clasificación en tres grandes masas patrimoniales: Activo, Pasivo y Patrimonio neto.

1. Masa patrimonial activo: También llamada estructura económica o capital económico, agrupará aquellos elementos patrimoniales que signifiquen bienes y derechos propiedad de la empresa, y que constituyen la materialización de los recursos financieros. Ahora se llaman disponible, exigible, realizable e inmovilizado.

Activo se define modernamente como   un recurso controlado por la empresa como resultado de eventos pasados y cuyos beneficios económicos futuros se espera que fluyan a la empresa.
2. Masa patrimonial pasivo: También llamada pasivo exigible, agrupará aquellos elementos que signifiquen para la empresa  deudas u obligaciones pendientes de pago y que constituyen las fuentes de financiación ajenas. 

Pasivo es una obligación presente de la empresa derivado de eventos pasados, el pago de los cuales se espera que resulte de egresos de recursos de la empresa que implican beneficios económicos.
3. La masa patrimonial neta: también llamada capital neto, fondos propios o pasivo no exigible, está formada por aquellos elementos que constituyen las fuentes de financiación propias (beneficios y aportaciones de los propietarios). 

Modernamente se define como el interés residual en los activos de la empresa, después de deducir todos sus pasivos.

Así basándose en estas tres masas la ecuación fundamental del patrimonio es: ACTIVO – PASIVO = PATRIMONIO NETO,  O

 ACTIVO = PASIVO + PATRIMONIO NETO.

Activos

Los beneficios económicos futuros incorporados a un activo consisten en el potencial del mismo para contribuir directa o indirectamente a los flujos de efectivo y de otros equivalentes de efectivo de la empresa. Este potencial puede ser de tipo productivo, constituyendo parte de las actividades de operación de la empresa. Puede también tomar la forma de convertibilidad en efectivo u otras partidas equivalentes de efectivo, o bien de capacidad para reducir pagos en el futuro, tal como cuando un proceso alternativo de manufactura reduce los costos de producción.
Usualmente, una empresa emplea sus activos para producir bienes o servicios capaces de satisfacer deseos o necesidades de los clientes. Puesto que estos bienes o servicios satisfacen tales deseos o necesidades, los clientes están dispuestos a pagar por ellos y, por lo tanto, a contribuir a los flujos de efectivo de la empresa. El efectivo, por sí mismo, rinde un servicio a la empresa por la posibilidad de obtener, mediante su utilización, otros recursos.

Los beneficios económicos futuros incorporados a un activo pueden llegar a la empresa por diferentes vías. Por ejemplo, un activo puede ser:

a) utilizado aisladamente, o en combinación con otros activos, en la producción  de bienes y servicios a vender por la empresa,

b) intercambiado por otros activos, 

c) utilizado para pagar un pasivo, o

d) distribuido a los propietarios de la empresa.

Muchos activos, como las propiedades, planta y equipo, son elementos tangibles. Sin embargo la tangibilidad no es esencial para la existencia de un activo; así las patentes y los derechos de autor, por ejemplo, tienen la cualidad de activos si se espera que produzcan beneficios económicos futuros para la empresa y son, además, controlados por ella. 

Muchos activos, como las cuentas por cobrar y las propiedades, están asociados con derechos legales, incluido el derecho de propiedad. Al determinar la existencia o no de un activo, el derecho de propiedad no es esencial, así, por ejemplo, las propiedades que se disfrutan en régimen de arrendamiento financiero son activos si la empresa controla los beneficios económicos que se espera obtener de ellos. Aunque la capacidad de una empresa para controlar estos beneficios sea, normalmente, el resultado de determinados derechos legales, una partida determinada podría incluso cumplir la definición de un activo aún cuando no se tenga control legal sobre ella. Por ejemplo, los conocimientos tecnológicos, producto de actividades de desarrollo llevadas a cabo por la empresa, pueden cumplir la definición de activo cuando se guarden en secreto y  la empresa controla los beneficios económicos que se esperan de ellos.

1. Los activos de una empresa proceden de transacciones o de otros hechos ocurridos en el pasado. Las empresas obtienen los activos mediante su compra o producción, pero también pueden generarse activos mediante otro tipo de transacciones. Son ejemplos de ello las propiedades entregadas por el Gobierno a una empresa, dentro de un programa de fomento de desarrollo económico de un área geográfica y  el descubrimiento de reservas mineras. Las transacciones o hechos que se espera ocurran en el futuro, no dan lugar por sí mismos a activos; así, por ejemplo, la intención de comprar existencias no cumple, por sí misma, la definición de un activo.

2. Existe una asociación muy estrecha entre la realización de un determinado desembolso y la generación de un activo, aunque uno y otro no tienen por qué coincidir necesariamente. Por lo tanto, si la empresa realiza un desembolso, este hecho puede suministrar evidencia de que pueden obtenerse beneficios económicos, pero no es una prueba concluyente de que se esté ante una partida que satisfaga la definición de un activo. De igual manera, la ausencia de un desembolso relacionado no impide que se esté ante una partida que satisfaga la definición de un activo y que requiera, por lo tanto,  reconocimiento como tal en el balance general. Por ejemplo, las partidas que han sido donadas a la empresa pueden satisfacer la definición de un activo

3. El Consejo Normativo de Contabilidad  con fecha 23 de octubre  del 2008  emitió la Resolución  Nº 041-2008-EF/94 con la que aprobó  el Nuevo Plan Contable General Empresarial, cuyo uso obligatorio es a partir del año 2011. En este documento se dice respecto a los Activos que están se clasifican  en los siguientes elementos :

· Elemento 1 : Disponible y Exigible

· Elemento  2 : Activo Realizable

· Elemento 3 :  Activos inmovilizados

Resultado
En contabilidad el estado de resultados o estado de pérdidas y ganancias, es el estado que suministra información de las causas que generaron el resultado atribuible al período sea bien este un resultado de utilidad o pérdida. Las partidas que lo conforman, suelen clasificarse en resultados ordinarios y extraordinarios, de modo de informar a los usuarios de estados contables la capacidad del ente emisor de generar utilidades en forma regular o no.

El cuadro siguiente refleja un modelo de estado de resultados:

    Estado de Resultados
+   Ingreso por Ventas     

-   Costo de la mercadería vendida o de los servicios prestados

=   Resultado bruto  

-   Gastos de venta

-   Gastos de administración 

=   Resultado de las operaciones ordinarias 

-   Gastos financieros  

+   Productos financieros 

=   Resultado antes de impuesto a las ganancias
-   Impuesto a las ganancias

=   Resultado del ejercicio
El estado de resultados incluye en primer lugar el total de ingresos provenientes de las actividades principales del ente y el costo incurrido para lograrlos. La diferencia entre ambas cifras indica el resultado bruto o margen bruto sobre ventas que constituye un indicador clásico de la información contable. Habitualmente se calcula el resultado bruto como porcentaje de las ventas, lo que indica el margen de rentabilidad bruta con que operó la compañía.

Rentabilidad Bruta = Resultado Bruto / Ventas
Luego se restan todos los gastos de venta, administración. A este sub total se lo denomina Resultado de las operaciones ordinarias. Finalmente se restan los gastos financieros y se le suman los productos financieros, el impuesto a las ganancias o a la renta y la participación de los trabajadores en las utilidades (en caso de haber) para llegar al resultado neto o resultado del ejercicio.

Otros indicadores clásicos que suelen obtenerse son:

Rentabilidad Neta = Resultado Neto / Ventas
Rentabilidad sobre el Patrimonio Neto = Resultado Neto / Patrimonio Neto
Gastos

La definición de gastos incluye tanto las pérdidas como los gastos que surgen en las actividades ordinarias de la empresa. Entre los gastos de la actividad normal, se encuentran el costo de las ventas, las remuneraciones y la depreciación. Generalmente, los gastos representan una salida o una disminución de activos, tales como efectivo y otras partidas equivalentes al efectivo, existencias o propiedades, planta y equipo.  

Son pérdidas otras partidas que, cumpliendo con  la definición de gastos, podrían o no surgir de las actividades ordinarias de la empresa.  Las pérdidas representan disminuciones en los beneficios económicos y, como tales, no son diferentes en su naturaleza a cualquier otro gasto. Por lo tanto, en este Marco Conceptual no se considera que constituyan un elemento diferente.

Entre las pérdidas se encuentran las que resultan de siniestros tales como aquellos causados por el fuego o por inundaciones, así como por la venta de activos a largo plazo y también las pérdidas no realizadas, por ejemplo aquellas que surgen por el efecto que los aumentos en el tipo de cambio de una determinada divisa tienen sobre los préstamos obtenidos por la empresa en esa moneda. Al reconocerse las pérdidas en el estado de resultados, es usual presentarlas por separado, puesto que el conocimiento de las mismas es útil para los propósitos de toma de decisiones económicas. Las pérdidas suelen presentarse netas de los ingresos relacionados con ellas.

 Reconocimiento de gastos
Se reconoce un gasto en el estado de resultados cuando ha ocurrido una disminución en los beneficios económicos futuros, relacionada con una disminución en los activos o un incremento en los pasivos, y que puede medirse con fiabilidad.  Esto significa, en efecto, que el reconocimiento de gastos ocurre simultáneamente con un aumento de pasivos o la disminución de un activo (por ejemplo, el devenga miento de sueldos por pagar o la depreciación de activos fijos). 

Los gastos se reconocen en el estado de resultados sobre la base de una asociación directa entre los costos incurridos y la obtención de partidas específicas de ingresos. Este proceso, al que se denomina comúnmente correlación de gastos con ingresos, implica el reconocimiento simultáneo o combinado de unos y otros, que surgen directa y/o conjuntamente de las mismas transacciones u otros hechos. Por ejemplo, los distintos componentes de gastos que conforman el costo de ventas son reconocidos simultáneamente con los ingresos por esas ventas, sin embargo, la aplicación del concepto de correlación de gastos con ingresos bajo este Marco Conceptual, no permite el reconocimiento de ítems en el balance general que no cumplan con la definición de activos y pasivos. 

Cuando se espera que los beneficios económicos surjan a lo largo de varios períodos contables y la correlación con los ingresos asociados pueda determinarse únicamente de forma genérica o indirecta, los gastos se reconocen en el estado de resultados utilizando procedimientos sistemáticos y racionales de distribución. Esto es, a menudo, necesario para el reconocimiento de los gastos relacionados con el uso de activos tales como los que componen las propiedades, planta y equipo, así como con la plusvalía comprada, las patentes y las marcas, denominándose en estos casos al gasto correspondiente como depreciación o amortización. Los procedimientos, de distribución están diseñados a fin de que se reconozca el gasto en los períodos contables en que se consumen o expiran los beneficios económicos relacionados con estas partidas.

Dentro del estado de resultados, se reconoce inmediatamente como tal un gasto cuando el desembolso correspondiente no produce beneficios económicos futuros, o cuando y en la medida que tales beneficios económicos futuros no cumplen o dejan de cumplir las condiciones para su reconocimiento como un activo en el balance general.

Se reconoce también un gasto en el estado de resultados en aquellos casos en que se incurre en un pasivo sin reconocer un activo correlacionado, como ocurre en el caso de surgir un pasivo por una garantía vigente sobre productos vendidos.

2.4.3  PRINCIPIOS DE CONTABILIDAD GENERALMENTE ACEPTADOS

Contradictoriamente uno   de los temas menos conocidos por  los estudiantes de contabilidad,  de las diversas Facultades  de Contabilidad y Ciencias Financieras de las universidades del país, son los principios de contabilidad. Existe escasa bibliografía peruana sobre este tema. Las que hay  tratan  en forma muy sintética  sobre la parte doctrinaria de la contabilidad, se privilegia los aspectos aplicativos, las formas de presentación , los cálculos  de las alícuotas de los tributos , así como todos los beneficios sociales  que le corresponden a los trabajadores . Considero que no se está incidiendo en la formación de los estudiantes en los fundamentos de la contabilidad, en los fundamentos de la tributación , en los fundamentos de las normas relacionados con la contabilidad, que permitan formar profesionales con mente creativa, forjadores de normas de acuerdo a la realidad  socio económica del país y,  no sólo aplicadores de normas. En un mundo globalizado, la necesidad de profesionales analíticos, pensantes y creativos  es una prioridad, puesto que los Contadores Públicos de ahora, no sólo somos simples  fabricantes de información financiera, suficiente, fidedigna y oportuna sino además debemos ser los asesores   de la alta dirección de las empresas para tomar decisiones rápidas y  adecuadas  en un entorno donde la lucha por ganar mercado  es titánica.

De acuerdo a la Nueva Ley General de Sociedades  26887
, es obligatorio que las empresas registren  sus transacciones comerciales y preparen y presenten sus estados financieros de acuerdo a principios de contabilidad, de no hacerlo incurren en responsabilidad civil y penal. Esta contingencia  no se está  teniendo en cuenta de acuerdo a su real magnitud. 

Pero ¿Que son los principios de contabilidad? , para nosotros los principios de contabilidad  son los fundamentos axiomáticos, base o cimiento de la contabilidad, cuyos  alcances  son incontrovertibles, evidentes, que no han sido cuestionados o impugnados desde  su origen hasta la fecha. Los principios de contabilidad  regulan cualidades de la información contable, en su elaboración y presentación.

Principio  de  Empresa en Marcha.- 

Un Ente  Jurídico  cuenta con una unidad de producción de bienes  o servicios  que está en constante desarrollo cuyo tiempo  de vida  futura no es posible predecir; salvo que se precise, su objetivo social temporal. El marco conceptual de las NICs  al referirse a este principio  dice “que los Estados Financieros  se preparan en el supuesto  de que una  empresa es un negocio  en marcha , y que continuara  operando  en el futuro  inmediato , sin intención de liquidarse. Si no fuera así, los estados financieros  deben prepararse  sobre una base  distinta  que debe revelarse.”

La naturaleza de este  principio  es que afecta  algunas transacciones  económicas, que se fundamenta  en la continuidad de  la empresa, por ejemplo  las operaciones a crédito. La Empresa debe tener una razonable tendencia de continuidad  en sus operaciones comerciales, que le permitan periódicamente tener un nivel de utilidades y como consecuencia un crecimiento sostenido. Cuando una empresa  en marcha, adquiere  un activo fijo, lo registra al costo de adquisición más todos los  gastos  en que incurrió para ponerlo en operación. Este activo  es depreciado aplicando un sistema; sin tomar en cuenta  su valor corriente de mercado, pues no hay una necesidad  de venderlo, pues la empresa seguirá usando el activo fijo y podrá recuperar  su inversión. Según Grady Paul
 la administración de las sociedades  debe ver el conjunto de sus operaciones, como un proceso continuo, ninguna empresa importante  podría operar  día a día  con la amenaza de una probable liquidación. En la actualidad las empresas cuentan con un alto grado  tecnológico, su sistema de información prácticamente es virtual, sus operaciones se planean  con visión de futuro, cuentan con unidades de investigación que les permite  crear nuevos productos  y mejorar las existentes. Adquieren activos fijos  de punta , modernos , de larga duración , para ser pagados en varios años ; lo que supone que los directivos de la empresa , toman decisiones teniendo en cuenta , que sus operaciones  continuaran indefinidamente  En un negocio en marcha, los créditos otorgados y  contabilizados como cuentas por cobrar , son los ingresos esperados  en efectivo. No es el valor actual que podría obtenerse. En el caso de los Inventarios, la manufactura en proceso  y los productos terminados  tienen más valor que la materia prima  , pues se le ha agregado  el costo de la mano de obra  y otros costos de producción ; cuando la empresa vende estos inventarios  durante su curso normal obtiene ganancias. La manufactura en proceso  tiene un menor valor que la materia prima, cuando  no se ha completado su proceso de producción. Un papel en blanco  valdrá más que las páginas impresas, a no ser  que se complete el proceso de producción.

Como saber si una Empresa está en Marcha.- 

Hay ciertos indicadores, que nos avisan, que hay problemas de empresa en marcha, en la empresa por ejemplo es conveniente preguntarse ¿La empresa está cumpliendo, con  pagar sus obligaciones en las fechas establecidas?, de esta pregunta se desprende:

.
Su capital de trabajo, es suficiente que le permita cumplir con sus obligaciones.

.
Está cumpliendo la empresa, con pagar los prestamos  en que ha  incurrido para obtener  capital  de trabajo o inversiones.

.
Ha ocurrido alguna contingencia, que haya permitido una perdida extraordinaria., por litigios o catástrofe, que no haya sido asegurada.

.
De la evaluación de los flujos de efectivo, se observe flujos de efectivos negativos permanentes.

.
Desde el punto de vista Societario, y los estatutos de la empresa, se está cumpliendo  con los requisitos de capital  y reservas.

.
Como está la relación  de deuda  de corto y largo plazo frente al patrimonio. Eventualmente si la empresa estará en capacidad de  reestructurar  su deuda a nuevos plazos.

.
La empresa está en capacidad  de obtener nuevos fuentes de financiamiento.

Según Armando Villacorta, algunos Procedimientos de Auditoria que podrían aplicarse  cuando existen indicios  de problemas potenciales  de negocio en marcha  son:

.
Revisar las cuentas internas  de la gerencia  y los estados de flujos de efectivo  desde la fecha del balance  general  a la última fecha  practicable  antes de la emisión  del informe de auditoría.

.
Revisar  los pronósticos de flujo de efectivo, ganancias y otros  al menos  para los doce meses  después de la fecha  del balance general.

.
Examinar  las actas de las juntas  de accionistas, directorio  o acuerdos de gerencia, que indiquen  dificultad de financiamiento.

.
Revisar  el periodo  de crédito  otorgado  por   los proveedores y su cumplimiento por la empresa.

.
Examinar  los acuerdos de financiamiento  asumidos, si estas  están de acuerdo a los niveles establecidos  en los estatutos.

.
Revisar los eventos subsecuentes  para partidas que afecten  la capacidad de la entidad  continuar en operación.

Si se advierte problemas de empresa en marcha , se debe  solicitar  a la gerencia  una proyección de flujo de efectivo  para los   18 meses siguientes al balance general que se está auditando, o en su defecto  se debe solicitar a la gerencia  un resumen escrito  de las principales medidas  disponibles  para enfrentar los problemas de empresa en marcha de la entidad.(Villacorta , 2006.,X-1 )

Efecto sobre el Informe de Auditoría: Se debe considerar  cualquier revelación apropiada  que debe hacerse  en los Estados Financieros, y el efecto de cualquiera de las partidas que conocemos. Hay un riesgo de que, cuando  informamos  que la base del negocio  en marcha  no es, o no puede ser apropiada  puede precipitarse el fin de la entidad. En ese caso debemos tener  ciertas precauciones  razonables  de considerar los factores mitigantes, antes de emitir el problema.

Se deben considerar  las principales condiciones  que ocasionan preguntas  sobre la capacidad  del cliente, de que siga operando:

.
Los posibles efectos de esas condiciones.

.
La evaluación de la gerencia  de la importancia de esas condiciones  y cualquier factor mitigante.

Si después de evaluar  lo anterior  concluimos que hay una duda sustancial  respecto a la situación de empresa en marcha de la entidad, debemos considerar la recuperabilidad de los activos  frente a los pasivos.

Si como resultado  de lo anterior  existen incertidumbre  de importancia relativa  que afectan los estados financieros  se debe emitir una opinión con salvedad o una abstención de opinión. (Villacorta, 2006. IX-2)

 Modernamente, siguiendo a Sergio Ramírez Palma
, cuando se analiza un negocio en marcha, se comienza por sus resultados en el mercado, el porcentaje  o la porción  que de él se ha logrado, el segmento  alcanzado  o la cobertura  obtenida  en el mercado  propuesto  en comparación de los objetivos que se esperaban alcanzar ; se examinan  los resultados económicos , las ganancias o pérdidas  obtenidas. Los propietarios , directores  o ejecutivos de la empresa cuando quieren conocer si está en marcha  no empiezan  por examinar  la estructura de la empresa , su organización , sus subsistemas, sus procedimientos, ni por analizar sus áreas críticas , todo lo cual puede ser importante y gravitante de los resultados  ya que estos  elementos  constituyen  una demostración  de los esfuerzos realizados  y métodos usados por la organización  y su gestión. El  examen empieza  desde una visión de mercado y venta  que es lo más próximo  e inmediatamente útil  e interesante para quienes están trabajando en el mundo de los negocios. Se empieza por  el entorno  conocido  por cualquiera  de nosotros  como consumidores  y por lo tanto representantes de la demanda , organizando los conceptos  de mercado  y lo que significa  en la práctica diaria  finalizando con los métodos y técnicas del marketing  que se puede utilizar  para influir  en los resultados  de los esfuerzos de venta.

Principio de Contabilidad  Realización.-
 Este principio establece  que los resultados económicos solo se deben computar cuando sean realizados. La contabilidad  cuantifica  en términos monetarios  las transacciones económicas  que lleva a cabo una empresa  con otros, como consecuencia de su objetivo social. Las  operaciones  y eventos económicos que la contabilidad registra  se considera realizados  , cuando  se ha efectuado  una transacción con otros entes económicos de acuerdo a las prácticas comerciales y normas legales vigentes, por ejemplo la compra y venta de bienes y servicios ; cuando a ocurrido  eventos económicos  externos a la empresa    o derivados  de operaciones de estos  y cuyo efecto puede cuantificarse razonablemente en términos monetarios. Ejemplo: ajustes por inflación. 

Los costos deben registrarse  en forma paralela  al correspondiente ingreso  que los origino independiente a la fecha de pago. Es decir si se vende mercaderías y estas se registran como ventas, pues paralelamente  se deben registrar el costo de esta mercadería vendida, aun cuando todavía no se haya pagado al proveedor del mismo.

Según Robert Anthony
 se considera  ganado  el ingreso  en la fecha  en que se realiza , es decir  en la fecha  en que se suministra  bienes o servicios  al cliente  a cambio de efectivo o de otro factor valioso. Cuando se vende al contado, se entrega el bien y se recibe efectivo, en ese caso hay venta realizada. Cuando se vende al crédito, se entrega el bien y se recibe a cambio letras aceptadas, entonces se dice que también hay venta realizada. En el caso de servicios, el ingreso se reconoce  en el periodo que se presta el servicio. En la contabilidad se acepta  que los costos de manufactura  aumentan el valor del producto  durante el ciclo manufacturero, toda ganancia se registra al momento de la venta. No existe  un modo objetivo  de medir cuanta ganancia  se crea  durante el proceso de manufactura. El resultado del proceso total  solo se conocerá cuando se venda el producto manufacturado e ingrese a caja el pago correspondiente. Excepcionalmente en los casos  en que el ingreso puede medirse  objetivamente  antes de la  venta, con frecuencia  se le reconoce en esa fecha. Ejemplo : En la Minería  Aurífera  que explota un yacimiento  minero  o un lavadero de oro , que después de extraer  material aurífero , lo procesa  o lo lava , luego lo refina y obtiene barras de oro, en ese momento lo reconocerá como ingreso, porque el oro  siempre tiene un valor especifico , y el intercambio en el mercado  no es necesario  para determinarlo. El oro es cotizado en el mercado internacional  por US$ / onzas,  por ejemplo en el mercado de Hong Kong y Nueva York –Handy & Haman. (ANTHONY, 1980: 41).

Cuando  se vende al crédito a un plazo mayor de un año, se entrega el bien, pero existe duda  acerca de la  cobranza  de las letras aceptadas, es decir hay incertidumbre en el cumplimiento, en ese caso no se puede considerar como venta realizada el total de la venta, este será una venta diferida. Se registrara como venta realizada  cuando el cliente empiece a  efectuar los pagos de las cuotas, en cada pago se irá  reconociendo  el ingreso correspondiente. Es probable que el cliente cumpla con el pago de todas sus cuotas oportunamente, en ese caso se habrá realizado la venta en un 100%,  o también es posible que deje de pagar algunas  cuotas, o que devuelva parte de los productos que se le vendió, lo que significara para la empresa un menor ingreso.

Toda venta de bienes o servicios  tiene su costo correspondiente  que los origino, ambos deben registrarse paralelamente

Principio Contable  del Devengado.-
Según el Marco Conceptual  de las Normas Internacionales de Contabilidad
  la base contable del Devengado es un postulado fundamental. Se ha adoptado  para permitir  que los Estados Financieros, cumplan sus objetivos. Los efectos de los hechos económicos o ahora transacciones económicas se reconocen  cuando ocurren y no cuando  se cobra o se paga en efectivo. Estas transacciones  se contabilizan en los libros contables, debidamente clasificados  y se presentan en los Estados Financieros  en los periodos a los cuales corresponde.

El término devengado significa, adquirir derecho o alguna percepción  o retribución  mereciéndola por alguna razón. El Devengado como principio contable  considera el momento  en que se perfecciona legalmente  las operaciones  que dan lugar al nacimiento  de la obligación de pago  o de cobro. El Plan Contable General  Revisado , aprobado mediante resolución  Nº 450.73 EF /11  define expresamente  lo devengado como un principio de contabilidad , señalando  que la aplicación  de este principio  implica que: las variaciones que se deben considerar para establecer el resultado económico  son las que corresponden  a un ejercicio, sin entrar a  distinguir  si se han cobrado  o pagado  durante dicho periodo. El concepto de lo realizado  participa   del concepto de lo devengado, estableciéndose que en aplicación  del principio  de realización: los resultados  económicos  solo se deben computar  cuando sean realizados , o sea cuando la operación  que los origina  queda perfeccionada  desde el punto de vista de la legislación  vigente  y se hayan ponderado  fundamentalmente todos los riesgos  inherentes a tal operación. 

Este principio de lo devengado
, constituye uno de los sistemas  de imputación de rentas  que regula la ley  del impuesto a la renta junto con el sistema de lo percibido. El inciso  a del artículo  57  de la ley del impuesto a la renta  establece como sistema  de imputación de ingresos y gastos, para la determinación  de la base imponible  del impuesto a la renta de tercera categoría. La renta de tercera categoría  se considera producida en el ejercicio económico en que se devenguen, y que el mismo criterio se aplicara para los gastos. La aplicación  de dicho principio respecto de las rentas de tercera categoría  tiene algunas excepciones  tales como: los provenientes  de fondos mutuos, fondos de inversión, patrimonios fideicomedidos de sociedades  titulizadores, que tienen otro tratamiento. Las rentas de primera categoría  se imputaran  al ejercicio gravable  en se devenguen, las de rentas de 2º, 4º y 5º  se imputaran al ejercicio  gravable  en que se perciban. Los beneficios provenientes  de la enajenación  de bienes a plazo , cuyas cuotas  convenida para el pago  sean exigibles  en un plazo mayor a un año computados a partir de la fecha  de la venta , podrán imputarse  a los ejercicios  comerciales  en los que se hagan exigibles  las cuotas convenidas  para el pago. Las rentas se consideran percibidas  cuando se encuentra a disposición del beneficiario, aun cuando  este no haya  cobrado  en efectivo o especie. La ley del impuesto a la renta  no define el principio de los devengados a diferencia de los percibidos. La definición de lo devengado  proviene de la interpretación  del artículo 57  de la ley del impuesto a la renta, El principio de lo devengado  no toma en cuenta  el momento del pago  o percepción efectiva, sino el momento de la exigibilidad. El devengado considera  el momento  en que se perfecciona  legalmente las operaciones  que dan lugar al nacimiento  de la obligación  de pago o de cobro. El tribunal fiscal  en su RTF 466-3—97 , señala que desde el punto de vista  jurídico , la aceptación del rédito  devengado  como sistema para imputarlo  al ejercicio fiscal  significa  admitir  que un rédito  devengado  importa solo una disponibilidad  jurídica , pero no una disponibilidad económica  o efectiva de ingreso , existiendo un derecho  del beneficiario  que se incorpora  a su patrimonio y que puede evaluarse  monetariamente . En este caso señala que hay una realización potencial, pero no una realización efectiva. También dice  : el concepto de lo devengado  se asocia indisolublemente  al concepto de realizado , en el sentido que el ingreso  para ser considerado  como tal  debe haberse generado  en el caso de la prestación  del servicio , cuando se ha efectuado dicho servicio. 
Según el Diccionario  Enciclopédico  de Derecho  Usual de Guillermo Cabanellas a la expresión “Devengado”  se le reconocen tres acepciones : el hacer uno alguna cosa  suya , mereciéndola,  el adquirir derecho  a una percepción o retribución  por el trabajo prestado , los servicios desempeñados  u otros títulos , y,  el producir réditos o intereses..Como verbo “Devengar”  significa” adquirir un derecho  a alguna percepción  o retribución  por razón del trabajo, servicio u otro título.  ”A decir de Mur Valdivia , el profesor Humberto Medrano ha expresado :  Según este método del devengado , los ingresos son computables  en el ejercicio en que se adquiera  el derecho a recibirlos , pues devengar  es el derecho a recibir , entre otras cosas ingresos . Lo devengado,  asume cono premisa  que la renta se ha adquirido  cuando la operación de la cual  deriva el ingreso  se encuentra legalmente concluida , sin que sea indispensable  que el deudor haya cumplido con el pago, sino tan solo  que desde el punto de vista  jurídico el acto o negocio  se encuentre perfeccionado.
A partir  de los nociones  antes desarrollados , la imputación  de rentas  por contribuyentes , que no llevan contabilidad , con representan  mayores complicaciones , pues el concepto jurídico  es suficiente  para discernir  sobre las distintas transacciones  generadoras de rentas  de tercera  categoría. Sin embargo  para aquellos  contribuyentes  obligados llevar contabilidad  en concepto  jurídico  parecería insuficiente , sobre todo por la necesidad de partir del balance  contable  para establecer la renta imponible.
Ahora bien , de nuestra legislación  no surge que la determinación  de la renta  imponible  y su componentes se encuentre divorciado  de su noción contable, pudiéndose deducirse más bien,  a partir de otras disposiciones  de la Ley del impuesto a la renta, que en la mayoría de los casos  resulta imprescindible  recurrir  a la contabilidad..

Así se infiere, por ejemplo, del artículo 33  del reglamento de La ley  del Impuesto a la Renta , que admite la posible divergencia temporal  o permanent5e  entre la contabilización  de las operaciones  bajo principios de contabilidad  generalmente aceptados  y las normas contenidas en la ley , salvo que la leyó reglamento  condicionen una deducción  a su registro contable , las formas de contabilización de las operaciones no origina  la perdida de una deducción..
Como puede advertirse, una disposición como esta  solo tiene sentido , si el legislador tiene en mente  que los resultados de las empresas  se determinan bajo principios de contabilidad  generalmente aceptados , y que por tanto , el impuesto a la renta , de estos contribuyentes , no puede determinarse  prescindiendo  en lo absoluto  de tales principios..
2.5  DEFINICIÓN DE TÉRMINOS

Glosario de términos vinculados a la Tributación y a la Contabilidad Moderna

A titulo oneroso: Es la denominación que recibe una prestación de servicios o provisión de bienes cuando a cambio se recibe un pago en dinero o en especies.

 A la orden: Característica de un titulo valor que indica que éste se ha emitido no al portador, sino a favor de una persona en concreto, quien a su vez ordena al deudor que pague a un tercero. El tercero puede transmitirlo con un simple endoso. 

A la par: Expresión relativa a los títulos de crédito, especialmente a los emitidos en serie que se utiliza cuando su valor efectivo es igual a su valor nominal, bien sea en el momento de la emisión o posteriormente, en su negociación. 

A la vista: Cláusula que acompaña un titulo de crédito que se convierte en pagadero a la simple presentación del mismo. 

Abono: Abonamos cuando ingresamos dinero a una cuenta, ya sea por deuda (a una tarjeta de crédito o préstamo) o por ahorro (ahorro a plazo, cuenta corriente etc.). 

Abstención de opinión (Disclaimer of opinión): Una abstención de opinión significa que debido a una limitación importante en el alcance del trabajo, los auditores externos se ven en la incapacidad de formarse y emitir una opinión sobre los estados financieros que se auditan. Una abstención no es una opinión: ésta establece simplemente que el auditor no expresa una opinión sobre los estados financieros. 

Acción: 
Parte alícuota (dividir algo en un cierto número de partes iguales) del capital social de una empresa. Representa la propiedad que una persona tiene de una parte de esa sociedad. Normalmente, salvo excepciones, las acciones son transmisibles libremente y otorgan derechos económicos y políticos a su titular (accionista). Como inversión, supone una inversión en renta variable, dado que no tiene un retorno fijo establecido por contrato, sino que depende de la buena marcha de dicha empresa.

 Acciones comunes: Son valores emitidos por empresas constituidas como sociedades anónimas que otorgan algunos derechos a sus propietarios, como participar en el capital y utilidades de la empresa, votar en las juntas generales de accionistas, fiscalizar la gestión de los negocios de la empresa, entre otros. 

Acciones de inversión: Dichos títulos tienen origen en las anteriores acciones laborales, cuyos tenedores originales fueron los trabajadores de las empresas industriales, pesqueras y mineras obligadas a emitirlas. Valores que fueron emitidos como parte de la cuenta Participación Patrimonial del Trabajo de determinadas empresas y que confieren sólo el derecho de recibir dividendos y participar en la junta general de accionistas pero sin derecho de voto. 

Acción con liquidez: Acción que tiene una buena aceptación en el mercado y es fácil venderla sin afectar su cotización. Su liquidez se evidencia por su frecuencia de negociación.

 Acción con prima: Acciones colocadas sobre la par, esto es con un valor nominal mayor al indicado en el título. Usualmente este tipo de emisión se realiza en los casos de aumento de capital, a fin de que las nuevas acciones mantengan una simetría con las ya puestas en circulación. 

Acción preferente: Híbrido entre acción y obligación que a diferencia de las acciones comunes tiene prioridad en relación con el pago de dividendos y en la distribución de activos, por ejemplo; el titular tiene prioridad para cobrar ganancias sobre los tenedores de acciones ordinarias y, en caso de liquidación, también para cobrar los activos. No suele tener derechos políticos y puede ser amortizada anticipadamente. 

Acción preferente convertible: Acción preferente que se puede convertir en acción común, a opción del accionista. 

Acciones en circulación: Son aquellas acciones emitidas por una sociedad anónima y se encuentran en poder de quienes las han adquirido. 

Acciones liberadas: Son aquellas acciones que se emiten y entregan de forma proporcional al número de acciones de cada propietario y surgen cuando la junta general de accionistas de la empresa acuerda capitalizar las utilidades o las reservas, es decir reinvertirlas en la empresa y a cambio entregar acciones. 

Acciones líderes (blue chips): Acción de una empresa que tiene buena reputación y goza de una importante frecuencia de negociación y liquidez en la Bolsa. Además sus productos o servicios suelen contar con amplia aceptación en el mercado

Acciones subordinadas: Acciones de una sociedad con derecho a dividendo subordinado al de las acciones preferentes y comunes. 

Accionista: Toda persona, física o jurídica, que posea al menos una acción de una sociedad. Esta persona es “propietaria” de la sociedad en la proporción que representa la cantidad de acciones de la que es titular. 

Accionista minoritario: Se considera a quien, directa o indirectamente posee una participación en el accionariado que no le permita tener injerencia sobre el desarrollo político, económico y financiero de la empresa. 

Accionista mayoritario: Aquellos que, directa o indirectamente, tengan una participación de cuando menos el equivalente a un sexto del capital social. Aceptaciones Bancarias: Letras de cambio aceptadas por alguna institución bancaria, por lo cual el girado se compromete a pagar, a favor del girador, una cierta suma en la fecha de su vencimiento, la misma que se establece en el documento. Son utilizados para el financiamiento de operaciones de comercio exterior 

Acreedor: Persona o empresa a quien se le debe y/o tiene derecho a exigir de otra una prestación cualquiera. Persona física o moral que en un negocio entrega valores, efectos, mercancías, derechos o bienes de cualquier clase y recibe en cambio una promesa de pago o un crédito que establezca o aumente un saldo a su favor.

 Actividad Bancaria: La actividad principal de los bancos: captación de capitales a través de los depósitos (pasivo del balance de la actividad), que se remuneran a un tipo de interés para después invertirlo en préstamos y créditos a un tipo de interés superior (activo del balance en la actividad). Dicha diferencia constituye la principal ganancia del banco.

 Actividad Económica: Actividades que tienden a incrementar la capacidad productiva de bienes y servicios de una economía, para satisfacer las necesidades humanas en un período de tiempo. Involucra los aspectos sociales de tales actividades y también proporcionar un cierto nivel de vida a la población. Por lo tanto, la actividad económica abarca los aspectos de producción, consumo, intercambio y distribución. 

Actividad Maquiladora: Se refiere a la producción de empresas ubicadas en las zonas francas de un país cuyo destino es el mercado internacional. La actividad de maquilado se identifica como el servicio de transformación, cuyas materias primas son suministradas por una empresa extranjera para obtener un bien final, según un diseño previamente concertado. 
Activo biológico: Incluye los activos biológicos representados por el costo de los animales vivos o las plantas. 

Activo calificado (calificable): Es un activo que necesariamente requiere de un tiempo considerable para estar en condiciones de ser vendido o darle el uso esperado. 

Activo Financiero (Operaciones activas): Cualquier operación efectuada por una entidad de crédito en la que se invierten los recursos captados entre el público. Operaciones de crédito que implican el desembolso de dinero en efectivo o el otorgamiento de una línea de crédito bajo cualquier modalidad contractual. 

Activos líquidos: Activos de corta realización. Incluye caja, fondos disponibles en el Banco Central, en empresas del sistema financiero nacional y en bancos del exterior de primera categoría, fondos interbancarios netos deudores, títulos representativos de deuda negociable emitidos por el Gobierno Central y el Banco Central de Reserva, y certificados de depósito y bancarios emitidos por empresas del sistema financiero nacional. 

Activo realizable: Son aquellos activos de mayor liquidez o fácil realización de las empresas. 

Activo rentable: Activos que generan rentabilidad en forma directa. Incluye la porción del activo disponible que devenga intereses, fondos interbancarios, inversiones y créditos vigentes netos de ingresos diferidos. 

Activos circulantes: Conjunto de cuentas dentro de los activos de una empresa que se anticipan su conversión en efectivo en un plazo menor a un año. Están constituidos generalmente por caja y bancos, cuentas por cobrar, inventarios, etc. 

Activos corrientes: Está representado por el efectivo y equivalentes de efectivo, inversiones financieras, derechos por recuperar, activos realizables, activos biológicos, activos no corrientes mantenidos para la venta, gastos diferidos y otros activos, que se mantienen para fines de comercialización (negociación), consumo o servicios por recibir, se espera que su realización se producirá dentro de los doce meses después de la fecha del balance general o en el curso normal del ciclo de operaciones de la empresa.

Activos depreciables: Son aquellos que se espera sean utilizados durante más de un período contable, tienen una vida útil limitada y son mantenidos por la empresa para utilizarlos en la producción suministros de bienes y servicios, para arrendarlos o para usos administrativos.

 Activos disponibles para la venta: Aquellos activos financieros no derivados que: 

1. Son designados específicamente como disponibles para la venta; o 

2. No son clasificados como: a) cuentas por cobrar; b) activos financieros mantenidos a vencimiento o c) activos financieros llevados a valor razonable con cambios en ganancias y pérdidas. 

Activos fijos: Activos permanentes que típicamente son necesarios para llevar a cabo el giro habitual de una empresa. Están constituidos generalmente por maquinaria, equipo, edificios, terrenos, etc. 

Activos monetarios: Aquellos activos que no pueden valer más de su valor nominal, por estar expresados en moneda corriente. 

Activos no corrientes: Esta representado por inversiones financieras, derechos por recuperar, activos realizables, activos biológicos, inversiones inmobiliarias, inmuebles, maquinaria y equipo, activos intangibles y otros activos, cuya realización, comercialización (negociación) o consumo exceda al plazo establecido como corriente. 

Activos intangibles: Incluye los activos identificables que carecen de naturaleza material y se encuentran bajo control de la empresa para ser usados para la producción o suministro de bienes o servicios, se arriendan a terceros o se aplican para fines administrativos; así como las concesiones de exploración y explotación, los cuales implican derechos de larga duración. Activos de tipo inmaterial, que permiten funcionar y agregan valor a las instituciones tales como patentes, franquicias, software, marcas, Know How, etc. 

Activos Internacionales: Recursos líquidos que sirven como medio de pago internacional. Estos activos de las instituciones financieras frente a sectores no residentes comprenden a los depósitos en bancos del exterior, las tenencias de valores emitidos por entidades internacionales y las tenencias de moneda extranjera. En el caso del Banco Central, se denominan activos de reserva. 

Activos tangibles: Activos de tipo material, tales como maquinaria y quipo, edificaciones, terrenos, inversiones financieras, etc.

Al portador: Titulo valor en el que no se consigna el nombre del propietario, es pagadero al tenedor, y se transmite por simple entrega

Almacenes de depósito: Empresas de depósito de mercaderías, comprometidas a la custodia y almacenamiento mediante el pago de una tarifa, otorgándole al depositante un certificado, representativo de aquellas, mediante el cual pueden ser vendidas o prendadas las mercancías sin necesidad de retirarlas del establecimiento. 
Amortización: En términos financieros es la cancelación parcial de una deuda a través de la realización de pagos periódicos hasta que se haya pagado el total del capital adeudado a la entidad financiera. 

Análisis Costo Beneficio: Los costos y los beneficios futuros son los únicos aspectos relevantes en el análisis económico de un proyecto de inversión. El análisis se basara siempre en una comparación entre costos e ingresos adicionales comparados con la inversión que el proyecto supone, el resultado se indicara en términos de rentabilidad, y de esto dependerá generalmente la aceptación o rechazo de un proyecto. 

Análisis Costo-Volumen-Utilidad: Técnica que consiste en estimar el volumen de negocios que debe tener una empresa para que no haya pérdidas, con un beneficio cero, a partir del cual cada unidad producida le genera beneficio. 

Análisis de crédito: Proceso mediante el cual se determina si un solicitante de crédito cumple con las normas de la empresa y el importe del crédito que debe recibir. 
Análisis Horizontal: La comparación de los estados financieros de una empresa con sus propios resultados anteriores. Técnica que consiste en la comparación de la evolución del peso de cada partida de un ejercicio a otro. Herramienta de análisis financiero utilizado para determinar las tendencias del comportamiento a través del tiempo de las partidas que forman parte de los estados financieros. A diferencia del análisis vertical, en el análisis horizontal se toma un año base como referencia al cual se le asigna 100% ya partir de él se calculan los aumentos o disminuciones que haya sufrido cada una de las partidas de los estados financieros. 

Apalancamiento financiero: El apalancamiento financiero se estudia al comprobar la relación entre deuda y capital propio por un lado, y el efecto de los gastos financieros en el E G y P. En principio, el apalancamiento financiero es positivo cuando el uso de deuda permite aumentar la rentabilidad de la empresa. En este caso la deuda es conveniente para la empresa. Cuando una empresa amplia su deuda, le disminuye el beneficio neto al aumentar los gastos financieros.
Bancarización: Se refiere al grado de integración del sector real con el sector financiero, específicamente el volumen de transacciones que llevan a cabo los diversos agentes utilizando para ello las plataformas y los medios de pago que ofrecen los intermediarios financieros.

Beneficiario: Una persona que recibe un pago en efectivo, cheque. Giro o pagaré. 

Beneficio de Excusión: Derecho que tiene el garante de solicitar que se cobre la deuda en primera instancia de los bienes del deudor. Cabe señalar que el fiador tiene este derecho salvo que se haya renunciado expresamente a ello obligándose solidariamente con el deudor, mientras que el avalista es siempre un deudor solidario

Bien Inmueble: Son aquellos que no se pueden trasladar de un lugar a otro, sin alterar, en algún modo, su forma o sustancia, siendo unos por su naturaleza y otros por su disposición legal expresa en atención a su destino. El concepto de bienes inmuebles ha sufrido una gran transformación en nuestro tiempo, debido a los adelantos tecnológicos que permiten trasladar bienes inmuebles de un lugar a otro sin alteración, por ejemplo monumentos históricos, arquitectónicos, etc. 

Bien Intermedio: Bien que se usa para producir otros bienes y en su aplicación al proceso productivo es bien intermedio o de consumo. Ejemplo: La leche cuando es usada para producir mantequilla es un bien intermedio, pero cuando se usa para consumirla directamente es un bien de consumo final.
Bonos: Son valores que representan una deuda contraída por una empresa o dependencia gubernamental y que pagan una renta fija, es decir, reditúan intereses a una tasa definida que puede ser fija, variable o reajustable, lo importante es que dicha tasa ha sido establecida desde el momento en que se produce la emisión de estos valores. 

Bono corporativo: Es una obligación emitida por una empresa para captar fondos que le permitan financiar sus operaciones y proyectos. Los bonos son emitidos a un valor nominal, el cual será pagado al tenedor en una fecha de vencimiento determinada (rescate). Así mismo el monto del bono devenga un interés el cual puede ser pagado íntegramente al vencimiento o en cuotas periódicas (cupones). 

Bono estructurado: Un bono estructurado es un instrumento financiero cuyo rendimiento se encuentra asociado a la evolución de un determinado activo subyacente, constituyéndose en un nuevo mecanismo de inversión por el cual el emisor ofrece la devolución del principal en términos nominales o indexado (si el inversionista no desea exponerse a pérdidas por inflación y/o devaluación), más un rendimiento variable asociado a la evolución en el tiempo del precio de un determinado activo subyacente (una acción, canasta de acciones o índices) multiplicado por un factor de participación o apalancamiento. 

Bono de reconocimiento: Valor emitido por la ONP a favor de aquellos trabajadores que pertenecían a sus sistema y que deciden trasladarse al Sistema Privado de Pensiones dentro de los plazos y términos que establece la Ley, compensando de esta manera los aportes realizados bajo el anterior régimen de pensiones.. 

Bono cupón cero: Tipo especial de bono que no paga cupones hasta su vencimiento y en el que la rentabilidad para el inversor se explica exclusivamente por la diferencia entre el precio de adquisición y el precio de reembolso del mismo. 

Bono tipo C de Cofide: Titulo financiero emitido por la Corporación financiera de desarrollo, es nominativo, transferible y negociable. los recursos captados se utilizan para financiar los programas de inversión de dicha entidad. 

Bonos de arrendamiento financiero: Valor emitido por las empresas autorizadas a realizar operaciones de arrendamiento financiero (leasing), cuyo objetivo es financiar las operaciones de esa índole. En el Perú es necesaria la autorización de la CONASEV: 

Bonos redimibles: Bonos que están sujetos a la redención antes de su vencimiento a opción del emisor. 

Bonos soberanos: Se denomina así a los bonos que son emitidos por los Estados y colocados directamente en los mercados de capital, tanto del país como del exterior. Su aceptaron depende del nivel de riesgo del país (riesgo soberano). Cuando se destinan al mercado internacional se denominan bonos globales. 

Bonos subordinados: Los bonos subordinados son títulos que sólo emiten los bancos, empresas financieras, compañías de seguros y reaseguros y COFIDE, con el objeto de financiar sus colocaciones. Deben su nombre al hecho de que representa deuda subordinada, esta es aquella cuyo pago, en caso de liquidación de la entidad emisora, queda subordinado al cumplimiento previo de las demás obligaciones por parte de ésta. son no redimibles, son elegibles como parte del patrimonio efectivo por el integro de su valor, 

Bonos de Titulización: (títulos de deuda de securitización): 
Estos valores son emitidos con el respaldo de un patrimonio autónomo, constituido por una parte de los activos de una empresa que requiere financiamiento, denominada,

empresa originadora. Dicho patrimonio, capaz de generar flujos futuros de ingresos y que se haya separado legal y contablemente de la entidad originadora, es administrado en fideicomiso por una sociedad titulizadora. 

Capacidad Ociosa: Capacidad instalada no utilizada. Generalmente se mide como un porcentaje de la capacidad instalada. 

Capital: Total de recursos físicos y financieros que posee un ente económico, obtenidos mediante aportaciones de los socios o accionistas destinados a producir beneficios, utilidades o ganancias. 

Capital insoluto: La suma de dinero originalmente prestada o la parte de ella que aun resta por pagar (Capital Insoluto o Impago). El capital insoluto o impago depende, a su vez, de la forma de pago. 

Capital de trabajo: Es el recurso económico destinado al funcionamiento inicial y permanente del negocio, que cubre el desfase natural entre el flujo de ingresos y egresos. Sólo se usa para financiar la operación de un negocio y dar margen a recuperar la cartera de ventas. Se calcula restando el pasivo corriente del activo corriente, indica la liquidez relativa de la empresa. 

Capital “golondrino”: Los capitales golondrinos son aquellos que buscan alternativas de inversión de corto plazo en bonos o acciones, y tan pronto obtienen la rentabilidad esperada se vuelven a ir del país; vienen en las bonanzas y huyen en las crisis, de manera que agudizan los ciclos económicos. Es tal la movilidad de estos capitales especulativos, y tan grandes los montos que se pueden mover de un país a otro en fracciones de segundo, que tienen la capacidad de producir crisis financieras de enormes proporciones, tales como el „efecto tequila en México en 1994 o la crisis del sureste asiático en 1997. Por eso es conveniente que tengan límites. 

Capital Humano: Conjunto de conocimientos, entrenamiento y habilidades poseídas por las personas que las capacitan para realizar labores productivas con distintos grados de complejidad y especialización. 

Capitalismo: Sistema económico basado en la propiedad privada de los medios de producción. Las decisiones son tomadas en forma descentralizada por los agentes económicos individuales, quienes buscando maximizar sus beneficios se guían por las señales de precios que emite el mercado, el cual funciona libremente sin ningún tipo de regulación o intervención externa a él. La asignación de los recursos productivos se realiza libremente por la operación de un mercado libre en que los precios responden a las fuerzas de oferta y demanda. 

Cargar: Operación que consiste en hacer una reducción en el saldo disponible de una cuenta o en la línea disponible de una tarjeta de crédito. Para los créditos, la operación de cargar indica la disminución de capital e intereses adeudados. 
Carta de crédito: Es un instrumento otorgado por un Banco en favor del exportador (Beneficiario), a través del cual dicho Banco se compromete a pagar al beneficiario una suma de dinero previamente establecida a cambio de que se haga entrega de los documentos de embarque dentro de un periodo de tiempo determinado. La carta de crédito es una de las formas más seguras para obtención de pagos. 
Carta de crédito “Stand By”: Es aquella carta de crédito que garantiza que el solicitante cumplirá sus obligaciones establecidas en el contrato y es utilizada sólo en caso de incumplimiento. La Carta de Crédito Stand By es una garantía bancaria que sirve para cubrir diferentes tipos de negocio, generalmente se utiliza para respaldar operaciones mercantiles, operaciones de comercio exterior, para garantizar anticipos, en licitaciones para manejo de anticipos, seriedad de oferta y cumplimiento. La emite un banco en el exterior y la recibe (confirma) un banco local. Una de las facultades de la Carta de Crédito Stand-by es que sirven no solamente para cualquier operación de comercio exterior, sino también para garantizar otras operaciones como por ejemplo: licitaciones locales / extranjeras, compras locales, implementación de fábricas, etc. Se maneja por montos globales y un plazo determinado, podemos decir que es un cupo rotativo. 
Carta de porte: Es un título valor que presenta las mercaderías objeto de un contrato de transporte terrestre o aéreo. Estos títulos pueden emitirse al portador, a la orden o en forma nominativa. Dependiendo de cada caso, estos títulos podrán ser transferidos como su simple entrega si se trata de un título al portador, con su endoso si se trata de título a la orden, o con su cesión si se trata de un título nominativo. 

Remitente o cargador: Es la persona que remite o envía los bienes. 

Beneficiario, destinatario o consignatario: Es la persona a quien va dirigida la mercadería. 

Porteador o transportista: Es el sujeto que emite el título valor. Asimismo, es el encargado de transportar de un lugar a otro los bienes y a quien tendrá que pagársele el monto del flete y los servicios prestados 

Carta fianza: Es un contrato de garantía del cumplimiento de una obligación ajena suscrito entre el fiador y el deudor y que se materializa en un documento valorado emitido por el fiador, generalmente una entidad financiera, a favor del acreedor quien puede ser un prestamista o una entidad contratante; en caso de incumplimiento del deudor el fiador asume la obligación. Las características de la carta fianza son: 

Solidaria. El fiador, en este caso el banco, responde por la obligación del deudor ante el beneficiario, renunciando al beneficio de excusión. 

Irrevocable. El fiador se obliga a no renunciar a esta condición durante el plazo de vigencia de la carta fianza. 

Incondicional. En este caso, el banco responde ante el acreedor sin restricción legal alguna. 

Realización automática. Si la empresa que es el fiado incumple, el banco debe efectuar el pago a la entidad licitante (acreedor) a su solicitud, sin admitir oposición alguna 

Cartel: Acuerdo entre empresas o países para limitar la competencia. 

Cartera (Portafolio): Inversiones de los bancos y las instituciones financieras en general. El término se emplea para indicar valores, acciones, bonos, etc. que son llevados en los libros de dichas instituciones. El término también se suele referir a otros activos específicos de la empresa tales como: (Cartera de cheques y billetes (caja), Cartera de colocaciones, Cartera pesada, etc.). 

Cartera negociable: Todas las posiciones afectas a riesgos de mercado, dentro o fuera del balance, incluyendo los instrumentos representativos de deuda, de capital, las posiciones afectas a riesgo cambiario, y las posiciones en “commodities”. 

Castigo de créditos incobrables: Trasladar una operación de crédito a una cuenta contable de “Cuentas Incobrables Castigadas”. Para realizar este traslado, el cliente debe encontrarse con la calificación de “perdida” (totalmente “provisionado*), asimismo debe existir evidencia real y comprobable de que el crédito es irrecuperable o que el importe del crédito no justifica iniciar acción judicial o arbitral. La entidad financiera debe fijar dentro de sus políticas de control interno, los procedimientos y medidas necesarias para llevar a cabo el castigo de sus cuentas incobrables, quedando evidenciados estos traslados en las actas de directorio. Los créditos castigados deben ser reportados a la SBS en el informe crediticio confidencial que se remite mensualmente, los mismos que serán mantenidos en la Central de Riesgos de la SBS hasta su recuperación. 

CAVALI S.A. I.C.L.V: Es una sociedad anónima especial por resolución N° 358-97-EF/94.10, cuya finalidad es registrar valores que han sido convertidos en registros computarizados o anotaciones en cuenta (desmaterializados) y realizar la liquidación de operaciones efectuadas en la Bolsa de Valores de Lima, es decir, recibir los valores del vendedor y el dinero del comprador, y entregar los valores al comprador y el dinero al vendedor. 

Central de Riesgo: Bases de datos de acceso público a través de Internet, que reúne y presenta toda la información de personas naturales o empresas que servirá a cualquier interesado, a determinar su historial de cumplimiento con respecto a las obligaciones contraídas en el pasado con diversas empresas o instituciones financieras. 

Certificado de acciones: Es el título que videncia la propiedad de una o más acciones de capital accionario de una empresa. 

Certificado de suscripción preferente: Títulos emitidos por las sociedades anónimas cuyas acciones están sometidas a cotización en Bolsa, en donde la Junta General de Accionistas acuerda aumentar el capital con nuevos aportes, a fin de dar oportunidad a los accionistas a que ejerzan su derecho de preferencia. 

Certificado de depósito: Es el título que representa el derecho real de propiedad sobre la mercadería depositada en un almacén general de depósito. Por tanto quien posee el titulo valor es considerado titular o propietario de dicha mercadería. 

Ceteris Paribus: Expresión latina que significa “manteniéndose todo lo demás constante” y que se emplea para recordar que se supone que se mantienen constantes todas las variables, salvo la estudiada 

Cheque: Orden de pago que puede ser emitida sólo a cargo de empresas del sistema financiero autorizadas a mantener cuentas corrientes. Por lo general, este tipo de instrumentos son utilizados por personas jurídicas a través de cuentas corrientes, las cuales tienen precisamente una finalidad transaccional, es decir son adecuadas para efectuar un significativo número de operaciones. La importancia del cheque radica en que representa un medio de pago que substituye económicamente al efectivo, permitiendo llevar un mejor manejo y control de los pagos, y evita los riesgos del uso de efectivo, sobre todo en operaciones de mayor cuantía. Se debe señalar que este instrumento es considerado un título valor en nuestra legislación y por tanto está sujeto a ciertas formalidades y requisitos que buscan proporcionar una mayor seguridad y confiabilidad en su utilización. 

Cheque al portador: Este cheque otorga a quien lo tenga en su poder, el derecho de hacerlo efectivo, sin necesidad de que se inserte el nombre del beneficiario, siendo suficiente para su pago la simple entrega del cheque y la identificación de quien lo cobra ante la entidad financiera pagadora.
Cheques de viaje o travels checks: Cheques emitidos normalmente en una divisa (moneda) extranjera que pueden ser convertidos en efectivo, previa firma e identificación del tenedor. Dada su gran liquidez, son una alternativa a las tarjetas de crédito para viajar sin el riesgo que supone llevar grandes cantidades de dinero en efectivo. 
Cheque a la orden: Cheque girado a favor de una persona determinada. Es un titulo valor de fácil circulación y puede ser endosado transfiriendo el derecho de cobro a otra persona. 
Cheque Certificado: El banco re garantiza la existencia de fondos en la cuenta corriente del emisor. 
Cheque cruzado: Solo podrá ser cobrado a través de una institución financiera. 
Cheque de Gerencia: Cheques emitidos por las propias entidades financieras con cargo a ellas mismas, dando la seguridad al beneficiario del cheque, de que se cuenta con los fondos indicados en el mismo. Estos cheques son emitidos a solicitud de sus clientes con cargo en cuenta o pagándolos en efectivo para realizar pagos o traslados de efectivo, estos cheques son nominativos (a nombre de una persona natural o jurídica, no pudiendo ser al portador). Los cheques de gerencia pueden ser solicitados con la indicación de “NO NEGOCIABLES” con lo cual se da mayor seguridad del traslado del mismo. 
Cheque no negociable o intransferible: El cheque es girado con esta modalidad para limitar la circulación del mismo, el cheque sólo puede ser cobrado por la persona a quien se giró el mismo, depositándolo en una cuenta del mismo beneficiario o endosándolo este mismo beneficiario a una entidad financiera para efectos de su cobro (este es el único endoso que se admite). 
Cheque pago diferido: Orden de pago emitida a cargo de una entidad financiera, bajo condición para su pago de que transcurra el plazo señalado en el mismo título y el cual no podrá ser mayor a 30 días calendarios desde su emisión, fecha en la que el girador deberá tener los fondos suficientes para su pago. Tienen un formato diferente a los cheques convencionales en los cuales debe contener la denominación “Cheque de Pago Diferido” en forma destacada. 
Cheque para abono en cuenta: Solo puede ser cobrado mediante el abono en la cuenta corriente del beneficiario del cheque. 
Cheque devuelto: Un cheque que el banco rechaza por no ser pagadero, debido a fondos insuficientes, la empresa del sistema financiero acredita el giro de cheques sin fondos mediante, constancia de rechazo del cheque, fecha de presentación del cheque rechazado, o el registro de cheques rechazados que debe llevar la empresa del sistema financiero. 
Competencia: En economía se dice que existe competencia cuando diferentes firmas privadas concurren a un mercado a ofrecer sus productos ante un conjunto de consumidores que actúan independientemente, y que constituyen la demanda. El término también se usa, en un sentido más coloquial, para aludir a las otras firmas que compiten por un mercado determinado: se habla así de "la competencia" para designar a los competidores específicos que tiene una firma. 

Competitividad: Capacidad de lograr una rentabilidad mayor que la de los competidores. Referida a los países, según los índices de competitividad para el crecimiento, se consideran el ambiente macroeconómico, la calidad de las instituciones públicas y la situación tecnológica. 

CONASEV: (Comisión Nacional Supervisora de Empresas y Valores) Organismo Publico descentralizado del sector Economía u Finanzas, cuya finalidad es promover el mercado de valores y velar por el adecuado manejo de las empresas. Tiene personería jurídica de derecho público interno y goza de autonomía funcional, administrativa y económica. 

Concentración industrial: Medida en la que un sector económico o mercado se encuentre dominado por unas pocas, grandes empresas. Se suele medir calculando el porcentaje del sector o mercado acaparado por las tres, cinco o diez mayores empresas, o bien con el índice de Herfindahl-Hirschman (la suma del cuadrado de las cuotas de mercado porcentuales de cada empresa). Las empresas que operan en sectores con grados intermedios de concentración suelen ser más propensas a realizar inversiones directas en el extranjero que las existentes en sectores ya sea poco concentrado o extremadamente concentrado. En estos últimos las empresas prefieren coludir 

Condonación: Exoneración del pago de una deuda originada por la concesión de uno o varios préstamos. Esta exoneración puede ser parcial o total y puede ser sobre el principal y/o sobre los intereses.. Es una causa de extinción de las obligaciones que puede ser expresa o tácita. 

Confiabilidad: La calidad de la información que le asegura a quienes toma decisiones que la información captura las condiciones o eventos que presume presentar razonablemente. La información contiene esta característica, cuando se encuentra libre de errores importantes y los usuarios pueden tomarlas como una manifestación fidedigna. 

Conglomerado financiero: Conjunto de empresas nacionales o extranjeras que realizan actividades financieras, de seguros y de valores, incluyendo a las empresas tenedoras de las acciones de estas últimas, que están vinculadas entre sí a través de relaciones directas o indirectas, de propiedad, control, administración común, u otros medios que permitan ejercer sobre ellas una influencia preponderante y continua sobre las decisiones del directorio, gerencia general u otros órganos de dirección de las empresas que lo conforman. 

Conglomerado mixto: Conjunto de empresas nacionales o extranjeras integrado por, cuando menos, una empresa que desarrolla operaciones financieras o de seguros, y por otras que desarrollan operaciones no financieras, que están vinculadas entre sí a través de relaciones, directas o indirectas, de propiedad, control, administración común, u otros medios que permitan ejercer una influencia preponderante y continua sobre las decisiones del directorio, gerencia general u otros órganos de dirección de las empresas que lo conforman

Contingentes: Operaciones de crédito fuera de balance. Es la suma de créditos indirectos, líneas de crédito no utilizadas y créditos concedidos no desembolsados, instrumentos financieros derivados y otras contingencias

Contrato de Seguros: Es un contrato en el que una de las partes, la aseguradora, acepta un riesgo de seguro significativo de la otra parte, el tenedor de la póliza, acordando compensar al tenedor si ocurre un evento futuro incierto, el evento asegurado, que afecta de forma adversa al tenedor del seguro. 

Control de Calidad: Actividad de comprobación, inspección física, medición y pruebas que se efectúan al producto. Aplicación de los conceptos de calidad con el apoyo de la estadística. 

Control de empresas: Derecho de dirigir las políticas financieras y operativas de una empresa a fin de obtener beneficios o utilidades como resultado de sus actividades. Control de precios: Es una intervención directa del gobierno en el mecanismo del mercado con el propósito de proteger el poder adquisitivo con la desaparición de monopolios. 

Control de proceso: Se toma una muestra aleatoria de un proceso, para determinar si el proceso está dentro de un rango preseleccionado o no. 

Controles financieros: Factores cruciales del proceso de planeación, presupuestos, análisis financiero y análisis del punto muerto de equilibrio

Costo amortizado: Se dice del costo pasado que ya no tiene importancia en la toma de decisiones. 
Costo anual equivalente: Medida que pretende expresar todos los costos de un proyecto igual por un año. Para ello se utilizan métodos de descuentos. Se usa para comparar alternativas que producen el mismo resultado pero que difieren en su costo, se escogerá aquella de menor costo anual. Corresponde al costo de capital y al costo de depreciación. 
Costo comparativo: La base del comercio internacional se explica por la teoría de los costos comparativos. La base inmediata del comercio, radica en la diferencia absoluta entre los precios de los bienes extranjeros y los precios de los bienes similares producidos en el interior. Las diferencias internacionales absolutas de costos surgen del establecimiento de un tipo de cambio cuando las relaciones de costo de cada país son diversas ya que entonces los costos de oportunidad de producir bienes similares, diferirán entre los países y cada país tendrá una ventaja comparativa mayor de costos en la producción de algunos bienes y una desventaja comparativa menor de costos en la producción. 
Costo Fijo: Costo que en el corto plazo permanece invariable cuando la cantidad producida se incrementa o disminuye. Algunos de estos costos se presentan aún cuando no se produzca nada. 
Costo hundido: Costo irrecuperable que ya se ha incurrido y que no es relevante para la toma de decisiones de producción. Como por ejemplo los gastos en I+D o en publicidad, suelen ser costes hundidos. Los sectores o industrias en los que existen costes hundidos importantes suelen tener barreras de entrada más elevadas. 
Costo de agencia: Costos de conflictos de interés entre los accionistas, los acreedores y los directivos. Los costos de agencias son los costos de resolución de estos conflictos. Estos incluyen los costos de proporcionar incentivos a los directivos para maximizar la riqueza de los accionistas, y luego dirigir su comportamiento, así como el costo d proteger a los acreedores de los accionistas. Los costos de agencia son asumidos por los accionistas. 
Costos de financiación: Intereses y otros costos en que incurre una empresa, en relación con los prestamos de fondos obtenidos.

Costo de mercaderías vendidas: Costo total de los productos vendidos en un plazo determinado. Equivale al inventario inicial más el costo de mercaderías compradas menos el inventario final. 

Costo de oportunidad: El valor más alto que podría ser generado si los recursos y los factores productivos fueran destinados a actividades diferentes a aquellas en donde están siendo utilizados. Sirve para medir el costo de emplear tales recursos en su actividad actual en comparación con lo que podrían producir en uso alternativo. Por ejemplo, si se desea invertir $100,000 en la Bolsa de Valores. La segunda mejor opción dejada de lado -que podría haber sido ganar intereses por dejar ese dinero en el banco- es el costo de oportunidad. Así, toda acción tiene un costo de oportunidad. Y, a diferencia de los administradores o contadores, los economistas consideran al costo de oportunidad como parte de sus costos totales. Por ello, el costo económico es siempre mayor que el costo contable, generando que la utilidad económicas sea menor que la utilidad contable. 

Costo Histórico: Costo al que se adquirieron los aditivos. Cuando los activos se contabilizan al monto o equivalente de efectivo pagado, o al valor real de la modalidad de pago usada en la oportunidad de su adquisición. Los pasivos se contabilizan al monto de los conceptos recibidos a cambio de la obligación. 

Costo incremental: Aquél que no se habría incurrido si la empresa no hubiese adquirido, emitido, vendido o dispuesto el instrumento financiero. 

Costos indirectos: Aquellos que resultan del sostenimiento de la empresa y que no corresponden a la producción misma. 

Costo del dinero: Desde el punto de vista de la banca, lo que cuesta el dinero obtenido de la clientela por todos los conceptos abonados. 

Costo marginal: El incremento en el costo originado por la producción de una unidad adicional. Típicamente baja mientras los aumentos en la producción se realizan con una mejor utilización de la capacidad instalada, pero eventualmente tiende a subir. Igualando el costo marginal y el ingreso marginal se determina cuánto producir o vender para obtener el máximo beneficio económico. 

Costo medio: Se define como el costo total de producción dividido por el número de unidades producidas. 

Costo objetivo: Costo basado en el mercado, que se calcula utilizando un precio de venta necesario para captar una cuota de mercado predeterminada. El costo objetivo es igual al precio de venta (para la cuota de mercado objetivo) menos el beneficio deseado

Costo de reposición: Es el costo de reponer un activo existente. Esto se utiliza a veces en lugar del costo real, como una forma de valuar el activo. 

Costo de transacción: Los costos increméntales directamente atribuibles a la compra, emisión, venta o disposición por otra vía del activo o pasivo financiero. 

Costo social: Se refiere a los costos en los que incurre la sociedad en su conjunto como resultado del desarrollo de una determinada actividad económica. Pueden ser mayores o menores que los costos privados. Ejemplo: los costos privados de producir zinc pueden ser menores que los costos sociales, si estos últimos consideran la contaminación de ríos aledaños y el ambiente general. 

Costo Total: Suma de los costos fijos y de los costos variables de producción, para un determinado nivel de producto. 

Costo Variable: Costo que aumenta o disminuye cuando la cantidad producida se incrementa o disminuye, es decir, que varía directamente con el nivel de producción. 

Cotización: Precio al cual se compra y vende públicamente en el mercado las mercancías, los valores y efectos públicos o mercantiles.

Crédito fiscal: Monto en dinero a favor del contribuyente en la determinación de la obligación tributaria, que este puede deducir del debito fiscal para determinar el monto de dinero a pagar al fisco.

Créditos preferenciales: Son los créditos que conceden las entidades financieras a sus mejores clientes. Estos créditos son ligeramente superior al que pagan los bancos e instituciones financieras en los préstamos que se realizan entre ellos en el mercado interbancario. 

Créditos reestructurados: Créditos cuyos pagos han sido reprogramados de acuerdo al proceso de reestructuración o que han sido objeto de un convenio de saneamiento en el marco del Programa de Saneamiento y Fortalecimiento Patrimonial. 

Créditos refinanciados: Créditos directos que han sufrido variaciones de plazo y/o monto respecto al contrato original, las cuales obedecen a dificultades en la capacidad de pago del deudor. 

Crédito resolvente: Un convenio de crédito que permite a los consumidores pagar el total o una parte del saldo pendiente en un préstamo o tarjeta de crédito. A medida que el crédito se paga, vuelve a estar disponible para otra compra o adelanto de efectivo. Este crédito se renovara constante y automáticamente una vez que se utilice la suma original del mismo, de esta manera, el producto renovara la cantidad prestada. Normalmente, el deudor deberá pagar una comisión por la no utilización del crédito revolvente 

Créditos vencidos: En el caso de los créditos comerciales, corresponde al saldo total de los créditos con atraso mayor a 15 días. En el caso de los créditos a microempresas, corresponde al saldo total de los créditos con atraso mayor a 30 días. En el caso de créditos de consumo, hipotecarios para vivienda y de arrendamiento financiero, corresponde a las cuotas impagas si el atraso es mayor a 30 días y menor a 90 días y al saldo total del crédito si el atraso supera los 90 días. 

Créditos Soberanos: Créditos con bancos centrales, tesoros públicos y otras entidades del sector publico que posean partidas asignadas por el tesoro público para pagar específicamente dichas exposiciones. 

Créditos a entidades del sector público: Son créditos a dependencias del sector público, que no hayan sido considerados como soberanos. Incluye créditos a gobiernos locales y regionales, así como a empresas públicas o mixtas.

Depósito a Plazo: Depósitos que se mantienen en una entidad financiera por un tiempo determinado, recibiendo intereses superiores a los de una Cuenta de Ahorros, de acuerdo al monto y tiempo de permanencia del depósito. 

Depósito a la vista: Sinónimo de cuenta corriente: aquel en que las cantidades depositadas pueden retirarse o transferirse en cualquier momento, sin previo aviso a la entidad depositaria (entidad financiera) a través del giro de un cheque. 

Depreciación: Provisión contable que se efectúa por la desvalorización que sufren los activos fijos del negocio, debido a su utilización en las operaciones de la empresa. Es un gasto que se registra en el Estado de pérdidas y Ganancias; pero que no involucra salida de efectivo para la empresa.

Empresa Afiliada (Asociada): Es una empresa en la cual el inversionista tiene influencia significativa. No es una subsidiaria ni una participación en un negocio conjunto del inversionista. 

Empresa Filial o Subsidiaria: Es la empresa que es controlada por una empresa que es conocida como matriz. 

Empresa Matriz (o principal): Empresa que tiene el control de una o más subsidiario o filial.
Escudo fiscal: Todo gasto contable registrado en el Estado de pérdidas y Ganancias que disminuya el monto imponible del impuesto a la renta y por lo tanto reduce el impuesto a renta a pagar a la SUNAT.
Estimaciones contables: Como resultado de las incertidumbres inherentes al mundo de los negocios, muchas partidas de los estados financieros no pueden ser valoradas con precisión, sino sólo estimadas. El proceso de estimación implica la utilización de juicios basados en la información fiable disponible más reciente. Por ejemplo, podría requerirse estimaciones para: (a) los derechos de cobro de recuperación problemática; (b) la obsolescencia de las existencias; (c) el valor razonable de activos o pasivos financieros; (d) la vida útil o las pautas de consumo esperadas de los beneficios económicos futuros incorporados en los activos amortizables; y (e) las obligaciones por garantías concedidas. 

Estímulos Fiscales: Apoyos gubernamentales que se destinan a promover el desarrollo de actividades y regiones específicas, a través de mecanismos tales como la disminución de tasas impositivas, exención parcial o total de impuestos determinados, aumento temporal de tasas de depreciación de activos, etc.
Evasión fiscal: Defraudación a la administración tributaria mediante el ocultamiento o la simulación de cuentas de ingresos o gastos con el fin de pagar montos menores de impuestos.

Factoring: Esta operación consiste en ceder las cuentas por cobrar a corto plazo (facturas, recibos, letras) a una empresa especializada en este tipo de transacciones, con lo cual las cuentas por cobrar se convierten en dinero al contado que permite enfrentar los imprevistos y necesidades de efectivo que tenga la empresa. 

Factura conformada: Es un titulo valor de crédito que representa bienes entregados y no pagados, que se constituyen en una garantía 

Fideicomiso: Forma jurídica en la que se organiza el conjunto de bienes captado del público administrado por una sociedad fiduciaria. Consiste en la transmisión de derechos, presentes o futuros por parte del fiduciante, a una persona natural o persona jurídica llamada fiduciario, para que sean administrados o invertidos de acuerdo a un contrato, a favor del propio fideicomitente o de un tercero, llamado beneficiario. 

Fideicomiso de Titulizacion: En el fideicomiso de titulización una persona, denominada fideicomitente, se obliga a efectuar la transferencia fiduciaria de un conjunto de activos en favor del fiduciario para la constitución de un patrimonio autónomo, denominado patrimonio fideicometido, sujeto al dominio fiduciario de éste último y afecto a la finalidad específica de servir de respaldo a los derechos incorporados en valores, cuya suscripción o adquisición concede a su titular la calidad de fideicomisario. 

Fideicomitente: Llamada también fideicomitente, es la persona propietaria de los activos a titulizar, que inicia todo este proceso y que ha tomado la decisión de obtener liquidez mediante la transferencia de los mismos y en interés de la cual se conforma un patrimonio de propósito exclusivo, integrado por los activos que se obliga a transferir. 

Fiduciario: Llamada también fiduciario, es la entidad a la que se transfieren los activos a ser titulizados y que emite los valores mobiliarios para ser colocados en los mercados de capitales con respaldos de dichos activos. En nuestra legislación pueden ser emisores una Sociedad Titulizadora o una Sociedad de Propósito Especial 

Fianza: La fianza es una garantía de carácter personal, constituida con la finalidad de respaldar el cumplimiento de una obligación asumida por la persona garantizada. Un elemento primordial en la fianza radica justamente en la distinción que debe existir entre el obligado principal y el garante o fiador. 

Fianza bancaria: Operación financiera mediante la cual una entidad financiera autorizada garantiza a su cliente (fiado) frente a un acreedor, en el cumplimiento de un contrato.
Fraude: Cualquier acto ilegal caracterizado por engaño, ocultación o violación de confianza. Los fraudes son perpetrados por individuos y por organizaciones para obtener dinero, bienes o servicios, para evitar pagos o pérdidas de servicios o para asegurarse ventajas personales o de negocio
Garantía: (lock-in) Respaldo utilizado para asegurar al que esta prestando el dinero (Banco) que tendrá un medio adicional para recuperar el mismo en caso de que el cliente (Deudor) no cumpliera con lo pactado. 
Garantía mobiliaria: Derechos que tiene un acreedor sobre bienes muebles (maquinarias, equipos, vehículos, enseres, repuestos, herramientas, inventarios, etc.) del garante. a este tipo de garantías se le conocía antes del 2006 como prendas. 
Garantía personal: Garantía que emiten las personas y empresas sobre su patrimonio 
Garantía Real: Garantía constituida por el propietario de un bien mueble o inmueble, asegurando el cumplimiento de cualquier obligación, propia o de un tercero. 
Gastos de Administración: Gastos en que incurre la empresa para la administración del negocio y no directamente relacionados con el giro del mismo. Es la suma de los gastos de personal, de directorio, por servicios recibidos de terceros y los impuestos y contribuciones. 
Gastos diferidos: Incluye los servicios contratados a ser recibidos en el futuro. 
Gastos financieros: Gastos derivados del pago o la obtención de recursos en un crédito. Dentro de esta categoría se encuentran los intereses y las comisiones, entre otros. 
Gastos de operación: Gastos necesarios para el funcionamiento de la empresa y no referidos al giro del negocio. Están compuestas por los gastos de administración más las depreciaciones y amortizaciones.

Patrimonio Contable: Recursos propios de las empresas o individuos, constituido por la diferencia entre el activo y el pasivo. Comprende la inversión de los accionistas o asociados, el capital adicional (proveniente de donaciones y primas de emisión) así como las reservas, el capital en trámite, los resultados acumulados y el resultado neto del ejercicio, netos de las pérdidas, si las hubieren. No incluye el capital suscrito mientras no haya sido integrado al capital. 

Patrimonio efectivo: Importe extra-contable que sirve de respaldo a las operaciones de la empresa. Suma de los patrimonios efectivos asignados a riesgos crediticio y de mercado. Incluye capital pagado, reservas legales y primas por la suscripción de acciones, utilidad neta con acuerdo de capitalización, la porción computable de la deuda subordinada y de los bonos convertibles en acciones y la provisión genérica de los créditos que integran la cartera normal.

Política fiscal: Aplicación de instrumentos discrecionales para modificar los parámetros de ingresos y gastos del gobierno. 

Política monetaria: Conjunto de medidas aplicadas por las autoridades monetarias de un país y que están encaminadas a afectar el nivel de liquidez de la economía. 

Política tributaria: Decisiones de política económica y fiscal que se refieren a los impuestos, tasas, contribuciones, etc para captar recursos públicos. 

Política de estabilización: Utilización de instrumentos monetarios y fiscales por parte del gobierno con el fin de resolver problemas de inflación y/o desempleo en la economía. 

Política de cobranzas: Procedimientos que sigue una empresa para intentar hacer efectivas sus cuentas por cobrar. 

Política de créditos: Procedimientos que sigue una empresa para incrementar sus ventas a través del otorgamiento de créditos a sus clientes. 

Política de dividendos: Los criterios para la distribución de utilidades acordado por la junta de accionistas o el órgano competente. 

Póliza de seguro: Documento por el cual una compañía de seguros se compromete a pagar el importe total o parcial del objeto asegurado, en caso de que este sufrir uno o más de los percances señalados en dicho documentos.

Presión Tributaria: Es la intensidad con que un determinado país grava a sus contribuyentes. Se mide como el porcentaje que representa la recaudación global respecto del Producto Bruto Interno.

Provisiones: Creación o conservación de lo necesario (saldos) para cubrir una o varias obligaciones o eventualidades. Son los fondos que las entidades financieras están obligadas a mantener como previsión de futuras contingencias. Incluye aquellos pasivos para los que existe incertidumbre acerca de su fecha de vencimiento o el importe de los desembolsos futuros necesarios para su cancelación. Los cuales serán determinados por el juicio de la gerencia de la empresa, complementado por la experiencia que se tenga en operaciones similares y en algunos casos por informes de expertos, que permitan estimar el desenlace en el plazo corriente y su efecto financiero.

CAPITULO  III: 
Presentación, análisis e interpretación de datos
3.1 PRESENTACION
Este  capítulo tiene el propósito de presentar  el proceso que conduce  a la demostración  de la Hipótesis Propuesta  en la investigación  que dice “Si algunos artículos de la Ley del Impuesto a la Renta Empresarial, no respeta los Principios de Contabilidad Generalmente Aceptados, entonces genera   controversia  en su aplicación, afectando el Patrimonio de la empresa y fomentando  la Evasión Tributaria  en el Perú. 

Asimismo teniendo en cuenta el Objetivo  General  y los Objetivos  Específicos de: 

Si algunos artículos de la Ley del Impuesto a la Renta Empresarial, no respeta los Principios de Contabilidad Generalmente Aceptados, entonces genera   controversia  en su aplicación, afectando el Patrimonio de la empresa y fomentando  la Evasión Tributaria  en el Perú. 

a. Si   algunos  artículos  de la Ley del   Impuesto a la Renta   Empresarial, no respeta los Principios de Contabilidad Generalmente Aceptado, entonces  por su afán recaudatorio  no está considerando algunas deducciones para el cálculo de la renta imponible, disminuyendo los Activos de la empresa afectando su  condición de Empresa en Marcha.

b.  Si algunos  contribuyentes no factura toda o parte de sus Ingresos por ventas  de bienes y prestación de servicios, actuando en la informalidad sin observar  la ley del Impuesto a la Renta Empresarial  y el Principio Contable de Realización, entonces están  disminuyendo su  Resultado Económico, generando Evasión Tributaria en el Perú.  
c. Si la  Ley del Impuesto a la Renta Empresarial  es muy complejo en su contenido, entonces hay dificultad en  el reconocimiento  de los Gastos, en aplicación del Principio Contable del Devengado. 

Efectuada  la descripción precedente, con fines de la contrastación  final  de nuestra propuesta de hipótesis y con fines  de realizar  los análisis  e interpretación del caso. Vamos a explicar  la información recopilada en el campo en forma sistemática y posteriormente  analizar e interpretarlos.

Hemos realizado entrevistas, cuyas tabulaciones  cuantitativas estamos presentando, se realizaron en un Universo de 50 Contadores Públicos que trabajan en empresas privadas  en el año 2009.
3.2 SITUACION ANALITICA SOBRE “EL IMPUESTO A LA RENTA Y LOS PRINCIPIOS DE CONTABILIDAD; CONTROVERSIAS EN SU APLICACIÓN  EN EL PERU: PROPUESTA DE SOLUCIÓN”

3.2. INTERPRETACION  DE LOS RESULTADOS  OBTENIDOS  DE LA PRUEBA  DE CAMPO
El resultado  de las informaciones obtenidas  en  el campo, explicaremos inmediatamente.

3.2.1 UNIVERSO FISICO DEL ESTUDIO

El ámbito que comprende  el estudio  han sido empresas en un número de 50 ubicadas su sede principal en la Ciudad de Lima ,en donde trabajan ex alumnos ahora profesionales Contadores Públicos, empresas de distinto rubro, que buscan beneficios  económicos , por tanto tributan al Estado como Impuesto a la Renta , IGV  entre otros.
3.2.2. RESULTADO  DE LAS ENTREVISTAS 

1.- ¿hay algunos artículos de la Ley del    Impuesto a la Renta Empresarial, que no respeta  los Principios de Contabilidad Generalmente  Aceptados?

a. Si hay algunos artículos            : 90%
b. No, todos respetan los  PCGA:   10%
Los resultados nos muestran  que el 90%  de los entrevistados  manifiestan  que si hay algunos artículos  de la Ley del Impuesto a la Renta  que no respetan los principios de contabilidad generalmente aceptados. Solo un 10% manifestaban no conocer el tema, y aceptaban que no habria ninguna violación de los PCGA al Impuesto a la Renta.

CUADRO Nº 1

	OPCIONES 
	ENTREVISTADOS 
	PORCENTAJE

	A.- Si hay algunos Artículos 
	45
	90 %

	B.-Todos respetan los PCGA
	05
	10%
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2.- ¿En caso de haber algunos artículos del impuesto a la renta  que no respetan los PCGA, que consecuencias trae?

a.- Afecta el Patrimonio de las Empresas    60%
b.- Fomenta  la Evasión Tributaria.              40%
De las respuestas de la entrevista, el 60%   manifiesta  que afecta al patrimonio  de las empresas y en la misma línea  un 40 %  expresa  que fomenta  la evasión tributaria. Prácticamente se reconoce  en un 100% que el  hecho que existan algunos artículos del Impuesto a la Renta  que no respetan los PCGA es pernicioso, que debería modificarse.
CUADRO Nº2

	OPCIONES
	ENCUESTADOS 
	PORCENTAJE 

	A.-Afecta el patrimonio de las empresas
	30
	60%

	B.-fomenta la Evasión tributaria
	20
	40%
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3.- ¿Por qué algunos artículos de la Ley del  Impuesto a la Renta  Empresarial, tiene efecto Confiscatorio en la determinación de la obligación tributaria  de una Empresa al no considerar algunas Deducciones-Gastos?

a.- La norma es eminentemente recaudatorio   :    80%
b.- La norma  es inconstitucional


 :    20%
Es evidente de las respuestas  que algunos  artículos del impuesto a la renta  tienen efecto confiscatorio, al no considerar algunas deducciones como gasto pues lo que busca el Estado es recaudar recursos para el Gasto Social, sin considerar que se está violando un principio constitucional y sin tener en cuenta sus consecuencias en los contribuyentes, pues muchos de ellos permanecen en la informalidad.
CUADRO Nº3

	OPCIONES 
	ENCUESTADOS
	PORCENTAJE

	A. La norma es eminentemente recaudatorio
	40
	80%

	B. la norma es inconstitucional 
	10
	20%

	Total
	50
	100%
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4.- ¿Si  algunos artículos de la ley del Impuesto a la Renta   tienen efecto confiscatorio  al no considerar como deducción algunos gastos, cuáles son sus  consecuencias?
a.- Disminuye sus Activos 




70%
b.- Afecta su condición de Empresa en Marcha
30%

Los gastos normalmente  son la disminución de beneficios económicos  durante el periodo contable , en forma de salida de efectivo , disminución de activos  o aumento de los pasivos , que producen disminuciones en el patrimonio , disminuciones  que son diferentes  de las distribuciones hechas  a los socios . Se establece la utilidad restando rodos los gastos de los ingresos. Sin embargo tributariamente hay gastos como por ejemplo el gasto por depreciación  que tiene límites, por ejemplo la depreciación por maquinaria y equipos  adquiridos a partir del 01.01.91  es10 % anual, cuando en la realidad de los hechos en una empresa industrial la depreciación es mayor al 10% , ese monto demás no es aceptada como gasto en el ejercicio  por la autoridad tributaria , por tanto la utilidad tributaria  esta incrementada  y en base a esa utilidad distorsionada tributariamente  se paga un impuesto a la renta mayor., disminuyendo sus recursos financieros y afectando su condición de empresa en marcha.




CUADRO Nº4

	OCCIONES
	ENCUESTADOS
	PORCENTAJE

	A.- Disminuye sus Activos 
	35
	70%

	B.-Afecta su condición de Empresa en Marcha
	15
	30

	Total
	50
	100%
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5.- ¿Por qué algunos   contribuyentes no facturan parte  o todos sus Ingresos por   sus ventas  de bienes  y prestación de servicios, actuando en la informalidad?

a.- Porque el  Impuesto a la renta e  IGV es alto- 60%
b.- Prefieren evadir el pago de  tributos, porque no hay claridad en la aplicación de los mismos. 40%
Las respuestas son evidentes, algunos  contribuyentes no facturan todas o parte de sus ventas, porque  las tasas del impuesto a la renta e Impuesto general a las ventas son  muy altas. Prefieren actuar en la informalidad.

Otra de las respuestas  tiene que ver con aspectos éticos .La población no tiene una percepción clara sobre la aplicación  de los tributos  que paga al Estado, pues se evidencia que no hay equidad y justicia. Los tributos que paga el contribuyente deben ser aplicados por los gobernantes con eficiencia, transparencia y equidad cuyos resultados deben ser presentados a la población.  En nuestro país  todavía existen esas iniquidades, esos derroches de recursos sin resultados, como es, tener un congreso de la republica conformado por congresistas que no tienen  el mínimo de formación profesional que no les permite elaborar leyes  trascendentes que el Perú necesita. Mientras esta  situación subsista será muy difícil exigir  que todos los contribuyentes tributen. . Es necesario formar y tener nuevos paradigmas. 
                                   CUADRO Nº 5

	OPCCIONES
	ENCUESTADOS 
	PORCENTAJES

	A. Porque el I. Renta e IGV  es alto
	30
	60%

	B. No hay claridad aplicación de Tributos
	20
	40%

	Total
	50
	100 %
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6.- ¿La ley del Impuesto a la Renta el contribuyente común lo puede entender fácilmente o es muy complejo?

a.- Es complejo, es difícil de entender    80%
b.- Contribuyente  entiende la norma      20%
En nuestro país las normas se hacen para que lo entiendan los Abogados  y los Contadores Públicos, cuando estas deben estar dirigidas a los contribuyentes 

Existe un gran número de reglas generales y modificaciones constantes de las mismas la redacción de las disposiciones es poco clara permaneciendo esta situación en el tiempo ya que no se corrigen, generando ambigüedad y falta de comprensión y observancia por parte de los contribuyentes. 

Se deja de legislar una gran cantidad de disposiciones, ya que se otorgan facultades al Ejecutivo para que las defina mediante  decretos legislativos  lo que propicia inseguridad jurídica y normas como el Impuesto a la renta eminentemente recaudatoria.

Se da excesiva carga administrativa a los contribuyentes, siendo importante promover e incorporar una mayor simplificación administrativa

Las normas deben ser sencillas en su contenido y redacción de tal manera que el contribuyente  común y corriente pueda entender y cumplir con su obligación tributaria.




CUADRO  Nº 6

	OPCCIONES 
	ENTREVISTADOS  
	PORCENTAJE

	A.- Es complejo difícil de entender
	  40
	80%

	b.- El contribuyente entiende la norma
	  10
	20%

	   TOTAL 
	  50
	100%






GRAFICO Nº 6

[image: image8.png]90%

80%

70%

60%

50%

30%

20%

10%

0%

Es Complejo

Entiende Norma





3.3.3   ANALISIS DOCUMENTAL

  1.-Artículos de la  Ley del Impuesto a la Renta  que No respetan  los Principios de Contabilidad Generalmente Aceptados. 

Según Guillermo  D. Grellaud
 en el prologo  de la obra “quien se llevo  mi gasto” La ley,  la SUNAT o la perdí yo de Jorge Luis Picón Gonzales pag.18  decía: “lamentablemente  nuestra legislación  del Impuesto a la Renta  contiene una serie de normas  que han ido introduciéndose  paulatinamente  con una clara intención fiscalista , que pudiéramos calificar  sin temor como depredadora de patrimonios , según la cual , conceptos que nada tienen que ver  con ganancias  o con rentas obtenidas  terminan siendo gravadas con el Impuesto a la Renta “
Algunas de esas normas son:

Deducciones Limitadas:

Articulo 37 incisos a)  de la Ley del Impuesto a la Renta, referido a Principio de Causalidad en los  Intereses.

Articulo 37 incisos q) de la Ley del Impuesto a la Renta, referido a Principio de Causalidad en  Gastos de Representación.
Articulo 37 incisos f) de la Ley del Impuesto a la Renta, referido al Principio de Causalidad en el Cálculo de la Depreciación

Articulo 37 inciso w) de la Ley del Impuesto a la Renta, referido al Principio de Causalidad en los gastos incurridos en vehículos automotores.

Articulo 37 incisos m) de la Ley del Impuesto a la Renta referido al Principio de Causalidad en la Remuneración de Directores
Articulo 37 inciso x  y articulo 44  de la Ley del impuesto a la Renta referido al Principio de Causalidad  en las Donaciones y actos de liberalidad..

Articulo 37  Inciso r)  de la Ley del Impuesto a la Renta referido al Principio de Causalidad  en el pago de Viajes y Viáticos..

Articulo 37 Inciso j)  referido al Principio de Causalidad  de los Gastos sustentados en Boleta.

Deducciones  Condicionadas

Articulo 37 incisos f) de la Ley del Impuesto a la Renta referido al Principio de Causalidad de las mermas, Desmedros y faltante de existencias.
Articulo 44 incisos f) de la Ley del Impuesto a la Renta referido al Principio de Causalidad de los Provisiones y castigos Deducibles.

Articulo 51  y 51A  de la Ley del Impuesto a la Renta referida al Principio de Causalidad referida  a los Gastos en el Exterior
2.- Principios de Contabilidad Generalmente Aceptados afectados por algunos artículos del Impuesto a la Renta
Los PCGA: son  fruto de una elaboración racional. Para los que   vemos a la contabilidad como ciencia el principio  es un verdadero fundamento axiomático que no admite discusión 
Los PCGA  tienen la categoría de convenciones  o normas de carácter social provenientes de la experiencia para satisfacer necesidades  y fines esenciales y útiles  en la elaboración  de un control informativo en el que se puedan confiar respecto a las finanzas de la empresa.
Principio de  Empresa en Marcha:
Postulado o Hipótesis fundamental según el  marco conceptual de las NICs.

Una entidad contable es un grupo social dinámico, que está en un constante desarrollo porque en la mayoría de los casos no hay medio de predecir el tiempo  de su vida, salvo el caso de que se le precise un objetivo temporal determinado.

La naturaleza de este principio afecta la marcha de registro de algunas transacciones del negocio que se fundamenta en su continuidad por ejemplo las operaciones de crédito.
Es costumbre que la entidad contable tenga una razonable tendencia de continuidad en el negocio con un determinado nivel de utilidades esta suposición del negocio en marcha proporciona mucho de justificación para el registro del activo fijo al costo de adquisición y depreciándolo en un sistema sin referirse a su valor corriente de mercado-valor de realización

Porque no hay inmediata necesidad de venderlo, si la firma continua usando el activo, la fluctuación de mercado ni causa perdida ni ganancia ni hace encarecer la utilidad del activo, salvo en épocas de inflación. Así  pues si la suposición “empresa en marcha” es válida, la recuperación del activo  fijo está asegurada.
Está asegurada siempre y cuando la Depreciación  se calcule  teniendo en cuenta técnicamente  su vida útil  y no sobre tasas arbitrarias dadas por la norma tributaria que se aplican uniformemente durante un tiempo más largo que distorsionan el resultado contable.
Principio de Realización 

Las operaciones y eventos económicos que la contabilidad cuantifica se considera realizados: Cuando se ha efectuado una transacción con otros entes económicos.
Por ejemplo la compra venta de bienes y servicios.
Cuando ha ocurrido eventos económicos externos a la empresa o derivados de  operaciones de estos y cuyo efecto puede cuantificarse razonablemente en términos monetarios. 
Por ejemplo los ajustes por inflación.

Los costos deben registrarse en forma paralela al correspondiente ingreso que los origino, independiente de la fecha del pago.
La formalización matemática de este principio es:
Resultado= Ingreso - Costó de Ingreso 
Se considera ganado el ingreso en la fecha en que se realiza, es decir en la fecha en que se suministra bienes o servicios al cliente a cambio de efectivo o de otro factor valioso. 
En el caso de los servicios, el ingreso se reconoce en el periodo en que se presta el servicio. 
En el caso de los productos tangibles, el ingreso se reconoce cuando  el producto se despacha o entrega al cliente

Esta transferencia de Bienes y Servicios  a cambio de efectivo o de otros bien valiosos donde se  configura el PCGA Realización, se ve afectada  por algunos artículos  del Impuesto a la Renta antes mencionados, cuando dichas transferencias o parte de ellas no hacen formalmente los contribuyentes, dado que el Impuesto a la Renta Empresarial es muy alto o no se entiende por su complejidad.

Principio de Contabilidad  Devengado:
Las transacciones  se contabilizan  en los registros  contables  y se presentan en los EE.FF., de los periodos  a los cuales corresponden.
Según el marco conceptual es un postulado fundamental
El principio de lo devengado, constituye uno de los sistemas de imputación de rentas que regula la ley del Impuesto a la Renta junto con el sistema de lo percibido. 
El  inciso  a.- del  art.  57  de la Ley del Impuesto a la Renta establece como sistema de imputación de ingresos y gastos , para la determinación de la base imponible del IR de Tercera Categoría La rentas de tercera categoría se consideraran producidas en el ejercicio comercial en que se devenguen , y que dicho criterio será de aplicación analógica para los gastos.
La ley del Impuesto a la Renta no define el principio de lo Devengado, a diferencia de lo Percibido.
La definición de lo devengado proviene de la interpretación del artículo 57 del impuesto a la renta .

El principio de lo devengado no toma en cuenta el momento de pago o percepción efectiva el momento de exigibilidad
El Devengado considera el momento en que se perfecciona legalmente las operaciones  que dan lugar al nacimiento de la obligación de pago o de cobro. Para explicar este principio vamos a recurrir  a las definiciones de las normas contables de aplicación obligatoria en el Perú, siguientes 
El concepto de lo realizado participa del concepto de lo devengado, estableciéndose  en aplicación del principio de realización. 
Los resultados económicos solo se deben computar cuando sean realizados, o sea cuando la operación que los origina queda perfeccionada desde el punto de vista de la legislación o prácticas comerciales aplicables y se hayan ponderado fundamentalmente todos los riesgos inherentes a tal operación. 
Así mismo se menciona que los estados Financieros  preparados sobre la base del principio de lo devengado “Informan a los usuarios no solo sobre las  transacciones pasadas que implican cobros y pagos en efectivo, sino también sobre las obligaciones por pagar en efectivo en el futuro” 
El Marco Conceptual nos indican que los estados financieros preparados en función al principio de lo devengado informan también sobre las obligaciones que se pagaran en el futuro , es decir obligaciones que ya nacieron por haberse producido los supuestos de hechos que les dan origen , pero cuya exigibilidad o pago efectivo puede ocurrir  con posterioridad 
DOCTRINA.- Un referente en este tema en materia del impuesto a la Renta es Roque García Mullin .

Dicho Autor nos permite aclarar aun más el principio del devengado y distinguirlo de lo exigible que mucha confusión han generado en la aplicación práctica de lo devengado. 
García Mullin: señala que para el caso de los gastos el principio de lo devengado se aplica considerándoseles  imputables, cuando nace la obligación de pagarlos, aunque no se  hayan pagado, ni sean  exigibles.

 En el caso de los Ingresos señala que la sola existencia de un titulo o un derecho a percibir la renta independientemente de que sea exigible..o. no lleva a considerarla como devengado por ende imputable a ese ejercicio.

Cuando compramos bienes con boletas de ventas  reconocemos medimos presentamos  e informamos  teniendo en cuenta  el PCGA Devengado, sin embargo parte , las boletas solo deben ser emitidos  por contribuyentes que pertenezcan  al Nuevo Régimen  Único Simplificado, hasta el límite de  6%  de los montos acreditados  mediante comprobantes de pago  que otorgan derecho  a deducir costo y gasto  que se encuentran anotados  en el Registro de Compras .Dicho limite  no podrá superar  en el ejercicio gravable  las 200 UIT. A pesar de que estas boletas de venta han sido autorizados su emisión por la autoridad tributaria., existe esos límites absurdos..
3.-Patrimonio de las Empresas  afectadas por las controversias en la aplicación de la Ley del Impuesto a la Renta Empresarial y los PCGA (Empresa en Marcha)

El Patrimonio de las Empresas, se incrementa o disminuye permanentemente, no es estática, constantemente esta en movimiento, pero este movimiento no es natural, es consecuencia de una gestión empresarial, cuando mejor se administre mejor serán los resultados, cuando  se difiere algunos gastos que anteriormente hemos señalado, en un ejercicio económico, posponiendo para el siguiente ejercicio económico, entonces ficticiamente estamos mostrando un resultado mayor  distorsionado sobre él se paga tributos, y el saldo se reparte como dividendos . Cuando algunos gastos no se han reconocido  tributariamente, entonces la utilidad esta incrementada, en el monto de los gastos absurdamente, sobre esa utilidad distorsionada se ha pagado tributos y se ha  pagado dividendos favoreciendo al Estado descapitalizando la Empresa, afectando su patrimonio.
4.- La Evasión Tributaria en el Perú, sus causas, sus efectos.

Las medidas administrativas (léase, retenciones, percepciones y detracciones del IGV), los incrementos en las tasas de los impuestos (IGV) y la creación de nuevos impuestos (ITF) no son más que una salida facilista para recaudar aquello que la aparente evasión aleja del Tesoro Público. No se ha identificado la “real causa de la evasión”, sino que se ha considerado mejor suplir la menor recaudación “causada” por ésta a través de una forma de cobranza en la que los contribuyentes asumen parte del papel de administrar los tributos (mayores costos de cumplimiento y menores costos de administración).
La aplicación de dichas medidas a los productos y/o actividades con mayor riesgo de evasión y/o informalidad no las hace eficientes, sino más bien inequitativas y discriminatorias. Por otro lado, el incremento en la recaudación logrado por la aplicación de dichas medidas administrativas y la cada vez mayor participación en la recaudación del ITF tampoco es razón que justifique su existencia. Por el contrario, dicha situación se convierte en uno de los mayores riesgos existentes en nuestro sistema tributario; ¿qué sucederá cuando se eliminen estos regímenes? ¿Es lógico que exista un impuesto cuya recaudación se sostiene sobre la base de un mecanismo de cobranza adelantada?
Tal vez la única ventaja que estas medidas pueden traer sería el posible aprovechamiento de información referidas a las operaciones realizadas entre contribuyentes. Dicha información es vital para comprender mejor la dinámica del IGV y por consiguiente del Impuesto a la Renta e identificar las operaciones y/o agentes que muestran el mayor riesgo de incumplimiento para efectos de destinar los recursos hacia la fiscalización. Sin embargo, la obtención de esta información debe sopesarse con los costos que dichas medidas generan.
Los mayores esfuerzos del diseñador tributario (MEF) y de la Administración Tributaria deben orientarse a comprender las razones del incumplimiento para así asignar más eficientemente sus recursos hacia las labores de fiscalización. Estas causas deben fluir del análisis de la abundante información con la que cuentan ambas entidades.

Manuel Hernández y Jorge de la Roca
 decían: 
«Las actividades informales reducen la base impositiva, con lo cual impiden  un financiamiento  sostenible de bienes públicos y de  protección  social»

Podemos citar dos definiciones que han sido utilizadas con relativa frecuencia: La primera, describe al sector informal como “toda actividad económica que contribuye con el PBI observado o calculado de manera oficial, pero que no se encuentra registrada”2; 

La segunda, como “la producción en el mercado, legal o ilegal, de bienes y servicios que escapan al registro del PBI oficial” (Schneider y Enste 2000). Sin embargo, estas definiciones no son del todo completas. 
Otras definiciones enmarcan la economía informal dentro de un contexto más amplio, que incluye actividades legales e ilegales y transacciones monetarias y no monetarias. De acuerdo con esta definición, además de las actividades independientes del hogar, el ingreso no reportado en la producción de bienes y servicios legales también forma parte del sector informal.
Dichos autores dividen las actividades informales en tres componentes: 

(1) Evasión Tributaria “pura”, 

(2) Economía Irregular y 

(3) Actividades Ilegales. 

La evasión tributaria “pura” se produce cuando los individuos no reportan todos los ingresos generados a partir de actividades desempeñadas en negocios propiamente registrados y contabilizados en las estadísticas nacionales. El estudio se concentra en este punto. 

La economía irregular comprende la producción de bienes y servicios legales en pequeños establecimientos que no son registrados y, por ende, se encuentran exentos de mayores impuestos. 
Finalmente, las actividades ilegales se desarrollan fuera del marco legal; básicamente, abarcan toda la producción y distribución ilegal de bienes y servicios (narcotráfico, venta de armas, producción y venta de drogas, prostitución, entre otros

Otro aspecto importante que genera evasión tributaria, son las altas tasas del impuesto a la Rentas y el IGV, así como   la falta de transparencia  y eficiencia  en la aplicación de los tributos cobrados al contribuyente..
5.-Los efectos confiscatorios de algunos artículos de la ley del Impuesto a la Renta Empresarial.

La tasa del Impuesto a la Renta Empresarial  es 30%  que se debe calcular teniendo en cuenta todos los ingresos gravados menos los Costos y Gastos. Sin embargo cuando  el Impuesto a la renta no reconoce como gasto por ejemplo las compras efectuadas con boleta de venta superior al 6% de sus compras con factura, a pesar de que esta ha sido autorizado  su emisión por la autoridad tributaria, entonces se está presentando  una mayor utilidad y sobre ella se esta calculando el Impuesto a la Renta, impuesto que esta incrementado en ese monto no reconocido de los gastos.
Si se calculara el impuesto a la renta teniendo en cuenta todos los gastos efectuados con boletas de venta, entonces el impuesto a la renta seria menor. La diferencia de ese monto mayor de Impuesto a la Renta (sin considerar gastos con boletas) menos el impuesto a la renta menor (considerando gastos  con boletas de venta) es un monto cobrado demás al contribuyente, actuando la autoridad tributaria en forma confiscatoria.

6.- Las Deducciones (Gastos) controvertidos: Limitados, Prohibidos.

Las  Deducciones Limitadas  son aquellas cumpliendo con las reglas generales mencionadas, la ley permite, que el contribuyente  pueda deducir el concepto, pero hasta un límite establecido en la norma  como por ejemplo:
Interés Pagado a Empresas Vinculadas, las que serán deducibles hasta la parte del préstamo  que no exceda  de tres veces el valor del patrimonio de la empresa que paga los intereses.

Es decir durante un ejercicio económico  una empresa no puede endeudarse con una vinculada por más de 3 veces del patrimonio de su empresa, si superara ese monto  pues los interés que pague por ese exceso no sería deducible, siendo esa operación fehaciente.

Gasto de Representación: Clientes y (recreativos) trabajadores  que son deducibles hasta  el tope  de 0.5% de los ingresos netos  anuales  o 40 UIT (3,600 x 40 = S/ 144,000) lo que sea menor.
En una empresa con un patrimonio importante, estos límites serian arbitrarios, pues por sus volúmenes de operaciones, cantidad de trabajadores de venta, cantidad de clientes por atender, el límite mencionado  seria un monto diminuto. En estos casos los gastos de representación  serán  por montos mayores  y superan fácilmente los límites establecidos  como limites y siendo así la diferencia sería reparable para efectos tributarios.
La Depreciación del Activo Fijo, la cual está limitada  a las tasas reguladas por la ley del  Impuesto a la Renta y las leyes sectoriales.

Igualmente las depreciaciones de Activos Fijos sus tasas están limitados por el Impuesto a la Renta, es decir cada ejercicio económico  solo podemos depreciar  dichos activos teniendo como limitas dichas Tasas. Para este efecto no podemos tomar en cuenta para calcular la depreciación  la vida útil de los activos fijos  así como su mayor desgaste por el uso más acelerado, porque hay un límite tributario, arbitrario y  recaudatorio.
Remuneraciones  a Directores, las cuales  no pueden exceder un porcentaje  equivalente  al 6%  de la utilidad comercial..
Que ocurre cuando una empresa los primeros años  de su existencia, decide como política de la empresa tener un margen de utilidad mínimo, con el propósito de ganar mercado al ofrecer sus productos a un menor precio, pues esos años sus resultados  igualmente  serán  mínimos o tal vez estén en perdida ¿esos años  los directores recibirán  remuneraciones? pues según el impuesto a la renta no. 
Gastos Acreditados  con Boleta de Venta. También tienen un límite del  6 %  de los montos acreditados  mediante comprobantes de pago que otorgan derecho a deducir como gasto o costo.
Hasta el ejercicio  2003 , el contribuyente del impuesto  a la renta  podía deducir  cualquier boleta de venta  o ticket simple , dentro los límites establecidos , sin perjuicio de quien será el emisor , lo que resulta bastante  razonable.

Sin embargo a partir  del ejercicio 2004 , solo serán deducibles  las boletas o tickets que otorgan dicho derecho , únicamente cuando estos  hubieran sido emitidos  por contribuyentes  que pertenezcan al Régimen Único Simplificado (RUS ) , si compra en una empresa que no pertenece al RUS  mediante boleta de venta , esta no será deducible.
Al determinar el Impuesto a la Renta, luego de calcular los gastos sustentados  con boleta de venta  y tickets simples, deberá verificar  cuales han sido emitidos  por sujetos que pertenecen al RUS  y cuales por sujetos acogidos al régimen general o régimen especial  del Impuesto a la Renta (RER)

Calculo del Límite.:

A partir del año 2004  se ha duplicado  los limites existentes ahora son:

-6%  de los montos acreditados  mediante  comprobante de pago  que otorgan derecho a deducir  gasto o costo  y que se encuentren  anotados en el Registro de Compra  

-200 UIT (200 x  3600= 720,000)

Si se ha  comprado con boleta de venta por montos superiores a los limites señalados, pues estos serán reparables., a pesar de que dichas boletas de venta fueron autorizadas su emisión por la autoridad tributaria. Desde todo punto de vista absurdo.

7.-¿ Porque muchos contribuyentes  no facturan parte o todos  sus Ingresos por Ventas de Bienes o Servicios  actuando en la informalidad.?
En nuestro país, los gobernantes que tenemos en los distintos poderes  del estado, no siempre son un paradigma a seguir por la juventud peruana, por el contrario, tan pronto llegan al poder se empiezan comportar sin tener en cuenta las buenas costumbres y la ética en el mejor sentido de la palabra.. La imagen que se aprecia principalmente de los padres de la patria que tienen como función aprobar  normas, pues es deprimente, destacan no por sus buenas acciones si no por lo contrario. Igualmente ocurre con la Administración de Justicia, es una de las instituciones del estado mas desprestigiadas, más corruptas  y lentas, que no actúa con justicia es todo lo contrario, pero son los primeros en consumir sin escrúpulos ni vergüenza  los aportes de los contribuyentes ¿en una situación como la descrita se puede exigir que todos facturen sus ventas  y paguen sus tributos. ?
Estos hechos que se describen  debemos cambiar cambiando el sistema educativo: no solo debemos enseñar conocimientos y todavía mal enseñados, antes de enseñar conocimientos, primero se debe enseñar formas de vida valores a los alumnos  y luego enseñarles conocimientos, entonces estaremos formando a los futuros ciudadanos con una nueva mentalidad, limpios y honestos solo así cambiaremos a los  actuales paradigmas y habrán nuevos paradigmas  y en ese contexto ya no habrán informales sino todos facturaran sus ventas y sus servicios   todos tributaran
8.-La Ley del Impuesto a la Renta Empresarial es Compleja  difícil de entender por los contribuyentes común y corrientes.

El Impuesto a la Renta, no debe ser una norma aprobada, para que solo los Abogados Y Contadores lo entiendan, por el contrario, la norma debe ser formulada para que puedan entender el contribuyente común.

El Impuesto a la Renta debe ser simple, claro, sencillo y  así como sus disposiciones reglamentarias, que faciliten su entendimiento y aplicación por los contribuyentes, así se mejoría  la recaudación tributaria, ampliando la base tributaria.
CAPITULO IV: 
Conclusiones y recomendaciones 
4.1 Conclusiones 

4.1.1. Es evidente que algunos artículos del Impuesto a la Renta, violan los Principios de Contabilidad Generalmente Aceptados tales como el articulo 37  inciso a): intereses, inciso q): Gastos de representación, inciso f): Depreciación, inciso m): remuneración de directorio., inciso j): Compra con Boleta de Venta.
4.1.2. La falta de observancia  de algunos artículos de la Ley del Impuesto a la Renta de los Principios de Contabilidad Generalmente Aceptados trae como consecuencia la disminución del Patrimonio de las Empresas, así como fomenta la Evasión Tributaria en el Perú.
4.1.3. Algunos artículos de la Ley del Impuesto a la Renta, tiene efecto confiscatorio  en la  determinación de la obligación tributaria del impuesto a la renta empresarial  de una empresa, al no considerar como deducción algunos gastos. Esos artículos son eminentemente recaudatorios y tienen visos de inconstitucionalidad
4.1.4. Algunos artículos de la ley del Impuesto a la Renta   que tienen efecto confiscatorio  al no considerar como deducción algunos gastos, trae como consecuencia, disminución de los Activos de la empresa y afecta  su condición  de Empresa en Marcha.

4.1.5.  Algunos   contribuyentes no facturan parte  o todos sus Ingresos por   sus ventas  de bienes  y prestación de servicios, actuando en la informalidad, debido a que para algunos informales  el Impuesto  a la renta y el IGV su tasa es muy alta, otros contribuyentes  prefieren evadir el pago de Tributos, porque no hay trasparencia  en la aplicación de los mismos por los gobernantes.
4.1.6. La ley del Impuesto a la Renta es muy compleja el contribuyente común no lo puede entender  fácilmente, esta norma está dirigida para que lo entiendan los especialistas, como son los Abogados y los Contadores Públicos.
4.2 Recomendaciones 

Para el Poder Judicial y Poder Ejecutivo
4.2.1. La Ley del Impuesto a la Renta Empresarial debe ser revisado, por el Congreso de la Republica a fin de que, en el reconocimiento y medición de los ingresos  y gastos se observe  los Principios de Contabilidad Generalmente Aceptados y las Normas Internacionales de Información Financiera, a fin de que el resultado contable sea igual al resultado tributario, sobre el cual tenga que calcularse el Impuesto a la Renta.
No debe existir controversia entre la Ley General de Sociedades 26887, articulo 223, que regula como se debe establecer la utilidad empresarial, y la Ley del Impuesto a la Renta Empresarial , que regula como debemos establecer la Renta. 
La utilidad y la Renta deberían  ser iguales.

4.2.2. Los Tributos, principalmente los Impuestos, deberían ser estudiados y aprobados siempre por el Congreso de la Republica. En estos casos no debería delegar sus facultades al Poder Ejecutivo  a pesar de que constitucionalmente si es procedente, debido a que  este poder, es el que aprobó   la actual Ley del Impuesto a la Renta, algunos artículos del cual tienen visos de inconstitucional, violan el principio de Confiscatoriedad, y son eminentemente recaudatorios.
4.2.3.- Sería conveniente, que el Congreso de la Republica, estudie la actual Ley del Impuesto a la Renta Empresarial, a la luz de la experiencia  habida hasta ahora, pensando en un objetivo superior de buscar incrementar el número de contribuyentes , para lo cual habría que bajar la tasa  del impuesto a la renta empresarial, que no afectara la recaudación tributaria , pues esta seria compensado y superado en el mejor de los casos con el incremento de los contribuyentes, que formarían parte de la economía formal.

4.2.4. El Congreso de la Republica, debería  estudiar la Ley del Impuesto a la Renta, a fin de que esta  sea redactada  en forma clara, sencilla y que se simplifique la aplicación  del cumplimiento de la Ley del Impuesto a la Renta.
Esta ley debe considerar un artículo dedicado a la definición de términos, que permitirá un mejor entendimiento de la norma, por los contribuyentes..
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Anexos
O1 Matriz de Consistencia 
02 Entrevistas

GUIA  DE ENTREVISTA 

Instrucciones.

La presente técnica, tiene por finalidad recoger  información relacionada  con el estudio materia de desarrollo  de la presente investigación: EL IMPUESTO A LA RENTA Y LOS PRINCIPIOS DE CONTABILIDAD; CONTROVERSIAS EN SU APLICACIÓN  EN EL PERU: PROPUESTA DE SOLUCIÓN.

Sobre este particular  se le solicita a usted  que las preguntas  que a continuación se le solicita, sean respondidas en forma clara. Esta técnica se aplica en forma anónima.

1.- ¿hay algunos artículos de la Ley del    Impuesto a la Renta Empresarial, que no respeta  los Principios de Contabilidad Generalmente  Aceptados?

a. Si hay algunos artículos

b. No todos, respetan los PCGA

2.- ¿En caso de haber algunos artículos del impuesto a la renta  que no respetan los PCGA, que consecuencias trae?

a.- Afecta el patrimonio de las empresas

b.- Fomenta  la evasión tributaria.

3.- ¿Por qué algunos artículos de la Ley del  Impuesto a la Renta  Empresarial, tiene efecto Confiscatorio en la determinación de la obligación tributaria  de una Empresa al no considerar algunas Deducciones-Gastos?

a.- La norma es recaudatorio de tributos 

b.- La norma  es inconstitucional

4.- Si  algunos artículos de la ley del Impuesto a la Renta   tienen efecto confiscatorio  al no considerar como deducción algunos gastos, cuáles son sus  consecuencias?

a.- Disminuye sus Activos 

b.- Afecta su condición de Empresa en Marcha.

5.- ¿Por qué algunos   contribuyentes no facturan parte  o todos sus Ingresos por   sus ventas  de bienes  y prestación de servicios, actuando en la informalidad?

a.- Porque el  Impuesto a la renta e  IGV es alto

b.- Prefieren evadir pago tributos, porque no hay claridad en la aplicación de los mismos.

6.- ¿La ley del Impuesto a la Renta el contribuyente común lo puede entender fácilmente o es muy complejo?

a.- Es complejo, es difícil de entender 

b.- Contribuyente no entiende, por lo cual no cumple con la ley

03 Análisis documental

GUIA DE ANALISIS DOCUMENTAL 

Impuesto a la Renta Empresarial   

1.-Artículos de esta Ley que No respetan  los Principios de Contabilidad Generalmente Aceptados. 

2.- Principios de Contabilidad Generalmente Aceptados afectados por Algunos artículos del Impuesto a la Renta

3.-Aspectos del Patrimonio de las Empresas  afectadas por las controversias en la aplicación de la Ley del Impuesto a la Renta Empresarial y los PCGA (Empresa en Marcha)

4.- La Evasión Tributaria en el Perú, sus causas, sus efectos.

5.-Los efectos confiscatorios de algunos artículos de la ley del Impuesto a la Renta Empresarial.

6.- Las Deducciones (Gastos) controvertidos: Limitados, Prohibidos.

7.- Porque muchos contribuyentes  no facturan parte o todos  sus Ingresos por Ventas de Bienes o Servicios  actuando en la informalidad..

8.-La Ley del Impuesto a la Renta Empresarial Compleja  difícil de entender por los contribuyentes común y corrientes.
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