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Introducción
    La evaluación de los estados financieros es el proceso dirigido a estimar la fortaleza y la capacidad que posee un empresa o institución para hacer frente a las exigencias del mercado, la información que estos factores económicos nos proporcionan es  necesaria para que el empresario esté en condiciones de tomar una decisión apropiada sobre la ante una eventualidad u oportunidad de inversión.
    El informe que se presenta a continuación tiene como finalidad hacer una introducción a lo que será el resultado que se obtendrá luego de hacer  un diagnóstico a la empresa TECH PRES, C.A, acerca de cómo maneja sus políticas en materia financiera, en que se basa su estructura de capital y como se lleva a cabo la gestión de sus procesos de inversión y financiamiento. 
CAPITULO I

El problema
1.1 
Planteamiento del problema
El conocimiento en materia financiera es fundamental ya que, a través de ella se pueden entender las diversas situaciones que ocurren en los mercados financieros, siendo estos cualquier conjunto de transacciones o acuerdos de negocios entre compradores y vendedores, que van más allá de una simple venta, implicando el comercio regular y regulado, donde existe cierta competencia entre los participantes. 

Por otro lado, es de vital importancia para identificar que proyectos llevar a cabo, a través del estudio de diversos factores tales como: nivel de rentabilidad, así como determinar las vías de financiamiento más recomendables para alcanzar dichos niveles. Ello se logra de una manera más efectiva cuando se cuenta con una información precisa y ordenada.

 Por tanto, el presente proyecto pretende estudiar la situación financiera y económica de la empresa Tech Pres, C.A. a fin de comprobar si las medidas tomadas en cuanto al financiamiento, inversión, planes de crecimiento y política de dividendos son las más acordes de acuerdo a su situación actual y en la medida de la posible realizar las recomendaciones que se crean convenientes para ayudar a la empresa a cumplir sus metas tanto a corto como a largo plazo.

1.2
Objetivo General: 
Analizar la situación económica y financiera actual de la empresa metalmecánica dedicada a la fabricación  y reparación de piezas mecánicas Tech Pres, C.A.

1.3
Objetivos Específicos:

· Estudiar la estructura financiera y capital de la empresa.

· Analizar las decisiones de inversión y las políticas de dividendos.

· Determinar el crecimiento interno y externo de la empresa. 

· Evaluar el modelo de depreciación aplicados a los activos. 

· Crear una matriz FODA.

· Analizar las condiciones de las deudas al igual que las estrategias  aplicadas para la amortización de las mismas.

· Conocer el financiamiento de los proyectos actuales y futuros.

1.4 Justificación De La Investigación

Un análisis financiero nos estudiar la estructura de capital  de TECHPRES, C.A. Asimismo, determinar si esta es capaz de proporcionar la liquidez necesaria para llevar a cabo los programas de crecimiento que establece  la empresa, o si por el contrario se deberá recurrir a algún modelo  financiamiento, lo que mostrará a su vez el grado de eficiencia y rentabilidad que presenta la empresa. También se pretende establecer una matriz de fortaleza, oportunidades, debilidades y amenazas (FODA). Todo esto se realiza para lograr una posible disminución de costos y maximización de las utilidades con el menor riesgo posible.
1.5 Limitación de la Investigación 

La dificultad mayor radica  en el hecho de que en la empresa TECHPRES, C.A. pudiera existir una política interna que no permita el suministro de información completa y detallada acerca de su estructura y gestión financiera. Por otra parte la disponibilidad de tiempo de la persona encargada de esta área podría dificultar y limitar la obtención de los datos necesarios para el desarrollo de la investigación.
CAPITULO II

   Marco teórico
2.1 Generalidades de la Empresa
·  RESEÑA DE LA EMPRESA


Tech Pres, C.A., es una empresa metalmecánica dedicada a la fabricación y reparación de piezas mecánicas a través de diversos procesos de mecanizado, los cuales se manufacturan de acuerdo a las especificaciones y exigencias de los clientes, entre los cuales se encuentran: Comsigua, Opco, Matesi, Orinoco Iron, Ferroven, C.E. Minerales de Venezuela, Minera Hecla Venezolana, entre otras.


Fue inscrita formalmente en el Registro Mercantil Primero de la Circunscripción Judicial del Estado Bolívar con sede en Puerto Ordaz el día 26 de Marzo del 2002, e inicio sus operaciones a mediados del mes de Julio del año 2002.


Actualmente se encuentra ubicada en la Zona Industrial Chirica, Avenida Cisneros, Calle Dolores, Galpón N° 05, San Félix — Edo. Bolívar.


Se ha regido bajo estrictos parámetros para el logro de la calidad total, con personal capacitado, con amplia experiencia, adaptable al cambio, eficaz, maduro y disciplinado.

· DESCRIPCIÓN DE SERVICIOS PRESTADOS.

1. Mantenimiento mecánico de las máquinas Briqueteadoras (desde piernas de alimentación hasta Quench Tanq).

2. Fabricación y reconstrucción de piezas para maquinaria industrial en nuestro taller de máquinas y heifamientas (tales como platos cachetes, camping ring, unidad hidráulica, barras de impacto, tomillo alimentador y reparación de rodillos de máquinas briqueteadoras).

3. Mantenimiento electromecánico.

4. Mantenimiento y servicio de obras civiles, urbanismo y áreas verdes.

5. Fabricación y montaje de estructuras metálicas.

6. Suministro de personal Profesional y Técnico.

7. Fabricación y reconstrucción de piezas para maquinaria industrial.

8. Aplicación de sand blasting y pinturas industriales en general
· MISIÓN


Tech Pres, C.A., tiene como misión lograr la máxima satisfacción de sus clientes en los servicios de:

1. Fabricación, reparación y mantenimiento de piezas y conjuntos a plantas industriales así como el suministro de mano de obra especializada para el trabajo en planta.

2. Obtener alta calidad, bajos costos y oportunidad en mínimo tiempo. e Lograr la excelencia mediante la integración de cliente y empresa.

· VISIÓN


Ser la empresa más competitiva y confiable en cuanto a la fabricación y reparación de piezas, así como también en el suministro de mano de obra para trabajos en plantas industriales.

· OBJETIVO DE LA EMPRESA


Proporcionar a sus clientes un servicio oportuno, confiable y con costos justos dirigido a satisfacer sus expectativas, buscando la mejora continua de sus procesos para ser reconocidos como líderes en el mercado de fabricación y reparación de piezas metalmecánica cumpliendo con las normas de calidad, seguridad y ambiente.

· ESTRUCTURA ORGANIZATIVA


Tech Pres, CA., es una empresa privada y está dirigida directamente por su Presidente y en los cargos operativos por un Gerente de Planta.

La empresa está dividida en cuatro áreas básicas que dependen directamente de la Gerencia: Administración, Producción, Calidad y Mercadeo.

El área de Producción cuenta con un órgano auxiliar (Planificación) y tres departamentos de producción: Maquinado, Estructuras y Mantenimiento.


El área Administrativa cuenta con los departamentos de contabilidad, compras y personal.



La empresa cuenta con un personal profesional y técnico suficiente y adecuado para la realización de sus actividades.
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2.2 Bases Teóricas
Finanzas. Las finanzas pueden ser definidas como el arte y la ciencia de administrar el dinero. Prácticamente todos los individuos y todas las organizaciones ganan u obtienen dinero.  Las finanzas se ocupan del proceso, las instituciones, los mercados e instrumentos relacionados con la transferencia de dinero entre individuos, empresas y gobierno.

Estados financieros básicos
Los estados financieros básicos son:

· El balance general, muestra los activos, pasivos y el capital contable a una fecha determinada.

· El estado de resultados, que muestra los ingresos, costos y gastos y la utilidad o pérdida resultante en el periodo.

· El estado de variaciones en el capital contable, que muestra los cambios en la inversión de los propietarios durante el periodo.

· El estado de cambios en la situación financiera, que indica como se modificaron los recursos y obligaciones de la empresa en el periodo.

· Las notas de los estados financieros, son parte integrante de los mismos, y su objetivo es complementar los estados con información relevante.

Métodos de análisis:

El método vertical se refiere a la utilización de los estados financieros de un período para conocer su situación o resultados.

El método horizontal se comparan entre sí los dos últimos períodos, ya que en el período que esta sucediendo se compara la contabilidad contra el presupuesto.

El método histórico se analizan tendencias, ya sea de porcentajes, índices o razones financieras, puede graficarse para mejor ilustración. 

La estructura de capital: son los fondos que posee la empresa se pueden dividir en los que son aportados por los socios y los que se obtienen de los préstamos de terceros, teniendo en cuenta que los primeros siempre estarán relacionados con la cantidad de tiempo en que los recursos están en poder de la entidad, sobre los ingresos y activos empresariales mientras permanezca en funcionamiento y la participación en la toma de decisiones.

Para hacer una precisión de este tema, se debe distinguir la procedencia de los fondos y el capital en una empresa, entre el propio y el ajeno o de terceros. 

· El capital propio es el que fue deliberadamente acotado para la constitución de una empresa, y que, en principio, no tiene por qué ser reembolsado.
· El capital ajeno lo integran fondos prestados por elementos exteriores a la empresa, deudas de estas últimas y frente a los proveedores, etcétera.
Estructura de financiamiento Los inversionistas pueden decidirse entre financiamiento de capital o de deuda, en ese caso cuando se negocia patrimonio de la empresa, se desconoce el resultado final de la inversión y generalmente se espera un retorno mayor. Cuando se negocian deudas en cambio, el resultado de la inversión es mucho más predecible: cuándo y cuánto se va a pagar. 

Ahora desde el punto de vista del emisor del financiamiento, la primera gran decisión consiste en definir si ofrecen nuevas acciones (aumento de capital) u obligaciones (aumento de deuda).Un emisor decide qué instrumento emitir, de acuerdo al destino que se le va a dar a los recursos que se capten. Los emisores pueden tener distintos propósitos para ofrecer valores al público, y pueden elegir de un menú cada vez más amplio de alternativas de emisión de acuerdo a las necesidades específicas de financiamiento. 


Los siguientes elementos son tomados en cuenta para decidir sí se incrementa capital o deuda:

· Las acciones dan derecho a propiedad de la empresa, a veces se teme perder el control de la misma.

· Las acciones no garantizan ninguna rentabilidad, la que dependerá del desempeño de la empresa. En cambio, las obligaciones comprometen a un pago de intereses según calendario definido.

· Las acciones no tienen plazo de vencimiento, en tanto que las obligaciones sí lo tienen.

· Las obligaciones son ventajosas tributariamente para el emisor porque los intereses pagados se deducen como gastos, en tanto que las utilidades (que influyen el valor de la acción) pagan impuestos.

· La emisión de obligaciones da una señal positiva al mercado respecto al emisor, por cuanto sólo las empresas más solventes suelen colocar instrumentos de deuda. Si el mercado percibe mucho riesgo respecto a la emisión exigirá se le paguen mayores intereses.

· Para muchos emisores el interés que se compromete con las obligaciones puede resultar más barato que el financiamiento bancario.

La  Depreciación, Las compañías recuperan sus inversiones de capital en activos tangibles, equipos, computadoras, vehículos, edificios y maquinaria, mediante un proceso llamado depreciación. El proceso de depreciar un activo al cual se hacer eferencia también como recuperación de capital, explica la perdida del valor del activo debido a la edad, uso y obsolescencia durante su vida útil, aunque un activo puede estar en excelente condición de trabajo, el hecho de que valga menos a través del tiempo se considera en los estudios de evaluación económica
La depreciación es una deducción permitida en impuestos incluida en los cálculos del impuesto de renta mediante la relación: 

Impuestos = (ingreso - deducciones)* (tasa de impuestos)

Modelos de depreciación

· Depreciación en línea recta


El modelo en línea recta es un método de depreciación utilizado como el estándar de comparación para la mayoría de los demás métodos. Obtiene su nombre del hecho de que el valor en libros se reduce linealmente en el tiempo puesto que la tasa de depreciación es la misma cada año, es 1 sobre el periodo de recuperación. La depreciación anual se determina multiplicando el costo inicial menos el valor de salvamento estimado por la tasa de depreciación d, que equivale a dividir por el periodo de recuperación n, en forma de ecuación, 
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Donde: 

t = año (t=1, 2,....n) 

D = cargo anual de depreciación 

B = costo inicial o base no ajustada

VS = valor de salvamento estimado

d = tasa de depreciación (igual para todos los años)

n = periodo de recuperación o vida depreciable estimada

MATRIZ FODA, el Análisis FODA es un concepto muy simple y claro, pero detrás de su simpleza residen conceptos fundamentales de la Administración. Intentaré desguazar el FODA para exponer sus partes fundamentales. 
       El análisis FODA es una herramienta que permite conformar un cuadro de la situación actual de la empresa u organización, permitiendo de esta manera obtener un diagnóstico preciso que permita en función de ello tomar decisiones acordes con los objetivos y políticas formulados.
        El término FODA es una sigla conformada por las primeras letras de las palabras Fortalezas, Oportunidades, Debilidades y Amenazas (en inglés SWOT: Strenghts, Weaknesses Oportunities, Threats). De entre estas cuatro variables, tanto fortalezas como debilidades son internas de la organización, por lo que es posible actuar directamente sobre ellas. En cambio las oportunidades y las amenazas son externas, por lo que en general resulta muy difícil poder modificarlas.

Fortalezas: son las capacidades especiales con que cuenta la empresa, y por los que cuenta con una posición privilegiada frente a la competencia. Recursos que se controlan, capacidades y habilidades que se poseen, actividades que se desarrollan positivamente, etc.

Oportunidades: son aquellos factores que resultan positivos, favorables, explotables, que se deben descubrir en el entorno en el que actúa la empresa, y que permiten obtener ventajas competitivas.

Debilidades: son aquellos factores que provocan una posición desfavorable frente a la competencia. Recursos de los que se carece, habilidades que no se poseen, actividades que no se desarrollan positivamente, etc.

Amenazas: son aquellas situaciones que provienen del entorno y que pueden llegar a atentar incluso contra la permanencia de la organización. 

    CAPITULO III

Marco metodológico
3.1 Tipo de la investigación

     El estudio realizado es un diseño no experimental de campo, del tipo explicativo ya que explora, describe, explica la situación actual de la estructura financiera de la empresa, sus estrategias y políticas establecidas, para luego  mediante el análisis plantear las  recomendaciones que serán de utilidad para el mejoramiento del proceso interno de toma de decisiones de tipo financiero, que pueda reflejarse en mayores beneficios para la empresa en el momento de la implementación de estas políticas y estrategias, de modo que se pueda llevar a la empresa a largo plazo a un mejor posicionamiento dentro de los mercados en los que participa.

3.2 Proceso de recolección de información

· Visita y entrevista en la empresa TECHPRES, C.A.
· Evaluación y análisis de los datos.
· Elaboración del diagnóstico de la situación actual.
· Aplicación de la herramienta matriz F.O.D.A.

· Planteamiento de recomendaciones y estrategias producto del análisis y evaluación de información.
3.3 Técnicas para la Recolección de Datos
· Actividades:
· Búsqueda de información en Internet de riesgos presentes en un taller.
· Entrevista con HEBER ABALLAY Y LENDY AGUINALD 

· Determinación de información necesaria.
· Ejecución del proyecto

· Procesamiento de Datos:

· La información textual y tablas por medio de programas de computación, específicamente Microsoft Word 2003
CAPITULO IV
Evaluación de la situación financiera  
4.1 ESTRUCTURA DE CAPITAL

   La empresa TECHPRES, C.A., se constituyó el 26/03/2002, con un capital suscrito de Bs. 50.000.000,00 y un capital pagado de Bs. 43.750.000,00 representado en inventario de maquinarias y equipos según inventario de aporte de capital.

  Los accionistas iniciales eran Mariros Maita Dever, el cual suscribió y pago 37.500 acciones comunes nominativas no convertibles al portador con valor nominal de Bs. 1.000,00 y Segundo Albarr, el cual suscribió 12.500 acciones comunes nominativas no convertibles al portador con valor nominal de Bs. 1.000,00 y canceló el 50% de dichas acciones. En fecha 26 de Octubre del 2004, los accionistas iniciales venden la totalidad de sus acciones al actual accionista Mario Aballay, cancelando este las restantes 6.250 acciones quedando como único accionista con el 100% del Capital.

4.2
 MODELO DE DEPRECIACIÓN

Los activos fijos se registran al costo de adquisición y se presentan en los estados financieros a costos históricos. Los desembolsos por concepto de mantenimiento y reparación no incrementaron la vida útil de dichos activos, se cargan directamente al gasto.

   La depreciación se calcula utilizando el método de línea recta tomando en consideración la vida útil de los activos. A la fecha de cierre, su importe corresponde a los conceptos siguientes:
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4.4 Estados financieros de la empresa TECH PRES, C.A.
	TECH PRES, C.A.

	BALANCE GENERAL

	AL 31/12/2004

	
	
	
	
	
	

	ACTIVO
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	ACTIVO CIRCULANTE
	
	
	
	

	Caja
	
	
	70.836.722,42
	
	

	Bancos
	
	
	2.563.279,95
	
	

	Cuentas por cobrar
	
	48.624.515,91
	
	

	TOTAL ACTIVO CIRCULANTE
	
	
	122.024.518,28
	

	
	
	
	
	
	

	PROPIEDAD, PLANTA Y EQUIPOS
	
	
	
	

	Maquinarias
	
	
	94.269.428,05
	
	

	Dep. Acum. Maquinarias
	
	-43.837.052,72
	
	

	Vehículos
	
	
	52.771.996,00
	
	

	Dep. Acum. Vehículos
	
	-5.277.199,60
	
	

	TOTAL PROPIEDAD, PLANTA Y EQUIPOS
	
	97.927.171,73
	

	
	
	
	
	
	

	CARGOS DIFERIDOS
	
	
	
	

	Impuestos Retenidos
	
	20.660.431,12
	
	

	TOTAL CARGOS DIFERIDOS
	
	
	20.660.431,12
	

	
	
	
	
	
	

	TOTAL ACTIVO
	
	
	
	
	240.612.121,13

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	PASIVO Y CAPITAL
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	PASIVO
	
	
	
	
	

	Cuentas por pagar a socios
	
	51.000.620,34 
	
	

	TOTAL PASIVO
	
	
	
	51.000.620,34 
	

	
	
	
	
	
	

	CAPITAL
	
	
	
	
	

	Capital en acciones
	
	50.000.000,00 
	
	

	Superavit Acumulado
	
	42.873.041,74 
	
	

	TOTAL CAPITAL
	
	
	
	92.873.041,74 
	

	
	
	
	
	
	

	RESULTADO DEL EJERCICIO
	
	
	96.738.459,05 
	

	
	
	
	
	
	

	TOTAL PASIVO Y CAPITAL
	
	
	
	240.612.121,13 


Razón circulante del balance general al 31/12/2004

	Razón Circulante:
	Activo Circulante

	
	Pasivo Circulante

	
	
	

	
	
	

	Razón Circulante:
	122.024.518,28

	
	51.000.620,34 


	Razón Circulante:
	2,39 


	TECH PRES, C.A.

	ESTADO DE RESULTADO

	DEL 01/01/04 AL 31/12/04

	
	
	
	
	
	

	INGRESOS
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	INGRESOS BRUTOS
	
	
	
	

	INGRESOS POR PRODUCCIÓN Y VENTAS
	
	
	

	Ventas Brutas
	
	
	999.688.453,52
	
	

	TOTAL INGRESOS POR PRODUCCIÓN Y VENTAS
	999.688.453,52
	
	

	
	
	
	
	
	

	TOTAL INGRESOS BRUTOS
	
	
	999.688.453,52
	

	TOTAL INGRESOS
	
	
	
	999.688.453,52

	
	
	
	
	
	

	COSTOS
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	COSTO DE VENTAS
	
	
	
	

	Costos de Suministros y Servicios
	
	-630.624.064,64
	
	

	Costos de personal de producción
	
	-181.794.909,96
	
	

	Reparación y mantenimiento
	
	-30.346.762,37
	
	

	TOTAL COSTO DE VENTAS
	
	
	-842.765.736,97
	

	
	
	
	
	
	

	TOTAL COSTOS
	
	
	
	
	-842.765.736,97

	
	
	
	
	
	

	GASTOS
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	GASTOS GENERALES
	
	
	
	

	Gastos de Administración
	
	-59.813.924,50
	
	

	Gastos no deducibles
	
	-370.333,00
	
	

	TOTAL GASTOS GENERALES
	
	
	-60.184.257,50
	

	
	
	
	
	
	

	TOTAL GASTOS
	
	
	
	
	-60.184.257,50

	
	
	
	
	
	

	RESULTADO DEL EJERCICIO
	
	
	
	96.738.459,05


	TECH PRES, C.A.

	BALANCE GENERAL

	AL 31/12/2005

	
	
	
	
	
	

	ACTIVO
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	ACTIVO CIRCULANTE
	
	
	
	

	Caja
	
	
	1.071.665,55
	
	

	Bancos
	
	
	35.650,85
	
	

	Cuentas por cobrar
	
	95.285.096,93
	
	

	Gastos prepagados
	
	30.226.075,58
	
	

	TOTAL ACTIVO CIRCULANTE
	
	
	126.618.488,91
	

	
	
	
	
	
	

	PROPIEDAD, PLANTA Y EQUIPOS
	
	
	
	

	Mobiliario y Equipos
	
	4.858.585,99
	
	

	Dep. Acum. Mobiliario y equipos
	
	-431.248,09
	
	

	Maquinarias
	
	
	175.224.068,05
	
	

	Dep. Acum. Maquinarias
	
	-68.327.389,00
	
	

	Galpones
	
	
	25.000.000,00
	
	

	Dep. Acum. Galpones
	
	-833.333,33
	
	

	Vehículos
	
	
	52.771.996,00
	
	

	Dep. Acum. Vehículos
	
	-10.554.399,20
	
	

	Herramientas
	
	
	6.312.696,00
	
	

	Dep. Acum. Herramientas
	
	-52.605,80
	
	

	TOTAL PROPIEDAD, PLANTA Y EQUIPOS
	
	183.968.370,62
	

	
	
	
	
	
	

	CARGOS DIFERIDOS
	
	
	
	

	Mejora a local arrendado
	
	1.741.000,00
	
	

	TOTAL CARGOS DIFERIDOS
	
	
	1.741.000,00
	

	
	
	
	
	
	

	TOTAL ACTIVO
	
	
	
	
	312.327.859,53

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	PASIVO Y CAPITAL
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	PASIVO
	
	
	
	
	

	PASIVO CIRCULANTE
	
	
	
	

	Cuentas a pagar diversas
	
	57.272.783,37 
	
	

	Retenciones por pagar
	
	16.792.017,76 
	
	

	TOTAL PASIVO CIRCULANTE
	
	
	74.064.801,13 
	

	
	
	
	
	
	

	TOTAL PASIVO
	
	
	
	
	74.064.801,13 

	
	
	
	
	
	

	CAPITAL
	
	
	
	
	

	Capital en acciones
	
	50.000.000,00 
	
	

	Utilidades
	
	
	188.263.058,40 
	
	

	TOTAL CAPITAL SOCIAL
	
	
	238.263.058,40 
	

	
	
	
	
	
	

	TOTAL CAPITAL CONTABLE
	
	
	
	238.263.058,40 

	
	
	
	
	
	

	TOTAL PASIVO Y CAPITAL CONTABLE
	
	
	312.327.859,53 


	TECH PRES, C.A.

	ESTADO DE RESULTADO

	DEL 01/01/05 AL 31/12/05

	
	
	
	
	
	
	
	

	INGRESOS
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	INGRESOS BRUTOS
	
	
	
	
	
	

	INGRESOS POR PRODUCCIÓN Y VENTAS
	
	
	
	
	

	Ventas Brutas
	
	
	
	861.957.506,12
	
	
	

	Ingresos de Producción
	
	
	81.770.696,14
	
	
	

	TOTAL INGRESOS POR PRODUCCIÓN Y VENTAS
	
	943.728.202,26
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	TOTAL INGRESOS BRUTOS
	
	
	
	943.728.202,26
	
	

	TOTAL INGRESOS
	
	
	
	
	943728202,26 
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	COSTOS Y GASTOS
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	COSTO DE VENTAS
	
	
	
	
	
	

	Costos de Suministros y Servicios
	
	
	-454540329,37 
	
	
	

	Costos de personal de producción
	
	
	-557403,51 
	
	
	

	TOTAL COSTO DE VENTAS
	
	
	
	-455097732,88 
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	TOTAL COSTOS
	
	
	
	
	
	-455097732,88 
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	GASTOS
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	GASTOS GENERALES
	
	
	
	
	
	

	Gastos de Administración
	
	
	-438414377,32 
	
	
	

	Gastos no deducibles
	
	
	-1564534,45 
	
	
	

	TOTAL GASTOS GENERALES
	
	
	
	-439978911,77 
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	TOTAL GASTOS
	
	
	
	
	
	-439978911,77 
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	RESULTADO DEL EJERCICIO
	
	
	
	
	48651557,61 
	


4.4 Análisis de liquidez:
[image: image3.png]a.- Capital de trabajo Neto: Activo Circulante - Pasivo Circulante
Capital de trabajo Neto: 126.618.488.91 - 74.064.801,13
Capital de trabajo Neto: 52.553.687,78

52.553.687,78 = 1,51 %




Esta razón indica la disponibilidad que tiene la empresa una vez canceladas sus obligaciones inmediatas.

   Se demuestra que la organización cuenta con una disponibilidad de efectivo aceptable. Además, dado a que existe un equilibrio entre los activos y pasivos se entiende que no existen fondos ociosos en la empresa, lo cual en caso de existir podría ser tan perjucial como si la diferencia hubiese dado negativa ya que los fondos ociosos pueden ser utilizados en inversiones que den mayor rendimiento en la organización.
[image: image4.png]b.- Razén Circulante:

Razén Circulante:

Razén Circulante:

Activo Circulante
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 Por cada 1 Bolívar de pasivo circulante la empresa tiene 1,71 Bolívares para responder o hacer frente a esa deuda. Esta razón da a conocer que la empresa cuenta con una liquidez satisfactoria para cumplir con los compromisos adquiridos y cualquier eventualidad que se pueda presentar.

4.5 Análisis de actividad:
[image: image5.png]a.- Periodo promedio de cobro: Cuentas por cobrar
Ventas promedio por dia
Ventas promedio por dia Ventas anuales
360
Ventas promedio por dia 943728.202.26
360

2621467.23

Periodo promedio de cobro: 95.285.096.93
2621467.23

Periodo promedio de cobro: 36.35




Esta razón indica el promedio de días que utiliza la empresa para hacer disponible sus cuentas por cobrar.

   Se demuestra que la organización utiliza un promedio de 36 días para hacer efectiva sus cobros, lo cual es claro dado que la empresa tiene como política de cobro a su cartera de clientes de crédito a 30 días después de presentación de sus facturas en caja. Sin embargo, se estima que puede reforzar su estrategia de cobros.

[image: image6.png]943.728.202.26
312.327.859.53
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302





 Esta razón indica el promedio de eficiencia con lo que son aprovechados los activos de la empresa para generar las ventas y por consiguientes los ingresos.

   Se demuestra que la organización utiliza de manera eficiente un promedio de 3 veces a 1 los activos para la producción por lo que se estima que se están aprovechando las inversiones realizadas en activos para el logro de los objetivos establecidos.

4.6 Análisis de deuda:
[image: image7.png]b.- Rotacion de activos
totales

Rotacion de activos

Ventas

Activos Totales

943.728.202,26
312.327.859,53

totales

Rotacion de activos totales

3,02





   Esta razón indica que de la totalidad de los activos sólo el 24% del total ha sido financiado por los acreedores de la empresa. Por lo que la organización se encuentra estable, de manera que las utilidades generadas por el restante 76% pueden dar cumplimiento a las obligaciones adquiridas.

4.7 Análisis de rentabilidad:
[image: image8.png]Margen de utilidad
bruta:

Margen de utilidad bruta:

Margen de utilidad bruta:

Ventas - Costos de Ventas
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Margen de utilidad
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  Esta razón indica que la empresa una vez completada su producción tiene un margen de utilidad de 48%. Lo cual se da una vez que descuenta todos los costos incurridos para la obtención de sus productos, por lo que se estima que es equilibradamente rentable.
	ANÁLISIS HORIZONTAL

	TECH PRES, C.A.

	BALANCE GENERAL

	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	2005
	
	2004
	
	VARIACIÓN 
	
	VARIACIÓN 

	ACTIVO
	
	
	
	
	
	EN BOLIVARES
	
	PORCENTUAL

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	ACTIVO CIRCULANTE
	
	
	
	
	
	
	

	Caja
	
	1.071.665,55 
	
	70.836.722,42 
	
	-69.765.056,87 
	
	-98,49 

	Bancos
	
	35.650,85 
	
	2.563.279,95 
	
	-2.527.629,10 
	
	-98,61 

	Cuentas por cobrar
	95.285.096,93 
	
	48.624.515,91 
	
	46.660.581,02 
	
	95,96 

	Gastos prepagados
	30.226.075,58 
	
	0,00 
	
	30.226.075,58 
	
	100,00 

	TOTAL ACTIVO CIRCULANTE
	126.618.488,91 
	
	122.024.518,28 
	
	4.593.970,63 
	
	3,76 

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	PROPIEDAD, PLANTA Y EQUIPOS
	
	
	
	
	
	
	

	Mobiliario y Equipos
	4.858.585,99 
	
	0,00 
	
	4.858.585,99 
	
	100,00 

	Dep. Acum. Mobiliario y equipos
	-431.248,09 
	
	0,00 
	
	-431.248,09 
	
	100,00 

	Maquinarias
	
	175.224.068,05 
	
	94.269.428,05 
	
	80.954.640,00 
	
	85,88 

	Dep. Acum. Maquinarias
	-68.327.389,00 
	
	-43.837.052,72 
	
	-24.490.336,28 
	
	55,87 

	Galpones
	
	25.000.000,00 
	
	0,00 
	
	25.000.000,00 
	
	100,00 

	Dep. Acum. Galpones
	-833.333,33 
	
	0,00 
	
	-833.333,33 
	
	100,00 

	Vehículos
	
	52.771.996,00 
	
	52.771.996,00 
	
	0,00 
	
	0,00 

	Dep. Acum. Vehículos
	-10.554.399,20 
	
	-5.277.199,60 
	
	-5.277.199,60 
	
	100,00 

	Herramientas
	
	6.312.696,00 
	
	0,00 
	
	6.312.696,00 
	
	100,00 

	Dep. Acum. Herramientas
	-52.605,80 
	
	0,00 
	
	-52.605,80 
	
	100,00 

	TOTAL PROPIEDAD, PLANTA Y EQUIPOS
	183.968.370,62 
	
	97.927.171,73 
	
	86.041.198,89 
	
	87,86 

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	CARGOS DIFERIDOS
	
	
	
	
	
	
	

	Mejora a local arrendado
	1.741.000,00 
	
	0,00 
	
	1.741.000,00 
	
	100,00 

	Impuestos Retenidos
	0,00 
	
	20.660.431,12 
	
	-20.660.431,12 
	
	-100,00 

	TOTAL CARGOS DIFERIDOS
	1.741.000,00 
	
	20.660.431,12 
	
	-18.919.431,12 
	
	-91,57 

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	TOTAL ACTIVO
	
	312.327.859,53 
	
	240.612.121,13 
	
	71.715.738,40 
	
	29,81 

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	PASIVO Y CAPITAL
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	PASIVO
	
	
	
	
	
	
	
	

	PASIVO CIRCULANTE
	
	
	
	
	
	
	

	Cuentas a pagar diversas
	57.272.783,37 
	
	0,00 
	
	57.272.783,37 
	
	100,00 

	Retenciones por pagar
	16.792.017,76 
	
	0,00 
	
	16.792.017,76 
	
	100,00 

	Cuentas por pagar a socios
	0,00 
	
	51.000.620,34 
	
	-51.000.620,34 
	
	-100,00 

	TOTAL PASIVO CIRCULANTE
	74.064.801,13 
	
	51.000.620,34 
	
	23.064.180,79 
	
	45,22 

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	TOTAL PASIVO
	
	74.064.801,13 
	
	51.000.620,34 
	
	23.064.180,79 
	
	45,22 

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	CAPITAL
	
	
	
	
	
	
	
	

	Capital en acciones
	50.000.000,00 
	
	50.000.000,00 
	
	0,00 
	
	0,00 

	Superavit Acumulado
	139.611.500,79 
	
	42.873.074,74 
	
	96.738.426,05 
	
	225,64 

	TOTAL CAPITAL SOCIAL
	189.611.500,79 
	
	92.873.074,74 
	
	96.738.426,05 
	
	104,16 

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	RESULTADO DEL EJERCICIO
	48.651.557,61 
	
	96.738.426,05 
	
	-48.086.868,44 
	
	-49,71 

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	TOTAL PASIVO Y CAPITAL
	312.327.859,53 
	
	240.612.121,13 
	
	71.715.738,40 
	
	29,81 


	ANÁLISIS VERTICAL

	TECH PRES, C.A.

	BALANCE GENERAL

	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	2005
	
	% DEL
	
	2004
	
	% DEL
	

	ACTIVO
	
	
	
	TOTAL
	
	
	
	TOTAL
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	ACTIVO CIRCULANTE
	
	
	
	
	
	
	
	

	Caja
	
	1.071.665,55 
	
	0,34 
	
	70.836.722,42 
	
	29,44 
	

	Bancos
	
	35.650,85 
	
	0,01 
	
	2.563.279,95 
	
	1,07 
	

	Cuentas por cobrar
	95.285.096,93 
	
	30,51 
	
	48.624.515,91 
	
	20,21 
	

	Gastos prepagados
	30.226.075,58 
	
	9,68 
	
	0,00 
	
	0,00 
	

	TOTAL ACTIVO CIRCULANTE
	126.618.488,91 
	
	40,54 
	
	122.024.518,28 
	
	50,71 
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	PROPIEDAD, PLANTA Y EQUIPOS
	
	
	
	
	
	
	
	

	Mobiliario y Equipos
	4.858.585,99 
	
	1,56 
	
	0,00 
	
	0,00 
	

	Dep. Acum. Mobiliario y equipos
	-431.248,09 
	
	-0,14 
	
	0,00 
	
	0,00 
	

	Maquinarias
	
	175.224.068,05 
	
	56,10 
	
	94.269.428,05 
	
	39,18 
	

	Dep. Acum. Maquinarias
	-68.327.389,00 
	
	-21,88 
	
	-43.837.052,72 
	
	-18,22 
	

	Galpones
	
	25.000.000,00 
	
	8,00 
	
	0,00 
	
	0,00 
	

	Dep. Acum. Galpones
	-833.333,33 
	
	-0,27 
	
	0,00 
	
	0,00 
	

	Vehículos
	
	52.771.996,00 
	
	16,90 
	
	52.771.996,00 
	
	21,93 
	

	Dep. Acum. Vehículos
	-10.554.399,20 
	
	-3,38 
	
	-5.277.199,60 
	
	-2,19 
	

	Herramientas
	
	6.312.696,00 
	
	2,02 
	
	0,00 
	
	0,00 
	

	Dep. Acum. Herramientas
	-52.605,80 
	
	-0,02 
	
	0,00 
	
	0,00 
	

	TOTAL PROPIEDAD, PLANTA Y EQUIPOS
	183.968.370,62 
	
	58,90 
	
	97.927.171,73 
	
	40,70 
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	CARGOS DIFERIDOS
	
	
	
	
	
	
	
	

	Mejora a local arrendado
	1.741.000,00 
	
	0,56 
	
	0,00 
	
	0,00 
	

	Impuestos Retenidos
	0,00 
	
	0,00 
	
	20.660.431,12 
	
	8,59 
	

	TOTAL CARGOS DIFERIDOS
	1.741.000,00 
	
	0,56 
	
	20.660.431,12 
	
	8,59 
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	TOTAL ACTIVO
	
	312.327.859,53 
	
	100,00 
	
	240.612.121,13 
	
	100,00 
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	PASIVO Y CAPITAL
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	PASIVO
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	PASIVO CIRCULANTE
	
	
	
	
	
	
	
	

	Cuentas a pagar diversas
	57.272.783,37 
	
	18,34 
	
	0,00 
	
	0,00 
	

	Retenciones por pagar
	16.792.017,76 
	
	5,38 
	
	0,00 
	
	0,00 
	

	Cuentas por pagar a socios
	0,00 
	
	0,00 
	
	51.000.620,34 
	
	21,20 
	

	TOTAL PASIVO CIRCULANTE
	74.064.801,13 
	
	23,71 
	
	51.000.620,34 
	
	21,20 
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	TOTAL PASIVO
	
	74.064.801,13 
	
	23,71 
	
	51.000.620,34 
	
	21,20 
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	CAPITAL
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Capital en acciones
	50.000.000,00 
	
	16,01 
	
	50.000.000,00 
	
	20,78 
	

	Superavit Acumulado
	139.611.500,79 
	
	44,70 
	
	42.873.074,74 
	
	17,82 
	

	TOTAL CAPITAL SOCIAL
	189.611.500,79 
	
	60,71 
	
	92.873.074,74 
	
	38,60 
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	RESULTADO DEL EJERCICIO
	48.651.557,61 
	
	15,58 
	
	96.738.426,05 
	
	40,21 
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	TOTAL PASIVO Y CAPITAL
	312.327.859,53 
	
	100,00 
	
	240.612.121,13 
	
	100,00 
	


	ANÁLISIS HORIZONTAL

	TECH PRES, C.A.

	ESTADO DE RESULTADO

	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	INGRESOS
	
	
	2005
	
	2004
	
	VARIACIÓN 
	
	VARIACIÓN 

	
	
	
	
	
	
	
	EN BOLIVARES
	
	PORCENTUAL

	INGRESOS BRUTOS
	
	
	
	
	
	
	
	

	INGRESOS POR PRODUCCIÓN Y VENTAS
	
	
	
	
	
	
	

	Ventas Brutas
	
	
	861.957.506,12 
	
	999.688.453,52 
	
	-137.730.947,40 
	
	-13,78 

	Ingresos de Producción
	
	81.770.696,14 
	
	0,00 
	
	81.770.696,14 
	
	100,00 

	TOTAL INGRESOS POR PRODUCCIÓN Y VENTAS
	943.728.202,26 
	
	999.688.453,52 
	
	-55.960.251,26 
	
	-5,60 

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	TOTAL INGRESOS BRUTOS
	
	943.728.202,26 
	
	999.688.453,52 
	
	-55.960.251,26 
	
	-5,60 

	TOTAL INGRESOS
	
	943.728.202,26 
	
	999.688.453,52 
	
	-55.960.251,26 
	
	-5,60 

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	COSTOS
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	COSTO DE VENTAS
	
	
	
	
	
	
	
	

	Costos de Suministros y Servicios
	
	-454.540.329,37 
	
	-630.624.064,64 
	
	176.083.735,27 
	
	-27,92 

	Costos de personal de producción
	
	-557.403,51 
	
	-181.794.909,96 
	
	181.237.506,45 
	
	-99,69 

	Reparación y mantenimiento
	
	0,00 
	
	-30.346.762,37 
	
	30.346.762,37 
	
	-100,00 

	TOTAL COSTO DE VENTAS
	
	-455.097.732,88 
	
	-842.765.736,97 
	
	387.668.004,09 
	
	-46,00 

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	TOTAL COSTOS
	
	
	-455.097.732,88 
	
	-842.765.736,97 
	
	387.668.004,09 
	
	-46,00 

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	GASTOS
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	GASTOS GENERALES
	
	
	
	
	
	
	
	

	Gastos de Administración
	
	-438.414.377,32 
	
	-59.813.924,50 
	
	-378.600.452,82 
	
	632,96 

	Gastos no deducibles
	
	-1.564.534,45 
	
	-370.333,00 
	
	-1.194.201,45 
	
	322,47 

	TOTAL GASTOS GENERALES
	
	-439.978.911,77 
	
	-60.184.257,50 
	
	-379.794.654,27 
	
	631,05 

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	TOTAL GASTOS
	
	
	-439.978.911,77 
	
	-60.184.257,50 
	
	-379.794.654,27 
	
	631,05 

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	RESULTADO DEL EJERCICIO
	
	48.651.557,61 
	
	96.738.459,05 
	
	-48.086.901,44 
	
	-49,71 


	ANÁLISIS VERTICAL

	TECH PRES, C.A.

	ESTADO DE RESULTADO

	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	INGRESOS
	
	
	2005
	
	% DEL 
	
	2004
	
	% DEL 

	
	
	
	
	
	TOTAL
	
	
	
	TOTAL

	INGRESOS BRUTOS
	
	
	
	
	
	
	
	

	INGRESOS POR PRODUCCIÓN Y VENTAS
	
	
	
	
	
	
	

	Ventas Brutas
	
	
	861.957.506,12 
	
	91,34 
	
	999.688.453,52 
	
	100,00 

	Ingresos de Producción
	
	81.770.696,14 
	
	8,66 
	
	0,00 
	
	0,00 

	TOTAL INGRESOS POR PRODUCCIÓN Y VENTAS
	943.728.202,26 
	
	100,00 
	
	999.688.453,52 
	
	100,00 

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	TOTAL INGRESOS BRUTOS
	
	943.728.202,26 
	
	100,00 
	
	999.688.453,52 
	
	100,00 

	TOTAL INGRESOS
	
	943.728.202,26 
	
	100,00 
	
	999.688.453,52 
	
	100,00 

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	COSTOS
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	COSTO DE VENTAS
	
	
	
	
	
	
	
	

	Costos de Suministros y Servicios
	
	-454.540.329,37 
	
	-48,16 
	
	-630.624.064,64 
	
	-63,08 

	Costos de personal de producción
	
	-557.403,51 
	
	-0,06 
	
	-181.794.909,96 
	
	-18,19 

	Reparación y mantenimiento
	
	0,00 
	
	0,00 
	
	-30.346.762,37 
	
	-3,04 

	TOTAL COSTO DE VENTAS
	
	-455.097.732,88 
	
	-48,22 
	
	-842.765.736,97 
	
	-84,30 

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	TOTAL COSTOS
	
	
	-455.097.732,88 
	
	-48,22 
	
	-842.765.736,97 
	
	-84,30 

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	GASTOS
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	GASTOS GENERALES
	
	
	
	
	
	
	
	

	Gastos de Administración
	
	-438.414.377,32 
	
	-46,46 
	
	-59.813.924,50 
	
	-5,98 

	Gastos no deducibles
	
	-1.564.534,45 
	
	-0,17 
	
	-370.333,00 
	
	-0,04 

	TOTAL GASTOS GENERALES
	
	-439.978.911,77 
	
	-46,62 
	
	-60.184.257,50 
	
	-6,02 

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	TOTAL GASTOS
	
	
	-439.978.911,77 
	
	-46,62 
	
	-60.184.257,50 
	
	-6,02 

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	RESULTADO DEL EJERCICIO
	
	48.651.557,61 
	
	5,16 
	
	96.738.459,05 
	
	9,68 


Análisis de los estados financieros
1.-BALANCE GENERAL Y ESTADO DE RESULTADOS 2005

Una vez realizados el análisis correspondiente a los estados financieros de la empresa Tech Pres, C.A., se pudo denotar que existieron variaciones significativas:

1. En el último año se presentó una disminución del efectivo disponible en las cuentas caja y bancos de más de un 98%, lo que obedece posiblemente a la utilización del dinero disponible en la compra de activos nuevos.

2. Las cuentas por cobrar aumentaron en un 98% con respecto al año anterior como consecuencia del ascenso del 50% en el período de promedio de cobro que tuvo un incremento de 18 días en el primer año a 36 días en el último año, por lo que se sugiere que la empresa refuerce su programa de cobro.

3. Las ventas disminuyeron en un 14% posiblemente como consecuencia de una baja demanda en los productos por parte de los clientes. Además, se pudo presentar el caso de que los precios establecidos para la venta no hayan estado acorde con el incremento de la inflación y por consiguiente de los costos.

4. Los cargos diferidos disminuyeron en más de un 91% como consecuencia del uso de los impuestos retenidos por los clientes en años anteriores, esto a pesar de que se realizaron mejoras del local arrendado. 

5. La cuenta de Propiedad planta y equipos sufrió un incremento considerable de más de 87% originado a la compra a crédito de nuevos activos que fueron financiados en parte con la utilidad obtenida el año anterior, por lo que se incrementaron las cuentas por pagar y las cuentas de capital se mantiene sin variación.

	ANÁLISIS VERTICAL

	TECH PRES, C.A.

	ESTADO DE RESULTADO PROYECTADO

	

	ANÁLISIS VERTICAL
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	INGRESOS
	
	
	2004
	
	% DEL 
	
	2005
	
	% DEL 
	
	
	PROYECTADO
	
	% DEL 

	
	
	
	
	
	TOTAL
	
	
	
	TOTAL
	
	
	
	
	TOTAL

	INGRESOS BRUTOS
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	INGRESOS POR PRODUCCIÓN Y VENTAS
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Ventas Brutas
	
	
	999.688.453,52 
	
	100,00 
	
	861.957.506,12 
	
	91,34 
	
	
	930.822.979,82 
	
	95,79 

	Ingresos de Producción
	
	0,00 
	
	0,00 
	
	81.770.696,14 
	
	8,66 
	
	
	40.885.348,07 
	
	4,21 

	TOTAL INGRESOS POR PRODUCCIÓN Y VENTAS
	999.688.453,52 
	
	100,00 
	
	943.728.202,26 
	
	100,00 
	
	
	971.708.327,89 
	
	100,00 

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	TOTAL INGRESOS BRUTOS
	
	999.688.453,52 
	
	100,00 
	
	943.728.202,26 
	
	100,00 
	
	
	971.708.327,89 
	
	100,00 

	TOTAL INGRESOS
	
	999.688.453,52 
	
	100,00 
	
	943.728.202,26 
	
	100,00 
	
	
	971.708.327,89 
	
	100,00 

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	COSTOS
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	COSTO DE VENTAS
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Costos de Suministros y Servicios
	-630.624.064,64 
	
	-63,08 
	
	-454.540.329,37 
	
	-48,16 
	
	
	-509.085.168,89 
	
	-52,39 

	Costos de personal de producción
	-181.794.909,96 
	
	-18,19 
	
	-557.403,51 
	
	-0,06 
	
	
	-624.291,93 
	
	-0,06 

	Reparación y mantenimiento
	
	-30.346.762,37 
	
	-3,04 
	
	0,00 
	
	0,00 
	
	
	0,00 
	
	0,00 

	TOTAL COSTO DE VENTAS
	
	-842.765.736,97 
	
	-84,30 
	
	-455.097.732,88 
	
	-48,22 
	
	
	-509.709.460,83 
	
	-52,45 

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	TOTAL COSTOS
	
	-842.765.736,97 
	
	-84,30 
	
	-455.097.732,88 
	
	-48,22 
	
	
	-509.709.460,83 
	
	-52,45 

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	GASTOS
	
	
	-397.797.659,97 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	GASTOS GENERALES
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Gastos de Administración
	
	-59.813.924,50 
	
	-5,98 
	
	-438.414.377,32 
	
	-46,46 
	
	
	-491.024.102,60 
	
	-50,53 

	Gastos no deducibles
	
	-370.333,00 
	
	-0,04 
	
	-1.564.534,45 
	
	-0,17 
	
	
	-414.772,96 
	
	-0,04 

	TOTAL GASTOS GENERALES
	
	-60.184.257,50 
	
	-6,02 
	
	-439.978.911,77 
	
	-46,62 
	
	
	-491.438.875,56 
	
	-50,57 

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	TOTAL GASTOS
	
	-60.184.257,50 
	
	-6,02 
	
	-439.978.911,77 
	
	-46,62 
	
	
	-491.438.875,56 
	
	-50,57 

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	RESULTADO DEL EJERCICIO
	
	96.738.459,05 
	
	9,68 
	
	48.651.557,61 
	
	5,16 
	
	
	-29.440.008,49 
	
	-3,03 


4.8 Amortizaciones de la Deuda 

    La empresa TECH PRES, C.A. no posee deudas que puedan afectar su equilibrio económico. Por lo que la organización se encuentra estable, de manera que con las  utilidades generadas pueden dar cumplimiento a las obligaciones adquiridas.

4.9 Decisiones de Inversión, Financiamiento y Dividendos.

Las inversiones que lleva a cabo la empresa son primordialmente en función a los avances tecnológicos. Las inversiones que ha realizado en los últimos año son:

· Adquisición de transporte (camiones).

· Compra de software de dibujo.

· Compra de computadoras, mobiliario, etc.

Con respecto al financiamiento, la mayor parte es  por capital propio. 
En el caso de los dividendos, se tuvo que para el año pasado se cancelo a los accionistas dependiendo del número de acciones que poseen.

4.10 Estructura del Área Financiera.
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4.11 Análisis de la matriz FODA referido al aspecto financiero.

	
	Fortalezas (F):

*Confiabilidad para los financiamientos.


	Debilidades (D)

*Poca publicidad y promoción

	Oportunidades (O)

* Disponibilidad y cooperación de con otras empresas de la zona.


	Estrategia FO

* Aprovechar la calidad de sus servicios para abarcar nuevos mercados.
	Estrategia DO

*Garantizar la buena administración de los recursos financieros para seguir en su nivel competitivo

	Amenazas (A)

* Fluctuaciones de la demanda.

*Crisis económicas por cambios y políticas en el país.

* Control de cambio.
	Estrategia FA

*Aprovechar la fuente de financiamiento por capital propio para disminuir el impacto de la crisis económica.
	Estrategia DA

*Realizar los estudios financieros respectivos para hacer frente a las variaciones de la demanda y de la crisis económica.

*Contactar asesorías a nivel de mercadotecnia.


4.12
PERSPECTIVAS DE CRECIMIENTO DE LA EMPRESA 


Está emprendiendo un proyecto nuevo que tiene como objetivo fundamental evaluar la factibilidad técnica, financiera y operacional, para la compra de activos necesarios en plan de crecimiento y aumento de la producción de repuestos y partes metalmecánica, sustituyendo las importaciones de los mismos y de dar una atención eficaz a sus clientes.


Tiene como propuesta de inversión la puesta en marcha de un Centro de Mecanizado Numérico para la elaboración y rectificación automatizada de partes y repuestos metal mecánicos
4.13
VENTAS PROYECTADAS

La proyección de ventas difiere del potencial de ventas de la empresa. Este establece lo que serán las ventas reales de la empresa a un determinado grado de esfuerzo de mercadeo de la compañía mientras que el potencial de ventas evalúa qué ventas son posibles en los diversos niveles del esfuerzo de mercadeo, suponiendo que existan ciertas condiciones del entorno.

También se denomina como la técnica que le permite calcular las pronosticar las ventas de una manera rápida y confiable utilizando como fuentes de datos ya sean las transacciones de inventario o la facturación de ventas realizadas. Permite además, estimar la demanda hacia el futuro basándose, en la información histórica generada por el movimiento de productos del módulo de control de inventarios o por las ventas del módulo de facturación. 

Las técnicas generalmente aceptadas para la elaboración de pronósticos se dividen en cinco categorías: juicio ejecutivo, encuestas, análisis de series de tiempo, análisis de regresión y pruebas de mercado. La elección del método o métodos dependerá de los costos involucrados, del propósito del pronóstico, de la confiabilidad y consistencia de los datos históricos de ventas, del tiempo disponible para hacer el pronóstico, del tipo de producto, de las características del mercado, de la disponibilidad de la información necesaria y de la pericia de los encargados de hacer el pronóstico. Lo usual es que las empresas combinen varias técnicas de pronóstico.

· Juicio Ejecutivo

Se basa en la intuición de uno o más ejecutivos experimentados con relación a productos de demanda estable. Su inconveniente es que se basa solamente en el pasado y está influenciado por los hechos recientes. 

· Encuesta de Pronóstico de los Clientes 

Útil para empresas que tengan pocos clientes. Se les pregunta que tipo y cantidades de productos se proponen comprar durante un determinado período. Los clientes industriales tienden a dar estimados más precisos. Estas encuestas reflejan las intenciones de compra, pero no las compras reales. 

· Encuesta de Pronóstico de la Fuerza de Ventas 

Los vendedores estiman las ventas esperadas en sus territorios para un determinado período. La sumatoria de los estimados individuales conforma el pronóstico de la Empresa o de la División. El inconveniente es la tendencia de los vendedores a hacer estimativos muy conservadores que les facilite la obtención futura de comisiones y bonos. 

· El Método Delfos (Delphi) 

Se contratan expertos que hacen pronósticos iniciales que la empresa promedia y les devuelve para refinar los estimados individuales. El procedimiento puede repetirse varias veces hasta cuando los expertos - trabajando por separado - lleguen a un consenso sobre los pronósticos. Es un método de alta precisión. 

· Análisis de Series de Tiempo 

Se utilizan los datos históricos de ventas de la empresa para descubrir tendencias de tipo estacional, cíclico y aleatorio o errático. Es un método efectivo para productos de demanda razonablemente estable. Por medio de los promedios móviles determinamos primero si hay presente un factor estacional. Con un sistema de regresión lineal simple determinamos la línea de tendencia de los datos para establecer si hay presente un factor cíclico. El factor aleatorio estará presente si podemos atribuir un comportamiento errático a las ventas debido a acontecimientos aleatorios no recurrentes. 

· Análisis de Regresión 

Se trata de encontrar una relación entre las ventas históricas (variable dependiente) y una o más variables independientes, como población, ingreso per cápita o producto interno bruto (PIB). Este método puede ser útil cuando se dispone de datos históricos que cubren amplios períodos de tiempo. Es ineficaz para pronosticar las ventas de nuevos productos. 

· Prueba de Mercado 

Se pone un producto a disposición de los compradores en uno o varios territorios de prueba. Luego se miden las compras y la respuesta del consumidor a diferentes mezclas de mercadeo. Con base en esta información se proyectan las ventas para unidades geográficas más grandes. Es útil para pronosticar las ventas de nuevos productos o las de productos existentes en nuevos territorios. Estas pruebas son costosas en tiempo y dinero, además alertan a la competencia.

La empresa Tech Pres, C.A., presta servicios de reparación y fabricación según los requerimientos de los clientes, y no cuenta con una técnica de ventas proyectada establecida. Se puede decir por el sistema que trabaja que se basa en la encuesta de pronóstico de los clientes. En donde el presidente mantiene un contacto directo con los usuarios y los proveedores, logrando comercializar los repuestos de manera directa en combinación con un vendedor técnico especializado. 

4.14
CULTURA FINANCIERA DE LA EMPRESA

La Cultura financiera está  referido a la práxis financiera que realiza la empresa, desde las expresiones más elementales de carácter financiero hasta las más complejas que requieren bases tecnológicas electrónicas que les permitan registrar y obtener datos e informaciones actualizadas para el proceso decisorio de la empresa, desde la organización más elemental hasta las más complejas insertadas en la dimensión de la globalización que le permite trascender límites fronterizos interactuando con diversas organizaciones de diferentes naturaleza.

La cultura de financiamiento expone las implicaciones financieras de las estrategias de la empresa e identifica su necesidad de financiamiento para el desarrollo de las operaciones y así obtener ganancias. Una empresa necesita generar suficientes ganancias para que pueda ser rentable y generar riqueza a los socios o fundadores.

El financiamiento de inversión de la empresa Tech Pres, C.A. será cubierto mediante el uso de los aportes propios de los accionistas a través de los activos, así como financiamiento solicitado a través de entidades bancarias para el cumplimiento del proyecto de crecimiento y desarrollo de la empresa (Centro de Mecanizado) el cual está siendo gestionado por el Banco de Venezuela / Grupo Santander.

 TECH PRES, C.A., cuenta con programa automatizado para el control contable y administrativo, que le proporcionan la información importante que ayuda a la gerencia a la toma de decisiones. 

Conclusiones

Después de haber culminado este avance se pudo llegar a las siguientes conclusiones:

· El análisis de los estados financieros nos una gran disponibilidad de recursos que tiene la empresa una vez canceladas sus obligaciones inmediatas.

· Se observa  que la organización cuenta con una disponibilidad de efectivo aceptable.

· Posee un equilibrio entre las cuentas de  activos y pasivos, lo cual le da una estabilidad a la empresa y gran amplitud de  inversiones que den mayor rendimiento en la organización.

· La  empresa cuenta con una liquidez satisfactoria para cumplir con los compromisos adquiridos y cualquier eventualidad que se pueda presentar.
· Las inversiones que se llevan a cabo son primordialmente en función a los avances tecnológicos.

· El modelo de depreciación aplicado es el método de línea recta

Recomendaciones
· En cuanto  a las decisiones de financiamiento es conveniente emplear créditos a largo plazo ya que dadas las inversiones esto le permite reducir el riesgo de inversión.
· Se deberá mantener la política de dividiendo que maneja la empresa hoy en día.
· En cuanto a la perspectiva de crecimientos interno y externo se deberá implementar planes de expansión que permitan el desarrollo de la empresa a nivel nacional y obtener  mayores ganancias.
· Realizar alianzas estratégicas que le permita incursionar en otros mercados y lograr mayores ganancias.
Referencias
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