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Introducción


Primero deberíamos analizar algunas cosas, la crisis mundial es la crisis del capitalismo y a pesar de 14 años de revolución el estado venezolano sigue siendo capitalista, otro punto a analizar o estudiar es qué produjo la crisis económica mundial algunos economistas dicen que no es la crisis del capitalismo sino del modelo neoliberal que se puso en práctica a finales de la década de los 80, donde el mercado estaba por encima de lo política y social, esto abrió la alta producción de producto para el consumo y con esto supuestamente se crearían nuevas fuentes de trabajo y la intervención del estado en lo económico seria mínimo.


En cuanto a los Bienes y Servicios es necesario saber que 
los precios no son definidos por la cantidad de trabajo que implican sino por la importancia de estos para los agentes, sus preferencias son expresadas a través de la oferta y la demanda. Así el intercambio se da a un precio que es mutuamente beneficioso para ambas partes, vendedor y comprador.


En el presente trabajo se conocerá lo que es Oferta, Demanda, Fijación de precio, Costo Fijo, Costo Variable, Concepto de la curva de Oferta y la Demanda y el Impacto de la economía mundial.

Bienes y Servicios

Los bienes y servicios económicos o escasos son aquellos generados en las distintas actividades económicas con el fin de suplir una necesidad o un deseo. Se comercian en el mercado y sus precios son definidos por la oferta y la demanda, a una mayor oferta el precio del bien disminuye y a una mayor demanda aumenta.

Qué es Oferta:


Cuando se habla de oferta se hace referencia a la cantidad de bienes, productos o servicios que se ofrecen en un mercado bajo unas determinadas condiciones. El precio es una de las condiciones fundamentales que determina el nivel de oferta de un determinado bien en un mercado
Qué es Demanda:


Cuando se habla de demanda, se refiere uno a la cantidad de bienes o servicios que se solicitan o se desean en un determinado mercado de una economía a un precio específico. 


La demanda que una persona, una familia, una empresa o un consumidor en general tiene de un determinado producto o servicio puede estar influenciada por un gran número de factores que determinarán la cantidad de producto solicitado o demandado o, incluso, si éste tiene demanda o no. 

Qué es Fijación de Precio:


Es una estrategia económica que determina los objetivos financieros, de marketing y de métodos que tiene una compañía. También establece los objetivos del producto o marca, así como la elasticidad de su demanda en relación al precio y los recursos disponibles para su disposición.

Algunos de los objetivos de la fijación de precios más comunes son:

· Maximizar el beneficio a largo plazo.

· Incrementar el volumen de ventas (cantidad).

· Incrementar el volumen de ventas (económico).

· Incrementar la cuota de mercado terminada de retorno sobre ventas.

· Estabilizar el mercado o estabilizar el precio.

· Crecimiento de la compañía.

· Mantener el liderazgo en precios.

· Desensibilizar a los consumidores acerca del precio.

· Desmotivar la entrada de nuevos competidores en la industria.

· Igualar precios de los competidores.

· Animar la salida de firmas marginales del mercado.

· Evitar una investigación o intervención por parte del gobierno.

· Obtener o mantener la fidelidad o el entusiasmo de distribuidores u otro personal de ventas.

· Trata de "arrebatar" el máximo de renta disponible a cada consumidor

Qué son Costos Variables:


Es aquel que se modifica de acuerdo a variaciones del volumen de producción (o nivel de actividad), se trata tanto de bienes como de servicios. Es decir, si el nivel de actividad decrece, estos costos decrecen, mientras que si el nivel de actividad aumenta, también lo hace esta clase de costos.
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donde:

· w es el salario

· r es el tipo de interés

· L es la cantidad de trabajo

· K es la cantidad de capital


Salvo en casos de cambios estructurales, en las unidades económicas, los costos variables tienden a tener un comportamiento lineal, lo que le confiere la característica de poseer un valor promedio por unidad que tiende a ser constante. Todos aquellos costos que no son considerados variables, son fijos. Esta distinción es esencial para ser usada en las herramientas de decisiones basadas en costos.
Qué son Costos Fijos


Los costos fijos son aquellos costos que la empresa debe pagar independientemente de su nivel de operación, es decir, produzca o no produzca debe pagarlos.


Un costo fijo, es una erogación en que la empresa debe incurrir obligatoriamente, aun cuando la empresa opere a media marcha, o no lo haga, razón por la que son tan importantes en la estructura financiera de cualquier empresa.


Es el caso por ejemplo de los pagos como el arrendamiento, puesto que este, así no se venda nada, hay que pagarlo. Sucede también con casi todos los pagos laborales, servicios públicos, seguros, etc.


Quizás el principal componente de los costos fijos es la mano de obra, por tanto, no es de extrañarnos que cada día las empresas luchen por una mayor flexibilidad laboral que les permite ir convirtiendo esos costos fijos en variables.


Y es que los costos fijos representan un verdadero problema para las empresas, principalmente cuando por alguna razón, sus ingresos o productividad disminuyen, ya que en cualquier caso, tendrán que seguir asumiendo los costos fijos, y a nadie le hace gracia que mientras los ingresos bajen los costos no.
1. Qué es la Curva de la Oferta y la Demanda y explique:
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La pendiente de la curva de oferta, al igual que en la curva de demanda, es un punto importante a analizar. Ésta pendiente determina cómo aumenta o disminuye la oferta ante una disminución o un aumento del precio del bien. Esta es la “elasticidad” de la curva de oferta. 


La ley de la oferta establece que, ante un aumento en el precio de un bien, la oferta que exista de ese bien va a ser mayor; es decir, los productores de bienes y servicios tendrán un incentivo mayor para ofrecer sus productos en el mercado durante un periodo, puesto que obtendrán mayores ganancias al hacerlo. 

En los mercados, los compradores reflejan sus deseos en la demanda y los vendedores buscan obtener ganancias al ofrecer productos que los consumidores o compradores estén buscando; es decir, que estén demandando. Esta demanda y oferta de mercancías actúan como fuerzas que permiten determinar los precios con los cuales se intercambian las mercancías. 
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En el análisis económico se tiende a simplificar este panorama manteniendo en niveles constantes todos los factores con excepción del precio; de esta forma, se establece una relación entre el precio y la cantidad demandada de un producto o servicio. Esta relación se conoce como la curva de demanda.


La pendiente de la curva de la Demanda es un punto importante que se debe analizar. Ésta pendiente determina cómo aumenta o disminuye la demanda ante una disminución o un aumento del precio. Este concepto se denomina la “elasticidad” de la curva de demanda. 


En general, la ley de la demanda indica que existe una relación inversa entre el precio y la cantidad demandada de un bien durante un cierto periodo; es decir, si el precio de un bien aumenta, la demanda por éste disminuye; por el contrario, si el precio del bien disminuye, la demanda tenderá a subir (existen excepciones a esta ley, dependiendo del bien del que se esté hablando

Impacto de la Economía Mundial



En los últimos años en los países más desarrollados y especialmente en Estados Unidos la producción en masa hizo que el mercado se abarrotara de todo tipo de productos, pero ¿Cómo hacer para salir de ellos si la población del mundo era cada día más explotada? Entonces los genios de la economía pensaron para acabar con esta producción y disminuir la liquides en los bancos propusieron dar créditos para todo tipo de cosas desde inmuebles pasando por vehículos y enseres innecesarios, esto degeneran en otorgar créditos a personas con poca credibilidad crediticia esto trajo como consecuencia una crisis financiera y hipotecaria con las hipotecas suprime.


Exageraron el pesimismo global sobre el futuro económico estadounidense, hasta el punto de que la Bolsa de Valores de Nueva York sucumbía diariamente a 'rumores' financieros. Muchos opinan que esto fue lo que precipitó la abrupta caída del banco de inversión Bear Stearns, que previamente no mostraba A fines de 2007 los mercados de valores de Estados Unidos comenzaron una precipitada caída, que se acentuó gravemente en el comienzo del 2008. La confluencia de otros eventos de particular nocividad para la economía estadounidense (subida de los precios del petróleo, aumento de la inflación, estancamiento del crédito), particulares signos de debilidad.


Sin embargo en marzo del 2008, en cuestión de días fue liquidado en el mercado abierto y posteriormente en un acto sin precedentes, la Reserva Federal maniobró un 'rescate' de la entidad, la cual terminó siendo vendida a precio de saldo a JP Morgan Chase. A esto se le debe anexar la crisis en las grandes industrias norteamericana como General Motors, Ford, Chrysler y muchas aerolíneas que han empezado a tener serias dificultades, con esta crisis los niveles de consumo de petróleo han bajado aparte de que muchos inversionistas especularon con papeles con valor en petróleo que en menos de un año de encontrarse en niveles record de 140 dólares por barril han caído a 39 dólares por barril.


Con este cuadro muchos se preguntaran en que puede esto perjudicar la economía venezolana, para nadie un secreto que el 90% de nuestro ingreso económico viene de la renta del petróleo y que 10 años de revolución fuimos incapaces de crear un aparato industrial y agrícola que pudiera suplantar al petróleo antes una crisis como la actual y tomando en cuenta que muchos banco en Venezuela dada su alta liquidez procedieron a otorgar créditos en distintas modalidades y en este momento se encuentran preocupados por el alto nivel de morosidad que en muchos casos alcanzan el 60% de su cartera crediticia, cualquier parecido con la crisis mundial no es mera coincidencia es parte de la crisis que se vive y que se explico anteriormente, también se debe tomar en cuenta que en los últimos años las importaciones en producto de consumo masivo se elevaron en casi un 52%, algo preocupante si sabemos que esas compras en el exterior se realizaron con los excedentes del boom petrolero.


Esto obliga al gobierno a tomar medidas impopulares como aumento de impuesto como el impuesto al debito bancario y aumento del IVA y algunos se atreven a pronosticar devaluar la moneda y aumento de la gasolina, todo esto para poder mantener los gastos que generan las ayudas sociales.


No es casualidad que en los últimos meses muchos contratos colectivos de los trabajadores del estado no se han firmado al igual que muchos pagos a los trabajadores se han retrasado. Con este cuadro que se ve para los próximos años la tarea de los revolucionarios conscientes de su papel es concienciar a la clase trabajadora en su papel fundamental de llevar al país por el camino del socialismo que no hay ningún otro sistema que pueda salvar a los pueblos es por esto que muchos titulares de revistas famosas dicen que Marx ha vuelto esto debido al eriazo del modelo capitalista que no da para más.

Conclusión


Los Bienes son mercancías producidas con el fin de satisfacer una necesidad latente, son fabricados en las distintas actividades primarias o en las secundarias.


Los Servicios son las distintas actividades que buscan satisfacer las necesidades de los sujetos. Hacen parte de la actividad económica del sector terciario de la economía en donde se brindan diferentes servicios como: educación, banca, seguros, salud, comunicaciones, transporte, seguridad entre otros.


Se considera a los servicios como bienes intangibles, es decir, el equivalente no material de un bien.



Para la fijación de precios es importante tomar en cuenta mejorar la imagen de la firma, marca o producto, ser percibido como "justo" por consumidores y consumidores potenciales, crear interés y entusiasmo por un producto, desincentivar rebajas de precios por parte de la competencia, utilizar el precio para hacer el producto "visible" y mejorar la rotación del producto.
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