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Introducción
Todos sabemos que la locución "Finanzas", implica dinero, crédito y algunas otras acepciones tales como acciones, bonos e hipotecas, es decir, uso o pago de moneda es el elemento común en todas las diversas aplicaciones del vocablo finanzas y en la actualidad es un verdadero arte científico, es decir la ciencia de saber como predecir las consecuencias financieras y el arte de saber cuando actuar, puede ayudar a quienes toman decisiones financieras en la actualidad para evitar dificultades del mañana.

Las empresas además de demandar mano de obra, maquinaria, materia prima, etc. Así como el de solicitar efectivo, busca dentro del mercado financiero quien ofrezca mejores oportunidades y facilidades de financiamiento.

Las condiciones futuras del mercado monetario se deben relacionar con la condición financiera que se espera para la empresa dentro del periodo planeado y no con la situación actual que se está presentando.

En la actualidad no es posible exagerar la importancia de una gestión financiera competente para el éxito e incluso la supervivencia de la organización empresarial moderna. No es casualidad que cada vez con mayor frecuencia los presidentes y miembros de las juntas directivas de las corporaciones grandes y prosperas estén llegando a sus puestos ascendiendo por «el lado financiero de la empresa». En los negocios de menor tamaño la experiencia ha demostrado que la supervivencia inicial de una nueva empresa y la prosperidad en sus etapas de desarrollo dependen en gran medida de una planificación y control financiero eficaces.

El desarrollo del presente trabajo se puede decir que es una introducción para conocer el Plan de Negocios de la compañía Instrumentos LECO Venezuela, C.A, lo cual se logrará realizando un diagnóstico acerca de las políticas que ésta implementa en materia financiera, en que se basa su estructura de capital y como se lleva a cabo la gestión de sus procesos de inversión y financiamiento.

La elaboración del trabajo, esta estructurada de la siguiente forma:

CAPITULO I: El problema, se presenta la formulación del problema, el objetivo general, los objetivos específicos, la justificación y el alcance.

CAPITLO II: Marco teórico, se presentan los antecedentes y las bases teóricas que sustentan la investigación.

CAPITULO III: Marco metodológico, se desarrollan los aspectos relacionados con el marco metodológico, señalando el tipo de investigación, instrumento de recolección de datos y las técnicas de análisis de datos empleadas

CAPÍTULO IV: Presentación y análisis de los resultados, se presenta todo lo relacionado al resultado de la investigación

CAPITULO V: Conclusiones  y recomendaciones. Se formulan las conclusiones y de acuerdo a estas se proponen las recomendaciones.

CAPÍTULO I

El problema
1. 1. Planteamiento Del Problema.
Instrumentos LECO Venezuela, C.A, es un líder nacional en instrumentación analítica, metalográfica y óptica; mantiene una filosofía de constante evolución tecnológica y de innovación en todos sus productos. LECO ha establecido una tradición de excelencia a través de décadas de inversión en investigación, tecnología y fabricación, que se transmite a los clientes en forma tangible a través de instrumentos altamente confiables, con tecnología de punta. 

En cualquier corporación que tenga como una de sus metas incrementar su valor, aumentar sus capacidades, posicionarse en mayores mercados, cubrir mayor demanda; debe entonces realizar inversiones de capital generando proyectos que le permitan llegar al logro de sus objetivos.

Muchas veces no se cuenta con un único proyecto sino con varias alternativas, las cuales deben evaluarse usando métodos precisos y confiables; que muestren el resultado de todas las variables implicadas y el beneficio o rendimiento que se esperaría obtener de ejecutar un determinado proyecto.

Una de las variables implicadas es la forma como financiarlo, de dónde obtener el capital para costear los gastos necesarios asociados. Para esta situación la empresa cuenta también con una diversidad de opciones a escoger. La decisión final dependerá de si se tiene el capital propio suficiente y la disposición de utilizarlo, o si por el contrario debe buscarse con entes externos mediante préstamos o créditos que se hacen bajo ciertas y variadas garantía que pueda ofrecer la empresa.

Como se ve, tomar una decisión de este tipo no es una tarea fácil, pues siempre hay muchos aspectos a evaluar, y que se encuentran entrelazados entre sí. Una manera de hacerlo es estableciendo políticas bien definidas que sean consecuentes con las metas administrativas de la empresa. Así se puede seguir un procedimiento que facilite y agilice el proceso, manteniendo como fin último el logro de los mayores beneficios para la empresa y sus accionistas.

De igual manera, en una corporación hay decisiones dirigidas a la distribución de dividendos, a la evaluación de los niveles de depreciación de instalaciones y equipos, de las perspectivas de crecimiento entre muchas otras.

1. 2. OBJETIVO GENERAL Y OBEJTIVOS ESPECIFICOS. 

Objetivo General

Estudiar y analizar la situación financiera de la compañía Instrumentos LECO Venezuela, C.A.

Objetivos Específicos
· Obtener información del área financiera de la compañía Instrumentos LECO Venezuela, C.A.

· Conocer la estructura de capital con la cual se inició Instrumentos LECO Venezuela, C.A.

· Evaluar la estructura de capital que posee la compañía.
· Verificar la existencia de políticas de inversión, financiamiento y dividendos.
· Realizar Análisis vertical y horizontal del balance general de la empresa.
· Analizar el modelo de depreciación utilizado.
· Desarrollar matriz FODA basada en debilidades y fortalezas del sistema financiero de la empresa.
1. 3. JUSTIFICACIÓN

La región Guayana es uno de los focos industriales más significativos de Venezuela porque es en esta región donde se concentran la mayor parte de las empresas básicas del país.
Es vital entonces, que estas organizaciones cuenten con un estado financiero acorde, que les permita desenvolverse de manera eficiente en el mercado y  así hacerse más competitivos dentro de este.

Por ello es trascendental estudiar la estructura de capital y el estado financiero así como también la toma de decisiones concerniente a la inversión, financiamiento y dividendos de la compañía Instrumentos LECO Vzla, C.A, para determinar si las políticas y modelos implementados son los más adecuados y si se corresponden con las necesidades y perspectivas de crecimiento de las mismas.

1. 4. LIMITACIONES

Una  de las restricciones que se pudiera presentar es que la compañía Instrumentos LECO Venezuela, C.A, tenga una política interna que no permita el suministro de información completa y detallada acerca de su estructura y estado financiero.

Por otra parte también nos puede limitar la falta  de la disponibilidad de tiempo de la persona que nos puede facilitar la información necesaria sobre dicha empresa.

1. 5. ALCANCE:

El alcance este proyecto es realizar un estudio financiero a la empresa                         CONFECCIONES ARCO C.A  de manera que genere una solución que optimice la situación de las finanzas y dividendos de la empresa.

CAPÍTULO II

Marco teórico
2.1 La Estructura de Capital 

Los fondos que posee la empresa se pueden dividir en los que son aportados por los socios y los que se obtienen de los préstamos de terceros, teniendo en cuenta que los primeros siempre estarán relacionados con la cantidad de tiempo en que los recursos están en poder de la entidad, sobre los ingresos y activos empresariales mientras permanezca en funcionamiento y la participación en la toma de decisiones.

Tipos de capital:

· Aportaciones de capital

· Capital por deuda

2.2 Políticas de Dividendos

La política de dividendos de una empresa es un plan de acción que deberá seguirse siempre que se decida en torno a la distribución de dividendos. La política debe considerarse tomando en cuenta dos objetivos básicos: maximizar el beneficio de los propietarios de la empresa y proporcionar suficiente financiamiento. Ambos objetivos están interrelacionados, y deben alcanzarse a la luz de ciertos factores legales, contractuales, internos, de crecimiento y en relación con los accionistas y el mercado que determinan las alternativas de la política.
Dividendos: Son utilidades que se pagan a los accionistas como retribución de su inversión. Hay tres fechas importantes en el proceso de dividendos: 
· Fecha de Declaración.
· Fecha de Registro.
· Fecha de Pagos. 

2.2.1. Tipos de Dividendos  
· La razón de Pago: Que se calcula dividiendo el dividendo en efectivo por acción de la empresa entre sus utilidades por acción, indica el porcentaje por unidad monetaria percibida que se distribuye a los accionistas en forma de dividendos. Mediante una política de dividendos según una razón de pago constante, se establece que cierto porcentaje de las unidades será distribuido a los propietarios en cada periodo de pago de dividendos. Uno de los inconvenientes de esta política es que si las utilidades de la compañía decaen, o si ocurre una pérdida en un periodo dado, los dividendos pueden resultar bajos o incluso nulos. 

· Política de dividendos regulares: Se basa en el pago de un dividendo fijo en cada periodo. Esta política proporciona a los accionistas información generalmente positiva, indicando que la empresa se desempeña correctamente, con lo que se reduce al mínimo toda incertidumbre. A menudo, las empresas que se valen de este tipo de política incrementarán el dividendo regular una vez que se haya probado un incremento en las utilidades. De tal suerte, los dividendos casi nunca se verán disminuidos. 

 Con frecuencia, una política de dividendos regular se construye en torno a una razón de pago de dividendos óptima. De esta manera, la empresa intenta pagar cierto porcentaje de los ingresos, pero en vez de dejar que los dividendos fluctúen, se paga un dividendo fijo, ajustándolo de acuerdo con la razón óptima a medida que se experimentan aumentos en las unidades.

· Política de dividendos regulares bajos y adicionales: Algunas empresas establecen una política de dividendos regulares bajos y adicionales, con la que pagan un dividendo regular bajo, complementado con un dividendo adicional, cuando as utilidades lo justifican. Si las utilidades son mayores que lo normal en un periodo específico, la empresa tiene la posibilidad de pagar este dividendo adicional, denominado dividendo extra. La empresa evita ofrecer a los accionistas falsas esperanzas al designar como dividendo extra la cantidad del dividendo que excede al pago regular. El uso de la designación "extra" es común sobre todo entre empresas que experimentan cambios cíclicos de las utilidades. 
· Dividendos en acciones: Un dividendo en acciones es el pago de dividendos en forma de acciones a los propietarios existentes. Las empresas recurren a menudo a este tipo de dividendo como una forma de reemplazo o adición de los dividendos en efectivo. Aunque los dividendos en acciones no tienen un valor real, los acciones pueden concebirlos como algo de valor que les ha sido proporcionados y que antes no tenían. 
· Aspectos Contables: En el sentido contable el pago de un dividendo en acciones significa un cambio entre las cuentas de capital, en vez de una utilización de fondos. Cuando una empresa declara un dividendo en acciones, los procedimientos con respecto a la distribución son los mismos que los descritos anteriormente para los dividendos en efectivo. 
· Punto de Vista de los Accionistas: El accionista que recibe un dividendo en acciones no recibe en realidad nada de valor. Una vez que el dividendo ha sido pagado, el valor por acción de las acciones disminuirá en proporción al dividendo, de tal suerte que el valor de mercado de sus participaciones totales en la empresa permanecerán sin cambio. 
· Divisiones de Acciones: Las divisiones de acciones tienen un efecto sobre el precio de las acciones de una empresa similar al de los dividendos en acciones. La división de acciones es un método comúnmente empleado para reducir el precio de mercado de las acciones de la empresa mediante el incremento en el número de acciones detentadas por cada accionista. Las empresas suelen creer que el precio de sus acciones es demasiado alto, y que una reducción en el precio de mercado harán más dinámicas las transacciones.  
· Recompras de Acciones: Una compra de acciones se realiza por diversas razones: para obtener acciones que habrán de ser empleadas en adquisiciones, para contar con acciones para los planes de opciones de acciones para empleados, para lograr una ganancia en el valor nominal de las aportaciones cuando las acciones se venden en un precio por debajo de su valor contable o simplemente, para retirar acciones en circulación. 

· Registros Contables: Los registros contables que resultan de la compra de acciones comunes son una reducción en el efectivo y el establecimiento de un activo denominado "acción de tesorería", el cual aparece como una deducción del capital social. El marbete acción de tesorería se emplea para indicar la presencia de acciones recompradas en el balance general. La recompra de acciones puede concebirse como dividendo en efectivo, ya que implica la distribución de efectivo entre los propietarios de la empresa, quienes son a su vez, los vendedores de las acciones.

2.2.2. Objetivo de Las Políticas de Dividendos:  
•
Maximización de la riqueza de los propietarios de la empresa. 

•
Adquisición de financiamiento suficiente. 

2.3. Estructura de Financiamiento.


Los inversionistas pueden decidirse entre financiamiento de capital o de deuda, en ese caso cuando se negocia patrimonio de la empresa, se desconoce el resultado final de la inversión y generalmente se espera un retorno mayor. Cuando se negocian deudas en cambio, el resultado de la inversión es mucho más predecible: cuándo y cuánto se va a pagar. 


Ahora desde el punto de vista del emisor del financiamiento, la primera gran decisión consiste en definir si ofrecen nuevas acciones (aumento de capital) u obligaciones (aumento de deuda).Un emisor decide qué instrumento emitir, de acuerdo al destino que se le va a dar a los recursos que se capten. Los emisores pueden tener distintos propósitos para ofrecer valores al público, y pueden elegir de un menú cada vez más amplio de alternativas de emisión de acuerdo a las necesidades específicas de financiamiento. 

Los siguientes elementos son tomados en cuenta para decidir sí se incrementa capital o deuda:

· Las acciones dan derecho a propiedad de la empresa, a veces se teme perder el control de la misma.
· Las acciones no garantizan ninguna rentabilidad, la que dependerá del desempeño de la empresa. En cambio, las obligaciones comprometen a un pago de intereses según calendario definido.
· Las acciones no tienen plazo de vencimiento, en tanto que las obligaciones sí lo tienen.
· Las obligaciones son ventajosas tributariamente para el emisor porque los intereses pagados se deducen como gastos, en tanto que las utilidades (que influyen el valor de la acción) pagan impuestos.
· La emisión de obligaciones da una señal positiva al mercado respecto al emisor, por cuanto sólo las empresas más solventes suelen colocar instrumentos de deuda. Si el mercado percibe mucho riesgo respecto a la emisión exigirá se le paguen mayores intereses.
· Para muchos emisores el interés que se compromete con las obligaciones puede resultar más barato que el financiamiento bancario.

2.4. Pasos a seguir para hacerse de un buen financiamiento

· Paso 1. Identificar la necesidad. No es lo mismo requerir financiamiento para las compras que para pagar impuestos. Tampoco tiene relación un préstamo para comprar una máquina frente a otro para pagar la nómina. Estas necesidades tienen distintos destinos y, por ende, distintas alternativas y plazos de pago. 

· Paso 2. Considerar el monto. Es tan malo pedir un préstamo con demasiada holgura (ya que éste tiene un costo), como pedir de menos, pues ello aumenta el riesgo de no cubrir los compromisos y, por tanto, de no estar en posibilidades de pagar los adeudos con el acreedor. 

Una forma práctica de evaluar la cantidad de dinero exacta que requiere la inversión es identificar los costos y gastos que, de manera recurrente, no han podido ser cubiertos por el flujo del negocio y que, por tanto, han limitado el crecimiento. 

· Paso 3. Determinar el plazo. Es muy importante considerar los flujos de efectivo futuros de la compañía, ya que de estos dependerá que la empresa haga frente a sus compromisos de pago. Una forma práctica de identificar el plazo del crédito es proyectando la situación financiera de la inversión (considerar el crédito y sus costos financieros) y evaluar el tiempo en el que se podrá cubrir estos costos con holgura directamente con la  empresa. Es muy importante tener al menos tres escenarios de proyección y considerar siempre el escenario pesimista o más probable. 

· Paso 4. Analizar el tipo de crédito. Una vez que se detectan estos puntos en la inversión, se está en posibilidad de evaluar el tipo de financiamiento requerido, partiendo de la definición del plazo, destino y las garantías otorgadas al crédito. 

Pese a que hoy los bancos buscan incorporar productos cada vez más novedosos, el crédito ha perseguido siempre las mismas estructuras y bases ya que estos se agrupan de acuerdo con el plazo, el destino y las garantías. 

· Paso 5. Evaluar las alternativas. Siempre es conveniente evaluar cada opción que ofrecen los intermediarios financieros, considerando en todo momento: 


El costo total del crédito, en donde se incluye la tasa de interés, comisiones, garantías inmovilizadas, reciprocidad pedida por el banco, penalizaciones, etcétera. 


La flexibilidad del financiamiento, es decir, posibilidad de pre pagos, sin penalización, diversas alternativas de calendarización, posibilidad de crédito sin garantías, entre otras. 


La relación de negocio con el banco o acreedor es importante, ya que ésta proveerá de mayores elementos de negociación en las condiciones generales de la solicitud de financiamiento. 


La claridad en la información y en la asesoría. Es primordial contar con todos los elementos perfectamente detectados con el fin de evitar problemas a futuro debidos a la famosa "letra chiquita". 


Los requisitos iniciales y terminales para la aplicación y análisis de la solicitud, ya que estos, en ciertas ocasiones, pueden ser exhaustivos y complejos, desmotivando la solicitud del mismo. 

· Paso 6. Presentar la información pensando como el acreedor. Entre más se facilite  el análisis e interpretación de resultados al acreedor, más rápido y fácil será el procesamiento de la solicitud de crédito; por tanto, la elaboración práctica de los cinco puntos anteriores contribuirá, en mucho, a presentar una solicitud bien planeada y analizada. 

2.5. Decisiones de Financiamiento A Corto Plazo.

La emisión de deuda a corto plazo debe amortizarse en menos de cinco años. Los préstamos concedidos por bancos comerciales son el ejemplo más común de deudas a corto plazo. Las líneas de crédito de los bancos permiten a una empresa pedir prestado un máximo predeterminado, pero se exige que el saldo esté a cero durante uno o más meses al año. Estas líneas de crédito no suelen estar respaldadas por una garantía. Los bancos también ofrecen préstamos a dos o tres años, pero éstos suelen estar avalados por los inventarios o los activos exigibles de la empresa si no se devuelven en el plazo determinado. A continuación las fuentes de financiamiento a corto plazo más comúnmente utilizadas:
· Crédito Comercial: Es el uso que se le hace a las cuentas por pagar de la empresa, del pasivo a corto plazo acumulado, como los impuestos a pagar, las cuentas por cobrar y del financiamiento de inventario como fuentes de recursos.

· Crédito Bancario: Es un tipo de financiamiento a corto plazo que las empresas obtienen por medio de los bancos con los cuales establecen relaciones funcionales. Pagaré. Es un instrumento negociable el cual es una "promesa" incondicional por escrito, dirigida de una persona a otra, firmada por el formulante del pagaré, comprometiéndose a pagar a su presentación, o en una fecha fija o tiempo futuro determinable, cierta cantidad de dinero en unión de sus intereses a una tasa especificada  a la orden y al portador.    

· Línea de Crédito: La Línea de Crédito significa dinero siempre disponible en el banco, durante un período convenido de antemano.

· Papeles Comerciales: Es una Fuente de Financiamiento a Corto Plazo que consiste en los pagarés no garantizados de grandes e importantes empresas que adquieren los bancos, las compañías de seguros, los fondos de pensiones y algunas empresas industriales que desean invertir acorto plazo sus recursos temporales excedentes.                

· Financiamiento por medio de la Cuentas por Cobrar: Es aquel en la cual la empresa  consigue financiar dichas cuentas por cobrar consiguiendo recursos para invertirlos en ella.

· Financiamiento por medio de los Inventarios: Es aquel en el cual se usa el inventario como garantía de un préstamo  en que se confiere al acreedor el derecho de tomar posesión  garantía en caso de que la empresa deje de cumplir. 

2.6. Formas y políticas de financiamiento a largo plazo


Normalmente, la financiación a largo plazo se lleva a cabo mediante la emisión de bonos o mediante arrendamientos con opción de compra. Los bonos que no están avalados por algún activo se suelen denominar obligaciones. Dado el riesgo que comportan, las obligaciones implican una mayor tasa de rendimiento. Las emisiones de bonos garantizados implican que éstos están avalados por algún activo, por lo que rinden menores intereses. El arrendamiento con opción de compra es parecido a la emisión de una deuda, con la diferencia de que el título de propiedad del activo no se cede a la empresa que efectúa el arrendamiento. Este tipo de financiación está aumentando gracias a sus mayores ventajas impositivas, que no poseen los demás medios de financiación.

· Hipoteca: Es un traslado condicionado de propiedad que es otorgado por el prestatario (deudor) al prestamista (acreedor) a fin de garantiza el pago del préstamo.

· Acciones: Las acciones representan la participación patrimonial o de capital de un accionista dentro de la organización a la que pertenece.

· Bonos: Es un instrumento escrito en la forma de una promesa incondicional, certificada, en la cual el prestatario promete pagar una suma especificada en una futura fecha determinada, en unión a los intereses a una tasa determinada y en fechas determinadas. 

· Arrendamiento Financiero: Es un contrato que se negocia entre el propietario de los bienes (acreedor) y la empresa (arrendatario) a la cual se le permite el uso de esos bienes durante un período determinado y mediante el pago de una renta específica, sus estipulaciones pueden variar según la situación y las necesidades de cada una de las partes.

2.7. La Depreciación


Las compañías recuperan sus inversiones de capital en activos tangibles, equipos, computadoras, vehículos, edificios y maquinaria, mediante un proceso llamado depreciación. El proceso de depreciar un activo al cual se hacer eferencia también como recuperación de capital, explica la perdida del valor del activo debido a la edad, uso y obsolescencia durante su vida útil, aunque un activo puede estar en excelente condición de trabajo, el hecho de que valga menos a través del tiempo se considera en los estudios de evaluación económica

La depreciación es una deducción permitida en impuestos incluida en los cálculos del impuesto de renta mediante la relación: 
Impuestos = (ingreso - deducciones)* (tasa de impuestos)
2.8. Modelos de depreciación

· Depreciación en línea recta


El modelo en línea recta es un método de depreciación utilizado como el estándar de comparación para la mayoría de los demás métodos. Obtiene su nombre del hecho de que el valor en libros se reduce linealmente en el tiempo puesto que la tasa de depreciación es la misma cada año, es 1 sobre el periodo de recuperación. La depreciación anual se determina multiplicando el costo inicial menos el valor de salvamento estimado por la tasa de depreciación d, que equivale a dividir por el periodo de recuperación n, en forma de ecuación, 

D = (B - VS) d 

   = B - VS

         n

Donde: 

t = año (t=1, 2,....n) 

D = cargo anual de depreciación 

B = costo inicial o base no ajustada

VS = valor de salvamento estimado

d = tasa de depreciación (igual para todos los años)

n = periodo de recuperación o vida depreciable estimada
· Depreciación de saldo decreciente (SD)


El método de saldo reciente, conocido también como el método de porcentaje uniforme o fijo, es un modelo de cancelación acelerada. En términos simples, el cargo de depreciación anual se determina multiplicando el valor en libros al principio de cada año por un porcentaje uniforme, que se llamara d, en forma decimal equivalente. El cargo de depreciación es mas alto durante el prime raño y disminuye para cada año que sucede.


El porcentaje de depreciación máximo permitido (para fines tributarios) es el doble de la tasa en línea recta.


Para la depreciación SD o SDD, el valor de salvamento estimado no se resta del costo inicial al calcular el cargo de depreciación anual, Es importante recordar esta característica de los modelos SD y SDD. Aunque los valores de salvamento no se considera en los cálculos del modelo SD, ningún activo puede depreciarse por debajo de un valor de salvamento razonable, que puede ser cero.

· Cambio entre modelos de depreciación


El cambio entre modelos de depreciación puede ayudar a la reducción acelerada del valor en libros. El cambio de un modelo SD al método L Res es más común porque generalmente ofrece una ventaja real, en especial si el modelo SD es el SDD. Las reglas generales de cambio se resumen aquí:

· El cambio se recomienda cuando la depreciación para e l año t mediante el modelo utilizando actualmente es menor que aquella par aun modelo nuevo. La depreciación seleccionada Dt es el monto mas grande 
· Independientemente de los modelos de depreciación utilizados, el valor en libros nunca puede descender por debajo del valor de salvamento estimado. Se supone el VS estimado = 0 en todos los casos; el cambio dentro de SMARC siempre emplea un VS estimado de cero. 
· La cuantía no depreciada, es decir VL, se usa como la nueva base ajustada para seleccionar la D más grande para la próxima decisión de cambio. 
· Al cambiar de un modelo SD se emplea el valor de salvamento estimado, no el valor de salvamento SD implicado, al calcular la depreciación para el nuevo método. 
· Durante el periodo de recuperación solamente puede tener lugar un cambio.

2.9. Las decisiones de inversión – generalidades

· Invertir: significa destinar bienes con el objetivo de adquirir un conjunto de activos reales o financieros, tendientes a proporcionar rentas y/o servicios en el futuro, durante un cierto tiempo. Es un acto que para ser llevado a cabo, requiere tomar una decisión.

· INVERSIÓN es el desembolso de recursos financieros, destinados a la adquisición de otros activos que proporcionarán rentas y/o servicios, durante un tiempo. Otra definición plantea que es el sacrificio de un consumo presente, con la esperanza de lograr un consumo futuro mayor. Los recursos y bienes utilizados en toda inversión constituyen el capital invertido.

Se clasifican en:

	Según su función
	Inversiones de renovación o reemplazo

	
	Inversiones de expansión

	
	Inversiones de modernización o innovaciones

Inversiones estratégicas

	
	

	Según el sujeto
	Inversiones efectuadas por el Estado

Inversiones efectuadas por particulares



	Según el objeto
	Inversiones reales

	
	Inversiones financieras


2.10. Proyecto de inversión


Un proyecto de inversión es un plan que, asignado de determinado capital, producirá un bien o servicio de utilidad para una persona o para la sociedad.


Con el término "plan" se indica que el proyecto se estructura, analiza y considera en todos sus aspectos. Requiere de un análisis multidisciplinario por parte de personas especializadas en cada uno de los factores que participan y afectan al proyecto.


En otros términos, proyectar significa planificar y la planificación implica el análisis detallado de todas y cada una de las disciplinas que intervienen en el proyecto.
2.11. Análisis F.O.D.A.

FODA (en inglés SWOT), es la sigla usada para referirse a una herramienta analítica que le permitirá trabajar con toda la información que posea sobre su negocio, útil para examinar sus  Fortalezas, Oportunidades, Debilidades y Amenazas. 


Este tipo de análisis representa un esfuerzo para examinar la interacción entre las características particulares del negocio y el entorno en el cual éste compite. El análisis FODA tiene múltiples aplicaciones y puede ser usado por todos los niveles de la corporación y en diferentes unidades de análisis tales como producto, mercado, producto-mercado, línea de productos, corporación, empresa, división, unidad estratégica de negocios, etc). Muchas de las conclusiones obtenidas como resultado del análisis FODA, podrán ser de gran utilidad en el análisis del mercado y en las estrategias de mercadeo que se diseñen y califiquen para ser incorporadas en el plan de negocios. 

El análisis FODA debe enfocarse solamente hacia los factores claves para el éxito de su negocio. Se deben resaltar las fortalezas y las debilidades diferenciales internas al compararlo de manera objetiva y realista con la competencia y con las oportunidades y amenazas claves del entorno. Lo anterior significa que el análisis FODA consta de dos partes: una interna y otra externa. 

· La parte interna tiene que ver con las fortalezas y las debilidades de su negocio, aspectos sobre los cuales usted tiene algún grado de control. 
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La parte externa mira las oportunidades que ofrece el mercado y las amenazas que debe enfrentar su negocio en el mercado seleccionado. Aquí usted tiene que desarrollar toda su capacidad y habilidad para aprovechar esas oportunidades y para minimizar o anular esas amenazas, circunstancias sobre las cuales usted tiene poco o ningún control directo.
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CAPITULO III

Marco metodologico
3.1.  Diseño y Tipo de la Investigación.
El estudio realizado es un diseño no experimental de campo, del tipo explicativo ya que explora, describe, explica la situación actual de la estructura financiera de la empresa, sus estrategias y políticas establecidas, para luego  mediante el análisis plantear una serie de recomendaciones que serán de utilidad para el mejoramiento del proceso interno de toma de decisiones de tipo financiero, que pueda reflejarse en mayores beneficios para la empresa en el momento de la implementación de estas políticas y estrategias, de modo que se pueda llevar a la empresa a largo plazo a un mejor posicionamiento dentro de los mercados en los que participa.

3.2.  Proceso de Recolección de Información.
· Diseñar del cuestionario con los puntos  más  resaltantes acerca del estudio
· Entrega de la cuestionario a la persona encargada de la sección financiera de la empresa
· Clasificación de la información suministrada en el cuestionario
· Evaluación y análisis de los datos
· Elaboración del diagnóstico de la situación actual
· Aplicación de la herramienta matriz F.O.D.A.
· Planteamiento de recomendaciones y estrategias producto del análisis y evaluación de información
3.3.  Técnicas e Instrumentos de Recolección de Datos.
La técnica utilizada para la recolección de los datos fue por entrevistas directas a las personas encargadas de manejar el departamento financiero de la empresa RICA, para conocer la situación existente.

3.4 Procedimiento de Recolección de Datos.
Para la recolección de los datos se  hicieron tres visitas guiadas a la empresa, en las cuales, en la primera visita realizada, obtuvimos una entrevista con la Lic en Administración Maryuri González , encargada de la sección financiera, en la cual se explico el  propósito de la investigación y el procedimiento a aplicar para la recolección de la información, además le fue entregada los datos e información requerida, y a su vez fue acordada la fecha de la próxima visita.

En la segunda y tercera visita realizada recibimos la información requerida, se aclararon las ideas y detalles sobre los datos suministrados.
CAPITULO IV

Situación actual
3.3.1. Generalidades de la empresa.

La compañía LECO Corporation fue fundada en el año 1936, en la ciudad de Michigan, Estados Unidos, bajo el nombre: Laboratory Equipment Corporation. Su fundador fue el Sr. Carl Schultz. 
LECO Corporation está ubicada a unas 60 millas aéreas al este de Chicago, frente al Lago Michigan, en St. Joseph, Michigan.

LECO Corporation es un líder mundial en instrumentación analítica, y mantiene una filosofía de constante evolución tecnológica y de innovación en todos sus productos. De esta manera, LECO se esfuerza en producir equipos de fácil manejo, más compactos, con mayor nivel de automatización y auto-diagnóstico, superior manejo y archivos de datos, y fácil presentación de resultados. LECO ha establecido una tradición de excelencia a través de décadas de inversión en investigación, tecnología y fabricación, que se transmite a los clientes en forma tangible a través de instrumentos altamente confiables, con tecnología de punta. 

El prestigio mundial de LECO Corporation se ha consolidado a través de su red de ventas y servicios, la cual se extiende por 35 países en 6 continentes. Actualmente, la empresa cuenta con más de 25 sucursales propias alrededor del mundo.

Instrumentos LECO Venezuela, C.A, subsidiaria de LECO en Venezuela, inició sus operaciones en el año de 1990, con el propósito de prestar soporte directo de fábrica a los clientes en Venezuela y parte del área del Caribe (Aruba, Curazao y Guyana). En Septiembre de 1995 la empresa se estableció como sede principal en Caracas (Parque Comercial El Ávila, Piso 5, Ofic. C5-21, Calle 1, Terrazas del Ávila.). Sin embargo, para mediados de noviembre del año 2006 la oficina principal fue trasladada a la ciudad de Puerto Ordaz, Edo. Bolívar; donde actualmente se encuentra ubicada en UD323. Urbanización Villa Icabarú. Manzana 34, N° 1-B. Puerto Ordaz, Edo. Bolívar.

A nivel Regional, la compañía mantiene dos oficinas a lo largo del territorio nacional ubicadas en: Barquisimeto (Occidente) y Caracas (Centro).  

4.1.1 Áreas de Actividad.

La actividad de la empresa se desarrolla en gran medida alrededor del Control de Calidad en el sector siderúrgico, minero, energético, alimenticio, etc. Sin embargo, una parte importante de usuarios se desenvuelve también en los sectores educativos, industrial y de investigación. Otra área que hace uso de los productos LECO son los laboratorios de Inspección y Corrosión, especialmente en las refinerías de petróleo.

Con sus nuevos productos, Pegasus (GC-MS) y Jaguar (LC-MS), LECO aspira a tener mayor participación en los laboratorios farmacéuticos y en las empresas fabricantes de fragancias y sabores.
4.1.2 Alcance e Importancia.

LECO permite aplicar tecnologías modernas, confiables y rápidas, en análisis rutinarios que por otras vías resultan engorrosos y consumidores de tiempo. Esto permite a las fábricas mantener una producción eficiente y confiable, y control de calidad está en capacidad de responder con prontitud y precisión a los requerimientos de análisis.

Dentro del área de Control de Calidad, los equipos LECO ayudan a las empresas a mantener la producción dentro de rangos adecuados de calidad. Esto incide en los costos de producción, así como en la calidad de los productos.

Para fines de mantenimiento de plantas, los equipos LECO ayudan a determinar causas de desperfectos y fallas que resultan perjudiciales y costosas para empresas con instalaciones de gran envergadura.

En la investigación, mucho de los equipos LECO permiten determinar componentes elementales en mínimas concentraciones, que ninguna otra tecnología puede ofrecer. El Mercurio, por ejemplo, un metal elusivo; los equipos LECO pueden determinar el Mercurio en valores de partes por trillón, en materiales tanto sólidos como líquidos; sin necesidad de tratamiento alguno de las muestras. Otro ejemplo es el Oxígeno en muestras orgánicas, el cual es un elemento de difícil detección: los equipos LECO pueden determinarlos en concentraciones de hasta 100 ppm.

4.2 Objetivo de la empresa.

4.2.1 Objetivo Principal.

Su objetivo principal es la compra, venta, distribución, importación, exportación, y en general, la comercialización de instrumentos analíticos o de medición LECO para determinar los porcentajes de los diferentes componentes de minerales e hidrocarburos, así como cualquier otro tipo de instrumentos analíticos o de medición para otras áreas.  
4.2.2 Objetivos Específicos.

· Proporcionar a los clientes atención de calidad, mediante dos actividades fundamentales: suministro de información y suministro de Productos y servicios.
· Enfocar esfuerzos en la interacción con el cliente para ofrecer equipos de primera línea, y para dar completo soporte a sus productos.

· Buscar la satisfacción de los clientes no sólo de los productos que recibe de LECO sino también de la atención y el trato que recibe de la empresa.

· Suministrar servicios de una manera eficaz y eficientemente. 

4.3 Estructura Organizativa y del Área Financiera.

4.3.1 Estructura Organizativa.

La compañía está organizada en seis Departamentos bajo la dirección de un Gerente General.

Estos Departamentos son:

· Dpto. De Contabilidad. (Externa).

· Dpto. De Almacén.

· Dpto. De Servicios.

· Dpto. De Ventas.

· Gerencia Región Guayana.

· Asistente de Ventas. 

El organigrama de la FIG. 1 muestra la estructura actual de la empresa.
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FIG. 1. Organigrama de la Estructura Organizativa de Instrumentos 

LECO Vzla. C.A.

4.3.2. Estructura del Área Financiera.
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La firma de Contadores que contrata la compañía de Instrumentos LECO, Vzla, C.A, es “TH Asesores Financieros”.
4.4 Cultura Financiera.

La contabilidad debe elaborar, controlar y supervisar las operaciones contables, de forma tal que la empresa se mantenga al día con todos sus compañeros oficiales y comerciales, y que los reportes reflejen fielmente la situación de la empresa.

Este departamento incluye las siguientes áreas:

a) Asientos Contables
· Codificación y trascripción de los asientos contables.

· Balance General, Estado de Ganancias y Pérdidas.

· Balance de Comprobación.

· Análisis de Cuentas y Ajustes.

· Libro de Diario y Mayor.

· Libro de Bancos: Asientos, Estados de Disponibilidad.

· Conciliaciones Bancarias.

· Libros de Compras y Ventas para el SENIAT.

b) Obligaciones

· Solvencias: INCE, Seguro, Política Habitacional, Siex, Patente y Derechos de Frente.

· Cálculo y pago mensual de I.S.L.R. e I.V.A.

· Auditoria anual y Cálculo de Impuestos (ISLR, Activos Empresariales, Reexpresión, Estados Financieros).

· Comprobantes de cheques e Ingresos de Caja.

· Solicitud de fianzas de todo tipo, así como renovación y finiquito de las mismas.

c) Nómina

· Elaboración de Nómina quincenal y mensual.

· Control y Pago de Vacaciones, viáticos, intereses y utilidades.

· Retenciones al personal (SSO, LPH, ISRL, INCE, HCM), faltas laborales.

· Ministerio del trabajo: informes varios.

· Seguro Social: inclusión y retiro de empleados, cotizaciones (revisión de factura), reclamos.

· INCE: Retenciones y Aportes.

· ISLR, Planillas ARC-ARCV, Retenciones.

· Prestaciones Sociales, liquidaciones, cálculo y provisiones mensuales.  
d) Cuentas por Pagar

· Organización de Cuentas por Pagar LECO.

· Organización de Cuentas por Pagar proveedores locales.

· Control y Emisión de Cheques.

e) Inventarios

· Coordinación de la toma física del inventario cada seis (6) meses (Julio y Diciembre).

f) Caja Chica

· Reembolsos de Caja Chica.

· Control y elaboración de relaciones de fondo de caja chica. 

g) Mensajería

· Control, coordinación y supervisión del mensajero.
4.5 Estructura de Capital.
Instrumentos LECO Venezuela, C.A, subsidiaria de LECO en Venezuela, inició sus operaciones en el año de 1990, con un Capital Social de Bs. 970.000 (en bolívares nominales), representado por 970 acciones nominativas de Bs. 1.000 cada una, totalmente suscrito y pagado por LECO Corporation. La compañía es 100% propiedad de LECO Corporation, quien es el único accionista de la empresa en Venezuela.

Un año más tarde, en la Asamblea Extraordinaria de Accionistas celebrada el 14 de Agosto de 1991, se aprobó aumentar el capital social de la Compañía a Bs. 3.059.000 (en bolívares nominales), representado por 3.059 acciones nominativas de Bs. 1.000 cada una, totalmente suscrito y pagado por LECO Corporation.

Dos años mas tarde, en la Asamblea Extraordinaria de Accionistas celebrada el 06 de Septiembre de 1993, se aprobó aumentar el capital social de la Compañía a Bs. 5.195.000 (en bolívares nominales), representado por 5.195 acciones nominativas de Bs. 1.000 cada una, totalmente suscrito y pagado por LECO Corporation.

Posteriormente,  en la Asamblea Extraordinaria de Accionistas celebrada el 20 de Mayo de 1996, se aprobó aumentar el capital social de la Compañía a Bs. 20.000.000 (en bolívares nominales), representado por 20.000 acciones nominativas de Bs. 1.000 cada una, totalmente suscrito y pagado por LECO Corporation.

Dos años mas tarde, en la Asamblea Extraordinaria de Accionistas celebrada el 22 de Julio de 1998, se aprobó aumentar el capital social de la Compañía a Bs. 50.000.000 (en bolívares nominales), representado por 50.000 acciones nominativas de Bs. 1.000 cada una, totalmente suscrito y pagado por LECO Corporation.

Luego, en la Asamblea Extraordinaria de Accionistas celebrada el 02 de Julio de 2001, se aprobó aumentar el capital social de la Compañía a Bs. 150.000.000 (en bolívares nominales), representado por 150.000 acciones nominativas de Bs. 1.000 cada una, totalmente suscrito y pagado por LECO Corporation.

Finalmente, en Asamblea Extraordinaria de Accionistas celebrada el 05 de marzo de 2004, se aprobó aumentar el capital social de la Compañía en Bs. 140.000.000 (en bolívares nominales), incrementando el capital social nominal a Bs. 290.000.000. Al 31 de diciembre de 2005 y 2004, al capital social de la Compañía es de Bs. 290.000.000, representado por 290.000 acciones nominativas de Bs. 1.000 cada una, totalmente suscrito y pagado por LECO Corporation.
4.6 Perspectiva de Crecimiento.

· A nivel Interno:

Se tienen planes de expansión o de ampliación de la nueva sede ubicada en Puerto Ordaz, Edo. Bolívar. Además se planea la adquisición de: dos (2) nuevos vehículos para el personal de ventas, tres (3) Laptops y mobiliario nuevo.  
· A nivel Externo:

Instrumentos LECO Venezuela, C.A, no tiene planes inmediatos de expansión o de extensión  fuera de la zona, ni de alianzas estratégicas con otras empresas relacionadas.

4.7 Decisiones de Inversión y de Financiamiento.

La compañía Instrumentos LECO Venezuela, C.A, realizó una nueva inversión para adquirir un local que pasa a constituir la nueva sede principal de la sucursal de la Corporación en Venezuela. La inversión fue de Bs. 230.000.000, y fue realizada con financiamiento propio, por lo que no se recurrió a ninguna otra fuente de financiamiento.

La compañía Instrumentos LECO Venezuela, C.A, no registra dividendos para repartir a su único accionista, el cual viene siendo LECO Corporation. 

4.8 Estados Financieros Proyectados.

Al principio de cada año, en Enero, se debe preparar una estimación de Ingresos y Egresos para el año que comienza. Esta estimación de Ingresos y Egresos sirve como referencia para evaluar el resultado obtenido mes a mes durante el año.

El presupuesto se va elaborando en forma de etapas en el siguiente orden:

a) Estimación de las ventas por Grupo de Producto.

b) Estimación de las ventas por concepto de servicio.

c) Estimación del costo de venta y de servicios.

d) Proyección de gastos administrativos de acuerdo a las cuentas del Estado de Ganancias y Pérdidas (G&P).

e) Estimación del Balance de cierre de año.

4.8.1 Análisis Vertical.

INSTRUMENTOS LECO VENEZUELA, C.A.

Balances Generales
31 de diciembre de 2005 y 2004

(Expresados en bolívares históricos)

	ACTIVOS
	A la Fecha
	A la Fecha

	
	12/31/06
	31/12/2005

	
	41,46%
	31,26%

	   Efectivo en Bancos
	22,13%
	30,51%

	   Cuentas por Cobrar
	10,22%
	15,00%

	   Inventario
	9,31%
	12,21%

	   Gastos Pagados por Anticipado
	
	

	
	83,14%
	88,98%

	     TOTAL ACTIVOS     CIRCULANTES
	
	

	
	0,00%
	0,00%

	   Terreno
	14,16%
	5,34%

	   Edificio
	0,00%
	0,00%

	   Máquinaria y Equipos
	1,87%
	3,59%

	   Materiales de Oficina
	0,00%
	0,00%

	   Mobiliario
	5,72%
	11,47%

	   Automóviles
	
	

	
	21,75%
	20,40%

	   ACTIVOS FIJOS
	5,10%
	10,46%

	   (-) Depreciación
	
	

	
	16,65%
	9,94%

	VALOR EN LOS LIBROS DE ACTIVOS
	0,22%
	1,08%

	   Otros Activos
	
	

	
	16,86%
	11,02%

	TOTAL DE ACTIVOS FIJOS
	
	

	
	100,00%
	100,00%

	TOTAL ACTIVOS
	
	

	
	
	

	PASIVOS
	
	

	
	0,00%
	0,00%

	   Sobregiros
	0,00%
	0,00%

	  Gastos Acumulados por Pagar
	1,63%
	-0,37%

	   Cuentas por Pagar a Accionistas
	16,06%
	10,94%

	   Impuestos
	13,19%
	1,19%

	   Prestaciones Sociales
	5,71%
	10,00%

	   Otros Gastos por Pagar
	0,00%
	0,00%

	
	
	

	TOTAL PASIVOS CIRCULANTES
	36,58%
	21,75%

	
	
	

	   Deuda A Largo Plazo
	0,00%
	0,00%

	   Impuestos Diferidos
	0,00%
	0,00%

	
	
	

	TOTAL PASIVOS
	36,58%
	21,75%

	
	
	

	PATRIMONIO
	
	

	
	
	

	   Capital Social
	17,36%
	37,39%

	   Ganancia Retenida
	16,60%
	18,46%

	   Permitido por la Inflación
	0,00%
	0,00%

	   Ganancia durante el año
	29,46%
	22,41%

	
	
	

	TOTAL PATRIMONIO
	63,42%
	78,25%

	
	
	

	TOTAL PASIVO Y PATRIMONIO
	100,00%
	100,00%


INSTRUMENTOS LECO VENEZUELA, C.A.

Estados de Ganancias y Pérdidas

Años terminados el 31 de diciembre de 2005 y 2004

(Expresados en bolívares históricos)

	
	A la Fecha
	Proyeccón

	
	31/12/2006
	Al 31/12/2006

	   Ventas Netas
	70,38%
	99,87%

	   Ingresos por Servicios
	2,52%
	2,55%

	   Comisiones
	0,00%
	0,00%

	   Ingresos Misceláneos
	-0,69%
	-1,61%

	   Ingresos por Intereses Bancarios
	0,67%
	0,00%

	   Ganancia por Venta de Activos Fijos
	27,13%
	0,00%

	   Ganancia/(Pérdida) en Tasa Cambiaria
	0,00%
	-0,80%

	
	
	

	TOTAL INGRESOS
	100,00%
	100,00%

	
	
	

	   Costos de Ventas Netas
	38,65%
	55,40%

	
	
	

	MARGEN DE GANANCIA
	61,35%
	44,60%

	
	
	

	   % de Ingreso 
	
	

	
	
	

	GASTOS OPERATIVOS
	
	

	
	
	

	   Sueldos y Salarios
	8,50%
	10,77%

	   Prestaciones Sociales
	5,82%
	7,18%

	   Reparaciones y Mantenimiento
	0,34%
	0,27%

	   Suministros de Oficina
	0,75%
	1,16%

	   Alquileres
	0,95%
	1,12%

	   Depreciación
	1,47%
	1,52%

	   Gastos de Intereses
	0,00%
	0,00%

	   Gastos de Oficina
	0,60%
	0,74%

	   Demostraciones y Exhibiciones
	0,00%
	0,00%

	   Telefónos y Faxes
	0,77%
	0,90%

	   Gastos de Servicios
	0,11%
	0,20%

	   Asistencia Técnica y Profesional
	3,42%
	2,44%

	   Publicidad
	1,84%
	0,83%

	   Gastos de Transporte Nacional
	0,24%
	0,32%

	   Gastos de Viajes
	2,01%
	1,11%

	   Gastos de Vehículos
	0,56%
	1,03%

	   Seguros
	0,81%
	0,82%

	   Impuestos Municipales y Solvencias
	1,06%
	1,39%

	   Amortización
	0,00%
	0,00%

	   Cargos Bancarios 
	0,53%
	1,73%

	   Incobrables
	0,00%
	0,00%

	
	
	

	TOTAL GASTOS OPERATIVOS
	29,75%
	33,53%

	
	
	

	   Ganancia Antes de Impuestos
	31,60%
	11,07%

	     (-) Inflación Permitida
	0,00%
	0,00%

	   Impuestos Basados en Ingresos
	9,01%
	0,00%

	   No Deducibles
	0,00%
	0,00%

	
	
	

	GANANCIA DESPUÉS DE IMPUESTOS
	22,60%
	11,07%

	
	
	

	   % TOTAL DE INGRESOS
	22,60%
	11,07%


4.8.2 Análisis Horizontal.

INSTRUMENTOS LECO VENEZUELA, C.A.

Balances Generales
31 de diciembre de 2005 y 2004

(Expresados en bolívares históricos)

	ACTIVOS
	A la Fecha
	A la Fecha
	

	
	12/31/06
	31/12/2005
	VAR.

	
	
	
	

	   Efectivo en Bancos
	644.932.486 
	242.496.945 
	402.435.541

	   Cuentas por Cobrar
	344.280.936 
	236.692.712 
	107.588.225

	   Inventario
	159.016.563 
	116.326.571 
	42.689.992

	   Gastos Pagados por Anticipado
	144.879.376 
	94.707.053 
	50.172.323

	
	
	
	

	     TOTAL ACTIVOS     CIRCULANTES
	1.293.109.362 
	690.223.281 
	

	
	
	
	

	   Terreno
	
	0 
	0

	   Edificio
	220.265.810 
	41.403.109 
	(178.862.701)

	   Máquinaria y Equipos
	0 
	0 
	0

	   Materiales de Oficina
	29.036.633 
	27.873.981 
	(1.162.653)

	   Mobiliario
	0 
	0 
	0

	   Automóviles
	88.954.597 
	88.954.597 
	0

	
	
	
	

	   ACTIVOS FIJOS
	338.257.040 
	158.231.686 
	(180.025.354)

	   (-) Depreciación
	79.341.530 
	81.143.487 
	1.801.957

	
	
	
	

	VALOR EN LOS LIBROS DE ACTIVOS
	258.915.509 
	77.088.199 
	(181.827.311)

	   Otros Activos
	3.400.000 
	8.351.035 
	4.951.035

	
	
	
	

	TOTAL DE ACTIVOS FIJOS
	262.315.509 
	85.439.234 
	(176.876.276)

	
	
	
	

	TOTAL ACTIVOS
	1.555.424.871 
	775.662.514 
	(779.762.357)

	
	
	
	

	PASIVOS
	
	
	

	
	
	
	

	   Sobregiros
	
	0 
	0

	  Gastos Acumulados por Pagar
	25.355.899 
	(2.871.218)
	(28.227.118)

	   Cuentas por Pagar a Accionistas
	249.742.431 
	84.831.604 
	(164.910.827)

	   Impuestos
	205.103.915 
	9.201.974 
	(195.901.941)

	   Prestaciones Sociales
	88.808.393 
	77.536.533 
	(11.271.859)

	   Otros Gastos por Pagar
	0 
	0 
	0

	
	
	
	

	TOTAL PASIVOS CIRCULANTES
	569.010.637 
	168.698.893 
	(400.311.745)

	
	
	
	

	   Deuda A Largo Plazo
	0 
	0 
	0

	   Impuestos Diferidos
	0 
	0 
	0

	
	
	
	

	TOTAL PASIVOS
	569.010.637 
	168.698.893 
	(400.311.745)

	
	
	
	

	PATRIMONIO
	
	
	

	
	
	
	

	   Capital Social
	270.000.000 
	290.000.000 
	20.000.000

	   Ganancia Retenida
	258.261.892 
	143.151.954 
	(115.109.938)

	   Permitido por la Inflación
	
	0 
	0

	   Ganancia durante el año
	458.152.342
	173.811.668
	(284.340.674)

	
	
	
	

	TOTAL PATRIMONIO
	986.414.234 
	606.963.622 
	379.450.613

	
	
	
	

	TOTAL PASIVO Y PATRIMONIO
	1.555.424.872 
	775.662.514 
	779.762.357


INSTRUMENTOS LECO VENEZUELA, C.A.

Estados de Ganancias y Pérdidas

Años terminados el 31 de diciembre de 2005 y 2004

(Expresados en bolívares históricos)

	
	A la Fecha
	Proyeccón
	MEJOR

	
	31/12/2006
	Al 31/12/2006
	(PEOR)

	   Ventas Netas
	     1.426.971.420 
	1.765.644.915 
	(338.673.495)

	   Ingresos por Servicios
	51.060.303 
	45.000.000 
	6.060.303

	   Comisiones
	0 
	0 
	0

	   Ingresos Misceláneos
	(14.009.803)
	(28.432.536)
	14.422.733

	   Ingresos por Intereses Bancarios
	13.549.792 
	0 
	13.549.792

	   Ganancia por Venta de Activos Fijos
	550.000.000 
	0 
	

	   Ganancia/(Pérdida) en Tasa Cambiaria
	0 
	(14.196.536)
	14.196.536

	
	
	
	

	TOTAL INGRESOS
	2.027.571.712 
	1.768.015.843 
	259.555.869

	
	
	
	

	   Costos de Ventas Netas
	783.660.658 
	979.428.318 
	195.767.660

	
	
	
	

	MARGEN DE GANANCIA
	1.243.911.054
	788.587.525 
	455.323.529

	
	
	
	

	   % de Ingreso 
	61,35%
	44,60%
	

	
	
	
	

	GASTOS OPERATIVOS
	
	
	

	
	
	
	

	   Sueldos y Salarios
	172.263.404 
	190.458.857 
	18.195.453

	   Prestaciones Sociales
	117.906.800 
	126.978.920 
	9.072.120

	   Reparaciones y Mantenimiento
	6.822.154 
	4.859.820 
	(1.962.334)

	   Suministros de Oficina
	15.187.992 
	20.582.808 
	5.394.816

	   Alquileres
	19.350.174 
	19.714.116 
	363.942

	   Depreciación
	29.756.395 
	26.959.200 
	(2.797.195)

	   Gastos de Intereses
	0 
	10.668 
	10.668

	   Gastos de Oficina
	12.082.655 
	13.014.516 
	931.861

	   Demostraciones y Exhibiciones
	0 
	0 
	0

	   Telefónos y Faxes
	15.536.613 
	15.830.100 
	293.487

	   Gastos de Servicios
	2.247.574 
	3.456.204 
	1.208.630

	   Asistencia Técnica y Profesional
	69.377.807 
	43.089.586 
	(26.288.221)

	   Publicidad
	37.299.862 
	14.634.444 
	(22.665.418)

	   Gastos de Transporte Nacional
	4.792.329 
	5.743.200 
	950.872

	   Gastos de Viajes
	40.665.413 
	19.633.500 
	(21.031.913)

	   Gastos de Vehículos
	11.301.073 
	18.234.372 
	6.933.299

	   Seguros
	16.327.517 
	14.567.880 
	(1.759.637)

	   Impuestos Municipales y Solvencias
	21.589.331 
	24.521.256 
	2.931.925

	   Amortización
	0 
	0 
	0

	   Cargos Bancarios 
	10.658.772 
	30.613.752 
	19.954.980

	   Incobrables
	
	0 
	0

	
	
	
	

	TOTAL GASTOS OPERATIVOS
	603.165.864 
	592.903.199 
	(10.262.665)

	
	
	
	

	   Ganancia Antes de Impuestos
	640.745.190
	195.684.326
	445.060.864

	     (-) Inflación Permitida
	0 
	0 
	0 

	   Impuestos Basados en Ingresos
	182.592.848 
	0 
	(182.592.848)

	   No Deducibles
	0 
	0 
	0 

	
	
	
	

	GANANCIA DESPUÉS DE IMPUESTOS
	458.152.342
	195.684.326
	262.468.016

	
	
	
	

	   % TOTAL DE INGRESOS
	22,60%
	11,07%
	


4.9  Razones Financieras y Análisis.
4.9.1. Razones de Liquidez.

Éstas se usan para medir la capacidad de la empresa en los pagos de sus cuentas oportunamente. Su cálculo se realizará mediante la aplicación de las siguientes fórmulas:

· Capital Neto de Trabajo.
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· Razón de Solvencia.
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El uso que se le da a esta razón es la de medir la solvencia a corto plazo que tiene la empresa, cuando el grado en el cual los derechos de los acreedores a corto plazo se encuentran cubiertos por los activos que se espera que se conviertan en dinero en un periodo más o menos igual al vencimiento de las obligaciones.

· Prueba de Ácido.

La prueba de ácido, indica cuantas veces se puede cubrir las deudas a corto plazo con los activos rápidos, se excluye a los inventarios porque es menos líquido, ésta razón se calcula de la siguiente manera:
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4.9.2. Razones de Cobertura.

Éstas se utilizan para medir la capacidad de la empresa al cubrir los cargos financieros asociados con su uso del apalancamiento financiero, para comprenderlas mejor se dirá que se entiende por apalancamiento financiero. Éste se define como la capacidad de la empresa para utilizar sus cargos fijos financieros para incrementar los efectos de cambios en utilidades antes de intereses e impuestos sobre las ganancias por acciones.
La primera razón dentro de las razones de cobertura es la razón de veces en que se ha ganado el interés, su cálculo se llevará a cabo de la siguiente manera:
1. 
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La segunda razón es:

2. 
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La utilidad neta de las operaciones más gastos por depreciación, mas otros gastos que no representan salida de efectivo servirán como elemento regulador de los flujos operativos de efectivo durante un periodo. Con todo lo mencionado, nos referimos a la última razón de cobertura:
3. 
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Para la compañía Instrumentos LECO Venezuela, C.A, ninguna de estas razones mencionadas anteriormente aplican porque no poseen deudas en la actualidad.

4.9.3. Razones de Rentabilidad.

Estas razones se utilizan para medir la efectividad de la administración de la empresa. Dentro de este grupo de razones, la primera que se estudia es la de margen bruto de ventas, la cual se calcula de la siguiente manera:
· Margen Bruto de Ventas.
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Como resultado de esto se conoce el porcentaje de utilidad bruta, que corresponde a las ventas. En el caso de la empresa fue de 87.17 %, lo cual quiere decir, que obtuvo un alto porcentaje de utilidad bruta que correspondieron a las ventas.

· Margen Neto de Ventas.
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· Productividad.

La siguiente razón nos permite ver cuánto dinero en venta nos genera el capital invertido como activo de la empresa.
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· Rendimiento sobre la Inversión.

Esta razón nos muestra nuestra tasa de rendimiento obtenida en base al activo total, para ver la rentabilidad de este. Se calcula mediante la siguiente expresión:
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4.9.4. Razones de Endeudamiento.

Este grupo de razones, mide el apalancamiento de la empresa, que tanto ha recurrido a capital ajeno. El primer tipo de razón de endeudamiento está basado en el balance general, la cual se encuentra de la siguiente manera:
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Otro tipo de razón de endeudamiento  indica que existe un equilibrio entre deuda y patrimonio, mostrándose una razón de endeudamiento considerado. Se calcula mediante:
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4.10. Plan de Ventas.

La estimación de ventas se hace por concepto de equipos, repuestos y materiales de consumo. Una vez proyectados los diversos ingresos y sus costos, es necesario hacer un ejercicio de estimación de gastos administrativos para completar el Estado de Ganancias y Pérdidas. A continuación se procede a evaluar los resultados financieros proyectados del año. Para ello, se usa el resultado neto de las Ganancias y Pérdidas estimadas en el Estado de Ingresos y Gastos para realizar el Balance General estimado. El resto de las cuentas del balance se estiman en base  a los resultados del año anterior, tomando en cuenta las perspectivas particulares del año siguiente. Este resumen permite evaluar el desempeño financiero estimado para el año.
4.11. Modelo de Depreciación.

La compañía Instrumentos LECO Venezuela, C.A, utiliza los modelos de depreciación asociados con los activos que posee la empresa para poder llevar su labor de ventas de Instrumentos y Equipos Analíticos, Metalográficos, Ópticos y sus consumibles y repuestos. El primer modelo corresponde a:

· Modelo de Depreciación en Línea Recta: También recibe el nombre de método "lineal" o "constante", admite que la depreciación es una función constante del tiempo y que las causas que la provocan tienen efectos continuos y homogéneos. El cálculo que debe efectuarse es el siguiente:
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El otro método que utilizan es:

· Análisis de Reemplazo de Equipos: Ya sea que no se planee por anticipado, el reemplazo se considera comúnmente por varias razones. Algunas son: 

· Alteración de necesidades. 
· Obsolescencia. Los rapidísimos cambios de la tecnología de automatización, computadores y las comunicaciones hacen corrientemente que los sistemas utilizados y el desempeño de activos aceptables, sean menos seguros y productivos que los equipos que se ofrecen en el mercado. El reemplazo debido a la obsolescencia es usualmente posible, pero un  análisis formal hecho por parte de la administración determinará la fuerza competitiva o la oferta de equipo recientemente ofrecido que puede forzar a la compañía fuera del mercado debido al incremento de requerimientos por parte de consumidores o empresarios. El decrecimiento en tiempo del ciclo de desarrollo de nuevos productos es la causa para que muchos de los análisis de reemplazo sean puestos en práctica antes de completarse la vida económica útil.

En el caso de la empresa, reemplazan le dan una vida útil al edificio (locales, oficinas, etc) de 10 años; a los vehículos, equipos de aires acondicionados, mobiliario y computadores, 5 años. 

4. 12. Matriz FODA o DOFA.
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Conclusiones

De lo anteriormente expuesto se puede concluir lo siguiente: 
1) Cuenta con personal capacitado y una estructura organizativa bien definida capaz de desempeñar de manera correcta sus funciones.

2) Posee un amplio mercado a nivel nacional, teniendo como base, el prestigio de la casa matriz a nivel mundial.

3) Se deben evaluar las distintas opciones que da el mercado y a través de estudios financieros y analizando los costos de capital buscar la mejor opción, para invertir además de planear tiempos para que la compañía no tenga problemas de liquidez y solvencia de la empresa.

4) Un proyecto de inversión muchas veces no solo beneficia a la empresa sino también a la sociedad , por lo que se deben de analizar los efectos que causaría en esta cada  proyecto , además de tener bien definidos los objetivos para  poderlos alcanzar.

5) Hay que recordar que el funcionamiento correcto de un proyecto se logra a través del control que se tenga sobre este así  es que debemos implantar controles presupuestales, estrategias y además analizar los planes desde distintos puntos como estudios técnicos para evaluar la viabilidad económico-financiera de  cada uno.

Recomendaciones
· Continúen ejerciendo su labor financiera como lo han venido haciendo, ya que con ella están logrando el desarrollo de la empresa a nivel nacional y obteniendo  mayores ganancias.
· Crecer tanto en inversiones como en clientela, basándose  en sus propios recursos. Lo importante no es crecer, sino incrementar al final del período, la proporción del patrimonio en términos relativos.
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