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Resumen
El presente documento muestra un pequeño análisis de una empresa es un sistema en el que coordinan varios factores de producción financiación y marketing para obtener sus fines lucrativos

1. La empresa es un conjunto de factores de producción, entendiendo como tal los elementos necesarios para producir (bienes naturales, o semielaborados, factor trabajo, maquinaria y otros bienes de capital).
2. Toda empresa tiene fines u objetivos , que constituyen la propia razón de su existencia
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Introducción
La empresa además de ser una célula económica, es una célula social. Esta es manejada por varias personas o puede ser individual algunos de los fines son los siguientes:
a. Producción de bienes o servicios para un mercado

b. Busca obtención de fines lucrativos y satisfacer una necesidad

c. Satisfacer la necesidad con un bien o servicio

Su importancia es generar empleo y crea desarrollo humano y satisfacer necesidades también se puede dividir por tamaños

1. Pequeña empresa

2. Mediana empresa

3. Grande empresa

Según los ingresos que tenga y con los empleados que cuente se divide.
El enfoque
Es un proceso que se sigue para logar las cosas que se propone por medio de la planeación organización dirección y control.
Como empresa fue el siguiente
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CREA, DISEÑA Y DISFRUTA
LA IDEA

PAPERPOP se proyecta como una microempresa de productos especializada en la implementación de una extensa variedad de productos para la sociedad.

MISION

Nuestra misión es proveer productos de calidad  y elaborar un diseño artístico y creativo por ese motivo se creó PAPERPOP

VISION

Convertirnos en los lideres de Tétela y proveer nuestros productos ya que nuestra expectativa es ser altamente reconocidos por la sociedad y vender nuestros productos en diferentes tiendas

Nuestros productos
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COMPETENCIAS

1. Somos creadores de nuevos productos y tenemos las claves precisas para obtener el éxito

2. Nuestros productos tienen un alto nivel de calidad eso significa un ahorro de costos a nuestros clientes

3. Podemos ser altamente competitivos en rapidez de respuesta y en el precio

4. Por esa misma razón podemos ofrecer ofertas a nuestros clientes

Basaremos nuestra estrategia de entrar al mercado y acceso a nuevos clientes ¡PRUEVANOS!

· Daremos prueba gratuita de nuestros productos comestibles

· Demostración de nuestros productos

· Algunas de las ofertas que tenemos serán:

· En la compra del primer producto el segundo te lo llevas a mitad de precio

· tenemos ofertas solo el día “lunes “con el 10% de descuento

EVALUACION

Nosotros en la semana de capacitaciones hicimos exposición de nuestra empresa a la comunidad estudiantil con diapositivas y todo lo que se refiere “PAPERPOP” AL SIGUIENTE DIA HICIMOS una demostración de nuestros productos creativos e innovadores a continuación están las pruebas de lo realizado
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EXPOSICIÓN DE NUESTRA EMPRESA TODO LO QUE OFRECEMOS NUESTRO PLAN DE NEGOCIOS SU ESTRUCTURA Y QUE LUGAR OCUPA CADA SOCIO Y PROYECTAMOS UN VIDEO PROMOCIONANDO NUESTRA EMOPRESA
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AL SIGUIENTE DIA EXPOSIMOS NUESTRA VARIEDAD DE PRODUCTOS A TODA LA SOCIEDAD ESTUDIANTIL Y LES DIMOS PRUEVAS GRATIS DE LO QUE OFRESE LA EMPRESA
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Conclusión
Sin lugar a duda, el principio de una nueva empresa que no tiene nada que ver con lo común por que se basa en la demanda real que tiene la sociedad y considerar los puntos buenos que lleva esta como lo mencionamos la oferta y la demanda, y un fin lucrativo.
GERENTE GENERAL
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KSREN ANGELY GARCIA GONZALEZ 

Calle principal rumbo al puerto .Sin Numero

Tétela de Ocampo Col. Benito Juárez. Código Postal 73640

Tétela De Ocampo, Puebla, México 

Nacionalidad: Mexicana            CuRP: GAGK970423MVZRNR06
Estado Civil: Soltera              RFC: GAGK970423BRO

FORMACION ACADEMICA 

Practica de GERENTE GENERAL en  La Compañía PAPERPOP S.A en México 

· Benemérita Universidad Autónoma De Puebla, México

Administración De Empresas

· Colegio de Bachilleres Del Estado De Puebla Plantel 29 Tetela De Ocampo

· Secundaria Tecnica Numero 28 2008-2012 tetela de ocampo 

· Escuela Primaria Lic.Gustavo Diaz Ordaz 2003-2008 tetela de ocampo

Cedula Profesional No. 3587232

Profesora adjunto en el curso FINANZAS en el instituto UDLAP Puebla, México

RECONOSIMIENTOS Y CURSOS 

Administradora sobresaliente en la empresa PAPERPOP S.A 2000-2006

Empresa PAPERPOP S.A Puebla, México

Curso Avanzado En Finanzas

Colegio americano De Administradores                                         2010_2015

Recomendaciones

Diana Teresa Posadas Pineda 797-114-46-63
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Diana Teresa posadas pineda

Nacionalidad: mexicana

  Fecha de nacimiento: 02 de marzo 1997

Edad: 18 años

 Teléfono: 797-114-46-63 

 Email:dianatere0203@outlook.es

Dirección: SanNicolás 4ta sección

Formación académica

*Primaria:   2003-2009

Escuela primaria republica argentina

Título: diplomado

*Secundaria:  2009-2012
 

Secundaria juan N Méndez

Bachillerato:  2012-2015

Experiencia

*Gerente general y de vigilancia en la empresa paperpop

Otros

*Contabilidad

Recomendaciones

*Karen Angely García Gonzales 

Teléfono: 797-118-07-13

*Heidi Susana Salinas Hernández      Teléfono: 797-105-44-82

Heidi Susana Salinas Hernández
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Nacionalidad: Mexicana

Fecha de Nacimiento: 11 agosto 1997

Edad:17 años

Telefono: 7971054482

Email: yayiz-125@hotmail.com

Direccion: San pedro

FORMACION ACADEMICA

PRIMARIA    2003 -2009

Melchor Ocampo

SECUNDARIA 2009 - 2012

Tecnica #28  

BACHILLERATO  2012 -2015

Plantel 29

 EXPERIENCIA
Gerente de ventas 

Gerente de mercadotecnia

IDIOMAS

Nahuatl  50%

Informatica

Uso de PC

RECOMENDACIONES 

Karen Angely Garcia Gozales       7971180713

Diana Teresa Pinedad Posadas     7971144664

COLEGIO DE BACHILLERES DEL ESTADO DE PUEBLA

PLANTEL 29

Autores:
Karen Angely García González 

Heidi Susana Salinas Hernández 
yayiz_125@hotmail.com
Anayeli Palma Vázquez 

Diana Teresa Posadas Pineda 

Profesor(a): Lizabel Sánchez Hernández

Asignatura: Administración

Fecha de entrega: 17/05/15

Ciclo Escolar

2012-2015
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