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SU ACTIVIDAD ESTÁ ORIENTADA HACIA LA METALMECÁNICA 
ESPECIALIZÁNDOSE EN: 

Diseño, Fabricación, 
Reparación y Asistencia 
Técnica en Elementos y 

Equipos de: 

-  Transmisión de 
Potencia Mecánica 

Reductores de 
Velocidad,  

Sistemas de Oscilación  

Equipos Mecánicos 
Industriales. 

Fabricación de 
Piezas 

Mecánicas a 
diseño. 

Reparación de 
Equipos 

mecánicos. 

Fabricación de 
Estructuras 
Metálicas. 
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RESEÑA HISTÓRICA: 

 

 

 
TALLER INDUSTRIAL MORGRAN C.A. 

 Inicia sus actividades en el año 1977 dedicándose a la fabricación 

de piezas, así como Reparación de Equipos Mecánicos industriales.  

 

EN PRINCIPIO:  

 

Sector siderúrgico: 

(SIDOR, FIOR, COMSIGUA, CVG 

Ferrominera, TOPPCA, VENPRECAR Y 

HECLA)  

 

Sector Aluminio: 

(C.V.G. Bauxilum C.V.G. Venalum , 

C.V.G. Carbonorca, CABELUM, SURAL)  

POSTERIORMENTE:  

 

Sector hidroeléctrico: 

(C.V.G. Edelca ) 

 

Sector de la construcción:  

(CONSORCIO DRAVICA, ODEBRECHT) 

 

Sector cementero: 

(Grupo CEMEX VENCEMOS - SIMPCA )  

 

Sector maderero: 

PROPULSO , FIBRANOVA). 

CLIENTES 
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UBICACIÓN: 

 

 Zona Industrial Matanzas 

Parcelamiento Industrial UD 321 

Manzana 7 Parcelas 17 y 18 

Puerto Ordaz, Estado Bolívar 

MISIÓN: 

 

 

 

 

 

Satisfacer las necesidades 

industriales de diseño, fabricación 

de piezas mecánicas así como 

reparación y asistencia técnica de 

equipos mecánicos  brindando a sus 

clientes productos de excelente 

calidad, con una atención 

especializada y personalizada. 

VISIÓN

: 

 

 

 

 

 

Ser la empresa líder en 

proporcionar soluciones a las 

necesidades industriales en el área 

de metalmecánica a nivel nacional 

y con un reconocimiento  por la 

calidad de los productos y servicios 

ofrecidos a sus clientes. 
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• Coordinar, Planear, Organizar, Dirigir y Controlar en conjunto con los jefes 

de departamentos todas las acciones que competen a la empresa para su 

buen funcionamiento y servicio. 

 

• Ofrecer la más alta calidad de ayuda en cuanto a diseño, fabricación de 

piezas mecánicas así como reparación y asistencia técnica de equipos y/o 

mecanismos mecánicos,  manteniendo así una buena relación de confianza y 

seguridad con los clientes.  

 

• Maximizar la rentabilidad, con intereses de crecer y aumentar el poder en 

el mercado, lo cual le reportará beneficios en el futuro 

OBJETIVOS: 
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ORGANIGRAMA DE LA EMPRESA: 
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En sus Inicios la empresa tenía dos accionistas los cuales 

tenían cada uno el 50% del capital, pero en años posteriores 

el Sr, José Morillo compró el total de las acciones.  

 

Por tanto, en la actualidad existe solo un accionista el cual 

posee el 100% de las acciones. 

Capital constituido por 
75500 acciones 

comunes 

Con un valor 
nominal de Bs 1,00  

http://www.morgran.com/morgran2 folder/morgran2/index.html


 

1 

• Agotar las vías de financiamiento directo de los accionistas. 

 

2 

• Financiamiento por vías de las entidades bancarias, intentando 
conseguir los mayores plazos y la menor tasa del mercado  

 

3 

• Conseguir financiamiento de terceras personas que no estén 
dentro del sistema financiero nacional. 

NOTA: La política n°3 se utilizará en caso de que la empresa este 

presentado problemas graves de liquidez y no para realizar 

inversiones. 

http://www.morgran.com/morgran2 folder/morgran2/index.html


ESTADOS 
FINANCIEROS 

BALANCE  

GENERAL 

ESTADO DE 
RESULTADOS 

AÑO 

2007 

AÑO 

2008 
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BALANCE GENERAL: 

 

 

http://www.morgran.com/morgran2 folder/morgran2/index.html


ESTADO DE RESULTADOS: 
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ANÁLISIS HORIZONTAL: 
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ANÁLISIS DE RAZONES FINANCIERAS: 

 

 
 

 
Año 2007 

 

 
 
Año 2008 

 

 

 

 
Año 2007 

 

 
Año 2008 

 

Capital de trabajo neto 

Razón Circulante 

RAZONES 

DE  

LIQUIDEZ 
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Año 2007 

 

 

Año 2007 
 

 

 

RAZONES 

DE 

ACTIVIDAD 

 

Razón rápida:   

 

 

Rotación de inventario: 
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Año 2007 

 

Año 2008 

 

 

Año 2007 

 

Año 2008 

 

 Período promedio de cobro: 

 Rotación de activos totales: 
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Año 2007 

 

Año 2008 

 

 

 
Año 2007 

 

 
Año 2008 
 

 

RAZÓN DE 

 DEUDA 

 Margen de utilidad bruta: 
RAZÓN  

DE 

RENTABILIDAD 

 Razón de deuda: 
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Año 2007 

 

Año 2008 

 

 Margen de utilidad neta 

 

Año 2007 

 

Año 2008 

 

 Margen de utilidad operativa: 

 Margen de utilidad neta: 
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MÉTODO DUPONT: 

 

 
 

Año 2007 

 

Año 2008 

 

 

Año 2007 

 

Año 2008 

 

Rendimiento sobre  los activos  

Rendimiento sobre  el capital contable 
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ANÁLISIS FODA                                                             

FORTALEZAS 

 

Experiencia en el área 

metalmecánica. 

 

 Mano de obra calificada para 

desempeñar las labores. 

 

Calidad y confiabilidad de los 

productos y servicios. 

DEBILIDADES 

 

 

 Antigüedad de las tecnología 

utilizada. 

 

 El uso inadecuado de las 

finanzas por parte de la gerencia. 

OPORTUNIDADES 

 

 Puede abarcar un amplio 

mercado debido a la ubicación. 

 

  Desarrollo de convenios con 

industrias importantes de la 

zona. 

 

ESTRATEGIA FO 

 

 Diseñar nuevos productos que 

satisfagan las necesidades de los 

clientes actuales.  

 

ESTRATEGIA DO 

 

 Invertir progresivamente en el 

cambio  de la tecnología utilizada 

de manera que pueda  adaptarse a 

las exigencias del mercado. 

 

 

AMENAZAS 

 

 El continuo cambio de la 

economía disminuye la 

demanda. 

 

 Creciente competencia de 

empresas  con nueva 

tecnología. 

 

Pago tardío  por parte de las 

empresas de los servicios 

prestados.  

 

ESTRATEGIA FA 

 

 Enfoque la fabricación en los 

productos que tengan mayor salida 

para asegurar la demanda.  

 

ESTRATEGIA DA 

 

 Centrarse en los clientes que 

poseen mayor capacidad de pago, 

para poder cumplir con los 

compromisos de la empresa.  
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