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 1. INTRODUCCION


A raíz de la situación actual en que se encuentra el sector agropecuario, éste ha tenido que recurrir a nuevas alternativas de producción que le permitan salir del estado de emergencia por el cual está atravesando.


Tradicionalmente, el sector rural se dedicó a la explotación agroganadera, desechando tierras que eran consideradas no aptas para estas actividades. Ante la actual crisis que atraviesa el campo, se han buscado  alternativas que permitan aprovechar mejor los recursos y que diversifiquen las fuentes de ingreso del establecimiento agropecuario, como por ejemplo la apicultura, la lombricultura o la avicultura entre otras. 

Se aclara que si bien el destino de este trabajo es para los productores de la provincia de Buenos Aires interesados en esta actividad, el mismo surge a partir de un requerimiento por parte de un productor ganadero interesado en diversificar su actividad. El productor mencionado arrienda un campo de 800 has. ubicado en la Estación Gaviña, Cuartel VII, partido de Benito Juárez. En su establecimiento se dedica fundamentalmente a la producción ganadera de cría, pero tiene pensado incluir otras actividades, como la helicicultura y la avicultura.


Se evalúa como una alternativa sumamente factible, la cría de caracoles de tierra, que es una posibilidad que puede ser tomada por los productores y que permite entre otras alternativas, aquella capaz de proporcionar una salida a la actual crisis económica y también para otros, incorporarse al mercado laboral con una actividad productiva microempresaria. Requiere una baja inversión inicial y se puede desarrollar en forma paralela a otras actividades.


Helicicultura es una palabra compuesta formada por Helici que deriva de Helix  (género de caracoles con caparazón de forma helicoidal) y Cultura (en latín, cultivare: cultivar). En conceptos modernos Helicicultura significa: “Cría a Ciclo Biológico Completo de Caracoles Comestibles Terrestres” en criaderos abiertos naturales o cercados.

En Francia comer un plato de caracoles es muy común. En la Argentina sólo se sirve en exclusivos hoteles y restaurantes de la Capital Federal, pese a que este molusco abunda en gran parte del país.  En países como Italia, Francia, España y EE.UU esta actividad es desarrollada hace muchísimos años. 
Lamentablemente en nuestro país el desarrollo de esta actividad es casi nulo, siendo poca la información que se puede obtener, ya que prácticamente no se conocen criaderos a nivel industrial, salvo algunos casos de instalaciones de criaderos en la etapa experimental. Se conocen por estadísticas exportaciones de caracoles terrestres que en algunos casos no han tenido continuidad. 

En los últimos años la helicicultura está   recibiendo mayor atención, en consonancia con el continuo aumento de la demanda internacional lo que constituye una incipiente oportunidad de agronegocio para la Argentina, que cuenta con ventajas ecológicas para su producción. Además el país tiene muy buenas perspectivas para la instalación de criaderos abiertos, cerrados y mixtos a nivel industrial por disponer de inmensas extensiones de tierras muy aptas (humedad, PH, % calcáreo y temperaturas medias), galpones improductivos y criaderos para avicultura (sin utilizar) para la cría de caracoles terrestres.

Si bien la actividad cuenta con las ventajas comparativas mencionadas y con una demanda insatisfecha y en crecimiento, no puede desarrollarse en forma improvisada, ya que esto lo llevará al productor al fracaso seguro, ocasionando pérdida de dinero y tiempo.  También hay que tener en cuenta que por tratarse en el país de una actividad nueva sólo se cuenta con los trabajos que vienen realizando los pequeños grupos de helicicultores.  También existe una escasa visión del Estado en cuanto al potencial de esta actividad, por lo que las políticas estatales de promoción y desarrollo son casi nulas y no existen medidas tendientes al control y manejo de la producción.

Según el helicicultor Manlio Manassero (Productor de la provincia de Bs. As, entrevistado por el diario La Nación)  “El caracol debe ser nombrado de interés nacional porque brinda trabajo y tiene grandes posibilidades de exportación. Necesitamos que una ley ampare la helicicultura como producto agrícola en lo que se refiere a la cría y exportación del caracol vivo, para que no haya tropiezos en este proceso”. 

Por eso, teniendo en cuenta lo anteriormente expuesto, los futuros helicicultores  deben unir sus esfuerzos con otros emprendedores impulsando a que los municipios favorezcan y difundan esta actividad, que necesita de la asociatividad para su desarrollo y acceso exitoso al mercado. La posibilidad de asociarse es muy importante por la interrelación que genera, y porque se abren mayores y mejores alternativas de producción y compra de insumos. Solamente uniendo esfuerzos se puede lograr volumen y continuidad en las ventas.

La cría de caracol podría ser a corto plazo una de las producciones animales más rentables, si se la realiza con el cuidado y la tecnología adecuadas, y si se brindan buenos recursos económicos  para el pequeño, mediano y gran productor, siempre que se superen las actuales restricciones para su comercialización.

 2. ANTECEDENTES Y JUSTIFICACION


En las primeras y revolucionarias décadas del siglo XIX, Francia sufría una gran hambruna. La gente, desesperada, comenzó a probar platos que hasta entonces parecían lejos de toda lógica. Uno de ellos fue el caracol. Su riqueza proteica lo hizo tan popular que hoy el país galo es el mayor consumidor de caracoles del mundo.


Pero no fueron los franceses los primeros en probar este molusco; en varias cavernas prehistóricas del Viejo Continente se encontraron restos de caparazones. Si para el hombre primitivo el caracol era un alimento fácil de obtener, para los antiguos romanos se trataba de un verdadero manjar.  Los estudiosos también reconstruyeron la receta, los asaban con manteca, ajo y aceite.


También se asegura que fueron estos conquistadores los que propagaron su consumo por toda Europa. Como no querían pasar demasiado tiempo sin probar su plato preferido, los romanos llevaban los moluscos ya preparados en sus incursiones guerreras, de modo que en todo el imperio el caracol se convirtió en un placer especial de la alta cocina.


Se puede afirmar, entonces, que los caracoles terrestres están presentes a lo largo de toda la historia de la humanidad. El incremento de la demanda de caracoles y su valor económico cada vez mayor indujo a algunos pioneros de principios del siglo XX a realizar los primeros intentos de cría verdadera, es decir controlando todas las fases del ciclo del caracol, incluyendo la producción de crías.  Actualmente ya se puede hablar de la cría de caracoles terrestres o helicicultura como una actividad zootécnica reconocida internacionalmente pese a la variedad de sistemas de cría existentes.  Argentina cuenta con ventajas ecológicas (ya mencionadas anteriormente) para la producción de este antiquísimo alimento, sumado a la posibilidad de producción a contraestación con el continente europeo.


Es de fundamental importancia mejorar la eficiencia de las condiciones reproductivas y de las explotaciones mediante la utilización de alimentos balanceados, técnicas innovadoras y buenas prácticas de manejo para no discontinuar el flujo de oferta.


Obtener excelentes estándares de calidad y mayores volúmenes de producción permitirán a esta prometedora industria satisfacer al exigente mercado europeo. De todas las variedades existentes en la naturaleza, han sido seleccionadas especies fundamentales, en base a su adaptabilidad para la cría en recintos, a sus características biológicas para la producción en cautiverio y a la calidad de su carne.


Los países de la Comunidad Europea como Francia, España, Italia, Alemania o Suiza son los que registran un mayor consumo, a los que podemos agregar Japón y EE.UU, quien ha duplicado su demanda en los últimos diez años (según datos proporcionados por la Facultad de Ciencias Veterinarias de la UBA)


Las poblaciones naturales de caracoles (que eran la base del suministro comercial en estos países) están sufriendo una alarmante y continua disminución, y en algunas regiones,  ya han sido diezmadas como consecuencia de la recolección masiva e indiscriminada.


El uso de productos tóxicos en la agricultura y ganadería (herbicidas, fungicidas, insecticidas, etc.) y la reducción de su hábitat natural por el uso de las tierras para otros fines agrava aún más la situación. Como consecuencia la cría en cautiverio de este molusco es una necesidad ineludible, como lo demuestran las instalaciones de granjas caracoleras que se están realizando desde hace años en Europa que, aunque han alcanzado importantísimos volúmenes de producción, no son suficientes para cubrir la gran demanda interna.


Francia, por ejemplo, un país con más de 50 millones de habitantes, tiene un consumo de entre medio y un kilogramo por persona por año. Su producción total (entre recolección y criadores) no llega a abastecer su mercado, debiendo importar más de un veinte por ciento de este producto. Esto deja una brecha de mercado muy interesante para cualquiera que esté interesado en la producción de caracoles, a lo que corresponde agregar  la demanda de los otros países mencionados.


En Argentina a estos moluscos se los encuentra como habitante común en la mayoría de nuestros jardines, campos y huertos. Este caracol común es el llamado Helix  Aspersa (el Petit Gris de los franceses) siendo para el país galo un producto gastronómico de excelencia y uno de los más requeridos en los mercados internacionales por la calidad de su carne.

3.OBJETIVOS

3.1 Objetivos Generales

· Analizar la viabilidad económica y financiera de la cría de caracoles comestibles terrestres.

3.2 Objetivos Específicos

· Ofrecer al productor de la provincia de Buenos Aires una alternativa de diversificación de actividades y aumento de su rentabilidad, a través de la helicicultura (cría de caracoles comestibles terrestres).

· Analizar los diferentes tipos de producción existentes, según las disponibilidades de cada productor (particularidades del terreno, zona, espacio y características económicas)

· Sistematizar información biológica, estructural, de producción y comercial acerca de esta nueva y desconocida actividad, para cualquier persona interesada en desarrollarla.

· Verificar la sustentabilidad biológica de la helicicultura.

 4. HIPOTESIS


El desarrollo de la Helicicultura (cría de caracoles comestibles terrestres) en la provincia de Buenos Aires puede ser:

· Económicamente rentable

· Legalmente viable

· Biológicamente sustentable

· Financieramente factible
5. METODOLOGIA


En este trabajo se analiza la viabilidad de la cría de caracoles comestibles terrestres en la Provincia de Buenos Aires.


Para llevar a cabo esta tesis los materiales y métodos usados fueron los siguientes:

a) Fuentes de información

· Revisión de material bibliográfico referido al tema (es escaso en nuestro país, ya que esta actividad es nueva para nosotros)
· Recopilación de información proporcionada por instituciones  de esta actividad en Argentina, España y EE.UU.
b) Estudio técnico

· Donde se identificarán los mercados (recopilación de antecedentes, destinos, tipos de productos, competencia, tamaño, precios)

· Ingeniería del proyecto (relevamiento de las inversiones físicas de acuerdo al tipo de producción a realizar)

· Localización de la producción (teniendo en cuenta insumos y/o puntos de venta, medios y costos de transporte, costo y disponibilidad de terrenos, topografía de suelos, disponibilidad de agua, energía y otros)

· Estimación de la producción anual y ciclos de venta.

· Categorización de la producción, según el sistema de cría a realizarse.

c) Estudio económico- financiero

Para la realización del estudio económico financiero, se va a trabajar  en los tres diferentes sistemas de cría existentes, en el cual se determinarán y se desarrollarán las características más relevantes y representativas de cada tipo de explotación. El análisis abarcará los siguientes aspectos:

· Determinación de la inversión inicial, egresos, ingresos, amortizaciones.

· Cálculo de los indicadores: 

VALOR ACTUAL NETO (VAN):

Para evaluar una inversión utilizando este procedimiento, se establece el flujo probable de fondos originado por la misma y se obtienen los saldos anuales. Estos saldos se actualizan utilizando las fórmulas de interés compuesto. Indica el monto en $ que tiene de retorno una inversión.

VAN= __Mo__


 (1 + i) n
TASA INTERNA DE RETORNO (TIR):

Es un indicador de la rentabilidad del proyecto (expresada en base anual sí el período en que se divide el flujo de fondos es en años). Nos indica cual es la tasa de interés compuesta que estarán rindiendo en promedio los fondos atados al proyecto. Es una tasa fácilmente comparable con otras inversiones alternativas.
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TIR=        _BNt_ - Io

                   (1 + r) t
Donde:

BN: Beneficio Neto del Período.

Io: Inversión inicial.

r: Tasa de interés

t: Período

PERIODO DE REPAGO: La aplicación de este criterio tiene por finalidad  conocer el número de períodos requeridos para recuperar, a través de los retornos, la suma originalmente invertida.

· Determinación de análisis de sensibilidad, para la visualización de los puntos límites de la actividad (variación en precios, productos, y/o inversiones)

· Establecer el financiamiento previsto para llevar adelante el proyecto (recursos propios, créditos, otros recursos).  El período de análisis se estima en 10 años, teniendo en cuenta la producción, las obras físicas y el equipamiento requerido para la actividad.

6. ASPECTOS BIOLOGICOS

6.1. Manejo Biológico de la Actividad

El caracol de tierra es un molusco que encontramos en estado silvestre en jardines, campos con vegetación, viñedos, debajo de las piedras, plantas y también en paredes medianeras de casas ubicadas en la costa atlántica bonaerense.

Cualquier proyecto productivo debe basarse en el conocimiento de la biología de la especie, cuyos principales aspectos han sido integrados por Serrano y Heliplant (1998) y el CEDEHA (2001).

Los caracoles son moluscos privados de esqueletos, perteneciente a la clase de los gasterópodos, es decir se arrastran gracias a un aparato motor situado debajo del vientre.

Su vida es relativamente breve, de cuatro a cinco años, y gran parte de ella transcurre en letargo y semireposo estival; su vida activa se centra casi exclusivamente para alimentarse y reproducirse. Cuando están en letargo los caracoles se encierran es la concha cerrando su abertura con un tabique provisional (epifragma) o con un opérculo calcáreo perfectamente adherido al interior del borde de la apertura de la concha.

Si bien es cierto que perciben desplazamientos de aire y variaciones de temperatura, no se sabe con certeza si están dotados de visión; son mudos y probablemente sordos. Seguramente tienen el sentido del gusto, del olfato, y muy desarrollado el del tacto. Su velocidad de desplazamiento terrestre va de 4 a 10 metros por hora.

El caracol terrestre se desarrolla bien dentro de temperaturas que van desde los 18° a 20°C. y con una humedad ambiental del 70 al 80 por ciento, es por esta razón que el caracol sale generalmente después de llover. En los períodos de hibernación, es necesario que sea de unos 7°C. 

Básicamente en condiciones ambientales normales, puede calcularse que cada caracol de la especie “Helix Aspersa” genera aproximadamente por año 1 kilo de caracoles (100 caracoles). El peso promedio de un caracol “Helix Aspersa”  adulto llega hasta los 15 gramos, y el tamaño del caparazón de los caracoles del género “Helix” varían desde 1,5 mm hasta los 50 mm de diámetro. Los del género “Achatina” llegan hasta los 300 mm de diámetro.

La actividad en su medio natural se desarrolla en tres períodos: “de actividad”, durante la primavera, verano y otoño, durante los cuales se desarrolla  y reproduce, el   “de estivación”, durante el período activo, y “de hibernación” durante casi todo el invierno.

Con respecto a su reproducción, debemos saber que el caracol es “hermafrodita insuficiente”, es decir que, aunque posee ambos sexos, dos adultos se deben aparear. De cada pareja apareada se obtiene un doble desove. El acoplamiento y el desove, ocurren generalmente dos y cuatro veces por año. La cantidad de huevos y su tamaño dependen de la especie, del género y de las condiciones ambientales. Los del género “Hélix”, ponen de 50 a 80 huevos por postura y su diámetro es de aproximadamente 3 mm. Los del género “Achatina”, ponen hasta 700 huevos y su diámetro es  mayor llegando a los 10 mm.

Es importante destacar que la mejor etapa para la reproducción del caracol está en sus primeras semanas como adulto. Se considera, y es constatable, que cuando el caracol ha realizado más de cuatro puestas su capacidad para reproducirse disminuye, siendo en muchos casos la mortandad muy elevada después de la fase de acoplamiento.

La selección de reproductores permite determinar cuáles son los caracoles más idóneos para la reproducción y cuáles no lo son en función de lo que se ha expuesto anteriormente. Para ello, en los parques se deben habilitar recintos para albergar a los caracoles que se hallan a punto de entrar en su fase adulta. Un control de los caracoles dentro de los parques permite la selección.

Por eso, cuando se adquieren por primera vez reproductores es importante saber su procedencia y edad actual para así poder obtener un mayor rendimiento.

A modo de ejemplo, si se adquieren 1000 reproductores en su mejor etapa las puestas serán mucho más numerosas que si se compran reproductores que ya se han acoplado varias veces.

Reproductores en su primera etapa:

1000 x  60 huevos puesta: 60000 huevos.

Reproductores que ya se han acoplado en varias ocasiones:

1000 x  20 huevos puesta: 20000 huevos.

Fuente: Helix Galicia, España (2002)

En cuanto a su alimentación, teniendo en cuenta los daños causados por los caracoles en huertas, jardines y frutales, es fácil deducir que alimentos son los que más le agradan (prácticamente todos los vegetales frescos y las frutas). Caracoles de la misma especie, recogidos en diferentes lugares pueden tener diferentes preferencias alimenticias, pero algo tienen en común, el alimento que más les agrada es el alcaucil (alcachofa). Después del largo período de reposo (hibernación) donde llegan a perder cerca del 40% de su peso, y ante la falta de movilidad (encerrados) llegan a comer el envoltorio: papel, cartulina y cartón.

Algunos de los alimentos que los caracoles consumen son: cebada, pepino, repollo, zanahoria, coliflor, apio, cerezas maduras, cebollines, trébol, puerro, radicheta, ortiga, lechuga, avena, cebolla verdeo, perejil, duraznos, peras maduras, ciruelas, papa, batatas, rábano, rosas, espinaca, cardo, tomates, nabo, trigo, hojas de plantas, pasto. Los caracoles evitan comer plantas como las tratadas con agroquímicos, ruda, malvón y las que tienen pelos en su tallo. Para los criaderos al aire libre se sugiere plantaciones que tengan ciclo de vida de dos años, período en el cual los caracoles maduran (trébol, diente de león, girasol, repollo, radicheta, acelga y achicoria)

También pueden alimentarse con alimento balanceado. En este caso deben prepararse ad hoc, es decir específicamente para estos moluscos, ya que no existe un alimento de venta comercial ya formulado.

Las especies que más se adaptan y disponen en Argentina para la cría y su comercialización hacia el exterior son el “Helix Aspersa” y el “Otala Lactea”. Las del género “Achatina” se comercializan mundialmente en menor volumen y se los encuentra en el norte de nuestro país.  Las zonas más aptas son: el litoral, la pampa, la Mesopotamia y todo el Gran Buenos Aires, excepto las zonas inundables.

6.2. Especies

Podemos decir básicamente que los caracoles terrestres pertenecen a dos géneros: el “Hélix”, del que se cree existen en el mundo más de 4.000 especies; de éste género, se conocen cerca de 400 especies diseminadas por Europa y algunas de ellas se han aclimatado en parte de Asia, América y Africa, y el género “Achatina”, del cual se conoce bien la especie “Achatina fulica”, que además es la más grande de los caracoles terrestres, llegando su caparazón a medir de 60 a 300 mm de diámetro. Esta especie es originaria de Africa oriental y ecuatorial, y en algunos países está declarada plaga. El total de las especies de caracoles terrestres que se pueden considerar comestibles son aproximadamente cerca de veinte. En nuestro país, las especies más conocidas son el caracol marrón de jardín, “Helix Aspersa”, muy aceptado en criaderos y el “Helix Otala lactea”, al que encontramos muy frecuentemente en zonas próximas a la costa Atlántica Bonaerense.

En el Anexo N°7 se describirán los datos más importantes de solamente siete especies del género “Helix” y dos especies del género “Achatina”, más comercializadas en los mercados mundiales.

 7. SISTEMAS DE CRÍA

De los sistemas desarrollados que se han probado hasta la fecha, son tres los que básicamente se pueden utilizar, dependiendo de las condiciones de cada lugar, tanto sea por su clima, espacio físico y posibilidades económicas. Estos son: criadero abierto o cría extensiva, sistema productivo en recinto cerrados o cría intensiva y sistema mixto (Galloti, 2001)
7.1.Sistema abierto o extensivo.


El sistema abierto se adapta bien a las condiciones climáticas del país, es de bajo costo y no presenta dificultades de manejo.


Este tipo de criadero está relacionado casi en un 80% con la actividad agrícola siendo de fácil adaptación dadas las características sociales y geográficas de nuestro país. Posee otras ventajas: no necesita mucho mantenimiento (limpieza, sanidad y alimentación), la alimentación, el habitáculo y la protección están constituidos especialmente por los vegetales cultivados directamente en el lugar, contribuyendo a mejorar la calidad de las carnes (menos húmedas). La desventaja, por el tipo de alimentación, es que es más lento el engorde y hay que esperar cerca de dos años para obtener la primera producción después de introducir los primeros reproductores en el recinto. 


En Italia, este tipo de criaderos, representa el 95% de las explotaciones de helicicultura (Galloti, 2001).


En Italia la helicicultura actúa exclusivamente en el libre terreno y al descubierto; sin coberturas ni uso de estructuras de protección. En cuanto a la actividad redunda en producción y resultados económicos, realizada con inversiones relativamente limitadas y controladas. 

La selección del criadero abierto, en terreno libre, ha sido determinante en el desarrollo de esta actividad, notablemente diferenciada de los criaderos de otros países europeos, tales como Francia (criaderos cerrados) y España. Este último país, hasta hace poco no ha dado demasiada importancia a la calidad y la técnica, siendo en la actualidad un momento decisivo en la organización del sector, que se está inclinando por la producción extensiva, mejorando así su calidad.

Al final de los primeros experimentos, los italianos han considerado

inadecuado un criadero en condiciones que no fueran las naturales propias con la simplicidad del molusco y la fisiología y lentitud del ciclo de vida (Galloti, 2001).

El sistema de cría abierto consta de un terreno limitado por un cerco  de red especial y de un sistema de irrigación por aspersión en toda la superficie, con hileras de cultivo que cumplen el rol de hábitat y alimento (repollo, acelga, girasol, etc.) refugio para protección solar y camino para abastecer de forraje u otro alimento concentrado. Se debe cercar el terreno para evitar que los caracoles se escapen.

Este método consiste en la introducción, en recintos preparados y estudiados al efecto, de caracoles reproductores destinados a acoplarse y multiplicarse.

En un criadero helicícola al exterior, la distribución del mismo es la estructura más importante y necesaria para la correcta y eficiente conducción de la producción.

El concepto que regula la helicicultura actual, es el de tener a disposición un criadero estructurado de tal manera que se utilice la mínima mano de obra y la mínima presencia del helicicultor en el mismo, ya que el tiempo de producción es algo largo no es conveniente para obtener resultados económicos válidos, el utilizar continuadamente una mano de obra alta.

El criadero de caracoles debe realizarse gradualmente solo, con intervención y trabajos estacionales y limitados a la recogida, el cultivo de los vegetales de pastoreo y la periódica manutención de las instalaciones.

La correcta distribución, con la relativa implantación, resulta ser la estructura clave para la marcha de la empresa. Los recintos deben evitar la fuga de los caracoles, debe proteger al criadero sobre la intrusión de depredadores, debe asimismo subdividir los distintos momentos del ciclo de los caracoles (nacimiento y engorde) y debe asegurar una correcta respiración del molusco.

El cierre perimetral del recinto aísla del exterior el espacio destinado a la helicicultura e impide asimismo la introducción de los numerosos y diversos depredadores del molusco. La altura de este vallado que sobresale de la rasante del terreno debe ser no inferior a los 60 a 70 cms., quedando enterrada parte de ella, al menos unos 40 cms., dentro de la misma tierra, evitando con ello la entrada de ciertos roedores, tales como ratas y topos. El material a utilizar deberá ser liso y limpio para evitar tanto la salida de los caracoles como la entrada de insectos caminantes enemigos. También es importante que sea resistente durante muchos años a las condiciones climáticas más adversas.

Después de varias pruebas y estudios y sobre todo en relación a la puesta en práctica, se tiene hoy la certeza de que el interior de un criadero tiene que ser a su vez subdividido en varios sectores. Estos sectores se llaman recintos y están a intervalos con pasillos limpios de cualquier vegetación, con un ancho entre 80 a 100 cms, que resultan indispensables áreas de servicio para efectuar todas las operaciones gestionales necesarias. El helicicultor trabajando y caminando en estas zonas, no pisa los moluscos y tiene además facilidad para su recogida y para el control visual sobre cualquier situación.

La forma de los recintos en los últimos años ha estado unificada por varios sectores de reproducción y de engorde final. La tendencia ha sido de realizar los recintos con un largo no superior a los 70 a 80 mts., y con un ancho de entre 2,5 a 4 mts. Estas dimensiones evitan la masificación de los caracoles a lo largo de las redes, permitiendo desde el mismo pasillo, el corte de la vegetación del interior de los recintos y facilitando el suministro de la alimentación suplementaria.  En Italia el 90% de los recintos son construidos mediante red Helitex.  Se trata de un producto fabricado en Italia con el 100% de polietileno, de color negro, estudiado específicamente para evitar la fuga de los caracoles y para protegerlos de algunos pájaros. La altitud de la red es de 106 cms. La red viene sostenida por ligeros palos de madera o PVC, teniendo que excluir los palos de hierro o cemento porque son materiales que transmiten el calor a los moluscos.

En este sistema de cría, las condiciones meteorológicas determinan totalmente la duración del ciclo y el tiempo de recolección.

Ya ha comenzado en la Argentina la construcción de este tipo de criaderos, encontrándoselos en funcionamiento en zonas de Entre Ríos y provincia de Buenos Aires.

7.2.Sistema cerrado o intensivo.

El sistema productivo en recintos cerrados o cría intensiva se realiza en mesas de cría de planos verticales lo que permite incrementar considerablemente la superficie de cría y obtener el mayor aprovechamiento de la superficie del local.

El elemento central utilizado para este tipo de criadero es el módulo, que puede ser empleado como módulo de reproducción o de engorde. Como se expresó anteriormente, tiene la ventaja por su sistema de construcción (20 placas verticales de plástico) de multiplicar la superficie de base (2mt²) por cerca de 7, lográndose más de 13 mts² para la colocación de caracoles. 

El ambiente de estas salas estará totalmente controlado respecto a la temperatura 18°/20°, humedad 75%/90% y fotoperíodo de 12 horas luz y 12 horas oscuridad de manera de lograr el microclima ideal.

Los caracoles introducidos, mantenidos y criados en condiciones artificiales se acoplan, ponen huevos y llegan a adultos, pero es necesario un estricto control de la higiene, del alimento y de los parámetros climáticos para obtener éxito.

En ambiente cerrado se está menos sujeto al riesgo de depredadores, insectos, roedores, etc., pero presenta mayores problemas porque acumula la asimilación del anhídrido carbónico (en recintos cerrados no hay adecuada aireación) y la nula posibilidad de beneficiarse de la natural y tan necesaria humedad derivada de la deposición del rocío nocturno en el suelo. Todos estos factores son el condicionante de un excesivo costo de mano de obra y una presencia continuada del hombre en el criadero artificial, lo cual afecta considerablemente la rentabilidad de la explotación.

El sistema de recintos cerrados es el que teóricamente brinda más rendimiento por unidad de superficie, además de permitir la instalación de criaderos en regiones donde las condiciones climáticas no son favorables.

Este sistema brinda mejores posibilidades para la cría en lugares fríos y secos ya que es menos costoso elevar la temperatura y humedad que bajarlas (refrigeración). Posee la gran ventaja comercial, que las crías pueden desarrollarse en poco tiempo, ya que reducen o anulan las etapas de estivación y/o hibernación del caracol, y en consecuencia, llegan a estar disponibles para la venta entre 4 a 8 meses desde las posturas (CEDEHA, 2001)

Los caracoles son colocados en los módulos de cría para su reproducción, colocándose dentro de estos módulos los potes de cría con tierra para que los moluscos puedan colocar allí sus huevos.  Cuando nacen los caracoles estos son colocados en las bandejas de cría.

En nuestro país este tipo de criadero ya está en funcionamiento dentro de las instalaciones de un frigorífico de Avellaneda.

7.3.Sistema mixto.

El sistema de cría mixto es el más adecuado para una explotación controlada de caracoles por su menor costo en comparación con el sistema anterior, y el que más recomiendan los especialistas.

Este sistema utilizado en España se caracteriza por ser el proceso reproductivo, el desobe y la primera fase de cría realizado en el sistema cerrado (climatizado) y el de engorde en el sistema abierto.

Fundamentalmente el sistema se basa en la modificación artificial de la época de reproducción siempre que ésta se dé bajo condiciones ambientales controladas durante el invierno (humedad entre 80 y 100% y temperatura entre 15 a 18°C), es decir, se trata de adelantar unos meses la producción de los adultos, de esta forma se logra disponer de las crías a finales del invierno o principios de primavera, momento en el que se procede a realizar el engorde en parques al aire libre o invernaderos bajo condiciones climáticas naturales, reduciendo así el costo de sistemas de climatización y el costo en horas de trabajo necesarias para el mantenimiento de los caracoles.

Las ventajas de este sistema de cría son que durante las primeras fases de desarrollo, los caracoles no están expuestos a los depredadores y a los cambios de humedad y de temperatura, como sucede en la cría extensiva o a campo abierto. Es más económica que la cría intensiva, ya que las dimensiones del recinto así como la infraestructura necesaria son menores. Además, los productores argentinos no tienen las dificultades de espacio que sí hay en países como Francia.

En criaderos mixtos instalados en España, se han logrado producciones anuales de 70000 kilos de caracoles de la especie Helix Aspersa.

De los tres sistemas de cría descriptos anteriormente, es recomendable el sistema abierto o extensivo para desarrollar en nuestra zona. Esto se fundamenta en que:

· Se dispone de cantidad de superficie necesaria para la producción, algo que no ocurre en países como Francia o España, donde se inclinan por el sistema cerrado ya que no disponen de espacios suficientes al aire libre.

· Las características del suelo y el clima son favorables para el desarrollo de la producción.

· Se necesita una baja inversión inicial para llevar adelante este sistema. 

· Limitada mano de obra para el mantenimiento de los recintos, contrariamente a lo que sucede en el sistema cerrado o mixto donde la mano de obra debe ser permanente para limpieza y manutención del lugar.

· La calidad del producto obtenido en la cría abierta es superior a la lograda en el sistema cerrado o mixto, obteniéndose caracoles de mayor tamaño y más dureza del caparazón.

Pero si se escoge este método de cría se debe tener en cuenta sus aspectos negativos como:

· La producción está sujeta a las variaciones climáticas y posee mayor riesgo a ser atacada por depredadores del caracol, por lo cual el porcentaje de mortandad es mayor que en los sistemas cerrado y mixto.

· El ciclo de la producción es más extenso, ya que la primera recolección de caracoles la vamos a realizar a los dos años de iniciada la actividad, mientras que en los otros dos sistemas la obtenemos en el primer año.

A continuación se presentan las figuras correspondientes  a los planos de

instalación de un criadero abierto de una hectárea de superficie y un criadero cerrado de 656 mts2.

7.4.Tamaño del Proyecto

7.4.1.Sistema de cría abierto o extensivo.

Figura N°1: Plano de instalaciones sistema abierto
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Fuente: Elaboración propia

7.4.2.Sistema de cría cerrado o intensivo.

Figura N°2: Plano de instalaciones sistema cerrado.
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Fuente: Elaboración propia
8.CONSIDERACIONES SOBRE EL MERCADO.                

8.1 Mercados

8.1.1 Mercado interno


Actualmente el consumo en el mercado interno de caracoles comestibles es escaso, alrededor de 400 Kg anuales (según un artículo publicado por el suplemento de Comercio Exterior del diario La Nación, en Noviembre de 2001). Sin embargo las importantes inversiones en hotelería y  gastronomía de primer nivel para atender el turismo internacional en particular, representan un potencial crecimiento de la demanda doméstica.


En nuestro país se pueden vender en pescaderías, restaurantes exclusivos de Buenos Aires o algunos supermercados. Se ofrecen en pequeñas bolsas tramadas, caracoles para consumo de la especie “Otala lactea”, recolectados en las cercanías de la costa atlántica bonaerense.


Se conoce por estadísticas del INDEC, que nuestro país importó en algún momento caracoles del tipo “Helix Aspersa”, posiblemente con destino al consumo gastronómico hotelero de Buenos Aires.


Por ser muy reducido el volumen de consumo de caracoles en nuestro país, el desarrollo de la recolección es muy pobre y los centros de cría industrial casi nulos.


Por ello, teniendo en cuenta la insignificancia del mercado interno y la demanda insatisfecha del mercado externo, el objetivo principal de la cría de caracol, en primera instancia, debe ser la exportación. Pero, si hablamos de pequeños productores, para vender al exterior el único camino es el asociativismo, para juntar un volumen importante, con calidad adecuada y relativamente estable en el tiempo.

8.1.2 Mercado externo


El desarrollo de la helicicultura en la Argentina debe estar orientada más que al mercado interno, al externo, debido al enorme consumo de caracoles terrestres para la gastronomía en el mundo entero. Las especies de caracoles comestibles más utilizadas en gastronomía son requeridas únicamente por los países de cultura occidental y donde existe un servicio de comida de alta calidad.


La especie Helix Aspersa (que abunda en nuestro país) es la de mayor demanda mundial. Existe una especie de caracol del género “Achatina”, recogidos en forma abundante en zonas asiáticas y africana oriental ecuatorial, comercializados y consumidos por países del tercer mundo y pueblos pobres.


Datos estadísticos mencionados por el Instituto Nacional de Helicicultura de Italia consideran que en los últimos tres años, se comercializó en todos los mercados mundiales un total de aproximadamente 300.000 toneladas por año (vivos, congelados, recolectados y conservados), consumo que comparado a principio de la década del 90, resulta un 10 o 15 % menor como consecuencia de guerras por conflictos económicos y/o sociales (CEDEHA, 2001)


Estudios realizados a nivel mundial estiman, con seguridad, que en los próximos 20 años el consumo mundial anual se multiplicará por cinco, es decir 1.500.000 toneladas según el CEDEHA (2001).


Por publicaciones periodísticas y por estudio de perfiles de mercado se conoce la colocación de partidas argentinas en el exterior (puede ser de la especie Otala Lactea) en forma fragmentada y de poco tonelaje cuyos registros no son continuos (CEDEHA, 2001).


En 1999, las ventas externas de caracoles promediaron las 25 toneladas, destinándose a España, Francia y EE.UU. El precio promedio de los embarques fue de U$S 2.141/tn. En el primer semestre de 2000, las exportaciones totalizaron 13,8 toneladas, con un precio promedio de U$S 2.650/tn, según Di Bernardi (2000).

Más del 90% de los caracoles exportados por la Argentina en 1999 (a Barcelona, Valencia, Islas Baleares y Nueva York, entre otros) proviene de la recolección silvestre, aquí radica el primer problema de los productores locales, pues alrededor del 85% de la zafra proviene de la región costera.


El producto argentino de exportación logra distintas cotizaciones en el mercado internacional, de acuerdo a las siguientes variables: principalmente la especie, seguida por el volumen, el calibre, el nivel de procesamiento, el packaging, la calidad y el lugar de destino.


Los ejemplares destinados al mercado internacional deben medir más de 2,8 centímetros de longitud y pesar entre 6 y 10 grs. Esto representa alrededor de 130 unidades por Kg.


La producción en contraestación con Europa ha permitido exportar caracoles frescos y congelados, y posibilitaría una buena inserción en estos mercados, en caso de disponer de mayores volúmenes de materia prima.


En la práctica, los caracoles exportados tuvieron y tienen origen en la recolección silvestre, lo que no permite la provisión de volúmenes importantes. La oferta está sujeta a vaivenes climáticos y por lo tanto es estacional y limitada.


Las dificultades argentinas para la exportación se relacionan principalmente con el costo de producción de la oferta local, consecuente del volumen limitado y de la recolección silvestre. Sin embargo, existe una demanda sostenida de estos productos en el mercado internacional.


Según el presidente de Eco-Trade SRL (empresa que exporta desde 1996 a la UE, alrededor de 15 tn anuales) asegura que naturalmente nacerán competidores argentinos, pero que esto es bueno porque los compradores del exterior exigen exclusividad (Orfila, 2001).


A continuación se presenta la evolución de las exportaciones argentinas de caracoles terrestres correspondientes al año 1999 y al primer cuatrimestre del año 2000. El gráfico demuestra el crecimiento de la actividad, ya que en solamente cuatro meses del año 2000 se exportó más de la mitad que lo exportado en todo el año 1999.

Figura N° 3: Evolución de las Exportaciones Argentinas

Fuente: SENASA. * 1° Cuatrimestre.

Según la helicicultora Bettina Bracchitta, creadora del grupo de difusión de la actividad en internet (http://www.groups.yahoo.com/group/helicicultores), no se han exportado aún desde Argentina, caracoles provenientes de criaderos. “Sólo con el caracol de criadero se puede cumplir con el requisito de continuidad, y no estar a merced de las variaciones climáticas. Debemos entonces preparar nuestros criaderos para que los ciclos de producción coincidan con los de la naturaleza, lo que nos dará la ventaja de tener el producto terminado cuando existe mayor demanda y cuando los precios alcanzan los niveles más altos. Solamente con eso se cubrirán con ventajas los costos extras de fletes que debemos soportar por las distancias”.


Un punto importante a tener en cuenta es que la venta de la producción de caracol está prácticamente asegurada debido a que no hay producción suficiente para abastecer la demanda existente en los diferentes mercados de Europa y se considera que faltan todavía años para llegar a un equilibrio ya que el consumo también está aumentando. 


Francia es el mayor consumidor mundial con un consumo de 1kg/hab/año. La producción francesa resulta insuficiente para satisfacer el mercado doméstico, debiendo recurrir a la importación, principalmente desde el norte de Africa. Francia, además, por ser el primer consumidor mundial, es el más importante centro de empresas  dedicadas a la transformación de caracoles (conservas). La embajada de Francia en la Argentina recibe alrededor de cinco llamadas por día solicitando información sobre la demanda de caracoles en Francia.


Además de Francia, otros dos importantes consumidores e importadores son España e Italia.


España consume al año entre 10 y 12 mil toneladas de caracoles en sus distintas presentaciones, lo cual representa 250 gr a 300 gr por persona/año. España importa caracoles desde países como Portugal, Marruecos, Túnez y Francia, de acuerdo a lo presentado por Gallotti (2001).


Los hábitos de consumo son distintos según la región en cuestión, teniendo así dos preferencias netamente diferenciadas entre España y Francia por citar el ejemplo europeo: Francia consume un tipo de caracol (Helix Aspersa máxima, caracol de Bourgignon) mucho más grande que el consumido en España. La preferencia española está en el Helix Aspersa media, cuyo peso no supera los 8 a 10 grs. Dentro de España también existen diferencias, destacando por ejemplo que en Andalucía y zona Mediterránea en general se prefiere un caracol de tamaño pequeño, destinado principalmente a formar parte del diverso contenido de la paella.


Italia cuenta con más de 6.600 helicicultores, y utiliza para la cría abierta a ciclo biológico completo 7.500 has para cubrir con su producción el 60% de su consumo, deduciendo que debe importar el 40%  restante para cubrir la totalidad del consumo. Además el 70% de dicho consumo corresponde a la especie Helix Aspersa (CEDEHA, 2001).


Actualmente se han sumado otros países consumidores y a la vez importadores como EE.UU, Alemania y otro nuevo e importante consumidor de caracoles, como es Japón. Este último se debe tener en cuenta por los precios del kilo vivo de la especie Helix Aspersa que este país llegue a cotizar.


Yugoslavia y Turquía se destacan como productores y exportadores. Comercializan carne de caracol congelada, y destinan los caparazones a la industria de alimentos balanceados y otros productos, por su alto contenido de calcio.


Por lo anteriormente expuesto, teniendo en cuenta que el objetivo final más adecuado, es la exportación, el helicicultor argentino tiene básicamente dos caminos a seguir para la venta de los caracoles producidos: transformarse en proveedor de caracoles vendiéndole su producción a un acopiador, para que éste reúna volúmenes suficientes para exportar a los mercados mencionados; o bien encarar una producción integral donde en un mismo establecimiento, se realice desde la cría, reproducción y engorde hasta la comercialización en el exterior.


En la Tabla N° 38 “Perfil de mercado” que se puede consultar en el Anexo N°3 de este trabajo, se sintetiza los posibles mercados compradores y sus características principales, según lo informado en las Embajadas respectivas de cada país consultado.

8.2 Comercialización


Para la comercialización en nuestro país o en el mercado minorista, los caracoles pueden presentarse de distintas formas:

· Vivos y congelados en mallas transparentes de 400 grs, 1 y 5 kilos.

· En rotiserías y supermercados preparados con cáscara, manteca y ajo (Escargot de Bourgogne) o con salsa picante (Diable), por media o por docena, presentados en una canasta de papel aluminio listo para poner al horno.

· En salsa, donde son seleccionados, lavados y semicocidos en platos, potes y cajas desde 425 ml hasta los 2.650.

· Servidos en restaurant, donde el caracol cocinado a las brasas servido en platos es acompañado con pastas, leche, salsas y otros ingredientes.

· En conservas, en frascos  con un peso neto escurrido de 140 grs y de 350 grs, vendidos en rotiserías y supermercados.

· Pulpa, envasada al vacío en bolsas de 120 grs.

· En forma ambulante en los mercados de caracoles (Italia), donde el caracol se entrega por peso y operculados (sellada naturalmente su boca)

· Congelado precocido, se expende en bolsas de 15 Kg para hoteles y restaurantes de primer nivel. El supermercado Coto comercializa este producto en bolsas de 1 kg acondicionado para la venta minorista.

En cuanto a la exportación, el caracol puede exportarse en distintos estados: vivos, congelados, semielaborados o elaborados. Los clientes europeos, en general, piden el producto vivo, especialmente desde noviembre a marzo, que es cuando escasea en el hemisferio norte, con entregas programadas semanalmente, ya que lo necesitan para proveer a la industria de transformación en comidas listas.


España es el mayor comprador de caracoles argentinos y en menor medida EE.UU. El transporte se efectúa por vía aérea, ya sea por el tratamiento que necesitan como también por tratarse de pequeñas cantidades. Un dato muy importante a tener en cuenta es que la exportación es en la alta temporada de ventas de fruta, lo cual dificulta que el exportador consiga bodegas aéreas.


Para los que buscan desafíos, la meta debería ser tratar de introducir en los mercados europeos productos con mayor valor agregado, como carne de caracol en salmuera, comidas preparadas con distintas salsas o paté de caracol.


Las formas de venta al importador, básicamente son las siguientes:

· Precocidos y congelados: (IQF, congelado rápido por aire frío); se realizan sucesivos lavados que finalizan con una precocción para facilitar la extracción de la carne. Se presentan en bandejas de 1Kg, bolsas plásticas de 0.500 kg y 1 kg.

· Congelados en bolsas plásticas de 5 kg enviados por carga aérea

· Congelados en bolsas plásticas de 5 kg colocadas de a dos en cajas de cartón de 0,40x0,60x0,30 mts en contenedores refrigerados a –20°C de temperatura enviados por barco.

· Vivos refrigerados en bolsas plásticas de 5 kg colocados de a dos en las mismas cajas de cartón para congelados, en contenedores refrigerados de 6 a 8 grados centígrados enviados por barco.

· En conserva; son cocinados con hierbas aromáticas. Se comercializan envasados en frascos de vidrio, sin el agregado de conservantes artificiales.

· Pelados en conserva y precocidos congelados: se presentan sin valva, habiéndosele extraído el hepatopáncreas.

En cuanto a los canales de comercialización, básicamente existen tres

formas de dirigir la venta de la producción hacia el exterior. Ellas son:

1. Las que el helicicultor establece de común acuerdo con el importador, mediante un convenio preestablecido de coparticipación (joint venture) donde una parte produce y la otra compra, teniendo asegurada su venta.

2. En el caso de los países europeos el helicicultor canaliza la venta de su producción por intermedio de un ente de comercialización obteniendo el mejor precio a nivel internacional.

3. Donde el helicicultor, por el volumen de su producción (más de 10 toneladas) con estudio de mercado realizado, desea efectuar personalmente la venta.

En países como Italia, que hace muchos años que desarrollan esta actividad, las ventas al exterior pueden ser realizadas por varios canales de comercialización. Ellos son:

· Ente de comercialización

· Representante

· Agente

· Minorista

· Grandes supermercados

· Mayorista

· Comprador directo (joint venture)

· Importador

Para consultas o trámites aduaneros, los caracoles, excepto los de mar,  tienen la Posición Arancelaria N° 03-07.60.00 (es mundial). La documentación que normalmente debe presentarse es:

ROTULADO: donde conste fecha de elaboración, fecha de vencimiento, contenido, peso neto, peso bruto, certificado de origen, idioma.


ADUANA: factura original, certificados sanitarios (SENASA)

Fundamentalmente, los mecanismos y etapas para que la producción pueda venderse en el exterior son los siguientes:

1. Debe conocerse el comprador en el exterior en forma personal o a través del ente de comercialización.

2. Debe determinarse forma de envío de la mercadería: vivo, precocido congelado, congelado, etc.

3. Se debe conocer el precio por kilo que pagará el importador al envío de la mercadería, si el mismo es FOB en el puerto de embarque o CIF en el puerto de destino después de recibir las muestras de los caracoles. Es decir, sobre el precio pactado debe establecerse quien paga el flete y seguro de envío.

4. Se debe esperar que el comprador del exterior, remita a un banco de Buenos Aires, la documentación de pago (carta de crédito)

5. Es importante de destacar, que la mercadería a exportar sale del puerto en contenedores de 40 pies con capacidad de carga de 10 toneladas. Prácticamente se puede decir que es la producción de un criadero abierto/mixto de una hectárea o la de un criadero cerrado de 600mts².

En el Anexo N°5 de este trabajo se describen los pasos y trámites de las operaciones a seguir para llevar adelante una exportación.

A continuación se esquematiza en forma resumida las etapas de comercialización que serían las ideales a seguir en el proceso. Los helicicultores argentinos deberían trabajar para lograr en un futuro este esquema, creando los entes de comercialización que hoy faltan en nuestro país, brindando así posibilidades a los pequeños productores.

Figura N° 4: Canales de comercialización











Fuente: Elaboración propia

8.3. Marco legal.

8.3.1.El caso Argentino

En nuestro país, nuestros incipientes helicicultores lidian aún con la falta de apoyo gubernamental y de organismos de control sanitario, y con la deficiente experiencia en el trasplante de las metodologías europeas.  La investigación por parte de universidades y organismos competentes, como el Instituto Nacional de Tecnología Agropecuaria (INTA) serán fundamentales para lograr eficientizar los métodos de cría.

Así, con la colaboración del INTA, se creó la Asociación Nacional de Helicicultores, que obtuvo personería jurídica y está trabajando en una ley que declare de “interés nacional” a la actividad.

La organización colabora con el SENASA en el diseño de una reglamentación comercial acordes a las exigencias internacionales y efectuó una encuesta (destinada a restaurantes y chefs de Buenos Aires) para conocer el consumo potencial. También participa, junto al INTA Castelar, de un estudio para el control de enfermedades y plagas.

El Servicio Nacional de Sanidad y Calidad Agroalimentaria (SENASA) es la autoridad sanitaria que se ocupa de garantizar la inocuidad y calidad de estos productos. 

Un punto muy importante que debe tener en cuenta el futuro helicicultor es que hasta el momento la firma Eco-Trade es la única planta helicícola registrada y habilitada para el mercado interno y la exportación.

En el Anexo N°6  que se encuentra en este trabajo, se pueden consultar las normas sanitarias para la cría de caracoles reglamentadas en el mes de Agosto de este año por el SENASA.

8.3.2.La Unión Europea y las normas sanitarias para la importación.

Argentina, junto con Perú y Chile, son los únicos países latinoamericanos habilitados para exportar caracoles para consumo humano a la UE (Decisión N° 96/166/CE), (CEDEHA, 2001).

No existen normas comunitarias para las compras de caracoles vivos, dependiendo de la legislación de cada uno de los estados miembros. La autorización para exportar determinadas especies de caracoles argentinos debe ser acompañada por un certificado sanitario emitido por el SENASA.

En cuanto a los productos procesados basados en caracoles, la Decisión N° 96/340/CE contiene la lista de las especies que se pueden  comercializar con destino a la Unión Europea. Por consiguiente, los establecimientos argentinos autorizados también pueden exportar dichos alimentos, amparados por un certificado sanitario emitido por el SENASA.

8.3.3.Legislación para la producción ecológica (España) 

En la actualidad en España no existen normas para la producción ecológica del caracol. Se están elaborando unas normas que contemplen y regulen esta actividad, de las que ya existe un borrador (Helix Galicia, 2001).

El mismo recoge las normas para la producción ecológica del caracol:

1°. Atendiendo a que en las explotaciones ecológicas hay un límite que no se puede sobrepasar, se ha establecido que la biomasa a no sobrepasar es de 1,5 Kg de caracoles por m² de superficie de cría en suelo. 

2° En las granjas destinadas a la producción ecológica del caracol no puede haber ningún elemento que de lugar a una cría intensiva, como por ejemplo, la existencia de luz y controles de humedad y temperatura. En cambio, está permitido el control de las condiciones ambientales externas. 

3° El único sistema que se puede emplear en la producción ecológica es el sistema de ciclo biológico completo. 

4° Conversión del caracol: si los animales proceden de la recolección silvestre, tendrá que justificarse dicha procedencia. Los animales deberán pasar un período de conversión dentro de la explotación de cría ecológica en función de su tamaño:

a)pequeños > 1 a 3 gr será de 6 a 7 meses

b)medianos > 4 a 5 gr será de 4 meses

c)grandes > 6 a 12 gr será de 2 meses

Esto quiere decir que las explotaciones que superen lo establecido en el punto N° 1 se salen de los parámetros ecológicos. Con ello las explotaciones en régimen intensivo no se pueden encuadrar dentro de esas líneas puesto que superan la cantidad establecida. En el punto N° 2 se pone de manifiesto lo que es evidente: una producción ecológica no puede forzarse con medios artificiales. Otra cosa distinta es nivelar los elementos ambientales en zonas con fuertes heladas o altas temperaturas, o con falta de humedad.

HelixGalicia (entidad de España), desarrolla un sistema de ciclo completo, y es por eso, que en su afán de conseguir una producción de calidad se ha decidido por la cría ecológica del Helix Aspersa. La regulación que se aprobará (se desconoce cuando), surge de una petición realizada por esta Institución.

 9. ESTUDIO DE CASO HIPOTETICO.
En el estudio de caso hipotético se desarrollarán los resultados económicos de cada uno de los sistemas de cría existentes. La determinación de los indicadores de  TIR, VAN y Período de Recupero. Es válido mencionar que el tamaño de explotación analizada para los distintos sistemas se basa en el rendimiento obtenido, tomándose como tal la producción de 10 toneladas anuales. Esto es, para el sistema de cría abierto o extensivo, la producción realizada en 1 hectárea, para el sistema cerrado o intensivo, la producción en un galpón de 656 mts² y para un sistema de cría mixto la producción realizada en un  galpón de 166 mt² y 1/2 hectárea de tierra.

Por otro lado se supone que  durante el período de análisis se toma un 25% de mortandad para el sistema de cría abierto y un 20% de mortandad para el sistema de cría cerrado y mixto. También se realiza un análisis de sensibilidad teniendo éste como variantes el precio y el rendimiento, y un análisis con un T.C.P (tipo de cambio de paridad) donde 1U$S: $1.96

Inversión inicial: los valores correspondientes a los sistemas de cría abierto, cerrado y mixto se detallan en las tablas N°1, N°5 y N°9 respectivamente. En todos los casos los precios son registrados a valor pesos, ya que debido a las inestabilidades del mercado no se puede hablar de una cotización a valor dólar homogénea para todos los productos. 

En este trabajo la inversión en el sistema abierto se contempla totalmente en el primer año, pero la misma puede realizarse también en dos años, ya que el primer año solamente se utilizará la mitad de la tierra (recintos de cría) para recién al año siguiente utilizar los recintos de engorde. 

Los caracoles para la siembra inicial en todos los sistemas, no tienen cotización ya que indefectiblemente deben conseguirse de la recolección silvestre.

Ingresos: para todos los sistemas analizados  el precio tenido en cuenta surge de la cotización del mismo en el exterior, puesto que el productor local no interviene en la formación del precio. 

El precio surge del promedio de cotización de los principales países compradores  (EE.UU y España). 

Un punto muy importante a tener en cuenta para lograr un buen precio, es que al comprador del exterior, aparte de importarle la calidad y la cantidad, le interesa  sobremanera el cumplimiento de los plazos de entrega, sumado a que el helicicultor mantenga su oferta en forma permanente.

Otra de las ventajas para el productor argentino es la producción a contraestación del continente europeo, lo cual hace que se pueda lograr un mayor precio, ya que nuestra mayor oferta se produce cuando en Europa  y EE.UU tienen escasez del producto.

Los precios son registrados a valor dólar, pagando el kilo de caracoles vivos a U$S 3,50. Se toma la cotización  del dólar a la última semana de abril de 2002 siendo la misma 1U$S= 3$.

En este punto cabe destacar, que actualmente en nuestro país, existe un solo establecimiento autorizado para la exportación de caracoles. El mismo compra los caracoles vivos (de criadero o de recolección) a $0.50/$1 el kilo. 

Egresos:  Los egresos son contabilizados en pesos. En el Anexo N°4 se enumeran los comercios e industrias consultados y la fecha de los valores registrados en el trabajo, tanto para los egresos como para las inversiones.

En los sistemas abierto y mixto el alimento balanceado es un gasto optativo, ya que los caracoles también pueden engordarse solamente con vegetación natural, y ésta puede combinarse a gusto del helicicultor, y no ser necesariamente la planteada en este trabajo.

En el Anexo N°1 se detallan los gastos de comercialización, tomando como mercado destino EE.UU. Otros destinos pueden ser los mercados europeos comentados anteriormente (Ver Mercados), pero en ese caso hay que tener en cuenta el precio obtenido por los caracoles, puesto que los gastos de flete son mayores debido a las distancias.

En cuanto a la mano de obra requerida, ésta varía de acuerdo al sistema de cría. Para el sistema abierto y el mixto se consideran dos empleados, uno fijo y otro variable (para la época de recolección). En el sistema cerrado se consideran tres personas fijas. En todos los casos se toma un sueldo de $455, más cargas sociales y se contabiliza en el año el aguinaldo. Este valor fue tomado de un breve trabajo realizado para la Asociación de Heliciultores (Cuéllar Cuéllar y Cuéllar Cariñanos, 2002).

En el trabajo no se incluyen impuestos Municipales, Provinciales y/o Nacionales. En el Proyecto de Ley de la Asociación Nacional de Helicicultores se solicita exenciones impositivas.

Flujo de Fondos: Se determinará para el estudio del caso que la financiación de la explotación de la cría es propia. 

El período de análisis se estima en 10 años, teniendo en cuenta las obras físicas y el equipamiento requerido para la actividad.

La tasa de descuento utilizada fue del 12%, que es la utilizada por las entidades bancarias y los organismos internacionales, para la evaluación de proyectos. En el año 10 se coloca el valor residual correspondiente a los equipamientos, el valor asignado al mismo fue del 20% del valor a nuevo.

Los resultados obtenidos del estudio de caso se detallarán en las tablas 1 a 13.

SISTEMA DE CRIA ABIERTO O EXTENSIVO

Tabla N°1:Inversión sistema abierto.

	CONCEPTO
	CANTIDAD
	VALOR UNITARIO EN $
	TOTAL EN $

	CAPITAL FUNDIARIO
	
	
	

	Tierra1
	1 ha
	1200
	1200

	Construcciones:

Recintos (36)
	
	
	

	Red antifuga
	882 mts.
	3.72
	3.281.04

	Postes de madera de 2.20 de largo
	180
	10.74
	1933.20

	Varillas de madera de 1.20 de largo
	1008
	0.99
	997.92

	Chapa galvanizada
	400 mt
	4.30 el pié (30,5 cm) 
	5.639.34

	Clavos y materiales varios
	
	
	909.09

	SUBTOTAL
	
	
	13.960.59

	
	
	
	

	CAPITAL DE EXPLOTACION
	
	
	

	Caracoles para siembra inicial (recolección silvestre)
	45.000
	Sin costo
	Sin costo

	Producto

Desmalezador
	1 lt.
	17.35
	17.35

	Producto desratizante
	½ kg.
	29.75
	14.88

	Sistema de riego
	
	1.750.00
	1.750.00

	Semillas (girasol, trébol y achicoria)
	  
	
	37.00

	Bordeadora
	1
	247.11
	247.11

	Desmalezadora
	1
	657.02
	657.02

	SUBTOTAL
	
	
	2.723.36

	TOTAL
	
	
	16.683.95


*Los valores son a marzo- abril de 2002 y no incluyen IVA.

1. Valor de la hectárea ubicada en Estación Gaviña, Cuartel VII, Partido de Benito Juárez

Tabla N° 2: Ingresos Sistema de cría abierto o extensivo (1 ha)

	AÑO


	TIPO DE INGRESOS
	CANTIDAD
	PRECIO UNITARIO*
	TOTAL

	1
	Ninguno
	0
	0
	0

	2
	Kilos de caracoles vivos
	0
	0
	0

	3
	Kilos de caracoles vivos
	10.000
	3.50
	35.000

	4
	Kilos de caracoles vivos
	10.000
	3.50
	35.000

	5
	Kilos de caracoles vivos
	10.000
	3.50
	35.000

	6
	Kilos de caracoles vivos
	10.000
	3.50
	35.000

	7
	Kilos de caracoles vivos
	10.000
	3.50
	35.000

	8
	Kilos de caracoles vivos
	10.000
	3.50
	35.000

	9
	Kilos de caracoles vivos
	10.000
	3.50
	35.000

	10
	Kilos de caracoles vivos
	10.000
	3.50
	35.000


* Los valores son en dólares estadounidenses.

Tabla N° 3: Egresos sistema de cría abierto o extensivo (1 ha)

	Tipo de Egresos
	Año 1
	Año 2
	Año 3
	Año 4
	Año 5
	Año 6
	Año 7
	Año 8
	Año 9
	Año 10

	Insumos 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Semillas
	
	
	37
	
	37
	
	37
	
	37
	

	Alimento balanceado
	
	2450
	2450
	2450
	2450
	2450
	2450
	2450
	2450
	2450

	Cajas para envío
	
	
	1500
	1500
	1500
	1500
	1500
	1500
	1500
	1500

	Gastos de estructura
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Mantenimiento de recintos (MO fija)
	7100
	7100
	7100
	7100
	7100
	7100
	7100
	7100
	7100
	7100

	Recolección (MO variable)
	
	
	3550
	3550
	3550
	3550
	3550
	3550
	3550
	3550

	Electricidad 
	1000
	1000
	1000
	1000
	1000
	1000
	1000
	1000
	1000
	1000

	Agua
	300
	300
	300
	300
	300
	300
	300
	300
	300
	300

	Varios
	400
	400
	400
	400
	400
	400
	400
	400
	400
	400

	Total
	8800
	11250
	16337
	16300
	16337
	16300
	16337
	16300
	16337
	16300


Tabla N° 4: Flujo de Fondos sistema abierto

	PERIODO
	INVERSION
	INGRESOS
	EGRESOS*
	FLUJO DE FONDOS
	VAN 12%

	0
	-16.683.95
	
	
	-16.683.95
	-16.683.95

	1
	
	0
	8.800
	-8.400
	-7.857.14

	2
	
	0
	11.250
	-11.250
	-8.968.43

	3
	
	105.000
	66.977
	38.023
	27.064.02

	4
	
	105.000
	66.940
	38.060
	24.187.82

	5
	
	105.000
	66.977
	38.023
	21.575.27

	6
	
	105.000
	66.940
	38.060
	19.282.38

	7
	
	105.000
	66.977
	38.023
	17.199.67

	8
	
	105.000
	66.940
	38.060
	15.371.80

	9
	
	105.000
	66.977
	38.023
	13.711.47

	10
	
	108.082.94
	66.940
	41.142.94
	13.246.93

	
	
	
	
	
	118.129.84


*Los egresos incluyen gastos de producción (Tabla N°3) y gastos de comercialización (Anexo N°1)

	V.A.N
	118.129.84

	T.I.R
	56.29%


PERIODO DE RECUPERO= 4.08 años

SISTEMA DE CRIA CERRADO O INTENSIVO

Tabla N°5: Inversión sistema de cría cerrado o intensivo (656 m²)

	CONCEPTO
	CANTIDAD
	VALOR UNITARIO EN $
	TOTAL EN $

	CAPITAL FUNDIARIO
	
	
	

	Construcciones:
	
	
	

	Galpón 
	656 m²
	124.00/m²
	81.322.30

	SUBTOTAL
	
	
	81.322.30

	
	
	
	

	CAPITAL DE EXPLOTACION
	
	
	

	Caracoles para siembra inicial (recolección silvestre)
	45.000
	Sin costo
	Sin costo

	Módulos de engorde (mesas)
	145.00
	66.11
	9.586.78

	Manguera riego
	330.00 mt
	0.25
	81.81

	Aspersores micro-spray
	250.00
	1.24
	309.92

	Accesorios riego
	
	322.31
	322.31

	Bomba de agua
	1 (uno)
	82.64
	82.64

	Sistema calefacción
	1(uno)
	247.93
	247.93

	Equipo aire acondicionado 3000 fr.
	1 (uno)
	512.40
	512.40

	Bandejas de cría 1° fase
	75.00
	12.35
	926.65

	Potes de postura
	1.000.00
	0.12
	120.00

	Bandejas para comida
	1.000.00
	0.083
	83.47

	Bandejas bebederos
	1.000.00
	0.078
	78.00

	Estanterías
	20 mts.
	23.99
	479.83

	Termo-higrómetro digital
	1 (uno)
	115.70


	115.70

	SUBTOTAL
	
	
	12.947.44

	TOTAL
	
	
	94.269.74


*Los valores son a marzo- abril de 2002 y no incluyen I.V.A

Tabla N° 6: Ingresos Sistema de cría cerrado o intensivo (656 mt²)

	AÑO


	TIPO DE INGRESOS
	CANTIDAD
	PRECIO UNITARIO*
	TOTAL

	1
	Kilos de caracoles vivos
	10.000
	3.50
	35.000

	2
	Kilos de caracoles vivos
	20.000
	3.50
	70.000

	3
	Kilos de caracoles vivos
	10.000
	3.50
	35.000

	4
	Kilos de caracoles vivos
	20.000
	3.50
	70.000

	5
	Kilos de caracoles vivos
	10.000
	3.50
	35.000

	6
	Kilos de caracoles vivos
	20.000
	3.50
	70.000

	7
	Kilos de caracoles vivos
	10.000
	3.50
	35.000

	8
	Kilos de caracoles vivos
	20.000
	3.50
	70.000

	9
	Kilos de caracoles vivos
	10.000
	3.50
	35.000

	10
	Kilos de caracoles vivos
	20.000
	3.50
	70.000


* Los valores son en dólares estadounidenses.

Tabla N° 7: Egresos sistema de cría cerrado o intensivo (656 mt²)

	Tipo de Egresos
	Año 1
	Año 2
	Año 3
	Año 4
	Año 5
	Año 6
	Año 7
	Año 8
	Año 9
	Año 10

	Insumos
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Alimento balanceado
	13125
	13125
	13125
	13125
	13125
	13125
	13125
	13125
	13125
	13125

	Art. De limpieza
	450
	450
	450
	450
	450
	450
	450
	450
	450
	450

	Sanidad
	450
	450
	450
	450
	450
	450
	450
	450
	450
	450

	Embalaje
	2250
	2250
	2250
	2250
	2250
	2250
	2250
	2250
	2250
	2250

	Gastos de estructura
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Mano de obra

(3 personas fijas)
	31950
	31950
	31950
	31950
	31950
	31950
	31950
	31950
	31950
	31950

	Electricidad
	2700
	2700
	2700
	2700
	2700
	2700
	2700
	2700
	2700
	2700

	Gas
	900
	900
	900
	900
	900
	900
	900
	900
	900
	900

	Agua
	540
	540
	540
	540
	540
	540
	540
	540
	540
	540

	Varios
	600
	600
	600
	600
	600
	600
	600
	600
	600
	600

	TOTAL
	52965
	52965
	52965
	52965
	52965
	52965
	52965
	52965
	52965
	52965


Tabla N° 8: Flujo de Fondos sistema cerrado.

	PERIODO
	INVERSION
	INGRESOS
	EGRESOS
	FLUJO DE FONDOS
	VAN 12%

	0
	-94.418.50
	
	
	-94.269.74
	-94.269.74

	1
	
	105.000
	103.605
	1.395
	1.245.54

	2
	
	210.000
	153.105
	56.895
	45.356.35

	3
	
	105.000
	103.605
	1.395
	992.93

	4
	
	210.000
	153.105
	56.895
	36.157.80

	5
	
	105.000
	103.605
	1.395
	791.56

	6
	
	210.000
	153.105
	56.895
	28.824.78

	7
	
	105.000
	103.605
	1.395
	631.03

	8
	
	210.000
	153.105
	56.895
	22.978.94

	9
	
	105.000
	103.605
	1.395
	503.05

	10
	
	228.642.08
	153.105
	75.537.08
	24.320.92

	
	
	
	
	
	67.533.15


*Los egresos incluyen gastos de producción (Tabla N°7) y gastos de comercialización (Anexo N°1)

	V.A.N
	67.533.15



	T.I.R
	25.23%


PERIODO DE RECUPERO= 6.3 años

SISTEMA DE CRÍA MIXTO (166 mt² +1/2 ha)

Tabla N°9: Inversión sistema de cría mixto (166 mt² + ½ ha)

	CONCEPTO
	CANTIDAD
	VALOR UNITARIO EN $
	TOTAL EN $

	CAPITAL FUNDIARIO
	
	
	

	Tierra
	½ ha.
	1.200
	600

	Construcciones
	
	
	

	Galpón
	166 mt²
	124.00/m²
	20.584.00

	Recintos (18):
	
	
	

	Red antifuga
	441 mts.
	3.72
	1.640.52

	Postes de madera de 2.20 de largo
	90
	10.74
	966.60

	Varillas de madera de 1.20 de largo
	504
	0.99
	498.96

	Chapa galvanizada
	200 mt
	4.30 el pié (30,5 cm) 
	2.819.67

	Clavos y materiales varios
	
	
	454.54

	SUBTOTAL
	
	
	27.564.29

	CAPITAL DE EXPLOTACION
	
	
	

	Módulos de engorde (mesas)
	25.00
	66.11
	1.652.89

	Caracoles para siembra inicial 
	45.000
	Sin costo
	Sin costo

	Manguera riego
	100.00 mt
	0.25
	25.00

	Aspersores mic-spray
	75.00
	1.24
	93.00

	Accesorios riego
	
	97.67
	97.67

	Bomba de agua
	1 (uno)
	82.64
	82.64

	Sistema calefacción
	1(uno)
	247.93
	247.93

	Equipo aire acondicionado 
	1 (uno)
	512.40
	512.40

	Potes de postura
	1.000.00
	0.12
	120.00

	Producto

Desmalezador
	½ lt.
	8.67
	8.67

	Producto desratizante
	1/4 kg.
	29.75
	7.44

	Sistema de riego
	
	826.44
	826.44

	Semillas 
	  
	
	18.50

	Bordeadora
	1
	247.11
	247.11

	Desmalezadora
	1
	657.02
	657.02

	SUBTOTAL
	
	
	4.596.71

	TOTAL
	
	
	32.161


*Los valores son a marzo- abril de 2002 y no incluyen IVA

Tabla N° 10: Ingresos Sistema de cría mixto (166 mt² + ½  ha)

	AÑO


	TIPO DE INGRESOS
	CANTIDAD
	PRECIO UNITARIO*
	TOTAL

	1
	Kilos de caracoles vivos
	0
	0
	35.000

	2
	Kilos de caracoles vivos
	10.000
	3.50
	35.000

	3
	Kilos de caracoles vivos
	10.000
	3.50
	35.000

	4
	Kilos de caracoles vivos
	10.000
	3.50
	35.000

	5
	Kilos de caracoles vivos
	10.000
	3.50
	35.000

	6
	Kilos de caracoles vivos
	10.000
	3.50
	35.000

	7
	Kilos de caracoles vivos
	10.000
	3.50
	35.000

	8
	Kilos de caracoles vivos
	10.000
	3.50
	35.000

	9
	Kilos de caracoles vivos
	10.000
	3.50
	35.000

	10
	Kilos de caracoles vivos
	10.000
	3.50
	35.000


* Los valores son en dólares estadounidenses.

Tabla N° 11: Egresos sistema de cría mixto (166 mt² + ½ ha)

	Tipo de Egresos
	Año 1
	Año 2
	Año 3
	Año 4
	Año 5
	Año 6
	Año 7
	Año 8
	Año 9
	Año 10

	Insumos
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Alimento balanceado
	2450
	2450
	2450
	2450
	2450
	2450
	2450
	2450
	2450
	2450

	Embalaje
	
	1500
	1500
	1500
	1500
	1500
	1500
	1500
	1500
	1500

	Semillas
	
	
	19.00
	
	19.00
	
	19.00
	
	19.00
	

	Sanidad
	450
	450
	450
	450
	450
	450
	450
	450
	450
	450

	Art. De limpieza
	200
	200
	200
	200
	200
	200
	200
	200
	200
	200

	Gastos de estructura
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Mano de obra fija
	7100
	7100
	7100
	7100
	7100
	7100
	7100
	7100
	7100
	7100

	Recolección (MO variable)
	
	3550
	3550
	3550
	3550
	3550
	3550
	3550
	3550
	3550

	Electricidad
	1000
	1000
	1000
	1000
	1000
	1000
	1000
	1000
	1000
	1000

	Gas
	300
	300
	300
	300
	300
	300
	300
	300
	300
	300

	Agua
	150
	150
	150
	150
	150
	150
	150
	150
	150
	150

	Varios
	400
	400
	400
	400
	400
	400
	400
	400
	400
	400

	TOTAL
	12.050
	17.100
	17.119
	17.100
	17.119
	17.100
	17.119
	17.100
	17.119
	17.100


Tabla N° 12: Flujo de Fondos sistema de cría mixto (166 mt² + ½ ha)

	PERIODO
	INVERSION
	INGRESOS
	EGRESOS
	FLUJO DE FONDOS
	VAN 12%

	0
	-32.161
	
	
	-32.161
	-32.161

	1
	
	105.000
	-12.050
	-12.050
	-10.758.93

	2
	
	105.000
	67.740
	37.260
	29.703.44

	3
	
	105.000
	67.759
	37.241
	26.507.41

	4
	
	105.000
	67.740
	37.260
	23.679.40

	5
	
	105.000
	67.759
	37.241
	21.131.54

	6
	
	105.000
	67.740
	37.260
	18.877.08

	7
	
	105.000
	67.759
	37.241
	16.845.94

	8
	
	105.000
	67.740
	37.260
	15.048.69

	9
	
	105.000
	67.759
	37.241
	13.429.48

	10
	
	111.190.37
	67.740
	43.450.37
	13.989.86

	
	
	
	
	
	136.292.91


*Los egresos incluyen gastos de producción (Tabla N°11) y gastos de comercialización (Anexo N°1)

	V.A.N
	136.292.91

	T.I.R
	58.31%


PERIODO DE RECUPERO= 3.06 años

Tabla N° 13: Comparación de resultados por sistemas.

	SISTEMA
	VAN
	TIR
	PERIODO DE REPAGO

	Abierto o extensivo
	118.129.84
	56.29%
	4.08

	Cerrado o intensivo
	67.533.15
	25.23%
	6.30

	Mixto
	136.292.91
	58.31%
	3.06



Como síntesis de los resultados obtenidos, podemos decir que la totalidad de los sistemas arrojan un VAN y una TIR positivos, destacándose los sistemas abierto y mixto.  Estas dos alternativas superan en más de 30 puntos a la TIR del sistema cerrado, vislumbrándose como los sistemas de cría a elegir para el desarrollo de la actividad en la zona de estudio. Cabe destacar, que los VAN de los sistemas mixto y/o abierto con el sistema cerrado no serían comparables porque se parte de inversiones iniciales muy diferentes, siendo la inversión inicial del sistema cerrado muy superior a la de los otros dos sistemas. Podemos agregar también, que el período de recupero de la inversión es menor en los sistemas abierto y mixto respecto a la cría intensiva.


De lo expresado anteriormente, más la lectura que arrojan los resultados se puede decir que los sistemas abierto y mixto se diferencian claramente del sistema cerrado. Pero si se compara la inversión inicial, ésta es un 465% mayor en el sistema cerrado y un 92% más en el sistema mixto comparada con la cría extensiva y se obtienen casi los mismos resultados en el sistema abierto que en el mixto. El sistema abierto necesita además, menos insumos que los otros sistemas y la calidad obtenida en cuanto a tamaño y dureza del caparazón es superior que a la lograda en la cría mixta o cerrada.  


No obstante cada productor en particular deberá oportunamente fijar su ibjetivo o prioridad personal (mayor VAN, ingresos inmediatos, rápida recuperación de la inversión inicial, baja inversión inicial, ubicación de la explotación, etc) con lo que podríamos decir no existe una receta exacta para elegir o adoptar un sistema ideal o único, sino que dependerá de las necesidades de cada productor en particular.

10. ANALISIS DE SENSIBILIDAD.                                                                                                                                                               


Debido a la diversidad de información que se tiene en cuanto a los sistemas de cría analizados y sus rendimientos y precios, se creyó conveniente realizar un análisis de sensibilidad en cuanto a estas dos variantes.


Teniendo en cuenta que el precio varía según los mercados destinos, así en la bibliografía consultada (CEDEHA, 2001 y Gallotti, 2001) se habla de valores que van desde los U$S 2 el kilo hasta U$S 6 o más. Por otro lado al tratarse de un sistema biológico, no podemos saber con certeza si los caracoles tendrán solamente 2 puestas de 50 huevos cada una o 4 puestas de 80 huevos cada una. Por eso según las combinaciones de estas variables se pueden obtener resultados y ganancias muy distintas. Cómo esto solamente se puede corroborar en la práctica y cada caso va a ser individual, para el análisis del trabajo se tomaron valores más bien conservadores, ya que el objetivo del mismo no es presentar este proyecto como el proyecto más conveniente, sino tratar de evaluar su factibilidad real. 

El grado de sensibilidad en que varían los rendimientos y los valores se obtiene dándole arbitrariamente un porcentaje de variación a los mismos. Sobre la base de esto se determinaron distintos escenarios de rendimientos y precios (alto, medio y bajo), donde se tomó como punto de referencia los rendimientos  y los valores considerados en el proyecto como escenario medio. Los porcentajes de variación fueron un 30% a la suba, y un 30% a la baja. 

También hay que tener en cuenta que al ser un producto de exportación, los ingresos variarán  según la cotización del dólar vigente. Si bien también algunos insumos variarán, esto no será en la misma proporción en el total de los costos.


A continuación se presentan las tablas para los distintos escenarios de rendimientos y precios y los análisis de sensibilidad de VAN y TIR para los tres sistemas de cría analizados.

Tabla N° 14: Escenario de rendimiento y precios. 

	
	RENDIMIENTO 
	DE CARACOLES
	

	
	BAJO 30% -
	MEDIO
	ALTO 30% +

	Sistema abierto.
	7.000 kilos
	10.000 kilos
	13.000 kilos

	
	   PRECIOS DE CARACOLES
	
	

	
	BAJO 30% -
	MEDIO
	ALTO 30% +

	Sistema abierto
	U$S 2.45/Kg
	U$S 3.50/Kg
	U$S 4.55/Kg


En las tablas N° 15  y N° 16 se observan el Valor Actual Neto y la Tasa Interna de Retorno de cada posible escenario del sistema.

Tabla N° 15: Análisis de sensibilidad de VAN.

	
	ESCENARIOS
	
	

	Rendimiento

Precio
	BAJO 30% -
	MEDIO
	ALTO 30% +

	BAJO 30% -
	-26.990.67
	5.858.96
	38.708.59

	MEDIO
	51.598.95
	118.129.84
	184.660.73

	ALTO 30% +
	130.188.56
	230.400.71
	330.612.87


Tabla N° 16: Análisis de sensibilidad de TIR.

	
	ESCENARIOS
	
	

	Rendimiento

Precio
	BAJO 30% -
	MEDIO
	ALTO 30% +

	BAJO 30% -
	------
	15.54%
	31.15%

	MEDIO
	36.08%
	56.29%
	71.68%

	ALTO 30% +
	59.35%
	80.66%
	97.46%


Tabla  N° 17: Escenario de rendimiento y precios. 

	
	RENDIMIENTO 
	DE CARACOLES
	

	
	BAJO 30% -
	MEDIO
	ALTO 30% +

	Sistema cerrado.
	7.000 kilos
	10.000 kilos
	13.000 kilos

	
	   PRECIOS DE CARACOLES
	
	

	
	BAJO 30% -
	MEDIO
	ALTO 30% +

	Sistema cerrado.
	U$S 2.45/Kg
	U$S 3.50/Kg
	U$S 4.55/Kg


En las tablas N° 18 y N° 19 se observan el Valor Actual Neto y la Tasa Interna de Retorno de cada posible escenario del sistema.

Tabla N° 18: Análisis de sensibilidad de VAN

	
	ESCENARIOS
	
	

	Rendimiento

Precio
	BAJO 30% -
	MEDIO
	ALTO 30% +

	BAJO 30% -
	-214.937.76
	-168.209.08
	-121.480.41

	MEDIO
	-49.918.20
	67.533.15
	184.984.49

	ALTO 30% +
	115.101.36
	303.275.38
	491.449.39


Tabla N° 19: Análisis de sensibilidad de TIR

	
	ESCENARIOS
	
	

	Rendimiento

Precio
	BAJO 30% -
	MEDIO
	ALTO 30% +

	BAJO 30% -
	-----
	-----
	-----

	MEDIO
	0.46%
	25.23%
	45.49%

	ALTO 30% +
	33.89%
	64.79%
	93.56%


Tabla N° 20: Escenario de rendimiento y precios. 

	
	RENDIMIENTO 
	DE CARACOLES
	

	
	BAJO 30% -
	MEDIO
	ALTO 30% +

	Sistema mixto.
	7.000 kilos
	10.000 kilos
	13.000 kilos

	
	   PRECIOS DE CARACOLES
	
	

	
	BAJO 30% -
	MEDIO
	ALTO 30% +

	Sistema mixto
	U$S 2.45/Kg
	U$S 3.50/Kg
	U$S 4.55/Kg


En las tablas N° 21 y N° 22 se observan el Valor Actual Neto y la Tasa Interna de Retorno de cada posible escenario del sistema.

Tabla N° 21: Análisis de sensibilidad de VAN.

	
	ESCENARIOS
	
	

	Rendimiento

Precio
	BAJO 30% -
	MEDIO
	ALTO 30% +

	BAJO 30% -
	-35.899.95
	1.421.58
	38.267.38

	MEDIO
	58.509.97
	136.292.91
	213.600.10

	ALTO 30% +
	152.919.90
	271.164.23
	388.932.82


Tabla N° 22: Análisis de sensibilidad de TIR.

	
	ESCENARIOS
	
	

	Rendimiento

Precio
	BAJO 30% -
	MEDIO
	ALTO 30% +

	BAJO 30% -
	-----
	12.70%
	28.26%

	MEDIO
	35.40%
	58.31%
	77.12%

	ALTO 30% +
	62.61%
	89.58%
	112.35%


Tabla N° 23: Comparación de VAN por sistema.

	
	ESCENARIOS
	
	

	
	ABIERTO
	CERRADO
	MIXTO

	Bajo- Bajo
	-26.990.67
	-214.937.76
	-35.899.95

	Bajo- Medio
	51.598.95
	-49.918.20
	58.509.97

	Bajo- Alto
	130.188.56
	115.101.36
	152.919.90

	Medio- Bajo
	5.858.96
	-168.209.08
	1.421.58

	Medio- Medio
	118.129.84
	67.533.15
	136.292.91

	Medio- Alto
	230.400.71
	303.275.38
	271.164.23

	Alto- Bajo
	38.708.59
	-121.480.41
	38.267.38

	Alto- Medio
	184.660.73
	184.984.49
	213.600.10

	Alto- Alto
	330.612.87
	491.449.39
	388.932.82


Tabla N° 24: Comparación de TIR por sistema.

	
	ESCENARIOS
	
	

	
	ABIERTO
	CERRADO
	MIXTO

	Bajo- Bajo
	------
	-----
	-----

	Bajo- Medio
	36.08%
	0.46%
	35.40%

	Bajo- Alto
	59.35%
	33.89%
	62.61%

	Medio- Bajo
	15.54%
	-----
	12.70%

	Medio- Medio
	56.29%
	25.23%
	58.31%

	Medio- Alto
	80.66%
	64.79%
	89.58%

	Alto- Bajo
	31.15%
	-----
	28.26%

	Alto- Medio
	71.68%
	45.49%
	77.12%

	Alto- Alto
	97.46%
	93.56%
	112.35%



Como se puede observar en este análisis, el sistema cerrado es el más sensible a una baja en el precio fundamentalmente, mientras que los sistemas abierto y mixtos no se sensibilizan tanto a una baja en el precio. En los tres casos un bajo rendimiento acompañado de un bajo precio hace que el proyecto no sea viable.
Se consideró prudente, analizar al menos un tipo de sistema, con una cotización del dólar que no sea la oficial. Para ello se eligió el sistema abierto, ya que es el más aconsejable para llevar adelante en nuestra provincia. Se calculo un T.C.P (tipo de cambio de paridad), teniendo en cuenta la variación de los precios mayoristas de junio del 2002- diciembre del 2001.

El resultado fue un T.C.P= $1.96

Tabla N° 25: Resultados del proyecto con T.C.P=$1.96

	PERIODO
	INVERSION
	INGRESOS
	EGRESOS
	F. DE F.
	VAN 12%

	0
	-16.683.95
	
	
	-16.683.95
	-16.683.95

	1
	
	0
	8.800
	-8.800
	-7.857.14

	2
	
	0
	11.250
	-11.250
	-8.968.43

	3
	
	68.600
	63.337
	5.263
	3.746.10

	4
	
	68.600
	63.300
	5.300
	3.368.25

	5
	
	68.600
	63.337
	5.263
	2.986.37

	6
	
	68.600
	63.300
	5.300
	2.685.14

	7
	
	68.600
	63.337
	5.263
	2.380.71

	8
	
	68.600
	63.300
	5.300
	2.140.58

	9
	
	68.600
	63.337
	5.263
	1.897.89

	10
	
	71.682.94
	63.300
	8.382.94
	2.699.08

	
	
	
	
	
	-11.605.40


	V.A.N
	-11.605.40

	T.I.R
	3.70%


11. CONCLUSION


Considerando los resultados obtenidos se puede concluir que en la provincia de Buenos Aires, la cría de caracoles comestibles terrestres, en sus tres sistemas, constituye una alternativa de producción atractiva, alcanzando márgenes sumamente interesantes.


Esta actividad, podría entonces ser incluida dentro del análisis de inversiones agropecuarias, permitiendo un mayor grado de diversificación para el sector.

Analizando la particularidad de los sistemas de cría propuestos, se llega a la conclusión que el sistema abierto es el más conveniente, teniendo en cuenta la baja inversión necesaria, los altos márgenes obtenidos y la calidad de la producción. Además como se observó en el análisis de sensibilidad, en el sistema abierto únicamente con un precio bajo y un rendimiento bajo la producción sería inviable, en todos los demás casos el proyecto tolera las variaciones en ambos factores. Además con la mitad de inversión que en el sistema mixto, se obtienen casi las mismas rentabilidades.


 En el caso del análisis con el tipo de cambio de paridad, vemos que la TIR disminuye considerablemente y el VAN se vuelve negativo. En este caso sólo se modificaron los ingresos con la nueva cotización, pero probablemente ocurra que al variar el tipo de cambio también se modifiquen los costos, ya que en su mayoría tienen componentes importados, con lo cual también disminuirían tanto los gastos mensuales como los valores de los materiales necesarios para la inversión inicial, permitiendo quizás una TIR mayor y un VAN positivo.

Por otra parte, es importante destacar los problemas principales de la actividad, tales como la falta de asociación de los productores; la carencia de experiencia en la cría de caracoles, ya que es una actividad nueva en el país; el bajo volumen de producción, lo que no permite un compromiso estable en el tiempo con los países compradores; y fundamentalmente, la realidad actual de un único comprador- exportador para la producción, lo cual teniendo en cuenta los valores que se manejan, hace a la producción inviable.


Por otro lado, la actividad cuenta con algunas ventajas, como la producción a contraestación con los potenciales países compradores; las características naturales favorables; la habilitación del país para poder exportar al Viejo Continente; y la creciente demanda de los países consumidores.



Particularmente, se cree que lo más importante a tener en cuenta si se piensa en llevar adelante esta actividad, son dos puntos fundamentales: primero la necesidad de asociación entre los helicicultores para obtener tanto mejores negociaciones en la compra de insumos y materiales para la inversión inicial, como para la venta de la producción, logrando reunir cantidad para asegurar una venta estable en el tiempo. Además la forma asociativa permitiría paliar el segundo punto conflictivo, como es la eliminación de un único comprador- exportador, dando la posibilidad a las nuevas asociaciones que se formen de poder exportar ellas directamente sin necesidad de intermediarios, logrando así un mejor precio de venta.


Finalmente subrayo de este trabajo la necesidad de acentuar puntos estratégicos para este producto, enfatizando en aspectos vinculados a la comercialización del producto con destino para exportación y el fortalecimiento del mercado interno mediante trabajos de marketing del mismo.
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ANEXOS.

ANEXO N° 1: GASTOS DE COMERCIALIZACION.

Tabla N° 26: Venta de 10 tn de caracoles vivos a U$S 3.50/Kg. Destino EEUU

	VENTA DE 10000 KILOS A U$S 3.5/KG
	
	
	

	CONCEPTO
	VALOR UNITARIO
	TOTAL EN U$S
	TOTAL EN $

	Procesado
	$0.25/Kg
	
	2.500

	Flete local
	
	
	500

	Flete 
	1.15/Kg
	11.500
	34.500

	Seguro aéreo
	0.05/Kg
	500
	1.500

	Handling
	130
	130
	390

	Honorarios
	250
	250
	750

	Derechos a la exp.
	10% del ingreso
	3.500
	10.500

	TOTAL
	
	15.880
	50.640


Nota: Cotización del dólar: 1U$S=3$

Tabla N° 27: Venta de 10 tn de caracoles vivos a U$S 4.55/Kg. Destino EEUU.

	VENTA DE 10000 KILOS A U$S 4.55/KG
	
	
	

	CONCEPTO
	VALOR UNITARIO
	TOTAL EN U$S
	TOTAL EN $

	Procesado
	$0.25/Kg
	
	2.500

	Flete local
	
	
	500

	Flete 
	1.15/Kg
	11.500
	34.500

	Seguro aéreo
	0.05/Kg
	500
	1.500

	Handling
	130
	130
	390

	Honorarios
	250
	250
	750

	Derechos a la exp.
	10% del ingreso
	4.550
	13.650

	TOTAL
	
	16.930
	53.790


Nota: Cotización del dólar: 1U$S=3$

Tabla N° 28: Venta de 10 tn de caracoles vivos a U$S 2.45/Kg. Destino EEUU.

	VENTA DE 10000 KILOS A U$S 2.45/KG
	
	
	

	CONCEPTO
	VALOR UNITARIO
	TOTAL EN U$S
	TOTAL EN $

	Procesado
	$0.25/Kg
	
	2.500

	Flete local
	
	
	500

	Flete 
	1.15/Kg
	11.500
	34.500

	Seguro aéreo
	0.05/Kg
	500
	1.500

	Handling
	130
	130
	390

	Honorarios
	250
	250
	750

	Derechos a la exp.
	10% del ingreso
	2.450
	7.350

	TOTAL
	
	14.830
	44.490


Nota: Cotización del dólar: 1U$S=3$

Tabla N° 29: Venta de 7 tn de caracoles vivos a U$S 2.45/Kg. Destino EE.UU.

	VENTA DE 7000 KILOS A U$S 2.45/KG
	
	
	

	CONCEPTO
	VALOR UNITARIO
	TOTAL EN U$S
	TOTAL EN $

	Procesado
	$0.25/Kg
	
	1.750

	Flete local
	
	
	500

	Flete 
	1.15/Kg
	8.050
	24.150

	Seguro aéreo
	0.05/Kg
	350
	1.050

	Handling
	130
	130
	390

	Honorarios
	250
	250
	750

	Derechos a la exp.
	10% del ingreso
	1.715
	5.145

	TOTAL
	
	10.495
	33.735


Nota: Cotización del dólar: 1U$S=3$

Tabla N° 30: Venta de 7 tn de caracoles vivos a U$S 3.5/Kg. Destino EE.UU.

	VENTA DE 7000 KILOS A U$S 3.5/KG
	
	
	

	CONCEPTO
	VALOR UNITARIO
	TOTAL EN U$S
	TOTAL EN $

	Procesado
	$0.25/Kg
	
	1.750

	Flete local
	
	
	500

	Flete 
	1.15/Kg
	8.050
	24.150

	Seguro aéreo
	0.05/Kg
	350
	1.050

	Handling
	130
	130
	390

	Honorarios
	250
	250
	750

	Derechos a la exp.
	10% del ingreso
	2.450
	7.350

	TOTAL
	
	11.230
	35.940


Nota: Cotización del dólar: 1U$S=3$

Tabla N° 31: Venta de 7 tn de caracoles vivos a U$S 4.55/Kg. Destino EE.UU.

	VENTA DE 7000 KILOS A U$S 4.55/KG
	
	
	

	CONCEPTO
	VALOR UNITARIO
	TOTAL EN U$S
	TOTAL EN $

	Procesado
	$0.25/Kg
	
	1.750

	Flete local
	
	
	500

	Flete 
	1.15/Kg
	8.050
	24.150

	Seguro aéreo
	0.05/Kg
	350
	1.050

	Handling
	130
	130
	390

	Honorarios
	250
	250
	750

	Derechos a la exp.
	10% del ingreso
	3.185
	9.555

	TOTAL
	
	11.965
	38.145


Nota: Cotización del dólar: 1U$S=3$

Tabla N° 32: Venta de 13 tn de caracoles vivos a U$S 2.45/Kg. Destino EEUU.

	VENTA DE 13000 KILOS A U$S 2.45/KG
	
	
	

	CONCEPTO
	VALOR UNITARIO
	TOTAL EN U$S
	TOTAL EN $

	Procesado
	
	
	3.250

	Flete local
	
	
	500

	Flete 
	1.15/Kg
	14.950
	44.850

	Seguro aéreo
	0.05/Kg
	650
	1.950

	Handling
	130
	130
	390

	Honorarios
	250
	250
	750

	Derechos a la exp.
	10% del ingreso
	3.185
	9.555

	TOTAL
	
	19.165
	61.245


Nota: Cotización del dólar: 1U$S=3$

Tabla N° 33: Venta de 13 tn de caracoles vivos a U$S 3.5/Kg. Destino EE.UU.

	VENTA DE 13000 KILOS A U$S 3.5/KG
	
	
	

	CONCEPTO
	VALOR UNITARIO
	TOTAL EN U$S
	TOTAL EN $

	Procesado
	
	
	3.250

	Flete local
	
	
	500

	Flete 
	1.15/Kg
	14.950
	44.850

	Seguro aéreo
	0.05/Kg
	650
	1.950

	Handling
	130
	130
	390

	Honorarios
	250
	250
	750

	Derechos a la exp.
	10% del ingreso
	4.550
	13.650

	TOTAL
	
	20.530
	65.340


Nota: Cotización del dólar: 1U$S=3$

Tabla N° 34: Venta de 13 tn de caracoles vivos a U$S 4.55/Kg. Destino EEUU.

	VENTA DE 13000 KILOS A U$S 4.55/KG
	
	
	

	CONCEPTO
	VALOR UNITARIO
	TOTAL EN U$S
	TOTAL EN $

	Procesado
	
	
	3.250

	Flete local
	
	
	500

	Flete 
	1.15/Kg
	14.950
	44.850

	Seguro aéreo
	0.05/Kg
	650
	1.950

	Handling
	130
	130
	390

	Honorarios
	250
	250
	750

	Derechos a la exp.
	10% del ingreso
	5.915
	17.745

	TOTAL
	
	21.895
	69.435


Nota: Cotización del dólar: 1U$S=3$

En caso que el mercado destino sea Europa (París, Roma o Madrid) el precio del flete es de U$S 1.38 por Kg y el seguro aéreo de U$S 0.13/Kg.


El procesado del producto, ya sea para exportar caracoles vivos o congelados, también se puede realizar por el propio helicicultor en el mismo establecimiento. En ese caso, para ser habilitado por el SENASA, deberá ajustarse a las exigencias detalladas en el Anexo N° 6 de este trabajo.


Tanto estos valores como los anteriores fueron extraídos de un trabajo realizado para la Asociación de Helicicultores (Cuéllar Cuéllar y Cuéllar Cariñanos 2002).

ANEXO N°2: AMORTIZACIONES.

Tabla N° 35: Amortizaciones. Sistema Abierto

	CONCEPTO
	CANTIDAD
	VALOR

UNITARIO
	TOTAL
	VIDA UTIL
	AMORTIZACION ANUAL

	Red antifuga
	882 mts.
	3.72
	3.281.04
	5
	656.21

	Postes de madera
	180
	10.74
	1.933.20
	5
	386.64

	Varillas de madera
	1008
	0.99
	997.92
	5
	199.58

	Chapa galvanizada
	400 mts
	4.30 (el pié)  
	5.639.34
	10
	563.93

	Sistema de riego
	
	1.750.00
	1.750.00
	10
	175.00

	Bordeadora
	1
	247.11
	247.11
	10
	24.71

	Desmalezadora
	1
	657.02
	657.02
	10
	65.70

	TOTAL
	
	
	14.505.63
	
	2.071.77


Tabla N° 36: Amortizaciones. Sistema Cerrado

	CONCEPTO


	CANTIDAD
	VALOR

UNITARIO
	TOTAL
	VIDA UTIL
	AMORTIZACION ANUAL

	Galpón
	656 m²
	124
	81322.30
	40
	2033.06

	Módulos de engorde
	145
	66.11
	9586.78
	20
	479.34

	Manguera riego
	330 mt
	0.25
	81.81
	5
	16.36

	Aspersores
	250
	1.24
	309.92
	5
	61.98

	Accesorios riego
	
	322.31
	322.31
	5
	64.46

	Bomba de agua
	1
	82.64
	82.64
	10
	8.26

	Sist. Calefacción
	1
	247.93
	247.93
	15
	16.53

	Eq. Aire acondic.
	1
	512.40
	512.40
	15
	34.16

	Bandejas de cría
	75
	12.35
	926.55
	5
	185.31

	Potes de postura
	1000
	0.12
	120.00
	5
	24.00

	Bandejas comederos
	1000
	0.083
	83.47
	5
	16.69

	Bandejas bebederos
	1000
	0.078
	78.00
	5
	15.60

	Estanterías
	20 mt
	23.99
	479.83
	10
	47.98

	Termo-higrómetro
	1
	115.70
	115.70
	15
	7.71

	TOTAL
	
	
	94269.64
	
	3011.44


Tabla N° 37: Amortizaciones. Sistema Mixto

	CONCEPTO
	CANTIDAD
	VALOR

UNITARIO
	TOTAL
	VIDA UTIL
	AMORTIZACION ANUAL

	Galpón
	166 mt2
	124.00/m2
	20.584.00
	40
	1.029.20

	Red antifuga
	441 mts
	3.72 mt
	1.640.52
	5
	328.10

	Postes de madera
	90
	10.74
	966.60
	5
	193.32

	Varillas de madera
	504
	0.99
	498.96
	5
	99.79

	Chapa galvanizada
	200 mts
	4.30 (el pié)
	2.819.67
	10
	281.97

	Módulos de engorde
	25
	66.11
	1.652.89
	20
	82.64

	Manguera riego
	100 mts
	0.25
	25.00
	5
	5.00

	Aspersores
	75.00
	1.24
	93.00
	5
	18.60

	Accesorios riego
	
	97.67
	97.67
	5
	19.53

	Bomba de agua
	1
	82.64
	82.64
	10
	8.26

	Sistema calefacción
	1
	247.93
	247.93
	15
	16.53

	Equipo aire acondicionado
	1
	512.40
	512.40
	15
	34.16

	Potes postura
	1000
	0.12
	120.00
	5
	8.00

	Sistema riego
	1
	826.44
	826.44
	10
	82.64

	Bordeadora
	1
	247.11
	247.11
	10
	24.71

	Desmalezadora
	1
	657.02
	657.02
	10
	65.70

	TOTAL
	
	
	31.071.85
	
	2.298.15


ANEXO N°3: PERFILES DE MERCADO

Tabla N° 38: Perfil de mercado

	*PAIS
	**EE. UU
	GRECIA
	PORTUGAL
	BELGICA
	FRANCIA
	ESPAÑA
	ITALIA

	MERCADO
	Estable. 

Exportaciones cercanas al U$S

1 millón.
	---------------------
	Importaciones de España.

Epoca para ingreso: Junio
	Se importa el caracol congelado.
	Mercado en regresión. Flete encarece el precio. No receptivo de Helix Aspersa.
	Helix Aspersa. Calibre:20 mm.

Importación en contraestación. Flete encarece el precio.
	Importa caracoles vivos fundamentalmente

	CLASIFICACION 

TARIFARIA


	Local: 03076000

Denominación: HTS
	Local:

0307.60.00.0

Denominación: caracoles 

excepto los de mar.
	Local:

0307.60.000

Denominación: NC.
	Local:

0307.60.00

Denominación:

Caracoles (excepto los de mar).
	Local:

03.07.60.00


	Local:

0307.60.00

Denominación:

Caracoles.
	Local:

0307.6000.00



	RESTRICCIONES NO ARANCELARIAS
	No.
	No informado.
	Licencia de importación.
	-----------------------
	Prohibida la importación de la especie Helix Lactea.
	Certificados: Cites (Convención de Washington)- Concal (control de calidad)- Sanex (Inspección Sanitaria Exportación)- Sanim (Inspección Sanitaria Importación)- Tsanr (Inspección Sanitaria para el Tránsito)- Veter (inspección veterinaria importación y exportación).


	Certificado sanitario emitido por la autoridad competente del país de origen indicando ausencia de salmonela y radioactividad.


	
	**EE.UU.
	GRECIA
	PORTUGAL
	BELGICA
	FRANCIA
	ESPAÑA
	ITALIA

	IMPUESTOS INTERNOS
	---------------------
	IVA: 8.000000
	IVA: 5.000000
	IVA: 6.000000
	IVA: 5.500000
	IVA: 7.000000
	IVA: 10.000000

	DETALLE
	Impuestos internos varían por Estado y Municipio. Tributan luego del despacho.
	---------------------
	----------------------
	-----------------------
	Impuesto Control Veterinario: 40FF 7TN
	-------------------------
	Contribución Estación Experimental Conservas: 2 por mil.

	DOCUMENTOS EXIGIDOS POR ADUANA
	Factura original.
	---------------------
	Factura original. Certificados sanitarios. Inspección.
	Factura original. Certificados sanitarios.
	Factura original. Certificados sanitarios.
	-------------------------
	Factura original. Certificados sanitarios. País origen.

	IMPORTACION ULTIMOS TRES AÑOS (U$S)
	99: 990200

98: 983500

97: 1109700 
	99: 10104849

98: 8974000

97: 6473600
	97: 783024

96: 577413

95: 444623
	98: 490560

97: 734230

96: 816610
	98: 21188.64

97: 20711.30

96: 24510.18
	99: 2664000
	99: 5305585

98: 6157539

97: 3560887

	IMPORTACION ULTIMOS TRES AÑOS (TN)
	---------------------
	99: 3446.298

98: 4131.538

97: 4742.762
	97: 1100

96: 650

95: 341
	98: 60

97: 92

96: 130
	98: 3717

97: 3417

96: 3486
	99: 3273
	99: 1464

98: 1004

97: 1057

	PROVEEDORES
	Francia, Corea Indonesia, Vietnam, Canadá, México, Marruecos.
	Italia, Hungría, Rumania, Bulgaria, Albania, Serbia Islandia, Turquía, Yugoslavia.
	España, Francia, Argentina, Marruecos.
	Francia, Indonesia, Turquía, Países Bajos, Marruecos, Vietnam.
	Turquía, Grecia, Hungría, Alemania, Rumania.
	Portugal, Marruecos, Turquía, Italia, Argentina.
	Tunez, Croacia, Turquía, Eslovenia, Bosnia, Hungría, Macedonia.


	*PAIS
	**EE.UU
	GRECIA
	PORTUGAL
	BELGICA
	FRANCIA
	ESPAÑA
	ITALIA

	PRECIOS NIVEL IMPORTADOR
	Francia: U$S6/Kg.

Vietnam: 

U$S 0.90/Kg
	---------------------
	España: 

U$S 1/Kg

Marruecos:

U$S 2/Kg
	-----------------------
	--------------------------
	Marruecos:

U$S 1.70/Kg

Portugal:

U$S 2/Kg

Argentina: 

U$S 4/Kg

Francia: 

U$S 2.30/Kg
	Helix Aspersa:

U$S 2.77/Kg (vivo)

U$S 5.95-11.90/kg

(elaborado)

U$S 22/Kg (congelado-catering)

	IMPORTADORES
	-S-CAR-GO, Inc

-Assouline & Ting Inc

-Ocean Fresh Seafood

-La Grande Bouffee
	-A.B.

Vassilopoulos

-Haralambo-poulos N.D SA

-Mac Cenzit Hellas
	-Vitor Alves & Antonieta Alves, LDA

-Francisconde, LDA
	-Groupement Francaise de Gastronomie
	-Escal

-Billot S.A

-Le Fils D´omer Romanzini

-Specialites Alimentaires

-ETS. Roger Dutruy
	-Helifrus S.A

-Alabau S.A

-Bages Cargol S.L

-Aquabarna S.L
	-Euro-Helix

-Helix Italia SRL

	EMBALAJES
	Contenedores

Paletizados
	---------------------
	Cajas
	Cajas
	Estancos y sin riesgo de derrame
	-------------------------
	Granel. Cajas. Bolsas

	ROTULADO
	Contenido. Peso bruto. Origen. Idioma: inglés
	---------------------
	Fecha de elaboración. Fecha de vencimiento. Contenido. Peso neto. Peso bruto. Origen. Idioma: portugués.
	Fecha de elaboración. Fecha de vencimiento. Contenido. Peso neto. Peso bruto. Origen
	Idioma: francés.
	-------------------------
	Contenido. Peso neto. Peso bruto. Origen. Idioma: italiano/castellano.


	*PAIS
	**EE.UU
	GRECIA
	PORTUGAL
	BELGICA
	FRANCIA
	ESPAÑA
	ITALIA

	OBSERVACIONES
	Importaciones de Argentina:

99:U$S 12100

98:U$S 15000

97:U$S 12500
	---------------------
	Acceso: Puertos:

Lisboa y Leixöes
	Acceso: Puertos y aduanas: Amberes, Gante, Zeebrugge.

Aeropuertos: Lieja, Bruselas, Oostende.
	Acceso: Puertos, aeropuertos, aduanas: Le Havre, Marseille.
	-------------------------
	Transporte vía aérea, incide U$S1/Kg sobre el costo. Se prefiere importar el producto vivo. Precio se determina en base a dos factores: período de cosecha y calibres.


Nota: *La posición arancelaria para todos los países es 0307.60.00

** EE. UU. Tiene en su régimen arancelario general derechos ad valorem: 5.000000 y convenio vigente con     Argentina:SGP

Fuente: Elaboración propia. Datos extraídos de Embajadas en Argentina.

ANEXO N° 4: INDUSTRIAS Y COMERCIOS.

· FERRETERIA PLASCAU

Av. Mitre 684. Azul

Tel: 02281-428029

Precios al 30/4/02

Media sombra 80% de 4.40 m de ancho. $3.72 + IVA

· SEMILLERIA LA CHACRA

Av. Mitre 678. Azul

Tel: 02281-425404

Precios al 30/4/02

Producto desratizante suelto en polvo. $29.75 + IVA el kilo. 

Producto desmalezante suelto líquido. $17.35 + IVA el litro.

Semilla achicoria  $13.22 + IVA el kilo.

Sistema de riego

· SEMILLERA JAUREGUI S.R.L

Ruta 3 Km 30. Azul

Tel: 02281-432201

Precios al 3/5/02

Semilla trébol blanco. $8.10 + IVA el kilo.

· CEREALERA AZUL S.A.C.I

Av. Piazza 1071. Azul

Tel: 02281-431550

Precio al 30/4/02

Semilla girasol. Bolsa de 180.000 semillas. $158.68 + IVA. 

· OSAN ARTICULOS RURALES

Av. Piazza 1215. Azul

Tel: 02281-431467

Precios al 3/5/02

Postes para alambrados de 2.20m de largo. $10.74 + IVA

Varillas para alambrado de 1.20m de largo. $0.99 + IVA

· ROTONDO Y PEYRE

Ruta 3 y Pringles. Azul

Tel: 02281-434646/425399

Precios al 30/4/02

Galpón de placa altura standard incluyendo pisos y aberturas. $124 + IVA el m²

Chapa galvanizada de 1,10 m de alto. $4.30 + IVA el pié (30.5 cm).

· TALLER PIROLA

Rivadavia 180. Azul

Tel: 02281-431013

Precios al 3/5/02

Máquina desmalezadora 322-R con cuchilla. 22 cilindrada. $657.02 + IVA

Máquina bordeadora Powlan sin embrague, 18 cc. $247.11 + IVA

· CASA ASTRI S.A

Av. Córdoba 1532

Te: 011-48121302/8568-48137925/8946

Precio al 8/3/02

Termo- higrómetro digital máximo y mínimo chico $115.70 + IVA

· FRAVEGA S.A.

Av. Santa Fé 2405. Cap. Fed.

Tel: 011-48291491/1492

Precio al 14/3/02

Aire Acondicionado Sanyo SA1 3000 Fs. $512.40 + IVA

· FABRIPAC S.A.

Av. Corrientes 3651.Tel: 011-48648267

Av. Cabildo 1615. Tel: 011-47835769

Av. Santa Fé 2221. Tel: 011-48231591

Precios al 14/3/02

Pote de postura Art. 90150. 1000 unidades $120 + IVA

Bandeja para alimento (Expandido 615). 1000 unidades $83.47 + IVA

Bandeja bebedero n° 103. 1000 unidades $78 + IVA

· EASY

Sucursal Barracas.

Precios al 14/3/02

Estantería liviana 2x0.9x0.3 por 6 estantes $23.99 + IVA

Caja de cría (carro bajo cama) 0.8x0.4x0.16 $12.35 + IVA

Rollo de caño de riego ½ grado 2 marca Saladillo por 100 mts. $25 + IVA

Aspersor marca Orbit modelo Arbusto 360 c/u $1.24 + IVA

Doble rosca conector aspersor c/u $0.49 + IVA

Accesorios instalación riego promedio c/u $0.49 + IVA

Bomba centrífuga marca FLOTEC de 1/3 Hp. 2 Bar $82.64 + IVA

ANEXO N° 5: TRAMITES EXPORTACION.


Seguidamente se sugiere un detalle de las operaciones para poder exportar:

1. INSCRIPCION DE LA EMPRESA: El potencial exportador debe inscribirse en el Registro de Exportadores que posee la Dirección General de Aduanas, siendo éste trámite gratuito. Para ello, el exportador deberá estar inscripto en la D.G.I (CUIT para empresas, CUIL para personas físicas), y se recomienda una vez inscripto, solicitar con tiempo a su contador que efectúe los trámites necesarios para la impresión de las facturas “E” de exportación.

2. DETERMINAR LA POSICION ARANCELARIA DE LOS PRODUCTOS QUE LA EMPRESA DESEA EXPORTAR: También denominada Nomenclatura Común del Mercosur (N.C.M), es la información primaria de mayor importancia. Esta identificación alfanumérica le permite al exportador obtener en nuestro país, el detalle de beneficios promocionales y exigencias al momento de la exportación, como así también los requisitos legales y técnicos, y aranceles que pagará su producto, para poder ingresar en el mercado a exportar. En el caso de los caracoles la posición arancelaria es 0307.60.00.

3. REALIZAR UN PERFIL O ESTUDIO DE MERCADO: Sin información, la posibilidad de exportar es prácticamente nula. No se está refiriendo a costos estudios de mercado, sino a la información básica (conocida como perfil de mercado) cuyo resultado nos brinda la información básica sobre el o los mercados que potencialmente entendemos como proclive a exportar nuestro producto. (Cuadro N°1 de este trabajo).

4. SELECCIONAR UN CANAL DE EXPORTACION: Con la información obtenida en el perfil de mercado, la empresa puede empezar a tomar decisiones referidas, por ejemplo, a la determinación del canal de exportación. Los canales de exportación pueden ser directos, que es cuando las empresas envían su propio personal para atender las exportaciones, o indirectos, que es cuando la operación se efectúa a través de intermediarios, que representan al exportador en el mercado escogido. En la página 48 de esta tesis se realiza un esquema de los posibles canales de comercialización.

5. IDENTIFICAR LOS MERCADOS: esta información también surge del trabajo efectuado en el perfil de mercado. La mejor manera de determinar que mercado es el más apropiado, es trabajar con informaciones de demanda potencial. 

6. ANALIZAR EL MERCADO: los datos del perfil de mercado nos brindarán información fundamental para ser analizada, por ejemplo, impuestos, exigencias arancelarias, precios de competidores, nivel de demanda, embalaje, exigencias técnicas y sanitarias, costo de transporte, etc.

7. CONTACTO INICIAL CON EL  IMPORTADOR:  dependiendo del tipo de canal de exportación a utilizar, se deben detectar los potenciales importadores. En general, existen bases de datos que pueden ser proveídas a bajo costo (en ocasiones en forma gratuita), donde constan listados de potenciales importadores en el país elegido. Al identificar los posibles importadores se les deberá brindar la mayor cantidad de información posible sobre nuestro producto, como por ejemplo, aspectos técnicos, condiciones de venta, plazos de entrega, precio de la mercadería, etc.

8. CIERRE DE VENTA- ENVIO DE FACTURA PRO FORMA: una vez acordados todos los términos de la venta, relacionados a la forma y plazo de pago, cantidad y precio de la mercadería, plazos de entrega, etc. se dará curso a la emisión de una factura pro forma, que contiene todos los datos arriba mencionados, como así también el plazo de validez de la oferta, y esta pro forma deberá ser aceptada por el importador. Si el instrumento de pago elegido es una carta de crédito, esta pro forma será útil a los efectos de que el importador pueda recabar los datos necesarios para su apertura.

9. CONTRATACION DEL TRANSPORTE Y DEL  DESPACHANTE DE ADUANA: en función de la condición de venta pactada con el importador (FOB, CYF, CIF, etc.) se determina también quien contrata y paga el flete del transporte de la mercadería desde el origen hasta el destino. Con seguridad, el exportador deberá contratar los servicios de un despachante de aduana. 

A continuación se detallan de forma simplificada los pasos que habitualmente

se siguen en un despacho de una exportación vía marítima:

1. El exportador envía los documentos de embarque al despachante de aduana.

2. El despachante de aduana confecciona el permiso de embarque.

3. Se solicita a la compañía marítima autorización para el retiro de un contenedor vacío, y se efectúa la bodega de reserva correspondiente.

4. Se retira el contenedor vacío y se procede a la consolidación de la carga.

5. De acuerdo al canal de selectividad otorgado por la Aduana, se verifica la mercadería, se precinta el contenedor y se entrega el mismo a la zona primaria aduanera.

6. El despachante de aduana presenta el permiso de embarque ante la aduana de la terminal correspondiente, para que se pueda embarcar la mercadería y luego así obtener el correspondiente cumplido de embarque.

7. Una vez concluido el embarque, el despachante de aduana se presenta ante la compañía marítima para efectuar la declaración jurada de la mercadería embarcada, para que ésta confeccione los conocimientos de embarque respectivos.

8. Se presentan los documentos al banco, y al vencimiento, se procede al cierre de cambio de la operación y cobro de la misma por parte del exportador.

A continuación se describe brevemente la documentación necesaria en una 

exportación:

· Factura Pro Forma: Generalmente se utilizan hojas con membrete para confeccionarla. No debe cumplir con ningún tipo de formalidad establecida por la AFIP. La descripción debe ser lo más detallada posible. Incluye valor de la operación, moneda, incoterm, lugar y forma de pago, plazo de entrega, etc. Un ejemplo de confección puede ser el siguiente:

· Nombre, dirección y teléfono del Exportador Factura Pro Forma N°

· Datos del Importador

· Fecha y lugar de emisión

· Cantidad y descripción de la mercadería. Precio unitario. Precio total

· Condiciones de entrega, plazo y forma de pago, incluyendo el incoterm

· Plazo de validez

· Firma del exportador.

· Certificado de origen: este documento certifica el origen de la mercadería del país de exportación, para ser presentado por el importador, ya que existen acuerdos de preferencia arancelaria entre los países. Cada país beneficiario determina el organismo autorizarlo para emitirlo, por ejemplo en nuestro país lo emite la Cámara Argentina de Comercio y la Cámara de Exportadores de la República Argentina. Se emite en original y dos copias y no puede tener enmiendas ni raspaduras. Su plazo de validez es de 180 días desde que es emitido y no puede tener fecha anterior a la de la emisión de la factura comercial que ampara el embarque.

· Conocimiento de embarque: se utiliza para el transporte marítimo y es el título que representa la propiedad de la mercadería, además de ser la prueba del contrato de transporte y prueba de recibo de la mercadería a bordo. Los datos que contiene son: datos del cargador, del exportador, del consignatario, del importador, nombre del buque, puerto de carga y de descarga, indica si el flete es pagadero en origen o en destino, importe del flete, marcas y números del contenedor o de los bultos, número del precinto, descripción de mercadería, pesos bruto y neto, volumen y medidas, fecha de embarque.

· Factura comercial: es emitida por el exportador y contiene los nombres del exportador e importador con sus respectivas direcciones y datos. En la Factura Comercial figuran los detalles técnicos de la mercadería, fecha y lugar de emisión, la unidad de medida, cantidad de unidades que se están facturando, los precios unitarios y totales de venta, moneda de venta, condición de venta, forma y plazos de pagos, pesos brutos y netos, marcas, número de bultos que contiene la mercadería y medio de transporte. Se encuentra firmada al pie por alguna persona responsable de la empresa o de comercio exterior. Para el tipo de Factura de exportación, la AFIP exige que la letra de identificación en las facturas sea la letra E, para poder acceder al cobro de los reintegros. 

· AFIP/DGA- Multinota: esta planilla es utilizada por los importadores- exportadores, despachantes de aduana y operadores del comercio exterior para realizar trámites ante la Dirección General de Aduanas. Este formulario fue ideado con el concepto de unificar el modelo de presentación, consulta y rectificación de cualquier índole que tenga que ver con el quehacer aduanero, como ser rectificaciones de datos en manifiestos de cargas, documentaciones o destinaciones aduaneras, para efectuar solicitudes de excepciones al pago de tributos o tratamientos arancelarios preferenciales. Se completa de acuerdo al tipo de trámite a realizar, y por lo general la realiza el despachante de aduana o bajo su asesoramiento.

· Guía aérea: este documento es esencial para los envíos aéreos, dado que es el que da la titularidad a la mercadería. Es emitido por la compañía aérea, o en su defecto por su representante o freight forwarder (agente de cargas). Es el equivalente del conocimiento de embarque para cargas marítimas. Los datos fundamentales que contiene este documento son: expedidor o exportador, nombre del destinatario, número de vuelo y destino, aeropuerto de salida y de llegada, detalles de la carga (peso, volumen, cantidad, tarifa y descripción), indicación de que si el flete es pagadero en origen o en destino, importe del flete, número de guía aérea, fecha de emisión. Por lo general, al enviar la carga vía aérea y al emitirse la correspondiente guía que la ampara, junto con ella viajan los documentos de embarque que se originan con motivo de la misma, por ejemplo: factura comercial, certificado de origen, packing list, etc. Estos son entregados al importador en el país de destino junto con la guía aérea original.

· Lista de empaque- Packing List: su finalidad es informar el contenido, peso bruto y neto de la mercadería a ser exportada, de acuerdo a como se encuentra embalada. La emite el exportador en hoja membrete de la empresa, y los principales datos que figuran en ella son: datos del exportador, del importador, marcas y números de los bultos, lugar y fecha de emisión, modo de embarque, cantidad de bultos y descripción de la mercadería, total de los pesos brutos y netos, tipo de embalaje, firma y sello del exportador. Habitualmente, este documento no es muy exigido en las operaciones de comercio internacional, dependiendo este factor de la naturaleza de la mercadería. Por lo general se lo solicita en grandes embarques, o en aquellos donde existan variedad de tipos de mercaderías. Si el embarque contiene un solo tipo de mercadería, este documento puede ser obviado.

ANEXO N° 6: NORMAS SANITARIAS PARA LA CRIA DE CARACOLES

Según información proporcionada por el SENASA los caracoles destinados al consumo humano “deben ser procesados en un establecimiento que se encuentre habilitado”.


El auge del emprendimiento motivó la elaboración de un proyecto de modificación al Decreto 4238/68, incorporando las exigencias que deberán cumplir las plantas procesadoras de caracoles de tierra que ya se encuentra en los últimos pasos previos a su incorporación.


El SENASA creó el Registro Nacional de Establecimientos Helicicultores, a través de las resoluciones 554/02 y 555/02 al que deberán inscribirse los interesados en producir comercialmente caracoles de tierra.

Los productores interesados deberán realizar el trámite en las oficinas locales y obtener el número de habilitación que permite ingresar el producto a la planta de procesamiento.

El objetivo de la base informativa es recopilar datos estadísticos de los criaderos de caracoles, como tipo de alimentación, sistemas de producción, origen de la población parenteral, manejo profiláctico sanitario, ubicación del establecimiento y volumen producido anualmente, entre otros datos.

El trámite de inscripción se realiza a través de las oficinas locales del SENASA correspondientes a la jurisdicción del establecimiento. Finalizado el trámite, la Dirección de Luchas Sanitarias de la Dirección Nacional de Sanidad Animal, otorgará al productor un número de habilitación que deberá presentar en el momento de ingresar con el producto a la planta de procesamiento, donde se asentará en el libro rubricado para completar la trazabilidad del producto.

Los propietarios de establecimientos productores de caracoles de tierra interesados en ser incorporados al Registro Nacional de Establecimientos Helicicultores deberán responder bajo juramento datos personales y características de la producción.

Las normativas, dan las pautas a los interesados sobre las características de los caracoles aptos para el consumo y comercialización, tanto para los sistemas intensivos, extensivos y mixtos, como también detalla los casos donde los caracoles son decomisados.

Los productores interesados en obtener mayores datos sobre el Registro deberán comunicarse con Mariano Bacci, Dirección de Luchas Sanitarias, SENASA. Av. Paseo Colón 367, 4° piso, Cap. Fed.

Proyecto de Modificación al Dto. 4238/68, incorporando las exigencias que deberán cumplir las plantas procesadoras de caracoles de tierra.

- Plantas procesadoras de caracoles de tierra: 23.25.1: Se entiende por planta procesadora de caracoles de tierra a aquél establecimiento o sector de establecimiento destinado a algunas de las siguientes actividades:

a) Acondicionamiento de caracoles de tierra vivos: aquel donde se reciban, clasifiquen, purguen y envasen caracoles vivos.

b) Procesamiento de caracoles de tierra: aquel en donde se sacrifiquen caracoles de tierra y se elaboren productos en cualquiera de sus presentaciones: refrigerados, congelados, cocidos, conservas y/o semiconservas.

- Condiciones del edificio: 23.25.2: Ambas actividades podrán desarrollarse en un mismo establecimiento. Las condiciones edilicias de las plantas procesadoras de caracoles de tierra responderán a los requisitos exigidos en los numerales 23.3 al 23.11.1 del presente capítulo.

- Especies aptas para el consumo humano: 23.25.3: sin perjuicio de normativas vigentes relacionadas con la fauna silvestre, los caracoles de tierra aptos para la industrialización son los moluscos gasterópodos terrestres de los géneros Helix y Otala.

- Características de aptitud sanitaria de los caracoles de tierra vivos: 23.25.4: Los caracoles de tierra vivos sanitariamente aptos responderán a las siguientes características

a) La caparazón debe encontrarse: entera, seca y limpia.

b) Cuando se visualice el pie, este será húmedo, brillante, limpio y sin olores desagradables.

- Productos impropios para el consumo humano: 23.25.5: Se consideran como impropios para el consumo humano a los caracoles de tierra cuando presentan algunas de las siguientes características:

Caracoles muertos, en estado de putrefacción o cuando se encuentran retraídos en el fondo del caparazón y forman una masa o papilla negruzca. Cuando las adherencias con su caparazón no existen y el cuerpo se saca con facilidad. Presenten olor repulsivo. Cuando no responden a la prueba del pinchazo.

Cuando un lote contenga un 25% de caracoles de tierra muertos, deberá decomisarse el lote.

Cuando un lote contenga cantidades inferiores al 25% de caracoles muertos, se decomisará los animales muertos y se procederá al aislamiento de la partida para comprobar la evolución del estado sanitario de los viables.

- Dependencias de acondicionamiento para caracoles de tierra:23.25.6: Las plantas dedicadas al acondicionamiento de caracoles de tierra vivos (numeral 23.25.1 inc.a), contarán con las siguientes dependencias:

· Sector de recibo.

· Sector de clasificación y descarte.

· Sector de purgado.

· Sector de limpieza y revisión.

· Sector de envasado.

· Depósito de envases primarios y secundarios.

· Depósito de desperdicios, detritos y comisos.

· Cámara frigorífica de producto terminado.

· Sector de expedición.

· Depósito y lavado de utensillos.

· Depósito de elementos de limpieza.

· Servicio sanitario para operarios.

· Vestuarios para operarios.

Si los establecimientos realizan procesamiento de caracoles de tierra, (numeral 23.25.1 inc.b) las dependencias se ajustarán a lo establecido en los numerales correspondientes al presente capítulo, según la índole del producto.

- Condiciones operativas: 23.25.7: El establecimiento deberá tener en consideración las siguientes condiciones operativas:

a) Recibo: el sector puede encontrarse a temperatura ambiente.

b) Clasificación y descarte: en este sector se realizará la clasificación tanto por especies (Helix y Otala), como por tamaños, procediéndose al descarte de aquellos ejemplares muertos, rotos, aplastados, o con características impropias para el consumo humano (numeral 23.25.5). También se deberán identificar los diferentes lotes para su posterior seguimiento y control.

c) Purgado: el purgado será obligatorio y el tiempo que demande estará de acuerdo a los procedimientos que defina el establecimiento elaborador. Durante el mismo, los caracoles se podrán mantener a temperatura ambiente o refrigerados, siempre que se respeten los requisitos exigidos en el numeral 23.25.4.

d) Limpieza y revisión: deben limpiarse por cualquier mecanismo que facilite la eliminación de los excrementos, cuerpos extraños y eventuales ejemplares rotos o muertos.

e) Envasado: los materiales que conforman los envases que se encuentren en contacto directo con los caracoles vivos deberán contar con la autorización de uso del SENASA.

f) Preservación y almacenaje: se mantendrán en cámaras frigoríficas a una temperatura entre 5°C y 15°C. No se permite depositarlo directamente en el piso.

g) Rotulación: deberá ajustarse a la legislación reglamentaria vigente, e incluir la siguiente leyenda: “CARACOLES DE TIERRA: DEBEN MANTENERSE VIVOS HASTA SU COCCION” “NO CONGELAR”.

- Caracoles de tierra procesados. Exigencias: 23.25.8: Los caracoles destinados a procesamiento deben ajustarse a los incisos a, b, c y d del numeral anterior.

- Examen de los caracoles antes del escaldado: 23.25.9: Los caracoles de tierra vivos antes de ser escaldados, deben ser controlados para determinar su aptitud para consumo humano.

- Separación de la caparazón: 23.25.10: la separación del caparazón deberá llevarse a cabo higiénicamente evitando cualquier contaminación del producto.

-  Eliminación del hepatopáncreas: 23.25.11: Quitado el caparazón en la fase de preparación, podrá retirarse el hepatopáncreas. En el rótulo del producto elaborado deberá indicarse si cuenta o no con el mencionado órgano.

ANEXO N° 7: ESPECIES.

· Hélix Aspersa: es el más conocido a nivel doméstico y comercializado en el mundo entero. En Francia se lo llama “petit gris”, “escargot chagrine” o “la zigrinata”. En nuestro país, lamentablemente por no existir consumo familiar (salvo algunos restaurantes capitalinos), se lo combate como plaga por afectar jardines y fondos con vegetación. Es nativo de las zonas Mediterráneas (costas de España y Francia). En EE.UU. (California) fueron traídos cerca del año 1800 por los franceses.

Los españoles e italianos los introdujeron por el año 1850 en Sudáfrica, Nueva Zelandia, México y Argentina. 

Es de talla mediana, mide normalmente de 30 a 45 mm de diámetro en la adultez. Llega a tener de 2 a 4 desoves por año y con posturas de hasta 80 huevos. Como su peso promedio llega a los 10 gramos, puede decirse que cada Helix Aspersa reproduce promedio por año un kilo de caracoles. El color es variable y depende de la zona de cría, generalmente es con fondo gris o amarillento granulado con franjas marrones oscuras. Dentro de esta especie existen cerca de siete variedades, fácilmente reconocidas por el color y la cantidad de bandas longitudinales en su caparazón. Su período de vida útil va desde los 2 hasta los 5 años. 

Es la especie que mejor se adapta a los diferentes tipos de clima y llega a reproducirse hasta los 1000 metros de altura, siendo la más utilizada en los criaderos de EE.UU., Francia, España, Brasil e Italia (el 70% de las especies italianas comercializadas corresponden al “Helix Aspersa”). Por tal motivo, esta especie es la más apta para los criaderos que se desarrollen en la Argentina.

· Helix Lactea o Otala Lactea: se lo conoce mundialmente como “caracol miel” o “caracol español”. En la Argentina se lo encuentra en forma muy abundante en las zonas costeras atlánticas bonaerenses (es el que se vende por cantidad en bolsas tramadas en pescaderías de Buenos Aires). Algunas opiniones dicen que tienen mejor sabor que el Helix Aspersa. Su caparazón es claro (té con leche) y su diámetro llega a medir de 26 a 35 mm en la adultez. Salvo EE.UU y España, en los demás países s mucho menor.

· Helix Pomatia: también llamado “caracol romano”, “la viñadora”, “lunar”, “el alemán” o “escargot de bourgogne”. Esta especie se encuentra extendida por toda Francia hasta Rusia, parte de Italia y EE.UU. En nuestro país prácticamente se lo desconoce, es de mayor tamaño que el Helix Aspersa, su caparazón es de color rojizo y llega a medir de 39 a 45 mm de diámetro. Vive casi exclusivamente en terrenos calcáreos de bosques, huertos y viñas, alejado de la influencia del mar y de los vientos. Normalmente está presente hasta los 1500 metros. Requiere de largos períodos de tiempo para su crecimiento y climatización.

· Helix Lucorum: prefiere las zonas boscosas (de ahí el origen de su nombre) y húmedas, llanuras o colinas, como así también lugares cultivados. Lo encontramos también bajo piedras y en troncos de árboles. Es el más grande del género “Helix”, su caparazón es ancho y casi redondo de un diámetro de 40 a 45 mm, de un color que tiende al blanco. Se lo encuentra en Europa Central, Sur, Oriental y en Asia Menor. En nuestro país también es prácticamente desconocido.

· Helix Aperta: de talla mediana a pequeña (mide lo mismo de altura que de diámetro, de 23 a 27 mm). El caparazón es casi de color uniforme, yendo del castaño al marrón rojizo o amarillento. Vive preferentemente en la llanura o en las proximidades de las costas, pero también en los Alpes Marítimos hasta 900 mts. de altura. Se lo conoce en Francia, Italia y regiones mediterráneas de Africa. Su carne es muy delicada; se cree que el Helix Aspersa era la especie que tanto apreciaban en la antigüedad los romanos.

· Helix Cincta: vive sólo en las llanuras y colinas, más frecuentemente en los lugares cultivados. Se lo encuentra en las regiones mediterráneas Norte, Centro-occidentales: desde Italia al Líbano. Su caparazón es de color marrón intenso o castaño rojizo y posee franjas claras de un diámetro de 22 a 25 mm.

· Helix Eobonia Vermiculata: llamado también “mongeta”, “xoma” o “el vinyala”, este caracol se lo encuentra en países mediterráneos y fue introducido en algunos lugares de América. El diámetro de su caparazón llega a medir 29 mm. En Italia son consumidos en cierta cantidad debido a su recolección de la naturaleza.

· Achatina Fulica: este caracol pertenece al género Achatina y es de origen africano ecuatorial oriental, llegando a medir el diámetro de su caparazón cerca de los 300 mm. Especies del mismo género viven en Africa ecuatorial, parte de Asia y América (en Argentina se los encuentra en Corrientes y Misiones). En algunos países como EE.UU, está considerado plaga y prohibida su importación. Existe una especie del género Achatina llamado por los franceses “Achatine” de origen africano, que es mucho más chico y se lo comercializa en Europa.
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