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PRINCIPIOS DE ECONOMIA

Como toman decisiones los individuos.

1.-Los individuos se enfrentan a disyuntivas

· La eficiencia propiedad sobre la cual

· Equidad propiedad según la cual la prosperidad se distribuya equitativamente entre los miembros de la sociedad.

2.-El costo de una cosa es aquello a lo que se renuncia para conseguirla.

· Coste de oportunidad aquello a lo que se debe renunciar para obtener una cosa.

3.-Las personas racionales piensan en términos marginales

· Cambios marginales: pequeños ajustes adicionales de un plan de acción.

4.-Los individuales responden a los incentivos

Como interactúan los individuos.

5.-El comercio puede mejorar el bienestar de todo el mundo.

6.-Los mercados normalmente constituyen un buen mecanismo para organizar la actividad económica.

· Economía de mercado.

7.-El estado puede mejorar a veces los resultados del mercado.

· Falla del mercado

· Externalidad

· Poder del mercado

Como funciona la economía en su conjunto.

8.-El nivel de vida de un país depende de su capacidad para producir bienes y servicios.

· Productividad

9.-Los precios suben cuando el gobierno imprime demasiado dinero.

· Inflación

10.-La sociedad se enfrenta a una disyuntiva a corto plazo entre la inflación y el desempleo.

· Economía política

· Teoría económica

· Economía positiva

· Política económica

· Teoría económica

· Economía normativa 

¿Qué es la necesidad?

· Compulsiva:

· Recurrente: que se repite.

· Universal : para toda la gente.

· Omnipresente : la capacidad de estar presente entre las personas.

· Entrena : que no tiene fin.

Actividad económica.

Es la manera en forma planificada como el ser humano cubre sus necesidades satisfaciéndolas.

Clasificación Internacional Industrial Unificada ( CIIU)

Sector agrícola
→
Sector primario.

Sector industrial  →
Sector secundario.

Sector Servicios  →
Sector terciario.

Esta clasificación fue aprobada por el Consejo Económico y social de las Naciones Unidas en 1948 a sufrido algunas modificaciones:

1.- Agrícola , civicultura , caza y pesca.

2.- Exportación de minas y canteras.

3.- Industrias manufactureras.

4.- Electricidad , gas , agua .

5.- Construcciones.

6.- Comercio , restaurantes , hoteles.

7.- Transporte , almacenamiento , comunicaciones.

8.- Establecimientos financieros , bienes inmuebles , servicios prestados a las empresas.

9.- Servicios sociales , servicios comunales , servicios personales.

10.- Actividad no bien especificadas.

Definición propia.

La economía es la ciencia que se ocupa del estudio del perfeccionamiento de la  organización social para satisfacer las necesidades de subsistencia y bienestar de la población , en conflicto con la escasez  de los bienes necesarios para la obtención de estos objetivos.
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 lo que nos falta

¿Qué es un bien?

Un bien es algo tangible que cubre una necesidad.

Bien libre:

Son aquellos que por existir en gran cantidad podemos satisfacer las necesidades sin limitación.

Ejemplo:

· La lluvia

· El aire

Bien económico:

Son aquellos que existen en una cantidad limitada y además un tiempo y un costo para producirlos.

Ejemplos:

· Un reloj.

· Un esfero

Clasificación de los bienes.

· Bienes Consumo: Son o satisfacen las necesidades en forma , directa e          

E indirecta.

Por su destino

· Bienes de Capital : Generan renta u otros bienes de inversión.   

· Bienes durables: Esta satisfacen las necesidades por un período largo de 

Tiempo . Ejemplo: Electrodomésticos , zapatos.

Por su duración

· Bienes no durables : Estos satisfacen las necesidades por un periodo 

· Corto de tiempo. Ejemplo la ropa.
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La Economía Positiva



- Teoría de precios

Macroecomía
-Teoría de la producción



-Teoría de la distribución.



-Economía de bienestar.



-Teoría de la ocupación ( ciclo económico)

Macroeconomía



-Teoría del crecimiento y el desarrollo.

Microeconomía:

Se encarga del estudio individual del productor y del consumidor con el objeto de analizar el funcionamiento del sistema económico.

Los problemas de la economía real puede ser abordados desde el punto de vista . El análisis del comportamiento individual del consumidor o de la unidad de producción ( empresa) , que recibe el nombre de microeconomía , y utiliza como variable básica el valor  de la oferta y la demanda , los precios de los bienes y los costos de producción.

Macroeconomía

Se encarga del estudio agregativo y global de la economía y las condiciones del equilibrio del sistema económico.

Y el análisis que se realiza en forma agregada (conjunto de empresas y consumidores, sectores productivos, economía nacional), denominado macroeconomía y que maneja como variables básicas los flujos de renta de los distintos colectivos.

Factores de la producción

De manera tradicional

· tierra

· capital

· trabajo

De manera moderna

· tierra

· capital

· trabajo

· empresario

Hoy en día

· tierra

· capital

· trabajo

· empresario

· tecnología

Tierra

La tierra, tanto la cultivada como el suelo urbano edificable utilizado en el proceso productivo.

Es un concepto amplio que incluye todas las características del terreno, las riquezas del subsuelo (agua, minerales), las condiciones climáticas, etc.

Trabajo

El trabajo hace referencia a las capacidades físicas e intelectuales de las personas que intervienen en el proceso de producción y que constituyen los recursos humanos.

La actuación del factor trabajo está determinada por un nivel tecnológico existente, que a su vez el resultado de un trabajo acumulado con anterioridad.

Capital

El capital esta integrado por el conjunto de edificaciones, instalaciones, equipos industriales, maquinaria, etc., utilidades en la actividad productiva. A diferencia de la tierra, que es un recurso existente y que viene dando por la naturaleza, el capital, a su vez, tiene que ser obtenido a través de un proceso de producción.

A la asignación de recursos para obtener bienes de capital de la denominada inversión. Así, los bienes de capital están destinados, en sus condición de bienes intermedios, a la obtención de otros bienes.

Cuando se habla de capital real, se hace referencia a instalaciones, maquinarias y otros bienes tangibles destinados a la producción.

Los activos financieros destinados a la adquisición de capital real reciben el nombre de capital financiero.
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Empresario

El empresario tiene como una de sus funciones principales la de asumir el riesgo como por el principio de delegación de autoridad y responsabilidad y esta no puede delegarse, aunque el no podrá encargarse de los detalles técnicos concretos por falta de especialización y tiempo, sigue siendo el responsable fundamental y moral y administrativamente, de la adopción dse las medidas y políticas necesarias.

El empresario, para producir un bien o un servicio necesita de la combinación de los factores de producción tierra, capital, trabajo y tecnología.

Costo de Oportunidad

Aquello a lo que se debe renunciar para obtener una cosa

Fronteras de Producción

Hemos analizado el hecho económico básico: la limitación de los recursos totales capaces de producir diferentes mercancías obliga a la sociedad a elegir entre bienes relativamente escasos.

Consideremos una economía que sólo tiene una determinado población, una determinada cantidad de conocimientos técnicos; una determinada cantidad de fabricas y herramientas y una determinada cantidad de tierra, energía hidráulica y recursos naturales.

Diferentes posibilidades de producción.
	Posibilidades
	Mantequilla 

(millones de libras)
	Cañones

 (miles)

	A
	0
	15

	B
	1
	14

	C
	2
	12

	D
	3
	9

	E
	4
	5

	F
	5
	0


La Ley de los Rendimientos Decrecientes

La frontera de posibilidades de producción se puede ilustrar una de las relaciones económicas más famosas: la ley de rendimientos decrecientes.

Esta ley no establece la relación entre los bienes sino entre un factor de producción y el bien a cuya producción contribuye.

Más concretamente, la ley de los rendimientos decrecientes se refiere a la cantidad cada vez menor de producto adicional que obtenemos cuando añadimos sucesivamente unidades adicionales igual de un factor variable (como el trabajo) a una cantidad fija de algún otro factor (como la tierra).

	Unidades de Trabajo

 (años – personas)
	Producción total

(quintales)
	Aumento de la producción obtenida por cada unidad adicional de trabajo (quintales por años-personas)

	0
	
	

	1
	1000
	1000

	2
	2000
	1000

	3
	2800
	800

	4
	3400
	600

	5
	3200
	2000


Consumo    (     ley de la utilidad decreciente

Producción   (    de la productividad decreciente

Cuando un factor fijo de la producción se le añade uno o más factores variables aumenta la producción total pero disminuye la producción por unidad.

EL MERCADO

Un sitio donde van los productores y consumidores en el mercado existe oferta y demanda por medio de esto se establece los precios.
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La empresa es la que obtiene y alquila los factores de la producción y los cambia para obtener bienes y servicios para satisfacer las necesidades.

Clases de mercado

· Mercados libres

· Mercados totalmente controlados

· Mercados parcialmente controlados

Mercados Libres

En donde los ofertantes y los demandantes donde los consumidores y productores tienen libertad de qué producir, cuándo producir, para quién producir y como producir.

Se hace referencia a un sistema económico en el que la determinación de los precios se realiza por la confluencia de la oferta y la demanda; además se refiere al hecho de que los precios son libres y no están tasados de antemano por un órgano de planificación o autoridad gubernativa.

Mercado totalmente controlados

Es el Estado o Gobierno quien decide, cuando producir, qué producir, cómo producir y para quién producir.

Mercado parcialmente controlados

El Estado es el que vigila parcialmente la producción.

Competencia perfecta

La condición fundamentalmente es que son miles de consumidores y miles de productores en donde un solo consumidor no puede afectar al mercado.

Se define como mercado de competencia perfecta o pura aquel en el que se producen las siguientes circunstancias.

· Existen muchos compradores y vendedores ( se dice que el mercado está automatizado)

· Los precios se forman libremente sin presiones o interferencias a esta libertad de intercambio de bienes y servicios por dinero.

· Existe obvia libertad de entrada y salida.

· Los productos son homogéneos y existe información o transparencia sobre los precios.

Resulta obvio que la situación de competencia perfecta no suele darse en la realidad, ya que los productos varían de un fabricante a otro, no suele haber transparencia informativa y, a la vez, existe desigualdad en el poder económico de vendedores y compradores.

Competencia imperfecta

Su principal representante es el monopolio

Cuando existe alguna alteración de estas reglas se habla de competencia perfecta.

La alteración más corriente deriva del número de compradores y vendedores que confluyen en el mercado.

Las situaciones de competencia imperfecta que suelen darse son las siguientes

Monopolio
Es un solo oferente que domina el mercado de un solo producto, bien o servicio.

Un solo vendedor y muchos compradores

Oligopolio

Pocas empresas dominan el mercado

Pocos vendedores y numerosos compradores

Duopolio

Dos empresas dominan el mercado.

LA DEMANDA

Se llama cantidad demandada de un bien a la cantidad de ese bien que las unidades de consumo (familias) desean comprar

La demanda es igual comprar y no es otra cosa que la cantidad de bienes que pueden ser consumidos en el mercado por la economía familiar de los compradores y está en función directa a su capacidad de compra y al nivel de ingresos que dispone la economía familiar si se incrementa el precio de un producto automáticamente disminuye su demanda y el consumidor procura sustituir su consumo con otro bien cuyo precio sea mas conveniente y tenga condiciones similares en la satisfacción de sus necesidades.

VARIABLES DETERMINANTES DE LA DEMANDA

1.-DEMANDA INDIVIDUAL : Es aquello que como persona piensa razona para demandar bienes y servicios.

DETERMINANTES :
1) Precio del bien o servicio.

2) Precio de los otros bienes.

3) Ingreso de las personas.

4) Gastos y preferencias de las personas.

2.- DEMANDA DE MERCADO : Es la sumatoria de las demandas individuales .

DETERMINATES :

1) Precio del bien .

2) Precios de los otros bienes.

3) Ingresos de las personas.

4) Gastos y preferencias de las personas.

5) Tamaño de la población.

6) Distribución de la renta. 

1.1 LA DEMANDA INDIVIDUAL EN FUNCIÓN DEL PRECIO

En la mayor parte de los casos que mientras mas alto es el precio de los bienes ; menor será la cantidad de demanda y mientras menor será la cantidad de demanda y mientras menor sea el precio de los bienes mayor será la demanda . Esto se ilustra a través de la tabla de la demanda que es una relación entre precio y cantidad demandada.

TABLA DE DEMANDA DE PAPAS 

	Q
	P

	14
	20

	12,6
	40

	7,5
	60

	5,5
	80

	3,5
	100

	2,5
	120
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La curva de demanda de un bien muestra la relación entre el precio de ese bien y la cantidad que la familia desea comprar se representa bajo el supuesto de que los precios de los demás bienes los ingresos del consumidor y los gustos y preferencias del consumidor permanece constante y su pendiente negativo indica que cuando menor sea el precio del bien mayor será la cantidad de las familias que están dispuestas a comprar.
2.1 LA DEMANDA DE MERCADO ENFUNCIÓN DE LOS OTROS BIENES

El cambio de los precios de los demás bienes pueden producir :

1) El aumento de la demanda los precios de un bien material.

2) Una  disminución de la demanda de un bien material.

3) Permanezca inalterada la demanda del bien material.

BIENES COMPLEMENTARIOS .- Son aquellos que tienden a consumirse en forma conjunta con otro bien para que sea utilizable :

Ejemplos : El automóvil.


       La gasolina.

BIENES SUSTITUTIVOS .- Son aquellos que cuyo consumo tiende a ser excluyente.

Ejemplo : Transporte aéreo , terrestre , bus particular.

Cuando el precio de un bien (X) desciende ; este provoca el aumento de la demanda de otro bien (Z) decimos que los dos bienes (X y Z) son complementarios.

Cuando en el precio de un bien A produce una disminución en la demanda de otro B decimos que dos bienes A y B son sustitutivos entre si .

Ejemplo : Si baja el precio de la mayoría y esto conduce a que se demanda menos mantequilla los dos bienes son sustituidos entre sí .

LA DEMANDA EN FUNCIÓN DEL INGRESO

El aumento del ingreso del consumidor normalmente produce un aumento de la demanda pero la acompañado a un cambio en la estructura de la demanda.

BIENES NORMAL

Son aquellos cuya demanda aumenta por que aumenta el ingreso del consumidor.

BIENES INFERIORES

Son aquellos cuya demanda disminuye cuando aumentado el ingreso del consumidor.

DEMANDA EN FUNCIÓN DEL GASTO Y PREFERENCIAS DEL CONSUMIDOR

Es una variable de orden psicológico que es difícil de cuantificar que  ha tomado importancia en el análisis de la demanda porque se ha tomado técnicas para modificarlo.

OFERTA

La función oferta entendiéndose como la venta en el mercado no es otra cosa sino la capacidad que tiene los productores y vendedores de entregar al mercado bienes y servicios los cuales tienen una relación directa entre el precio de un bien y su cantidad de oferta por lo tanto si se incrementa el precio se incrementa la cantidad ofertada y el contrario si se produce una disminución o caída de precios se tiene un decrecimiento de la  cantidad ofertada.

DETERMINATES DE LA OFERTA

1) Precio del bien.

2) Precio de otros bienes

3) Costo de los factores de la producción .

4) Tecnología , invención  , innovación

5) Preferencias o gustos del consumidor.

TABLA DE LA OFERTA

	Q
	P

	5
	20

	45
	40

	77,5
	60

	100
	80

	115
	100

	122,5
	120
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OFERTA DE MERCADO

Cantidad total que los vendedores quieren y pueden vender de un bien a distintos niveles de precios en un determinado período de tiempo.

LEY DE LA OFERTA

La cantidad ofrecida de un bien en un determinado período de tiempo.

LA CURVA DE OFERTA DE MERCADO

La curva de oferta de mercado indica las intenciones conjuntas de ventas de todos los agentes que participan en el mercado.  

LA OFERTA DEL MERCADO

Es una expresión de las intenciones de los vendedores de su capacidad y disposiciones a vender , no de las ventas reales.

MOVIMIENTO Y DESPLAZAMIENTO DE LA CUVA DE LA OFERTA

MOVIMIENTO

Es el cambio causado por el determinante ( precio del bien) a mayor precio , mayor cantidad ofertada .
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DESPLAZAMIENTO

Cuando la curva es desplazada a la derecha o izquierda tiene relación con los otros factores o determinantes de la producción.
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TEORIA ELEMENTAL DEL PRECIO
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Existe un solo punto de equilibrio los demás puntos son de equilibrio.

El tramo entre la curva de la oferta y la curva de demanda se la denomina exceso de oferta.

A mayor  precio  , menor  demanda y a menor precio  , la demanda aumenta.

El exceso de oferta tiende hasta establecer un equilibrio cuando el precio es alto existe un exceso de demanda.

Cuando la oferta  y la demanda tiene un cruce en un punto determinante se le denomina punto de equilibrio.

MOVIMIENTO Y DESPLAZAMIENTO DE DEMANDA Y OFERTA
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Cuando mantiene la curva de oferta  , la curva de demanda se desplaza hacia la derecha de los determinantes excepto por el precio del bien .

El resultado se establece un nuevo punto de equilibrio.
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Cuando manteniendo constante la curva de oferta  , la curva de demanda se desplaza hacia la izquierda por cualquiera de los determinantes excepto por el precio del bien .

Se establece un nuevo punto de equilibrio las cantidades y el precio disminuyen.
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Cuando manteniendo constante la curva  de demanda la curva  de oferta se desplaza hacia la izquierda por cualquiera de los determinantes excepto  el precio  del bien  los precios suben y las cantidades bajan.

ELASTICIDADES

Las elasticidades es un coeficiente que nos permite medir el grado de variación de las cantidades ofertadas o demandadas frente  aun porcentaje de variación de los precios.
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CLASES DE ELASTICIDADES

Elasticidad elástica

Elasticidad unitaria

Elasticidad inelástica

Elasticidad perfectamente elástica

Elasticidad relativamente elástica

Elasticidad relativamente inelástica

Elasticidad perfectamente inelástica

Elasticidad nula

ELASTICIDAD ELÁSTICA

 Si E>1

Los consumidores son muy sensibles a cambios en el precio.
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ELASTICIDAD UNITARIA

Si  E = 1

ELASTICIDAD INELÁSTICA

Si E < 1

Los consumidores son sensibles a cambios en el precio.
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ELASTICIDAD PERFECTAMENTE ELÁSTICA

Una curva de demanda horizontal perfectamente elástica . E tiende  al infinito.
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ELASTICIDAD PERFECTAMENTE INELASTICA

Una curva de demanda vertical es perfectamente inelástica  E = 0

E=
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ELASTICIDAD UNITARIA
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EJERCICIO

Un comerciante tiene su negocio de radios y cada uno vende  a $ 50.00 y la demanda es de 10000 si se aumenta el precio a 55 el efecto en la  cantidad demandada es menos de 800 radios

Calcular la elasticidad e indicar  que clase de elasticidad es :

1) 10.000   50

2)      800    55

10.000

100


50
100

     800

   X   = 8 //

 5
   X  = 10 //

10.000 = 200

       50

10.000  -  800 = 
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LOS BENEFICIOS

Son  la diferencia  entre  ingresos y costos debemos ahora describir la forma de calcular.

Con el fin determinar el Costo de Producción de una  entrada y salida hemos  de poder asignar un valor  cada una de las entradas utilizadas.

El concepto de Costo implica  la idea de sacrificio si algo es costosos comprendemos que debe darse alguna otra cosa a cambio para adquirir la medición de los costos que significa contar estos sacrificios.

El Costo de Producción : Se suele referir al costo de los factores de las mercancías que está muy cerca del concepto de costo de los recursos puede definirse como el valor de los factores utilizados en la producción de una cantidad  dada de la mercancía.

Cuando se mide  los costos de producción bienes  y servicios una forma natural  de empezar para comprar los insumos necesarios para realizar el proceso de producción.

Las empresas comerciales contratan a contadores para hacer esto y examinando  los registros que llevan podemos obtener cifras de desembolsos totales por salarios  sueldos materiales  ,primas de seguros , costo de transporte y otros conceptos tomados en su conjunto  ,tales  desembolsos por insumos productivos adquiridos constituyen lo que se llama costo implícitos de producción  .

Además de los costos explícitos hay otros costos de producción que  los contadores de empresas comerciales normalmente no incluyen en sus cálculos pero que son importantes en la teoría económica estos son costos implícitos de producción .

Se deben  al hecho de que las empresas comerciales típicamente posee mucho de los insumos producidos que usan.

Cuando una empresa ocupa un edificio o usa maquinaria que posee o cuando  el propietario de un pequeño negocio trabaja junto con sus empleados no se hacen pagos implícitos .

Pero esto  no significa que no se incurra en costos en el de costo implícitos el sacrificio consiste en desprenderse en un ingreso pecuniario potencial que podría haber sido ganado.

Si se hubiera alquilado  el edificio o la maquinaria a otra empresa  , si el propietario del negocio pequeño hubiera percibido un salario trabajando para otra compañía el ingreso que podría haber ganado si se hubiera arrendado a otros usuarios el activo propiedad de la empresa proporciona a los economistas una medida de los costos de producción implícitos.

La suma de los costos explícitos y los costos implícitos obtenemos lo que se llama costo total de producción.

El costo de oportunidad de producción una unidad de algún bien se define como la cantidad de otros bienes cuya producción se debe perder para producir una unidad de haciéndose el calculo desde el punto de vista de la economía como un todo la empresa que maximiza sus beneficios valora sus entradas de los factores de producción de acuerdo con el principio del costo de oportunidad.

El costo utilización de las entradas de forma determinada es medido por el valor que podría haber sido producido si las entradas o insumos hubieran sido utilizados de modos  alternativos.

El costo de los Factores de propiedad.

El caso de los factores de producción. 

La empresa ni compra  , ni alquila para su uso corriente debe ser establecido pero como nadie efectúe.

Tales costos se llaman costos Imputables.

El costo del dinero

Una empresa que toma de préstamo dinero en el mercado abierto paga el interés corriente pero que sucede cuando la empresa utiliza su propio dinero.

El costo de cualquier insumo es lo que la empresa debe dar a cambio  de obtener la utilización de éste insumo.

El costo de los factores alquilados y comprados

El costo de los factores de propiedad

El tipo de interés del mercado proporciona  el mínimo costo de imputar para el dinero de la empresa

El costo de utilización de los insumos  de forma determinada es medida  el valor que podría haber sido producido si los insumos hubieran sido utilizados de modo alternativo.
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