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Impacto del tratado de libre comercio de america del norte  en la industria maquiladora de exportación  hacia el año 2000
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1. Introduccion





La industria maquiladora tiene sus inicios a mediados de la década de los años setenta, bajo la promoción del Programa de Industrialización de la Frontera Norte, con el fin de proporcionar las condiciones necesarias para la creación de empresas maquiladoras en esa región del país. No obstante que en sus inicios el programa de industrialización apoyaba la creación de empresas en la frontera norte, actualmente es posible establecer este tipo de plantas de cualquier parte del país, promoviéndose principalmente en zonas de alta concentración de mano de obra.





Es importante señalar que dada su naturaleza, la industria maquiladora requiere de las materias primas y otros insumos requeridos en el proceso productivo, todo esto cuenta con una autorización de permanencia en el país por un tiempo determinado (un año como máximo, importación temporal). En el caso de la maquinaria, el equipo y herramientas, estas pueden permanecer en el país durante el período de vigencia de los programas autorizados por la Secretaria de Comercio y Fomento Industrial (SECOFI). 


 


El presente trabajo es el resultado de dos meses de investigación acerca del futuro de la industria maquiladora de exportación (IME) dentro del contexto del Tratado de Libre Comercio (TLC) entre México, Estados Unidos y Canadá. Por lo anterior, el trabajo se organiza en las siguientes partes: en la primera discutimos el tema de una manera amplia; en la segunda parte el objetivo de la investigación, en la tercera parte hacemos el planteamiento de la hipótesis, en la cuarta parte mencionamos el marco teórico y conceptual, en la quinta parte, se da cuenta de los datos estadísticos recabados con los que realizamos un análisis e interpretación de los mismos, en la sexta parte identificamos los problemas que han surgido antes y después de la firma del TLCAN y en la séptima parte se enumeran algunas de las  recomendaciones. 





2. Discusión del tema





México esta cambiando a una velocidad sin precedentes. Los mexicanos hemos reconocido que no es posible rezagarnos al respecto a lo que ocurre en el resto del mundo y, y por ello, estamos tratando de transformar nuestra economía, buscando resolver los problemas ancestrales del país y alcanzar, de una vez por todas, el desarrollo. El cambio que México ha venido realizando en él ultimo lustro se ha dado por que se han eliminando toda clase de berrearas al comercio, a la inversión y a las importaciones. En cierto sentido, el TLC no es mas que un paso adicional en la misma dirección y con el propósito de garantizar el acceso de productos mexicanos al mercado estadounidense y el canadiense. Pero sus implicaciones son más importantes que eso.





El Tratado de Libre Comercio de América del Norte (TLCAN) elimina barreras al comercio de bienes, servicios y capitales, excepto para los directivos y especialistas de las empresas. Sin embargo, la desregulación arancelaria no es absoluta: para algunos bienes se establecen reglas de origen en varios niveles, aunque la mayoría la desgravación fue inmediata y en unos cuantos plazos van de 5 a 15 años. Además hay reglas especiales para textiles, automotores, energía petroquímica básica, agricultura, transporte, telecomunicaciones y servicios financieros. Un segundo rubro importante del TLCAN es que la inversión de capital de los países firmantes recibe trato nacional y de nación mas favorecida; no se le imponen requisitos de exportación o de asociación con capital nacional, y a el se le pueden adjudicar compras gubernamentales. El tercer rubro concierne a la protección de la propiedad intelectual.





No es fácil apreciar los efectos del TLCAN en la maquiladora de exportación si se toma en cuenta que entró en vigor el 1 de enero de 1994 y que en diciembre de ese año se desató una grave recesión que dificulta aislar el efecto de otras variables económicas y políticas. Sin embargo, en el primer año de vigencia él PIB, el consumo total y la formación bruta de capital crecieron con relación a 1993. Cabe señalar que desde finales de los años ochenta la economía mexicana ha tenido comportamientos cíclicos de muy corta duración (dos años) y en esa medida el crecimiento de 1994 de 4.5% no resulta notable, pues en 1990 fue de 5.1%. Además, aunque el producto y la formación bruta de capital aumentaron, en 1994 se presentó un déficit en la cuenta corriente solo disminuyó un poco con la brusca devaluación  de diciembre de 1994. Este déficit fue provocado por desequilibrios de la balanza comercial y de servicios, en particular por la importación de insumos para la industria.  





3. Objetivos del estudio


Con relación a lo anterior, nuestros objetivos principales son:





Identificar el escenario que se dará a partir del año 2000 en la IME  





Proporcionar elementos de juicio que permitan establecer medidas para corregir posibles desequilibrios.





Lograr la comprobación de la hipótesis formulada al respecto.





Ofrecer información para contribuir a la investigación sistemática de la Industria Maquiladora de Exportación en México dentro del contexto del TLCAN. 





4. Metodología





Se considera la aplicación de la metodología, es conveniente un formato de entrevista que permitia conocer la opinión de la incitativa privada y sector gubernamental, con el fin obtener información relevante para el desarrollo y objetivos de nuestro estudio.





Las personas entrevistadas fueron tres:





Por parte de la Inciativa privada 


C.P. Eduardo Ramírez, de la empresa PricesWaterHouseCoopers, S.C. Gerente de Precios de Transferencia.


C.P. Juana Gutiérrez, de la empresa PricesWaterHouseCoopers, S.C. Gerente del area de Impuestos. 





Por parte del sector gubernamental fue


Lic. Gerardo Saucedo, Encargado de la oficina de la Secretaría de Comercio y Fomento Industrial en Ciudad Juárez, Chihuahua, México.  





5. Marco teórico y conceptual de referencia





Los países realizan libre comercio básicamente por dos cuestiones, en primer lugar, los países comercian por que son diferentes entre sí. En segundo lugar, los países comercian para conseguir economías de escala de producción, �es decir, si cada país produce sólo un limitado número de bienes, puede producir cada uno de esos bienes a una escala mayor y de manera más eficiente que si intentara producir todo. En el mundo real, los patrones del comercio internacional reflejan la interacción de estos dos motivos. La base de este análisis o el concepto esencial es la de la ventaja comparativa�, que se da como resultado de diferencias internacionales de productividad del trabajo.  





Cuando dos o más  países se especializan en la producción de diferentes bienes, estos  obtienen ganancias del comercio� de esta especialización,  que se da mediante dos vías alternativas, primero, es preciso pensar en el comercio cómo método indirecto de producción, es decir, cuando un país podría producir  un bien especifico de manera más eficiente, el comercio con otro país le permite “producir” otro bien mediante el intercambio y viceversa, de esta manera ambos países obtendrán ganancias.





Además se deben de realizar un análisis de cómo el comercio afecta las posibilidades de consumo de cada país, ya que si no existiera comercio entre países, el consumo sería igual que la producción, es decir todo lo que se produce se consume. Sin embargo, el comercio puede hacer que cada país consuma una combinación de bienes diferentes a los que produce, esto es, el comercio a diversificado las elecciones de los consumidores y, por lo tanto,  se debe de mejorar la situación económica de estos en cada país.





6. Tratado de libre comercio de América del norte





El objetivo fundamental del TLCAN es liberizar de manera gradual y coordinada el comercio de bienes y servicios, así como los movimientos de capital, para formar un área de libre comercio entre México, Estados Unidos y Canadá con los siguientes objetivos�:





Eliminar las barreras al comercio,


Promover las condiciones para una competencia justa,


Incrementar oportunidades de inversión


Proteger adecuadamente los derechos de propiedad intelectual,


Establecer procedimientos eficaces para la aplicación del Tratado y solucionar controversias,


Fomentar la cooperación trilateral, regional y multilateral.





Con la firma del Tratado se aseguró a los exportadores mexicanos un trato arancelario preferencial prácticamente inmediato para la mayoría de los productos que envían a Canadá y Estados Unidos. Así a partir del 1 de enero de 1994 quedaron libre de aranceles las exportaciones mexicanas como sigue:





Cuadro 1


Desgravación de aranceles de las exportaciones mexicanas.


Período�
1994�
1999�
2004�
2008�
Total�
�
Estados Unidos�
79.9�
12.5�
6.3�
1.3�
100�
�
Canadá�
78.3�
8.5�
13.2�
 �
100�
�
	Fuente: Bancomext





En la negociación se busco asegurar a la empresa mexicana  un período suficiente para que realice ajustes a su planta industrial. Con tal fin, se limita el acceso masivo de productos mediante plazos de desgravación graduales.





Por otro lado, en el TLCAN, se estableció un período de siete años durante el cual se otorga  a las empresas exportadoras el beneficio del acceso preferencial a los mercados del América del Norte y se mantienen inalterados los mecanismos de libre importación temporal de insumos y maquinarias para procesos productivos.





7. Planteamiento de la hipótesis





Existe un decreto que establece la normatividad para la operación y el control de la industria maquiladora de exportación se publicó en el Diario Oficial de la Federación el 1 de junio de 1998 y que se modificó el 13 de noviembre del mismo año y que entra en vigor a partir del 1 de Noviembre del 2000. La dependencia responsable de vigilar su cumplimiento es la Secretaría de Comercio y Fomento Industrial (SECOFI).





En el decreto define como operación de maquila el proceso industrial o de servicio destinado a transformar, elaborar o reparar mercancías de procedencia extranjera importadas temporalmente para su posterior exportación por las maquiladoras o empresas que se dediquen parcialmente a la exportación en los términos señalados en el propio ordenamiento. También se identifica como maquiladora a la empresa física o moral que cuente con un programa de operación de maquila.





Las empresas maquiladoras registradas hasta el año 2000, pueden aprovechar el beneficio de importar temporalmente todo lo que requieran –maquinaria, aparatos y equipos- para llevar a cabo su producción para exportar. El plazo de permanencia de las importaciones temporales será ilimitado, en tanto el registro de maquiladora se mantenga, sin embargo no podrán ser vendidos, transferidos o prestados puesto que el régimen temporal tiene un solo objetivo, un solo destino y para una sola empresa o persona que fueron registradas oportunamente.





No obstante pueden ser transferidos a otra maquiladora o vendidos si se cambia de régimen temporal a definitivo, en cuyo caso se podrá optar por pagar el impuesto determinado en la fecha de internación o aquel que se haya desgravado para la fecha del propio cambio de régimen. Para efectos aduanales podrán ser reducidos proporcionalmente a la depreciación del bien que haya autorizado mediante ley.





Bajo una reforma de la Ley Aduanera se les permite a las maquiladoras donar los equipos que se consideren obsoletos� y sin pagar los impuestos al comercio exterior siempre y cuando el destinatario de tal donación este autorizado para recibir donativos deducibles para efectos de la Ley del Impuesto sobre la Renta (ISR).





Es muy importante señalar que la importación temporal tiene como obligación, su retorno al extranjero una vez concluida su tarea por la que se introdujo en México. Bajo ninguna circunstancia puede ser destruido, regalado, donado o  desmantelado� sin antes haberse cambiado de régimen de importación temporal a definitiva. Este es uno de los problemas que enfrenta la maquiladora ya que, el equipo no utilizado es destruido, regalado, desmantelado,  y siendo así representa un delito fiscal. 





Dado lo anterior planteamos dos hipótesis:





 “Mientras mayor sea la desgravación de aranceles hacia los insumos, partes, componentes, maquinaria y equipo  temporales ......





Mayor será el número de establecimientos de la IME en México, por consiguiente mayor será el personal utilizado en este proceso y con ello un mayor valor agregado en la transformación, elaboración y ensamble de productos en México. 


Se incrementara en una proporción mayor la importación temporal de insumos, partes y componentes, maquinaria, equipo utilizados en este proceso.





Por otro lado 


“Mientras mayor sea la incertidumbre del país, en cuestiones de política económica, concretamente política monetaria y fiscal, la maquiladora tenderá a desaparecer”





8. Aplicación de entrevista





Para complementar nuestra investigación, tuvimos la oportunidad de entrevistar a 3 personas involucradas en la materia (2 del sector privado y 1 del sector publico). Básicamente fueron 4 preguntas que planteamos y que son como sigue:





Existe incertidumbre sobre el futuro de la IME en el contexto del TLC, ¿Cual sector considera usted que se vería beneficiado y cual él mas afectado, respecto a la desgravación de aranceles?





Nuestros entrevistados coincidieron que el TLCAN no fue planeado para afectar a un sector ( ya sea automotriz, electrónico, textil, etc.) en especificó. Si no que más bien el beneficio o perjuicio se va dar dependiendo del origen de los insumos, es decir, aquellas empresas que pretendan introducir a la zona del Tratado (México, EUA y Canadá) insumos o productos procedentes de un país no perteneciente al tratado, entonces se verán seriamente afectados, ya que tendrán que pagar altos aranceles, con  esto se pretende que las empresas no beneficiadas busquen proveedores nacionales, por otro lado los beneficiados serán los involucrados en el Tratado, o como le llaman países preferenciales.





¿ Cree usted que existen suficientes incentivos por el gobierno para fomentar la inversión y con ello el establecimiento más maquiladoras?





Encontramos opiniones divididas, el del sector público opina que si existen incentivos, ya que lo que se pretende con el TLC es fomentar la industria y para esto han brindado facilidades para que se expandan y generen empleos, ya  que los que ofrece la Industria nacional son inferiores a la demanda.





En opinión de los del sector privado, mencionan que efectivamente el gobierno por conducto de la Secretaria de Fomento Industrial (SECOFI) ha dedicado ha fomentar esta industria con el objetivo de generar empleos bien remunerados, sin embargo, existen otras dependencias como la Secretaria de Hacienda y Crédito Publico (SHCP) no ha sido capaz de entender que los inversionistas requieren de reglas claras para poder operar en México, ya que a la fecha han creado un esquema de “certidumbre fiscal”, al no poner en claro las reglas para el establecimiento permanente y la incrementar la carga impositiva vía Impuesto sobre la Renta (ISR) y en el Impuesto al activo desalientan la inversión y no solo eso ya que muchas industrias se esta trasladando a países como Honduras, Costa Rica, Argentina, Indonesia, Corea, etc. Que ofrecen tasas fiscales más competitivas que México y con mano de obra en algunos de los casos más barata.





¿Considera usted que México cuenta con el capital físico y humano para la instalación de mas empresas?





Con respecto al capital físico, los tres coincidieron que se están realizando grandes esfuerzos para crear la infraestructura que permita albergar mas industrias, sin embargo esto no significa que tengamos las condiciones excelentes pero si se han dado grandes avances en esa materia. Con relación al capital humano, definitivamente nos contestaron que uno de los principales objetivos de la industrialización eran la de crear empleos, ya que existía suficiente mano de obra para este tipo de empleo.





¿Cree usted que la IME tienda a desaparecer del país y se reubique en países en donde no existen acuerdos de libre comercio?





Los tres coincidieron que, realmente no consideran que vaya a desaparecer al menos mientras se respeten los acuerdos del tratado, lo que sí es un hecho debe existir una mejor política fiscal por parte del gobierno (SHCP) para atraer la inversión  y generar mayores beneficios para la economía del país.





9. Datos estadísticos, análisis e interpretación





Cuadro 2





TOTAL NACIONAL 1990 – 1998�
�
PRODUCTOS PROCESADOS �
�
�
�
�
�
�
�
�
 Período �
 No. de establecimientos          �
 Personal Ocupado  �
 Sueldos, salarios, prestaciones              �
 Insumos Importados  �
 Valor Agregado �
�
1990�
               1,703 �
            446,436 �
         5,106,776 �
       29,445,060 �
         9,918,504 �
�
1991�
               1,914 �
            467,352 �
         6,432,341 �
       36,911,382 �
       12,605,766 �
�
1992�
               2,075 �
            505,698 �
         8,172,667 �
       43,803,707 �
       14,936,125 �
�
1993�
               2,114 �
            542,074 �
         9,598,665 �
       55,028,796 �
       17,264,031 �
�
1994�
               2,085 �
            583,044 �
       11,536,071 �
       69,250,372 �
       20,425,827 �
�
1995�
               2,130 �
            648,263 �
       16,231,279 �
     140,055,443 �
       33,182,509 �
�
1996�
               2,411 �
            753,708 �
       24,088,900 �
     217,054,273 �
       49,638,234 �
�
1997�
               2,717 �
            898,786 �
       34,883,936 �
     278,143,294 �
       70,086,751 �
�
1998�
               2,983 �
         1,008,031 �
       47,162,575 �
     348,347,388 �
       96,703,531 �
�
	Fuente: Estadísticas económicas. INEGI, febrero del 1999.


Para nuestro análisis es necesario hacer un corte en el tiempo para poder observar los comportamientos de los diferentes sectores antes y después de la operación del TLCAN, es decir, un primer período sería de 1990 al 1993 y un segundo período que comprendería de 1994 al 1998. 





Con base a los datos estadísticos podemos observar que en la tabla del total nacional de productos procesados con respecto del análisis del número de establecimientos de 1990 a 1993 de 1,703 se pasa 2,114 establecimientos y que representa un incremento del 19% aproximadamente (año base 1990) por otro lado de 1994 a 1998 de 2,085 se pasa a 2,983 establecimientos y que representan un 30% aproximadamente (año base 1994). De un período a otro se da un incremento del 43% aproximadamente (año base 1990), por lo que efectivamente existe un incremento de la Industria Maquiladora de Exportación en nuestro país.. 


�GRAFICA I





En lo que respecta al análisis del personal ocupado, observamos que de 446,436 se pasa a 542,074 personas (de1990 a 1993 respectivamente) se da un incremento del 17% (año base 1990) y de 583,044 a 1,008,031 personas (de 1994 a 1998 respectivamente) que representa un 42% de incremento (año base1994), comparando ambos períodos tenemos que existe un incremento del 56% aproximadamente (año base 1990). Por lo que podemos decir que se cumple con un objetivo del tratado que es la creación de empleo.





�GRAFICA II





En lo que respecta al análisis del valor agregado, observamos que de 9,918,504 se pasa a 17,264,031 miles de pesos (de1990 a 1993 respectivamente) se da un incremento del 43% aproximadamente (año base 1990) y de 20,425,827 se pasa a 96,703,531 miles de pesos (de 1994 a 1998 respectivamente) que representa un 79% de incrementó (año base1994), comparando ambos períodos tenemos que existe un incremento del 90% aproximadamente (año base 1990). Por lo que podemos decir que se cumple con uno de los objetivos de las maquiladoras, incrementar un mayor valor agregado al proceso.
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Cuadro 3


TOTAL NACIONAL 1990 – 1998�
�
MATERIAS PRIMAS, ENVASES Y EMPAQUES CONSUMIDOS�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
 Período �
 Total �
 Participción % �
 Importación �
 Participción % �
 Nacionales �
 Participción % �
�
1990�
          29,958.6 �
                 100 �
          29,445.1 �
                98.3 �
              513.5 �
                     2 �
�
1991�
          37,583.3 �
                 100 �
          36,911.4 �
                98.2 �
              671.9 �
                  1.8 �
�
1992�
          44,634.3 �
                 100 �
          43,803.7 �
                98.1 �
              830.6 �
                  1.9 �
�
1993�
          56,000.0 �
                 100 �
          55,028.8 �
                98.2 �
              971.2 �
                  1.8 �
�
1994�
          70,289.8 �
                 100 �
          69,250.4 �
                98.5 �
            1,039.4 �
                  1.5 �
�
1995�
        142,437.2 �
                 100 �
        140,055.4 �
                98.3 �
            2,381.8 �
                  1.7 �
�
1996�
        221,500.0 �
                 100 �
        217,054.3 �
                98.0 �
            4,445.7 �
                  2.0 �
�
1997�
        284,657.7 �
                 100 �
        278,143.3 �
                97.7 �
            6,514.4 �
                  2.3 �
�
1998�
        358,002.0 �
                 100 �
        348,347.4 �
                97.2 �
            9,654.6 �
                  2.8 �
�
Fuente: Estadísticas Económicas. INEGI, febrero de 1999





�En lo que respecta al análisis de las materias primas, envases y empaques consumidos (insumos importados), observamos que de 29,445.10 pasaron  a 55,028.8 millones de pesos (de1990 a 1993 respectivamente) se da un incremento del 46% aproximadamente (año base 1990) y de 69,250.4 se pasa a 348,347.4 millones de pesos (de 1994 a 1998 respectivamente) que representa un 80% de incremento (año base1994), comparando ambos períodos tenemos que existe un incremento del 91% aproximadamente (año base 1990). Por lo que podemos decir que se da una excesiva importación de insumos esto debido a la gran desgravación de aranceles que se están dando con el tratado.


GRAFICA IV


En lo que respecta al análisis de las materias primas, envases y empaques consumidos (insumos nacionales), observamos que de 513.5 pasaron  a 971.2 millones de pesos (de1990 a 1993 respectivamente) se da un incremento del 47% aproximadamente (año base 1990) y de 1,039.4 se pasa a 9,654.6 millones de pesos (de 1994 a 1998 respectivamente) que representa un 89% de incremento (año base1994), comparando ambos períodos tenemos que existe un incremento del 95% aproximadamente (año base 1990). Observamos que existe un incremento de insumos nacionales con la firma del tratado.





10. Problemas identificados





Con base al análisis anterior podemos identificar varios problemas:





Si bien es cierto que antes del Tratado de Libre Comercio la industria maquiladora mostraba una tendencia creciente  y que con la puesta en marcha su operación se incremento en una buena cantidad, es importante señalar que este incremento no representa desde nuestro punto de vista, un avance significativo en la inversión de este tipo de industrias, ya que la mayoría de ellas es origen de los países involucrados en el tratado, y por lo tanto existe una ineficiente industria mexicana. 





Como es de esperarse la inversión se ha incrementando bajo la firma del TLC y con ello nuevas empresas se han establecido en México generando un gran numero de empleos cumpliendo uno de los objetivos por los cuales el gobierno buscó el tratado, sin embargo, el tratado no cumple con uno de los objetivos de política económica y que es el de generar una mejor y mayor nivel de bienestar para su población, dado que esta mayor inversión se da bajo el esquema de salarios rígidos para que se pueda dar.





Existe una exacerbada importación de insumos por lo que representa una desventaja para la economía del país ya que provoca grandes desequilibrios en la balanza de pagos, además que perjudica a las empresas nacionales y sobre todo a los proveedores mexicanos. Por otro lado la industria provee un dinamismo impresionante en las exportaciones, no significa con esto que, seamos competitivos en la exportación, recordemos que las empresas no pueden vender los productos en el país, ya que están bajo el régimen de establecimientos permanentes.





Debido a la gran importación de insumos que se ha manifestado podemos identificar dos cosas , primero, los costos de los insumos nacionales son demasiados altos lo que quita la posibilidad de proveer a la maquiladora y segundo, son pocos los proveedores que cuentan con las normas de calidad que exigen las industrias para  proveerlas. Cabe hacer mención que existe un “tiempo de maduración” que se da en el marco del TLC para los proveedores nacionales y que a partir del año 2001 todas las importaciones temporales pagaran impuestos. (solo quedaran exentos exclusivamente los países que firmaron el tratado  








11. Conclusión


Estamos completamente convencidos que la Industria Maquiladora de Exportación se ha incrementado sustancialmente bajo el Tratado de Libre Comercio y que de acuerdo a la tendencia que se ha estado manifestando seguirá extendiéndose el modelo maquilador a lo largo y ancho del país, además, la maquiladora ha sido una industria dinámica orientada a la exportación  -especialmente con los Estados Unidos y en menor proporción hacia Canadá- y que es una de las actividades económicas que ha permitido al país un “crecimiento económico” considerable en estos últimos 2 años es importante señalar que:





Renegociar el tratado “ya que se debió abrir ventana por ventana y no toda puerta de la economía” a la inversión apostándole a un solo sector específicamente al automotor que sea el que dinamice  el sector exportador, ya que no podrá compensar por mucho tiempo la caída del mercado nacional.





Agilizar los tramites aduanales y fiscales para que las empresas nacionales puedan exportar ya que los gastos administrativos en que incurren son demasiado altos, por lo quita la posibilidad  de exportación a los productos mexicanos.





Capacitar e impulsar a los proveedores mexicanos para que puedan competir con eficiencia y así reducir las importaciones de insumos provenientes del extranjero.





México cuenta con otras ventajas comparativas -no solo la mano de obra-, y que son ventajas absolutas en recursos naturales y que no estamos aprovechando. Hay que impulsar programas para fomentar la inversión hacia ese sector. 





De acuerdo a lo anterior decimos que nuestras hipótesis resultaron afirmativas, ya que, primeramente se ha incrementado los establecimientos y todo lo que requiere para su funcionamiento como personal, insumos importados, valor agregado, etc y, segundo cuando la economia se ha visto inmersa en problemas como los conflictos que sucitaron en el año de 1994, y el terrorismo fiscal de la S.H.C.P. a partir del T.L.C. la maquiladora tuvo una “impresionante huida” . 
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FORMATO DE ENTREVISTA.





1.- Existe incertidumbre sobre el futuro de la IME en el contexto del TLC, ¿Cual sector considera usted que se vería beneficiado y cual él mas afectado, respecto a la desgravación de aranceles?





2.- ¿ Cree usted que existen suficientes incentivos por el gobierno para fomentar la inversión y con ello el establecimiento más maquiladoras?





3.- ¿Considera usted que México cuenta con el capital Físico y Humano para la instalación de mas empresas?





4.-¿Cree usted que la IME tienda a desaparecer del país y se reubique en países en donde no existen acuerdos de libre comercio?





Trabajo enviado por:


Omar Martínez Jiménez�seraspro@yahoo.com�Taller de Investigación Económica en la Universidad Autónoma de Ciudad Juárez.�Estudiante de Economía








� Las economías de escala es una acción de producir a costos medios unitarios mínimos.


� David Ricardo, The Principles of Political Economy and Traxation, primera edición, publicada en 1817.  Este modelo de la ventaja comparativa muestra como las diferencias entre los países dan origen al comercio. Los países exportan los bienes que su trabajo produce relativamente más eficiente e importando los bienes que su trabajo produce de forma relativamente menos eficiente, es decir, la producción de un país es determinado por la ventaja comparativa. 


� Las ganancias del comercio dependen de los precios relativos de los bienes que un país produce, para esto es necesario ver la oferta y demanda relativa de bienes. Asimismo el precio relativo de bienes implica también un salario relativo.


� BANCOMEXT, Revista GUIA BASICA DEL EXPORTADOR,  “Registros y apoyos gubernamentales para las exportaciones”. Cap 2.P.p. 9 –12.


   


� Mas de 3 años en nuestro país bajo el régimen de importación temporal


� Arte de quitarles partes para reparar otros equipos.
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