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INTRODUCCIÓN
La naturaleza, es la verdad objetiva e infinita en el espacio y el tiempo, se halla en incesante movimiento y cambio. La naturaleza inorgánica da origen a la naturaleza orgánica y esta prepara las condiciones biológicas necesarias para la aparición del hombre, pero el factor decisivo para la aparición del hombre es el trabajo, valiéndose de instrumentos y medios de trabajo creados por él, utiliza la sustancia y la energía de la naturaleza para producir los bienes materiales necesaria a la sociedad humana que han sido creados en el proceso de la producción social. De las relaciones de la sociedad con la naturaleza se manifiesta el carácter de las fuerzas productivas.

La complejidad de la economía, genera en el ser humano diferentes puntos de análisis microeconómicos y macroeconómicos; estudiando este último, el comportamiento de la economía como un todo, a través de variables o magnitudes.

La producción en el sistema económico, es uno de los indicadores más importantes, y para que pueda suceder, necesita de la inversión, definido como el gasto de bienes en capital, para generar otros bienes, que por consecuencia de su venta, darán una ganancia; puede ser bruta cuando se toma el valor de una cantidad invertida y neta cuando la inversión bruta le restamos la depreciación de los factores productivos.  

Las relaciones de producción, son los cimientos, la base real de cada sociedad determinada, que configuran en superestructuras jurídicas políticas y diversas formas de pensamiento social.

El discurrir real de la historia, depende de los hombres, de su actividad, de su iniciativa, del grado de organización y cohesión de las fuerzas progresistas. Al realizar sus proyectos creadores productivos, los hombres transforman la naturaleza y la sociedad, pero con ello se transforman a sí mismos. “La conciencia del hombre no solo refleja el mundo objetivo, sino que lo crea”.

La productividad y eficiencia en la producción, es siempre uno de los principales objetivos de toda empresa, por esa razón, buscará las alternativas con mayor rentabilidad.

Debido a la gran variedad de actividades económicas, estas se han clasificados en 3 grandes grupos, de acuerdo a los tipos de bienes que producen; primario, secundario y terciario.

Finalmente estos 3 grupos se relacionan por medio de una tabla, que muestra el valor de los productos intermedios, el valor y cantidad de bienes finales producidos por la economía y la renta que reciben los dueños de los factores productivos, llamado valor agregado. 

Los modos de producción, son la forma en que los hombres se organizan en una determinada época histórica para satisfacer sus propias necesidades. La corriente objetiva utiliza el método deductivo o sea de lo general se llega a explicar hechos y fenómenos particulares, se deducen definiciones lógicas que expliquen la realidad concreta; los hombres pueden y deben transformar la realidad concreta en beneficio de la sociedad. Se basa en la teoría objetiva del valor trabajo. La teoría económica solo es válida si sirve para explicar la realidad. 

Las fuerzas productivas, son el elemento determinante de la producción, el más revolucionario y móvil.

Las relaciones de producción, Constituyen un elemento más estable, esto hace que surja una contradicción entre las nuevas fuerzas productivas y las relaciones de producción caducas. Pero tarde o temprano han de ponerse en concordancia con el nivel de desarrollo de dichas fuerzas y su carácter. 

Las relaciones de producción son los cimientos, la base real de cada sociedad determinada que configuran en superestructuras jurídicas, políticas y diversas formas de pensamiento social. Las acciones de clases que con su actividad convierten en realidad las demandas en razón del desarrollo social.

LA INVERSIÓN

La inversión viene hacer el gasto en que realizan las familias, las empresas privadas, empresas estatales y el sector público, en bienes que transcurrido un tiempo, ya sea largo, mediano o corto, traerán como consecuencia un beneficio.

La inversión es valida, solo para la compra de bienes de capital, financieros o intermedios, por que estos después de atravesar un determinado proceso, serán bienes de consumo final. 

Es una variable, que por lo general, se toma en cuenta en base al futuro, debido a que el inversionista no constituirá una empresa, para vender en el mercado solo su primera producción y luego cerrar la empresa, el verdadero propósito, es una inversión constante en la empresa, para generar un beneficio por un largo periodo.

La inversión presenta muchas clasificaciones, ya que puede darse en variadas condiciones tales como: la procedencia del capital, en tipo de bienes en que se invierte, entre otras, a partir de eso puede ser: a largo plazo, a mediano plazo, a corto plazo, nacional, extranjera, publica, privada, etc.

Inversión bruta o real:

Es el gasto incurrido en bienes de capital. Estas son aquellas en que incurren los empresarios, para comenzar un nuevo negocio, para aumentar los insumos, mano de obra, mejorar las maquinarias y todos aquellos factores, que influyen en el volumen de producción, con el propósito de aumentarla o mejorarla, para obtener más beneficio.

Esta bruta o real puede ser:

1. Formación bruta de capital fijo: 

Es aquella inversión destinada a la compra de activos fijos, es decir, bienes de capital. Puede ser:

· Formación bruta de capital fijo importado: 

Es aquella realizada por capitales foráneos en el país. Puede ser:

Directa: esta representada por empresas, participaciones en empresas, activos fijos (bienes de capital), etc.

Indirecta: es aquel capital invertido en el mercado financiero, o sea, en bonos, títulos, acciones, Bolsas, etc.

· Formación bruta de capital fijo nacional:

Esta dada en el país por el sector público y privado.

Variación de existencias: 

Consiste en los incrementos o disminuciones en los inventarios de productos terminados de las empresas.

La formación bruta de capital fijo puede considerarse como la inversión en todo tipo de bienes de capital, a diferencia entre la variación de existencias que conceptualmente es una relación entre las ventas y los productos terminados, de acuerdo a otras definiciones también se puede considerar como la inversión en bienes de proceso o intermedios, es decir, los insumos.

INVERSIÓN NETA

Es la diferencia entre la inversión bruta y la depreciación de los bienes de capital. Ésta relaciona a la inversión bruta de un año o cierre de periodo determinado con el desgaste que sufrieron los bienes de capital en el proceso productivo de ese mismo periodo, para así calcular la cantidad de la inversión hecha en el país.

 

INVERSIÓN NACIONAL

Esta representada por el ahorro de las empresas, familias y sector público.

INVERSIÓN EN CAPITAL HUMANO

Es aquel representado por cursos de capacitación de trabajadores, en educación superior, etc.

INVERSIÓN FINANCIERA

Es aquel capital usado para la compra de bonos y acciones, títulos, entre otros.

La inversión es el elemento que inicia la actividad económica, ya que la mantiene, renueva e indirectamente genera la renta, a partir de esto se expresa: 

· La inversión

· La producción

· La renta

La relación de estas 3 variables, es muy estrecha, debido a que la inversión genera la empresas, que inicia la producción, que es proceso transformación o elaboración de bienes, ya sea intermediarios o finales, luego estos se venden, los ingresos obtenidos representaran la recuperación de la inversión, mas el beneficio o ganancia.

LA PRODUCCION

La meta principal de toda empresa es generar ganancias, por lo cual, siempre buscará aumentar su volumen o cantidad de producción; lo hace jugando con sus recursos (hombres, capital, maquinas, insumos, tiempo, etc.). 

La productividad es la relación entre la producción obtenida (bienes finales o intermedios o servicios) y los factores productivos usados (recursos humanos, insumos, etc.)

Si la producción es un indicador de crecimiento económico, se puede inferir que el valor de la productividad directa o indirectamente, puede ser indicador también de crecimiento económico, o del punto de vista microeconómico indicaría el crecimiento de la empresa, más puntualmente el nivel productivo de la misma. A través de este se refleja el funcionamiento del ente, ya que si su valor es bajo, refleja que no se esta usando la estrategia indicada o la supervisión de dicho proceso no esta funcionando, en cambio si es alta o aceptable, significa que se va en el camino correcto o dicha estrategia es la apropiada y efectiva.

La manera de incrementar la producción viene dada por la aplicación de técnicas y diferentes combinaciones de los factores productivos y administrativos más rentables.

La eficiencia se puede definir como: el logro de las metas mediante la elección de la alternativa de mayor rendimiento; también se puede interpretar como la elección de un camino a seguir, en este caso, seria el de la combinación de factores mas idónea.
    

LA EMPRESA Y LA PRODUCCIÓN

La empresa es la unión de recursos naturales, trabajo y capital para producir y poner en manos del público bajo la dirección del empresario que actúa bajo condiciones de riesgo, los bienes y servicios que se demanda, obteniendo un beneficio a cambio.

Las Perspectivas De La Producción

Hay varias maneras de definir la producción de bienes y servicios, pero nosotros lo haremos desde tres perspectivas:

· Perspectiva Económica :

La producción es un proceso cuya función es satisfacer las demandas de las familias mediante la elaboración de productos a partir de unos factores de producción empleado por las empresas.

· Perspectiva funcional-utilitaria:

Desde una perspectiva utilitaria la producción es un proceso que añade valor a las cosas, otorgándole mayor utilidad de la que antes tenía.

· Perspectiva técnica:

Consiste en combinar recursos productivos como la mano de obra, materias primas, la energía o la dirección técnica, poniendo en práctica una determinada tecnología con la finalidad de obtener un producto.

Las Posibilidades De Producción Empresarial

las posibilidades de producción depende de dos factores:

· Factores de producción disponibles:

Para producir han de combinarse una serie de elementos materiales, humanos y organizativos: Recursos naturales, trabajo, capital

· Tecnología Dada:

La tecnología consiste en un conjunto de procedimientos, equipos productivos y máquinas que, en un momento dado, combinan unos factores materiales, humanos y organizativos con el fin de producir un bien o un servicio

COSTOS DE PRODUCCIÓN

Los costos  de producción se pueden clasificar del siguiente modo:

1.  Costes fijos (Cf): Son aquellos que no varían si cambia la cantidad producida. 

2. Costes variables (Cv): Son aquellos proporcionales a la cantidad producida.

3. Costes totales (Vt):  Son la suma de los costes totales y variables

4. Costes marginales (Cma): es lo que aumente el ct cuando aumenta la producción en una unidad.

5. Costes medios (Cme):  son el coste por unidad de producto.

LA PRODUCCIÓN POR SECTORES TÉCNICOS

No es obra de suerte obtener un bien final o de consumo, mas bien es el resultado de un proceso productivo, que no es único, sino es complementados por otros. Las actividades económicas son muchísimas, se ajustan a las necesidades del hombre y poseen una variabilidad inmensa; y es le hecho en si de la economía, producir bienes y servicios para sobrevivir como seres humanos.

Dichas actividades son clasificadas en 3 grandes sectores:

1. Sector primario: 

Viene hacer con el que se inicia la actividad económica, básicamente se dedica a extraer, y en ocasiones elaborar las materias primas. Esta representado por la agricultura, la minería, pesca las actividades forestales, etc.

2. Sector secundario: 

Es el segundo paso o proceso productivo al que son sometidos los bienes finales del sector primario; se dedica a la transformación de dichos bienes, de convertirlos en algo útil para el ser humano, estas son las empresas manufactureras, la industria es decir, textiles, calzados, químicos, carpintería, electrodomésticos, automotriz, etc. 

3. Sector terciario: 

Es el ultimo paso, los bienes finales del sector secundario, requieren de una serie de servicios, para poder cumplir su fin, y surge varias preguntas ¿Dónde venderlos?, ¿Quién trasladara los productos esta allá? Y es de donde surge el transporte, el comercio y los servicios.

Cuando se analizan los conceptos anteriores se denota una interrelación entre los mismos, y que es producto final de un sector es el intermedio del otro sector, que se explica de la siguiente manera, el petróleo en su forma natural, no sirve como gasolina, al igual que el tronco de un árbol no sirve como lápiz, necesitan de un proceso que los haga útil. 

LA DISTRIBUCIÓN

Es necesario distribuir los bienes y servicios entre las distintas personas, la distribución es el complemento perfecto del consumo y de la producción de bienes y servicios.

Gran parte de las empresas que nos rodean no transforman sino que únicamente distribuyen lo que otros producen. La distribución permite que los bienes y servicios se encuentren en el momento y el lugar adecuados para ser adquiridos por los consumidores. 

Canales de distribución:

Se denomina canal de distribución a cualquiera de los medios utilizados para conseguir que los productos recorran el camino desde el producto al consumidor

1. Canal propio

La empresa productora llega directamente al consumidor sin intermediario.

2. Canal externo

Hay empresas intermediarias cuyos negocios es distribuir lo que otras producen.

En la distribución de un mismo producto puede intervenir más de una empresa distribuidora. La longitud del canal externo dependerá entonces del número de intermediarios que participen en la distribución:

a. Mayoristas: 

Estos no venden el producto al consumidor final, compran los productos a los productores, y los venden a otros intermediarios, la venta se hace al por mayor.

b. Minoristas:

Son los intermediarios que vende el producto a los consumidores en pequeñas cantidades se les llama vendedores al detalle.

Otras Formas de Distribución:

Franquicia:

Son establecimientos especializados para la distribución de un determinado producto, el franquiciador autoriza la venta de productos a una serie de minoristas, a los cuales instruye sobre la forma de venta y la filosofía de la marca, ofrece un local que cumple con los requisitos y se hace cargo de la publicidad local,  suministra el producto y se encarga de la publicidad nacional.

Teletienda: 

La publicidad se hace en la televisión, normalmente en franja nocturna, el pedido se hace por teléfono y se paga con tarjeta o contra reembolso.

Venta por ordenador:

La publicidad se hace por Internet y se paga mediante tarjeta o contra reembolso

Venta mediante máquinas expendedoras: 

Son muy utilizadas para la venta de refrescos.
CONCLUSIONES

· La inversión viene hacer el primer paso, para iniciar la producción, como también es  un agente que dinamiza todo el sistema económico.

· La productividad representara, la mejor combinación de factores productivos de una empresa, la cual escogerá la más rentable.

· Las actividades económicas están agrupadas de acuerdo a la función de sus bienes en sector primario, secundario y terciario.

· La productividad viene hacer la relación obtenida (bienes finales, intermedios o servicios) y los factores productivos usados (recursos humanos, insumos etc.)

Productividad = (producción obtenida / producción usada)

· En nuestro país, en los últimos años se esta notando la predominación de  actividades del sector primario

· Las empresas unen los recursos naturales, el trabajo y capital para producir y poner a las manos del público, bajo la dirección de los empresarios los cuales actúan bajo condiciones de riesgo, los bienes y servicios que se demanda, obteniendo un beneficio a cambio.

· La distribución de bienes y servicios se realiza a través de canales de distribución los cuales son diferentes medios que se utilizan para conseguir que los productos recorran el camino desde el producto al consumidor.
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