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CUERPO DEL PROYECTO

1. Tema de investigación:

Crecimiento económico – Competitividad – Libertad comercial, fiscal y de inversión – Inversión extranjera directa – Industria – Puertos -  Servicios – Alta tecnología – Investigación y desarrollo – Salarios – Valor agregado – PYMES – Exportación e importación

2. Resumen del proyecto:
Los “Tigres Asiáticos” se ubican entre las economías mas desarrolladas a nivel mundial. Su exponencial crecimiento económico se basa fundamentalmente en una economía orientada hacia la exportación de productos y servicios con alto valor agregado; además de un crecimiento vertiginoso en calidad, cantidad y bajo precio.

Estas economías fueron interesantes para EEUU, China y Japón ya que a través de IED favorecieron dicho desarrollo. Esto se ve reflejado en la creación de gran cantidad de PYMES que alentaron el mismo.

Mucho tiene que ver la flexibilidad y libertad de estos mercados que permiten dicha inversión, y por lo tanto esto deriva en elevadas tasas de ahorro interno. 

Por otra parte, su ubicación geográfica resulta estratégica ya que facilita el intercambio comercial en la región y con el resto del mundo debido a su fácil acceso a las vías marítimas.

Entre 1997/1998 Singapur, Taiwán, Hong Kong y Corea del Sur  se vieron inmersos en la gran crisis asiática. Pero debido a gestiones de gobiernos transparentes junto a la aplicación de sólidas políticas macroeconómicas, entre otros factores, lograron dejar atrás la misma y pasar a formar parte de las economías más dinámicas y ejemplares en el plano internacional.

3. Fundamentación:

Decidimos realizar este trabajo de investigación sobre una de las regiones más dinámicas a nivel mundial porque pensamos que puede servir como modelo a seguir para nuestra región. 

Estos países han sabido como sobrellevar su condición natural, con escasa disponibilidad de recursos naturales, situación totalmente opuesta a la nuestra que teniendo el supuesto “granero del mundo” seguimos comercializando productos con bajo valor agregado (commodities), sin establecer políticas de estado tendiente a la industrialización de estos bienes.

4. Objetivos de investigación:

Realizamos esta investigación con el objetivo de analizar y comprender el  gran desarrollo de estos países
 y su papel destacado dentro del comercio mundial, como productores de bienes con alto valor agregado y competitivo, además de su importancia en el sector de los servicios.

5. Objetivos pedagógicos – didácticos:
Incentivar la necesidad imprescindible del futuro profesional de investigar lo que ocurre en el mundo a nivel macro y en el ámbito de su carrera, de manera de ir conformando una aptitud y actitud creativa y con capacidad de proyectar ante la realidad del país y  la región, para lograr la inserción en un marco altamente competitivo.

Desarrollar la capacidad de aplicar una metodología de investigación y de practicar la presentación de la misma, de manera profesional, tal como le será exigida en el futuro.  

6. Metodología:
El trabajo de investigación realizado cuenta con una metodología basada en un documento de texto (Word) donde se intentan describir virtudes, defectos y demás características de los países investigados. Contando también con gráficos que ayudan a analizar y comprender la información suministrada.
Por otro lado se adjunta una pequeña presentación en power point mostrando diferentes imágenes y aspectos importantes de los           “DRAGONES DEL SUDESTE ASIÁTICO”.  

7. Plan de trabajo:

Entrega del proyecto: a los dos meses de iniciado
Observaciones: dentro de los 15 días de entregado
Presentación final: dentro de los 15 días 
8. Recursos previstos:

Para realizar este trabajo se recurrió a artículos publicados en Internet; revistas de negocios; enciclopedias; diccionarios; etc.

9. Indicadores de evaluación del Proyecto:

Cuerpo del Proyecto: Muy bueno

Presentación en Power Point como Resumen: Excelente

1.) UBICACIÓN GEOGRÁFICA
1.1) Hong Kong: Esta situado en la costa sur de China limítrofe con Guangdong (provincia china) y bañado por el mar de la China meridional, que hasta el 1 de julio de 1997 perteneció al Reino Unido en calidad de colonia y desde esa fecha pasó a soberanía de la República Popular de China bajo la denominación de Región Administrativa Especial (RAE).

Está formada por un grupo numeroso de islas (más de 200) y una pequeña porción del continente asiático. La superficie del territorio es de 1.092 km². A pesar de su reducido tamaño, Hong Kong desempeña un papel fundamental en la economía mundial y tiene uno de los mejores y mas espectaculares puertos naturales del mundo.
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(Mapa 1)
1.2) Singapur: se encuentra situada en el extremo sudoriental de Asia, en el centro del archipiélago malayo, esta integrada por la isla de Singapur (581 km2) y otras 54 islas mas, de las cuales 20 están habitadas y tienen actividad industrial. La isla de Singapur es la más importante de todas ellas, y está separada de Malasia, hacia el norte, por el estrecho de Johor. Hacia el sur el estrecho de Singapur la separa del archipiélago de Riau, en Indonesia; se trata de un importante canal marítimo que enlaza el océano Índico, al oeste, con el mar de la China meridional, al este. La ciudad de Singapur se ubica en el extremo meridional de la isla; es una de las ciudades portuarias y centro comercial más importantes del Sureste asiático. Tiene 685 km² de superficie.
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(Mapa 2)

1.3) Corea del Sur: esta situado en el noreste de Asia, ocupa la porción meridional de la península de Corea. Limita al norte con Corea del Norte, al este con el mar del Japón (conocido en Corea como mar Oriental), al sureste y sur con el estrecho de Corea, que lo separa de Japón, y al oeste con el mar Amarillo. Con una superficie de 99268 km2, formada por un 45% de la península de Corea y por mas de 3000 islas, la mayor de las cuales es Jeju (con una superficie de 1.829 km2). Seúl es la capital del país. Su población es de más de 48 millones de habitantes, con una densidad de población de 490 hab/km2 aproximadamente; es el país de mayor población de los dragones, lo que le da un mayor potencial de crecimiento.
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(Mapa 3)

1.4) Taiwán: Isla de Asia oriental y, desde la victoria comunista de 1949 en la parte continental de China, sede del gobierno nacionalista, entidad no reconocida por la República Popular China, que considera a la isla una provincia más. Está separada de la China continental por el estrecho de Taiwán (Formosa) y linda al norte con el mar de la China Oriental, al este con el océano Pacífico y al sur con el mar de la China Meridional. Además de la isla de Taiwán, incluye las islas Pescadores (o P'enghu), las pequeñas islas Quemoy, a la altura de Amoy (Xiamen), una ciudad del continente, y el grupo Matsu, a la altura de Fuzhou (Foochow). Taiwán tiene una extensión aproximada de 36.000 km². La capital y mayor ciudad es Taipei (Taipei).
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(Mapa 4)

2.) RESEÑA HISTÓRICA
Los países asiáticos (Corea del Sur, Taiwán, Hong Kong y Singapur) han tenido un espectacular crecimiento económico en las últimas tres décadas, influyendo notablemente en los cambios registrados en la producción a nivel mundial. Además se han convertido en importantes suministradores de capital al resto del mundo y en notables receptores de inversión extranjera directa.
Es interesante, entonces, estudiar los procesos históricos que llevaron a estos países a ubicarse en un sector de privilegio en el concierto de las naciones.

Los 4 Dragones del sudeste asiático surgieron entre 1945 y 1990, en el contexto de la Guerra Fría. Estos países que se han desarrollado tan vertiginosamente demostraron un crecimiento en calidad, cantidad y bajo precio en sus productos conquistando mercados internacionales. A mediados de 1950 apuntaron a los avances tecnológicos y a la sustitucion de importaciones, orientándose a las exportaciones. Se puede decir que estos países han introducidos nuevos paradigmas en el Comercio Mundial.
Los Dragones tienen en común una reducida superficie por lo que no poseen abundantes recursos naturales para utilizarlos como materias primas y no cuentan con combustibles, por lo que son importadores de petróleo.

Los factores positivos para su desarrollo fueron su localización geográfica (por el fácil acceso a las vías marítimas para la exportación de sus productos) y la relativa cercanía entre ellos que favoreció las corrientes de capital. Esto junto a un régimen laboral no muy estricto, resultaron atractivos para empresas extranjeras que se instalaron en la región. Por ejemplo, los fabricantes japoneses que trasladaron sus fábricas a los países del sur para beneficiarse con los salarios más bajos. Estas inversiones favorecieron el resurgimiento de la economía, pero siempre y cuando éstas tendieran a los intereses nacionales, a la competitividad y a las expectativas del empresariado local. 
Este avance tuvo efectos en cada uno de los países, como es el caso de Hong Kong, donde las inversiones extranjeras dentro del proceso de modernización tuvieron un marcado control por parte del Estado. En Taiwán, las industrias mecánicas y petroquímicas consideradas estratégicas pertenecen a empresas públicas, controlando que las importaciones no sean mayores que las exportaciones. En Corea existe un fuerte proteccionismo al sector industrial respecto de la competencia extranjera e incluso al ingreso de capitales. Ambos países recibieron ayuda militar y financiera por parte de Estados Unidos. Además privilegiaron la capacitación y la calificación de la mano de obra local.  En cambio, en Singapur, las multinacionales ocupan un lugar fundamental que en el resto de la región. Debido a la limitación de tierras y recursos naturales, el crecimiento general no podía apoyarse en la exportación de productos primarios, constituyendo la industria y los servicios el sector clave a estimular tanto en las importaciones como en las exportaciones.
3.) ANÁLISIS Y ECONOMÍAS DE LOS 4 DRAGONES:
3.1) HONG KONG: 
Ofrece la oportunidad de examinar el desenvolvimiento de un país especial que si bien, geográficamente es cercano a los demás “dragones” asiáticos, es diferente en cuanto a su extensión territorial, población, disponibilidad de recursos naturales, instituciones económicas y sociales, políticas públicas y ubicación estratégica.
La capital y centro cultural de Hong Kong es Victoria. También son de gran importancia Kowloon y New Kowloon, las cuales se extienden por la península del mismo nombre, dentro de los Nuevos Territorios.

3.1.1) Población:

Hong Kong tiene una población de 6.940.432 habitantes (2006). La densidad demográfica es de 7.018 hab/km², lo que la convierte en una de las zonas más pobladas del mundo. La esperanza de vida (2006) es de 78,9 años para los hombres, y 84,5 años para las mujeres, cifra situada entre los niveles mundiales más altos.

La población de Hong Kong está compuesta por un 97% de chinos; el resto está formado por filipinos, británicos, indios, portugueses y estadounidenses. Alrededor del 90% de la población china es tanto nativa de Hong Kong como de la provincia china limítrofe, Guangdong; el resto, proviene principalmente de Shangai, Taiwán, Fujian, Zhejiang y Jiangsu. Desde el año 1975 llegaron miles de refugiados vietnamitas (se llegaron a contabilizar unos 60.000), conocidos como boat people, que fueron confinados en campamentos hasta que en su gran mayoría fueron repatriados en la década de 1990.

3.1.2) Economía:
Desde el final de la II Guerra Mundial, Hong Kong se ha transformado en uno de los centros industriales, financieros y comerciales más importantes del mundo. Igualmente desempeña el papel de trampolín para el comercio y la inversión en el resto de China, lo que ha ido aumentando sus intereses económicos en el continente asiático.

Hong Kong carece de recursos naturales y, por ende, depende de las importaciones de materias primas, alimentos y combustibles. En 2000 el PBI de Hong Kong era de 1.3 trillones de dólares de Hong Kong (HK$), equivalente a 163 billones de dólares de EEUU al tipo de cambio de mercado, o a 185 billones de dólares al tipo de cambio de la paridad del poder adquisitivo (PPP). Entre 1996 y 2000 la producción global de Hong Kong creció a una tasa anual de 3.4%, registrando un crecimiento de 10.5% en el ultimo año mencionado y una disminución de poco mas del 1% en 2001 (HK Census and Statistics Department 2002). El PBI por persona en 2000 era de 24,490 dólares según el tipo de cambio de mercado (27,818 dólares al tipo que corresponde a la PPP) y creció a un ritmo de alrededor del 8% en 2000, pero en 2001 disminuyó ligeramente.
Aunque al inicio de su proceso de desarrollo, Hong Kong, al igual que otros países de la región, dependió de una industria manufacturera intensiva en trabajo de bajo costo, a diferencia de Singapur, Taiwán y Corea Del Sur, que mas tarde se convirtieron en importante productores de bienes de alta tecnología, Hong Kong ha seguido siendo un centro de servicios, especialmente para las empresas que invierten en China.
La producción primaria es insignificante (0.1% del PBI) y la manufactura, que en 1984 aportaba una cuarta parte de la producción total, en 2000 representó solo 5.9% ocupando menos de 230 mil empleados, de una fuerza laboral de 3.34 millones. Las actividades principales son la banca, el comercio, el turismo y otros servicios, que en conjunto generan poco mas del 85% del PBI y emplea una proporción similar de la fuerza de trabajo.
3.1.3) Agricultura e industria:
Sólo el 6% de Hong Kong es tierra de labor, por lo que la mayor parte de los alimentos son de importación. Las hortalizas son el principal cultivo, con posibilidad de varias cosechas al año gracias a su clima templado. La pesca es también una ocupación destacada.

Hong Kong ha desarrollado importantes industrias debido, en parte, a la gran afluencia de trabajadores inmigrantes chinos tras la instauración del régimen comunista en China. Los principales productos son textiles (confección de ropa y calzado), equipamiento electrónico y eléctrico, barcos, metalurgia, productos químicos, materiales de caucho, instrumentos de precisión, relojería, material de imprenta, juguetes y alimentos procesados.

3.1.4) Inversión extranjera directa:
Desde su fundación en 1847 como entrepuerto ingles para el comercio con china, hong kong estableció una política de apertura al comercio y la inversión extranjera, así como un sistema tributario caracterizado por bajas tasas impositivas, lo que genero un ambiente atractivo para las empresas que buscaban inversiones en Asia del este.
 La naturaleza de entrepuerto de hong kong ha significado que una parte importante de la presencia en la isla de las empresas transnacionales (ETN) se aboca a la producción de bienes y servicios para otros mercados, como estados unidos, Japón, el sudeste asiático y en particular China. Aunque Hong Kong enfrenta una creciente competencia de parte de Singapur, la cuidad es un centro financiero clave en la región y mas de la mitad de los flujos de Inversión Extranjera Directa (IED) se originan en las ETN establecidas en Hong Kong.
Las empresas ubicadas en esta isla generaban alrededor del 60% de la IED en China, específicamente en función de un “modelo de producción global” en el que aquella cumple un rol fundamental.
	INVERSIÓN EXTRANJERA DIRECTA
(POR PAÍSES)
	2002
	2003
	2004

	(En millones U$S)
	
	
	%
	%
	%

	HONG KONG
	17.861
	17.700
	-0,9
	18.998
	7,3

	Islas Vírgenes
	6.117
	5.777
	-5,6
	6.730
	16,5

	Japón
	4.190
	5.054
	20,6
	5.452
	7,9

	Corea del Sur
	2.721
	4.488
	64,9
	6.248
	39,2

	Estados Unidos
	5.424
	4.198
	-22,6
	3.941
	-6,1

	Taiwán
	3.971
	3.377
	-14,9
	3.117
	-7,7


(Cuadro 1)
3.1.5) Comercio exterior:
Por su carácter de centro comercial y financiero, así como por su pequeño tamaño (factor limitante de la demande interna), la economía de Hong Kong es sumamente abierta al comercio exterior, de forma que la razón entre el comercio global de mercancías y el PBI es de 2.53.
En 2000 las exportaciones de mercancías de Hong Kong totalizaron 202.7 billones de dólares y se destinaron principalmente a China (27.1%), Estados Unidos (22.7%) y Japón (5.4%); Hong Kong exporta principalmente maquinaria eléctrica (15.8%) y textiles, prendas de vestir y accesorios (45.9%), además de juguetes y juegos, instrumentos y relojes y productos químicos.

Las exportaciones de servicios crecieron a un ritmo de 9% por año entre 1990-2000, para ubicarse en ese año en 42.1 billones de dólares, destinados principalmente a China, pero también al sudeste de Asia, donde Hong Kong compite directamente con Japón y Singapur:
 en 2000, Hong Kong era el 2do exportador de servicios de Asia con 13.9% el total mundial, después de Japón, con 22.6%.
Las importaciones de mercancías de Hong Kong en 2000 fueron de 210.9 billones dólares y la balanza comercial mostró un déficit de 8.2%.

Las importaciones se componen en un 35% de materia prima y productos semiterminados; 34 % de bienes de consumo y 25% de bienes de capital y el resto de alimentos y energéticos 6%, las principales fuentes de suministro del país son China, Japón, Taiwán, Estados Unidos y Corea del Sur en ese orden.
	Principales Exportaciones
(FOB)
	Valor
(mill US$)
	% variación
04/03

	Máquinas y aparatos eléctricos
	129.740
	45,7

	Reactores nucleares, calderas, máquinas
	118.283
	41,8

	Prendas de vestir, excepto de punto
	28.983
	15,5

	Prendas de vestir, de punto
	25.805
	24,7


	Principales Destinos de Exportación
	%

	EEUU
	21,1%

	UNION EUROPEA
	18,1%

	CHINA
	17%

	JAPÓN
	12,4%

	COREA DEL SUR
	4,7%


	Principales Importaciones
(CIF)
	Valor
(mill US $)
	% variación
04/03

	Máquinas y aparatos eléctricos
	142.102
	36,6

	Reactores nucleares, calderas, máquinas
	91.480
	27,8

	Combustibles y aceites minerales
	48.027
	63,9

	Instrumentos y aparatos de óptica
	40.125
	59,6


	Principales Orígenes de Importación
	%

	JAPÓN
	16,8%

	UNION EUROPEA
	12,5%

	TAIWÁN
	11,6%

	COREA DEL SUR
	11,1%

	EEUU
	8%

	MALASIA
	3,2 %


(Cuadro 2)
3.2) SINGAPUR:

Actualmente, la economía de Singapur es la segunda más libre del mundo según el Índice de Libertad Económica de la Fundación Heritage 2007, con un 85,7% de libertad, gracias a que el país tiene una reputación buena en transparencia y libre de corrupción. Esto ultimo hace que Singapur sea muy atractivo para la inversión extranjera directa (IED).
Sus operaciones comerciales son transadas con rapidez, además, las empresas privadas han crecido mucho en las últimas décadas.

Su ubicación geográfica lo ha convertido en el eje de rutas marítimas del sudeste asiático y paso obligado hacia el extremo oriente y pacifico. Singapur esta considerado, actualmente, como el segundo o tercer puerto mas importante del mundo por el número de barcos-tonelaje que anualmente tocan dicho puerto.

3.2.1) Población:

Singapur tenía una población (según estimaciones para 2006) de 4.492.150 habitantes, compuesta por diversos grupos étnicos: 76% chinos, 15% malayos, 7% hindú y 2% restante otras razas. Con una densidad de población de 7.199 hab/km².

La mayor parte de la población se concentra en la zona meridional de la isla. La esperanza de vida, en 2006, era la mayor de Asia: 79 años para los hombres y 84 para las mujeres. Las bajas tasas de crecimiento, en torno al 1%, se deben en parte a una exhaustiva política de control de natalidad.

3.2.2) Economía:
La ciudad portuaria de Singapur se creó como centro de distribución sobre la base de la tradición comercial autóctona; es una de las áreas económicas de Asia, que posee unas tasas de crecimiento anual más elevadas, el 8,5% desde 1966, al que hay que añadir un ligero aumento desde 1990. El nivel de vida es de los más altos de los países de la región. La importancia que ha tenido el comercio internacional se ha diversificado hacia una industria ligera, y hacia el sector financiero. 

En 2004 el PBI se estimaba en 106.818 millones de dólares, lo que equivalía a 25.190 dólares per. cápita según el banco mundial.

El presupuesto anual para el año económico 2004 establecía unos ingresos de 21.605 millones de dólares y unos gastos de 16.556 millones de dólares.

La inflación es baja (de 0,6% el 2006 y se proyecta en 2,3% para el 2007), a la inversión extranjera se le da el mismo tratamiento que a las nacionales, junto a un sistema legal eficiente, protector de los derechos de propiedad y con, prácticamente, escasa corrupción. 
Esto último es una de las  características clave que hacen que Singapur sea muy atractivo para la inversión extranjera.

La economía de Singapur es una de las más abiertas de la región, habiendo encontrado un equilibrio singular entre dirigismo y una política que enfatiza la eficiencia de mercado. 

Desde su independencia Singapur ha seguido una estrategia de industrialización orientada a la exportación. El régimen liberal de comercio y de tratamiento de los flujos de capitales ha generado una activa participación del capital extranjero en su desarrollo, que entre otras cosas, le ha permitido situarse en el 3er lugar del Standard de vida asiático, después de Brunei y Japón (hoy el 84% de los singapurenses son dueños de su propia casa).

El potencial productivo se canaliza en la actualidad principalmente en los sectores de manufacturas y servicios. Continua vigente la tradicional dependencia del comercio internacional, pero ha variado su estructura y composición: a su importancia como centro de almacenaje y redistribución regional de mercaderías, Singapur a sumado en la actualidad una fuerte corriente de exportación de manufacturas domesticas y la prestación de servicios internacionales bancarios, financieros, de seguros, transportes y comunicaciones.
Su puerto y aeropuerto continúan siendo los mas importantes de la región, y son constantemente adecuados y modernizados para mantener su liderazgo, ofreciendo las mas eficientes prestaciones. Los servicios financieros, bancarios e informáticos están creciendo a tasas superiores a las del promedio de la economía.

(Cuadro 3)
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(Cuadro 4)
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3.2.3) Agricultura e industria:
La agricultura no es un sector económico demasiado relevante debido a lo limitado de su superficie y a la relativa pobreza de sus suelos. Las modernas técnicas intensivas han hecho de la superficie agrícola de Singapur una de las zonas más productivas del mundo; el país se ha especializado también en el cultivo de orquídeas y en peces de acuario para su exportación.

La industria ha crecido rápidamente desde la década del 60. Singapur, a pesar de la necesidad de importar las materias primas, produce hoy una gran diversidad de artículos químicos, farmacéuticos, compuestos electrónicos, tejidos, plásticos, productos de caucho, tubos de acero, chapas de madera, petróleo refinado y alimentos procesados.

3.2.4 Singapur, el principal centro de negocios asiático:
Es la primera ciudad de Asia para hacer negocios, debido a la ausencia de corrupción y al buen inglés de su mano de obra. Además, ha superado relativamente bien la crisis asiática y renueva periódicamente sus atractivas ventajas fiscales.

Entre 1959-1965 se produce una estrategia de ISI (industrialización por sustitución de importación) basada en la protección de las industrias nacientes dirigidas al autoabastecimiento local; pero las reducidas dimensiones del mercado interno hicieron inviable la ejecución de la ISI (184000 hab. en 1964).

Ante la crisis de la ISI y el elevado desempleo, las autoridades cambiaron la estrategia de industrialización, centrándola a partir de 1965 en la exportación de manufacturas intensivas en trabajo. 
Se pueden distinguir diferentes periodos en el desarrollo industrial: de 1965 a 1972 se centra en una estrategia de IOE (industrialización orientada hacia la exportación), con uso intensivo de mano de obra; de 1973 a 1978 se da una mayor importancia al desarrollo tecnológico; de 1978 en adelante, la actividad industrial de Singapur se centra en la creación de industrias intensivas en capital.

3.2.5) Sector financiero:

Por otro lado, a Singapur le falta mejorar más el sector financiero, donde ya ha habido una fuerte consolidación e internacionalización.

A pesar de que Singapur está dentro de los cinco centros de mayor intercambio comercial internacional del mundo, sólo tiene un 50% de libertad en el sector financiero, según el Índice de Libertad Económica 2007, debido al alto control del gobierno en este sector, donde éste todavía promueve a los mercados de capitales locales. 

Para la Autoridad Monetaria de Singapur, los servicios financieros son la clave de la economía del país, ya que los activos de la industria han crecido anualmente en dos dígitos en cada uno de los últimos cinco años. Datos disponibles muestran que el mercado de los derivados OTC (over the counter) ha duplicado su tamaño desde el 2004, llegando a USD 37 billones en volúmenes diarios. Junto con esto, el tratado de libre comercio de Singapur con Estados Unidos ha ayudado a liberar en “algo” el sector. 

3.2.6) Comercio exterior:
Singapur es el puerto más activo del mundo y extiende sus muelles hasta el puerto de Keppel en la costa meridional. La mayor parte de su comercio se centra en artículos producidos en la región. En 2003 las importaciones anuales suponían un volumen total de 162.561 millones de dólares, mientras que las exportaciones alcanzaban la cifra de 178.181 millones de dólares. Estados Unidos, Japón, Malasia, China, Taiwán, Alemania y Hong Kong son los principales socios comerciales de Singapur. Las reservas de divisas a mediados de la década de 1990 eran de 60.000 millones de dólares estadounidenses, lo que sitúa a Singapur en el primer puesto a nivel mundial.

(Cuadro 5)
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3.2.7) El principal centro logístico del mundo:
Singapur cuenta con el puerto de más tráfico del mundo, en el que cerca de 140.000 buques usan sus instalaciones. En cualquier momento del día coinciden más de 800 barcos en el puerto de Singapur. Como principal centro de traspaso de contenedores del mundo, el puerto cuenta con 300 líneas marítimas que lo conectan a 600 puertos de todo el mundo.

En 2005 pasaron por el Puerto de Singapur un total de 1.5 billones de toneladas, sobrepasando en un 10.5% las cifras del 2004.

La Autoridad Portuaria de Singapur (PSA) opera las seis terminales de carga del puerto de Singapur, que ha sido el único del mundo en superar el millón de contenedores TEU el pasado año. PSA ofrece un servicio de gestión de 84 contenedores de tercera generación por hora y barco y más del 50% de los contenedores son traspasados en menos de tres días. 

El desarrollo de las actividades portuarias se desarrolla con un número reducido de personal debido a los sofisticados sistemas automatizados y de gestión con los que se ha dotado el puerto. Esta excelencia ha permitido que el Puerto de Singapur adquiera un know-how único en operaciones portuarias basadas en tecnologías de la información y actividades logísticas de mercancías. 
PSA ha decidido convertirse en una corporación privada para explotar este conocimiento y promover y gestionar infraestructuras portuarias en países en expansión. 
PSA inauguró su primer proyecto internacional en la nueva terminal de contenedores de Dalian en China en julio de 1996 y ha acordado recientemente con las autoridades de Indonesia la gestión y operación del puerto de Cigading en Java.

3.2.8) Política fiscal: 
La postura actual es de mantener la inflación baja, debido a las altas presiones a la alza, propias de una economía que crece rápidamente. 

En el 2007, la presión de los precios de productos domésticos estuvo reforzada tanto por las condiciones del mercado laboral, como por el desfase de los efectos del aumento de precios de los commodities, pero, por otro lado, los cambios estructurales en la economía han ayudado a mantener los precios a niveles moderados, como la existencia cada vez más fuerte de un ambiente más competitivo, con mayor cantidad de países que juegan un rol importante en el comercio mundial. Por lo que la inflación durante el 2007 fue de 2,3% y la del 2008 se espera que sea del 1,1% anual. 

3.2.9) Mercado laboral:
A pesar de que la población está envejeciendo, hubo un alto crecimiento del empleo durante el 2006. Sólo en el primer semestre del 2006 se crearon más de 80.000 empleos.

El sector que vio aumentar más su oferta de empleo fue el de servicios, el cual obtuvo un 64% de los nuevos empleos durante el primer semestre del 2006. Fuera del sector de servicios, el financiero y el de negocios contribuyeron en un 46% a la creación de empleos. 

Por otro lado la tasa de desempleo de Singapur (período 2007/2008) es del 2.8% anual; lo cual es la mas baja desde el año 2001. 

(Grafico 1)
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3.3) COREA DEL SUR:
Corea del Sur surgió como estado independiente en 1948, tras la partición de la península, una vez concluida la II Guerra Mundial, entre las fuerzas ocupantes de Estados Unidos en el sur y las de la Unión de Repúblicas Soviéticas (URSS) en el norte.

Seúl es la capital del país y su principal centro industrial con una población en 2000 de 9.895.217. Otras grandes ciudades son Busan (3.662.884 habitantes), el principal puerto y el centro de la industria de la seda; Taegu (2.480.578 habitantes), el mayor puerto del mar Amarillo; Inchon y Kwangju, un antiguo centro comercial y administrativo.

Corea del Sur se divide en nueve provincias y seis ciudades con una categoría provincial (Seúl, Busan, Taegu, Taejŏn, Kwangju y Inch’ŏn). 

3.3.1) Población:

Corea del Sur, al igual que Corea del Norte, es uno de los países con mayor homogeneidad étnica del mundo.

La población de Corea del Sur, según estimaciones para 2006 fue de 48.846,823 habitantes, con una de las densidades de población (498 hab/km²) más altas del mundo. La mayor parte de la población vive en el área de las costas meridionales y occidentales.
La tasa anual de crecimiento de la población ha caído uniformemente desde la década de 1960 hasta el 1% a comienzos de la década de 1990. El proceso de urbanización del país ha continuado rápidamente desde la década de 1970, con una importante migración rural hacía las áreas urbanas; en 2003, aproximadamente el 80% de la población se podía clasificar como urbana. 
3.3.2) Condiciones socioeconómicas:

Tradicionalmente, la economía de Corea del Sur se basaba en la agricultura; sin embargo, desde comienzos de la década de 1960 se ha llevado a cabo una industrialización extraordinariamente rápida; el producto bruto interno (PBI) ha crecido más de un 9% anual entre mediados de la década de 1960 y comienzos de la de 1990; desde entonces ha disminuido aproximadamente en un 8%. Actualmente, Corea del Sur es una de los doce mayores estados comerciales del mundo industrial.
Las ayudas económicas, especialmente de Estados Unidos y Japón, han sido muy importantes para el crecimiento económico del país. El PBI en 2004 era de 679 millones de dólares. La agricultura ha contribuido aproximadamente en un 5% a esos datos mientras la industria y la minería lo han hecho en un 43.5%. 
A mediados de la década de 1990 los datos del presupuesto anual mostraban un balance favorable entre ingresos y gastos en 11,075 millones de dólares. 
3.3.3) Evolución del PBI y porcentaje inflacionario periodo 2000/4:

	
	PBI (En millones de dólares)

	2000
	U$S  511.928

	2001
	U$S  481.969

	2002
	U$S  546.713

	2003
	U$S  608.124

	2004
	U$S  679.674


(Cuadro 6)
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(Grafico 2)
3.3.4) EVOLUCIÓN DE LOS SECTORES PRODUCTIVOS:

3.3.4.1) Agricultura:

Después de la II Guerra Mundial se han llevado a cabo programas de distribución de tierras. El tamaño medio de las propiedades es de sólo 0.89 hectáreas; las técnicas agrícolas se han desarrollando junto con el resto de la industrialización del país, y al mismo tiempo ha disminuido también la población activa dedicada a la agricultura.

Alrededor del 19.3% de la tierra es cultivable y se encuentra ocupada por explotaciones agrarias casi en su totalidad. 
Los principales cultivos (en miles de toneladas anuales) a finales de la década de 1990 eran arroz (7,271), patatas o papas (562), maíz (82) y cereales (7,699). Se ha producido un importante desarrollo en el cultivo de frutas, en especial manzanas, melones, melocotones, duraznos y peras. Otros cultivos son soja, algodón, cáñamo y seda. La cabaña ganadera se estimaba a finales de la década de 1990 en 7.863,655 cabezas de ganado porcino, 2.486,500 de ganado vacuno y 500,000 de caprino. 

La industria maderera es de pequeño tamaño; la tala de madera a finales de la década de 1990 era de unos 2.240,000 m3 anual. Desde finales de la década de 1960 Corea del Sur se ha convertido en uno de los estados más importantes del mundo en el sector pesquero, con una moderna flota de más de 2,502 buques.

Los puertos de Ulsan y Masan se han desarrollado como bases de la pesca de altura y cuentan con plantas para el procesado del pescado. A mediados de la década de 1990 la cantidad anual de capturas era de 2.596,474 toneladas. 

3.3.4.2) Industria:

Anteriormente, el desarrollo industrial se había concentrado en las industrias ligeras, especialmente las de mano de obra intensiva como textiles y alimentarías. Sin embargo, desde 1970 se ha puesto un mayor hincapié en la industria pesada en un intento para hacer disminuir las importaciones. Cada vez tiene mayor importancia la fabricación de productos químicos y fertilizantes. Otras importantes industrias son las de automóviles, equipos eléctricos y electrónicos, maquinaria no eléctrica, barcos, hierro y acero, chapa de madera y cemento. A mediados de la década de 1990, el volumen anual de producción de cemento era de 43.3 millones de toneladas; de hierro en lingotes, 19.2 millones; de autobuses, 1.3 millones, y de televisores, 17,299 millones de unidades. 
3.3.5) Comportamiento de la tasa de desempleo:
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(Grafico 3)
3.3.6) Comercio exterior:
No cabe duda de que el motor de la economía de Corea del Sur es todavía el sector externo. En particular, las exportaciones representan el 38% del PIB, cifra que revela un alto grado de internacionalización de la economía. La veloz evolución exportadora de la República de Corea puede certificarse en el hecho de que, en 1964, el país exportaba 100 millones de dólares anuales; actualmente las exportaciones alcanzan entre 180 mil y 200 mil millones de dólares al año, lo que representa un incremento de casi 1800 veces en comparación con lo que exportaba hace cuatro décadas. 

Desde entonces, las exportaciones surcoreanas han registrado un incremento promedio de 22% al año, lo que ha hecho que Corea se convierta en una de las naciones de mayor impacto exportador en el mundo.

Entre 1998 y 2004 el país acumuló un superávit en balanza comercial cercano a los 85 mil millones de dólares, con lo cual se compensan todos los déficit en los que incurrió la economía coreana entre 1962 y 1997.

Los argumentos anteriores buscan subrayar el hecho de que el sector externo sigue siendo, sin duda, uno de los principales motores de acumulación en la economía coreana.

No obstante, y a diferencia de lo que sucedía en años anteriores, el mercado interno también está tomando una creciente importancia a causa de las políticas anticíclicas que el Estado ha instrumentado para reactivar la economía.

3.3.7) Conglomerados industriales: (chaebol)
La economía surcoreana ha estado tradicionalmente dominada por los chaebol (conglomerados industriales), grandes empresas como Samsung y Hyundai. Estas corporaciones gigantes han sido objeto de una reciente reforma legislativa, pues se cree que obstaculizaban la libre competencia. Los chaebol se han redirigido hacia sus propias áreas de negocio.

Aquí haremos una breve reseña de los 4 conglomerados mas importantes de la economía coreana:

3.3.7.1) Hyundai:

Fue fundado por Chung Ju Yung en un pequeño taller de reparación de automóviles, en la actualidad tiene mas de 155.000 empleados y ventas que superan los 9 mil millones de USD, negocian construcción, aviación, automotores, finanzas y explotación de recursos naturales.

Iniciaron su producción automotriz tras asociarse con Mitsubishi de Japón, y a fines de los 80 logran un gran éxito en EE.UU. iniciando su expansión a todo el mundo.

La industria naviera fue considerada estratégica y prioritaria por el gobierno a partir de 1961, así nació el astillero de Hyundai en el puerto de Ulsan, la que tiene una superficie de 4 millones y medio de metros cuadrados, que construye barcos petroleros de mas de 260 mil toneladas. Además, tiene el patio de trabajo mas grande del mundo y compiten ventajosamente por contratos en los países árabes o Sudamérica, con empresas japonesas y norteamericanas. 
Además Hyundai practica mucho la subcontratación por dos motivos, el primero porque resulta mas económico que integrar y el segundo por las presiones del gobierno para apoyar a la PYMES.

3.3.7.2) Daewoo:

Fue fundado en 1967 por Kim Woo Choong con un capital de apenas USS 10 mil, en un pequeño cuarto alquilado, diez años más tarde eran dueños del edificio más grande de Corea, el centro Daewoo;  cuentan en la actualidad con más de 100 mil empleados y el muelle más grande del mundo que está en el astillero de Daewoo en Okpo, al igual que la fabrica de prendas de vestir más grande del mundo. Sus operaciones de venta en 1992 sumaron USS 29 mil millones, y exportaron más de tres mil distintos productos a setenta países. 

Además son propietarios de una planta de refrigeradoras en la Republica Popular China. También abrieron en 1979, la fabrica de llantas de Sudán, la que multiplicó su capacidad varias veces y fue la primera planta coreana en el extranjero. 

Daewoo negocia en la industria del automotriz, maquinaria, finanzas, construcción naval y hoteleria. Se inicio tardíamente en comparación con otras compañías, pero logro un gran crecimiento desde 1989. Tiene como principales mercados a EE.UU., Europa, Sudán, Nigeria, Libia, Angola, Argelia, China, Hungría, Republica Checa y Rusia.

3.3.7.3) Kia y Gold Star:

Kia industrial Company empezó a producir bicicletas y motos en los años 50, y su industria varió muchísimo, puesto que ahora producen motores, sistemas de transmisión, embragues, sistemas electrónicos, muelles, cadenas y llantas, anillos de pistón, lámparas, todo con miras a exportar a los países árabes y Sudamérica, además ahora están en posibilidades de producir en serie automóviles, camionetas pequeñas y autobuses. 
La Gold Star, que forma parte del grupo Lucky, en 1977 ya estaba en condiciones de producir más de un millón de televisores en blanco y negro, es la fabrica de aparatos de televisión más grande de Corea y se encuentra en el complejo industrial de Gumi, llegando al nivel de poder competir con Japón que es el líder en el rubro. Ya han instalado sus plantas en EE.UU., donde están obteniendo resultados más que satisfactorios.

3.3.7.4) Samsung:

Fue fundado en 1938 por la familia Lee, se destacan en electrónica, maquinaria, servicios financieros, químicos, ingeniería y servicios de información, hoy en día ocupan el puesto 14 entre las empresas más grandes del mundo, fue durante dos décadas la más poderosa de Corea, y sus ventas totales en 1994 fueron de USD 80 mil millones. 

Dentro de sus productos de electrónica entran productos de línea blanca, cámaras de video, videograbadoras, equipos de audio y televisores en los cuales realizó una innovación al desarrollar su propio sistema de televisión a color, celulares, fax, centrales telefónicas, monitores de computadora, etc. 

Una característica es la diversificación de sus productos, ejemplo claro de ello es su incursión en los textiles, y el azúcar en los años 50, abonos, papel y electrónica en los 60, en textiles sintéticos, industria pesada, sustancias petroquímicas, construcciones e ingeniería naval en los 70, y finalmente semiconductores, bioquímica y aviones en los 80.

3.4) TAIWÁN:
3.4.1) Taiwán de ayer a hoy:

En los años cincuenta, el Gobierno introdujo una política de sustitución de importaciones, fijando las bases para el desarrollo de las industrias de consumo básicas.

En los años sesenta, Taiwán estableció sus primeras zonas de procesamiento para la exportación para promover las industrias de mano de obra intensivas y acumular capital.

En los años setenta, el Gobierno llevó a cabo los 10 principales proyectos de infraestructura para echar los cimientos de la industria pesada. 

Con la llegada de los años ochenta, la estructura económica de Taiwán cambió su enfoque de las industrias de mano de obra intensiva a aquellas intensivas en capital y tecnología. El Gobierno impulsó esta tendencia creando el Parque Científico- Industrial de Hsinchu, que atrajo las experiencias técnicas de los chinos de ultramar, fijando el escenario para las industrias electrónica e informática de Taiwán.
3.4.2) Principales ciudades:

Taipei tiene una población (según estimaciones para 2004) de 2.627.138 habitantes. Kaohsiung (1.433.621 habitantes incluida el área metropolitana), la segunda ciudad más grande, es un puerto importante y destacado centro industrial de la costa suroccidental; Taichung (1.009.387) es un centro cultural e industrial de la región oeste; y T'ainan (749.628) es un pujante centro cultural y comercial situado en la zona sur oriental.

3.4.3) Población:

La población (según estimaciones para 2006) era de 23.036.087 habitantes, con una densidad media de 714 hab/km². La gran mayoría ocupa la llanura costera de la parte occidental de la isla. El 75% de la población vive en ciudades.

La población está formada por tres grandes grupos: el taiwanés (un 84%), formado por los descendientes de los chinos que emigraron de las provincias de Fujian y Guangdong en los siglos XVIII y XIX; los chinos (alrededor del 14%), que se trasladaron a la isla al finalizar la II Guerra Mundial (1939-1945); y los aborígenes (2%), que pueden ser descendientes de pueblos de Filipinas y de Indonesia.

3.4.4) Economía:

Taiwán tiene una economía moderna y desarrollada con gran énfasis en los servicios, la industria y la alta tecnología. Al compararse con el resto de los países de Asia, su economía posee el quinto lugar en tamaño. Posee altos niveles de libertad en inversión, comercio, derechos de propiedad, libertad fiscal, libertad de corrupción, y libertad del gobierno, entre otras.
Su gran fuerte es la innovación, teniendo un gran número de patentes registradas per. cápita, siendo sólo superada por Estados Unidos y Japón. Tiene una alta calidad en cuanto a infraestructura, mercados saludables y flexibles en general, y la fuerza laboral tiene buena educación y entrenamiento, factor que ha sido particularmente importante dentro del desarrollo de la capacidad y de la innovación tecnológica de Taiwán.
Entre 1953 y 2005, la economía de Taiwán creció en un 8% anual. En 2006, el ingreso per. cápita alcanzó más de USD 16.000. El comercio bilateral sobrepasó USD 420.000 millones, convirtiendo a Taiwán en el 16º mayor país comercial del mundo, tanto en exportaciones como en importaciones. Con el fin de echar la base para el crecimiento a largo plazo, el Gobierno ha promovido la política de “invertir en Taiwán primero”. También ha trabajado arduamente para crear un excelente entorno para inversiones y desarrollo industrial con el propósito de atraer las inversiones extranjeras a Taiwán.
3.4.5) Las 10 libertades económicas de Taiwán:
3.4.5.1) Libertad comercial: 70,7%
La libertad general para establecer, operar y cerrar una empresa está relativamente bien protegida por el ámbito regulatorio de Taiwán. Establecer una empresa lleva un promedio de 48 días, comparado con el promedio mundial de 43 días. Obtener una licencia comercial requiere más procedimientos que el promedio mundial de 19. 
Los procesos de quiebra son bastante sencillos y directos.

3.4.5.2) Libertad de comercio internacional: 86,7%

La tasa arancelaria promedio ponderada de Taiwán fue de 1,67 por ciento en 2005. El Gobierno ha mejorado el régimen comercial, pero las restricciones y prohibiciones a las importaciones y exportaciones, las barreras de acceso al mercado de servicios, la suba repentina de los aranceles e impuestos a las importaciones y exportaciones, los requisitos de certificación y los estándares onerosos, las regulaciones restrictivas sobre los productos farmacéuticos, las engorrosas normas sanitarias y fitosanitarias, el comercio estatal del arroz, y la ejecución deficiente de los derechos de propiedad intelectual aumentan el costo del comercio.

Para dar cuenta de las barreras no arancelarias, se deducen 10 puntos porcentuales adicionales del puntaje de libertad de comercio internacional de Taiwán.

3.4.5.3) Libertad fiscal: 75,9%

Taiwán posee una tasa impositiva sobre los ingresos alta y una tasa impositiva corporativa moderada. La tasa impositiva máxima sobre los ingresos es del 40 por ciento y la tasa impositiva corporativa máxima es del 25 por ciento. Otros impuestos incluyen un impuesto al valor agregado (IVA) y un impuesto a las ganancias de capital. 

En el último año, el ingreso fiscal general como porcentaje del PBI fue de 13,7 por ciento.
3.4.5.4) Tamaño del sector estatal: 87,8%

El gasto gubernamental total, incluidos el consumo y los pagos de transferencia, es bajo. En el último año, el gasto gubernamental llegó al 20,2 por ciento del PBI. La privatización y la desregulación han reducido el papel del Gobierno en la economía, pero el estado aún permanece activo en la administración económica.

3.4.5.5) Libertad monetaria: 83,3%

La inflación es baja, con un promedio de 1,1 % entre 2004 y 2006. Los precios relativamente estables explican, en mayor parte, el puntaje de libertad monetaria. El Gobierno regula los precios de los productos farmacéuticos y médicos e influye en los precios por medio de regulaciones, subsidios y servicios públicos estatales, para ajustarse a las políticas que distorsionan los precios locales, se deducen 10 puntos porcentuales adicionales del puntaje de libertad monetaria de Taiwán.

3.4.5.6) Libertad de inversión: 70%

Las compañías locales y las extranjeras son iguales ante la ley.

La repatriación de ganancias no está restringida, y se les permite a los extranjeros ser propietarios exclusivos en la mayoría de los sectores. Se seleccionan las inversiones, pero el tiempo de aprobación es generalmente corto. 

Desde 2001, Taiwán ha ampliado el ámbito de los servicios que se encuentran abiertos a las inversiones extranjeras. Las inversiones extranjeras están prohibidas en algunas industrias, como la agricultura, la radiodifusión inalámbrica, la explotación del petróleo en el área costera, los servicios públicos y servicios postales, y están limitadas en el sector de las telecomunicaciones, distribución y transmisión de electricidad y transporte ferroviario de alta velocidad. Un programa de desarrollo de tres años implementado en 2006 fomentará la inversión industrial en áreas designadas. Ya no se limitan los flujos de capital relacionados con las carteras de inversión.

3.4.5.7) Libertad financiera: 50%

Taiwán ha liberalizado su sector financiero, tradicionalmente sobreregulado, a través de, la reducción de muchas restricciones sobre las actividades financieras, en particular aquellas en las actividades en instituciones financieras extranjeras. 

El colapso del conglomerado de Rebar en 2006 expuso la debilidad de las instituciones a cargo de la supervisión. Una amplia variedad de instrumentos financieros se encuentran disponibles a los inversores locales y extranjeros, de acuerdo a las condiciones del mercado. Nueve bancos estatales se han privatizado desde 1998, más recientemente en 2005, Cuatro bancos pertenecen al estado, incluidos dos de los tres bancos locales más importantes, que juntos representan el 16 % de los activos del sector. 

No se han consolidado los bancos estatales para crear el banco más importante del país, según se había planeado y las protestas obreras y la falta de voluntad política parecen interrumpir una mayor consolidación. 

El sector de seguros está abierto a la competencia internacional. Los mercados de capitales son sofisticados y la bolsa de valores está abierta a la participación extranjera, a excepción de las industrias seleccionadas.

3.4.5.8) Derechos de propiedad: 70%

En general, los derechos de propiedad están protegidos y el Poder Judicial hace cumplir los contratos, a pesar de que el sistema judicial es muy lento. 

Uno de los problemas más graves del Poder Judicial es la corrupción asociada con el crimen organizado. Taiwán ha intentado mejorar la protección de los derechos de propiedad intelectual pero necesita expandir los esfuerzos para combatir la piratería de medios ópticos y la falsificación de bienes de lujo y productos farmacéuticos.

3.4.5.9) Libertad frente a la corrupción: 59%

Se considera que hay corrupción. Taiwán se ubica en la posición 34 entre 163 países en el Índice de Percepción de la Corrupción de Transparencia Internacional para el año 2006. 

Existieron denuncias de corrupción gubernamental en 2006, pero el Gobierno prosiguió a combatir la corrupción en el Poder Judicial y el Ejecutivo.

3.4.5.10) Libertad laboral: 56,9%

Las regulaciones inflexibles en el sector laboral entorpecen el crecimiento de la productividad general. El costo no salarial que implica contratar a un trabajador es bajo, pero despedir a un empleado superfluo es relativamente costoso y oneroso.

Las regulaciones sobre la cantidad de horas de trabajo no son flexibles.
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(Grafico 4)
3.4.6) Comercio Exterior: 

Durante las últimas décadas, el comercio exterior y, más concretamente, las exportaciones han jugado un papel fundamental en la economía de Taiwán. Durante los años 70 y los 80, el comercio exterior permitió a Taiwán acumular una gran cantidad de reservas de divisas, siendo en la actualidad el tercer país con más reservas de divisas del mundo.

A principios de los 90, Taiwán inauguró un programa de apertura de su economía a los productos extranjeros a través de una reducción en los aranceles que grababan estos productos, proceso que se ha visto acelerado por la entrada en la OMC en el año 2002, lo cual derivó en una reducción del superávit.

Taiwán goza de un excelente entorno para la realización de negocios. Todos los mecanismos capitalistas se encuentran plenamente desarrollados.

La legislación referente a los asuntos comerciales es clara y nada arbitraria, lo que unido a los bajos impuestos facilita el intercambio de bienes y servicios.

La mentalidad taiwanesa es especialmente flexible en las condiciones de los contratos, si bien se presta especial atención a las referencias que otros profesionales del sector y conocidos dan a la empresa o empresario que está interesado en proponer el negocio. 
Este tipo de relaciones se conoce como 'guanxi' y se refiere a la confianza que ofrece una empresa a la hora de cerrar un trato. Aunque en un primer momento esto es un impedimento para las empresas extranjeras, una vez que se consigue penetrar en el mercado, este principio se convierte en el mejor aliado y en una garantía de relaciones estables a largo plazo, así como una puerta para nuevos negocios con otros agentes del sector.

Los tres principales países de destino de las exportaciones de Taiwán son China, Estados Unidos y Hong Kong. Exporta principalmente equipos eléctricos, electrónicos, y equipos de computadora. Importa de Japón, Estados Unidos y China; básicamente minerales y combustible, componentes eléctricos y electrónicos y materias primas. China y Hong Kong representan más del 25% del comercio total de Taiwán y casi el 40% de las exportaciones de Taiwán. El comercio con la UE representa menos del 15%.
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3.4.7) Sector financiero:
La tendencia en los últimos años hacia la privatización de empresas del Estado, ha supuesto que se hayan privatizado algunos bancos como el Chang-Hwa Commercial Bank, First Commercial Bank, Hwa-Nan Comercial Bank, Taiwán Business Bank, The Farmers Bank of China, Chiao Tung Bank, Bank of Kaohsiung y Taipei Bank. La política del gobierno respecto a este sector es la de continuar fomentando la competencia y continuar con las privatizaciones. 
El sistema bancario Taiwanés cuenta con cuarenta bancos comerciales aproximadamente; también es importante destacar la creciente importancia de los bancos extranjeros en el panorama financiero taiwanés. La legislación aplicada a estos bancos es la misma que la aplicada a los bancos comerciales locales.
Con la revisión de la legislación concerniente al  establecimiento de sucursales en Taiwán en 1994 se liberalizó el mercado y se eliminó todo tipo de discriminación.

Los bancos offshore, creados por los principales bancos extranjeros y taiwaneses están autorizados a realizar un determinado tipo de operaciones como, por ejemplo, la gestión de depósitos, la intervención en mercados extranjeros, retirar fondos y conceder préstamos extranjeros.

3.4.8) Industria:

En 1995 la actividad industrial suponía cerca del 27% del producto interior bruto y empleaba aproximadamente al 27% de la población activa. Taiwán destaca sobre todo por la producción de equipos electrónicos y eléctricos. En la producción industrial anual se registran 22,5 millones de toneladas de cemento y 12,3 millones de toneladas de barras de acero. Otras industrias importantes son las de productos químicos, refinerías de petróleo, industrias textiles y confección de prendas de vestir, producción de artículos de plástico, labores de tabaco, industrias alimentarías, bebidas, papel y construcción naval (astilleros).

Las políticas industriales del gobierno promueven el desarrollo de las industrias relacionadas, tales como los sectores de pantallas de imágenes, partes para automóviles y maquinarias. Las mismas procuran reforzar la integración vertical e incentivar la formación de agrupamientos industriales completos. El Ministerio ha promovido un entorno favorable para la innovación tecnológica y la investigación y desarrollo. También promueve el desarrollo de las industrias emergentes y de alto crecimiento, tales como aquellas de banda ancha inalámbrica, tecnología digital para el hogar, cuidado médico y tecnología verde. Al mismo tiempo, el Gobierno procura mejorar las industrias tradicionales.

Taiwán es el tercer mayor productor de electrónica del mundo, superado tan sólo por Estados Unidos y Japón y es el primer productor mundial de determinados portátiles, monitores, placas madre, generadores, carcasas de ordenador, escáners, teclados, mouses y CD-ROMs. Las tecnologías de la información representan un 30% de las exportaciones globales de la isla.
3.4.9) Servicios:

El sector de los servicios es un importante índice del desarrollo económico. En Taiwán, los servicios ocupan más del 70% del PIB. El Gobierno ha identificado varios servicios claves para su desarrollo especial. Los mismos incluyen las telecomunicaciones, servicios financieros, ventas al por mayor y, alimentos y bebidas, distribución, cultura popular. También incluyen informática, investigación y desarrollo, diseño, consultoría administrativa, y otros servicios técnicos. Tales servicios pueden apoyar la manufactura y crear valor agregado a través de las otras industrias. Ellos también permitirán que los servicios se conviertan en un nuevo motor del crecimiento económico en Taiwán.

3.4.10) Inversión extranjera:

Taiwán está céntricamente ubicado en la región de Asia Pacífico. Ofrece convenientes lazos aéreos y marítimos, y cuenta con el tercer puerto más importante del mundo en términos de volumen de contenedores (Kaohsiung). Taiwán también está conectado al Asia por extensivos lazos comerciales y de inversión. A través de una política de administración y liberalización efectiva, el Gobierno propone a las empresas locales consolidar sus operaciones en el país, mientras extienden su alcance al mundo. De esta forma, Taiwán es un socio ideal para las empresas transnacionales que desean entrar en el mercado asiático. El Gobierno también ofrece una amplia gama de apoyo y servicios, desde incentivos fiscales y de terreno hasta asistencia financiera y operativa, para los inversionistas extranjeros en Taiwán.

Al margen de las distintas oportunidades ofrecidas a las empresas extranjeras como resultado de una modernización en la economía de Taiwán, se ha establecido como un centro de operaciones del Asia para las diferentes empresas del Occidente a través de acuerdos de colaboración y joint ventures. 

Las más importantes oportunidades en términos de negocios corresponden a la industria de automóviles, aeronáutica, telecomunicaciones, ferroviaria y maquinarias.

3.4.11) El papel de las PYMES:

Las pequeñas y medianas empresas (PYMES)  constituyen el 98% de todos los negocios y el 77% de todos los trabajos en Taiwán.

Durante décadas, éstas han sido la columna vertebral del desarrollo económico de Taiwán. A diferencia de lo que ocurre en muchas naciones avanzadas, donde grupos de empresas dominan la economía; en Taiwán, la industria y el comercio internacional se están desarrollando y fortaleciendo gracias a las innumerables PYMES. 
Durante los años que siguieron al final de la Segunda Guerra Mundial, la economía de Taiwán dependía enormemente de la agricultura y contaba con escaso nivel de industrialización y actividad comercial. Pese a que había aún pocas PYMES existentes, fueron capaces de establecer industrias de mano de obra intensiva con un nivel de tecnología relativamente bajo aprovechando la abundante mano de obra, los bajos salarios y la dedicación al trabajo del pueblo de Taiwán. 
 3.5) Aspectos positivos de la región asiática:

· Altas tasas de ahorro interno (promedio del 35% al 40%, comparado con Latinoamérica que es del 20% al 25%.) 

· Exportaciones de alto valor agregado (las manufacturas representan el 90% del total, mientras que en Latinoamérica no llegan al 50% del total.)

· Inversión de capital en temas de desarrollo de infraestructura física y humana. 

3.6) Aspectos negativos de la región:


· Marcada diferencia en la distribución de la riqueza.
· La economía nunca puede sustituir a la política, a pesar de que la región considere a cada país como una economía, esto no debe llevar a que como sucedió en la crisis de 1997, a que los gobiernos quedaron en función de los mercados. 

· Están padeciendo los efectos del intercambio desigual: el precio relativo de sus exportaciones es inferior al precio relativo de los bienes que deben importar para mantener su esfuerzo de crecimiento y para satisfacer necesidades de consumo de los sectores enriquecidos de la población. 

· Políticas de bajos salarios.

4.) CRISIS ASIÁTICA
Los principales indicadores económicos que ayudan a explicar la crisis tienen que ver con que estas economías registraron un altísimo crecimiento sin inflación, superávit fiscales y elevadas tasas de ahorro interno que no fueron suficientes para financiar las aún mayores necesidades de inversión privada de los últimos años. Todo esto redundó en un elevado endeudamiento externo del sector privado, en forma de préstamos o inversiones de cartera.- 

El ingreso masivo de capitales fue posible por la gran liquidez internacional de la década de los noventa y el mayor inversor fue el vecino Japón. También es importante destacar que una parte sustancial de los créditos, que llegaron a la región atraídos por el diferencial en las tasas de interés, financió actividades relacionadas con la producción de bienes y servicios no transables, especialmente en el sector inmobiliario y financiero. Es decir que se endeudaron en dólares en actividades que no generaban capacidad de devolución de divisas. Se dio también, la sobre inversión en algunos sectores, electrónica de consumo, automotores, petroquímicas, acero, etc. Los déficit de cuenta corriente continuaron hasta que los capitales se fugaron, cuando los prestamistas perdieron la confianza en la capacidad de pago de estos países.
4.1) Enseñanzas de la crisis.

De la crisis financiera de 1997-1998 las autoridades de Asia aprendieron la importancia de aplicar políticas macroeconómicas sólidas y de gestionar bien el riesgo para evitar desajustes cambiarios y descalces en los vencimientos, así como el valor de un buen gobierno y supervisión de las sociedades. Se dieron cuenta que el desarrollo del mercado de capitales promueve la consecución de 4 objetivos fundamentales:

· Mejorar la asignación de los recursos: se trata de reducir la dependencia del crédito bancario de préstamos a corto plazo o en moneda extranjera.

· Facilitar la determinación de precios: los diferenciales de riesgo y la relación precios-beneficios deben ajustarse a las pautas internacionales y no ser ni demasiado bajo ni demasiado alto, lo cual indicaría anomalías o distorsiones en el mercado interno que invitarían el arbitraje y la especulación.

· Lograr una sólida gestión del riesgo y evitar el riesgo moral: ello permitiría a los participantes de los sectores públicos y privados, incluidos los intermediarios financieros, gestionar sus riesgos en forma prudente y transparente para evitar sorpresas de mercado.

· Lograr que la gestión de las sociedades sea adecuada y que el mercado sea transparente: la eficiencia del mercado se sustenta esencialmente en la creencia del público que las entidades que captan fondos (ya sea a cambio de acciones, deudas o derivados financieros) se merecen su confianza. 

La crisis de Asia también ocasionó una transformación radical de arquitectura financiera Internacional. En 1999 se creó el Foro sobre Estabilidad Financiera, que evalúa regularmente los avances en el seguimiento de la actividad financiera y alienta discretamente a los países, junto a las instituciones financieras internacionales, a adoptar normas internacionales básicas (de contabilidad, gestión de sociedades y transparencia fiscal y monetaria). Dichas instituciones incrementaron su capacidad para ofrecer programas de evaluación del sector financiero y brindar asistencia técnica. En 2003, la eficacia de los mercados de capital exigía: bolsas y sistemas de compensación y liquidación que faciliten las operaciones y mecanismos de mercado monetario para la liquidación, un sistema jurídico que vele por el cumplimiento de los contratos, información puntual sobre la solidez financiera y las perspectivas de los países y una gestión empresarial que asegure a los inversionistas que sus fondos no serán ni derrochados ni malversados.
4.2) Inversión en los Estados Emergentes de Asia.
A pesar de la recuperación económica, la continua incertidumbre parece frenar la inversión en los “tigres” del sudeste asiático.
 En vista a los cuantiosos superávit en cuenta corriente acumulados en Asia desde la crisis financiera de 1997/98, la atención se ha centrado en las causas de estos desequilibrios; para las cuales hay dos tesis: 

· La región está inundando la economía mundial con su excedente de ahorro, lo cual reduce la tasa mundial de interés a niveles artificialmente bajos y fomenta el déficit externo en EEUU.

· La inversión ha perdido impulso desde la crisis asiática.

La actual situación de los países asiáticos se debe en gran medida a un descenso marcado de la inversión en dichas economías. Donde el nivel de ahorro agregado ha sido relativamente estable durante los últimos 10 o 15 años; mientras que la inversión agregada se redujo marcadamente durante el período de la crisis, y donde su recuperación ha sido parcial y parece ser baja en relación con sus parámetros fundamentales. La situación subyacente es mas compleja; en particular, la composición del ahorro (público, de los hogares y de las empresas) ha evolucionado gradualmente, y el alcance y las características del descenso de la inversión, así como sus causas, son diferentes en cada país. 

4.3) Contracción persistente de la inversión.

El descenso de la inversión en las economías emergentes de Asia (Corea del Sur, Hong Kong, Singapur, Taiwán, y Malasia) ha sido prolongado, considerable y generalizado, y ha evidenciado una caída de la inversión privada. Por ejemplo, entre el período de 1992/1996 y el de 2000/20004 la inversión privada se redujo entre 5 y 18 puntos porcentuales del PBI en Hong Kong, Corea, Singapur, Malasia y Taiwán (la inversión pública ha sido comparativamente estable).

Esta contracción es atribuible al desplome de la inversión en bienes raíces y bienes de equipo tras un período de auge. En varios países surgieron indicios de un recalentamiento en el sector de la construcción a mediados de los años 90`: disminución de las tasas de arriendo y rápida expansión del financiamiento para la co0mpra de bienes raíces, aunque los precios de la propiedad siguieron siendo elevados. Sin embargo, a partir de 1997, la construcción se redujo marcadamente. El precio de los inmuebles también se desplomó al contraerse el financiamiento. 
Por su parte, el descenso de la inversión en bienes de equipo alentó tanto la  contracción durante la crisis como la atonía que la siguió. En Taiwán, la baja inversión en equipo y construcción provocó una caída de la inversión total tras la crisis.    En Corea, la inversión en equipo de transporte y maquinaria se redujo a la mitad, tras alcanzar un nivel máximo de 14% del PBI en 1996, y en los últimos años ha seguido siendo baja, aunque la construcción acaba de registrar una ligera recuperación.
(Gráfico 6)
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Nota: inversión real en algunos países de Asia (comprende los “tigres” asiáticos y Malasia), porcentaje del PBI real.
5.) ¿QUE FACTORES OBSTACULIZAN LA INVERSIÓN?

Las posibles causas incluyen los efectos de la reestructuración de los sectores financieros y empresariales, la competencia de China y la percepción de un aumento de los riesgos para la inversión. El aumento del riesgo percibido parece estar generalizado, mientras que los otros factores están más relacionados con países específicos.
5.1) Reestructuración de los sectores financieros y empresariales: las dificultades y posterior reestructuración de estos sectores agravaron la caída de la inversión tras la crisis financiera, aunque aparentemente estos factores ya no obstaculizan la inversión. En el sector financiero, el fuerte deterioro de la solvencia y liquidez bancaria tras la crisis obligó a los bancos a reducir el crédito, lo cual afectó considerablemente la inversión. Estas repercusiones fueron especialmente graves pues los mercados de bonos empresariales estaban poco desarrollados. En los últimos años, los indicadores del sistema bancario han mejorado mucho: se han reducido los coeficientes de préstamos improductivos, han aumentado los coeficientes de capital regulatorio y ha mejorado la rentabilidad de los activos. El crédito al sector privado como proporción del PBI no ha variado desde la crisis, aunque esto parece deberse más a la escasa demanda de financiamiento por parte de las empresas que a las dificultades del sector bancario, dado que las tasas de los préstamos se han venido reduciendo.
Los balances y utilidades del sector empresarial han mejorado considerablemente. La razón deuda/capita aumentó en forma pronunciada durante la crisis y se produjo una fuerte caída de la cobertura de intereses y de la rentabilidad del capital social. Posteriormente, las empresas redujeron sus inversiones a medida que reconstruían sus balances y reestructuraban sus operaciones. Sin embargo, en los últimos años la razón deuda/capita y las utilidades se han vuelto a situar en niveles similares a los existentes antes de la crisis, y la cobertura de interés alcanzó su nivel más alto en 10 años. Esto parece indicar que las empresas de las economías emergentes de Asia han adoptado una postura financiera bastante prudente, quizá debido a que percibieron un aumento del riesgo. 

Los datos analizados sólo incluyen a las empresas cuyas acciones se cotizan en bolsas y, en consecuencia, quedan fuera muchas pequeñas y medianas empresa, cuyas deficiencias han creado fuertes obstáculos para la inversión en algunos países especialmente en Corea. Además, el estallido de la burbuja mundial de la tecnología de la información a comienzos de la década tuvo un fuerte efecto negativo en las empresas del área cuando afrontaban un aumento de la competencia mundial.  
5.2) La competencia de China: los flujos de inversión directa hacia China se han multiplicado por 10 desde comienzos de los años 90, transformando a ese país en uno de los principales destinatarios de IED. Sin embargo, el crecimiento del mercado interno y las exportaciones ha generado demanda de productos extranjeros y, en consecuencia, nuevas oportunidades para el comercio y la inversión, que incluyen la posibilidad para otros países de invertir en China y participar en su creciente cadena de producción.
En algunos países e industrias se ha observado una desviación de las inversiones. Por ejemplo, en Corea la inversión neta en el exterior registró un aumento anual del 42% entre 2002 y 2004; en ese período, casi el 43% de la inversión en el extranjero se destinó a China. Alrededor del 40% de la inversión en el exterior es atribuible a las PYMES, el doble de la proporción registrada a comienzos de los años 90.

Dada la creciente participación de las PYMES en la inversión externa, el aumento de las inversiones de empresas coreanas en China podría haber desplazado parte de la inversión interna.
De hecho, al tenerse en cuenta ciertos factores, se observa la existencia de una relación positiva entre las entradas de IED en la mayoría de los países asiáticos y los flujos destinados a China, lo cual apunta a una relación de complementariedad.

5.3) Riesgo de inversión: los riesgos macroeconómicos y macroeconómicos percibidos son mayores que en período anterior a la crisis.
Es posible que el aumento de la incertidumbre y un pronóstico de crecimiento más bajo hayan reducido la inversión posterior a la crisis. La incertidumbre es un factor central de las teorías modernas sobre inversión: cuando la incertidumbre aumenta, la inversión se reduce. El aumento de la incertidumbre macroeconómica percibida puede tener varias causas.
Por ejemplo, la crisis puede haber servido como advertencia para que los inversionistas tomen conciencia de los riesgos y vulnerabilidades, especialmente los asociados con flujos de capital.

Los riesgos macroeconómicos para las empresas también han aumentado, en muchos casos se han eliminado las garantías, incluidas las garantías estatales explícitas y las garantías cruzadas de los bancos y sus sucursales.

Además, la percepción de la gobernabilidad es más negativa que antes de la crisis: en la clasificación según 6 indicadores (voz y rendición de cuentas, estabilidad política, efectividad gubernamental, calidad regulatoria, estado de derecho y control de la corrupción) las economías emergentes de Asia obtuvieron un rango mas bajo en 2004 que en 1996. Esto indica un cambio potencialmente importante del clima para la inversión, pues la gobernabilidad es un factor determinante de la IED. (Ver gráfico 7).

La percepción de un mayor riesgo, no obstante las medidas adoptadas tras la crisis para reducir las vulnerabilidades, podría en parte ser reflejo de una postura más realista y de un cambio en la distribución del riesgo. Desde la crisis, se ha flexibilizado los regimenes cambiarios, se han reforzado los sectores bancarios y empresariales, y se han acumulado importantes reservas en divisas, todo lo cual ha reducido la vulnerabilidad de la región. Es probable que antes de la crisis los inversionistas hayan subestimado los riesgos; al eliminarse las garantías, están obligados a aceptar un mayor volumen del riesgo. Por lo tanto, en cierta medida las percepciones de los inversionistas podrían ser hoy mas realistas que antes de la crisis. No obstante, la percepción de un mayor riesgo no sólo es un dispositivo de la crisis; también puede evidenciar cambios en la estructura del comercio y la producción (por ejemplo la reorientación hacia los productos electrónicos).
(Grafico 7)
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6.) Conclusión:
Desde nuestro punto de vista no se puede poner en duda el increíble logro económico alcanzado por estos países en las últimas décadas. El modelo de desarrollo seguido por estas economías, teniendo en cuenta su situación de partida, puede ser considerado como ejemplo a seguir por otras economías del tercer mundo.

Hay que destacar la importancia alcanzada por estos países en el ámbito internacional; donde aplicando políticas  administrativas, económicas y gubernamentales, han llegado con sus productos industrializados a casi todos los confines de la tierra. Basados en una resistente disciplina, con una administración horizontal entre el gerente y el trabajador, han tenido grandes resultados.

Los gobiernos y las empresas transnacionales de estos países asiáticos (Hong Kong, Corea del Sur, Taiwán y Singapur) son ejemplos de llevar adelante, de manera eficaz, una economía  empresarial.

Obviamente existieron desavenencias y crisis en el marco de su avance, (por ejemplo, la crisis asiática de 1997 donde se vieron inmersos dichos países) pero sin embargo salieron a flote y se mantuvieron en la hegemonía mundial, haciendo frente a las potencias de Occidente.

Para finalizar, con todas estas características y formas de llevar adelante una región, sería más que interesante que  América Latina (especialmente nuestro país) aplique muchos de estos conceptos; Con los cuales podríamos pasar a ocupar una posición más destacada en el plano mundial, dadas las ventajas que poseemos en muchos recursos naturales. Por lo que se deduce que tendríamos que ser más eficientes en cuento a valor agregado se trate. 
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