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Estudio Contable Purizaca:
Nuestra organización presta servicios profesionales basados en la experiencia, el conocimiento y una continua actualización de las normas profesionales que rigen la actividad.

Nuestros objetivos son la optimización en la prestación de servicios, obtener la confianza de las empresas que interrelacionan con nosotros y lograr la satisfacción de nuestros clientes.

Nuestras metas son la prestación de servicios profesionales a todas las empresas que requieran de los mismos, la agilidad en las respuestas profesionales y el asesoramiento permanente con la introducción de nuevas herramientas. Para ello contamos con un grupo de asistentes profesionales e idóneos que según la experiencia volcada en los últimos años funcionan cada uno en su área nutriendo el resultado final.

Misión: 

Nuestra misión es proveer a nuestros clientes de un servicio profesional óptimo al precio más conveniente. Es la prestación de servicios a empresas unipersonales, empresas familiares y Pymes dotando a las mismas de las herramientas necesarias para poder discernir cuál es su mejor opción administrativa-contable.

Visión: 

Nuestra visión es lograr la fidelización del cliente, posibilitando un crecimiento sostenido en la prestación de servicios posicionando a nuestra firma como líderes en el segmento de prestación de pequeñas y medianas empresas lo que redundará en beneficios a todo el universo de empresas que reciben los servicios profesionales brindados.
INFORME DE PRÁCTICAS:

PRESENTACIÓN
SEÑORES MIEMBROS DEL JURADO:
De conformidad con las normas vigentes del Instituto, tengo a bien poner a consideración de vuestro elevado criterio el presente  INFORME DE PRÁCTICAS.
En el ESTUDIO CONTABLE, de propiedad del CPC JOSE PEDRO PURIZACA QUEREVALU, mis prácticas estuvieron centradas en el llevado de los Registros de Ventas y Compras de algunos contribuyentes que son clientes del Estudio.

 El presente Informe de Prácticas está compuesto de los siguientes  Capítulos:
El Capítulo I, trata sobre la Organización, Administración y Control  del Estudio Contable.
El Capítulo II, está referido al análisis del aspecto legal, financiero, tributario y contable de las compras y ventas  que realizan los clientes del estudio.
El Capítulo III, trata sobre la Descripción de la Práctica realizada en el Estudio contable.
Finalmente se presenta las  Conclusiones y  bibliografía 
Capítulo I: Organización, administración y control de un Estudio Contable
Eficiencia y eficacia de un estudio contable
“La eficiencia es muy importante. Sin ella, no habría organizaciones; con ella hay menos organizaciones... los expertos en eficiencia están más contentos cuando hay menos costos, incluso si esto implica que haya menos clientes…”- Minztberg. 

La eficiencia es un “paradigma importado” de la teoría económica, que ha orientado el trabajo de las organizaciones y sus dirigentes durante décadas, desde los trabajos de los economistas clásicos, Adam Smith y David Ricardo a mediados del siglo XVIII. Su planteamiento esencial es la relación entre insumos (gastos) y resultados (ingresos), su expresión es la reducción de los costos, o los costos mínimos. Tiene una lógica contundente, usted tiene que “producir con los costos más bajos posibles”, o dicho de otra forma, “obtener los mayores resultados con los mismos recursos (gastos)”.
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La eficiencia actúa en el ámbito interno de la empresa, ahí es donde usted puede trabajar para reducir sus gastos. Pero ¿qué pasa en un entorno turbulento? se preguntan los especialistas, donde usted tiene que estar al tanto de lo que está pasando “afuera” de la empresa, para ajustar sus estrategias y acciones de manera que pueda aprovechar las oportunidades o neutralizar las amenazas que se presenten.
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Ante esto, Drucker dice “No basta con hacer las cosas correctamente (eficiencia), hay que hacer las cosas correctas (eficacia)...”. Menguzzato, especialista española, en su libro sobre Dirección Estratégica expresa: “...la experiencia demuestra que el éxito y supervivencia a largo plazo de la empresa depende más de los progresos en su eficacia que en su eficiencia...”. 

Si usted se preocupa sólo de la eficiencia, puede llegar a ser el productor más eficiente de algo que no le interese a la gente. La bibliografía sobre el tema ofrece abundantes ejemplos de empresas que eran las más eficientes en su actividad, pero que no percibieron a tiempo los cambios que se estaban gestando en el entorno, no modificaron sus estrategias y, a la larga, tuvieron que salir del negocio. Ese es el caso de la Owen Illinois, la empresa productora de envases de cristal más eficiente de los EEUU, que no percibió a tiempo las preferencias por los envases plásticos. Cuando lo comprendió, era demasiado tarde.

La eficiencia hace énfasis en: los medios, hacer las cosas correctamente, resolver problemas, ahorrar gastos, cumplir tareas y obligaciones, capacitar a los subordinados, aplica un enfoque reactivo. 
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La eficacia (o efectividad) hace énfasis en: los resultados, hacer las cosas correctas, lograr objetivos, crear más valores (principalmente para el cliente), proporcionar eficacia (empowerment) a los subordinados, aplica un enfoque proactivo, es decir, en lugar de reaccionar, anticiparse. 
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La eficiencia se concentra en cómo se hacen las cosas, de qué modo se ejecutan. La eficacia en: para qué se hacen las cosas, cuáles son los resultados que se persiguen, qué objetivos se logran.
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Competitividad de un estudio contable
Resulta cada vez más frecuente la referencia a la formación profesional como un componente esencial dentro de las estrategias de mejora de la competitividad. En su acepción más literal, con el término competitividad se hace referencia a la capacidad de competir que posee una empresa, sector o país en el marco de la economía. Si bien este sentido ha tenido vigencia para todas las épocas, adquiere especial relevancia en el contexto actual de globalización económica, donde los procesos de apertura comercial permiten traslucir más evidentemente tanto las fortalezas como las debilidades de aquellos actores económicos. 
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Existen, con todo, enfoques diversos acerca de cuáles son las estrategias más adecuadas y, sobre todo, la combinación de medidas que pueden resultar más eficaces. De una parte, encontramos los ejemplos de estrategias que fundamentalmente se basan en medidas macroeconómicas que tienden a abaratar los costos de producción, tales como las decisiones en materia de política cambiaria, de exoneraciones tributarias, o de reducción de los costos laborales (salarios, despidos, etc.). De otra, se plantea la necesidad de realizar esfuerzos –no necesariamente contradictorios con las anteriores medidas- que apuntan a un horizonte estratégico marcado por el logro de lo que ha dado en denominarse como "competitividad sistémica".
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El enfoque de la competitividad sistémica apunta, en cambio, al largo plazo. No depende de un conjunto acotado y relativamente sencillo de medidas, sino de un abanico complejo de políticas que, integradas, darían como resultado una posición globalmente más competitiva de la economía. Políticas de inversión en infraestructura pública y privada, de innovación y desarrollo tecnológico, de integración de sectores y cadenas productivas, de inversión en el desarrollo de capital humano (educación, formación y capacitación), son algunos de los instrumentos más típicos propuestos por este enfoque.

Es justamente dentro de este segundo enfoque que a la formación profesional corresponde un papel más claro y central. Se entiende así que las inversiones orientadas a elevar la calificación de la población son en sí mismas una acción que propende a elevar la competitividad y, a la vez, refuerzan la efectividad de otras líneas de política complementaria. Y si bien en cualquier contexto la formación profesional resulta una apuesta útil, es en el marco de enfoques estratégicos de largo aliento donde sus aportes beneficiosos para la sociedad y la economía tienen mayor oportunidad de manifestarse.

Tratamiento de la persona con empresa unipersonal
El CPC. JOSE PEDRO PURIZACA QUEREVALU, está organizado tributariamente como persona natural-sin negocio, lo que conlleva comprender como funciona este tipo de contribuyente.
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Persona natural, es un concepto estrictamente jurídico, cuya elaboración fundamental correspondió a los juristas romanos. Cada ordenamiento jurídico tiene su propia definición de persona natural, aunque en todos los casos es muy similar. En algunos casos se puede hacer referencia a estas como personas de existencia visible, de existencia real o naturales. Su origen etimológico viene de persona-ae, que era aquella máscara (per sonare, es decir, para hacerse oír) que llevaban los actores en la Antigüedad y que ocultaba su rostro al tiempo que hacía sonar su voz. Esto es, una ficción que se sobrepone al ser que la porta. Ello es así porque no todos los seres humanos -especialmente en otros tiempos- podían ser considerados personas.

Se entiende por persona natural, al ser humano o a la persona humana.  Puede constituir una empresa unipersonal, para lo cual deberá solicitar su registro de contribuyente (RUC), la licencia municipal de funcionamiento y legalizar los libros de cuentas y planillas.  El propietario carece de derechos y obligaciones de carácter mercantil, comercial o societario; compromete su patrimonio personal en forma ilimitada, es decir, las deudas de la empresa son asumidas por el patrimonio propio de la empresa y además por el patrimonio personal del propietario.  
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Procedimientos para constituir estudio contable como persona natural sin negocio:
· Tramitar REGISTRO UNICO DEL CONTRIBUYENTE (RUC) en la SUNAT, solicitar la autorización de  comprobantes de pago.

· Licencia Municipal de funcionamiento ante el Municipio en que está ubicada la empresa.

· Legalización del Libro de Ingresos y Gastos.
La estructura legal y la dirección o gestión del estudio.
Un Estudio contable de una persona natural- sin negocio, pertenece a la propiedad individual de dicha persona.

En una propiedad individual sólo hay un jefe.  El propietario puede operar el ESTUDIO CONTABLE en la forma que desee siempre que no transgreda la ley.  Sin embargo, todas las decisiones en la gestión son realizadas por una sola persona, lo cual constituye una desventaja. En cambio, en una en una sociedad cada socio tiene un rol en la dirección o gestión de la empresa y las tareas divididas entre ellos.  La combinación de sus competencias y conocimientos le pueden brindar una ventaja a la sociedad sobre la propiedad individual en relación a la gestión de la empresa; sin embargo, la división de las tareas gerenciales puede llevar a desacuerdos entre ellos.

VENTAJAS DE FORMAR UN ESTUDIO CONTABLE DE PERSONA NATURAL SIN NEGOCIO:
· La Persona Natural que desea formar una empresa Unipersonal lo puede hacer de manera rápida y sin muchos trámites.

· Requiere poca inversión para los trámites de constitución o formalización.

· Permite al empresario a través de sus clientes investigar otras posibilidades negocio o expansión del mismo. 

· Si la empresa no marcha como se había pronosticado se puede fácilmente replantear el giro del negocio o cerrar sin mayores dificultades.

· En el caso de profesionales, está la posibilidad de inscribirse como trabajador independiente (la SUNAT, la denomina PERSONA NATURAL SIN NEGOCIO), aunque en la práctica hay  otra forma de hacer negocios.
· En aspectos laborales, podrá acreditarse como microempresa y acogerse a los beneficios del Régimen Laboral Especial.
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Organización del estudio contable de persona natural
DATOS GENERALES DE LA EMPRESA:
[image: image11.emf]Nombre y   Nr. RUC:   PURIZACA QUEREVALU JOSE PEDRO   15135342766   

Tipo  Contribuyente:   PERSONA NATURAL SIN NEGOCIO  

Tipo de  Documento:   DNI 08707789  

Nombre  Comerci al:   ESTUDIO CONTABLE  CONT/ADMINI      

Fecha de  Inscripción:   08/05/1993   Fecha Inicio de  Actividades:   23/02/1993  

Estado del  Contribuyente:   ACTIVO      

Condición del  Contribuyente:   HABIDO  

Dirección del  Domicilio  Fiscal:   JR. FELIPE PINGLO ALVA NRO. 187 URB. RESI DENCIA SIMA PROV.  CONST. DEL CALLAO  -   PROV. CONST. DEL CALLAO  -   LA PERLA  

Teléfono(s):   4985221   Fax:   -  

Sistema de  Emisión de  Comprobante:   MANUAL   Actividad de Comercio  Exterior:   SIN ACTIVIDAD  

Sistema de  Contabilidad:   MANUAL   Profesión u Oficio:   CONTADOR  

Ac tividad(es)  Económica(s):   Principal  -   7412  -   ACTIVIDADES DE CONTABILIDAD  

Comprobante(s)  Autorizado(s) a  Emitir:     FACTURA    RECIBO POR HONORARIOS  

Padrones :   NINGUNO  

 


1.1.1. RELEVANCIA DE LA ORGANIZACIÓN DE UN ESTUDIO CONTABLE.
El ESTUDIO CONTABLE JOSE PDRO PURIZACA QUEREVALU, tiene que estar adecuadamente organizado, para tener continuidad y competitividad. Un Contador Público Colegiado, para efectos de prestar sus servicios a la comunidad, necesita organizarse. En este caso, la organización pasa por haber constituido una empresa unipersonal, para la prestación de los servicios profesionales en forma independiente.
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El estar organizado le da un nivel de confianza a los trabajadores, clientes, Estado y otras entidades que eventualmente se relacionan con este tipo de entidad.

Según wikipedia.com, organizar, proviene del Latin Organón, órgano elemento de un sistema y sistema en sí mismo. Las organizaciones son sistemas diseñados para lograr metas y objetivos por medio de los recursos humanos y de otro tipo. Están compuestas por subsistemas interrelacionados que cumplen funciones especializadas. La organización es disponer y coordinar los recursos disponibles (materiales, humanos y financieros). Se organiza mediante normas o tablas que han sido dispuestas para estos propósitos.
La organización como sistema social y como estructura de acción es el estructural funcionalismo, que está modelizado ya como la interpretación de un sistema total. Desde un uso empírico, el desarrollo es principalmente empresarial, es el estudio de casos sin llegar normalmente a un planteamiento teórico. Para que se desarrolle una teoría de la organización es preciso que primero establezca sus leyes o al menos principios teóricos y así seguir trabajando sobre ello. Un camino seria clasificar y mostrar diferentes formas de organizaciones que han sido más estudiadas: burocracia como administración, por ejemplo o también elementos que componen la organización y que igualmente han sido ya muy tratados: liderazgo formal e informal, por ejemplo. Así pues, si que está muy desarrollado para los dos ejemplos, como metodología y se llama Investigación Operativa y también lo social como Sociología de la organización. Un nuevo uso está emergiendo en las organizaciones: es la gestión del conocimiento y que nace ya muy organizado.
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Típicamente, la organización está en todas partes, lo que dificulta su definición independiente o sin involucrarse en una aplicación particular, pero es así porque es un elemento estructural y condicional de los sistemas, siendo social cuando lo es el sistema en cuestión.

Según Monografias.com, los mismos conceptos y propósitos analizados para la estructuración de una definición sobre la naturaleza de la organización nos dan la pauta para determinar su importancia. Las condiciones que imperan en esta época actual de crisis así como la necesidad de convivencia y labor de grupo, requieren de una eficiente aplicación de esta disciplina que se verá reflejada en la productividad y eficiencia de la empresa que la requiera.

Para demostrar lo anterior nos basamos en los siguientes hechos: La organización puede darse adonde exista un organismo social, y de acuerdo con su complejidad, ésta será más necesaria. Un organismo social depende, para su éxito de una buena administración, ya que sólo a través de ella, es como se hace buen uso de los recursos materiales, humanos, etc. con que ese organismo cuenta. En las grandes empresas es donde se manifiesta mayormente la función organizativa. Debido a su magnitud y complejidad, es esencial, sin ella no podrían actuar. Para las pequeñas y medianas empresas, la organización también es importante, por que al mejorarla obtienen un mayor nivel de competitividad, ya que se coordinan mejor sus elementos: maquinaria, mano de obra, mercado, etc. 


[image: image14]
La elevación de la productividad, en el campo económico social, es siempre fuente de preocupación, sin embargo, con una adecuada organización el panorama cambia, repercutiendo no solo en la empresa, sino en toda la sociedad. 

Para los países en vías de desarrollo, como el nuestro, mejorar la calidad de la organización es requisito indispensable, por que se necesita coordinar todos los elementos que intervienen en ésta para poder crear las bases esenciales del desarrollo como son: la capitalización, la calificación de sus trabajadores y empleados, etc.
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1.1.2. Organización estructural 
EL ESTUDIO CONTABLE DEL CPC JOSE PDERO PURIZACA QUEREVALU DEBE ESTAR ADECUADAMENTE ESTRUCUTRADADO PARA CUMPLIR SUS FUNCIONES Y OBJETIVOS. 

En un estudio contable, trabaja el propietario- gerente, que generalmente es el Contador Público Colegiado. También pueden trabajar otros Contadores Públicos. Asimismo también pueden trabajar Técnicos en Contabilidad y Auxiliares de Contabilidad. De acuerdo con la cantidad de clientes, también pueden trabajar secretarias, personal tramitador y personal cobrador.

En algunos casos, el estudio contable también utiliza los servicios de las empresas de outsourcing, para disponer del personal mas competente en las áreas de contabilidad, tributación, finanzas, organización, auditoría, etc.

El ESTUDIO CONTABLE,  como cualquier empresa, tiene que organizarse adecuadamente para efectos de llevar a cabo sus actividades, para dar confianza a los trabajadores, practicantes y especialmente a los clientes, que son su razón de ser. 
Organizar, es establecer y poner en práctica maneras de hacer funcionar las cosas. Organizar es el acto de acopiar e integrar dinámica y racionalmente los recursos de una organización o plan, para alcanzar resultados previstos mediante la operación. www.businesscol.com/productos/
Organizar es poner en orden, es componer, es estructurar adecuadamente los recursos de una empresa. También es asignar actividades y funciones para que el personal trabaje sin contratiempos. También es establecer los procesos y procedimientos de trabajo; pero especialmente es definir políticas, o sea lineamientos generales para llevar a cabo las actividades del estudio contable.
Estructura organizacional del estudio contable:
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Organigrama estructural del estudio contable
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1.1.3. ORGANIZACIÓN FUNCIONAL DEL ESTUDIO CONTABLE.
EN UN ESTUDIO CONTABLE NO SE PUEDE ASPIRAR A MANTENER Y AMUMENTAR LA CLIENTELA, SI NO SE ESTABLECEN LAS FUNCIONES DE LAS PERSONAS QUE TRABAJAN EN DICHA ESTUDIO.

La organización funcional, es el tipo de estructura organizacional, que aplica el principio funcional o principio de la especialización de las funciones para cada tarea

Características de la Organización Funcional

· Autoridad funcional o dividida: es una autoridad sustentada en el conocimiento. Ningún superior tiene autoridad total sobre los subordinados, sino autoridad parcial y relativa.

· Línea directa de comunicación: directa y sin intermediarios, busca la mayor rapidez posible en las comunicaciones entre los diferentes niveles.

· Descentralización de las decisiones: las decisiones se delegan a los órganos o cargos especializados.

· Énfasis en la especialización: especialización de todos los órganos a cargo.

Ventajas de la Organización Funcional

· Máxima especialización.

· Mejor suspensión técnica.

· Comunicación directa más rápida

· Cada órgano realiza únicamente su actividad específica.

Desventajas De La Organización Funcional

· Pérdida de la autoridad de mando: la exigencia de obediencia y la imposición de disciplina, aspectos típicos de la organización lineal, no son lo fundamental en la organización funcional.

· Subordinación múltiple: si la organización funcional tiene problemas en la delegación de la autoridad, también los presenta en la delimitación de las responsabilidades.

· Tendencia a la competencia entre los especialistas: puesto que los diversos órganos o cargos son especializados en determinas actividades, tienden a imponer a la organización su punto de vista y su enfoque.

· Tendencia a la tensión y a los conflictos en la organización: la rivalidad y la competencia, unidas a la pérdida de visión de conjunto de la organización pueden conducir a divergencias y a la multiplicidad de objetivos que pueden ser antagónicos creando conflictos entre los especialistas.

· Confusión en cuanto a los objetivos: puesto que la organización funcional exige la subordinación múltiple, no siempre el subordinado sabe exactamente a quien informar de un problema. Esa duda genera contactos improductivos, dificultades de orientación y confusión en cuanto a los objetivos que deben alcanzar.

Funciones del propietario- gerente: 

a) Celebrar y ejecutar los actos y contratos ordinarios correspondientes al objeto social.

b) Representar al Estudio ante toda clase de autoridades.

c) Abrir y cerrar cuentas corrientes, efectuar y retirar depósitos a plazo, de ahorros, o de otra clase, en instituciones bancarias, girar cheques contra cuentas de la sociedad provistas de fondos o contra créditos o sobregiros autorizados, contratar préstamos o mutuos a favor de la sociedad, y en general toda clase de operaciones bancarias, financieras y mercantiles.

d) Endosar cheques para su abono en cuenta.

e) Girar letras a cargo de deudores de la sociedad, endosarlas, darlas en cobranza y descontarlas para que su importe sea abonado en cuenta, con el mismo fin suscribir y descontar pagarés y vales a la orden.

f) Abrir y cerrar cartas de crédito con o sin garantía; contratar, abrir, cerrar cajas de seguridad en los bancos; registrar marcas y nombres comerciales y/o de fábrica, y obtener patentes y privilegios.

g) Contratar y despedir personal.

h) Administrar los recursos financieros.

i) Efectuar el pago de las compras de activos fijos y existencias

j) Efectuar el cobro de los servicios

k) Efectuar el pago de tributos de los clientes y del estudio

l) Efectuar el pago de las remuneraciones de trabajadores del Estudio.

m) Efectuar el pago de todos los gastos que realiza la empresa.

n) Efectuar permanentes coordinaciones con todas las dependencias del Estudio especialmente con los clientes

o) Otras funciones relacionadas con el gerenciamiento 

Funciones del área contable y tributaria:

a) Archivar y registrar los comprobantes de pago y demás documentos sustentatorios de las operaciones de los clientes del Estudio.

b) Registrar las operaciones de los clientes del Estudio en los libros o  registros auxiliares y libros principales, utilizando procedimientos manuales y/o computarizados.

c) Formular las declaraciones juradas de los tributos a cargo de los clientes del Estudio

d) Formular los estados financieros de los clientes del Estudio contable.

e) Administrar el hardware y software de la empresa

f) Efectuar las coordinaciones permanentes con los clientes del Estudio Contable.

g) Llevar a cabo el mantenimiento preventivo de los equipos de cómputo del Estudio.

h) Mantener actualizado los equipos y programas que utiliza el Estudio, a fin que cumplan un trabajo efectivo y eficaz.

Funciones del área de asesoria y consultoría
a) Asesorar en el aspecto contable, tributario, financiero y administrativo a los clientes del estudio.

b) Capacitar al personal de asistentes para un desempeño eficiente

c) Obtener información actualizada de las entidades de supervisión y control para que sea utilizada en las operaciones de los clientes.

d) Obtener información actualizada de medios de comunicación como televisión, radio, periódicos, revistas y otros.

1.2. Administración del estudio contable de persona natural

UN ESTUDIO CONTABLE, PUEDE TENER UNA ADECUADA ESTRUCTURA, PUEDE TENER DEFINIDAS LAS FUNCIONES; PERO NO SE APLICA UNA ADEUADA ADMINISTRACION DE LOS ESCASOS RECURSOS, ENTONCES NO SE PUEDE LOGRAR LOS OBJETIVOS NI LA MISION.

Desde el punto de vista legal, la persona natural con empresa unipersonal, es la responsable de planificar, organizar, dirigir, coordinar y controlar las actividades de dicha empresa.
Es fundamental contar con una adecuada administración del estudio contable, para prestar los servicios con eficiencia y eficacia.

La administración se define como el proceso de diseñar y mantener un ambiente en el que las personas trabajando en grupo alcance con eficiencia metas seleccionadas. Esta se aplica a todo tipo de organizaciones bien sean pequeñas o grandes empresas lucrativas y no lucrativas, a las industrias manufactureras y a las de servicio.

En fin la administración consiste en darle forma, de manera consistente y constante a las organizaciones. Todas las organizaciones cuentan con personas que tienen el encargo de servirle para alcanzar sus metas, llamados Gerente, administradores etc. 

Objetivos De La Administración: 

· Alcanzar en forma eficiente y eficaz los objetivos de un organismo social. Eficacia. Cuando la empresa alcanza sus metas. Eficiencia. Cuando logra sus objetivos con el mínimo de sus recursos.

· Es permitirle a la empresa tener una perspectiva más amplia del medio en el cual se desarrolla 

· Asegurar que la empresa produzca o preste sus servicios. 

Importancia de la Administración:
La administración es un órgano social específicamente encargado de hacer que los recursos sean productivos, refleja el espíritu esencial de la era moderna, es indispensable y esto explica por que una vez creada creció con tanta rapidez y tan poca oposición.

La administración busca el logro de objetivos a través de las personas, mediante técnicas dentro de una organización. Ella es el subsistema clave dentro de un sistema organizacional. Comprende a toda organización y es fuerza vital que enlaza todos los demás subsistemas.

Características de la Administración: 
Estas características pueden darse desde el inicio de las actividades o pueden ir lográndose a través del tiempo. Dichas características, son las siguientes:
Universalidad. El fenómeno administrativo se da donde quiera que existe un organismo social, porque en él tiene siempre que existir coordinación sistemática de medios. La administración se da por lo mismo en el estado, en el ejercito, en la empresa, en las instituciones educativas, en una sociedad religiosa, etc. Y los elementos esenciales en todas esas clases de administración serán los mismos, aunque lógicamente existan variantes accidentales. Se puede decir que La administración es universal porque esta se puede aplicar en todo tipo de organismo social y en todos los sistemas políticos existentes.

Su especificidad. Aunque la administración va siempre acompañada de otros fenómenos de índole distinta, el fenómeno administrativo es específico y distinto a los que acompaña. Se puede ser un magnífico ingeniero de producción y un pésimo administrador. La administración tiene características específicas que no nos permite confundirla con otra ciencia o técnica. La administración se auxilie de otras ciencias y técnicas, tiene características propias que le proporcionan su carácter específico. es decir, no puede confundirse con otras disciplinas.

Su unidad temporal. Aunque se distingan etapas, fases y elementos del fenómeno administrativo, éste es único y, por lo mismo, en todo momento de la vida de una empresa se están dando, en mayor o menor grado, todos o la mayor parte de los elementos administrativos. Así, al hacer los planes, no por eso se deja de mandar, de controlar, de organizar, etc.

Su unidad jerárquica. Todos cuantos tienen carácter de jefes en un organismo social, participan en distintos grados y modalidades, de la misma administración. Así, en una empresa forman un solo cuerpo administrativo, desde el gerente general, hasta el último mayordomo.

Valor instrumental. La administración es un medio para alcanzar un fin, es decir, se utiliza en los organismos sociales para lograr en forma eficiente los objetivos establecidos.

Amplitud de ejercicio. Se aplica en todos los niveles de un organismo formal, por ejemplo, presidentes, gerentes, supervisores, ama de casa etc.

Interdisciplinariedad. La administración hace uso de los principios, procesos, procedimientos y métodos de otras ciencias que están relacionadas con la eficiencia en el trabajo. Esta relacionada con matemáticas, estadística, derecho, economía, contabilidad, sociología, Psicología, filosofía, antropología, etc.

Flexibilidad. Los principios y técnicas administrativas se pueden adaptar a las diferentes necesidades de la empresa o grupo social.

Infraestructura del estudio contable
ADEMAS DE ORTGANIZACION Y BUENA ADMINISTRACION, SE TIENE QUE DISPONER DE UNA ADECUADA INFRAESTRUCTURA PARA CUATIVAR A LOS PROPIOS TRABAJADORES Y ESPECIALMENTE A LOS CLIENTES.

· Se denomina infraestructura a aquella realización humana carente de utilidad directa que es, sin embargo, necesaria para la realización de cierta actividad principal, generalmente económica.
es.wikipedia.org/wiki/Infraestructura 

· conjunto de objetos no vivos construidos por el hombre y visibles en un mapa (asentamientos, estructuras industriales, etc.).

www.inbio.ac.cr/ecomapas/glosario07.htm 

· Referencia a las condiciones básicas (instalaciones y tecnología) que permiten que el trabajo continúe dentro de la organización (por ejemplo, iluminación adecuada, agua limpia).
web.idrc.ca/es/ev-30231-201-1-DO_TOPIC.html 

· Todas las facilidades que se requiere antes del desarrollo laboral. Ejemplo inmuebles, teléfono, muebles, equipos, documentos,  etc.

members.tripod.com/eduturismo/glosario.htm 

· (Marx): es el modo de producción capitalista donde el trabajador está alienado, el obrero está alienado frente al producto de su trabajo, también con la naturaleza cuando se le quita el trabajo y para con otro hombre los hombres se dividen en diferentes y opuestos.
html.rincondelvago.com/terminologia-filosofica.html
La prestación de servicios contables requiere de una adecuada infraestructura, inmuebles, equipos, muebles, enseres y toda la parafernalia de una oficina.
INMUEBLE:

El estudio contable ocupa un local alquilado. Cuyas dimensiones son en promedio de 3 mts. de ancho por 5 mts. de largo. El local dispone de los servicios higiénicos necesarios para uso del personal

Equipos del estudio contable: 

a) 02 Computadora IBM Pentium IV CPU de 233 Mhz, Disco duro de 40 Gbz  y  Memoria de  128 Mhz.

b) 01 Computadora IBM Pentium IV de 233 Mhz, disco duro de 50 Gbs y memoria  de 64 Mhz.
c) También se dispone de 05 máquinas sumadoras.

d) Un aparato telefónico fijo

e) El gerente y cada uno de los trabajadores y practicantes disponen de equipos celulares personales.
Sistemas computarizados del estudio contable:
a)   El Área de Contabilidad  aplica el software especializado denominado PROGRAMA DE DECLARACIÓN TELEMÁTICA, el mismo que está formulado en Visual Basic y trabaja en entorno Windows XP.
b) El Área de Contabilidad  aplica el software especializado denominado SISCONT, el mismo que está formulado en Visual Basic y trabaja en entorno Windows XP. Aunque hasta la fecha no se tiene clientes que lleven contabilidad computarizada.
c) El Estudio contable, también aplica Office XP, Winzip y otros aplicativos de interés, etc.

Principales procesos que lleva a cabo el estudio contable
EN EL MARCO DEL DESARROLLO DE LAS FUNCIONES DE UN ESTUDIO CONTABLE, ESTA IMPLICITO EL DESARROLLO DE MUCHOS PROCESOS, ENTRE LOS CUALES TENEMOS:
a) Proceso de formulación de las políticas y objetivos del Estudio,  realizado por el Gerente General.

b) Proceso de Administración o gerenciamiento del Estudio Contable

c) Proceso de promoción y venta de los servicios de contabilización de las transacciones, determinación de tributos, formulación de información financiera y económica y análisis e interpretación de dicha información para que sea utilizada por los gerentes o directorios de las empresas que son clientes del Estudio

d) Proceso de recepción, ordenamiento y distribución de los documentos sustentatorios de las transacciones de los clientes.

e) Proceso de registro contable manual y computarizado
f) Proceso de formulación de las declaraciones juradas

g) Proceso de cierre de los libros contables de los clientes

h) Proceso de apertura y/o reapertura de los libros contables de los clientes

i) Proceso de captación, contrato, capacitación y perfeccionamiento del personal que va a practicar y/o trabajar en el Estudio.

j) Etc.

Principales operaciones que lleva a cabo el estudio contable
Dentro de los procesos antes indicados, se llevan a cabo operaciones. Las operaciones principales que realiza el ESTUDIO CONTABLE, como producto de su actividad o giro, son las siguientes:

a) Recepción de comprobantes de pago y documentos de los clientes del estudio.

b) Registro de comprobantes de pago y documentos de los clientes del estudio.

c) Archivo de comprobantes de pago y documentos de los clientes del estudio.

d) Formulación de declaraciones juradas mensuales y anuales.

e) Tramitación de diversas situaciones de los contribuyentes como: cambios de domicilio, cambio de régimen tributario, autorización de impresión de comprobantes de pago, anulación de comprobantes de pago por diversas situaciones, alta/baja de máquinas registradoras, suspensión de operaciones, etc.

f) Asesoría y consultoría directa, telefónica y vía mail a los contribuyentes que son clientes del Estudio.

g) Asesoría en Organización, administración y finanzas a los clientes y otros.

h) Formulación de información financiera y económica para SUNAT.

i) Formulación de información financiera y económica para el INEI.

j) Formulación de información financiera y económica para CONASEV.

k) Formulación de información financiera y económica para proveedores.

l) Formulación de información financiera y económica para entidades financieras y de seguros.

m) Asesoría especializada en Bolsa de Valores, contratos a futuro y otras herramientas financieras.

n) Llevado de contabilidades manuales y computarizadas.

o) Coordinaciones con entidades públicas y privadas para efectos de prestar un servicio eficiente a los clientes.

p) Otros servicios complementarios.

Detalle de los servicios prestados
Los servicios contables prestados por el estudio, son los siguientes:
	· Constitución de empresas

	· Formalización de empresas

	· Llevado de libros contables

	· Determinación de Tributos

	· Formulación de declaración determinativas

	· Formulación de declaraciones informativas

	· Presentación de declaraciones mensuales

	· Presentación de declaraciones anuales

	· Formulación de información para SUNAT y otras entidades

	· Asesoría empresarial

	· Consultoría empresarial

	· Otras de acuerdo a la petición de los clientes


Gestión efectiva del estudio contable
EL ESTUDIO CONTABLE DEL CPC JOSE PEDRO PURIZACA QUEREVALU, tiene sus planes, organización, dirección, niveles de coordinación y control correspondiente. También tiene sus metas, objetivos y misión, por tanto es necesario orientar todos los esfuerzos para lograr estos atributos.

De nada vale tener una adecuada organización y administración si la gestión es efectiva. Se deben lograr los objetivos y la misión de la empresa para decir  que la empresa es efectiva.

Por otro lado, los cambios tecnológicos que se han producido en la sociedad han ampliado el campo de la gestión. En las primeras etapas del desarrollo económico, las empresas se definían porque realizaban tareas repetitivas, fáciles de definir. En el taller o en la oficina el personal sabía exactamente cual era y seguiría siendo su misión. 

La labor del Director Gerente era supervisar la marcha de los trabajos en curso en un proceso reiterativo. El resultado se medía según lo que se producía, y se funcionaba bajo una fuerte disciplina y control riguroso. Había que satisfacer las expectativas de los propietarios de ganar dinero y esa era la mayor motivación.

Esta simple interpretación de la gestión que existía entonces sigue aún con nosotros, como un eco del pasado. Algunos empresarios siguen comportándose como si nada hubiese cambiado. Pero son los zarpazos de la realidad lo que ha hecho que los empresarios tengan en cuenta muchos otros factores, porque los mercados ya no crecen en función de la oferta, y hay que luchar en mercados muy competitivos y a veces poco recesivos interiormente, sin contar con los problemas de competencia.
La automatización, la informática, las nuevas tecnologías de la información y las crecientes expectativas de la sociedad han puesto al descubierto muchas carencias. La naturaleza de la gestión se ha hecho más compleja para actuar en función de una serie de prioridades, como es la de conseguir beneficios constantes, por encima de todas ellas.

La gestión se apoya y funciona a través de personas, por lo general equipos de trabajo, para poder lograr resultados. Con frecuencia se promocionan en la empresa a trabajadores competentes para asumir cargos de responsabilidad, pero si no se les recicla, seguirán trabajando como siempre. No se percatan que han pasado a una tarea distinta y pretenden aplicar las mismas recetas que antaño. Un ejemplo claro son los vendedores, que son promocionados a Jefes de Venta. Fracasará en su nuevo puesto a menos que asuma nuevas actitudes y adquiriera la formación adecuada. 

Una de las mejores definiciones de las funciones de un Directivo es la que hace años dio Luther Gulik, quien identificó las seis funciones fundamentales de toda gerencia:

· PLANIFICACIÓN: "Tener una visión global de la empresa y su entorno, tomando decisiones concretas sobre objetivos concretos"

· ORGANIZACIÓN: "Obtener el mejor aprovechamiento de las personas y de los recursos disponibles para obtener resultados"

· PERSONAL: "El entusiasmo preciso para organizar y motivar a un grupo especifico de personas"

· DIRECCIÓN: "Un elevado nivel de comunicación con su personal y habilidad para crear un ambiente propicio para alcanzar los objetivos de eficacia y rentabilidad de la empresa"

· CONTROL: "Cuantificar el progreso realizado por el personal en cuanto a los objetivos marcados"

·  REPRESENTATIVIDAD: "El Gerente es la "personalidad" que representa a la organización ante otras organizaciones similares, gubernamentales, proveedores, instituciones financieras, etc."

Relevancia del control interno en el estudio contable.
ES MUY BUENO QUE HAYA ORGANIZACIÓN, ADMINISTRACION Y GESTION; PERO SI TODO ESTO NO SE CONTROLA EN FORMA EFICIENTE Y EFECTIVA, NO SE ASEGURA NADA. EL CONTROL ES MUY IMPORTANTE EN UN ESTUDIO CONTABLE.

Un Estudio Contable, como cualquier entidad competitiva, tiene que controlar todo lo que tiene y todo lo que hace.

El control, es una fase de la administración del Estudio Contable. No está separada, tampoco esta por encima ni por debajo de la administración. Simplemente forma parte de ella. Sin embargo tiene que dársele la relevancia del caso, por la importancia que tiene para que la empresa lleve a cabo sus actividades en forma eficiente, económica y eficaz.
El control interno es de importancia para la estructura administrativa contable de una empresa . Esto asegura que tanto son confiables sus estados contables, frente a los fraudes y eficiencia y eficacia operativa. 

El sistema de control interno comprende el plan de la organización y todos los métodos coordinados y medidas adoptadas dentro de una empresa con el fin de salvaguardar sus activos y verificara la confiabilidad de los datos contables. 

Cuando mayor y compleja sea una empresa, mayor será la importancia de un adecuado sistema de control interno, entonces una empresa unipersonal no necesita de un sistema de control complejo. 

Pero cuando tenemos empresas que tienen más de un dueño, muchos empleados, y muchas tareas delegadas. Por lo tanto los dueños pierden control y es necesario un mecanismo de control interno. Este sistema deberá ser sofisticado y complejo según se requiera en función de la complejidad de la organización.

Con las organizaciones de tipo multinacional, los directivos imparten ordenes hacia sus filiales en distintos países, pero el cumplimiento de las mismas no puede ser controlado con su participación frecuente. Pero si así fuese su presencia no asegura que se eviten los fraudes. Entonces cuanto mas se alejan los propietarios de las operaciones mas es necesario se hace la existencia de un sistema de control interno estructurado. 

Ningún sistema de control interno puede garantizar sus cumplimientos de sus objetivos ampliamente, de acuerdo a esto, el control interno brinda una seguridad razonable en función de: 

· Costo beneficio: El control no puede superar el valor de lo que se quiere controlar. 

· La mayoría de los controles hacia transacciones o tareas ordinarias. 

Debe establecerse bajo las operaciones repetitivas y en cuanto a las extraordinarias, existe la posibilidad que el sistema no sepa responder

· El factor de error humano 

· Posibilidad de conclusiones que pueda evadir los controles. 

Polución de fraude por acuerdo entre dos o mas personas . No hay sistema de control no vulnerable a estas circunstancias. 

El control interno administrativo no esta limitado al plan de la organización y procedimientos que se relaciona con el proceso de decisión que lleva a la autorización de intercambios. Entonces el control interno administrativo se relaciona con la eficiencia en las operaciones establecidas por el ente. 

El control interno contable comprende el plan de la organización y los registros que conciernen a la salvaguarda de los activos y a la confiabilidad de los registros contables. Estos tipos de controles brindan seguridad razonable: 
· Los intercambios son ejecutados de acuerdo con autorizaciones generales o especificas de la gerencia

· Se registran los cambios para: * mantener un control adecuado y * permitir la preparación de los estados contables.
· Se salvaguardan los activos solo acensándolos con autorización 

· Los activos registrados son comparados con las existencias. 

Según Giovanni E. Gómez (www.gestiopolis.com), las organizaciones económicas como entidades diseñadas por las personas para alcanzar fines individuales y colectivos, tienen en estos momentos un gran reto frente a los sistemas de control que aplican en las actividades de su diario funcionamiento, por ello se torna viable  establecer algunos puntos de soporte para establecer las herramientas necesarias para tener un buen sistema de inspección y verificación, que en el corto plazo nos dará las luces para evaluar si los procedimientos que se están implementando son los adecuados y los que nos proporcionan el mayor beneficio.   

Ya que las organizaciones pueden planificar e implementar cambios en su carácter y estructura fundamental por lo anteriormente dicho, toman gran relevancia los conceptos de eficacia en cuanto afectan las relaciones entre la organización y el entorno y la eficiencia por que afectan la estructura interna y las actividades operativas de la organización. 

Las actividades instrumentales al servicio de los objetivos corporativos se resumen en explotación comercial, producción, aprovisionamiento, Inversiones y mantenimiento de las finanzas, por ello es de vital importancia crear los vínculos necesarios entre todo el conjunto para así estructurar un buen sistema, que proporcione mayor seguridad y estabilidad a la organización.

Sistema de control de gestión
Es activo o proactivo cuando colabora con el buen funcionamiento de la gestión empresarial, estructurándose en etapas esenciales, estas son: 

	· Establecimiento de objetivos jerarquizados de corto y largo plazo 

	· Establecimiento de planes, programas y presupuestos que cuantifiquen los objetivos. 

	· Establecimiento de estructura organizativa (Ejecución y control) 

	· Medición, registro y control de resultados 

	· Calculo de las desviaciones 

	· Explicación del origen y causas de las desviaciones 

	· Toma de decisiones correctoras 

	


Objetivos del Control de Gestión

	· Interpretación global de todas las funciones gerenciales. 

	· Integrar las variables estratégicas y operacionales. 

	· Correcta toma de decisiones del presente y del futuro. 

	· Construir los indicadores adecuados de gestión. 

	· Mejora continuada de los resultados. 

	· Corregir sobre la marcha desviaciones 

	· Reaccionar ante los cambios. 

	


Compendio temático:

El control de gestión puede ser una herramienta de gran apoyo para la obtención de los resultados que la empresa quiera obtener en el futuro inmediato. 

Instrumentos:

	

	· Contabilidad financiera

	· Auditoria externa 

	· Contabilidad de gestión 

	· Análisis de ratios 

	· Auditoria y control interno

	· Cuadro de mando 

	· Auditoria operativa 

	 


 FUNDAMENTOS DEL CONTROL DE GESTIÓN

· La dirección general como proceso integrado empresarial 

· El control de las funciones gerenciales 

· El sistema de control de gestión mediante planes y presupuestos 

· Otros instrumentos del control de gestión 

· Relevancia del análisis del entorno empresarial. (la contabilidad directiva) 

Capítulo II: Análisis del aspecto legal, financiero, tributario y contable de las transacciones de compraventa de bienes y prestación de servicios de los clientes de un Estudio Contable

Importancia del análisis en un estudio contable
En el ESTUDIO CONTABLE DEL CPC JOSE PEDRO PURIZACA QUEREVALU, el personal de contabilidad, no podemos darnos el lujo de saber como funcionan las transacciones, si sólo le damos el tratamiento contable y tributario. En este contexto, debemos de saber que las compras, ventas y la prestación de servicios tienen su origen en el aspecto legal, luego tiene que ver también el aspecto financiero y claro por cierto, el aspecto tributario y contable.

De esta forma el personal contable, tiene que ser multidisciplinario, en vista que tiene que hacer las veces de Abogado, Financista, Tributarista y Contador; es decir todo un reto.

De no ser así, estaríamos dando lugar a que esos vacíos sean ocupados por otras especialidades, lo que redundará en contra de nuestra profesión.

En el ESTUDIO CONTABLE, se tiene que analizar si las ventas de los clientes son gravadas, exoneradas e inafectas del Impuesto General a las ventas e Impuesto a la Renta, todo esto relacionarlo con giro o actividad de la empresa.
Asimismo cuando se trata de las compras, igualmente tiene que analizarse si dichas transacciones corresponden a operaciones gravadas, exoneradas e inafectas del Impuesto General a las ventas e Impuesto a la Renta.

También tiene que analizarse el tipo de cambio, la fecha de la transacción los datos del cliente y/o proveedor y todo un conjunto de operaciones relacionadas con las empresas que son clientes del estudio.

Análisis legal de las transacciones de compras y ventas
En el ESTUDIO CONTABLE, todos los clientes realizan operaciones de compraventa, por tanto, es nuestro deber saber todo el proceso que siguen estas transacciones, las normas que inciden en las mismas y en realidad todos los aspectos relacionados.

La compraventa, está normado por el Código Civil. La Compraventa, es un tipo de contrato, no es sólo una transacción; tiene muchas aristas legales que debemos conocerlo y comprenderlo, para poder aplicarlo, sin problemas.
2.1.1. ESPECIFICACIONES DEL CONTRATO DE COMPRAVENTA

ASPECTOS GENERALES

Concepto: Por la compraventa el vendedor se obliga a transferir la propiedad de un bien al comprador y éste a pagar su precio en dinero.

Gastos de entrega y transporte: Los gastos de entrega son de cargo del vendedor y los gastos de transporte a un lugar diferente del de cumplimiento son de cargo del comprador, salvo pacto distinto.

Condiciones del contrato: Si el precio de una transferencia se fija parte en dinero y parte en otro bien, se calificará el contrato de acuerdo con la intención manifiesta de los contratantes, independientemente de la denominación que se le dé. Si no consta la intención de las partes, el contrato es de permuta cuando el valor del bien es igual o excede al del dinero; y de compraventa, si es menor.

EL BIEN MATERIA DE LA VENTA

Bienes susceptibles de compra – venta: Pueden venderse los bienes existentes o que puedan existir, siempre que sean determinados o susceptibles de determinación y cuya enajenación no esté prohibida por la ley.

Perecimiento parcial del bien: Si cuando se hizo la venta había perecido una parte del bien, el comprador tiene derecho a retractarse del contrato o a una rebaja por el menoscabo, en proporción al precio que se fijó por el todo.

Compra venta de bien futuro: En la venta de un bien que ambas partes saben que es futuro, el contrato está sujeto a la condición suspensiva de que llegue a tener existencia.

Riesgo de cuantía y calidad del bien futuro: Si el comprador asume el riesgo de la cuantía y calidad del bien futuro, el contrato queda igualmente sujeto a la condición suspensiva de que llegue a tener existencia. Empero, si el bien llega a existir, el contrato producirá desde ese momento todos sus efectos, cualquiera sea su cuantía y calidad, y el comprador debe pagar íntegramente el precio.

Compra-venta de esperanza incierta: Si el comprador asume el riesgo de la existencia del bien, el vendedor tiene derecho a la totalidad del precio aunque no llegue a existir.

Compromiso de venta de bien ajeno: El contrato por el cual una de las partes se compromete a obtener que la otra adquiera la propiedad de un bien que ambas saben que es ajeno, se rige por los artículos 1470, 1471 y 1472 del Código Civil.

Conversión del compromiso de venta de bien ajeno en compra – venta: En el caso del artículo 1537, si la parte que se ha comprometido adquiere después la propiedad del bien, queda obligada en virtud de ese mismo contrato a transferir dicho bien al acreedor, sin que valga pacto en contrario.

Rescisión del compromiso de venta de bien ajeno: La venta de bien ajeno es rescindible a solicitud del comprador, salvo que hubiese sabido que no pertenecía al vendedor o cuando éste adquiera el bien, antes de la citación con la demanda.

Compra-venta de bien parcialmente ajeno: En el caso del artículo 1539, si el bien es parcialmente ajeno, el comprador puede optar entre solicitar la rescisión del contrato o la reducción del precio.

Efectos de la rescisión: En los casos de rescisión a que se refieren los artículos 1539 y 1540, el vendedor debe restituir al comprador el precio recibido, y pagar la indemnización de daños y perjuicios sufridos.

Debe reembolsar igualmente los gastos, intereses y tributos del contrato efectivamente pagados por el comprador y todas las mejoras introducidas por éste.

Adquisición de bienes en locales abiertos al público: Los bienes muebles adquiridos en tiendas o locales abiertos al público no son reivindicables si son amparados con facturas o pólizas del vendedor. Queda a salvo el derecho del perjudicado para ejercitar las acciones civiles o penales que correspondan contra quien los vendió indebidamente.

EL PRECIO:

Nulidad por precio fijado unilateralmente: La compraventa es nula cuando la determinación del precio se deja al arbitrio de una de las partes.

Determinación del precio por tercero: Es válida la compraventa cuando se confía la determinación del precio a un tercero designado en el contrato o a designarse posteriormente, siendo de aplicación las reglas establecidas en los artículos 1407 y 1408 del Código Civil.

Determinación del precio en bolsa o mercado: Es también válida la compraventa si se conviene que el precio sea el que tuviere el bien en bolsa o mercado, en determinado lugar y día.

Reajuste automático del precio: Es lícito que las partes fijen el precio con sujeción a lo dispuesto en el primer párrafo del artículo 1235 del Código Civil.

Fijación del precio: En la compraventa de bienes que el vendedor vende habitualmente, si las partes no han determinado el precio ni han convenido el modo de determinarlo, rige el precio normalmente establecido por el vendedor.

Si se trata de bienes que tienen precio de bolsa o de mercado, se presume, a falta de indicación expresa sobre el precio, que rige el de lugar en que debe realizarse la entrega.

Precio determinado por peso neto: En la compraventa en que el precio se fija por peso, a falta de convenio, se entiende que se refiere al peso neto.

OBLIGACIONES DEL VENDEDOR:
Perfeccionamiento de transferencia: Es obligación esencial del vendedor perfeccionar la transferencia de la propiedad del bien.

Estado del bien al momento de la entrega: El bien debe ser entregado en el estado en que se encuentre en el momento de celebrarse el contrato, incluyendo sus accesorios.

Entrega de documentos y títulos del bien vendido: El vendedor debe entregar los documentos y títulos relativos a la propiedad o al uso del bien vendido, salvo pacto distinto.

Oportunidad de la entrega del bien: El bien debe ser entregado inmediatamente después de celebrado el contrato, salvo la demora resultante de su naturaleza o de pacto distinto.

Lugar de entrega del bien: A falta de estipulación, el bien debe ser entregado en el lugar en que se encuentre en el momento de celebrarse el contrato. Si el bien fuera incierto, la entrega se hará en el domicilio del vendedor, una vez que se realice su determinación.

Entrega de frutos del bien: El vendedor responde ante el comprador por los frutos del bien, en caso de ser culpable de la demora de su entrega. Si no hay culpa, responde por los frutos sólo en caso de haberlos percibido.

Demora en entrega de frutos: Si al tiempo de celebrarse el contrato el comprador conocía el obstáculo que demora la entrega, no se aplica el artículo 1554 ni es responsable el vendedor de la indemnización por los daños y perjuicios.

Resolución por falta de entrega: Cuando se resuelve la compraventa por falta de entrega, el vendedor debe reembolsar al comprador los tributos y gastos del contrato que hubiera pagado e indemnizarle los daños y perjuicios.

Prórroga de plazos por demora en entrega del bien: Demorada la entrega del bien por el vendedor en un contrato cuyo precio debe pagarse a plazos, éstos se prorrogan por el tiempo de la demora.

OBLIGACIONES DEL COMPRADOR:
Tiempo, forma y lugar del pago del precio: El comprador está obligado a pagar el precio en el momento, de la manera y en el lugar pactado. A falta de convenio y salvo usos diversos, debe ser pagado al contado en el momento y lugar de la entrega del bien. Si el pago no puede hacerse en el lugar de la entrega del bien, se hará en el domicilio del comprador.

Resolución por falta de pago del saldo: Cuando se ha pagado parte del precio y en el contrato no se estipuló plazo para la cancelación del saldo, el vendedor puede ejercitar el derecho contemplado en el artículo 1429. Resuelto el contrato, el vendedor debe devolver la parte del precio pagado, deducidos los tributos y gastos del contrato.

Resolución por falta de garantía por el saldo: Se observará lo dispuesto en el artículo 1559 si el contrato se resuelve por no haberse otorgado, en el plazo convenido, la garantía debida por el saldo del precio.

Incumplimiento de pago por armadas: Cuando el precio debe pagarse por armadas en diversos plazos, si el comprador deja de pagar tres de ellas, sucesivas o no, el vendedor puede pedir la resolución del contrato o exigir al deudor el inmediato pago del saldo, dándose por vencidas las cuotas que estuvieren pendientes.

Improcedencia de la acción resolutoria: Las partes pueden convenir que el vendedor pierde el derecho a optar por la resolución del contrato si el comprador hubiese pagado determinada parte del precio, en cuyo caso el vendedor sólo podrá optar por exigir el pago del saldo." Efectos de la resolución por falta de pago: La resolución del contrato por incumplimiento del comprador da lugar a que el vendedor devuelva lo recibido; teniendo derecho a una compensación equitativa por el uso del bien y a la indemnización de los daños y perjuicios, salvo pacto en contrario. Alternativamente, puede convenirse que el vendedor haga suyas, a título de indemnización, algunas de las armadas que haya recibido, aplicándose en este caso las disposiciones pertinentes sobre las obligaciones con cláusula penal.

Resolución de la compraventa de bienes muebles no entregados: En la compraventa de bienes muebles no entregados al comprador, si éste no paga el precio, en todo o en parte, ni otorga la garantía a que se hubiere obligado, el vendedor puede disponer del bien. En tal caso, el contrato queda resuelto de pleno derecho.

Oportunidad de la obligación de recibir el bien: El comprador está obligado a recibir el bien en el plazo fijado en el contrato, o en el que señalen los usos. A falta de plazo convenido o de usos diversos, el comprador debe recibir el bien en el momento de la celebración del contrato.

Compraventa de bienes muebles inscritos: Los contratos de compraventa a plazos de bienes muebles inscritos en el registro correspondiente se rigen por la ley de la materia.

TRANSFERENCIA DEL RIESGO: 

Transferencia del riesgo: El riesgo de pérdida de bienes ciertos, no imputables a los contratantes, pasa al comprador en el momento de su entrega.

Transferencia del riesgo antes de la entrega: En el caso del artículo 1567 del Código Civil, el riesgo de pérdida pasa al comprador antes de la entrega de los bienes si, encontrándose a su disposición, no los recibe en el momento señalado en el contrato para la entrega.

Transferencia del riesgo en la compraventa por peso, número o medida: En el caso de compraventa de bienes por peso, número o medida, se aplicará el artículo 1568 del Código Civil si, encontrándose los bienes a su disposición, el comprador no concurre en el momento señalado en el contrato o determinado por el vendedor para pesarlos, contarlos o medirlos, siempre que se encuentren a su disposición.

Transferencia del riesgo por expedición del bien a lugar distinto de la entrega: Si a pedido del comprador, el vendedor expide el bien a lugar distinto a aquél en que debía ser entregado, el riesgo de pérdida pasa al comprador a partir del momento de su expedición.

Análisis financiero de las transacciones de compras y ventas
Los clientes del ESTUDIO CONTABLE, son empresas que tienen  que disponer del financiamiento para disponer de las inversiones correspondientes para llevar a cabo su giro, tomar decisiones sobre dividendos, rentabilidad y riesgo.

2.1.2. LAS COMPRAS Y VENTAS Y LAS DECISIONES DE INVERSIÓN

Cuando las empresas clientes del ESTUDIO CONTABLE, realizan actividades de comercio, industria, servicios, por tanto siempre están comprando.

Cuando las empresas  compran materias primas para los productos que fabrican, aumentan sus inversiones y por lo tanto va a tener más activos. Cuando las empresas, luego del proceso productivo obtiene los productos terminados también constituyen inversiones de la empresa. Luego las empresa vende estos productos y los mismos se siguen manifestando dentro de las inversiones como dinero en efectivo, dinero en cuenta corriente, facturas por cobrar, etc.

Es decir  que las compras y ventas están relacionadas directamente con las compras y ventas que realiza la empresa.

Las decisiones de inversión de la empresa, implica la toma de postura de autoridad, responsabilidad y relaciones entre los Órganos y las personas que trabajan dentro de la empresa. Según Collazos (2000)
, se entiende por inversión en su más amplia concepción, el aprovechamiento de recursos escasos en forma eficiente, con el propósito de obtener rendimientos, durante un periodo de tiempo razonable.

Todo tipo de inversión, implica de algún modo,  significativos desembolsos de dinero, cualesquiera fueran sus finalidades, según Flores(2004)
. 

Como quiera que las inversiones se desenvuelven dentro de escenarios diversos, muchas veces de riesgo e incertidumbre, es preciso contar con metodologías y  calendarios apropiados para su mejor viabilización.

Este tipo de decisiones, es probablemente, la más importante de las decisiones financieras de una empresa, dice Van Horne (1980)
.

El presupuesto de inversiones, que es su resultante final, representa la decisión de utilizar ciertos recursos para la realización de ciertos proyectos cuyos beneficios se concretarán en el futuro (Apaza 1999)
.

Como los beneficios futuros no pueden conocerse con certeza porque toda inversión  involucra  riesgo y en consecuencia debe evaluarse en relación con el rendimiento y el riesgo adicionales que presumiblemente, se acumularán a los ya existentes, porque éstos son los factores que afectan la valuación del mercado de la empresa. 

Coincidimos  con  Álvarez (2003)
, cuando dice que la decisión de inversión, determina el monto total de los activos de la empresa, institución o dependencia, su estructura o composición, los riesgos y la rentabilidad que va a originar producto de su explotación.

Interpretando a  Flores (2004-A)
, determinamos que para una mejor gestión, las inversiones se clasifican en corrientes y no corrientes. Son corrientes, el dinero en efectivo, dinero en cuenta corriente, depósitos a su favor, certificados bancarios;  cuentas por cobrar; letras, pagarés y otros efectos por cobrar; Cuentas por cobrar diversas; mercaderías; suministros de funcionamiento, materias primas, materiales auxiliares y suministros para la producción; bienes en proceso, productos terminados; bienes en transito. Son No Corrientes:  inmuebles, maquinaria y equipo; inversiones  intangibles; bienes agropecuarios, pesqueros, mineros y otros; bienes culturales; infraestructura pública; y,  cargas diferidas

2.1.3. LAS COMPRAS Y VENTAS Y LAS DECISIONES DE FINANCIAMIENTO

La empresa, clientes del ESTUDIO CONTABLE,  para obtener los activos fijos que facilitan la producción de los bienes que produce, necesita el correspondiente financiamiento.

Cuando la empresa adquiere materias primas, insumos o cualquier bien para su producción necesita del financiamiento correspondiente, sin el cual no puede llevar a cabo dichas adquisiciones.

Cuando la empresa vende los bienes producidos, se refuerza sus fuentes de financiamiento, en algunos casos no será necesario recurrir a terceros por financiamiento, porque dispone del mismo, productos de las ventas de los productos que fabrica.

A mayor cantidad de financiamiento que disponga la empresa, mayor cantidad de materiales que puede adquirir para la producción.

De acuerdo con Márquez (2004)
, las decisiones de financiamiento consisten en determinar la mejor combinación de fuentes financieras, o estructura de financiamiento, que permita aplicarlo en las inversiones que necesita la dependencia correspondiente para cumplir sus metas, objetivos y misión establecidos.

En opinión de Van Horne (1980)
, la decisión de financiamiento debe considerar la composición de los pasivos y patrimonio, así como la utilización en  los activos necesarios para cumplir lo establecido en las normas institucionales.

Comparando las opiniones de Márquez (2004)
 y  Flores (2004-B)
, determinamos que las decisiones de financiamiento comprenden la gestión de los siguientes rubros: cuentas por pagar, encargos recibidos, obligaciones tesoro público, ingresos diferidos, hacienda nacional, hacienda nacional adicional, reservas y resultados acumulados.

Concordamos con Collazos (2000)
, cuando indica que usualmente la financiación está identificada con la captación de recursos financieros. Los mismos que son instrumentos de pago convencionalmente  aceptados por las instituciones de crédito. Entre los recursos financieros figuran el dinero, los cheques, las letras bancarias, los pagarés, títulos y valores, etc. Continúa Collazos, diciendo que aunque no falta quienes diferencian los conceptos de financiación con los de financiamiento; en la práctica, ambos conceptos se utilizan indistintamente en la misma dirección. El proceso de financiamiento envuelve al menos dos aspectos básicos: uno, la formación de ahorros, que representa el aspecto estrictamente económico del problema;  y otro, la captación y canalización de esos ahorros hacia los fines deseados, lo que representa el aspecto financiero de aquel.

Dice Márquez (2004)
, la gestión eficiente de las finanzas requiere una institucionalidad eficiente y con capacidad para gerenciar adecuadamente las diversas actividades que le corresponden.

En el trabajo a continuación se hará un completo estudio de distintos aspectos de gran importancia en el mundo de la Administración Financiera y actividades comerciales de las organizaciones, como son, los Financiamientos a Corto Plazo constituidos por los Créditos Comerciales, Créditos Bancarios, Pagarés, Líneas de Crédito, Papeles Comerciales, Financiamiento por medio de las Cuentas por Cobrar y Financiamiento por medio de los Inventarios. Por otra parte se encuentran los Financiamientos a Largo Plazo constituidos por las Hipotecas, Acciones, Bonos y Arrendamientos Financieros.
Cada uno de los puntos ya nombrados serán estudiados desde el punto de vista de su Significado, Ventajas, Desventajas, Importancia y Formas de Utilización; Para de esta manera comprender su participación dentro de las distintas actividades  que diariamente se realizan.

CRÉDITO COMERCIAL.

Es el uso que se le hace a las cuentas por pagar de la empresa, del pasivo a corto plazo acumulado, como los impuestos a pagar, las cuentas por cobrar y del financiamiento de inventario como fuentes de recursos.

Importancia. El crédito comercial tiene su importancia en que es un uso inteligente de los pasivos a corto plazo de la empresa a la obtención de recursos de la manera menos costosa posible. Por ejemplo las cuentas por pagar constituyen una forma de crédito comercial. Son los créditos a corto plazo que los proveedores conceden a la empresa. Entre estos tipos específicos de cuentas por pagar figuran la cuenta abierta la cual permite a la empresa tomar posesión de la mercancía y pagar por ellas en un plazo corto determinado, las Aceptaciones Comerciales, que son esencialmente cheques pagaderos al proveedor en el futuro, los Pagarés que es un reconocimiento formal del crédito recibido, la Consignación en la cual no se otorga crédito alguno y la propiedad de las mercancías no pasa nunca al acreedor a la empresa. Mas bien, la mercancía se remite a la empresa en el entendido de que ésta la venderá a beneficio del proveedor retirando únicamente una pequeña comisión por concepto de la utilidad.

Ventajas. * Es un medio mas equilibrado y menos costoso de obtener recursos.* Da oportunidad a las empresas de agilizar sus operaciones comerciales.

Desventajas. * Existe siempre el riesgo de que el acreedor no cancele la deuda, lo que trae    como consecuencia una posible intervención legal. * Si la negociación se hace acredito se deben cancelar tasas pasivas.

Formas de Utilización. ¿Cuando y como surge el Crédito Comercial?.  Los ejecutivos de finanzas deben saber bien la respuesta para aprovechar las ventajas que ofrece el crédito. Tradicionalmente, el crédito surge en el curso normal de las operaciones diarias. Por ejemplo, cuando la empresa incurre en los gastos que implican los pagos que efectuará mas adelante o acumula sus adeudos con sus proveedores, está obteniendo de ellos un crédito temporal. 
Ahora bien, los proveedores de la empresa deben fijar las condiciones en que esperan que se les pague cuando otorgan el crédito. Las condiciones de pago clásicas pueden ser desde el pago inmediato, o sea al contado, hasta los plazos más liberales, dependiendo de cual sea la costumbre de la empresa y de la opinión que el proveedor tenga de capacidad de pago de la empresa

Una cuenta de Crédito Comercial únicamente debe aparecer en los registros cuando éste crédito comercial ha sido comprado y pagado en efectivo, en acciones del capital, u otras propiedades del comprador. El crédito comercial no puede ser comprado independientemente; tiene que comprarse todo o parte de un negocio para poder adquirir ese valor intangible que lo acompaña.

CRÉDITO BANCARIO.

 Es un tipo de financiamiento a corto plazo que las empresas obtienen por medio de los bancos con los cuales establecen relaciones funcionales.

Importancia. El Crédito bancario es una de las maneras mas utilizadas por parte de las empresas hoy en día de obtener un financiamiento necesario.

Casi en su totalidad son bancos comerciales que manejan las cuentas de cheques de la empresa y tienen la mayor capacidad de préstamo de acuerdo con las leyes y disposiciones bancarias vigentes en la actualidad y proporcionan la mayoría de los servicios que la empresa requiera. Como la empresa acude con frecuencia al banco comercial en busca de recursos a corto plazo, la elección  de uno en particular merece un examen cuidadoso. La empresa debe estar segura de que el banco podrá auxiliar a la empresa a satisfacer las necesidades de efectivo a corto plazo que ésta tenga y en el momento en que se presente.

Ventajas. * Si el banco es flexible en sus condiciones, habrá mas probabilidades de negociar un préstamo que se ajuste a las necesidades de la empresa, lo cual la sitúa en el mejor ambiente para operar y obtener utilidades.* Permite a las organizaciones estabilizarse en caso de apuros con respecto al capital.

Desventajas. * Un banco muy estricto en sus condiciones,  puede limitar indebidamente la facilidad de operación y actuar en detrimento de las utilidades de la empresa. * Un Crédito Bancario acarrea  tasa pasivas que la empresa debe cancelar esporádicamente al banco por concepto de intereses.

Formas de Utilización. Cuando la empresa, se presente con el funcionario de préstamos del banco, debe ser capaz de negociar. Debe dar la impresión de que es competente. Si se va en busca de un préstamo, habrá que presentarse con el funcionario correspondiente con los datos siguientes:

a) La finalidad del préstamo.

b) La cantidad que se requiere.

c) Un plan de pagos definido.

d) Pruebas de la solvencia de la empresa.

e) Un plan bien trazado de cómo espera la empresa desenvolverse en el futuro y lograr una situación que le permita pagar el préstamo.

f) Una lista con avales y garantías colaterales que la empresa está dispuesta a ofrecer, si las hay y son necesarias.

El costo de intereses varía según el método que se siga para calcularlos. Es preciso que la empresa sepa siempre cómo el banco calcula el interés real por el préstamo.

Luego que el banco analice dichos requisitos, tomará la decisión de otorgar o no el crédito.

PAGARÉ.

Es un instrumento negociable el cual es una "promesa" incondicional por escrito, dirigida de una persona a otra, firmada por el formulante del pagaré, comprometiéndose a pagar a su presentación, o en una fecha fija o tiempo futuro determinable, cierta cantidad de dinero en unión de sus intereses a una tasa especificada  a la orden y al portador.

Importancia. Los pagarés se derivan de la venta de mercancía, de prestamos en efectivo, o de la conversión de una cuenta corriente. La mayor parte de los pagarés llevan intereses el cual se convierte en un gasto para el girador y un ingreso para el beneficiario. Los instrumentos negociables son pagaderos a su vencimiento, de todos modos, a veces que no es posible cobrar un instrumento a su vencimiento, o puede surgir algún obstáculo que requiera acción legal..

 Ventajas. Es pagadero en efectivo. Hay alta  seguridad de pago al momento de realizar alguna operación comercial.

 Desventajas. * Puede surgir algún incumplimiento en el pago  que requiera acción legal.

Formas de Utilización. Los pagarés se derivan de la venta de mercancía, de préstamos en efectivo, o de la conversión de una cuenta corriente. Dicho documento debe contener ciertos elementos de negociabilidad entre los que destaca que: Debe ser por escrito y estar firmado por el girador; Debe contener una orden incondicional de pagar cierta cantidad en efectivo estableciéndose también la cuota de interés que se carga por la extensión del crédito por cierto tiempo. El interés para fines de conveniencia en las operaciones comerciales se calculan, por lo general, en base a 360 días por año; Debe ser pagadero a favor de una persona designado puede estar hecho al portador; Debe ser pagadero a su presentación o en cierto tiempo fijo y futuro determinable. 

Cuando un pagaré no es pagado a su vencimiento y es protestado, el tenedor del mismo debe preparar un certificado de protesto y un aviso de protesto que deben ser elaborados por alguna persona con facultades notariales. El tenedor que protesta paga al notario público una cuota por la preparación de los documentos del protesto; el tenedor puede cobrarle estos gastos al girador, quien está obligado a reembolsarlos. El notario público aplica el sello de "Protestado por Falta de Pago" con la fecha del protesto, y aumenta los intereses acumulados al monto del pagaré, firmándolo y estampando su propio sello notarial.

LÍNEA DE CRÉDITO.

La Línea de Crédito significa dinero siempre disponible en el banco, durante un período convenido de antemano.

Importancia.

Es importante ya que el banco esta de acuerdo en prestar a la empresa hasta una cantidad máxima, y dentro de cierto período, en el momento que lo solicite.  Aunque por lo general no constituye una obligación legal entre las dos partes, la línea de crédito es casi siempre respetada por el banco y evita la negociación de un nuevo préstamo cada vez que la empresa necesita disponer de recursos.

Ventajas. * Es un efectivo "disponible" con el que la empresa cuenta.

Desventajas. * Se debe pagar un porcentaje de interés cada vez que la línea de crédito es utilizada. * Este tipo de financiamiento, esta reservado para los clientes mas solventes del banco, y sin embargo en algunos casos el mismo puede pedir garantía colateral antes de extender la línea de crédito. * Se le exige a la empresa que mantenga la línea de crédito "Limpia", pagando todas las disposiciones que se hayan hecho.

Formas de Utilización. El banco presta a la empresa una cantidad máxima de dinero por un período determinado.  Una vez que se efectúa la negociación, la empresa no tiene más que informar al banco de su deseo de "disponer" de tal cantidad, firma un documento que indica que la empresa dispondrá de esa suma, y el banco transfiere fondos  automáticamente a la cuenta de cheques.

 El Costo de la Línea de Crédito por lo general se establece durante la negociación original, aunque normalmente fluctúa con la tasa prima.  Cada vez que la empresa dispone de una parte de la línea de crédito paga el interés convenido.

Al finalizar el plazo negociado originalmente, la línea deja de existir y las partes tendrán que negociar otra si así lo desean.

PAPELES COMERCIALES.

Es una Fuente de Financiamiento a Corto Plazo que consiste en los pagarés no garantizados de grandes e importantes empresas que adquieren los bancos, las compañías de seguros, los fondos de pensiones y algunas empresas industriales que desean invertir acorto plazo sus recursos temporales excedentes.

Importancia. Las empresas pueden considerar la utilización del papel comercial como fuente de recursos a corto plazo no sólo porque es menos costoso que el crédito bancario sino también porque constituye  un complemento de los prestamos  bancarios usuales. El empleo juicioso del papel comercial puede ser otra fuente de recursos cuando los bancos no pueden proporcionarlos en 

los períodos de dinero apretado cuando las necesidades exceden los limites de financiamiento de los bancos. Hay que recordar siempre que el papel comercial se usa primordialmente para financiar necesidades de corto plazo, como es el capital de trabajo, y no para financiar activos de capital a largo plazo.

Ventajas. * El Papel comercial es una fuente de financiamiento menos costosa que el Crédito Bancario. * Sirve para financiar necesidades a corto plazo, por ejemplo el capital de trabajo.

Desventajas. * Las emisiones de Papel Comercial no están garantizadas. * Deben ir acompañados de una línea de crédito o una carta de crédito en dificultades de pago. * La negociación acarrea un costo por concepto de una tasa prima.

Formas de Utilización. El papel comercial se clasifica de acuerdo con los canales a través de los cuales se vende, con el giro operativo del vendedor o con la calidad del emisor. Si el papel se vende a través de un agente, se dice que está colocada con el agente, quien a subes lo revende a sus clientes a un precio mas alto. Por lo general retira una comisión de 1/8 % del importe total por 

manejar la operación.

Por último, el papel se puede clasificar como de primera calidad y de calidad media. El de primera calidad es el emitido por el mas confiable de todos los clientes confiables, mientras que el de calidad media es el que emiten los clientes sólo un poco menos confiables. Esto encierra para la empresa una investigación cuidadosa.

El costo del papel comercial ha estado tradicionalmente ½ % debajo de la tasa prima porque, sea que se venda directamente o a través del agente, se eliminan la utilidad y los costos del banco.

El vencimiento medio del papel comercial es de tres a seis meses, aunque en algunas ocasiones se ofrecen emisiones de nueve meses y a un año. No se requiere un saldo mínimo

En algunos casos, la emisión va acompañada por una línea de crédito o por una carta de crédito, preparada por el emisor para asegurar a los compradores que, en caso de dificultades con el pago, podrá respaldar el papel mediante un convenio de préstamo con el banco. Esto se exige algunas veces a las empresas de calidad menor cuando venden papel, y aumentan la 

Tasa de interés real.

Financiamiento por medio de la cuentas por cobrar.
Es aquel en la cual la empresa  consigue financiar dichas cuentas por cobrar consiguiendo recursos para invertirlos en ella.

Importancia. Es un método de financiamiento que resulta menos costoso y disminuye el riesgo de incumplimiento. Aporta muchos beneficios que radican en los costos que la empresa ahorra al no manejar sus propias operaciones de crédito. No hay costos de cobranza, puesto que existe un agente encargado de cobrar las cuentas; no hay costo del departamento de crédito, como contabilidad y sueldos, la empresa puede eludir el riesgo de incumplimiento si decide vender las cuentas sin responsabilidad, aunque esto por lo general más costoso, y puede obtener recursos con rapidez y prácticamente sin ningún retraso costo.

Ventajas. * Es menos costoso para la empresa.* Disminuye el riesgo de incumplimiento.  * No hay costo de cobranza.

Desventajas.  * Existe un costo por concepto de comisión otorgado al agente.

    * Existe la posibilidad de una intervención legal por incumplimiento del contrato.

Formas de Utilización. Consiste en vender las cuentas por cobrar de la empresa a un factor (agente de ventas o comprador de cuentas por cobrar) conforme a un convenio negociado previamente. Por lo regular se dan instrucciones a los clientes para que paguen sus cuentas directamente al agente o factor, quien actúa como departamento de crédito de la empresa. Cuando recibe el pago, el agente retiene una parte por concepto de honorarios por sus servicios a un porcentaje estipulado  y abonar el resto a la cuenta de la empresa.  La mayoría de las cuentas por cobrar se adquieren con responsabilidad de la empresa, es decir, que si el agente no logra cobrar, la empresa tendrá que rembolsar el importe ya sea mediante el pago en efectivo o reponiendo la cuenta incobrable por otra mas viable.

Financiamiento por medio de los inventarios.
Es aquel en el cual se usa el inventario como garantía de un préstamo  en que se confiere al acreedor el derecho de tomar posesión  garantía en caso de que la empresa deje de cumplir

 Importancia. Es importante ya que le permite a los directores de la empresa usar el inventario de la empresa como fuente de recursos, gravando el inventario como colateral es posible obtener recursos de acuerdo con las formas específicas de financiamiento usuales, en estos casos, como son el Depósito en Almacén Público, el Almacenamiento en la Fabrica, el Recibo en Custodia, la Garantía Flotante y la Hipoteca.

Ventajas. *  Permite aprovechar una importante pieza de la empresa como es el Inventario de Mercancía. * Brinda oportunidad a la organización de hacer más dinámica sus actividades.

Desventajas. *  Le genera un Costo de Financiamiento al deudor. * El deudor corre riesgo de perder el Inventario dado en garantía en caso de no poder cancelar el contrato.

Formas de Utilización. Por lo general al momento de hacerse la negociación, se exige que los artículos sean duraderos, identificables y susceptibles de ser vendidos al precio que prevalezca en el Mercado. El acreedor debe tener derecho legal sobre los artículos, de manera que si se hace necesario tomar posesión de ellos el acto no sea materia de controversia.

El gravamen que se constituye sobre el inventario se debe formalizar mediante alguna clase de convenio que pruebe la existencia del colateral. El que se celebra con el banco específico no sólo la garantía sino también los derechos del banco y las obligaciones del beneficiario, entre otras cosas. Los directores firmarán esta clase de convenios en nombre de su empresa cuando se den garantías tales como el inventarío.

Además del convenio de garantía, se podrán encontrar otros documentos probatorios entre los cuales se pueden citar el Recibo en Custodia y el Almacenamiento. Ahora bien, cualquiera que sea el tipo de convenio que se celebre, para le empresa se generará un Costo de Financiamiento que comprende algo mas que los intereses por el préstamo, aunque éste es el gasto principal. A la empresa le toca absorber los cargos por servicio de mantenimiento del Inventario, que pueden incluir almacenamiento, inspección por parte de los representantes del acreedor y manejo, todo lo cual forma parte de la obligación de la empresa de conservar el inventario de manera que no disminuya su valor como garantía. Normalmente no debe pagar el costo de un seguro contra pérdida por incendio o robo.

Análisis tributario de las transacciones de compras y ventas
Las empresas que son clientes del ESTUDIO CONTABLE, tienen derechos y obligaciones desde el punto de vista tributario. Los derechos y obligaciones se originan en relación con las compras y ventas.

Las compras y ventas están relacionadas con los comprobantes de pago, medios de pago, les alcanza el Impuesto General a las Ventas e Impuesto a la Renta. Las compras y ventas pueden ser gravadas, no gravadas y exoneradas, en uno u otro caso debe tenerse en cuenta lo que establece las normas tributarias.
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2.1.4. APLICACIÓN DE LA LEY Y REGLAMENTO DE COMPROBANTES DE PAGO

DECRETO LEY Nº 25632 – LEY MARCO DE COMPROBANTES DE PAGO: Están obligados a emitir comprobantes de pago todas las personas que transfieran bienes, en propiedad o en uso, o presten servicios de cualquier naturaleza. Esta obligación rige aún cuando la transferencia o prestación no se encuentre afecta a tributos. En las operaciones con los consumidores finales cuyo monto final no exceda en Un Nuevo Sol (S/. 5.00), la obligación de emitir comprobante de pago es facultativa, pero si el consumidor lo exige deberá entregársele el comprobante. La Superintendencia Nacional de Administración Tributaria -SUNAT- podrá reajustar el monto antes señalado y establecer las normas administrativas y de control respecto a esas operaciones. 

Se considera comprobante de pago, todo documento que acredite la transferencia de bienes, entrega en uso o prestación de servicios, calificado como tal por la Superintendencia Nacional de Administración Tributaria –SUNAT.

REGLAMENTO DE COMPROBANTES DE PAGO- RESOLUCIÓN DE SUPERINTENDENCIA Nº 007-99/SUNAT: 

DEFINICIÓN DE COMPROBANTE DE PAGO: El comprobante de pago es un documento que acredita la transferencia de bienes, la entrega en uso, o la prestación de servicios. 

DOCUMENTOS CONSIDERADOS COMPROBANTES DE PAGO: Sólo se consideran comprobantes de pago, siempre que cumplan con todas las características y requisitos mínimos establecidos en el presente reglamento, los siguientes: 

	a) Facturas. 

	b) Recibos por honorarios. 

	c) Boletas de venta. 

	d) Liquidaciones de compra. 

	e) Tickets o cintas emitidos por máquinas registradoras. 

	f) Los documentos autorizados en el numeral 6 del artículo 4º. 

	g) Otros documentos que por su contenido y sistema de emisión permitan un adecuado control tributario y se encuentren expresamente autorizados, de manera previa, por la SUNAT.


OBLIGADOS A EMITIR COMPROBANTES DE PAGO:   Están obligados a emitir comprobantes de pago:               

· Las personas naturales o jurídicas, sociedades conyugales, sucesiones indivisas, sociedades de hecho u otros entes colectivos que realicen transferencias de bienes a título gratuito u oneroso: 

a)   Derivadas de actos y/o contratos de compraventa, permuta, donación, dación en pago y en general todas aquellas operaciones que supongan la entrega de un bien en propiedad. 

b)   Derivadas de actos y/o contratos de cesión en uso, arrendamiento, usufructo, arrendamiento financiero, asociación en participación, comodato y en general todas aquellas operaciones en las que el transferente otorgue el derecho a usar un bien. 

· Las personas naturales o jurídicas, sociedades conyugales, sucesiones indivisas, sociedades de hecho u otros entes colectivos que presten servicios, entendiéndose como tales a toda acción o prestación a favor de un tercero, a título gratuito u oneroso.

Esta definición de servicios no incluye a aquéllos prestados por las entidades del Sector Público Nacional, que generen ingresos que constituyan tasas. 

· Las personas naturales o jurídicas, sociedades conyugales, sucesiones indivisas, sociedades de hecho u otros entes colectivos se encuentran obligados a emitir liquidación de compra por las adquisiciones que efectúen a personas naturales productoras y/o acopiadoras de productos primarios derivados de la actividad agropecuaria, pesca artesanal y extracción de madera, de productos silvestres, minería aurífera artesanal, artesanía y desperdicios y desechos metálicos y no metálicos, desechos de papel y desperdicios de caucho, siempre que estas personas no otorguen comprobantes de pago por carecer de número de RUC. Mediante Resolución de Superintendencia se podrán establecer otros casos en los que se deba emitir liquidación de compra.   

· Los martilleros públicos y todos los que rematen o subasten bienes por cuenta de terceros, se encuentran obligados a emitir una póliza de adjudicación con ocasión del remate o adjudicación de bienes por venta forzada. 

· Tratándose de personas naturales, sociedades conyugales y sucesiones indivisas, la obligación de otorgar comprobantes de pago requiere habitualidad. La SUNAT en caso de duda, determinará la habitualidad teniendo en cuenta la actividad, naturaleza, monto y frecuencia de las operaciones. 

· Las personas naturales, sociedades conyugales y sucesiones indivisas que sin ser habituales requieran otorgar comprobantes de pago a sujetos que necesiten sustentar gasto o costo para efecto tributario, podrán solicitar el Formulario N° 820 – Comprobante por Operaciones No Habituales. 

IMPORTANCIA DE LA EXIGENCIA Y EMISIÓN DE COMPROBANTES DE PAGO:
1. Evitar una acción ilegal que nos afecta a todos.

a) Cuando una persona vende un bien o presta un servicio y no da comprobante de pago se queda con el impuesto (IGV) que está incluido en el precio de dicho bien o servicio. Por ejemplo: Si nos venden una radio a S/.100.00. La radio en realidad nos cuesta S/. 84.04 y pagamos adicionalmente S/.15.96 por concepto de IGV que debe ser entregado al Estado. Si el vendedor no nos entrega comprobante, se estaría quedando con nuestros S/.15.96, en vez de entregarlos al Estado. 

b) Cuando una persona vende un bien o presta un servicio y no da Comprobante de Pago oculta sus operaciones, no anotándolas en sus libros contables y no pagando el impuesto que le corresponde. Continuamos con el primer ejemplo: Si la radio le costó al vendedor S/. 50.00 y nos la vende a S/. 100.00 (impuesto incluido) obtiene una ganancia de S/. 34.04. Si no entrega comprobante de pago, esta ganancia no es anotada en sus libros contables, no es declarada y, por lo tanto, no paga el impuesto a la renta que le corresponde.

Así, todos resultamos perjudicados porque el Estado no cuenta con los recursos que necesita para atender los servicios públicos.

2. El comprobante de pago prueba la posesión de un bien y puede servir de constancia frente a terceros.

Por ejemplo, si el bien es robado, al hacer la denuncia o reclamarlo se presentará el comprobante de pago.

3. En caso de que la mercadería tenga defectos o este malograda, con el comprobante de pago se puede pedir el cambio o devolución.

2.3.2. APLICACIÓN DEL IMPUESTO GENERAL A LAS VENTAS

El Impuesto General a las ventas es un tributo indirecto. Afecta a los bienes y servicios que adquieren las personas naturales de todo nivel social y las personas jurídicas para llevar a cabo sus actividades.

DEL ÁMBITO DE APLICACIÓN DEL IMPUESTO Y DEL NACIMIENTO DE
LA OBLIGACIÓN TRIBUTARIA:
El Impuesto General a las Ventas grava las siguientes operaciones: 

	a) La venta en el país de bienes muebles; 

	b) La prestación o utilización de servicios en el país; 

	c) Los contratos de construcción; 

	d) La primera venta de inmuebles que realicen los constructores de los mismos. 


SUJETOS DEL IMPUESTO: Son sujetos del Impuesto en calidad de contribuyentes, las personas naturales, las personas jurídicas, las sociedades conyugales que ejerzan la opción sobre atribución de rentas prevista en las normas que regulan el Impuesto a la Renta, sucesiones indivisas, sociedades irregulares, patrimonios fideicometidos de sociedades titulizadoras, los fondos mutuos de inversión en valores y los fondos de inversión que desarrollen actividad empresarial que:

a) Efectúen ventas en el país de bienes afectos, en cualquiera de las etapas del ciclo de producción y distribución;

b) Presten en el país servicios afectos;

c) Utilicen en el país servicios prestados por no domiciliados;

d) Ejecuten contratos de construcción afectos;

e) Efectúen ventas afectas de bienes inmuebles;

f) Importen bienes afectos. 

DETERMINACIÓN DEL IMPUESTO: El Impuesto a pagar se determina mensualmente deduciendo del Impuesto Bruto de cada período el crédito fiscal, determinado de acuerdo a lo previsto en las normas correspondientes. En la importación de bienes, el Impuesto a pagar es el Impuesto Bruto.

 IMPUESTO BRUTO: El Impuesto Bruto correspondiente a cada operación gravada es el monto resultante de aplicar la tasa del Impuesto sobre la base imponible. El Impuesto Bruto correspondiente al contribuyente por cada período tributario, es la suma de los Impuestos Brutos determinados conforme al párrafo precedente por las operaciones gravadas de ese período. 

BASE IMPONIBLE: La base imponible está constituida por:

	a) El valor de venta, en las ventas de bienes.

	b) El total de la retribución, en la prestación o utilización de servicios.

	c) El valor de construcción, en los contratos de construcción.

	d) El ingreso percibido, en la venta de inmuebles, con exclusión del correspondiente al valor del terreno.

	e) El Valor en Aduana determinado con arreglo a la legislación pertinente, más los derechos e impuestos que afecten la importación con excepción del Impuesto General a las Ventas, en las importaciones.


CRÉDITO FISCAL:  REQUISITOS SUSTANCIALES: El crédito fiscal está constituido por el Impuesto General a las Ventas consignado separadamente en el comprobante de pago, que respalde la adquisición de bienes, servicios y contratos de construcción, o el pagado en la importación del bien o con motivo de la utilización en el país de servicios prestados por no domiciliados. 

Sólo otorgan derecho a crédito fiscal las adquisiciones de bienes, las prestaciones o utilizaciones de servicios, contratos de construcción o importaciones que reúnan los requisitos siguientes: 

	· Que sean permitidos como gasto o costo de la empresa, de acuerdo a la legislación del Impuesto a la Renta, aún cuando el contribuyente no esté afecto a este último impuesto.  Tratándose de gastos de representación, el crédito fiscal mensual se calculará de acuerdo al procedimiento que para tal efecto establezca el Reglamento. 

	· Que se destinen a operaciones por las que se deba pagar el Impuesto.  


DE LOS AJUSTES AL IMPUESTO BRUTO Y AL CRÉDITO FISCAL:   Del monto del Impuesto Bruto resultante del conjunto de las operaciones realizadas en el período que corresponda, se deducirá el monto del Impuesto Bruto correspondiente al importe de los descuentos que el sujeto del Impuesto hubiere otorgado con posterioridad a la emisión del comprobante de pago que respalde la operación que los origina. A efectos de la deducción, se presume sin admitir prueba en contrario que los descuentos operan en proporción a la base imponible que conste en el respectivo comprobante de pago emitido. Los descuentos a que se hace referencia en el párrafo anterior, son aquellos que no constituyan retiro de bienes. En el caso de importaciones, los descuentos efectuados con posterioridad al pago del Impuesto Bruto, no implicarán deducción alguna respecto del mismo, manteniéndose el derecho a su utilización como crédito fiscal; no procediendo la devolución del Impuesto pagado en exceso, sin perjuicio de la determinación del costo computable según las normas del Impuesto a la Renta.

DECLARACIÓN Y PAGO: Los sujetos del Impuesto, sea en calidad de contribuyentes como de responsables, deberán presentar una declaración jurada sobre las operaciones gravadas y exoneradas realizadas en el período tributario del mes calendario anterior, en la cual dejarán constancia del Impuesto mensual, del crédito fiscal y, en su caso, del Impuesto retenido o percibido. Igualmente determinarán y pagarán el Impuesto resultante o, si correspondiere, determinarán el saldo del crédito fiscal que haya excedido al Impuesto del respectivo período. 


2.4.3. APLICACIÓN DEL IMPUESTO A LA RENTA

ÁMBITO DE APLICACIÓN: El Impuesto a la Renta grava: 

	a)    Las rentas que provengan del capital, del trabajo y de la aplicación conjunta de ambos factores, entendiéndose como tales aquellas que provengan de una fuente durable y susceptible de generar ingresos periódicos.

	b)    Las ganancias de capital.

	c)     Otros ingresos que provengan de terceros, establecidos por esta Ley.

	d)     Las rentas imputadas, incluyendo las de goce o disfrute, establecidas por esta Ley. 


CONTRIBUYENTES: Son contribuyentes del impuesto las personas naturales, las sucesiones indivisas, las asociaciones de hecho de profesionales y similares y las personas jurídicas. También se considerarán contribuyentes a las sociedades conyugales que ejercieran la opción prevista en el Artículo 16º de esta Ley. Para los efectos de esta Ley, se considerarán personas jurídicas, a las siguientes: 

	a)   Las sociedades anónimas, en comandita, colectivas, civiles, comerciales de responsabilidad limitada, constituidas en el país.

	b)   Las cooperativas, incluidas las agrarias de producción.

	c)   Las empresas de propiedad social.

	d)   Las empresas de propiedad parcial o total del Estado.

	e)   Las asociaciones, comunidades laborales incluidas las de compensación minera y las fundaciones no consideradas en el Artículo 18º.

	f)   Las empresas unipersonales, las sociedades y las entidades de cualquier naturaleza, constituidas en el exterior, que en cualquier forma perciban renta de fuente peruana.

	g)   Las empresas individuales de responsabilidad limitada, constituidas en el país.

	h)   Las sucursales, agencias o cualquier otro establecimiento permanente en el país de empresas unipersonales, sociedades y entidades de cualquier naturaleza constituidas en el exterior.

	i)    Las sociedades agrícolas de interés social.


RENTA BRUTA: Son rentas de tercera categoría: 

a)   Las derivadas del comercio, la industria o minería; de la explotación agropecuaria, forestal, pesquera o de otros recursos naturales; de la prestación de servicios comerciales, industriales o de índole similar, como transportes, comunicaciones, sanatorios, hoteles, depósitos, garajes, reparaciones, construcciones, bancos, financieras, seguros, fianzas y capitalización; y, en general, de cualquier otra actividad que constituya negocio habitual de compra o producción y venta, permuta o disposición de bienes. 

b)   Las derivadas de la actividad de los agentes mediadores de comercio, rematadores y martilleros y de cualquier otra actividad similar. 

c)    Las que obtengan los Notarios. 

d)   Las ganancias de capital y los ingresos por operaciones habituales a que se refieren los  Artículos 2º y 4° de esta Ley, respectivamente. 

e)   Las demás rentas que obtengan las personas jurídicas a que se refiere el Artículo 14º de esta Ley y las empresas domiciliadas en el país, comprendidas en los incisos a) y b) de este artículo o en su último párrafo, cualquiera sea la categoría a la que debiera atribuirse. 

f)   Las rentas obtenidas por el ejercicio en asociación o en sociedad civil de cualquier profesión, arte, ciencia u oficio.  

g)   Cualquier otra renta no incluida en las demás categorías. 

h)   La derivada de la cesión de bienes muebles o inmuebles distintos de predios, cuya depreciación o amortización admite la presente Ley, efectuada por contribuyentes generadores de renta de tercera categoría, a título gratuito, a precio no determinado o a un precio inferior al de las costumbres de la plaza; a otros contribuyentes generadores de renta de tercera categoría o a entidades comprendidas en el último párrafo del Artículo 14° de la presente Ley. Se presume, sin admitir prueba en contrario, que dicha cesión genera una renta neta anual no menor al seis por ciento (6%) del valor de adquisición producción, construcción o de ingreso al patrimonio, ajustado, de ser el caso, de los referidos bienes. Para estos efectos no se admitirá la deducción de la depreciación acumulada

RENTA NETA: A fin de establecer la renta neta de tercera categoría se deducirá de la renta bruta los gastos necesarios para producirla y mantener su fuente, así como los vinculados con la generación de ganancias de capital, en tanto la deducción no esté expresamente prohibida por esta ley, en consecuencia son deducibles.

TASAS DEL IMPUESTO: El impuesto a cargo de los perceptores de rentas de tercera categoría domiciliadas en el país se determinará aplicando la tasa del treinta por ciento (30%) sobre su renta neta. 
Las personas jurídicas se encuentran sujetas a una tasa adicional del cuatro punto uno por ciento (4.1%) sobre las sumas a que se refiere el inciso g) del artículo 24°-A. El Impuesto determinado de acuerdo con lo previsto en el presente párrafo deberá abonarse al fisco dentro del mes  siguiente de efectuada la disposición indirecta de la renta, en los plazos previstos por el Código Tributario para las obligaciones de periodicidad mensual.

DECLARACIONES JURADAS, LIQUIDACIÓN  PAGO DEL IMPUESTO: Los contribuyentes del impuesto, que obtengan rentas computables para los efectos de esta ley, deberán presentar declaración jurada de la renta obtenida en el ejercicio gravable. No presentarán la declaración a que se refiere el párrafo anterior, los contribuyentes que perciban exclusivamente rentas de quinta categoría. 

Los contribuyentes deberán incluir en su declaración jurada, la información patrimonial que les sea requerida por la Administración Tributaria. Las declaraciones juradas, balances y anexos se deberán presentar en los medios, condiciones, forma, plazos y lugares que determine la SUNAT. 

La SUNAT podrá establecer o exceptuar de la obligación de presentar declaraciones juradas en los casos que estime conveniente a efecto de garantizar una mejor administración o recaudación del impuesto, incluyendo los pagos a cuenta. Así mismo, podrá exceptuar de dicha obligación a aquellos contribuyentes que hubieran tributado la totalidad del impuesto correspondiente al ejercicio gravable por vía de retención en la fuente o pagos directos.  

El pago de los saldos del impuesto que se calcule en la declaración jurada deberá acreditarse en la oportunidad de su presentación. 

La determinación y pago a cuenta mensual tiene carácter de declaración jurada. 

Cuando la SUNAT, conozca por declaraciones o determinaciones de oficio, el monto del impuesto que les correspondió tributar por períodos anteriores a contribuyentes que no presenten sus declaraciones juradas correspondientes a uno o más ejercicios gravables, los apercibirá para que en el término de treinta (30) días presenten las declaraciones faltantes y abonen el impuesto liquidable en las mismas con los recargos, reajuste e intereses de ley. 

2.4.4. APLICACIÓN DE LA LEY PARA LA LUCHA CONTRA LA EVASIÓN Y PARA LA FORMALIZACIÓN DE LA ECONOMÍA E IMPUESTO A LAS TRANSACCIONES FINANCIERAS

MEDIOS DE PAGO PARA EVITAR LA EVASIÓN Y PARA LA FORMALIZACIÓN DE LA ECONOMÍA: Las obligaciones que se cumplan mediante el pago de sumas de dinero deberán hacerse utilizando los Medios de Pago. También se utilizarán los Medios de Pago cuando se entregue o devuelva montos de dinero por concepto de mutuos de dinero, sea cual fuera el monto del referido contrato.

Los contribuyentes que realicen operaciones de comercio exterior también podrán cancelar sus obligaciones con personas naturales y/o jurídicas no domiciliadas, con otros Medios de Pago. 

Monto a partir del cual se utilizará Medios de Pago: El monto a partir del cual se deberá utilizar Medios de Pago es de Tres mil Quinientos nuevos soles (S/. 3,500) o mil dólares americanos (US$ 1,000). El monto se fija en nuevos soles para las operaciones pactadas en moneda nacional, y en dólares americanos para las operaciones pactadas en dicha moneda. Tratándose de obligaciones pactadas en monedas distintas a las antes mencionadas, el monto pactado se deberá convertir a nuevos soles utilizando el tipo de cambio promedio ponderado venta publicado por la Superintendencia de Banca y Seguros el día en que se contrae la obligación, o en su defecto, el último publicado. En el caso de monedas cuyo tipo de cambio no es publicado por dicha institución, se deberá considerar el tipo de cambio promedio ponderado venta fijado.

Medios de Pago: Los Medios de Pago a través de empresas del Sistema Financiero que se utilizarán son los siguientes:

	a. Depósitos en cuentas. 

	b. Giros. 

	c. Transferencias de fondos. 

	d. Órdenes de pago. 

	e. Tarjetas de débito expedidas en el país. 

	f. Tarjetas de crédito expedidas en el país. 

	g. Cheques con la cláusula de “no negociables”, “intransferibles”, “no a la orden” u otra equivalente, emitidos al amparo del artículo 190° de la Ley de Títulos Valores. 


Análisis contable de las transacciones de compras y ventas
El tratamiento contable, es el que cierra el circuito. Todo esto surge formalmente con la firma efectiva o tácita del Contrato de Compraventa, aunque previamente tienen que haberse sopesado los efectos financieros. Si con compras la forma de pago (financiamiento) con el proveedor;  si son ventas la forma de cobro con el cliente. En realidad antes de finiquitar legalmente, se trata este aspecto. Luego de este viene la emisión del comprobante de pago o la entrega del bien, lo que ocurra primero, para que de nacimiento a la obligación tributaria. Cuando todo esto sucede la información va al Registro de compras o Registro de ventas tanto en el registro manual como computarizado. Esta información registrada, facilitará la obtención de libros como el Diario, Mayor hasta terminar en los Estados financieros, Balance General y/o Estado de Ganancias y pérdidas; aunque estas transacciones también inciden en los otros estados.
Entonces el filtro final de la compraventa es la parte contable. Aunque todo esto no queda allí, porque después se volverá aplicar otros aspectos como el tributario para declarar, el financiero para pagar o cobrar y el legal en caso que no se cumpla. 

2.5.1. PRINCIPIOS DE CONTABILIDAD GENERALMENTE ACEPTADOS (PCGA).
El Plan Contable General reconoce que los principios que se exponen a continuación son los fundamentales y básicos, para el adecuado cumplimiento de los fines de la contabilidad:

	1. Equidad
2. Partida doble
3. Ente
4. Bienes económicos
5. Moneda común denominador
6. Empresa en marcha
7. Valuación al costo
8. Período
9. Devengado
10. Objetividad
11. Realización
12. Prudencia
13. Uniformidad
14. Significación o importancia relativa
15. Exposición


2.5.2. NORMAS INTERNACIONALES DE CONTABILIDAD

	NIC N°
	TÍTULO
	Versión
	Resolución de CNC N
	Vigencia a partir de

	 
	Prefacio a los Pronunciamientos sobre Normas Internacionales de Contabilidad y el Marco Conceptual para la Preparación y Presentación de los Estados Financieros
	
	005-94-EF/93.01
	1 de enero de 1994

	1
	Presentación de Estados Financieros
	Modificada en dic. 2003
	034-2005-EF/93.01
	1 de enero de 2006

	2
	Existencias
	Modificada en dic. 2003
	034-2005-EF/93.01
	1 de enero de 2006

	7
	Estado de Flujos de Efectivo
	Modificada en 1992
	005-94-EF/93.01
	1 de enero de 1994

	8
	Políticas Contables, cambios en estimaciones contables y errores
	Modificada en dic. 2003
	034-2005-EF/93.01
	1 de enero de 2006

	10
	Sucesos Posteriores a la Fecha del Balance General
	Modificada en dic. 2003
	034-2005-EF/93.01
	1 de enero de 2006

	11
	Contratos de Construcción
	Modificada en 1993
	007-96-EF/93.01
	1 de enero de 1996

	12
	Impuesto a la Renta
	Modificada en 2000
	028-2003-EF/93.01
	1 de enero de 2003

	14
	Información por Segmentos
	Modificada en 1997
	023-01-EF/93.01
	1 de enero de 2001

	16
	Inmuebles, Maquinaria y Equipo
	Modificada en dic. 2003
	034-2005-EF/93.01
	1 de enero de 2006

	17
	Arrendamientos
	Modificada en dic. 2003
	034-2005-EF/93.01
	1 de enero de 2006

	18
	Ingresos
	Modificado en 1993
	007-96-EF/93.01
	1 de enero de 1996

	19
	Beneficios a los Trabajadores
	Modificada en 2000
	028-2003-EF/93.01
	1 de enero de 2003

	20
	Tratamiento Contable de los Subsidios Gubernamentales y Revelaciones Referentes a la Asistencia Gubernamental
	Reordenada en 1994
	005-94-EF/93.01
	1 de enero de 1994

	21
	Efectos de las Variaciones en los Tipos de Cambio de Monedas Extranjeras
	revisada en 1993
	038-2005-EF/93.01
	1 de enero de 1996

	23
	Costos de Financiamiento
	Modificada en 1993
	007-96-EF/93.01
	1 de enero de 1996

	24
	Revelaciones Sobre Entes Vinculados
	Modificada en dic. 2003
	034-2005-EF/93.01
	1 de enero de 2006

	26
	Tratamiento Contable y Presentación de Información sobre Planes de Prestaciones de Jubilación
	Reordenada en 1994
	005-94-EF/93.01
	1 de enero de 1994

	27
	Estados Financieros Consolidados e individuales 
	Modificada en dic. 2003
	034-2005-EF/93.01
	1 de enero de 2006

	28
	Inversiones en Asociadas
	Modificada en dic. 2003
	034-2005-EF/93.01
	1 de enero de 2006

	29
	Información Financiera en Economías Hiperinflacionarias
	Reordenada en 1994
	005-94-EF/93.01
	1 de enero de 1994

	30
	Revelaciones en los Estados Financieros de Bancos e Instituciones Financieras Similares
	Reordenada en 1994
	007-96-EF/93.01
	1 de enero de 1996

	31
	Participaciones en Asociaciones en Participación 
	Modificada en dic. 2003
	034-2005-EF/93.01
	1 de enero de 2006

	32
	Instrumentos Financieros: Revelación y Presentación 
	Modificada en dic. 2003
	034-2005-EF/93.01
	1 de enero de 2006

	33
	Utilidades por Acción
	Modificada en dic. 2003
	034-2005-EF/93.01
	1 de enero de 2006

	34
	Informes Financieros Intermedios
	ORIGINAL
	014-98-EF/93.01
	1 de enero de 1999

	36
	Deterioro del Valor de los Activos
	MODIFICADA EN MARZO 2004
	034-2005-EF/93.01
	1 de enero de 2006

	37
	Provisiones, Pasivos Contingentes y Activos Contingentes
	ORIGINAL
	019-00-EF/93.01
	1 de enero de 2000

	38
	Activos Intangibles
	MODIFICADA MARZO 2004
	034-2005-EF/93.01
	1 de enero de 2006

	39
	Instrumentos Financieros: Reconocimiento y Medición
	MODIFICADA 2003
	034-2005-EF/93.01
	1 de enero de 2006

	40
	Inversiones Inmobiliarias
	MODIFICADA EN DIC. 2003
	034-2005-EF/93.01
	1 de enero de 2006

	41
	Agricultura
	ORIGINAL
	024-2001-EF/93.01
	1 de enero de 2003


Fecha de Actualización: Mayo-2008.
2.5.3.  NORMAS INTERNACIONALES DE INFORMACIÓN FINANCIERA

	NIIF
 N°
	TITULO
	VERSIÓN 
	RESOLUCIÓN DE CNC N
	VIGENCIA A PARTIR DE

	1
	Adopción por primera vez de las normas internacionales de información financiera
	ORIGINAL
	034-2005-EF/93.01
	1 de enero de 2006

	2
	Pagos basado en acciones
	ORIGINAL
	034-2005-EF/93.01
	1 de enero de 2006

	3
	Combinaciones de negocios
	ORIGINAL
	034-2005-EF/93.01
	1 de enero de 2006

	4
	Contratos de seguros
	ORIGINAL
	034-2005-EF/93.01
	1 de enero de 2006

	5
	Activos no corrientes mantenidos para la venta y actividades interrumpidas
	ORIGINAL
	034-2005-EF/93.01
	1 de enero de 2006


 

Objetivos de las NIIF
· Las NIIF favorecerán una información financiera de mayor calidad y transparencia, su mayor flexibilidad, que dará un mayor protagonismo al enjuiciamiento para dar solución a los problemas contables, es decir la aplicación del valor razonable, o el posible incremento de la actividad litigiosa. 
· La calidad de las NIIF es una condición necesaria para cumplir con los objetivos de la adecuada aplicación, solo de este modo tiene sentido su condición de bien público susceptible de protección jurídica. 
· Imponer el cumplimiento efectivo de la norma y garantizar la calidad del trabajo de los auditores, cuyo papel es esencial para la credibilidad de la información financiera. 
· Hacer uso adecuado de la metodología y la aplicación en la praxis diaria. 
  
2.5.4.  PLAN CONTABLE GENERAL REVISADO

El Plan Contable General Revisado rige desde el ejercicio económico de 1985, fue dispuesto mediante Resolución CONASEV No. 006-84-EFC/94.10. Este documento constituye un importante elemento dentro del  Sistema Contable Nacional..

El Plan Contable General Revisado, se define como el conjunto de cuentas normalizadas bajo las que se clasifican y codifican las diferentes transacciones efectuadas por una entidad. La principal característica de un plan contable ha de ser su generalidad, en el sentido de que contemple de un modo genérico la totalidad de operaciones que deban ser objeto de registro contable.

El Plan Contable General, surge sobre la base de una necesidad básica de homogeneizar el lenguaje contable empleado en el país, y se da a través del Decreto Ley 20172 Sistema Uniforme de Contabilidad para Empresas teniendo como base el Plan Contable General y que las empresas registraron sus operaciones base este Plan Contable a partir del 01.01.1974.

Empleo del Plan Contable General Revisado

Se emplearán cuentas contables desagregadas a nivel de:

(1) Tres (3) dígitos como mínimo, para los deudores tributarios que en el ejercicio anterior hayan obtenido ingresos brutos hasta cien (100) UITs; y, 

(2) Cuatro (4) dígitos como mínimo, para los deudores tributarios que en el ejercicio anterior hayan obtenido ingresos brutos mayores a cien (100) UITs. 

La utilización del Plan Contable General Revisado no será de aplicación en aquellos casos en que, por norma especial, los deudores tributarios se encuentren obligados a emplear un Plan Contable, Manual de Contabilidad u otro similar distinto, en cuyo caso deberán utilizar estos últimos.

2.5.5.  REGLAMENTO DE INFORMACIÓN FINANCIERA

Este documento contiene las normas que deben observar las empresas en la preparación y presentación de la información financiera, con el objeto de que dicha información reúna las cualidades mínimas de conformidad con los Principios de Contabilidad Generalmente Aceptados.

El Reglamento comprende el marco conceptual y las normas para la presentación y preparación de los estados financieros, el Informe de Gerencia y las disposiciones aplicables a los estados financieros auditados.

Es parte integrante del presente Reglamento, el Manual para la Preparación de los Estados Financieros (Manual) el cual describe en forma didáctica el contenido de las cuentas y/o partidas de los estados financieros, las revelaciones que deben considerar en la elaboración de las notas, la forma de elaborar el Informe de Gerencia, así como aquellos aspectos que deben ser considerados en la información financiera auditada,  incluyendo finalmente los modelos de presentación de información financiera y un glosario de términos.

Los estados financieros deben ser preparados y presentados de acuerdo con los Principios de Contabilidad Generalmente Aceptados, normas contables establecidas por los Órganos de Supervisión y Control y las normas del presente Reglamento.

Los Principios de Contabilidad Generalmente Aceptados están contenidos en las Normas Internacionales de Contabilidad (NIC) oficializadas y vigentes en  el Perú y comprenden también los pronunciamientos técnicos emitidos  por la profesión contable en el Perú. 

En aquellas circunstancias que determinados procedimientos operativos contables no estén específicamente normados en alguna de las NIC, deberá aplicarse los criterios expuestos en el marco conceptual de dichas normas, pudiéndose apoyar en procedimientos similares o específicos considerados en los Principios de Contabilidad aplicados en los Estados Unidos de Norteamérica.

La información contenida en el Reglamento de Información Financiera, se encuentra detallada en el Manual para la preparación de información financiera.
2.5.6.  MÉTODO MONISTA DE REGISTRO CONTABLE

Este método de registro contable exige básicamente la utilización de un solo juego de libros para la contabilidad financiera y para la contabilidad analítica de explotación (costos).

Este método de registro  tiene las siguientes características: requiere de un solo juego de libros como lo hemos indicado, el control de inventarios se realiza a través de las cuentas de existencias (clase 2  del Plan contable de las empresas); y, existe una cuenta de enlace, entre la contabilidad financiera y la analítica de explotación, identificada como 79 Cargas imputables a cuenta de costos.

El método monista requiere dos asientos contables simultáneos para concretarse, el asiento contable por naturaleza y el asiento contable por destino

2.5.7.  MÉTODO DUALISTA DE REGISTRO CONTABLE

El método de registro dualista exige básicamente la utilización de dos juegos de libros, uno para la contabilidad financiera y otro para la contabilidad analítica de explotación.
Este método dispone de las siguientes características: requiere dos juegos de libros; el control de los inventarios, se realiza a través de las cuenta de inventarios permanentes de la contabilidad analítica de explotación; y, si bien en este método, la contabilidad financiera y la contabilidad analítica de explotación, utilizan libros en forma particular, no quiere decir que sean totalmente aislados, dado que presenta por lo menos algunas cuentas que los relacionan en alguna forma, esta cuenta o cuentas se les denomina Cuentas reflejas, que cual un espejo, busca reflejar los movimientos de un sistema en el otro.

2.5.8.  PROCESO DE LA CONTABILIZACIÓN DE LAS TRANSACCIONES

La mayoría de actividades profesionales son procesos. La contabilidad no se aparta de este principio, se lleva a cabo mediante un proceso.

La contabilidad de las empresas, es básicamente un sistema. Dicho sistema tiene varios elementos, como las personas, las normas, los recursos materiales y financieros dedicados a la actividad contable, pero también los procesos, procedimientos, técnicas y prácticas.
En relación con el proceso, tenemos que indicar que el proceso contable es un conjunto de fases, ordenadas secuenciadamente, concatenadas para obtener un producto final en las mejores condiciones.

El proceso contable de cualquier empresa, dispone del siguiente proceso:

	· Identificación de los documentos fuente de la empresa

	· Registro de las transacciones en libros auxiliares

	· Centralización de la información en libros principales

	· Formulación de hojas de trabajos

	· Formulación de estados financieros

	· Análisis e interpretación de los estados financieros.


2.5.9.  PROCEDIMIENTOS, TÉCNICAS Y PRACTICAS CONTABLES

La contabilidad como proceso, no se ejecuta en forma directa, se da en el contexto de procedimientos, técnicas y prácticas contables. El conocimiento y aplicación de dichos elementos es fundamental en el campo de desarrollo de la profesión contable.
Como consecuencia de aplicar las fases del proceso contable de una empresa se tiene que concretar los procedimientos, técnicas y prácticas de contabilización de las transacciones.

Los procedimientos son actividades generales que involucran a las técnicas y prácticas contables.

Las técnicas contables son formas específicas de hacer los registros contables con la destreza y dominio que exige la profesión.

Las prácticas son aquellos pasos y detalles que tienen que aplicarse para concretar los registros y otros aspectos de la contabilización de las transacciones.

Capítulo III: Descripción de la práctica realizada en el Estudio Contable del CPC. José Pedro Purizaca Querevalu

Considero que la experiencia mas grata en el proceso del aprendizaje de la ciencia contable, es la práctica realizada en el ESTUDIO CONTABLE. Por que aquí se dan casi todos los eventos legales, financieros, tributarios, laborales y contables. 
Es decir en un Estudio Contable, se  tiene de todo. Al haber contribuyentes organizados como personas naturales, otros como personas jurídicas, de distintos regímenes tributarios; hace que uno tenga que reforzar todos, absolutamente todos los conocimientos, para estar en las mejores condiciones para realizar un trabajo efectivo.
Un estudio contable, es una verdadera iglesia del saber contable.

Descripción de las practicas realizadas
En el ESTUDIO CONTABLE,  trabaja con 5 personas para sus diferentes Áreas y clientes, con los cuales, el Propietario –Gerente, mantiene una interrelación muy estrecha para realizar un trabajo efectivo y eficiente.

Al inicio de mis prácticas recibí información como estaba organizado el Estudio contable y especialmente el Área Contable y Tributaria, la misma que dispone de la Sección Registros Auxiliares, lugar donde he desarrollado mis prácticas.
Al iniciar mis prácticas, me presentaron al personal del Estudio, quienes me mostraron su afecto y sus deseos de colaborar para que pudiera realizar mis prácticas y de ese modo conocer, comprender y aplicar correctamente los procedimientos contables y tributarios. A la fecha me encuentro trabajando formalmente en dicho Estudio y más bien he tenido que recibir y despedir a practicantes de nuestro Instituto y de otras entidades.
Para desarrollar las prácticas es necesario tener muchos conocimientos y prácticas contables elementales, de lo contrario no se puede desempeñar ninguna actividad.
Para el efecto, los compañeros de trabajo que tienen más tiempo le facilitan a uno las cosas, haciendo comentarios contables, tributarios, laborales y financieros; también haciendo preguntas para contestarlo en ese mismo momento o al otro el día previa la revisión de las normas contables y especialmente tributarias.
Para el desarrollo del trabajo, el Estudio Contable, dispone de abundante bibliografía contable, tributaria, auditoría, laboral, financiera, normas, casos, etc., etc. lo que facilita la oportunidad de estar al día con los conocimientos y las situaciones que se presentan en los distintos tipos de empresas. 
En el Estudio Contable, la función contable y tributaria es abundante, sin embargo debemos multiplicar nuestros esfuerzos para tener al día todos los registros, libros, informes y estados. Para que esto tenga su efectividad, se cuenta con la permanente supervisión del Propietario-Gerente CPC JOSE PEDRO PURIZACA QUEREVALU, quien con su carácter amable y su experiencia, nos da la total confianza para un trabajo efectivo.

El Estudio Contable,  para la mejor realización del trabajo del personal se encuentra suscrito al Informativo Caballero Bustamante y a la revista Contadores & Empresas. Estas organizaciones envían diariamente boletines virtuales de carácter  legal, tributario, laboral, contable, etc., que son leídos por el Propietario-Gerente para conocimiento de todo el personal. Asimismo se recibe quincenalmente los informativos, lo que permite estar al día con toda la información.

El Estudio al estar suscrito, pude hacer consultas telefónicas, vía correo electrónico y otros medios a las empresas de los informativos y revistas.

Asimismo se puede hacer uso de los teléfonos de consulta con SUNAT. 315-0730 Y 0-801-121-00, y,  si fuera el caso el personal puede ir a la misma SUNAT a absolver alguna consulta relacionada con algún cliente del Estudio, cuando por alguna circunstancia no se encuentre el Propietario-Gerente o estándolo no dispone de la información correspondiente.
Forma de realización de las practicas
Las prácticas realizadas en el ESTUDIO CONTABLE, ha conllevado aplicación de procedimientos manuales y computarizados. En uno y otro caso se obtiene la información necesaria.

En ese sentido, al inicio del trabajo, el Encargado de esta Sección me mostró los Libros que maneja la Sección a su cargo; haciéndome hincapié en los procedimientos que debería aplicar para desarrollar mi trabajo en forma ordenada y eficaz; también me indicó que en la medida que realice mi trabajo correctamente, es decir en base a las normas tributarias, estaría haciendo que los contribuyentes efectúen  la Declaración y pago de tributos correctamente, de modo que en el caso eventual de una fiscalización por parte de la Administración Tributaria, dichos contribuyentes no tendrían  ningún problema, por razones de nuestro trabajo.

Para el registro de la información en los registros de compras y ventas de los contribuyentes, he seguido básicamente los siguientes procedimientos:

a) Luego de recibir los comprobantes de pago y otros documentos de parte de la Sección Tramite Documentario, se procede a ordenarlos; es decir por un lado las compras y gastos y por otro lado las ventas e ingresos. Estos mismos documentos son ordenados en forma cronológica, desde la fecha más antigua hasta la mas reciente; teniendo en cuenta que este trabajo en algunos casos se hace en forma diaria, otras veces en forma semanal, quincenalmente y mensualmente de acuerdo a como los contribuyentes van remitiendo sus documentos.

b) Luego  estos documentos son verificados que contengan los datos establecidos por las normas sobre comprobantes de pago, como por ejemplo: Razón social, No. de RUC, No. de Serie y No. correlativo del Comprobante respectivo; los conceptos de compras y ventas(cantidad y especificación detallada de los productos o servicios) según el caso; el Valor de venta(Sub-Total) o base imponible; el Impuesto General a las Ventas e Impuesto de Promoción Municipal y el Precio de Venta(Total) para el caso de las Facturas y para otros documentos los datos que establece el Reglamento de Comprobantes de Pago. 

c) Luego se procede al registro de la operación en el libro correspondiente. Al respecto se debe observar lo siguiente: 

	· Registrar en primer lugar la fecha de emisión del comprobante, 

	· Luego el tipo de documento(códigos aprobados por SUNAT), 

	· No. de Serie del Comprobante y el No. Correlativo del mismo,

	· La identificación o razón social del cliente o proveedor, 

	· El No. de RUC del cliente o Proveedor

	· Luego se registra el Valor de Venta o sub-total de la operación

	· El importe correspondiente al IGV e IPM del valor de venta o sub-total

	· El Precio de Venta o total de la Operación


Las empresas fundamentalmente, trabajan en sus compras o gastos y en sus ventas o ingresos con Facturas, pero si durante el período de registro hubiera otros comprobantes se aplicará los datos y requisitos normados al respecto.

d) Luego de realizado el registro de todas las operaciones de compras y ventas en los libros correspondientes, se entrega estos documentos para que sean verificados por el Encargado de la Sección; quien luego de constatar que el trabajo ha sido realizado correctamente, traslada los libros a la Sección Formulación de Declaraciones Juradas.
e) Si es que el trabajo realizado, en este caso por mi persona, hubiera tenido errores; el Encargado de la Sección realiza las correcciones necesarias, vía contra registros, es decir registrando la misma información pero entre paréntesis o signo negativo, de modo que queda anulado el registro equivocado y luego registrando nuevamente la operación correcta. Al respecto, al comienzo por ser una de mis primeras experiencias en el manejo directo de estos libros oficiales, tuve algunos errores, los cuales fueron corregidos mediante el procedimiento antes indicado; luego con la experiencia adquirida, las recomendaciones y sugerencias ya no tuve ningún problema.
INFORMACIÓN DEL REGISTRO DE VENTAS: 
La información mínima que deberá registrarse en el Registro de Ventas e Ingresos es la siguiente: 

	· Fecha de emisión del comprobante de pago,

	· Tipo de documento, de acuerdo con la codificación que ha aprobado SUNAT.

	· Serie del comprobante de pago

	· Número del comprobante de pago en forma correlativa

	· Número de RUC del cliente

	· Base imponible de la operación gravada y/o favor FOB de         exportación de bienes o valor de la factura tratándose de         Exportación de servicios.

	· Importe total de las operaciones exoneradas o inafectas.

	· Impuesto Selectivo al Consumo, de ser el caso.

	· Impuesto General a las ventas e Impuesto de Promoción Municipal

	· Otros tributos y cargos que no forman parte de la base imponible

	· Importe total del comprobante de pago


INFORMACIÓN  DEL REGISTRO DE COMPRAS:

La información mínima que debe contener el Registro de compras es la siguiente:

	· Fecha de emisión del comprobante de pago extendido por el proveedor o la fecha de pago que grave la importación de bienes o utilización de servicios.

	· Tipo de documento, de acuerdo a la codificación que ha sido aprobado por SUNAT.

	· Serie del comprobante de pago

	· Número del comprobante de pago o número de orden del formulario donde conste el pago del Impuesto en la utilización de servicios prestados por no domiciliados, número de la Declaración Única de Importación, o en los casos en que no se emita tal documento, liquidación de cobranza u otros documentos emitidos por ADUANAS que acrediten el pago del Impuesto que grave la importación.

	· Número de RUC  del proveedor, cuando corresponda,

	· Nombre, razón social o denominación del proveedor,

	· Base imponible de las adquisiciones gravadas que dan derecho a crédito fiscal y/o saldo a favor por exportación, destinadas únicamente a operaciones gravadas y/o de exportación

	· Base imponible de las adquisiciones gravadas que dan derecho a crédito fiscal y/o saldo a favor por exportación destinadas a operaciones gravas y/o de exportación conjuntamente con operaciones no gravadas,

	· Base imponible de las adquisiciones gravadas que no dan derecho a crédito fiscal y/o saldo a favor por exportación,

	· Valor de las adquisiciones no gravadas,

	· Monto del Impuesto Selectivo al consumo, en los casos respectivos

	· Monto del Impuesto General a las ventas e Impuesto de Promoción Municipal, según el tipo de bases imponibles antes indicadas.

	· Otros tributos y cargos que no formen parte de la base imponible

	· Importe total de las adquisiciones según comprobante de pago


Para las anotaciones en los registros se deberá observar lo siguiente:

· Para determinar el valor mensual de las operaciones realizadas cada contribuyente se  debe anotar sus operaciones, como  las modificaciones al valor de las mismas, en el mes en que éstas se realicen. Para efecto del Registro de Compras, las adquisiciones podrán ser anotadas dentro de los cuatro (4) períodos tributarios computados a partir del primer día del mes siguiente de la fecha de emisión del documento que corresponda, siempre que los documentos respectivos sean recibidos con retraso. Vencido este plazo, el adquiriente que haya perdido el derecho al crédito fiscal podrá contabilizar el correspondiente Impuesto como gasto o costo para efecto del Impuesto a la Renta.

· Los documentos emitidos por ADUANAS y aquellos que sustentan la utilización de servicios, deberán anotarse a partir de la fecha en que se efectuó el pago del Impuesto.

· El llevado en forma manual de los registros de ventas y de compras, podrá registrar un resumen diario de aquellas operaciones que no otorguen derecho a crédito fiscal, debiendo hacerse referencia a los documentos que acrediten las operaciones, siempre que lleven un sistema de control con el que se pueda efectuar la verificación individual de cada documento.

· Para efecto de los registros de ventas e Ingresos y de Compras, deberá totalizarse el importe correspondiente a cada columna al final de cada página.

Anulación, Reducción o aumento en el valor de las operaciones:

Para determinar el valor mensual de las operaciones realizadas se deberá anotar en los Registros de ventas e Ingreso y de compras, todas las operaciones que contengan como efecto anular, reducir o aumentar parcial o totalmente el valor de las operaciones. Para que las modificaciones mencionadas tengan validez, deberán estar sustentadas, en su caso, por los siguientes documentos: Notas de Débito y de Crédito, cuando se emitan respecto de operaciones respaldadas con comprobantes de pago y las liquidaciones de cobranza u otros documentos autorizados por ADUANAS, cuando se emitan con respecto de operaciones de Importación

Cuentas de Control:

Para efecto de control, según la Ley del IGV y su Reglamento, deben abrir en su contabilidad las cuentas de balance denominadas “Impuesto General a las Ventas e Impuesto de Promoción Municipal” e “Impuesto Selectivo al Consumo, según corresponda

Comprobantes de pago:

El contribuyente del impuesto general a las ventas, debe entregar comprobantes de pago por las operaciones que realiza, los que serán emitidos en la forma y condiciones establecidas en el Reglamento de comprobantes de pago. 
En las operaciones con otros contribuyentes del Impuesto se consigna separadamente en el comprobante de pago correspondiente el monto del Impuesto. Tratándose de operaciones realizadas con personas que no sean contribuyentes del Impuesto, se podrá consignar en los respectivos comprobantes de pago el precio o valor global, sin discriminar el Impuesto. El comprador del bien, el usuario del servicio está obligado a aceptar el traslado del Impuesto. La SUNAT ha establecido normas y procedimientos que  permite tener información previa de la cantidad y numeración de los comprobantes de pago y guías de remisión. Corresponde a la SUNAT señalar las características y los requisitos básicos de los comprobantes de pago, así como la oportunidad de su entrega. Las copias y los originales, en su caso, de los comprobantes de pago y demás documentos contables deberán ser conservadas durante el período de prescripción de la acción fiscal.

Operaciones en Moneda Extranjera: 

En el caso de operaciones realizadas en moneda extranjera, la conversión en moneda nacional se efectuará al tipo de cambio dólar bancario promedio ponderado (fecha de publicación) venta, publicado por la Superintendencia de Banca y Seguros en la fecha de nacimiento de la obligación tributaria, salvo el caso de las importaciones en donde la conversión a moneda nacional se efectuará al mismo tipo de cambio, pero publicado por la mencionada Superintendencia en la fecha de pago del Impuesto correspondiente. 

En los días que no se publique el tipo de cambio se utilizará el último publicado. Pero hay que tener en cuenta que para efectos del registro contable (asientos de centralización de las compras y ventas en el  Libro Diario), el tipo de cambio a utilizar es diferente, procediéndose de acuerdo a lo que establece la Ley del Impuesto a la Renta y su Reglamento; en este sentido las cuentas correspondientes a las ventas como 701, 702, 762, 121 y 168 el tipo de cambio a utilizar es el del Dólar bancario (fecha de cierre) vigente COMPRA y para las cuentas correspondientes a las compras como 33,34,38,60,63,64,65,67; 42 y 46 se aplica el tipo de cambio Dólar bancario (fecha de cierre) Vigente VENTA. Haciéndose el registro contable de esta forma, origina Diferencias de cambio (perdidas y /o ganancias) que serán  registradas en las cuentas de resultados 676 y 776 respectivamente.

Casos prácticos
ANEXO

Resolución de Superintendencia N° 025-97/SUNAT

(Anexo sustituido por la Segunda Disposición Complementaria Final de la Resolución de Superintendencia N° 234-2006, publicada el 30.12.2006 y vigente a partir del 01.01.2007, salvo lo dispuesto en los artículos 12° y 13° los cuales entrarán en vigencia a partir del 1 de enero de 2008)

	CÓDIGO
	DENOMINACIÓN COMPLETA

	00
	Otros (especificar)

	01
	Factura

	02
	Recibo por Honorarios

	03
	Boleta de Venta

	04
	Liquidación de compra

	05
	Boleto de compañía de aviación comercial por el servicio de transporte aéreo de pasajeros

	06
	Carta de porte aéreo por el servicio de transporte de carga aérea

	07
	Nota de crédito

	08
	Nota de débito

	09
	Guía de remisión - Remitente

	10
	Recibo por Arrendamiento

	11
	Póliza emitida por las Bolsas de Valores, Bolsas de Productos o Agentes de Intermediación por operaciones realizadas en las Bolsas de Valores o Productos o fuera de las mismas, autorizadas por CONASEV

	12
	Ticket o cinta emitido por máquina registradora

	13
	Documento emitido por bancos, instituciones financieras, crediticias y de seguros que se encuentren bajo el control de la Superintendencia de Banca y Seguros

	14
	Recibo por servicios públicos de suministro de energía eléctrica, agua, teléfono, telex y telegráficos y otros servicios complementarios que se incluyan en el recibo de servicio público

	15
	Boleto emitido por las empresas de transporte público urbano de pasajeros

	16
	Boleto de viaje emitido por las empresas de transporte público interprovincial de pasajeros dentro del país

	17
	Documento emitido por la Iglesia Católica por el arrendamiento de bienes inmuebles

	18
	Documento emitido por las Administradoras Privadas de Fondo de Pensiones que se encuentran bajo la supervisión de la Superintendencia de Administradoras Privadas de Fondos de Pensiones

	19
	Boleto o entrada por atracciones y espectáculos públicos

	20
	Comprobante de Retención

	21
	Conocimiento de embarque por el servicio de transporte de carga marítima

	22
	Comprobante por Operaciones No Habituales

	23
	Pólizas de Adjudicación emitidas con ocasión del remate o adjudicación de bienes por venta forzada, por los martilleros o las entidades que rematen o subasten bienes por cuenta de terceros

	24
	Certificado de pago de regalías emitidas por PERUPETRO S.A

	25
	Documento de Atribución (Ley del Impuesto General a las Ventas e Impuesto Selectivo al Consumo, Art. 19º, último párrafo, R.S. N° 022-98-SUNAT)

	26
	Recibo por el Pago de la Tarifa por Uso de Agua Superficial con fines agrarios y por el pago de la Cuota para la ejecución de una determinada obra o actividad acordada por la Asamblea General de la Comisión de Regantes o Resolución expedida por el Jefe de la Unidad de Aguas y de Riego (Decreto Supremo N° 003-90-AG, Arts. 28° y 48°)

	27
	Seguro Complementario de Trabajo de Riesgo

	28
	Tarifa Unificada de Uso de Aeropuerto

	29
	Documentos emitidos por la COFOPRI en calidad de oferta de venta de terrenos, los correspondientes a las subastas públicas y a la retribución de los servicios que presta

	30
	Documentos emitidos por las empresas que desempeñan el rol adquirente en los sistemas de pago mediante tarjetas de crédito y débito

	31
	Guía de Remisión - Transportista

	32
	Documentos emitidos por las empresas recaudadoras de la denominada Garantía de Red Principal a la que hace referencia el numeral 7.6 del artículo 7° de la Ley N° 27133 – Ley de Promoción del Desarrollo de la Industria del Gas Natural

	34
	Documento del Operador

	35
	Documento del Partícipe

	36
	Recibo de Distribución de Gas Natural

	37
	Documentos que emitan los concesionarios del servicio de revisiones técnicas vehiculares, por la prestación de dicho servicio

	50
	Declaración Única de Aduanas - Importación definitiva 

	52
	Despacho Simplificado - Importación Simplificada 

	53
	Declaración de Mensajería o Courier 

	54
	Liquidación de Cobranza 

	87
	Nota de Crédito Especial

	88
	Nota de Débito Especial

	91
	Comprobante de No Domiciliado 

	96
	Exceso de crédito fiscal por retiro de bienes 

	97
	Nota de Crédito - No Domiciliado

	98
	Nota de Débito - No Domiciliado

	99
	Otros - Consolidado de Boletas de Venta
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Régimen Tributario Peruano

Los principales tributos que integran el Sistema Tributario Peruano son los siguientes:

a. Tributos para el Gobierno Central: 

1. Impuesto a la Renta; 

2. Impuesto General a las Ventas; 

3. Impuesto Selectivo al Consumo; 

4. Derechos Arancelarios. 

b. Tributos para los Gobiernos Locales: 

1. Impuesto Predial; 

2. Impuesto de Alcabala; e 

3. Impuesto al Patrimonio Vehicular. 

c. Tributos para otros fines: 

1. Contribuciones a la Seguridad Social; 

2. Contribución al Servicio Nacional de Adiestramiento Técnico Industrial - SENATI; y, 

3. Contribución al Servicio Nacional de Capacitación para la Industria de la Construcción - SENCICO. 

APÉNDICES
	APENDICE I
	Operaciones Exoneradas del Impuesto General a las Ventas 

	APENDICE II
	Servicios Exonerados del Impuesto General a las Ventas 

	NUEVO APENDICE III
	Bienes afectos al Impuesto Selectivo al Consumo 

	NUEVO APENDICE IV
	Bienes afectos al Impuesto Selectivo al Consumo

	
	A. Productos sujetos al Sistema al Valor 

	
	B.Productos afectos a la aplicación del monto fijo 

	 
	C.Productos afectos al Sistema de Precios de Venta al Público

	APENDICE V
	Operaciones consideradas como Exportación de Servicios 


APÉNDICE I 
OPERACIONES EXONERADAS DEL
IMPUESTO GENERAL A LAS VENTAS 
A) Venta en el país o importación de los bienes siguientes:

	PARTIDAS
ARANCELARIAS
	PRODUCTOS

	0101.10.10.00/

0104.20.90.00

 
	Caballos, asnos, mulos y burdéganos, vivos y animales vivos de las especies bovina, porcina, ovina o caprina.



	0102.10.00.00
	Sólo vacunos reproductores y vaquillonas registradas con preñez certificada



	0102.90.90.00
	Sólo vacunos para reproducción


	0106.00.90.00/

01.06.00.90.90
	Camélidos Sudamericanos 

 

	0301.10.00.00/ 
0307.99.90.90
	Pescados, crustáceos, moluscos y demás invertebrados acuáticos, excepto pescados destinados al procesamiento de harina y aceite de pescado.

	0401.20.00.00
	Sólo: leche cruda entera.

	0511.10.00.00
	Semen de bovino

	0511.99.10.00
	Cochinilla

	0601.10.00.00
	Bulbos, cebollas, tubérculos, raíces y bulbos tuberculosos, turiones y rizomas en reposo vegetativo.

	0602.10.00.90
	Los demás esquejes sin erizar e injertos.

	0701.10.00.00/ 
0701.90.00.00
	Papas frescas o refrigeradas.

	0702.00.00.00
	Tomates frescos o refrigerados.

	0703.10.00.00/ 
0703.90.00.00
	Cebollas, chalotes, ajos, puerros y demás hortalizas aliáceas, frescos o refrigerados.

	0704.10.00.00/ 
0704.90.00.00
	Coles, coliflores, coles rizadas, colinabos y productos comestibles similares del género brassica, frescos o refrigerados.

	0705.11.00.00/ 
0705.29.00.00
	Lechugas y achicorias (comprendidas la escarola y endivia), frescas o refrigeradas.

	0706.10.00.00/ 
0706.90.00.00
	Zanahorias, nabos, remolachas para ensalada, salsifies, apionabos, rábanos y raíces comestibles similares, frescos o refrigerados.

	0707.00.00.00
	Pepinos y pepinillos, frescos o refrigerados.

	0708.10.00.00
	Arvejas o guisantes, incluso desvainados, frescos o refrigerados.

	0708.20.00.00
	Frijoles (frejoles, porotos, alubias), incluso desvainados, frescos o refrigerados.

	0708.90.00.00
	Las demás legumbres, incluso desvainadas, frescas o refrigeradas.

	0709.10.00.00
	Alcachofas o alcauciles, frescas o refrigeradas.

	0709.20.00.00
	Espárragos frescos o refrigerados.

	0709.30.00.00
	Berenjenas, frescas o refrigeradas.

	0709.40.00.00
	Apio, excepto el apionabo, fresco o refrigerado.

	0709.51.00.00
	Setas, frescas o refrigeradas.

	0709.52.00.00
	Trufas, frescas o refrigeradas.

	0709.60.00.00
	Pimientos del género "Capsicum" o del género "Pimienta", frescos o refrigerados.

	0709.70.00.00
	Espinacas (incluida la de Nueva Zelanda) y armuelles, frescas o refrigeradas.

	0709.90.10.00/ 
0709.90.90.00
	Aceitunas y las demás hortalizas (incluso silvestre), frescas o refrigeradas.

	0713.10.10.00/ 
0713.10.90.20
	Arvejas o guisantes, secas desvainadas, incluso mondadas o partidas.

	0713.20.10.00/ 
0713.20.90.00
	Garbanzos secos desvainados, incluso mondados o partidos.

	0713.31.10.00/ 
0713.39.90.00
	Frijoles (frejoles, porotos, alubias, judías) secos desvainados, aunque estén mondados o partidos.

	0713.40.10.00/ 
0713.40.90.00
	Lentejas y lentejones, secos desvainados, incluso mondados o partidos.

	0713.50.10.00/ 
0713.50.90.00
	Habas, haba caballar y haba menor, secas desvainadas, incluso mondadas o partidas.

	0713.90.10.00/ 
0713.90.90.00
	Las demás legumbres secas desvainadas, incluso mondadas o partidas.

	0714.10.00.00/ 
0714.90.00.00
	Raíces de mandioca (yuca), de arruruz, de salep, aguaturmas, batatas (camote) y raíces y tubérculos similares ricos en fécula o en inulina, frescos o secos, incluso trozados o en "pellets"; médula de sagú.

	0801.11.00.00/ 
0801.32.00.00
	Cocos, nueces del Brasil y nueces de Marañón (Caujil). 

	0803.00.11.00/ 
0803.00.20.00/
	Bananas o plátanos, frescos o secos.

	0804.10.00.00/ 
0804.50.20.00
	Dátiles, higos, piñas (ananás), palta (aguacate), guayaba, mangos, y mangostanes, frescos o secos.

	0805.10.00.00
	Naranjas frescas o secas.

	0805.20.10.00/ 
0805.20.90.00
	Mandarinas, clementinas, wilkings e híbridos similares de agrios, frescos o secos.

	0805.30.10.00/ 
0805.30.20.00
	Limones y lima agria, frescos o secos.

	0805.40.00.00/ 
0805.90.00.00
	Pomelos, toronjas y demás agrios, frescos o secos.

	0806.10.00.00
	Uvas.

	0807.11.00.00/ 
0807.20.00.00
	Melones, sandías y papayas, frescos.

	0808.10.00.00/ 
0808.20.20.00
	Manzanas, peras y membrillos, frescos.

	0809.10.00.00/ 
0809.40.00.00
	Damascos (albaricoques, incluidos los chabacanos), cerezas, melocotones o duraznos (incluidos los griñones y nectarinas), ciruelas y hendirnos, frescos.

	0810.10.00.00
	Fresas (frutillas) frescas.

	0810.20.20.00
	Frambuesas, zarzamoras, moras y moras-frambuesa, frescas.

	0810.30.00.00
	Grosellas, incluido el casís, frescas.

	0810.40.00.00/ 
0810.90.90.00
	Arándanos rojos, mirtilos y demás frutas u otros frutos, frescos.

	0901.11.00.00
	Café crudo o verde.

	0902.10.00.00/ 
0902.40.00.00
	Té

	0910.10.00.00
	Jengibre o kión.

	0910.10.30.00
	Cúrcuma o palillo

	1001.10.10.00
	Trigo duro para la siembra.

	1002.00.10.00
	Centeno para la siembra.

	1003.00.10.00
	Cebada para la siembra.

	1004.00.10.00
	Avena para la siembra.

	1005.10.00.00
	Maíz para la siembra.

	1006.10.10.00
	Arroz con cáscara para la siembra.

	1006.10.90.00
	Arroz con cáscara (arroz paddy): los demás

	1007.00.10.00
	Sorgo para la siembra.

	1008.20.10.00
	Mijo para la siembra.

	1008.90.10.10
	Quinua (chenopodium quinoa) para siembra.

	1201.00.10.00/ 
1209.99.90.00
	Las demás semillas y frutos oleaginosos, semillas para la siembra.

	1211.90.20.00
	Piretro o Barbasco.

	1211.90.30.00
	Orégano.

	1212.10.00.00
	Algarrobas y sus semillas.

	1213.00.00.00/ 
1214.90.00.00
	Raíces de achicoria, paja de cereales y productos forrajeros.

	1404.10.10.00
	Achiote.

	1404.10.30.00
	Tara.

	1801.00.10.00
	Cacao en grano, crudo.

	2401.10.00.00/ 
2401.20.20.00
	Tabaco en rama o sin elaborar

	2510.10.00.00
	Fosfatos de Calcio Naturales, Fosfatos Aluminocalcios Naturales y Cretas Fosfatadas, sin moler. 



	2834.21.00.00
	Solo: Nitratos de Potasio para uso agrícola. 



	3101.00.00.00
	Sólo: guano de aves marinas (Guano de las Islas)



	3101.00.90.00
	Los Demás: Abonos de origen animal o vegetal, incluso mezclados entre sí o tratados químicamente; abonos procedentes de la mezcla o del tratamiento químico de productos de origen animal o vegetal.



	3102.10.00.10
	Úrea para uso agrícola 



	3102.21.00.00
	Sulfato de Amonio.



	3102.30.00.10
	Nitrato de Amonio para uso Agrícola.



	3103.10.00.00
	Superfosfatos.



	3104.20.10.00
	Cloruro de Potasio con un contenido de Potasio, superior o igual a 22% pero inferior o igual a 62% en peso, expresado en Óxido de Potasio (calidad fertilizante).



	3104.30.00.00
	Sulfato de potasio para uso agrícola 



	3104.90.10.00
	Sulfato de Magnesio y Potasio.



	3105.20.00.00
	Abonos Minerales o Químicos con los tres elementos fertilizantes: Nitrógeno, Fósforo y Potasio.



	3105.30.00.00
	Hidrogenoortofosfato de Diamonio (Fosfato Diamónico) 



	3105.40.00.00
	Dihidrogenoortofosfato de Amonio (Fosfato Monoamónico), incluso mezclado con el Hidrogenoortofosfato de Diamonio (Fosfato Diamónico).



	4903.00.00.00
	Álbumes o libros de estampas y cuadernos para dibujar o colorear, para niños.



	5101.11.00.00/ 
5104.00.00.00
	Lanas y pelos finos y ordinarios, sin cardar ni peinar, desperdicios e hilachas.

	5201.00.00.10/ 5201.00.00.90
	Solo : Algodón en rama sin desmotar.

	5302.10.00.00/ 
5305.99.00.00
	Cáñamo, yute, abacá y otras fibras textiles en rama o trabajadas, pero sin hilar, estopas, hilachas y desperdicios.

	7108.11.00.00
	Oro para uso no monetario en polvo.

	7108.12.00.00
	Oro para uso no monetario en bruto. 

	8702.10.10.00

8702.90.91.10 

 
	Sólo vehículos automóviles para transporte de personas de un máximo de 16 pasajeros incluido el conductor, para uso oficial de las Misiones Diplomáticas; Oficinas Consulares; Representaciones y Oficinas de los Organismos Internacionales, debidamente acreditadas ante el Gobierno del Perú, importados al amparo de la Ley N° 26983 y normas reglamentarias.



	8703.10.00.00/ 
8703.90.00.90
	Sólo: un vehículo automóvil usado importado conforme a lo dispuesto por la Ley N° 28091 y su reglamento.


	8703.10.00.00/ 
8703.90.00.90
	Solo: vehículos automóviles para transporte de personas, importados al amparo de la Ley N° 26983 y normas reglamentarias 

	8704.21.10.10

8704.31.10.10 

 
	Sólo camionetas pick-up ensambladas: Diesel y gasolinera, de peso total con carga máxima inferior o igual a 4,537 t, para uso oficial de las Misiones Diplomáticas; Oficinas Consulares; Representaciones y Oficinas de los Organismos Internacionales , debidamente acreditadas ante el Gobierno del Perú, importados al amparo de la Ley N° 26983 y normas reglamentarias.




 

B) La primera venta de inmuebles que realicen los constructores de los mismos, cuyo valor de venta no supere las 35 Unidades Impositivas Tributarias, siempre que sean destinados exclusivamente a vivienda y que cuenten con la presentación de la solicitud de Licencia de Construcción admitida por la Municipalidad correspondiente, de acuerdo a lo señalado por la Ley Nº 27157 y su reglamento.
La importación de bienes culturales integrantes del Patrimonio Cultural de la Nación que cuenten con la certificación correspondiente expedida por el Instituto Nacional de Cultura - INC.

La importación de obras de arte originales y únicas creadas por artistas peruanos realizadas o exhibidas en el exterior.

APÉNDICE II
SERVICIOS EXONERADOS DEL IMPUESTO
GENERAL A LAS VENTAS
1. Anulado.
2. Servicio de transporte público de pasajeros dentro del país, excepto el transporte público ferroviario de pasajeros y el transporte aéreo.
Se incluye dentro de la exoneración al transporte público de pasajeros dentro del país al servicio del Sistema Eléctrico de Transporte Masivo de Lima y Callao.
3. Servicios de transporte de carga que se realicen desde el país hacia el exterior y los que se realicen desde el exterior hacia el país, así como los servicios complementarios necesarios para llevar a cabo dicho transporte, siempre que se realicen en la zona primaria de aduanas.

Los servicios complementarios a que se hace referencia en el párrafo anterior son los siguientes:

a. Remolque.

b. Amarre o desamarre de boyas.

c. Alquiler de amarraderos.

d. Uso de Area de operaciones.

e. Movilización de carga entre bodegas de la nave.

f. Transbordo de carga.

g. Descarga o embarque de carga o de contenedores vacíos.

h. Manipuleo de carga.

i. Estiba y desestiba.

j. Tracción de carga desde y hacia áreas de almacenamiento.

k. Practicaje.

l. Apoyo a aeronaves en tierra (Rampa).

m. Navegación aérea en ruta.

n. Aterrizaje - despegue.

ñ. Estacionamiento de la aeronave.

4. Espectáculos en vivo de teatro, zarzuela, conciertos de música clásica, ópera, opereta, ballet, circo y folclore nacional, calificados como espectáculos públicos culturales por una Comisión integrada por el Director Nacional del Instituto Nacional de Cultura, que la presidirá, un representante de la Universidad Pública más antigua y un representante de la Universidad Privada más antigua, así como los espectáculos taurinos.

5. Servicios de expendio de comidas y bebidas prestados en los comedores populares y comedores de universidades públicas.

6. La construcción, alteración, reparación y carena de buques de alto bordo que efectúan las empresas en el país a naves de bandera extranjera.

7. Los intereses generados por valores mobiliarios emitidos mediante oferta pública por personas jurídicas constituidas o establecidas en el país, siempre que la emisión se efectúe al amparo de la Ley del Mercado de Valores, aprobado por Decreto Legislativo Nº 861, por la Ley de Fondos de Inversión, aprobada por Decreto Legislativo Nº 862, según corresponda.

Los intereses generados por los títulos valores no colocados por oferta pública, gozarán de la exoneración cuando hayan sido adquiridos a través de algún mecanismo centralizado de negociación a los que se refiere la Ley del Mercado de Valores.

8. Las pólizas de seguros de vida emitidas por compañías de seguros legalmente constituidas en el Perú, de acuerdo a las normas de la Superintendencia de Banca y Seguros, siempre que el comprobante de pago sea expedido a favor de personas naturales residentes en el Perú. Asimismo, las primas de seguros de vida a que se refiere este numeral y las primas de los seguros para los afiliados al Sistema Privado de Administración de Fondos de Pensiones que hayan sido cedidas a empresas reaseguradoras, sean domiciliadas o no.

Las pólizas de seguro del Programa de Seguro de Crédito para la Pequeña Empresa a que se refiere el Artículo 1° del Decreto Legislativo N° 879.

 (4) 9. La construcción y reparación de las Unidades de las Fuerzas Navales y Establecimiento Naval Terrestre de la Marina de Guerra del Perú que efectúen los Servicios Industriales de la Marina.

(4) Numeral incluido por el Artículo 1° del Decreto Supremo N° 107-97-EF, publicado el 12 de agosto de 1997.

 (7) 12. Los ingresos que perciba el Fondo MIVIVIENDA por las operaciones de crédito que realice con entidades bancarias y financieras que se encuentren bajo la supervisión de la Superintendencia de Banca y Seguros.

(7) Numeral incluido por el Artículo 2° del Decreto Supremo N° 023-99-EF, publicado el 19 de febrero de 1999.

(8) 13. Los ingresos, comisiones e intereses derivados de las operaciones de crédito que realice el Banco de Materiales.

(8) Numeral sustituido por el Artículo 2° del Decreto Supremo N° 023-99-EF, publicado el 19 de febrero de 1999.

14. Los servicios postales destinados a completar el servicio postal originado en el exterior, únicamente respecto a la compensación abonada por las administraciones postales del exterior a la administración postal del Estado Peruano, prestados según las normas de la Unión Postal Universal. 

15. los ingresos percibidos por las Empresas Administradoras Hipotecarias, domiciliadas o no en el país, por concepto de ganancias de capital, derivadas de las operaciones de compraventa de letras de cambio, pagarés, facturas comerciales y demás papeles comerciales, así como por concepto de comisiones e intereses derivados de las operaciones propias de estas empresas.

NUEVO APÉNDICE III

BIENES AFECTOS AL IMPUESTO SELECTIVO AL CONSUMO

 

	SUBPARTIDAS 
NACIONALES 
	PRODUCTOS 
	MONTOS EN 
NUEVOS SOLES 

	  
2710.11.13.10
2710.11.19.00
2710.11.20.00 
	Gasolina para motores 

Con un Número de Octano Research (RON) inferior a 84 
  
	  

S/. 0,40 por galón
  
  

	2710.11.13.20
2710.11.19.00
2710.11.20.00 
	Con un Número de Octano Research (RON) superior o igual a 84, pero inferior a 90 

  
	S/. 0,40 por galón

	2710.11.13.30
2710.11.19.00
2710.11.20.00
 
	Con un Número de Octano Research (RON) superior o igual a 90, pero inferior a 95
	S/. 0,66 por galón

	2710.11.13.40
2710.11.19.00
2710.11.20.00
 
	Con un Número de Octano Research (RON) superior o igual a 95, pero inferior a 97
	S/. 2,07 por galón

	2710.11.13.50
2710.11.19.00
2710.11.20.00
 
	Con un Número de Octano Research (RON) superior o igual a 97
	S/. 2,30 por galón

	2710.19.14.00 –
2710.19.15.90
	Queroseno y carburoreactores tipo queroseno para reactores y turbinas (Turbo A1), excepto la venta en el país o la importación para aeronaves de: 
·    Entidades del Gobierno General, de conformidad con lo dispuesto en el numeral 1 del artículo 2° de la Ley N° 28411 – Ley General del Sistema Nacional de Presupuesto.

·    Gobiernos Extranjeros, entendiéndose como tales, los gobiernos reconocidos de cada país, representados por sus Ministerios de Relaciones Exteriores o equivalentes en su territorio y por sus misiones diplomáticas, incluyendo embajadas, jefes de misión, agentes diplomáticos, oficinas consulares y las agencias oficiales de cooperación.

·    Explotadores aéreos de conformidad con lo dispuesto en el artículo 71° de la Ley N° 27261 – Ley de Aeronáutica Civil, certificados por la Dirección General de Aeronáutica Civil del Ministerio de Transportes y Comunicaciones, para operar aeronaves.

También se encuentran dentro de la excepción dispuesta en el párrafo anterior la venta en el país o la importación para Comercializadores de combustibles de aviación que cuenten con la constancia de registro vigente emitida por la Dirección General de Hidrocarburos del Ministerio de Energía y Minas. 

(Modificado  por el artículo 1° del Decreto Supremo N° 135-2007-EF, publicado el 02.09.2007, vigente a partir del 03.09.2007). 
 
	S/. 0,78 por galón 

	2710.19.21.10/
2710.19.21.90 
	Gasoils

  
	S/. 0,39 por galón* 


 

NUEVO APÉNDICE IV

BIENES AFECTOS AL IMPUESTO SELECTIVO AL

CONSUMO

 

A.- PRODUCTOS SUJETOS AL SISTEMA AL VALOR 

- PRODUCTOS AFECTOS A LA TASA DEL 0% 

	PARTIDAS
ARANCELARIAS
	PRODUCTOS

	8703.10.00.00/
8703.90.00.90
	Sólo: un vehículo automóvil usado, importado conforme a lo dispuesto por la Ley N° 28091 y su reglamento.


	8702.10.10.00/
8702.90.99.90
8703.10.00.00/
8703.90.00.90
8704.21.00.10-8704.31.00.10
	Vehículos usados que hayan sido reacondicionados o reparados en los CETICOS.

	8702.10.10.00/
8702.90.99.90
	Sólo: vehículos automóviles nuevos ensamblados para el transporte colectivo de personas, con una capacidad proyectada en fábrica de hasta 24 asientos, incluido el del conductor.




 - PRODUCTOS AFECTOS A LA TASA DEL 17%

	PARTIDAS
ARANCELARIAS
	PRODUCTOS

	2202.90.00.00
	Solo: Bebidas rehidratantes o isotónicas, bebidas estimulantes o energizantes y demás bebidas no alcohólicas, gaseadas o no; excepto el suero oral; las preparaciones líquidas que tengan propiedades laxantes o purgantes, diuréticas o carminativas, o nutritivas (leche aromatizadas, néctares de frutas y otros complementos o suplementos alimenticios), siempre que todos los productos exceptuados ofrezcan alivio a dolencias o contribuyen a la salud o bienestar general.
(De conformidad con la inclusión dispuesta por el artículo 1° del Decreto Supremo N° 216-2006-EF, publicado el 29.12.2006 vigente desde el 29.12.2006).

	2202.10.00.00
	Agua, incluida el agua mineral y la gasificada, azucarada, edulcorada de otro modo o aromatizada.


- PRODUCTOS AFECTOS A LA TASA DEL 20% 

	PARTIDAS ARANCELARIAS
	PRODUCTOS

	2204.10.00.00/

2204.29.90.00
	Vinos de uva



	2205.10.00.00/

2205.90.00.00
	Vermuts y otros vinos de uva preparados con plantas o sustancias aromáticas. 



	2206.00.00.00
	Sidra perada, aguamiel y demás bebidas fermentadas. 



	2207.10.00.00
	Alcohol etílico sin desnaturalizar.



	2207.20.00.00
	Alcohol etílico y aguardiente desnaturalizados, de cualquier graduación. 



	2208.20.20.00/
2208.90.90.00
	Aguardientes de vino o de porujo de uvas; whisky, ron y demás aguardientes de caña; gin y ginebra; y los demás. 





- PRODUCTOS AFECTOS A LA TASA DEL 10% 

	PARTIDAS 
ARANCELARIAS 
	PRODUCTOS 

	8703.10.00.00
8703.31.10.00/ 8703.90.00.90 
	Sólo: vehículos automóviles nuevos ensamblados proyectados principalmente para el transporte de personas. 

	8704.21.10.10-
8704.31.10.10 
	Camionetas pick up nuevas ensambladas de cabina simple o doble. 

	8704.21.10.90- 8704.21.90.00 
	Sólo: chasis cabinados nuevos de camionetas pick up 

	8704.31.10.90- 8704.31.90.00 
	Sólo: chasis cabinados nuevos de camionetas pick up 


- PRODUCTOS AFECTOS A LA TASA DEL 30% 

	PARTIDAS
ARANCELARIAS
	PRODUCTOS

	8701.20.00.00
	Tractores usados de carretera para semirremolques.

	8702.10.10.00/
8702.90.99.90
	Sólo: Vehículos automóviles usados ensamblados para el transporte colectivo de personas

	8703.10.00.00/
8703.90.00.90
	Sólo: vehículos automóviles usados ensamblados proyectados principalmente para el transporte de personas.

	8704.21.00.10/
8704.90.00.00
	Vehículos automóviles usados concebidos para transporte de mercancías.

	8706.00.10.00/
8706.00.90.00
	Chasis usados de vehículos automóviles, equipados con su motor.

	8707.10.00.00/
8707.90.90.00
	Carrocerías usadas de vehículos automóviles, incluidas las cabinas.


 

- PRODUCTOS AFECTOS A LA TASA DEL 50%

	PARTIDAS
ARANCELARIAS
	PRODUCTOS

	2402.10.00.00
	Cigarros y cigarritos que contengan tabaco.

	2402.90.00.00
	Los demás cigarros, cigarritos de tabaco o de sucedáneos del tabaco.

	2403.10.00.00/
2403.91.00.00
	Los demás tabacos y sucedáneos del tabaco, elaborados; tabaco "homogenizado" o "reconstituido".


 

- JUEGOS DE AZAR Y APUESTAS 

a) Loterias, bingos, rifas y sorteos .................... 10%

b) Eliminado

 c) Eventos hípicos ........................................... 2% 

B. PRODUCTOS AFECTOS A LA APLICACIÓN DEL MONTO FIJO

 
	PARTIDA ARANCELARIA
	PRODUCTOS
	Nuevos Soles

	2208.20.21.00
	Pisco
	 1,50 por litro
(De acuerdo con la inclusión dispuesta por el artículo 1° del Decreto Supremo N° 104-2004-EF, publicado el 24.7.2004, vigente desde el 25.7.2004).


 C. PRODUCTOS AFECTOS AL SISTEMA DE PRECIOS DE VENTA AL PÚBLICO

 

	PARTIDA ARANCELARIA
	PRODUCTOS
	TASA

	2203.00.00.00
	Cervezas

(De acuerdo con la modificación dispuesta por el artículo 1° del Decreto Supremo N° 0113-2003-EF, publicado el 5.8.2003, vigente desde el 5.8.2003).
	27.8%

	2402.20.10.00/2402.20.20.00
	Cigarrillos de tabaco negro y Cigarrillos de tabaco rubio 
  


	30%


  

APÉNDICE V

OPERACIONES CONSIDERADAS COMO EXPORTACIÓN DE SERVICIOS

 

Exportación de los siguientes servicios:

1. Servicios de consultoría y asistencia técnica. 

2. Arrendamiento de bienes muebles. 

3. Servicios de publicidad, investigación de mercados y encuestas de la opinión pública. 

4. Servicios de procesamiento de datos, aplicación de programas de informática y similares. 

5. Servicios de colocación y de suministro de personal. 

6. Servicios de comisiones por colocaciones de crédito. 

7. Operaciones de financiamiento. 

8. Seguros y reaseguros. 

9. Los servicios de telecomunicaciones destinados a completar el servicio de telecomunicaciones originado en el exterior; únicamente respecto a la compensación entregada por los operadores del exterior, según las normas del Convenio de Unión Internacional de Telecomunicaciones. 

10. Servicios de mediación y/u organización de servicios turísticos prestados por operadores turísticos domiciliado en el país en favor de agencias u operadores turísticos domiciliados en el exterior. 

 11. Cesión temporal de derechos de uso o de usufructo de obras nacionales audiovisuales y todas las demás obras nacionales que se expresen mediante proceso análogo a la cinematografía, tales como producciones televisivas o cualquier otra producción de imágenes; a favor de personas no domiciliadas para ser transmitidas en el exterior. 

12. El suministro de energía eléctrica a favor de sujetos domiciliados en el exterior, siempre que sea utilizado fuera del país. El suministro de energía eléctrica comprende todos los cargos que le son inherentes contemplados en la legislación peruana. 

13. Los servicios de asistencia telefónica que brindan los Centros de Llamadas a favor de empresas o usuarios, no domiciliados en el país, cuyos clientes o potenciales clientes domicilien en el exterior, y siempre que sean utilizados fuera del país. 

14. Los servicios de transformación, modificación, reparación, mantenimiento y conservación de Naves y Aeronaves de bandera extranjera a favor de sujetos domiciliados en el exterior, siempre que su utilización económica se realice fuera del país. Estos servicios se hacen extensivos a todas las partes y componentes de las Naves y Aeronaves. 

 

[image: image20.emf]  Número de RUC:    20511077487  -   CORPORACION MACRISNEY S.A.  

Tipo  Contribuyente:    SOCIEDAD ANONIMA  

Nombre  Comercial:    CORPO RACION MACRISNEY      

Fecha de  Inscripción:    27/06/2005   Fecha Inicio de  Actividades:   01/07/2005  

Estado del  Contribuyente:    ACTIVO      

Condición del  Contribuyente:   HABIDO  

Dirección del  Domicilio Fiscal:   AV. MATIER NRO. 687 LIMA  -   LIMA  -   SAN BORJA  

Teléfono(s ):   2252799 / 2251615   Fax:   2251615  

Sistema de  Emisión de  Comprobante:   MANUAL/COMPUTARIZADO   Actividad de  Comercio Exterior:   SIN ACTIVIDAD  

Sistema de  Contabilidad:   MANUAL      

Actividad(es)  Económica(s):   Principal  -   5190  -   VTA. MAY. DE OTROS PRODUCTOS.  

Compr obante(s)  Autorizado(s) a  Emitir:      FACTURA    NOTA DE CREDITO    GUIA DE REMISION  -   REMITENTE  

Padrones :   NINGUNO  

 




[image: image21.emf]CORPORACION MACRISNEY SA

Fecha Doc Serie NR R.U.C. Razon Social Imponible INAF. EXON.            I.G.V. Total Glosa

20/05/2008 01 001  133506 20100012568BOTICA UNION SAC 12,500.00 2,375.00 14,875.00VENTA DE PROD. FARMAC.

22/05/2008 01 001  133507 20506699878BOTICA LOS ANDES SRL 13,500.00 2,565.00 16,065.00VENTA DE PROD. FARMAC.

24/05/2008 01 001  133508 20365544887FARMACIA DIAZ EIRL 8,000.00 1,520.00 9,520.00VENTA DE PROD. FARMAC.

26/05/2008 01 001  133509 20380855498FARMACIA ANA SAC 12,000.00 2,280.00 14,280.00VENTA DE PROD. FARMAC.

27/05/2008 01 001  133510 10408782906PEREZ ANDIA, JUAN 8,000.00 1,520.00 9,520.00VENTA DE PROD. FARMAC.

31/05/2008 01 001 133511 10203366554ROJAS POZO, ANDREA 5,000.00 950.00 5,950.00VENTA DE PROD. FARMAC.

59,000.00 11,210.00 70,210.00

MES: MAYO - 2008

REGISTRO DE VENTAS



[image: image22.emf]CORPORACION MACRISNEY SA

Fecha DocSerie No. R.U.C. Razon Social B.I. I.G.V. Total Glosa

01-05-0801 001 564 20645588997QUÍMICA SUIZA SA 8,000.00 1,520.00 9,520.00 COMPRA MERCADERIAS

10-05-0801 001  147 20456633221NEGOCIOS PEREZ EIRL 3,500.00 665.00 4,165.00 COMPRA MERCADERIAS

15-05-0801 001 654 20335241635COMERCIAL ANA SRL 2,000.00 380.00 2,380.00 COMPRA MERCADERIAS

18-05-08 01 001 897 20425163514COMERCIAL MILLONES SAC 2,500.00 475.00 2,975.00 COMPRA MERCADERIAS

20-05-08 01 001 623 20332216524INDUSTRIAL JORGE SRL 3,500.00 665.00 4,165.00 COMPRA MERCADERIAS

22-05-08 01 005 126 20225511365PEREZ BUSINES SAC 4,500.00 855.00 5,355.00 COMPRA MERCADERIAS

24-05-08 01 009 756 10408782908PEREZ JUAREZ, CINTHIA 4,500.00 855.00 5,355.00 COMPRA MERCADERIAS

25-05-08 01 001 555 10687592558VEGA RAMIREZ, ANDREA 6,000.00 1,140.00 7,140.00 COMPRA MERCADERIAS

28-05-08 01 002 645 10635541265RAMOS PEREZ, AMELIA 3,500.00 665.00 4,165.00 COMPRA MERCADERIAS

31-05-08 01 001 321 10563625418ROJAS RODAS, ROMULO 3,600.00 684.00 4,284.00 COMPRA MERCADERIAS

41,600.00 0.00 0.000.00 7,904.00 49,504.00

REGISTRO DE COMPRAS

MES DE MAYO-2008



[image: image23.emf]B.IMPONIBLE TRIBUTO

IMPUESTO GENERAL A LAS VENTAS:

VENTAS 59,000 11,210

COMPRAS 41,600 -7,904

IMPTO RESULTANTE 3,306

SALDO FAVOR MES ANTERIOR -5,680

SALDO FAVOR PROX.MES -2,374

I.G.V. A PAGAR 0

IMPUESTO A LA RENTA:

CTA. PROPIA 59,000 537

(FACTOR = 6800/750000=0091)

SALDO FAVOR MES ANTERIOR 0

SALDO FAVOR PROX.MES 0

I.RENTA A PAGAR 537

HOJA DE TRABAJO DEL PDT 0621

MES DE MAYO- 2008

CORPORACION MACRISNEY SA



[image: image24.emf]Número de  RUC:    20424675297  -   BOULEVARD JACARANDA S.A.C  

T ipo  Contribuyente:    SOCIEDAD ANONIMA CERRADA  

Nombre  Comercial:    BOULEVARD JACARANDA S.A.C.      

Fecha de  Inscripción:    07/04/1999   Fecha Inicio de  Actividades:   06/04/1999  

Estado del  Contribuyente:    ACTIVO      

Condición del  Contribuyente:   HABIDO  

Dirección de l  Domicilio  Fiscal:   AV. TORRE TAGLE NRO. 2195 LIMA  -   LIMA  -   PUEBLO LIBRE  (MAGDALENA VIEJA)  

Teléfono(s):   4627861 / 2618820   Fax:   -  

Sistema de  Emisión de  Comprobante:   MANUAL   Actividad de Comercio  Exterior:   IMPORTADOR  

Sistema de  Contabilidad:   MANUAL      

Acti vidad(es)  Económica(s):   Principal  -   5520  -   RESTAURANTES, BARES Y CANTINAS.  

Comprobante(s)  Autorizado(s) a  Emitir:      FACTURA    BOLETA DE VENTA    NOTA DE CREDITO  

Padrones :   NINGUNO  

 



[image: image25.emf]BOULEVARD JACARANDA SAC

Fecha DocSerieNumero R.U.C. Razon Social ImponibleINAF. EXON.            I.G.V. Total

06/05/2008 03 001 12560 VENTA DEL DIA 84.03 15.97 100.00

07/05/2008 03 001 12561 VENTA DEL DIA 100.84 19.16 120.00

08/05/2008 03 001 12562 VENTA DEL DIA 67.23 12.77 80.00

09/05/2008 03 001 12563 VENTA DEL DIA 42.02 7.98 50.00

10/05/2008 03 001 12564 VENTA DEL DIA 42.02 7.98 50.00

11/05/2008 03 001 12565 VENTA DEL DIA 50.42 9.58 60.00

12/05/2008 03 001 12566 VENTA DEL DIA 100.84 19.16 120.00

13/05/2008 03 001 12567 VENTA DEL DIA 126.05 23.95 150.00

14/05/2008 03 001 12568 VENTA DEL DIA 168.07 31.93 200.00

15/05/2008 03 001 12569 VENTA DEL DIA 420.17 79.83 500.00

16/05/2008 03 001 12570 VENTA DEL DIA 504.20 95.80 600.00

17/05/2008 03 001 12571 VENTA DEL DIA 1,008.40 191.60 1,200.00

18/05/2008 03 001 12572 VENTA DEL DIA 84.03 15.97 100.00

19/05/2008 03 001 12573 VENTA DEL DIA 305.88 58.12 364.00

20/05/2008 03 001 12574 VENTA DEL DIA 472.27 89.73 562.00

21/05/2008 03 001 12575 VENTA DEL DIA 378.15 71.85 450.00

22/05/2008 03 001 12576 VENTA DEL DIA 471.43 89.57 561.00

23/05/2008 03 001 12577 VENTA DEL DIA 250.42 47.58 298.00

24/05/2008 03 001 12578 VENTA DEL DIA 1,008.40 191.60 1,200.00

25/05/2008 03 001 12579 VENTA DEL DIA 197.48 37.52 235.00

26/05/2008 03 001 12580 VENTA DEL DIA 297.48 56.52 354.00

27/05/2008 03 001 12581 VENTA DEL DIA 260.50 49.50 310.00

28/05/2008 03 001 12582 VENTA DEL DIA 252.10 47.90 300.00

29/05/2008 03 001 12583 VENTA DEL DIA 168.07 31.93 200.00

30/05/2008 03 001 12584 VENTA DEL DIA 84.03 15.97 100.00

31/05/2008 03 001 12585 VENTA DEL DIA 504.20 95.80 600.00

7,448.74 0.00 0.00 0.00 1,415.26 8,864.00

REGISTRO DE VENTAS

MES: MAYO-2008
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Fecha DocSerieNumero R.U.C. Razon Social ImponibleINAF. EXON.            I.G.V. Total

06/05/2008 03 001 12560 VENTA DEL DIA 84.03 15.97 100.00

07/05/2008 03 001 12561 VENTA DEL DIA 100.84 19.16 120.00

08/05/2008 03 001 12562 VENTA DEL DIA 67.23 12.77 80.00

09/05/2008 03 001 12563 VENTA DEL DIA 42.02 7.98 50.00

10/05/2008 03 001 12564 VENTA DEL DIA 42.02 7.98 50.00

11/05/2008 03 001 12565 VENTA DEL DIA 50.42 9.58 60.00

12/05/2008 03 001 12566 VENTA DEL DIA 100.84 19.16 120.00

13/05/2008 03 001 12567 VENTA DEL DIA 126.05 23.95 150.00

14/05/2008 03 001 12568 VENTA DEL DIA 168.07 31.93 200.00

15/05/2008 03 001 12569 VENTA DEL DIA 420.17 79.83 500.00

16/05/2008 03 001 12570 VENTA DEL DIA 504.20 95.80 600.00

17/05/2008 03 001 12571 VENTA DEL DIA 1,008.40 191.60 1,200.00

18/05/2008 03 001 12572 VENTA DEL DIA 84.03 15.97 100.00

19/05/2008 03 001 12573 VENTA DEL DIA 305.88 58.12 364.00

20/05/2008 03 001 12574 VENTA DEL DIA 472.27 89.73 562.00

21/05/2008 03 001 12575 VENTA DEL DIA 378.15 71.85 450.00

22/05/2008 03 001 12576 VENTA DEL DIA 471.43 89.57 561.00

23/05/2008 03 001 12577 VENTA DEL DIA 250.42 47.58 298.00

24/05/2008 03 001 12578 VENTA DEL DIA 1,008.40 191.60 1,200.00

25/05/2008 03 001 12579 VENTA DEL DIA 197.48 37.52 235.00

26/05/2008 03 001 12580 VENTA DEL DIA 297.48 56.52 354.00

27/05/2008 03 001 12581 VENTA DEL DIA 260.50 49.50 310.00

28/05/2008 03 001 12582 VENTA DEL DIA 252.10 47.90 300.00

29/05/2008 03 001 12583 VENTA DEL DIA 168.07 31.93 200.00

30/05/2008 03 001 12584 VENTA DEL DIA 84.03 15.97 100.00

31/05/2008 03 001 12585 VENTA DEL DIA 504.20 95.80 600.00

7,448.74 0.00 0.00 0.00 1,415.26 8,864.00

REGISTRO DE VENTAS

MES: MAYO-2008
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Fecha DocSerieNumero R.U.C. Razon Social ImponibleINAF. EXON.            I.G.V. Total

06/05/2008 03 001 12560 VENTA DEL DIA 84.03 15.97 100.00

07/05/2008 03 001 12561 VENTA DEL DIA 100.84 19.16 120.00

08/05/2008 03 001 12562 VENTA DEL DIA 67.23 12.77 80.00

09/05/2008 03 001 12563 VENTA DEL DIA 42.02 7.98 50.00

10/05/2008 03 001 12564 VENTA DEL DIA 42.02 7.98 50.00

11/05/2008 03 001 12565 VENTA DEL DIA 50.42 9.58 60.00

12/05/2008 03 001 12566 VENTA DEL DIA 100.84 19.16 120.00

13/05/2008 03 001 12567 VENTA DEL DIA 126.05 23.95 150.00

14/05/2008 03 001 12568 VENTA DEL DIA 168.07 31.93 200.00

15/05/2008 03 001 12569 VENTA DEL DIA 420.17 79.83 500.00

16/05/2008 03 001 12570 VENTA DEL DIA 504.20 95.80 600.00

17/05/2008 03 001 12571 VENTA DEL DIA 1,008.40 191.60 1,200.00

18/05/2008 03 001 12572 VENTA DEL DIA 84.03 15.97 100.00

19/05/2008 03 001 12573 VENTA DEL DIA 305.88 58.12 364.00

20/05/2008 03 001 12574 VENTA DEL DIA 472.27 89.73 562.00

21/05/2008 03 001 12575 VENTA DEL DIA 378.15 71.85 450.00

22/05/2008 03 001 12576 VENTA DEL DIA 471.43 89.57 561.00

23/05/2008 03 001 12577 VENTA DEL DIA 250.42 47.58 298.00

24/05/2008 03 001 12578 VENTA DEL DIA 1,008.40 191.60 1,200.00

25/05/2008 03 001 12579 VENTA DEL DIA 197.48 37.52 235.00

26/05/2008 03 001 12580 VENTA DEL DIA 297.48 56.52 354.00

27/05/2008 03 001 12581 VENTA DEL DIA 260.50 49.50 310.00

28/05/2008 03 001 12582 VENTA DEL DIA 252.10 47.90 300.00

29/05/2008 03 001 12583 VENTA DEL DIA 168.07 31.93 200.00

30/05/2008 03 001 12584 VENTA DEL DIA 84.03 15.97 100.00

31/05/2008 03 001 12585 VENTA DEL DIA 504.20 95.80 600.00

7,448.74 0.00 0.00 0.00 1,415.26 8,864.00

REGISTRO DE VENTAS

MES: MAYO-2008
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O. Fecha DocSerie No. R.U.C. Razon Social B.I. B/V EXON. INAF. I.G.V. Total

01 15-05-08001 00176200      20406688978MUEBLES SAC

5,500.00

0.00 0.00 0.00 1,045.00 6,545.00

01 20-05-08001001 1200 20543369877HIPERMERCADOS METROS SA

2,500.00

0.00 0.00 0.00 475.00 2,975.00

01 23-05-08001 00116500      20406688978FULL PRODUCTOS SAC

2,500.00

0.00 0.00 0.00 475.00 2,975.00

01 28-05-08001 001009        10459673626GARCIA ROJAS, ANDY

1,500.00

0.00 0.00 0.00 285.00 700.00

01 31-05-08001 001701 20406688978INDUSTRIAS NOVA SAC

2,000.00

0.00 0.00 0.00 380.00 2,380.00

14,000.00 0.00 0.00 0.002,660.0015,575.00

REGISTRO DE COMPRAS

MES DE MAYO-2008
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B.IMPONIBLE TRIBUTO

IMPUESTO GENERAL A LAS VENTAS:

VENTAS 7,449 1,415

COMPRAS 14,000 -2,660

IMPTO RESULTANTE -1,245

SALDO FAVOR MES ANTERIOR -1,260

SALDO FAVOR PROX.MES -2,505

I.G.V. A PAGAR 0

IMPUESTO A LA RENTA: 2%

CTA. PROPIA 7,449 149

SALDO FAVOR MES ANTERIOR 0

SALDO FAVOR PROX.MES 149

I.RENTA A PAGAR 170

HOJA DE TRABAJO DEL PDT 0621

MES DE MAYO-2008



[image: image30.emf]    Número de  RUC:    20505175191  -   EXCLUSIVE BUSINESS E.I.R.L.  

Tipo  Contribuyente:    EMPRESA INDIVIDUAL DE RESP. LTDA  

Nombre  Comercial:    -      

Fecha de  Inscripción:    30/09/2002   Fecha Inicio de  Actividades:   29/05/2003  

Estado del  Contribuyente:    ACTIVO      

Condición del  Contribuyente:   HABIDO  

Dirección del  Domicilio  Fiscal:   AV. SAN MARTIN NRO. 1004 LIMA  -   LIMA  -   PUEBLO LIBRE  (MAGDALENA VIEJA)  

Teléfono(s):   2618820 / 4655995   Fax:   -  

Sistema de  Emisión de  Comprobante:   MANUAL   Actividad de  Comercio  Exterior:   SIN   ACTIVIDAD  

Sistema de  Contabilidad:   MANUAL      

Actividad(es)  Económica(s):   Principal  -   5510  -   HOTELES, CAMPAMENTOS Y OTROS.   Secundaria 1  -   55205  -   RESTAURANTES, BARES Y  CANTINAS.  

Comprobante(s)  Autorizado(s) a  Emitir:      FACTURA    BOLETA DE VENTA  

Padrones  :   NINGUNO  
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Fecha Doc Serie Numero R.U.C.Razon Social Imponible INAF. EXON.            I.G.V. Total

03/05/2008 03 001 16105 VENTA DEL DIA 1,176.47 223.53 1,400.00

04/05/2008 03 001 16106 VENTA DEL DIA 42.02 7.98 50.00

05/05/2008 03 001 16107 VENTA DEL DIA 100.84 19.16 120.00

06/05/2008 03 001 16108 VENTA DEL DIA 58.82 11.18 70.00

07/05/2008 03 001 16109 VENTA DEL DIA 42.02 7.98 50.00

08/05/2008 03 001 16110 VENTA DEL DIA 50.42 9.58 60.00

09/05/2008 03 001 16111 VENTA DEL DIA 100.84 19.16 120.00

10/05/2008 03 001 16112 VENTA DEL DIA 126.05 23.95 150.00

11/05/2008 03 001 16113 VENTA DEL DIA 168.07 31.93 200.00

12/05/2008 03 001 16114 VENTA DEL DIA 420.17 79.83 500.00

13/05/2008 03 001 16115 VENTA DEL DIA 504.20 95.80 600.00

14/05/2008 03 001 16116 VENTA DEL DIA 1,008.40 191.60 1,200.00

15/05/2008 03 001 16117 VENTA DEL DIA 84.03 15.97 100.00

16/05/2008 03 001 16118 VENTA DEL DIA 305.88 58.12 364.00

17/05/2008 03 001 16119 VENTA DEL DIA 472.27 89.73 562.00

18/05/2008 03 001 16120 VENTA DEL DIA 378.15 71.85 450.00

19/05/2008 03 001 16121 VENTA DEL DIA 471.43 89.57 561.00

20/05/2008 03 001 16122 VENTA DEL DIA 250.42 47.58 298.00

21/05/2008 03 001 16123 VENTA DEL DIA 1,008.40 191.60 1,200.00

22/05/2008 03 001 16124 VENTA DEL DIA 197.48 37.52 235.00

23/05/2008 03 001 16125 VENTA DEL DIA 297.48 56.52 354.00

24/05/2008 03 001 16126 VENTA DEL DIA 260.50 49.50 310.00

25/05/2008 03 001 16127 VENTA DEL DIA 252.10 47.90 300.00

26/05/2008 03 001 16128 VENTA DEL DIA 168.07 31.93 200.00

27/05/2008 03 001 16129 VENTA DEL DIA 84.03 15.97 100.00

28/05/2008 03 001 16130 VENTA DEL DIA 504.20 95.80 600.00

8,532.77 0.00 0.00 0.00 1,621.2310,154.00

REGISTRO DE VENTAS

MES: MAYO-2008
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Fecha Doc Serie Numero R.U.C. Razon Social ImponibleINAF. EXON.            I.G.V. Total

10/05/2008 01 001 45698 20403366552FABRICA MUEBLES FRANK EIRL 2,000.00 380.00 2,380.00

15/05/2008 01 001 5879 20121546558MUEBLERIA EL ARTE SAC 1,500.00 285.00 1,785.00

16/05/2008 01 001 5321 20123365423SUMINISTROS SRL 500.00 95.00 595.00

20/05/2008 01 001 6541 20102030251ALIMENTOS EIRL 1,200.00 228.00 1,428.00

22/05/2008 01 001 3652 20131315164PRODUCTOS MULTIPLES SAC 2,300.00 437.00 2,737.00

23/05/2008 01 001 12354 20502315465TAY LOY SAC 2,000.00 380.00 2,380.00

25/05/2008 01 001 6521 20469875354CIA INDUSTRIAL UNION SAC 5,000.00 950.00 5,950.00

31/05/2008 01 001 58697 20436665555CIA MARTIN SAC 500.00 95.00 595.00

15,000.00 0.00 0.00 0.00 2,850.00 17,850.00 0.00

REGISTRO DE COMPRAS

MES: MAYO-2008




[image: image33.emf]EXCLUSIVE BUSINESS EIRL 

B.IMPONIBLE TRIBUTO

IMPUESTO GENERAL A LAS VENTAS:

VENTAS 8,533 1,621

COMPRAS 15,000 2,850

IMPTO RESULTANTE -1,229

SALDO FAVOR MES ANTERIOR 0

SALDO FAVOR PROX.MES -1,229

I.G.V. A PAGAR 0

IMPUESTO A LA RENTA: 2%

CTA. PROPIA 8,533 171

SALDO FAVOR MES ANTERIOR 0

SALDO FAVOR PROX.MES 171

I.RENTA A PAGAR 170

HOJA DE TRABAJO DEL PDT 0621

MES DE MAYO-2008


Conclusiones
Las conclusiones del trabajo son las siguientes: 

1. En el ESTUDIO CONTABLE, el entrenamiento y la capacitación es trascendente para la realización de las prácticas, especialmente en aspectos tributarios, contables y computarizados; lo cual se consigue con la adecuada formación que recibimos en el Instituto.
2. Si bien, el ESTUDIO CONTABLE, sigue llevando la contabilidad de sus clientes en forma manual, porque así lo han declarado los contribuyentes, sin embargo dispone de hardware y software especializado para desarrollar la contabilidad computarizada de los contribuyentes; lo que requiere estar bien capacitado para el manejo del software contable.
3. En el ESTUDIO CONTABLE, para el registro de las transacciones de Registros de Ventas  y Compras, es necesario un amplio conocimiento y aplicación  de las normas tributarias; como la Ley del Impuesto General a las Ventas e Impuesto Selectivo al Consumo y su Reglamento, Ley del Impuesto a la Renta y su reglamento, Reglamento de Comprobantes de Pago y otras normas relacionadas.

4. En el ESTUDIO CONTABLE, El problema que se tiene en el registro de las operaciones de compras y ventas es por un lado la identificación de la operación como gravada, no gravada o exonerada y luego conocer el tipo de moneda en la cual se ha  emitido el comprobante de pago; por cuanto si es moneda extranjera debe aplicarse para efecto de los Registros de ventas y compras  las normas tributarias establecidas en la Ley del Impuesto General a las Ventas.

5. La entrega de  información de los Contribuyentes al ESTUDIO CONTABLE, es muy lento y algunas veces los clientes innecesariamente se demoran; lo que hace en muchos casos se demore en el registro de los libros y por ende en la formulación de las Declaraciones Juradas, cumpliendo en algunos casos a última hora y otras veces fuera de plazo.

6. Las egresadas del INSTITUTO, también podemos formar un Estudio Contable, pero para ello tenemos que entrenarnos y capacitarnos en todos los elementos de organización, administración y control de una empresa; además de los aspectos tributarios, financieros, contables, laborales y de otro tipo.

7. Después del INSTITUTO, las egresadas, tenemos a la UNIVERSIDAD como la mejor alternativa, seguro en algún momento tenemos que estar allí para culminar por todo lo alto nuestra verdadera carrera de contabilidad.

Sugerencias
Luego de llevar a cabo mis prácticas en el ESTUDIO CONTABLE, es necesario dejar sentado las siguientes sugerencias, para el mejor aprovechamiento de todos los elementos:

1. Recomiendo practicar el proceso, procedimientos y técnicas contables para tener las condiciones para trabajar en un Estudio Contable

2. Actualmente,  el paradigma es la competitividad, por tanto el estudio contable  tiene que mejorar el grado de capacitación, entrenamiento y perfeccionamiento de su personal para que el servicio que presta sea de total satisfacción para los sus clientes. También para que pueda captar más clientes.
3. En el mundo actual, el que no sabe computación es analfabeto, por tanto el estudio contable  debe capacitar al personal en el software que utiliza para poder aplicarlo en forma eficiente y eficaz, para el efecto puede utilizar la versión educativa que funciona en forma muy similar a la versión profesional.
4. Para registrar correctamente la información en los Registros de Ventas y Compras; es necesario que el personal practicante y/o trabajador reciba una capacitación permanente del aspecto doctrinario y las aplicaciones de las normas tributarias correspondientes; de este modo los contribuyentes no van a tener ninguna observación en las fiscalizaciones que efectúa SUNAT.

5. Con la capacitación debida, ya no habrá dificultades en el registro de los comprobantes de pago y otros documentos en los Registros de Compras y Ventas 

6. Debe buscarse que el flujo de la información de compras y ventas sea eficaz y oportuno  para que se registren la información en los libros contables y luego se formulen las declaraciones a que esté obligados los contribuyentes dentro de los plazos establecidos.

7. Para disponer de un Estudio Contable, recomiendo tener recursos, tener capacitación y tener la voluntad de trabajar con mucha responsabilidad.
8. Para culminar la verdadera carrera contable, recomiendo que todos hagamos un esfuerzo y continuemos nuestros estudios en la UNIVERSIDAD. Creo que haciendo un esfuerzo si lo podemos hacer.
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VENTAS

		

		BOULEVARD JACARANDA SAC				BOULEVARD JACARANDA SAC

		REGISTRO DE VENTAS

		MES: MAYO-2008

						Fecha		Doc		Serie		Numero		R.U.C.		Razon Social		Imponible		INAF.		EXON.				I.G.V.		Total

						5/6/08		03		001		12560				VENTA DEL DIA		84.03								15.97		100.00

						5/7/08		03		001		12561				VENTA DEL DIA		100.84								19.16		120.00

						5/8/08		03		001		12562				VENTA DEL DIA		67.23								12.77		80.00

						5/9/08		03		001		12563				VENTA DEL DIA		42.02								7.98		50.00

						5/10/08		03		001		12564				VENTA DEL DIA		42.02								7.98		50.00

						5/11/08		03		001		12565				VENTA DEL DIA		50.42								9.58		60.00

						5/12/08		03		001		12566				VENTA DEL DIA		100.84								19.16		120.00

						5/13/08		03		001		12567				VENTA DEL DIA		126.05								23.95		150.00

						5/14/08		03		001		12568				VENTA DEL DIA		168.07								31.93		200.00

						5/15/08		03		001		12569				VENTA DEL DIA		420.17								79.83		500.00

						5/16/08		03		001		12570				VENTA DEL DIA		504.20								95.80		600.00

						5/17/08		03		001		12571				VENTA DEL DIA		1,008.40								191.60		1,200.00

						5/18/08		03		001		12572				VENTA DEL DIA		84.03								15.97		100.00

						5/19/08		03		001		12573				VENTA DEL DIA		305.88								58.12		364.00

						5/20/08		03		001		12574				VENTA DEL DIA		472.27								89.73		562.00

						5/21/08		03		001		12575				VENTA DEL DIA		378.15								71.85		450.00

						5/22/08		03		001		12576				VENTA DEL DIA		471.43								89.57		561.00

						5/23/08		03		001		12577				VENTA DEL DIA		250.42								47.58		298.00

						5/24/08		03		001		12578				VENTA DEL DIA		1,008.40								191.60		1,200.00

						5/25/08		03		001		12579				VENTA DEL DIA		197.48								37.52		235.00

						5/26/08		03		001		12580				VENTA DEL DIA		297.48								56.52		354.00

						5/27/08		03		001		12581				VENTA DEL DIA		260.50								49.50		310.00

						5/28/08		03		001		12582				VENTA DEL DIA		252.10								47.90		300.00

						5/29/08		03		001		12583				VENTA DEL DIA		168.07								31.93		200.00

						5/30/08		03		001		12584				VENTA DEL DIA		84.03								15.97		100.00

						5/31/08		03		001		12585				VENTA DEL DIA		504.20								95.80		600.00

																		7,448.74		0.00		0.00		0.00		1,415.26		8,864.00





COMPRAS

		

		BOULEVARD JACARANDA SAC

		REGISTRO DE COMPRAS

		MES DE MAYO-2008

		O.				Fecha		Doc		Serie		No.		R.U.C.		Razon Social		B.I.		B/V		EXON.		INAF.		I.G.V.		Total

		01				15-05-08		001		001		76200		20406688978		MUEBLES SAC		5,500.00		0.00		0.00		0.00		1,045.00		6,545.00

		01				20-05-08		001		001		1200		20543369877		HIPERMERCADOS METROS SA		2,500.00		0.00		0.00		0.00		475.00		2,975.00

		01				23-05-08		001		001		16500		20406688978		FULL PRODUCTOS SAC		2,500.00		0.00		0.00		0.00		475.00		2,975.00

		01				28-05-08		001		001		009		10459673626		GARCIA ROJAS, ANDY		1,500.00		0.00		0.00		0.00		285.00		700.00

		01				31-05-08		001		001		701		20406688978		INDUSTRIAS NOVA SAC		2,000.00		0.00		0.00		0.00		380.00		2,380.00

																		14,000.00		0.00		0.00		0.00		2,660.00		15,575.00





PDT

		

		BOULEVARD JACARANDA SAC

		HOJA DE TRABAJO DEL PDT 0621

		MES DE MAYO-2008

						B.IMPONIBLE		TRIBUTO

		IMPUESTO GENERAL A LAS VENTAS:

				VENTAS		7,449		1,415

				COMPRAS		14,000		-2,660

				IMPTO RESULTANTE				-1,245

				SALDO FAVOR MES ANTERIOR				-1,260

				SALDO FAVOR PROX.MES				-2,505

				I.G.V. A PAGAR				0

		IMPUESTO A LA RENTA: 2%

				CTA. PROPIA		7,449		149

				SALDO FAVOR MES ANTERIOR				0

				SALDO FAVOR PROX.MES				149

				I.RENTA A PAGAR				170
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VENTAS

		

		BOULEVARD JACARANDA SAC				BOULEVARD JACARANDA SAC

		REGISTRO DE VENTAS

		MES: MAYO-2008

						Fecha		Doc		Serie		Numero		R.U.C.		Razon Social		Imponible		INAF.		EXON.				I.G.V.		Total

						5/6/08		03		001		12560				VENTA DEL DIA		84.03								15.97		100.00

						5/7/08		03		001		12561				VENTA DEL DIA		100.84								19.16		120.00

						5/8/08		03		001		12562				VENTA DEL DIA		67.23								12.77		80.00

						5/9/08		03		001		12563				VENTA DEL DIA		42.02								7.98		50.00

						5/10/08		03		001		12564				VENTA DEL DIA		42.02								7.98		50.00

						5/11/08		03		001		12565				VENTA DEL DIA		50.42								9.58		60.00

						5/12/08		03		001		12566				VENTA DEL DIA		100.84								19.16		120.00

						5/13/08		03		001		12567				VENTA DEL DIA		126.05								23.95		150.00

						5/14/08		03		001		12568				VENTA DEL DIA		168.07								31.93		200.00

						5/15/08		03		001		12569				VENTA DEL DIA		420.17								79.83		500.00

						5/16/08		03		001		12570				VENTA DEL DIA		504.20								95.80		600.00

						5/17/08		03		001		12571				VENTA DEL DIA		1,008.40								191.60		1,200.00

						5/18/08		03		001		12572				VENTA DEL DIA		84.03								15.97		100.00

						5/19/08		03		001		12573				VENTA DEL DIA		305.88								58.12		364.00

						5/20/08		03		001		12574				VENTA DEL DIA		472.27								89.73		562.00

						5/21/08		03		001		12575				VENTA DEL DIA		378.15								71.85		450.00

						5/22/08		03		001		12576				VENTA DEL DIA		471.43								89.57		561.00

						5/23/08		03		001		12577				VENTA DEL DIA		250.42								47.58		298.00

						5/24/08		03		001		12578				VENTA DEL DIA		1,008.40								191.60		1,200.00

						5/25/08		03		001		12579				VENTA DEL DIA		197.48								37.52		235.00

						5/26/08		03		001		12580				VENTA DEL DIA		297.48								56.52		354.00

						5/27/08		03		001		12581				VENTA DEL DIA		260.50								49.50		310.00

						5/28/08		03		001		12582				VENTA DEL DIA		252.10								47.90		300.00

						5/29/08		03		001		12583				VENTA DEL DIA		168.07								31.93		200.00

						5/30/08		03		001		12584				VENTA DEL DIA		84.03								15.97		100.00

						5/31/08		03		001		12585				VENTA DEL DIA		504.20								95.80		600.00

																		7,448.74		0.00		0.00		0.00		1,415.26		8,864.00





COMPRAS

		

		BOULEVARD JACARANDA SAC

		REGISTRO DE COMPRAS

		MES DE MAYO-2008

		O.				Fecha		Doc		Serie		No.		R.U.C.		Razon Social		B.I.		B/V		EXON.		INAF.		I.G.V.		Total

		01				15-05-08		001		001		76200		20406688978		MUEBLES SAC		5,500.00		0.00		0.00		0.00		1,045.00		6,545.00

		01				20-05-08		001		001		1200		20543369877		HIPERMERCADOS METROS SA		2,500.00		0.00		0.00		0.00		475.00		2,975.00

		01				23-05-08		001		001		16500		20406688978		FULL PRODUCTOS SAC		2,500.00		0.00		0.00		0.00		475.00		2,975.00

		01				28-05-08		001		001		009		10459673626		GARCIA ROJAS, ANDY		1,500.00		0.00		0.00		0.00		285.00		700.00

		01				31-05-08		001		001		701		20406688978		INDUSTRIAS NOVA SAC		2,000.00		0.00		0.00		0.00		380.00		2,380.00

																		14,000.00		0.00		0.00		0.00		2,660.00		15,575.00





PDT

		

		BOULEVARD JACARANDA SAC

		HOJA DE TRABAJO DEL PDT 0621

		MES DE MAYO-2008

						B.IMPONIBLE		TRIBUTO

		IMPUESTO GENERAL A LAS VENTAS:

				VENTAS		7,449		1,415

				COMPRAS		14,000		-2,660

				IMPTO RESULTANTE				-1,245

				SALDO FAVOR MES ANTERIOR				-1,260

				SALDO FAVOR PROX.MES				-2,505

				I.G.V. A PAGAR				0

		IMPUESTO A LA RENTA: 2%

				CTA. PROPIA		7,449		149

				SALDO FAVOR MES ANTERIOR				0

				SALDO FAVOR PROX.MES				149

				I.RENTA A PAGAR				170
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Número de RUC: 

		20505175191 - EXCLUSIVE BUSINESS E.I.R.L.



		Tipo Contribuyente: 

		EMPRESA INDIVIDUAL DE RESP. LTDA



		Nombre Comercial: 

		-

		

		



		Fecha de Inscripción: 

		30/09/2002

		Fecha Inicio de Actividades:

		29/05/2003



		Estado del Contribuyente: 

		ACTIVO

		

		



		Condición del Contribuyente:

		HABIDO



		Dirección del Domicilio Fiscal:

		AV. SAN MARTIN NRO. 1004 LIMA - LIMA - PUEBLO LIBRE (MAGDALENA VIEJA)



		Teléfono(s):

		2618820 / 4655995

		Fax:

		-



		Sistema de Emisión de Comprobante:

		MANUAL

		Actividad de Comercio Exterior:

		SIN ACTIVIDAD



		Sistema de Contabilidad:

		MANUAL

		

		



		Actividad(es) Económica(s):

		Principal - 5510 - HOTELES, CAMPAMENTOS Y OTROS.
Secundaria 1 - 55205 - RESTAURANTES, BARES Y CANTINAS.



		Comprobante(s) Autorizado(s) a Emitir: 

		
FACTURA 
BOLETA DE VENTA



		Padrones :

		NINGUNO
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VENTAS

		

		EXCLUSIVE BUSINESS EIRL

		REGISTRO DE VENTAS

		MES: MAYO-2008

		Fecha		Doc		Serie		Numero		R.U.C.		Razon Social		Imponible		INAF.		EXON.				I.G.V.		Total

		5/3/08		03		001		16105				VENTA DEL DIA		1,176.47								223.53		1,400.00

		5/4/08		03		001		16106				VENTA DEL DIA		42.02								7.98		50.00

		5/5/08		03		001		16107				VENTA DEL DIA		100.84								19.16		120.00

		5/6/08		03		001		16108				VENTA DEL DIA		58.82								11.18		70.00

		5/7/08		03		001		16109				VENTA DEL DIA		42.02								7.98		50.00

		5/8/08		03		001		16110				VENTA DEL DIA		50.42								9.58		60.00

		5/9/08		03		001		16111				VENTA DEL DIA		100.84								19.16		120.00

		5/10/08		03		001		16112				VENTA DEL DIA		126.05								23.95		150.00

		5/11/08		03		001		16113				VENTA DEL DIA		168.07								31.93		200.00

		5/12/08		03		001		16114				VENTA DEL DIA		420.17								79.83		500.00

		5/13/08		03		001		16115				VENTA DEL DIA		504.20								95.80		600.00

		5/14/08		03		001		16116				VENTA DEL DIA		1,008.40								191.60		1,200.00

		5/15/08		03		001		16117				VENTA DEL DIA		84.03								15.97		100.00

		5/16/08		03		001		16118				VENTA DEL DIA		305.88								58.12		364.00

		5/17/08		03		001		16119				VENTA DEL DIA		472.27								89.73		562.00

		5/18/08		03		001		16120				VENTA DEL DIA		378.15								71.85		450.00

		5/19/08		03		001		16121				VENTA DEL DIA		471.43								89.57		561.00

		5/20/08		03		001		16122				VENTA DEL DIA		250.42								47.58		298.00

		5/21/08		03		001		16123				VENTA DEL DIA		1,008.40								191.60		1,200.00

		5/22/08		03		001		16124				VENTA DEL DIA		197.48								37.52		235.00

		5/23/08		03		001		16125				VENTA DEL DIA		297.48								56.52		354.00

		5/24/08		03		001		16126				VENTA DEL DIA		260.50								49.50		310.00

		5/25/08		03		001		16127				VENTA DEL DIA		252.10								47.90		300.00

		5/26/08		03		001		16128				VENTA DEL DIA		168.07								31.93		200.00

		5/27/08		03		001		16129				VENTA DEL DIA		84.03								15.97		100.00

		5/28/08		03		001		16130				VENTA DEL DIA		504.20								95.80		600.00

														8,532.77		0.00		0.00		0.00		1,621.23		10,154.00





COMPRAS

		

		EXCLUSIVE BUSINESS EIRL

		REGISTRO DE COMPRAS

		MES: MAYO-2008

		Fecha		Doc		Serie		Numero		R.U.C.		Razon Social		Imponible		INAF.		EXON.				I.G.V.		Total

		5/10/08		01		001		45698		20403366552		FABRICA MUEBLES FRANK EIRL		2,000.00								380.00		2,380.00

		5/15/08		01		001		5879		20121546558		MUEBLERIA EL ARTE SAC		1,500.00								285.00		1,785.00

		5/16/08		01		001		5321		20123365423		SUMINISTROS SRL		500.00								95.00		595.00

		5/20/08		01		001		6541		20102030251		ALIMENTOS EIRL		1,200.00								228.00		1,428.00

		5/22/08		01		001		3652		20131315164		PRODUCTOS MULTIPLES SAC		2,300.00								437.00		2,737.00

		5/23/08		01		001		12354		20502315465		TAY LOY SAC		2,000.00								380.00		2,380.00

		5/25/08		01		001		6521		20469875354		CIA INDUSTRIAL UNION SAC		5,000.00								950.00		5,950.00

		5/31/08		01		001		58697		20436665555		CIA MARTIN SAC		500.00								95.00		595.00

														15,000.00		0.00		0.00		0.00		2,850.00		17,850.00		0.00





PDT

		

		EXCLUSIVE BUSINESS EIRL

		HOJA DE TRABAJO DEL PDT 0621

		MES DE MAYO-2008

						B.IMPONIBLE		TRIBUTO

		IMPUESTO GENERAL A LAS VENTAS:

				VENTAS		8,533		1,621

				COMPRAS		15,000		2,850

				IMPTO RESULTANTE				-1,229

				SALDO FAVOR MES ANTERIOR				0

				SALDO FAVOR PROX.MES				-1,229

				I.G.V. A PAGAR				0

		IMPUESTO A LA RENTA: 2%

				CTA. PROPIA		8,533		171

				SALDO FAVOR MES ANTERIOR				0

				SALDO FAVOR PROX.MES				171

				I.RENTA A PAGAR				170
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VENTAS

		

		EXCLUSIVE BUSINESS EIRL

		REGISTRO DE VENTAS

		MES: MAYO-2008

		Fecha		Doc		Serie		Numero		R.U.C.		Razon Social		Imponible		INAF.		EXON.				I.G.V.		Total

		5/3/08		03		001		16105				VENTA DEL DIA		1,176.47								223.53		1,400.00

		5/4/08		03		001		16106				VENTA DEL DIA		42.02								7.98		50.00

		5/5/08		03		001		16107				VENTA DEL DIA		100.84								19.16		120.00

		5/6/08		03		001		16108				VENTA DEL DIA		58.82								11.18		70.00

		5/7/08		03		001		16109				VENTA DEL DIA		42.02								7.98		50.00

		5/8/08		03		001		16110				VENTA DEL DIA		50.42								9.58		60.00

		5/9/08		03		001		16111				VENTA DEL DIA		100.84								19.16		120.00

		5/10/08		03		001		16112				VENTA DEL DIA		126.05								23.95		150.00

		5/11/08		03		001		16113				VENTA DEL DIA		168.07								31.93		200.00

		5/12/08		03		001		16114				VENTA DEL DIA		420.17								79.83		500.00

		5/13/08		03		001		16115				VENTA DEL DIA		504.20								95.80		600.00

		5/14/08		03		001		16116				VENTA DEL DIA		1,008.40								191.60		1,200.00

		5/15/08		03		001		16117				VENTA DEL DIA		84.03								15.97		100.00

		5/16/08		03		001		16118				VENTA DEL DIA		305.88								58.12		364.00

		5/17/08		03		001		16119				VENTA DEL DIA		472.27								89.73		562.00

		5/18/08		03		001		16120				VENTA DEL DIA		378.15								71.85		450.00

		5/19/08		03		001		16121				VENTA DEL DIA		471.43								89.57		561.00

		5/20/08		03		001		16122				VENTA DEL DIA		250.42								47.58		298.00

		5/21/08		03		001		16123				VENTA DEL DIA		1,008.40								191.60		1,200.00

		5/22/08		03		001		16124				VENTA DEL DIA		197.48								37.52		235.00

		5/23/08		03		001		16125				VENTA DEL DIA		297.48								56.52		354.00

		5/24/08		03		001		16126				VENTA DEL DIA		260.50								49.50		310.00

		5/25/08		03		001		16127				VENTA DEL DIA		252.10								47.90		300.00

		5/26/08		03		001		16128				VENTA DEL DIA		168.07								31.93		200.00

		5/27/08		03		001		16129				VENTA DEL DIA		84.03								15.97		100.00

		5/28/08		03		001		16130				VENTA DEL DIA		504.20								95.80		600.00

														8,532.77		0.00		0.00		0.00		1,621.23		10,154.00





COMPRAS

		

		EXCLUSIVE BUSINESS EIRL

		REGISTRO DE COMPRAS

		MES: MAYO-2008

		Fecha		Doc		Serie		Numero		R.U.C.		Razon Social		Imponible		INAF.		EXON.				I.G.V.		Total

		5/10/08		01		001		45698		20403366552		FABRICA MUEBLES FRANK EIRL		2,000.00								380.00		2,380.00

		5/15/08		01		001		5879		20121546558		MUEBLERIA EL ARTE SAC		1,500.00								285.00		1,785.00

		5/16/08		01		001		5321		20123365423		SUMINISTROS SRL		500.00								95.00		595.00

		5/20/08		01		001		6541		20102030251		ALIMENTOS EIRL		1,200.00								228.00		1,428.00

		5/22/08		01		001		3652		20131315164		PRODUCTOS MULTIPLES SAC		2,300.00								437.00		2,737.00

		5/23/08		01		001		12354		20502315465		TAY LOY SAC		2,000.00								380.00		2,380.00

		5/25/08		01		001		6521		20469875354		CIA INDUSTRIAL UNION SAC		5,000.00								950.00		5,950.00

		5/31/08		01		001		58697		20436665555		CIA MARTIN SAC		500.00								95.00		595.00

														15,000.00		0.00		0.00		0.00		2,850.00		17,850.00		0.00





PDT

		

		EXCLUSIVE BUSINESS EIRL

		HOJA DE TRABAJO DEL PDT 0621

		MES DE MAYO-2008

						B.IMPONIBLE		TRIBUTO

		IMPUESTO GENERAL A LAS VENTAS:

				VENTAS		8,533		1,621

				COMPRAS		15,000		2,850

				IMPTO RESULTANTE				-1,229

				SALDO FAVOR MES ANTERIOR				0

				SALDO FAVOR PROX.MES				-1,229

				I.G.V. A PAGAR				0

		IMPUESTO A LA RENTA: 2%

				CTA. PROPIA		8,533		171

				SALDO FAVOR MES ANTERIOR				0

				SALDO FAVOR PROX.MES				171

				I.RENTA A PAGAR				170
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VENTAS

		

		EXCLUSIVE BUSINESS EIRL

		REGISTRO DE VENTAS

		MES: MAYO-2008

		Fecha		Doc		Serie		Numero		R.U.C.		Razon Social		Imponible		INAF.		EXON.				I.G.V.		Total

		5/3/08		03		001		16105				VENTA DEL DIA		1,176.47								223.53		1,400.00

		5/4/08		03		001		16106				VENTA DEL DIA		42.02								7.98		50.00

		5/5/08		03		001		16107				VENTA DEL DIA		100.84								19.16		120.00

		5/6/08		03		001		16108				VENTA DEL DIA		58.82								11.18		70.00

		5/7/08		03		001		16109				VENTA DEL DIA		42.02								7.98		50.00

		5/8/08		03		001		16110				VENTA DEL DIA		50.42								9.58		60.00

		5/9/08		03		001		16111				VENTA DEL DIA		100.84								19.16		120.00

		5/10/08		03		001		16112				VENTA DEL DIA		126.05								23.95		150.00

		5/11/08		03		001		16113				VENTA DEL DIA		168.07								31.93		200.00

		5/12/08		03		001		16114				VENTA DEL DIA		420.17								79.83		500.00

		5/13/08		03		001		16115				VENTA DEL DIA		504.20								95.80		600.00

		5/14/08		03		001		16116				VENTA DEL DIA		1,008.40								191.60		1,200.00

		5/15/08		03		001		16117				VENTA DEL DIA		84.03								15.97		100.00

		5/16/08		03		001		16118				VENTA DEL DIA		305.88								58.12		364.00

		5/17/08		03		001		16119				VENTA DEL DIA		472.27								89.73		562.00

		5/18/08		03		001		16120				VENTA DEL DIA		378.15								71.85		450.00

		5/19/08		03		001		16121				VENTA DEL DIA		471.43								89.57		561.00

		5/20/08		03		001		16122				VENTA DEL DIA		250.42								47.58		298.00

		5/21/08		03		001		16123				VENTA DEL DIA		1,008.40								191.60		1,200.00

		5/22/08		03		001		16124				VENTA DEL DIA		197.48								37.52		235.00

		5/23/08		03		001		16125				VENTA DEL DIA		297.48								56.52		354.00

		5/24/08		03		001		16126				VENTA DEL DIA		260.50								49.50		310.00

		5/25/08		03		001		16127				VENTA DEL DIA		252.10								47.90		300.00

		5/26/08		03		001		16128				VENTA DEL DIA		168.07								31.93		200.00

		5/27/08		03		001		16129				VENTA DEL DIA		84.03								15.97		100.00

		5/28/08		03		001		16130				VENTA DEL DIA		504.20								95.80		600.00

														8,532.77		0.00		0.00		0.00		1,621.23		10,154.00





COMPRAS

		

		EXCLUSIVE BUSINESS EIRL

		REGISTRO DE COMPRAS

		MES: MAYO-2008

		Fecha		Doc		Serie		Numero		R.U.C.		Razon Social		Imponible		INAF.		EXON.				I.G.V.		Total

		5/10/08		01		001		45698		20403366552		FABRICA MUEBLES FRANK EIRL		2,000.00								380.00		2,380.00

		5/15/08		01		001		5879		20121546558		MUEBLERIA EL ARTE SAC		1,500.00								285.00		1,785.00

		5/16/08		01		001		5321		20123365423		SUMINISTROS SRL		500.00								95.00		595.00

		5/20/08		01		001		6541		20102030251		ALIMENTOS EIRL		1,200.00								228.00		1,428.00

		5/22/08		01		001		3652		20131315164		PRODUCTOS MULTIPLES SAC		2,300.00								437.00		2,737.00

		5/23/08		01		001		12354		20502315465		TAY LOY SAC		2,000.00								380.00		2,380.00

		5/25/08		01		001		6521		20469875354		CIA INDUSTRIAL UNION SAC		5,000.00								950.00		5,950.00

		5/31/08		01		001		58697		20436665555		CIA MARTIN SAC		500.00								95.00		595.00

														15,000.00		0.00		0.00		0.00		2,850.00		17,850.00		0.00





PDT

		

		EXCLUSIVE BUSINESS EIRL

		HOJA DE TRABAJO DEL PDT 0621

		MES DE MAYO-2008

						B.IMPONIBLE		TRIBUTO

		IMPUESTO GENERAL A LAS VENTAS:

				VENTAS		8,533		1,621

				COMPRAS		15,000		2,850

				IMPTO RESULTANTE				-1,229

				SALDO FAVOR MES ANTERIOR				0

				SALDO FAVOR PROX.MES				-1,229

				I.G.V. A PAGAR				0

		IMPUESTO A LA RENTA: 2%

				CTA. PROPIA		8,533		171

				SALDO FAVOR MES ANTERIOR				0

				SALDO FAVOR PROX.MES				171

				I.RENTA A PAGAR				170
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VENTAS

		

		BOULEVARD JACARANDA SAC				BOULEVARD JACARANDA SAC

		REGISTRO DE VENTAS

		MES: MAYO-2008

						Fecha		Doc		Serie		Numero		R.U.C.		Razon Social		Imponible		INAF.		EXON.				I.G.V.		Total

						5/6/08		03		001		12560				VENTA DEL DIA		84.03								15.97		100.00

						5/7/08		03		001		12561				VENTA DEL DIA		100.84								19.16		120.00

						5/8/08		03		001		12562				VENTA DEL DIA		67.23								12.77		80.00

						5/9/08		03		001		12563				VENTA DEL DIA		42.02								7.98		50.00

						5/10/08		03		001		12564				VENTA DEL DIA		42.02								7.98		50.00

						5/11/08		03		001		12565				VENTA DEL DIA		50.42								9.58		60.00

						5/12/08		03		001		12566				VENTA DEL DIA		100.84								19.16		120.00

						5/13/08		03		001		12567				VENTA DEL DIA		126.05								23.95		150.00

						5/14/08		03		001		12568				VENTA DEL DIA		168.07								31.93		200.00

						5/15/08		03		001		12569				VENTA DEL DIA		420.17								79.83		500.00

						5/16/08		03		001		12570				VENTA DEL DIA		504.20								95.80		600.00

						5/17/08		03		001		12571				VENTA DEL DIA		1,008.40								191.60		1,200.00

						5/18/08		03		001		12572				VENTA DEL DIA		84.03								15.97		100.00

						5/19/08		03		001		12573				VENTA DEL DIA		305.88								58.12		364.00

						5/20/08		03		001		12574				VENTA DEL DIA		472.27								89.73		562.00

						5/21/08		03		001		12575				VENTA DEL DIA		378.15								71.85		450.00

						5/22/08		03		001		12576				VENTA DEL DIA		471.43								89.57		561.00

						5/23/08		03		001		12577				VENTA DEL DIA		250.42								47.58		298.00

						5/24/08		03		001		12578				VENTA DEL DIA		1,008.40								191.60		1,200.00

						5/25/08		03		001		12579				VENTA DEL DIA		197.48								37.52		235.00

						5/26/08		03		001		12580				VENTA DEL DIA		297.48								56.52		354.00

						5/27/08		03		001		12581				VENTA DEL DIA		260.50								49.50		310.00

						5/28/08		03		001		12582				VENTA DEL DIA		252.10								47.90		300.00

						5/29/08		03		001		12583				VENTA DEL DIA		168.07								31.93		200.00

						5/30/08		03		001		12584				VENTA DEL DIA		84.03								15.97		100.00

						5/31/08		03		001		12585				VENTA DEL DIA		504.20								95.80		600.00

																		7,448.74		0.00		0.00		0.00		1,415.26		8,864.00





COMPRAS

		

		BOULEVARD JACARANDA SAC

		REGISTRO DE COMPRAS

		MES DE MAYO-2008

		O.				Fecha		Doc		Serie		No.		R.U.C.		Razon Social		B.I.		B/V		EXON.		INAF.		I.G.V.		Total

		01				15-05-08		001		001		76200		20406688978		MUEBLES SAC		5,500.00		0.00		0.00		0.00		1,045.00		6,545.00

		01				20-05-08		001		001		1200		20543369877		HIPERMERCADOS METROS SA		2,500.00		0.00		0.00		0.00		475.00		2,975.00

		01				23-05-08		001		001		16500		20406688978		FULL PRODUCTOS SAC		2,500.00		0.00		0.00		0.00		475.00		2,975.00

		01				28-05-08		001		001		009		10459673626		GARCIA ROJAS, ANDY		1,500.00		0.00		0.00		0.00		285.00		700.00

		01				31-05-08		001		001		701		20406688978		INDUSTRIAS NOVA SAC		2,000.00		0.00		0.00		0.00		380.00		2,380.00

																		14,000.00		0.00		0.00		0.00		2,660.00		15,575.00





PDT

		

		BOULEVARD JACARANDA SAC

		HOJA DE TRABAJO DEL PDT 0621

		MES DE MAYO-2008

						B.IMPONIBLE		TRIBUTO

		IMPUESTO GENERAL A LAS VENTAS:

				VENTAS		7,449		1,415

				COMPRAS		14,000		-2,660

				IMPTO RESULTANTE				-1,245

				SALDO FAVOR MES ANTERIOR				-1,260

				SALDO FAVOR PROX.MES				-2,505

				I.G.V. A PAGAR				0

		IMPUESTO A LA RENTA: 2%

				CTA. PROPIA		7,449		149

				SALDO FAVOR MES ANTERIOR				0

				SALDO FAVOR PROX.MES				149

				I.RENTA A PAGAR				170
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VENTAS

		

		BOULEVARD JACARANDA SAC				BOULEVARD JACARANDA SAC

		REGISTRO DE VENTAS

		MES: MAYO-2008

						Fecha		Doc		Serie		Numero		R.U.C.		Razon Social		Imponible		INAF.		EXON.				I.G.V.		Total

						5/6/08		03		001		12560				VENTA DEL DIA		84.03								15.97		100.00

						5/7/08		03		001		12561				VENTA DEL DIA		100.84								19.16		120.00

						5/8/08		03		001		12562				VENTA DEL DIA		67.23								12.77		80.00

						5/9/08		03		001		12563				VENTA DEL DIA		42.02								7.98		50.00

						5/10/08		03		001		12564				VENTA DEL DIA		42.02								7.98		50.00

						5/11/08		03		001		12565				VENTA DEL DIA		50.42								9.58		60.00

						5/12/08		03		001		12566				VENTA DEL DIA		100.84								19.16		120.00

						5/13/08		03		001		12567				VENTA DEL DIA		126.05								23.95		150.00

						5/14/08		03		001		12568				VENTA DEL DIA		168.07								31.93		200.00

						5/15/08		03		001		12569				VENTA DEL DIA		420.17								79.83		500.00

						5/16/08		03		001		12570				VENTA DEL DIA		504.20								95.80		600.00

						5/17/08		03		001		12571				VENTA DEL DIA		1,008.40								191.60		1,200.00

						5/18/08		03		001		12572				VENTA DEL DIA		84.03								15.97		100.00

						5/19/08		03		001		12573				VENTA DEL DIA		305.88								58.12		364.00

						5/20/08		03		001		12574				VENTA DEL DIA		472.27								89.73		562.00

						5/21/08		03		001		12575				VENTA DEL DIA		378.15								71.85		450.00

						5/22/08		03		001		12576				VENTA DEL DIA		471.43								89.57		561.00

						5/23/08		03		001		12577				VENTA DEL DIA		250.42								47.58		298.00

						5/24/08		03		001		12578				VENTA DEL DIA		1,008.40								191.60		1,200.00

						5/25/08		03		001		12579				VENTA DEL DIA		197.48								37.52		235.00

						5/26/08		03		001		12580				VENTA DEL DIA		297.48								56.52		354.00

						5/27/08		03		001		12581				VENTA DEL DIA		260.50								49.50		310.00

						5/28/08		03		001		12582				VENTA DEL DIA		252.10								47.90		300.00

						5/29/08		03		001		12583				VENTA DEL DIA		168.07								31.93		200.00

						5/30/08		03		001		12584				VENTA DEL DIA		84.03								15.97		100.00

						5/31/08		03		001		12585				VENTA DEL DIA		504.20								95.80		600.00

																		7,448.74		0.00		0.00		0.00		1,415.26		8,864.00





COMPRAS

		

		BOULEVARD JACARANDA SAC

		REGISTRO DE COMPRAS

		MES DE MAYO-2008

		O.				Fecha		Doc		Serie		No.		R.U.C.		Razon Social		B.I.		B/V		EXON.		INAF.		I.G.V.		Total

		01				15-05-08		001		001		76200		20406688978		MUEBLES SAC		5,500.00		0.00		0.00		0.00		1,045.00		6,545.00

		01				20-05-08		001		001		1200		20543369877		HIPERMERCADOS METROS SA		2,500.00		0.00		0.00		0.00		475.00		2,975.00

		01				23-05-08		001		001		16500		20406688978		FULL PRODUCTOS SAC		2,500.00		0.00		0.00		0.00		475.00		2,975.00

		01				28-05-08		001		001		009		10459673626		GARCIA ROJAS, ANDY		1,500.00		0.00		0.00		0.00		285.00		700.00

		01				31-05-08		001		001		701		20406688978		INDUSTRIAS NOVA SAC		2,000.00		0.00		0.00		0.00		380.00		2,380.00

																		14,000.00		0.00		0.00		0.00		2,660.00		15,575.00





PDT

		

		BOULEVARD JACARANDA SAC

		HOJA DE TRABAJO DEL PDT 0621

		MES DE MAYO-2008

						B.IMPONIBLE		TRIBUTO

		IMPUESTO GENERAL A LAS VENTAS:

				VENTAS		7,449		1,415

				COMPRAS		14,000		-2,660

				IMPTO RESULTANTE				-1,245

				SALDO FAVOR MES ANTERIOR				-1,260

				SALDO FAVOR PROX.MES				-2,505

				I.G.V. A PAGAR				0

		IMPUESTO A LA RENTA: 2%

				CTA. PROPIA		7,449		149

				SALDO FAVOR MES ANTERIOR				0

				SALDO FAVOR PROX.MES				149

				I.RENTA A PAGAR				170
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VENTAS

		

		CORPORACION MACRISNEY SA

		REGISTRO DE VENTAS

		MES: MAYO - 2008

		Fecha		Doc		Serie		NR		R.U.C.		Razon Social		Imponible		INAF.		EXON.				I.G.V.		Total		Glosa

		5/20/08		01		001		133506		20100012568		BOTICA UNION SAC		12,500.00								2,375.00		14,875.00		VENTA DE PROD. FARMAC.

		5/22/08		01		001		133507		20506699878		BOTICA LOS ANDES SRL		13,500.00								2,565.00		16,065.00		VENTA DE PROD. FARMAC.

		5/24/08		01		001		133508		20365544887		FARMACIA DIAZ EIRL		8,000.00								1,520.00		9,520.00		VENTA DE PROD. FARMAC.

		5/26/08		01		001		133509		20380855498		FARMACIA ANA SAC		12,000.00								2,280.00		14,280.00		VENTA DE PROD. FARMAC.

		5/27/08		01		001		133510		10408782906		PEREZ ANDIA, JUAN		8,000.00								1,520.00		9,520.00		VENTA DE PROD. FARMAC.

		5/31/08		01		001		133511		10203366554		ROJAS POZO, ANDREA		5,000.00								950.00		5,950.00		VENTA DE PROD. FARMAC.

														59,000.00								11,210.00		70,210.00





COMPRAS

		

						CORPORACION MACRISNEY SA

		REGISTRO DE COMPRAS

		MES DE MAYO-2008

						Fecha		Doc		Serie		No.		R.U.C.		Razon Social		B.I.								I.G.V.		Total								Glosa

						01-05-08		01		001		564		20645588997		QUÍMICA SUIZA SA		8,000.00								1,520.00		9,520.00								COMPRA MERCADERIAS

						10-05-08		01		001		147		20456633221		NEGOCIOS PEREZ EIRL		3,500.00								665.00		4,165.00								COMPRA MERCADERIAS

						15-05-08		01		001		654		20335241635		COMERCIAL ANA SRL		2,000.00								380.00		2,380.00								COMPRA MERCADERIAS

						18-05-08		01		001		897		20425163514		COMERCIAL MILLONES SAC		2,500.00								475.00		2,975.00								COMPRA MERCADERIAS

						20-05-08		01		001		623		20332216524		INDUSTRIAL JORGE SRL		3,500.00								665.00		4,165.00								COMPRA MERCADERIAS

						22-05-08		01		005		126		20225511365		PEREZ BUSINES SAC		4,500.00								855.00		5,355.00								COMPRA MERCADERIAS

						24-05-08		01		009		756		10408782908		PEREZ JUAREZ, CINTHIA		4,500.00								855.00		5,355.00								COMPRA MERCADERIAS

						25-05-08		01		001		555		10687592558		VEGA RAMIREZ, ANDREA		6,000.00								1,140.00		7,140.00								COMPRA MERCADERIAS

						28-05-08		01		002		645		10635541265		RAMOS PEREZ, AMELIA		3,500.00								665.00		4,165.00								COMPRA MERCADERIAS

						31-05-08		01		001		321		10563625418		ROJAS RODAS, ROMULO		3,600.00								684.00		4,284.00								COMPRA MERCADERIAS

																		41,600.00		0.00		0.00		0.00		7,904.00		49,504.00





PDT

		

		CORPORACION MACRISNEY SA

		HOJA DE TRABAJO DEL PDT 0621

		MES DE MAYO- 2008

						B.IMPONIBLE		TRIBUTO

		IMPUESTO GENERAL A LAS VENTAS:

				VENTAS		59,000		11,210

				COMPRAS		41,600		-7,904

				IMPTO RESULTANTE				3,306

				SALDO FAVOR MES ANTERIOR				-5,680

				SALDO FAVOR PROX.MES				-2,374

				I.G.V. A PAGAR				0

		IMPUESTO A LA RENTA:

				CTA. PROPIA		59,000		537

				(FACTOR = 6800/750000=0091)

				SALDO FAVOR MES ANTERIOR				0

				SALDO FAVOR PROX.MES				0

				I.RENTA A PAGAR				537
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VENTAS

		

		CORPORACION MACRISNEY SA

		REGISTRO DE VENTAS

		MES: MAYO - 2008

		Fecha		Doc		Serie		NR		R.U.C.		Razon Social		Imponible		INAF.		EXON.				I.G.V.		Total		Glosa

		5/20/08		01		001		133506		20100012568		BOTICA UNION SAC		12,500.00								2,375.00		14,875.00		VENTA DE PROD. FARMAC.

		5/22/08		01		001		133507		20506699878		BOTICA LOS ANDES SRL		13,500.00								2,565.00		16,065.00		VENTA DE PROD. FARMAC.

		5/24/08		01		001		133508		20365544887		FARMACIA DIAZ EIRL		8,000.00								1,520.00		9,520.00		VENTA DE PROD. FARMAC.

		5/26/08		01		001		133509		20380855498		FARMACIA ANA SAC		12,000.00								2,280.00		14,280.00		VENTA DE PROD. FARMAC.

		5/27/08		01		001		133510		10408782906		PEREZ ANDIA, JUAN		8,000.00								1,520.00		9,520.00		VENTA DE PROD. FARMAC.

		5/31/08		01		001		133511		10203366554		ROJAS POZO, ANDREA		5,000.00								950.00		5,950.00		VENTA DE PROD. FARMAC.

														59,000.00								11,210.00		70,210.00





COMPRAS

		

						CORPORACION MACRISNEY SA

		REGISTRO DE COMPRAS

		MES DE MAYO-2008

						Fecha		Doc		Serie		No.		R.U.C.		Razon Social		B.I.								I.G.V.		Total								Glosa

						01-05-08		01		001		564		20645588997		QUÍMICA SUIZA SA		8,000.00								1,520.00		9,520.00								COMPRA MERCADERIAS

						10-05-08		01		001		147		20456633221		NEGOCIOS PEREZ EIRL		3,500.00								665.00		4,165.00								COMPRA MERCADERIAS

						15-05-08		01		001		654		20335241635		COMERCIAL ANA SRL		2,000.00								380.00		2,380.00								COMPRA MERCADERIAS

						18-05-08		01		001		897		20425163514		COMERCIAL MILLONES SAC		2,500.00								475.00		2,975.00								COMPRA MERCADERIAS

						20-05-08		01		001		623		20332216524		INDUSTRIAL JORGE SRL		3,500.00								665.00		4,165.00								COMPRA MERCADERIAS

						22-05-08		01		005		126		20225511365		PEREZ BUSINES SAC		4,500.00								855.00		5,355.00								COMPRA MERCADERIAS

						24-05-08		01		009		756		10408782908		PEREZ JUAREZ, CINTHIA		4,500.00								855.00		5,355.00								COMPRA MERCADERIAS

						25-05-08		01		001		555		10687592558		VEGA RAMIREZ, ANDREA		6,000.00								1,140.00		7,140.00								COMPRA MERCADERIAS

						28-05-08		01		002		645		10635541265		RAMOS PEREZ, AMELIA		3,500.00								665.00		4,165.00								COMPRA MERCADERIAS

						31-05-08		01		001		321		10563625418		ROJAS RODAS, ROMULO		3,600.00								684.00		4,284.00								COMPRA MERCADERIAS

																		41,600.00		0.00		0.00		0.00		7,904.00		49,504.00





PDT

		

		CORPORACION MACRISNEY SA

		HOJA DE TRABAJO DEL PDT 0621

		MES DE MAYO- 2008

						B.IMPONIBLE		TRIBUTO

		IMPUESTO GENERAL A LAS VENTAS:

				VENTAS		59,000		11,210

				COMPRAS		41,600		-7,904

				IMPTO RESULTANTE				3,306

				SALDO FAVOR MES ANTERIOR				-5,680

				SALDO FAVOR PROX.MES				-2,374

				I.G.V. A PAGAR				0

		IMPUESTO A LA RENTA:

				CTA. PROPIA		59,000		537

				(FACTOR = 6800/750000=0091)

				SALDO FAVOR MES ANTERIOR				0

				SALDO FAVOR PROX.MES				0

				I.RENTA A PAGAR				537
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_1274438506.xls
VENTAS

		

		CORPORACION MACRISNEY SA

		REGISTRO DE VENTAS

		MES: MAYO - 2008

		O.		Vou.		Fecha		Doc		Serie		NR		R.U.C.		Razon Social		Imponible		INAF.		EXON.				I.G.V.		Total		Glosa

		02		1		5/20/08		01		001		133506		20100012568		BOTICA UNION SAC		12,500.00		0.00		0.00		0.00		2,375.00		14,875.00		VENTA DE PROD. FARMAC.

		02		2		5/22/08		01		001		133507		20506699878		BOTICA LOS ANDES SRL		13,500.00		0.00		0.00		0.00		2,565.00		16,065.00		VENTA DE PROD. FARMAC.

		02		3		5/24/08		01		001		133508		20365544887		FARMACIA DIAZ EIRL		8,000.00		0.00		0.00		0.00		1,520.00		9,520.00		VENTA DE PROD. FARMAC.

		02		4		5/26/08		01		001		133509		20380855498		FARMACIA ANA SAC		12,000.00		0.00		0.00		0.00		2,280.00		14,280.00		VENTA DE PROD. FARMAC.

		02		5		5/27/08		01		001		133510		10408782906		PEREZ ANDIA, JUAN		8,000.00		0.00		0.00		0.00		1,520.00		9,520.00		VENTA DE PROD. FARMAC.

		02		6		5/31/08		01		001		133511		10203366554		ROJAS POZO, ANDREA		5,000.00		0.00		0.00		0.00		950.00		5,950.00		VENTA DE PROD. FARMAC.

																		59,000.00		0.00		0.00		0.00		11,210.00		70,210.00





COMPRAS

		

		CORPORACION MACRISNEY SA

		REGISTRO DE COMPRAS

		MES DE MAYO-2008

		O.		Vou.		Fecha		Doc		Serie		No.		R.U.C.		Razon Social		B.I.		B/V		EXON.				I.G.V.		Total		NR		D.Fecha		Fecha V		Glosa

		01		1		01-05-08		01		001		564		20645588997		QUÍMICA SUIZA SA		8,000.00		0.00		0.00		0.00		1,520.00		9,520.00		02		5/1/08		5/1/08		COMPRA MERCADERIAS

		01		2		10-05-08		01		001		147		20456633221		NEGOCIOS PEREZ EIRL		3,500.00		0.00		0.00		0.00		665.00		4,165.00		01		5/10/08		5/10/08		COMPRA MERCADERIAS

		01		3		15-05-08		01		001		654		20335241635		COMERCIAL ANA SRL		2,000.00		0.00		0.00		0.00		380.00		2,380.00		03		5/15/08		5/15/08		COMPRA MERCADERIAS

		01		4		18-05-08		01		001		897		20425163514		COMERCIAL MILLONES SAC		2,500.00		0.00		0.00		0.00		475.00		2,975.00		04		5/18/08		5/18/08		COMPRA MERCADERIAS

		01		5		20-05-08		01		001		623		20332216524		INDUSTRIAL JORGE SRL		3,500.00		0.00		0.00		0.00		665.00		4,165.00		05		5/20/08		5/20/08		COMPRA MERCADERIAS

		01		6		22-05-08		01		005		126		20225511365		PEREZ BUSINES SAC		4,500.00		0.00		0.00		0.00		855.00		5,355.00		06		5/22/08		5/22/08		COMPRA MERCADERIAS

		01		7		24-05-08		01		009		756		10408782908		PEREZ JUAREZ, CINTHIA		4,500.00		0.00		0.00		0.00		855.00		5,355.00		07		5/24/08		5/24/08		COMPRA MERCADERIAS

		01		8		25-05-08		01		001		555		10687592558		VEGA RAMIREZ, ANDREA		6,000.00		0.00		0.00		0.00		1,140.00		7,140.00		08		5/25/08		5/25/08		COMPRA MERCADERIAS

		01		9		28-05-08		01		002		645		10635541265		RAMOS PEREZ, AMELIA		3,500.00		0.00		0.00		0.00		665.00		4,165.00		09		5/28/08		5/28/08		COMPRA MERCADERIAS

		01		10		31-05-08		01		001		321		10563625418		ROJAS RODAS, ROMULO		3,600.00		0.00		0.00		0.00		684.00		4,284.00		10		5/31/08		5/31/08		COMPRA MERCADERIAS

																		41,600.00		0.00		0.00		0.00		7,904.00		49,504.00





PDT

		

		CORPORACION MACRISNEY SA

		HOJA DE TRABAJO DEL PDT 0621

		MES DE MAYO- 2008

						B.IMPONIBLE		TRIBUTO

		IMPUESTO GENERAL A LAS VENTAS:

				VENTAS		59,000		11,210

				COMPRAS		41,600		-7,904

				IMPTO RESULTANTE				3,306

				SALDO FAVOR MES ANTERIOR				-5,680

				SALDO FAVOR PROX.MES				-2,374

				I.G.V. A PAGAR				0

		IMPUESTO A LA RENTA:

				CTA. PROPIA		59,000		537

				(FACTOR = 6800/750000=0091)

				SALDO FAVOR MES ANTERIOR				0

				SALDO FAVOR PROX.MES				0

				I.RENTA A PAGAR				537
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VENTAS

		

		BOULEVARD JACARANDA SAC				BOULEVARD JACARANDA SAC

		REGISTRO DE VENTAS

		MES: MAYO-2008

						Fecha		Doc		Serie		Numero		R.U.C.		Razon Social		Imponible		INAF.		EXON.				I.G.V.		Total

						5/6/08		03		001		12560				VENTA DEL DIA		84.03								15.97		100.00

						5/7/08		03		001		12561				VENTA DEL DIA		100.84								19.16		120.00

						5/8/08		03		001		12562				VENTA DEL DIA		67.23								12.77		80.00

						5/9/08		03		001		12563				VENTA DEL DIA		42.02								7.98		50.00

						5/10/08		03		001		12564				VENTA DEL DIA		42.02								7.98		50.00

						5/11/08		03		001		12565				VENTA DEL DIA		50.42								9.58		60.00

						5/12/08		03		001		12566				VENTA DEL DIA		100.84								19.16		120.00

						5/13/08		03		001		12567				VENTA DEL DIA		126.05								23.95		150.00

						5/14/08		03		001		12568				VENTA DEL DIA		168.07								31.93		200.00

						5/15/08		03		001		12569				VENTA DEL DIA		420.17								79.83		500.00

						5/16/08		03		001		12570				VENTA DEL DIA		504.20								95.80		600.00

						5/17/08		03		001		12571				VENTA DEL DIA		1,008.40								191.60		1,200.00

						5/18/08		03		001		12572				VENTA DEL DIA		84.03								15.97		100.00

						5/19/08		03		001		12573				VENTA DEL DIA		305.88								58.12		364.00

						5/20/08		03		001		12574				VENTA DEL DIA		472.27								89.73		562.00

						5/21/08		03		001		12575				VENTA DEL DIA		378.15								71.85		450.00

						5/22/08		03		001		12576				VENTA DEL DIA		471.43								89.57		561.00

						5/23/08		03		001		12577				VENTA DEL DIA		250.42								47.58		298.00

						5/24/08		03		001		12578				VENTA DEL DIA		1,008.40								191.60		1,200.00

						5/25/08		03		001		12579				VENTA DEL DIA		197.48								37.52		235.00

						5/26/08		03		001		12580				VENTA DEL DIA		297.48								56.52		354.00

						5/27/08		03		001		12581				VENTA DEL DIA		260.50								49.50		310.00

						5/28/08		03		001		12582				VENTA DEL DIA		252.10								47.90		300.00

						5/29/08		03		001		12583				VENTA DEL DIA		168.07								31.93		200.00

						5/30/08		03		001		12584				VENTA DEL DIA		84.03								15.97		100.00

						5/31/08		03		001		12585				VENTA DEL DIA		504.20								95.80		600.00

																		7,448.74		0.00		0.00		0.00		1,415.26		8,864.00





COMPRAS

		

		BOULEVARD JACARANDA SAC

		REGISTRO DE COMPRAS

		MES DE MAYO-2008

		O.				Fecha		Doc		Serie		No.		R.U.C.		Razon Social		B.I.		B/V		EXON.		INAF.		I.G.V.		Total

		01				15-05-08		001		001		76200		20406688978		MUEBLES SAC		5,500.00		0.00		0.00		0.00		1,045.00		6,545.00

		01				20-05-08		001		001		1200		20543369877		HIPERMERCADOS METROS SA		2,500.00		0.00		0.00		0.00		475.00		2,975.00

		01				23-05-08		001		001		16500		20406688978		FULL PRODUCTOS SAC		2,500.00		0.00		0.00		0.00		475.00		2,975.00

		01				28-05-08		001		001		009		10459673626		GARCIA ROJAS, ANDY		1,500.00		0.00		0.00		0.00		285.00		700.00

		01				31-05-08		001		001		701		20406688978		INDUSTRIAS NOVA SAC		2,000.00		0.00		0.00		0.00		380.00		2,380.00

																		14,000.00		0.00		0.00		0.00		2,660.00		15,575.00





PDT

		

		BOULEVARD JACARANDA SAC

		HOJA DE TRABAJO DEL PDT 0621

		MES DE MAYO-2008

						B.IMPONIBLE		TRIBUTO

		IMPUESTO GENERAL A LAS VENTAS:

				VENTAS		7,449		1,415

				COMPRAS		14,000		-2,660

				IMPTO RESULTANTE				-1,245

				SALDO FAVOR MES ANTERIOR				-1,260

				SALDO FAVOR PROX.MES				-2,505

				I.G.V. A PAGAR				0

		IMPUESTO A LA RENTA: 2%

				CTA. PROPIA		7,449		149

				SALDO FAVOR MES ANTERIOR				0

				SALDO FAVOR PROX.MES				149

				I.RENTA A PAGAR				170
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