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Resumen
La implementación de una idea te puede llevar a la prosperidad, solo con Internet puedes cumplir con tus mas deseados sueños, yo al terminar con este libro estoy cumpliendo con uno de ellos, me puse a revisar una libreta donde anoto algunos pensamientos de personajes celebres, y también Tego anotados algunas metas de vida, cosa que siempre hago para iniciar un nuevo año. Revisando encontré que una de mis metas era además de leer algunas cosas materiales, contribuir al desarrollo personal de los ciudadanos a través de cursos y talleres y escribir un libro de autoayuda basado en experiencias personales y de terceros. Pues aquí lo estoy cumpliendo y eso lo escribí hace aproximadamente unos cinco años atrás, solo gracias a la magia del Internet lo pude lograr, te digo que ya tengo la estructura del segundo que debe ir a la par de este lo considero un complemento necesario ya que este es mas técnico y el otro mas de acción y emotivo moviendo a la acción.

Preguntaras ¿por que de mi experiencia personal? No te he hablado de mi, te digo algo cuando entre a la universidad si fueran echo una apuesta sobre si yo terminaba mi carrera te aseguro que fuera sido 20 a 1 de que no terminaba muchos se opusieron sobre todo por ser una carrera larga y de dedicación exclusiva (ingeniero agrónomo) no solo la termine sino que también tengo una maestría en gerencia administrativa.

Por otro lado, siempre fui deportista y bueno practique lucha olímpica y futbol y mis mayores logros los tuve cuando  en lucha cuando a los 21 años ya me estaban recomendando que fuera arbrito por no tener una gran figuración a nivel nacional, pues a los 22 años fui campeón nacional universitario en mi peso y después de eso llegaron mas triunfos. En relación al futbol con una lesión en la rodilla a los 19 años me alejo de este deporte por dos años casi imposible que regresar pero no solo regrese sino que también fui campeón nacional y siendo uno de los jugadores claves de la selección de mi universidad. 

El como logre todo esto, pues con las mismas ganas con las que escribí este libro no pensando en la situación que estoy sino en la que quiero estar, comprometido un 100 % con lo que hago y quiero. Cuando digo 100% no me refiero a que yo me la pasaba todo el dia metido en una colchoneta de lucha o un campo de futbol, en realidad mi entrenamiento de lucha si era intensivo 45 minutos diarios y cuando era con descanso lo mas largo era una hora y media. Pero que hacia yo cuando no estaba entrenando. Me llenaba de pensamientos positivo sobre todo en las noches antes de ir a dormir, repasaba mis técnicas mentalmente. Eso me mantenía 100 % enfocado en el deporte. Así que yo recomiendo 20 % técnica 80 % mente y emoción. 

Lo mismo he hecho con este libro las 24 horas enfocado en mi libro y mi negocio, digo las 24 horas porque hasta cuando duermo trabajo sueño creando mi página, escribiendo cartas, y mas cosas. Si leo un periódico algo encuentro interesante sobre el tema, si leo una revista igual, viendo TV. Algo que dijeron en una película me parece interesante y puedo utilizarlo. Eso es estar enfocado 100 %.  

Si cumples con cada unos de los pasos que aquí te explique puedes asegurar el éxito en tú negocio online sea cual sea. Son pasos no negociables no puedes brincar del producto o servicio a la venta sin antes generar trafico a tu pagina Web, sin tener una lista de suscriptores y mucho menos sin socializar. Tu éxito esta en cumplir con cada uno de estos pasos. 

 No te puedes olvidar que tú vendes un bien o servicio, pero las personas compran comodidad, belleza, reconociendo, cualquier cosa que les ayude a vivir mejor, por eso yo preferiría denominar siempre lo que vendo un servicio no producto, ya que le estamos sirviendo a alguien para solventar una necesidad solucionar un problema.  

Con esto termino sin dejar de recordarte que tienes un compromiso y es el de compartir este libro electrónico con la mayor cantidad de personas posible, el menos que tu piensas puede estar necesitado de una luz una esperanza que le permita mejorar su calidad de vida, sabiendo que la mayor causa de muerte en el mundo es la infelicidad y esa infelicidad en un 80 % es causada por problemas económicos.  

No dejes de visitar mi pagina Web www.turapido-negocio-internet.com ahí puedes encontrar todo lo que necesitas para montar tú negocio en Internet además de que puedes  dejar tú comentario o hacer pregu6ntas sobre este libro electrónico.

Un último consejo, lo leí en una revista y me pareció muy importante recomendarte esto:

Dedica una hora para ti mismo, todos los días regálate una hora para tu idea de proyecto para descubrirte, para saber más de ti o de algún tema en especial. Si dedicas una hora diaria a tu proyecto estarás destinando 365 días al año, el equivalente a 45 días de jornada de trabajo, de 8 horas cada una. 

Siempre esta la escusa de de donde voy a sacar una hora para mi si me la paso todo el día ocupado, yo hace tiempo tenia las ganas de inscribirme en una gimnasio, pero siempre la escusa del tiempo, hasta que hace un año tome la decisión de hacerlo, una hora diaria de gimnasio y respete esa hora como si fuera una hora de trabajo, no aceptaba ninguna invitación en esa que es la hora de cuidar mi salud y cuerpo. 

Si hay tiempo para los demás mucho mas tiempo tiene que haber para ti. Paradójicamente, las personas con mayor número de ocupaciones suelen ser aquellas que mejor se las arreglan para disponer una hora diaria a disfrutar en soledad. Y aquí te doy un ejemplo: Crawford Greenewalt, cuado era presidente de la compañía química más grande del mundo, Du Pont, todos los días destinaba cierto tiempo al estudio de los colibríes. Años después escribió un libro, “Hummingbirds” (el colibrí) calificado por los entendidos como obra clásica de historia natural. 

Toda mente humana es capaz de crear una idea si se le da una oportunidad, la soledad es buena amiga de la imaginación, se productivo adquiera el compromiso, de dedicarle una hora diaria a su proyecto, si no puede una hora empiece con media hora después valla aumentado pero empiece, que cuando menos lo espere tendrá un proyecto listo para ser ejecutado.

Introducción
Si siempre haz querido tener éxito y montar un negocio hoy con el Internet es tu oportunidad, me voy a referir un poco al éxito. El éxito en la vida podría definirse como el crecimiento continúo de la felicidad y la realización progresiva de unas metas dignas. Es la capacidad de convertir en realidad nuestros sueños y anhelos de manera fácil. 

Para lograr el éxito debemos de estar en armonía con todo lo que nos rodea.

Sin embargo, el éxito tiene muchos aspectos y la riqueza material es uno de esos componentes, existen muchos caso en que se puede ser exitoso en el dinero y un fracaso en el amor. Por ello, el éxito pleno consiste en tener salud, energía, entusiasmo por la vida, buenas relaciones, ser aceptado en todas partes, ser apreciado, libertad de criterios, estabilidad emocional y psicológica, sensación de paz y mucho más.

Todas las personas buscan tener éxito, en mi caso particular el éxito esta en lograr la felicidad y me remonto a mi adolescencia, recuerdo que siempre en los juegos donde uno siempre pedía un deseo, siempre deseaba tener felicidad, una vez entro a la casa un pájaro y no encontraba como salir después de corretearlo lo agarre mi hermano mayor  me dijo suéltalo y pide un deseo, por darle la libertad tienes derecho a pedir un deseo no se de donde saco él eso pero le hice caso, y adivinen que pedí, yo solo pedí ser feliz. Y así era cuando tenia la oportunidad de pedir un deseo siempre quería la felicidad. Hoy en día no se si decirte que soy feliz, pero si te puedo decir que tengo muchos recuerdo de mi vida que me llenan de alegría, por lo que te digo que la felicidad no es un lugar donde llegas sino el disfrute de cada día que vives el superar cada peldaño que te lleva a tu meta final, el saber que hoy somos mejor que ayer y que mañana seremos mejor que hoy.
Quiero decirte algo mas, sabias que la principal causa de muerte en el mundo es la infelicidad, las estadísticas sobre este tema son sorprendentes, si pensabas que eran las guerras, pues te digo que no es así, la mayor causa de muerte en el mundo es la infelicidad.

La Organización Mundial de la Salud estimó que en el año 2003, aproximadamente un millón de personas se suicidaron. La tasa global de mortalidad fue de 16 por cada 100.000. Una muerte cada 30 segundos. Aunque el porcentaje de suicidios tradicionalmente ha sido más elevado entre varones ancianos, la tasa entre las personas jóvenes ha aumentado a tal extremo que hoy constituyen el grupo de más riesgo en los países del tercer mundo. El suicidio es el resultado de muchos factores complejos socioculturales, y tiene lugar con mayor frecuencia durante períodos de crisis familiares, individuales o socioeconómicas, tal como la perdida de un amor, empleo, etc. 
Si el factor económico es una de las causas de infelicidad, originando tantas muertes que podemos hacer al respecto. Una buena alternativa te la presento con este curso donde quiero compartir contigo 7 pasos para tener éxito en tu negocio online, actualmente estamos en la era de la información y del conocimiento, cada día crecen los usuarios del Internet, ya sea para comunicarse o buscar información, estoy seguro que no sabes como funciona esto del Internet pero en algún momento lo haz utilizado y te ha resuelto muchos problemas. 

Tener un negocio en Internet o tener  un negocio tradicional pues te explico: Has una pequeña encuesta en tu familia después en tu comunidad, puedes continuar en tu sitio de trabajo o donde tu quieras, te sorprenderá si alguien te dice que no tiene una dirección de correo electrónico o por lo menos ha buscado información en Internet, hoy en día cuando conoces a una persona no solo intercambias teléfono sino también el correo electrónico o la dirección del facebook de esta manera pueden estar en comunicación e intercambiar información mundial. 

Recuerdo cuando me inicie en el mundo de Internet a mediados del 2001 cuando estaba buscando información para realizar mi trabajo especial de grado del post grado, le preguntaba a alguien sobre un tema me decían eso lo puedes encontrar en Internet, yo preguntaba ¿como busco eso? Me recomendaron varios buscadores Google era uno mas del montón hoy en día es la principal   tuve que preguntar a donde buscar información apenas manejaba los términos básicos de computación, siete años después tengo mi propio negocio en Internet.

Preguntaras ¿Por qué un negocio en Internet? Te digo que a nivel mundial son mas de 1.500 millones de usuarios, en Suramérica nada mas desde el año 2000 al 2008 ha aumentado los usuarios de Internet en un 860 % cerca de 140 millones de usuarios como puedes ver si somos 6000 millones de habitantes en el mundo y casi 2000 millones usan Internet eso representa que 1 de cada tres personas tienen acceso a Internet te imaginas el potencial de clientes. 

Así como el ser humano se fue adaptando a cada una de las nuevas eras: de la caza y recolección a la agricultura, de la agricultura a la era industrial y ahora de la era industrial a la era de la información y del conocimiento, no es algo que tu ves que ocurre y como pasa, es algo donde tu vez y participas, en el presente libro te enseño como puedes participar de forma activa y formar parte de un gran numero de personas que viven el éxito gracias al Internet. 

Alguien dijo: Es imposible resolver los problemas económicos con dinero. Los problemas de dinero se resuelven con IMAGINACION.
En esta era de la in formación y del conocimiento tu puedes gracias a tú idea poder ayudar a mucha gente en cualquier parte del mundo las 24 horas del día de los 365 días del año todo gracias a que puedes tener un negocio que funciona de forma automática. Un negocio en Internet  te va a permitir tener éxito pleno holístico, porque ayudando a muchas personas podrás tener éxito financiero, libertad creativa, calidad de vida, salud, reconocimiento, tendrás una vida llena de prosperidad. Y por supuesto salvaras muchas vidas, porque cada persona que lea este libro y lo ponga en práctica tendrá una nueva esperanza de vida. 
Este libro esboza un procedimiento agradable de alcanzar el éxito; un procedimiento que se basa en ser responsable de ti mismo, en adquirir un compromiso con tu felicidad, además de las ganas de vivir y un deseo de ser todo lo que quieras ser en este momento. No se trata de técnicas y procedimientos complicados, sino de sentido común. Si eres un ser humano que respira, es posible que pienses: "Yo podría escribir mi propia historia".

Tú no necesitas una preparación profesional ni un doctorado en las carreras de informática ni en computación, para comprender los principios que rige un eficiente negocio en Internet. Eso no se aprende en una sala de clases ni en un libro. Eso se aprende comprometiéndose con el propio éxito y haciendo algo para lograrlo. En esto trabajo yo todos los días, a la vez que trato de ayudar a que los demás se decidan por una alternativa similar.

Es por esto que te escribo, y tu contribución con el mundo será compartir este curso electrónico con cuanta persona puedas, nunca se sabe quien esta a la espera de una luz tú la estas recibiendo gratis dala también gratis la humanidad te lo agradecerá.

“Den a otros y Dios les dará a ustedes. Les dará en su bolsa una medida buena, apretada, sacudida y repleta” (Lucas: 7.1, 5)
PASO I: 
Tu Idea de Negocio
No hay nada más poderoso que una idea cuando le ha llegado su tiempo.

Víctor Hugo

De Donde Nace Tú Idea

Muchos líderes con trayectoria indiscutida en los negocios de Internet recomiendan iniciar tu negocio buscando personas necesitadas sobre un tema, lo que se llama nicho de mercado. Esto lo trato yo en el segundo paso. 

Mi intención con el primer paso es que primero descubras en ti ese potencial interno ese algo que te hace diferente a los demás, mi intención es que empieces tu negocio con algo tuyo algo que siempre habías querido hacer pero no sabias como, que te encuentres con tu verdadero ser.

La idea es representada con un bombillo encendido, una idea es una luz es un pensamiento que nos llega de la nada y nos permite solucionar un problema o una necesidad, todos tenemos ideas pero que hacemos con esa idea la dejamos que pase o le ponemos atención y la ponemos en practica. 
Las grandes ideas, en un principio parecen alocadas pero cuando la ponemos en practica terminan resolviendo muchos problemas a la humanidad, gracias a una loca idea y que muchos consideran imposible el hombre viajo a la luna, gracias a una idea, se creo el bombillo, gracias a una idea tú puedes estar en la comodidad de tu casa leyendo este libro sin importar en que parte del mundo.
Gracias a muchos genios, que no solo se quedaron con la idea sino que la aplicaron, hoy en día tú puedes disfrutar de muchas comodidades que hace 50 años no eran posibles. 

Todos somos genios en estado de pupa, todos tenemos algo que nos hace resaltar sobre los demás, la cuestión es que tú no lo sabes porque te absorbió el sistema la vida rutinaria, el sistema educativo tradicional, donde si no tienes una profesión o un titulo no eres nadie. Que gran error de vida. 

Siempre que inicio un semestre en la universidad les pregunto a mis estudiantes, ¿Por qué están estudiando? El 90 % contesta que para ser alguien, es que acaso si no estudias no eres nadie. Que error. Algunos dicen para vivir mejor, eso puede ser cierto todos estudiamos como una manera de mejorar nuestro nivel de vida. La sociedad actual nos ha llevado a eso, pero te digo que muchos millonarios de la historia ni si quiera terminaron la educación básica.

No quiero decir con esto que el ir a una universidad sea malo, considero que es muy importante tener una profesión, vengo de una familia de profesionales, pero mas importante es saber lo que estamos estudiando, no estudiar medicina, ingeniería u otra profesión porque se gana buen dinero, hoy en día hay muchos profesionales sin trabajo sobre todo aquí en Venezuela. Lo que te quiero decir es que la profesión no es la que te de ganancias, lo que te dará ganancia es lo que tu puedas lograr con tu profesión tus ideas. Si estudias algo que no te gusta solo por decir que con eso puedes tener dinero estas equivocado.
Te cuento una historia que leí hace mucho tiempo, no recuerdo el autor ni el libro, pero es oportuno mencionar. Un joven llamado Pedro quería estudiar periodismo pero venia de una familia de ingenieros donde por tradición se estudiaba esa carrera. Resulta que Pedro por la presión de los padres estudio ingeniería, quienes le decían que el periodismo no era una carrera que pudiera sacarlo adelante económicamente una vez terminado sus estudios no lograba durar en ningún trabajo se sentía frustrado. 

Cansado Pedro le llevo el titulo a sus padres y les dijo aquí le entrego su titulo de ingeniero voy a empezar a estudiar lo que me gusta.
Pedro se gradúo fácilmente de periodista con honores, claro era lo que le gustaba, se inicio como periodista en un modesto diario, al poco tiempo por su empeño lo nombraron editor. Y unos años después fundo su propio diario ganando mucho dinero. 
Como puedes ver la profesión no es la que te da dinero sino tus ideas, si estudias lo que te gusta serás mas creativo mucho mas eficiente. 

Mas aun, recientemente participe en un seminario virtual con varios lideres hispanos en negocios online, pase el fin de semana encerrado en la casa porque el seminario era virtual vía Internet, que maravilla tener la oportunidad de aprender de grandes lideres sin moverme de mi casa sin tener que viajar ni pagar hospedaje ni comida. Pero el punto que te quiero resaltar es que mi novia me pregunto si el fin de semana siguiente seguía el curso yo le dije que no, también me pregunto si me entregaban certificado de participación o asistencia. Al momento no encontré como explicarle pero en realidad yo no estaba haciendo un curso para obtener un certificado eso es en el sistema tradicional, yo entre en el curso para aprender y continuar con mi proyecto. 

Como puedes, ver en el sistema tradicional mientras mas cursos certificados y títulos tienes más opciones de trabajo. Te digo yo tengo un titulo de ingeniero, un titulo de maestría en gerencia y un montón de especializaciones y cursos, pero eso no me ha dado mejor trabajo ni ha mejorado mi calidad de vida. 

Con todo esto solo quiero llegar al punto de que no necesitas un titulo para tener una idea de negocio, con el cual puedas ayudar a muchas personas y ha su vez poder tener una mejor calidad de vida.

Si tienes una profesión o un oficio y te gusta lo que haces, te felicito por ahí puede empezar tu idea: ya seas Ingeniero, albañil, plomero, educador, jardinero, veterinario, abogado, medico, contador, electricista, carpintero, ama de casa, cocinero (a),  o cualquier otra profesión u oficio te servirá para tener una idea de negocio. 

Pero si tú no tienes ningún oficio o profesión puede salir tu idea de tu hobby o afición te gusta bailar, prácticas algún deporte, te gusta pescar, juegos tradicionales, leer, entre otros. Tú sabes mucho de eso y te gusta así que tu afición también te puede dar la libertad que buscas.
Pero dirás no soy bueno en nada, yo te digo en algo tienes que ser bueno (a), a que dedicas tu ratos de ocio: caminar, contemplar la naturaleza, ver la estrellas, dormir, por cierto yo tengo problemas para dormir temprano, si tienes alguna idea sobre como mejorar eso ya tienes un cliente, escuchar música, visitar centros comerciales, ir al cine, viajar, me voy a detener aquí un momento. Por ejemplo si te gusta viajar, es tu afición ya sea en tu país o en el exterior a visitado muchos sitios, siempre te las arreglas para conseguir los mejores precios en los mejores lugares, te imaginas cuantas personas le gustaría conocer esa información y tú se la puedes ofrecer.
En definitiva, para pasar a otro punto te digo no necesitas un titulo solo una idea y esa idea puede ser de tu afición lo que te gusta hacer. Tú sabes de mucho de algo que alguien necesita saber para solucionar su problema. Preséntaselo.

Tu Propósito en la Vida
Todos tenemos un propósito en la vida, la cuestión esta en descubrir cual es ese propósito. 

Para ello te recomiendo que pienses en tu infancia como era que te gustaba hacer antes de que te absorbiera el sistema, muchas veces nos identificamos con nuestros padres siempre queremos imitar a nuestros padres, quiero ser albañil como mi padre, quiero ser enfermera como mi madre, pero en el fondo que te gustaba mas hacer. Si logras descubrir cual es ese propósito en tú vida ya tienes 50 % del camino andado en tu proyecto.
Te cuento una historia de un personaje  muy querido en Venezuela y el mundo, por su aporte a la belleza femenina.

Nació en Cuba, y cuando era niño era muy poco atento con las clases se distraía mucho, para el no tenia importancia ni significado lo que le enseñaba su maestro o maestra, en la clase su imaginación volaba, se ponía a dibujar figuras femeninas, era algo natural para el no recibió ninguna clase especial sobre dibujo. Pero cuenta, él que de atrás para adelante en su cuaderno dibujaba esas figuras de mujeres, en cada hoja una mujer al final las ponía todas la observaba y elegía la que había quedado mas bonita las otras las eliminaba, lo mismo hacia con las muñecas, hasta que su madre lo encontró jugando con muñecas y no encontró que hacer otra época otra cultura, me imagino que muchos pensamientos errados sobre el niño. 

Los padres decidieron enviarlo a Venezuela, donde el eligió vivir en Maracaibo, con apenas 13 años llego a Venezuela todo desorientado, pero desorientado emocionalmente, no en lo que le gustaba, dibujar figuras femeninas, era lo que le gustaba y lo siguió haciendo, se dedico a la actuación teatral sin dejar de seguir diseñando sus dibujos de  mujeres. 

Sin haber todavía cumplido los 20 años envía para la ciudad de Caracas el diseño de unas muñecas con el fin de participar en una publicidad o algo así, de muchos participantes él fue llamado como el ganador, comenta que cuando llego a la entrevista el empresario le pregunta a la secretaria que donde esta el señor que gano el concurso y ella le enseño a ese joven menudo que estaba sentado esperando, el empresario no podía creerlo lo hizo pasar le enseño la gran cantidad de muñecas que habían participado y las de él estaban apartes por ser las ganadoras.

Entonces el empresario le dijo, ese trabajo no lo hiciste tú, el afirmo que si, le dio la oportunidad de demostrarlo se sentó en una mesa de dibujar, el joven dice que nunca había dibujado en una mesa de esas, se sentó y dibujo, cuando el empresario vio el dibujo dijo si lo hiciste tú, estas contratado, ahí con detalles menos y detalles mas empezó la carrera de el gran hacedor de bellezas. Con una gran cantidad de títulos mundiales en concursos de belleza. Me refiero nada más y nada menos que a Osmel Sousa. 

Una de sus reinas universales (Pilin León) lo describe como, genio, humano y profesional. 

Te quiero decir algo, Osmel no es ni mas ni menos que tú, todos tenemos un genio por dentro, somos humanos y profesionales, tenemos mucho que dar  a la humanidad pero hay algo que si hizo Osmel y que tú no has hecho me refiero a descubrir ese don ese propósito de vida ese algo que nos mueve, él no se dejo absorber por el sistema, el continuo con su idea la mantuvo siempre y eso lo llevo a ser hoy en día el hombre mas grande en cuanto a belleza femenina se refiere.

Así que, 6no esperes mas busca en el interior de tú ser encuentra ese don ese algo que te hace diferente a los demás. Conocer nuestro propósito abre las puertas de todas las posibilidades, porque la semilla y el mecanismo para su cumplimiento esta en tu deseo.
Los vedas Dicen: “Yo soy la posibilidad inmensurable de todo lo que fue, es y será. Mis deseos son como semillas dejadas en la tierra: esperan la estación adecuada, para manifestarse espontáneamente en flores hermosas y en árboles vigorosos, en jardines encantados y bosques majestuosos”.

El Poder de Servir

El mas grande de los humanos, lo dijo estoy aquí para servir no para ser servido, me refiero a nuestro señor Jesucristo quien se hizo Dios, si quieres tener éxito en tu vida presta tu servicio, con tu don puedes ayudar a muchas personas, para encontrar tu propósito en la vida te recomiendo que te hagas estas dos preguntas:

¿Cómo puedo servir a la humanidad?

¿Cómo puedo ayudar a tener un mundo mejor?

Las preguntas no quedan en el aire te aseguro que le encontraras respuesta. Y surgirá tu gran idea, de cómo servir a la humanidad y como ayudar a tener un mundo mejor. No importa donde estas ni en las condiciones que te encuentres, establécete como meta ayudar y servir a la humanidad y de la nada surgirán las ideas. Eso es la ley divina, proponte algo y de donde menos esperas y cuando menos lo espero esa idea llegara a ti, pregúntate como llego este libro a tus manos era lo que estabas buscando te digo que no hay casualidades si no causalidades, todo llega en su debido momento si esta leyendo esto es porque tú lo estabas buscando. 

Quiero que te pongas mano a la obra de nada sirve que leas este libro 50 veces si no pones en practico lo que aquí te digo. 
Los siguientes pasos a explicar son mas técnicos, pero de nada te sirven si no tienes una idea, un proyecto de vida, ese deseo de servir y de ayudar, no esperes un mejor momento tú mejor día es hoy.

La idea de escribir este libro me surgió de hace mucho tiempo, sin embargo lo quería hacer era en video se me presentaron muchas dificultades pero me dije porque no empezar mejor con el libro y después hago el video y así lo hice.  

Doris Warshay, escribió un poema después de escuchar una conferencia de Wayne Dyer autor de “Tus zonas erróneas” y lo tituló (Nuevos rumbos.)

Yo quiero viajar lo más lejos posible

Quiero alcanzar la alegría que hay en mi alma,

Y cambiar las limitaciones que conozco

Y sentir como crecen mi espíritu y mi mente.

Yo quiero vivir, existir, "ser",

Y oír las verdades que hay dentro de mí.

Eso me gustaría que sientas que seas libre, que inventes tu propia carrera y la ganes. Término este paso con los siguientes pensamientos:

Es imposible que resuelvas tus problemas económicos con dinero. Los problemas económicos se resuelven con IMAGINACION

Una IDEA una vez establecida, tiene como función única y exclusiva PERPETUARSE

PASO 2: 
Creación de un Producto o Servicio

Haz todos los días algo que beneficie a los otros. Solo esta parte que préstamos para el bien de los demás es la parte viva de tú vida. 
Seicho-Ne-Le

En Búsqueda de un Nicho de Mercado

En un negocio tradicional siempre se elabora un producto y después se buscan los clientes, en el caso de un negocio en Internet, es al contrario, es necesario buscar gente interesada en algo y después tú le presentas ese producto o servicio. Estas son las palabras de los expertos que ya tienen mucho éxito en Internet.

Una vez que tú tienes una idea de negocio, entiende no un producto solo una idea sobre un tema en especifico que te apasiona, es necesario saber que información busca la gente sobre ese tema,  después es que empiezas a crear tú producto o servicio.
Te explico, si tú idea de negocio esta relacionada con la jardinería consideras que tienes el mejor jardín natural en tú casa y conoces muchas técnicas para crear un jardín, eso no es suficiente, es necesario saber que información buscan las personas sobre jardinería es un tema muy general.   Existen muchas herramientas en Internet que te dan información sobre palabras claves, algunas son gratis en otras tienes que pagar, Google te ofrece esta herramienta de manera gratuita. 
Figura 1 Herramientas para Palabras Claves
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Como puedes observar en la figura1, aparece las herramientas para palabras claves, los resultados los puedes adaptar al país o los países que quieras, en este caso se busca información en Venezuela, luego introduce una palabra o frase clave en el recuadro, en este caso se coloco la palabra jardinería, los resultados lo vemos en la figura 2.
Figura 2 Resultados de la Búsqueda
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Se te presentan varias informaciones de interés sobre las palabras claves, o temas relacionados, aquí puedes apreciar la competencia, en cada palabra o frase clave, el numero de personas que consultan, incluso los meses en que mas buscan esa información.
Figura 3 Número de resultados
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En la figura 3 se puede observar en la parte derecha a nivel inferior un total de 79 resultados, también puedes ver que 590 personas busca al mes información sobre servicio de jardinería
Para empezar a buscar tú palabra clave puedes hacer clic en herramientas para palabras claves

Tú Producto o Servicio

Teniendo ya una idea sobre lo que las personas están buscando, ya puedes crear tu producto o servicio. Lo primero que yo hice cuando me inicie en los negocios en Internet fue pagar a una empresa que te ofrece los servicios de palabras claves, ellos te dan información sobre los principales buscadores del mundo, después de muchas ideas y proyectos elegí siete y fue un enredo no puedes desarrollar siete proyectos al mismo tiempo así que te recomiendo elegir un solo proyecto para iniciar, después puedes continuar con otros. Algunos autores recomiendan trabajar en algo que tenga una competencia mediana o alta si no tienes competencia es porque en realidad es un producto o servicio que no se vende, si hay muchas competencia es porque se esta vendiendo.  La competencia se supera con imaginación e iniciativa así que no te preocupes por eso.

Ahora bien, en Internet puedes vender de todo y de manera automática, todo lo que necesitas para colocar tu producto lo consigues en Internet, algunas las puedes conseguir gratis, por otras tendrás que pagar. Pero te digo sea lo que sea tu negocio no te detengas por cuestiones técnicas. Puedes vender productos físicos y electrónicos, en este libro me voy a enfocar en los productos electrónicos donde tienes todas las posibilidades de crearlo.

Tú producto o servicio electrónico puede ser:

· PROGRAMAS

· E-BOOKS (pdf)

· VIDEOS

· MP3

En el caso de que seas agrónomo y tu área de trabajo sea la cría de cerdos, donde uno de los problemas es los sistemas de registros que muchos productores no llevan. Los productores quieren tener un mejor control sobre el consumo de alimento y rendimiento de los animales ya que el 80 % de los costos operativos corresponden a la alimentación. Tú puedes ofrecer un programa fácil de manejar que le facilite registrar esta información. Te digo que hay muchos programadores dispuestos a ayudarte aquí, te puedo nombrar algunos enlaces, así que no necesitas ser un experto en programación.
www.enlace.com

www.guru.com

www.Getafreelancer.com

www.trabajofreelance.com

Es necesario decirte que los productos o servicios que mas se venden en Internet son los que tienen que ver con cursos paso a paso, donde las personas pueden de manera sencilla y clara poder solucionar su problema. Las personas no quieren un libro electrónico de 100 páginas para aprender a enamorar a una mujer, ellos prefieren las 7 frases que te harán irresistible o como bajar de peso en 15 días sin hacer dietas. Son ejemplos pero acuérdate que lo que ofreces tienes que cumplirlo.  
Los cursos paso a paso los puedes presentar en forma de e-Books, videos o MP3, cada día son mas los cursos en videos. 

En el caso de que escribas e-Books se recomienda hacerlo en formato pdf para su mejor presentación y seguridad.   Existen programas sencillos que te permiten transformar un texto de Word a pdf con solo copiar pegar. Este libro electrónico se hizo con eWriter Pro económico y fácil de usar, lo puedes encontrar en www.turapido-negocio-internet.com.
Para ayudarte un poco mas, se me paso por alto en el paso 1, cuando tengas una idea sobre un tema que te apasiona no precisamente tú tienes que ser el que escriba sobre ese tema o el que haga el video. Te explico, te apasiona el béisbol no te pierdes la serie mundial ni mucho menos un juego entre Caracas y Magallanes, bueno yo prefiero ver un juego de Tiburones contra caracas o contra Magallanes, sigo, pero solo sabes de estadísticas, y de jugadores mas destacadas de la temporada pero es tu pasión.

En tus palabras claves encuentras que muchas personas buscan información sobre técnicas de picheo, tu lo mas que sabe es de picheo en sofbol pero resulta que te apasiona esa idea de un proyecto sobre técnicas de lanzamiento. Por cosas del destino te enteras que tú ahijado es firmado en el béisbol profesional como Picher. Se te prende el bombillo el sabe lo que tu quieres saber y lo que la gente esta buscando en Internet. 

Pues ahí tienes una gran oportunidad de negocio solo tienes que hablar con tú ahijado y ponerse mano a la obra ya sea con un video o un e-Books. 

Te cuenta este ejemplo y no es hipotético es real, te estoy hablando de una de mis ideas, me gusta el béisbol y tengo un ahijado firmado en el béisbol profesional, lo que no existe es un nicho de mercado pero es una de mis ideas y ya se la presente a mi ahijado. 

Con esto quiero decirte que el video, el mp3 o el e-Books no lo tienes que hacer tú, puedes buscar ayuda con especialistas en el tema que sea y establecer un acuerdo entre las partes.

Otro asunto importante que quiero decirte, tú no vas a concursar para el premio Nóbel de literatura, ni para el oscar de la academia, ni para el premio nacional de locución, lo importante es dar a conocer tú idea lo mas fácil y clara  posible, no se cuantos errores puedo tener en este e-Books, pero estoy casi 100% seguro de que lo entiendes  y te será de mucha ayuda. 

La tecnología ayuda mucho a no tener muchos errores por eso la aprovecho, cuando escribo no me fijo en los errores para que no se me valla la idea si me pongo a estar pendiente de la redacción y ortografía no me quedara tiempo para imaginar y que nazcan nuevas ideas. Al final leo lo que escribo y borro, agrego, cambio las posiciones de los párrafos. Deja los detalles para el final concéntrate en tu idea y en lo que quieres expresar.
Actualmente, los videos son los que están mas de moda atrévete y crea tus propios videos de cualquier tema sobre tu idea, no requieres de cámaras profesionales, si tu servicio es un video te recomiendo que lo hagas lo mejor posible ya que lo vas a vender pero para que practiques inicia aunque sea con la cámara de tu celular, no espere tener todos los recursos para iniciar. En un principio este no iba a ser un e-Books yo quería hacer era un video con diapositivas de Power Point, se me presentaron muchas dificultades y decidí escribir, gracias a Dios porque así tienes mas información. Mas adelante realizare el video pero claro menos profundo.

Te voy a dar una información valiosa, dos herramientas muy buenas para hacer presentaciones en video, una es paga y la otra gratuita. Solo te las nombro, se que te servirán.

1.- Camtasia Studio.
2.- Camstudio.

PASO 3: 
Generar Tráfico o Visita

El poder fluye hacia quien tiene conocimiento
Elbert Huubard
Buscadores y Directorios

Como dicen los expertos de que sirve tener el mejor producto o servicio si nadie visita tu pagina, siempre vas a encontrar muchas paginas ofreciendo el producto que tu ofreces, así que tienes que aplicar un plan de mercadeo, para estar entre los primeros lugares de los buscadores, si no estas entre los 20 primeros olvídate de que alguien visite tu pagina.

Una vez que ya tienes tu portal Web, dominio y hospedaje, estos pasos se explican en otro curso, es necesario crear tráfico o visita a tu portal. De nada sirve tener el mejor producto o servicio si nadie visita Tu página. No espere resultados si te limitas a poner una página en Internet y esperar que lo encuentren y te compren. Así NO funcionará tu negocio.

Es necesario, iniciar un plan de mercadeo, para que conozcan tu producto, lo que no se ve no se vende. 

El primer paso que tienes que hacer es incorporar Tu página Web a los principales Buscadores:

· Google

· Yahoo

· AOL 

· Lycos

· Terra Network

· Alta Vista

· InkTomi

· Hot bot.

Existen mucho más de 1500 buscadores y directorios, en el mercado se venden programas que te facilitan este trabajo pero los expertos recomiendan que por lo menos en los 20 principales buscadores lo hagas de manera manual. Para los demás existen programas que te facilitan el trabajo.
Otra manera de traer trafico es escribiendo boletines electrónicos, siendo tú un especialista en un área te será fácil escribir boletines, lo cual permitirá darte a conocer y demostrar tus conocimientos y habilidades sobre el tema. 
Pero como te dije en el paso anterior si tu negocio lo hiciste con ayuda de un experto en una área determinada debes llegar a un acuerdo para que el te de información que te permita crear tu boletín. Los boletines deben tener una secuencia de salida ya sea semanal, quincenal o mensual dependiendo de tú disponibilidad de tiempo. Sea el tiempo que elijas debes de mantenerte y ser consecuente con tus prospectos. Mientras mas boletines escribas mas posibilidad tendrás de que conozcan tu portal Web y conozcan tu servicio o producto, también tendrás la oportunidad de demostrar tu dominio sobre el tema.
Existen portales que te permiten publicar tus boletines, a los cuales te recomiendo te suscribas:

· www.NevedadesEnRed.com

· www.Ecircle.es

· www.elista.net
Lo que esta en el tapete, puedes generar trafico con las redes sociales: Facebooks, Twister, Ituner,  Myspace, entre otros, las redes sociales están ganando terreno rápidamente, convirtiéndose en una poderosa herramienta de negocios. La necesidad de mantenerse en contacto, encontrarte con amigos de la universidad, de la infancia, saber de familiares que tenias tiempo sin ver, ahora lo puedes contactar sin mayores complicaciones; así como la instantaneidad y el bajo costo de la comunicación, son entre otros factores, los responsables del éxito y crecimiento de las hoy llamadas redes sociales online.

Facebook, por ejemplo, es en la actualidad el sitio que más usuarios reúne en el mundo, otorgando una plataforma muy atractiva para todo tipo de personas. De muy fácil uso, atractivo, lleno de entretenidas aplicaciones que  ahorran trabajo para encontrar a antiguos amigos,  fomenta la comunicación a través de diversas aplicaciones que permiten comunicar y entretener.

Así, para los millones de personas que hoy están presentes en esta clase de portales, éstos pueden representar “un tesoro”, porque les permite estar al día con amigos y parientes.  Para las empresas, en tanto,  pueden ser un “mercado potencial”, ya que estas redes de usuarios están segmentadas en grupos etáreos, gustos afines, ciudades, países y géneros, entre otros. Poder acceder o entusiasmar con un producto en cosa de segundos a un millón de personas o lograr que éstos prueben un producto o concepto, sin duda, resulta atractivo.

No puedes dejar de participar en las redes sociales, socializar es la mejor manera de conseguir amigos y que luego esos amigos se conviertan en tus clientes. Muchas de las ventas que puedas lograr serán por mantener una comunicación sostenida con un grupo de personas que te respeten y al final puedan confiar en ti y en tu servicio.

Una cuarta manera de lograr trafico es pagando publicidad en los principales buscadores como Google y Yahoo, MSN;  también en Newsletter, en las redes sociales.
En el caso de Google por ser el principal buscador en Internet es muy conveniente pagar publicidad allí, es fácil de usar pero existen especialistas  como Carlos Gallegos que te ofrecen un curso completo para el optimo rendimiento en Google adwords, considero una buena inversión, lo puedes encontrar en www.domineadwords.com
En el caso de comprar publicidad en Newsletter es necesario tener en consideración lo siguiente:
· Quienes son los lectores. Si tu negocio es sobre practica deportiva no querrás comprar publicidad en un boletín que hable de negocios, así tenga un millón de lectores.

· Cuantos suscriptores tiene. Es importante saber esto y si pertenecen a tú nicho de mercado. 

· En que lugar del Newsletter ira tú anuncio. 

· Y de que tamaño será tú anuncio. 

Ya anteriormente te nombre algunos sitios donde puedes encontrar Newsletter, una vez encontrado los que te interesa suscríbete y empieza un seguimiento sobre la calidad del contenido, los temas que se tratan, el tipo de publico y la disposición de los anuncios.

Te voy a dar una herramienta mas para atraer trafico a tú pagina de manera gratuita, anúnciate en clasificados online, existen unos 7000 sitios en Internet que ofrecen este servicio, es un trabajo arduo pero puede generarte unas cuantas visitas, si ofreces un buen anuncio y te enfocas en tu nicho de mercado.  
Existen muchas más estrategias que te pueden generar tráfico,  puedes solicitar libro gratuito a la siguiente dirección: jhonr@turapido-negocio-internet.com.

PASO 4: 
Tu Lista de Prospectos

En la medida que de a los demás lo que ellos quieren, ellos a su vez le darán lo que usted quiere.
Robert Conklin

La Lista le da Vida Tú Negocio

Esta demostrado que menos del 3% de los que visitan tu pagina por primera vez compran, pueda que estén interesados en el producto pero tienen cierta dudas, quizás mas adelante se acuerden de tu propuesta pero resulta que no se acuerdan de tu pagina, y pueda ser que buscando tu pagina se encuentren con otra que le ofrece el mismo servicio y ya perdiste un comprador.
No tener una lista de potenciales clientes es un fatal error de nada sirve que te visiten miles de personas si luego ellos no saben como encontrarte otra vez, debes tener una lista que te permita día a día darte a conocer y conocer tus servicios.

Para lograr una lista, debes contar con un sistema de suscripción que permita tener datos de las personas como nombre y correo electrónico, solo teniendo una lista de clientes podrás cumplir con el paso 5 del presente curso que corresponde a la socializar que es para mi uno de los más importantes.

Te cuento que en mi caso particular, que estaba interesado en montar un negocio, si era posible tener información de cómo hacerlo por Internet mejor, conseguí un sitio interesante y me suscribí, me pareció buena su oferta pero no compre al instante por tener ciertas dudas y por no disponer de tiempo en ese momento, pero yo no me preocupe mas por buscar esa pagina, siempre me llegaba información sobre el tema una veces las Leia otras no, pero yo sabia que cuando decidirá comprar ahí estaría lo que quería.
Una de las dudas que tenia, es que yo sabia que no era suficiente comprar ese curso tenia que invertir en otras cosas así lo entendí, me decía, si compro pero después no me alcanza el dinero para comprar lo que el me sugiera, solo tenia disponible los 400 dólares que otorga CADIVI institución Venezolana que regula la compra de divisa para Venezolanos. Al final cuando renuncie a mi trabajo dije que era la oportunidad para iniciarme en el ambiente de negocios de Internet, compre el curso dispuesto a tomar la acción, ahora se, después de comprar el curso, que con esos 400 dólares es mas que suficiente para montar un negocio en Internet, prácticamente he invertido esos 400 dólares en autoformación en seminarios y libros.  Con esto solo quiero decirte la importancia de tener un sistema de suscripción que te genera una lista que a su vez serán tus compradores. Paso un año desde  que yo visite esa pagina hasta que me decidiera comprar. Si ese emprendedor no tuviera un sistema automatizado, yo que siempre estuve interesado en ese producto lo fuera buscado en otra parte.

Como Tener una Lista de Suscritores:

1.- En primer lugar, tener un sistema de autorresponder, casi todos los servicios de hospedaje lo tienen, pero es mucho mejor tener un sistema de autorresponder inteligente, donde puedes almacenar una lista de contactos y mantenerte en contacto con ellos periódicamente. Existen empresas que ofrecen este servicio, la que recomiendan los expertos es www.Aweber.com es en ingles cobra un mensualidad en dólares pero presta un excelente servicio y es económico.

También existen programas de autorresponder inteligentes que incorporas a tu servidor y puedes mantener contacto con todos tus suscriptores tienen capacidad para mandar hasta 600 mensajes de forma simultanea, no tienen limites de mensajes ni de suscritores. Puedes controlar tu lista y programar campañas, y una vez que lo compras no tienes que pagar mensualidad.
2.- Formulario de Suscripción. Es importante que aparezca en tu página y principal y en todas las que puedas y formulario de suscripción, donde pedirás los datos básicos como nombre y correo electrónico, no quieras implementar un formulario cargado de preguntas que la gente pueda considerar tediosa y cansosa. 
Los códigos HTML de formulario te lo ofrece el mismo servicio de autorresponder. Importante debes de ofrecer algo bueno, interesante de valor para que las personas se suscriban a tú pagina, nadie va a ofrecer sus datos por nada. En esto consiste el punto 3.

3.- Ofrece un regalo a cambio de la suscripción. Este libro electrónico tiene un valor nominal de 97 $ unos 217 Bs.F, digo nominal porque desde el punto de vista emocional y humanismo no tiene precio, muchas personas están buscando una luz y este libro puede ser una oportunidad de vida que ni siquiera imaginas.
Además de e-Books puedes ofrecer Newsletter o boletines electrónicos sobre temas de interés que las personas necesitaran se considera la herramienta más efectiva para mantener y aumentar tus suscriptores.

También puedes ofrecer tiempo de prueba si estas vendiendo un programa o software, esto permitirá conocer el producto por un tiempo para su evaluación.

También puedes ofrecer un curso o taller todo depende de tu producto o servicio, importante tienes que ofrecer algo relacionado con tu negocio, no puedes ofrecer un libro electrónico de cocina si tu negocio tiene que ver con mecánica. 

4.- Promociona tu Newsletter en foros de discusión. Aquí encontraras personas en un tema de relacionado con tu negocio que pueden estar interesado en tu servicio. Selecciona los sitios con mayor cantidad de público, participa y expón tus ideas de una manera profesional.

5.- Firma tus correos electrónicos. Quizás estés familiarizado con este método es el  mismo usado en los teléfonos celares, una firma electrónica es simplemente un pie de pagina de unas 3 a 5 líneas que se agregan automáticamente en todos los correos salientes, como también puede aplicarse a los foros o grupos de noticias. Con la firma puedes promocionar tu Newsletter y generar suscripción aumentando tu lista.
Puedes aprender muchas otras técnicas, para generar suscripción solo requieres de imaginación e iniciativa.

PASO 5: 
Socializar

“En algún momento de la vida de todo el mundo se apaga el fuego interior. Pero, entonces, un encuentro con otro ser humano lo hace estallar en llamas. Todos debemos de estar agradecidos a esas personas que reavivan el espíritu interior”. 

Albert Schweitzer

Cuidar Tu Lista

Cuando tienes una lista de prospecto lo importante ahora es mantenerlos, muchas veces por querer aumentar nuestra lista descuidamos a los ya existentes. Acuerdate de todo lo que haz hecho por tener una lista, ahora dedícale tiempo. De aquí la importancia de socializar,  así le digo yo en un negocio tradicional se refiere al seguimiento, sea un negocio virtual o un negocio físico lo importante hoy en día es mantener una contacto con nuestros clientes, así puedes vender una y otra vez siempre y cuando puedas mantener satisfecho al cliente. 

Se han realizado investigaciones donde se ha concluido que es 5 veces más costoso obtener un nuevo cliente que conservar uno viejo. Puedes invertir grandes cantidades de dinero en atraer nuevos clientes, mientras por otro lado disminuye tu lista existente, que te aseguro nunca regresara.
Lo que puede disminuir tu lista es un trato descortés, servicio rudo, ineptitud o incompetencia o simplemente apatía o falta de atención.

Si quieres adelantarte a tus competidores cuida tu lista no importa cuanto sean es tu mina de oro no la descuides, ningún negocio en Internet puede sobrevivir sin una lista de suscriptores, hace unos cuantos años se realizo un estudio realizado por Research Institute of America y me gustaría compartir los resultados contigo:

· El 96 % de los clientes insatisfechos nunca se queja de trato descortés o rudo pero:

· El 90 % de los clientes no satisfechos con el servicio recibido no vuelven a comprar: se pone peor:

· Cada uno de estos clientes descontentos relatara su experiencia negativa por lo menos a nueve personas;

· Y un 13 % de estos exclientes disgustados contara su historia a más de 20 personas.

Empieza a sacar cuenta ahora de las pérdidas de tiempo y esfuerzo y lo más grave pérdida de tu credibilidad y respeto tu reputación se va para el suelo. 

Con todo esto, para mi este es el paso mas importante y el que te llevar al paso seis que es tu objetivo, vender. 

Socializar con sus prospectos debe ser tu meta mantener una comunicación eficaz y constante donde genere confianza, credibilidad, tan claro como que si no tiene una venta puede lograr un amigo, porque a la postre ese amigo le puede generar mas ganancias que si le fuera comprado su producto, al referirlo con sus otros amigos.
Para tener éxito en la comunicación con tu prospecto debes ser un líder al servicio: postulado por Spears y Erick (1992) el liderazgo al servicio consiste en liderar para servir a los demás: empleados, clientes y comunidad. Entre las características del liderazgo al servicio figuran escuchar, empatizar, curar, concienciar, persuadir, conceptualizar, anticipar, dirigir, estar comprometido, con el crecimiento de los demás y construir la comunidad.
Ese es tu gran compromiso con tu lista formar una comunidad capaz de encontrar su propia voz que la final tengan la capacidad de ser independientes y disfrutar de un servicio gratificante. Para ser líder debes tener una gran capacidad de influencia, pero no te preocupes eso se puede aprender. El hábito de responder al deseo interno de marcar la diferencia, de importar, de ampliar nuestra influencia para llegar  a las personas y causas que mas valoramos empieza con una disposición o ACTITUD, una elección, la elección de utilizar la voz de la influencia. 
Este punto me hace recordar una clase magistral que dicte a una grupo de graduandos en el 2004 uno de los punto que trate fue sobre la filosofía griega de la influencia denominada ethos (modelo de confiabilidad), pathos (procurar primero comprender), logos (y después ser comprendido).

El ethos, se refiere, fundamentalmente, a la naturaleza ética, la credibilidad personal, la cantidad de confianza que suscita en los demás la integridad y competencia de cada uno. Cuando las personas habitualmente cumplen lo que han prometido y lo que se espera de ellas de un modo basado en principios, poseen ethos.

El Pathos es el lado empático, el sentimiento. Significa que entiendes como se siente una persona, que necesidades tiene, de que forma ve las cosas y que es lo que esta tratando de comunicar, y la persona lo siente.

El logos representa, básicamente, la lógica. Esta relacionado con el poder y la persuasión de la propia presentación, el propio pensamiento.

Si quieres socializa de una manera mas efectivas aplica el ethos, el pathos y el logos y el orden es fundamental.
Calidad de los Mensajes 

Una manera de mantener contacto con tus prospectos es a través de correos electrónicos pero antes de mandarlos tenga bien claro lo que espera con ese contacto, en un libro que leí hace unos años muestra una lista de verificación de una carta de ventas antes de ser mandada el autor es W, H. Butterfield consultor de correspondencia citado por J. W. McLEAM prestigioso banquero de estados unidos, el sugiere lo siguiente:

¿Puede usted contestar SI a las siguientes preguntas?

1. ¿Es su carta clara y fácil de leer, de modo que le asegure al lector una compresión rápida con mínimo esfuerzo?

2. Si su mensaje tiene por objeto mover a la acción. ¿Hace énfasis en los intereses del lector y destaca los beneficios para él?
3. ¿Es el tono de su carta cortes y amistoso, de tal modo que sugiera que usted disfruto escribiéndola?

4. ¿Esta su mensaje bien organizado y tiene todos los factores e información necesarios sin detalles irrelevantes?

5. ¿Muestra su carta consideración por el lector, revelándole un deseo genuino de serle útil?

6. ¿Es su carta pulcra y atractiva, como resultado de una buena distribución en la hoja, una trascripción nítida y con párrafos cortos?

¿Puede Usted contestar NO a estas preguntas?

1. ¿Contiene su carta expresiones trilladas, pasadas de moda, como “habiendo tomado debida nota del contenido” “amablemente me permito avisarle” “en respuesta a la suya, de feche reciente”, etc.?
2. ¿Se usan con demasiada frecuencia las palabras yo, nosotros, y nuestro, denotando con ellos excesivo énfasis en sus propios intereses y punto de vista?

3. ¿Contiene su carta alguna palabra superflua que no contribuye a nada al contenido de la oración en la que aparece?

4. ¿Es alguna de sus oraciones vaga o ambigua, y por consiguiente susceptible de confundir al lector?

5. ¿Contiene su carta alguna palabra carente de tacto, que transmita connotaciones desagradables al lector?

6. ¿Hay alguna cosa en su mensaje que le de a la carta el tono o la apariencia de formato?

Queda claro con estas interrogantes que lo importante no es lo que usted quiere sino lo quiere y desea su prospecto, cual es su necesidad como puede usted solucionar su problema. 
Tratar con la gente es quizás el mayor problema que se puede afrontar cuando eres un hombre de negocio, a pesar de que tu negocio es virtual el que te comprara es una persona y esa persona quiere que le venda otra persona no un robot, el hecho de que no se vean personalmente no quiere decir que no existamos, la relaciones humanas son fundamentales para mantener un contacto con tu lista. Por ejemplo, se puede contar simplemente con los servicios simplemente técnicos de un ingeniero, un contador, o cualquier otro profesional y pueden ser bien pagados. El mercado esta full de ofertantes. Ahora bien, el hombre o mujer que dispone de conocimientos técnicos mas la capacidad de expresar sus ideas, para asumir la dirección, y para despertar entusiasmo en la personas, ese hombre o mujer tiene asegurada una ganancia mayor. 

Aquí puede estar la clave de tu éxito el 15 % de tu trabajo es técnico pero el 85 % es personal es tu capacidad para tratar con las personas. En comparación con un negocio tradicional si eres una persona tímida de poco hablar, yo por lo menos me caracterizo por ser callado y tímido, pero poco a poco lo estoy  superado, por Internet te será más fácil mantener una comunicación con tus suscritores. 

Expreso John Rockefeller una vez que “la capacidad para tratar con las personas es un articulo que se puede comprar como la azúcar o el café” “Y pagare mas por esa capacidad-agrego- que por cualquier otra”. 

Para establecer una comunicación eficaz y gustar a la gente Dale Carnegie recomienda:

1. Interésese auténticamente en los demás.

2. Sonría. Puede estar seguro que si escribe sus correos y Newsletter con entusiasmo el lector sentirá su sonrisa.

3. Recuerde que el nombre de una persona es para ella el sonido más dulce y más importante que puede escuchar. 
4. Sea un buen oyente, Aliente a los demás a hablar de si mismo.

5. Hable siempre de lo que interesa al prójimo.

6. Haga que la otra persona se sienta importante, y hágalo sinceramente.

Ahora, quiero  compartir contigo la declaración de los derechos de los clientes, elaborado por McLEAM en un curso de eventos económicos que refiere a la compra de bienes y servicios el cliente merece y le deben ser reconocidos los siguientes derechos o beneficios los cuales deben ser inapelables:
· Primero: el cliente no debe ser discriminado por razón de edad, sexo, situación financiera, debilidad, raza, religión, ni ningún otro criterio, sea real o percibido.

· Segundo: el cliente no debe ser decepcionado.

· Tercero: el cliente debe ser escuchado, sea que legítimamente este buscando información, o quiera hacer una crítica.

· Cuarto: al cliente no debe cobrársele un precio exorbitante.

· Quinto: al cliente cabe reconocérsele una justa participación de una significativa reducción de los costos de producción o de distribución o prestación de un buen servicio.
· Sexto: el cliente tiene derecho a un producto o servicio de razonable calidad, sin tener que hacer una encuesta del mercado competitivo. 

· Séptimo: el cliente tiene derecho a que se le avisen con razonada anticipación el alza de un precio.

· Octavo: el cliente debe poder terminar un contrato sobre un producto o servicio en cualquier momento, si es por causa justificada, o avisando con anticipación, si no es justificada, a menos que los términos del contrato lo obliguen. 

· Noveno: el cliente debe ser tratado con respeto y cortesía.

· Décimo: al cliente debe demostrársele la debida gratitud por ser cliente, sin lo cual no hay evento económico.  

Si cumples con los puntos anteriores mantendrás una clientela satisfecha y fiel a tus servicios.
Para terminar, te recomiendo que leas el libro de Dale Carnegie “Como Ganar Amigos” te servirá de gran ayuda, también puedes si esta en tu disponibilidad comprar el curso con influir en las personas escrito por Patricio Peker www.influenciaPersonal.com
PASO 6 
Tus Ventas
Se venden bienes y servicios, se compra placeres

El autor

Lo que Compran las Personas.

Es muy importante comprender en este paso que hay una gran diferencia entre lo que tu vendes y lo que el cliente compra, lo que se vende con certeza son productos y servicios; pero lo que las personas compran son beneficios: es frescura, no un aire acondicionado; es luz, no electricidad; es visión, no lentes; es entretenimiento, no un aparato de sonido; y así muchas cosas mas.
Es necesario tener claro esto para poder tener ganancias, el vender es una destreza que se puede aprender mediante el dominio tanto del conocimiento de la gente (sus necesidades básicas) como el conocimiento del tu producto o servicio.
Mercadeo y ventas no son sinónimos. Se dice que un buen vendedor es capaz de venderle hielo a los esquimales, en cambio un especialista en mercadeo sostiene que en una situación ideal de venta no hay ni ganadores ni perdedores; que tanto el vendedor como el comprador tienen que beneficiarse. Un gran vendedor produce ingresos impresionantes. Un especialista en mercadeo crea relacio6nes rentables y duraderas con el cliente. Así que Tú ¿que prefieres ser un vendedor o especialista en mercadeo?

Una vez que vendes el cliente resuelve una necesidad, aquí no termina todo, debes seguir manteniendo contacto con tu cliente, porque el cliente siempre tendrá necesidad de algo y tú si lograste aplicar la filosofía griega de la influencia (ethos, pathos y logos) ese cliente te buscara a ti para que le sigas solucionando sus problemas.

Creación de una Actitud de Mercadeo.

Consiente que no tienes el monopolio de un producto o servicio, además de que captar una base de clientes leales no es cosa fácil, los expertos en mercadeo han dicho durante años que en ellos intervienen tres factores a considerar:

· Conveniencia.

· Precio.

· Servicio.

Es de resaltar en investigaciones realizadas que un buen servicio genera clientes leales. A largo plazo trae mas beneficios presentar un buen servicio que competir con los precios. La situación ideal es que el cliente diga: elegí tu producto por el gran servicio que prestas, luego la conveniencia y finalmente el precio.

El mejor ejemplo para hacer referencia a este punto lo expresa la propaganda de una peluquería “Nuestro champú anticaspa cuesta el doble que el de nuestro competidor mas cercano. Si no acaba con su caspa, nosotros le devolvemos el doble de su dinero”.

Como Cobrar después de Vender Tu Producto

Es recomendable que des la oportunidad de pagar tu servicio o producto con tarjeta de crédito si no es así perderás muchos clientes, porque si cuando ve la oferta de tu servicio se da cuenta que tiene que ir al banco y en Venezuela esa es una odisea puedes perder hasta medio día para un deposito, no se si eso ocurre en otro país, en mi caso yo ofrezco mi producto con deposito a una cuenta para darle una oportunidad a aquellas personas que no tienen tarjeta de crédito pero con mercado libre también con tarjeta con los servicios de mercadopago, aunque cueste el producto un poco mas, clara también existe la posibilidad de que te hagan depósitos vía transferencia a tu cuenta por Internet si corresponde a tu mismo país.
Para cobrar tu productos o servicios a compradores de otros países, es muy fácil existen empresas que te ofrecen esa posibilidad con todo el respaldo de seguridad, puedes fácilmente vender tus productos en dólares, a cambio de un pequeño porcentaje que muchas veces no llega al 7 %. 

Dentro de estas empresas te puedo nombrar:

· PayPal. Aunque esta no ofrece sus servicios en todos los países. Revise un foro sobre esta empresa en Venezuela y observe muchas quejas, pero muchas de ellas considero que se dan por proporcionar la mayor seguridad a sus clientes, cosa que considero valedera a pesar de sus tediosos tramites.
· ClickBank. Consideradas por muchos, la de más seguridad y mejor servicio. Después de una evaluación de tu producto ellos te lo aprueban y tus ganancias te la envían a tu casa en un cheque a tu nombre cada quince días, no cobran mas del 7% y ellos se encargan de todo el proceso de entrega del producto y del cobro, te quitas todo ese trabajo. Haces un solo depósito de 47 $y puedes ofertar hasta 50 productos incluso con diferentes dominios. Solo ofrece servicios para productos electrónicos, no para productos físicos.
· 2checkout. En su momento fue una de la primeras en este tipo de servicio, tiene la ventaja de que puedes vender productos físicos. Con un pago de 47 $ solo puedes registrar un solo dominio. Ofrece gran seguridad.

· Otras: Plimus, mercadopago y stormpay
PASO 7: 
Prosperidad

Conciencia de prosperidad: La habilidad de funcionar sin esfuerzos y de un modo conveniente en este universo con o sin dinero.

Disfrutar del éxito.

Esta es tu gran meta final la prosperidad no vender muchos productos, sino la capacidad de saber que estas ayudando a muchas personas a ser mejores. De nada sirve vender muchos productos si al final no te sientes complacido por eso y no lo disfruta. En mi caso mi gran triunfo y éxito no esta medida por el numero de productos que vendo, sino por la cantidad de personas que son capaces de implementar lo que ofrezco, eso implica su liberación financiera, cumplir con su deseo de superación, atreverse a ser mejor, adelantarse al cambio, eso tiene que ver con el hecho de que ellos no están comprando e-Books, ni software ni paginas Web yo tengo claro que tú que lees este libro electrónico lo que quieres es un cambio favorable en tú vida, poder tener ingreso económicos que te permitan una mejor calidad de vida. Ser PROSPERO.

La prosperidad como meta de vida consiste en: en vivir tú vida de la manera en que te gustaría vivirla. Tener independencia económica significa no hacer nada por dinero que no quieras hacer, y nunca dejar de hacer nada que desees hacer por falta de dinero.
Escribí este libro electrónico en la que quizás sea una de mis peores situaciones económicas, donde muchas veces no tenia ni para comer, pasando muchos dolores de cabeza con mi computadora, ligando que no se apagara de repente, o las teclas no se pegaran sin un centavo en mi cuenta bancaria, viviendo con un sueldo por debajo del salario mínimo, rechazando toda oferta de trabajo, solo porque tome una decisión ser independiente tener mi propio negocio, y conociendo la ley de la vida la cual consiste en dar a los demás lo que mas quieres para ti, yo quiero mejorar mi vida mejorar mis ingresos pero, aquí estoy escribiéndote para que tú tengas esa libertad financiera que deseas tanto como la deseo yo, este libro es el resultado de varios meses de lectura y ni siquiera pienso vender este libro, porque mi mayor ganancia y satisfacción es lograr lo que dice una canción muy popular:

Yo solo quiero mirar los campos

Yo solo quiero cantar mi canto

Pero no quiero cantar solito

Yo quiero un coro de pajaritos

Quiero llevar este canto amigo

A quien lo quiera necesitar

Yo quiero tener un millón de amigos

Y así más fuerte poder cantar.

Mi canto es el canto de la libertad financiera, mi canto es una vida llena de felicidad, mi canto es contar contigo para llevar este libro a la mayor cantidad posible de personas, mi canto es un mundo lleno de felicidad lleno de amor, quiero recibir un millón de correos que digan: gracias Jhon ya tengo mi propio negocio. 
Siento una gran dicha al poder llegar al final de este libro electrónico que espero te sirva. Y recuerda no dejes de llevar este canto a cuantas personas puedas.

Sitios de Interés y que te pueden reforzar lo aprendido en este libro.
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