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UNIDAD I. 
Aspectos generales de economía industrial
1.1 CONCEPTOS DE ECONOMIA INDUSTRIAL.
Economía Industrial
Conjunto de actividades que implican la transformación de materias primas en productos por medio de la intervención mayoritaria del factor trabajo y del factor capital.

Conjunto de teorías y conocimientos procedentes de la economía que tienen como objeto de estudio la actividad industrial.

Dos definiciones que desarrollan el concepto de Economía Industrial:

*Definición Neoclásica:

La Economía Industrial es aquella parte de la economía que se ocupa de estudiar la formación de precios en mercados imperfectos y en condiciones de equilibrio parcial.

La economía industrial analiza interdependencias de las empresas dentro de los mercados. Estudia las condiciones de mercados, el comportamiento de las empresas y los resultados económicos.

Actualmente se tiende a unir a la definición actividad industrial y terciaria en esta definición, debido a las fuertes conexiones entre las dos.

1.2 INDUSTRIALIZACION

Se conoce como industrialización el proceso por el que un Estado o comunidad territorial pasa de una economía basada en la agricultura, a una fundamentada en el desarrollo industrial, y en el que éste representa en términos económicos el sostén fundamental del Producto Interior Bruto y en términos de ocupación ofrece trabajo a la mayoría de la población. 

 Desarrollo del sistema económico y técnico necesario para transformar las materias primas en productos adecuados para el consumo. 

 Desarrollo de la actividad industrial en una región o país implantando en él industrias o desarrollando las que ya existen: la industrialización de los países del Tercer Mundo es el único modo de procurar su progreso.
El proceso de industrialización comprende la transición desde una sociedad agrícola a una industrial, acompañada de un crecimiento de la renta per cápita y de la productividad. Para que esto pueda ocurrir, la oferta de productos agrícolas tiene que satisfacer la demanda. 

Se ha demostrado que, en los primeros estadios de desarrollo de una economía, la demanda de productos agrícolas es elástica (cuando aumentan los ingresos aumenta la demanda de los mismos). 

Para que el proceso de industrialización sea sostenido y viable es necesario que la creciente petición de productos agrícolas se satisfaga, bien sea mediante importaciones, o  mediante aumentos en la productividad agrícola nacional. 

En las primeras etapas del proceso de industrialización, la capacidad para satisfacer la demanda de productos agrícolas mediante un aumento de las importaciones es limitada debido a los efectos que tendría sobre los precios internacionales relativos. 

Si la demanda de alimentos de importación es elevada, la relación real de intercambio podría cambiar y afectaría de modo negativo al país que está iniciando su proceso de industrialización, hasta el punto que se podría llegar a lo que se conoce como 'crecimiento empobrecedor', una situación en la que la renta real per cápita disminuye porque todos los aumentos de productividad se utilizan en financiar la demanda de productos importados. Por ello, un proceso de industrialización efectivo requiere que aumente la productividad agrícola nacional siendo una condición necesaria para que el crecimiento de la industria moderna sea viable. 

1.3  PRINCIPALES ASPECTOS DE UN PROCESO DE INDUSTRIALIZACION

1.3.1 FACTOR ECONOMICO

El proceso de industrialización será tal si cuenta con la intervención del factor económico, ya que si no existe la inversión económica, no puede ocurrir el proceso de industrialización. Hecha ya la inversión, se producen adecuaciones en otros elementos económicos como son: el empleo, el ahorro, ingreso per cápita, el consumo, política fiscal, política monetaria, etc.

1.3.2 FACTORES SOCIALES Y SOCIOLOGICOS

El proceso de industrialización representa un aspecto  dinámico en lo que al  fenómeno del desarrollo se refiere. Es evidente que los países que hoy se consideran desarrollados, han pasado por un proceso de industrialización tal, que ha modificado la estructura de todo su sistema. Por este carácter dinámico y la capacidad de transformación estructural que le es inherente, los países en desarrollo ven en la industrialización la piedra angular sobre la cual asentar su desarrollo económico y social.

La expansión industrial ha alterado profundamente los sistemas sociales, creando nuevos bienes, diversificando los patrones de consumo, introduciendo nuevas necesidades, alterando las estructuras económicas, sociales y políticas y, fundamentalmente, acelerando el proceso de expansión económica a nivel mundial.

Como el proceso de industrialización permea a todas las manifestaciones del sistema social, afectará al medio ambiente tanto a través de su impacto directo como indirectamente, al provocar alteraciones en la dinámica social.

El impacto directo de la industria sobre la naturaleza se produce básicamente por la ocupación del espacio, la utilización de los recursos naturales y la generación de residuos: desechos y contaminantes. De estos impactos, la contaminación es el aspecto que ha sido examinado más detalladamente, y no es raro encontrar opiniones en el sentido de que sería la única forma de impacto de la industria sobre el medio. Más aún, ciertos programas de industria y medio ambiente se limitan exclusivamente a dicha manifestación.

Este enfoque prevalece en los países industrializados, cuyos habitantes sufren los efectos de la contaminación directamente, efecto en muchos casos inmediato. El hombre común lo percibe en sus lugares de trabajo o en sus zonas de residencia.

1.3.3 FACTORES HISTORICOS

Desde el origen del hombre, este ha tenido la necesidad de transformar los elementos de la naturaleza para poder aprovecharse de ellos, en sentido estricto ya existía la industria, pero es hacia finales del siglo XVIII, y durante el siglo XIX cuando el proceso de transformación de los recursos de la naturaleza sufre un cambio radical, que se conoce como revolución industrial.

Este cambio consiste, básicamente, en la disminución del tiempo de trabajo necesario para transformar un recurso en un producto útil, gracias a la utilización de en modo de producción capitalista, que pretende la consecución de un beneficio aumentando los ingresos y disminuyendo los gastos. Con la revolución industrial el capitalismo adquiere una nueva dimensión, y la transformación de la naturaleza alcanza límites insospechados hasta entonces.

Gracias a la revolución industrial las regiones se pueden especializar, sobre todo, debido a la creación de medios de transporte eficaces, en un mercado nacional y otro internacional, lo más libre posible de trabas arancelarias y burocráticas. Algunas regiones se van a especializar en la producción industrial, conformando lo que conoceremos como regiones industriales.

Una nueva estructura económica, y la destrucción de la sociedad tradicional, garantizaron la disponibilidad de suficiente fuerza de trabajo asalariada y voluntaria.

Hace cerca de doscientos años, las gentes utilizaban herramientas rudimentarias para proveerse de alimentos, construir sus habitaciones y confeccionar sus vestidos. La aparición de la maquina es inmediata, resultado de importantes descubrimientos científicos y de los adelantos de la física, la química y la mecánica que ha permitido realizar grandes avances en el campo de la industria. Es así como se inicia en Inglaterra la Revolución Industrial en el siglo XVIII, y podría definirse como la sustitución progresiva de la fuerza y de las herramientas manuales por la maquina
La fuerza humana completada por los primeros utensilios ejerció una influencia trascendental en el campo del trabajo. Más tarde, el hombre utilizó el poder de los animales, como el caballo, el buey, el camello, el elefante, etc. La aparición de la rueda significa el paso del sistema de tracción al de rotación; mediante ella se acrecienta la capacidad de transporte de los animales. Viene luego la fuerza hidráulica que se aplica a la naciente industria textil. En 1765, inventa Jacobo Watts la máquina de Vapor, y en siglo XX aparece el motor de combustión interna que utiliza la gasolina. Pero el mayor medio de producción de energía, y el más difundido en el siglo XX, es la electricidad. La corriente eléctrica se genera por fuerza hidráulica o por la máquina de vapor y es elemento básico para el desarrollo industrial.

Un serio problema social surgió a raíz de la invención de la hiladora de Hargreaves. Los trabajadores pensaron que la nueva máquina los desplazaría y procedieron a destruirla, obligando al inventor a huir para poner a salvo su vida y la de su familia.

Cada vez que se han puesto al servicio de la industria máquinas que aceleran el trabajo y reemplazan siempre con ventaja, a ciertos trabajadores, se han creado problemas en los sectores laborales; pero la fuerza del progreso es incontenible y hoy no se concibe la actividad industrial ni la vida social sin el empleo de equipos mecánicos cada día más eficaces y simplificados.
1.3.4 FACTORES CULTURALES 

Los cambios que el proceso dinámico de la industrialización imprime en todos los órdenes del desarrollo de los países, no escapa a loa aspectos culturales. La industrialización interviene en la cultura de los pueblos, cambiando sus patrones primigenios para adecuarlos a los nuevos productos creados o transformados por la industria. Es así como las sociedad deja de consumir solamente productos frescos en su alimentación, para consumir los productos enlatado o refrigerados, también la cultura que practicaban las personas cambia en su aspecto no solo alimenticio, sino en el transporte, en su rutina de trabajo, en el folklore y su instrumento de hacer arte, en los materiales de construcción, en la forma de hacer sus vivienda más segura con nuevos materiales que proporciona la industria, etc.
UNIDAD ll. 
Variables básicas que atañen a la producción
2.1 PRODUCCION

En economía, producción es la creación y el procesamiento de bienes y mercancías. El proceso abarca la concepción el procesamiento y la financiación.

La producción es uno de los principales procesos económicos y el medio a través del cual el trabajo humano genera riqueza.

2.2 PRODUCTO

Es la oferta con que una compañía satisface una necesidad.

Es todo aquello bien o servicio, que sea susceptible de ser vendido.

En síntesis, producto es todo ofrecimiento que tenga la capacidad de satisfacer una necesidad o un deseo y para ello pueda atraer la atención del público objetivo para ser adquirido, usado y consumido.
2.3 PRODUCTIVIDAD

La palabra productividad se ha vuelto muy popular en la actualidad, ya que se considera, que el mejoramiento de la productividad es el motor que está detrás del progreso económico y de las utilidades de la corporación. La productividad también es esencial para incrementar los salarios y el ingreso personal. Un país que no mejora su productividad pronto reducirá su estándar de vida.

    Productividad se usa para promover un producto o servicio, como si fuera una herramienta de comercialización; por lo cual hay una gran vaguedad sobre su significado.

    A principios del siglo XX el término productividad adquirió un significado más preciso, se definió: como una relación entre lo producido y los medios empleados para hacerlo.

     En 1950, la organización para la cooperación económica europea ofreció una definición más formal de la productividad.

"Productividad es el cociente que se obtiene de dividir la producción por uno de los factores de la producción".

    De esta forma es posible hablar de la productividad de capital, de mano de obra, de materia prima, etc.

    En términos cuantitativos, la producción es la cantidad de productos que se produjeron, mientras que la productividad es la razón entre la cantidad producida y los insumos utilizados.
[image: image1.png]Productividad = Produceién = Resultados logrados
fisumos  Recursos empleados




La productividad implica la mejora del proceso productivo, la productividad aumenta cuando: 

· Existe una reducción de los insumos mientras las salidas permanecen constantes. 

· Existe un incremento de las salidas, mientras los insumos permanecen constantes.

Ejemplo:

    Supóngase que una compañía manufacturera de calculadoras electrónicas produce 10,000 calculadoras empleando 50 personas que trabajan 8 horas diarias durante 25 días.
Producción= 10,000 calculadoras.
Recursos empleados:

Trabajadores = 50
Horas de trabajo= 8
Días = 25

Si analizamos la palabra PRODUCTIVIDAD, la podremos descomponer en los dos términos que la componen: PRODUCCION Y ACTIVIDAD. Esto es lo que ha conllevado durante muchos años a la creencia de que este concepto está asociado únicamente a la actividad productiva de la empresa y ha limitado su utilización en otras áreas que no clasifican como tal.
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Productividad = 1 calculadora por hombre en horas

   Supóngase que esta compañía aumenta su productividad a 12,000 calculadoras contratando 10 trabajadores más en consecuencia: 
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     De lo anterior se puede observar que la producción de calculadoras aumento en un 20% pero la productividad del trabajo no aumento, del ejemplo anterior se puede observar también que puede haber casos en los cuales la productividad de la mano de obra disminuya aun cuando la producción aumente; o en los que la productividad de la mano de obra aumenta junto con la producción. Es decir, un aumento en la producción no necesariamente significa un aumento en la productividad.

   Con frecuencia se confunden entre si los términos productividad, eficiencia y efectividad.

2.4 Cuota Técnica de un factor

Se refiere al aporte que hace un factor en el proceso productivo, es decir, si para producir un determinado bien o servicio intervienen varios insumos, entonces es necesario saber cuál es la cuota técnica que aporta ese factor, así podemos decir que en la producción de un queso, el factor leche representa el 96%, mientras que el cuajo, peróxido, colorante, sal, parafina, etc. Representan cada uno un X%.

2.5 
Eficiencia:
Es la razón entre la producción real obtenida y la producción estándar esperada.

Por ejemplo: si la producción de una maquina fue de 120 piezas/hr mientras que la tasa estándar es de 180 piezas/hr. Se dice que la eficiencia de la maquina fue de:
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Efectividad: 
   Es el grado en el que se logran los objetivos.

   En otras palabras, la forma en que se obtienen un conjunto de resultados refleja la efectividad, mientras que la forma en que se utilizan los recursos para lograrlos se refiere a la eficiencia.

    La productividad es una combinación de ambas, ya que la efectividad está relacionada con el desempeño y la eficiencia con la utilización de recursos. 

Otra forma de medir la productividad es: 
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2.5 EFICIENCIA TECNICA

La eficiencia técnica consiste en maximizar el nivel de output que puede obtenerse a partir de una combinación determinada de inputs, es decir, el concepto de eficiencia técnica indica el grado de éxito en la utilización de los recursos productivos.

La eficiencia técnica sólo requiere de datos de insumos y productos, a diferencia de la eficiencia económica que requiere además los datos de los precios respectivos. 

2.6. EFICIENCIA ECONOMICA

El concepto de eficiencia económica implica la eficiencia técnica en lo que respecta a la elección óptima de los niveles o combinaciones de insumos / producto basándose en las reacciones a los precios de mercado. Esto nos lleva a hablar de maximización del beneficio o minimización de costos; además implica la eficiencia de asignación, es decir, que la producción óptima y/o los insumos óptimos se eligen basándose en la tecnología de producción disponible y en los precios relativos de mercado.

Es producir al menor costo posible. Condiciones productivas que proveen el máximo producto con los recursos y la tecnología disponibles.

La rentabilidad caracteriza la eficiencia económica del trabajo que la empresa realiza. 

2.7 TECNOLOGIA

Conjunto de diferentes técnicas aplicables en una actividad productiva.
Es un conjunto ordenado de instrumentos, conocimientos, procedimientos y métodos aplicados en las distintas ramas industriales.
La tecnología es un concepto amplio que abarca un conjunto de técnicas, conocimientos y procesos, que sirven para el diseño y construcción de objetos para satisfacer necesidades humanas.
Es el conjunto de saberes que permiten fabricar objetos y modificar el medio ambiente, incluyendo plantas y animales, para satisfacer las necesidades y los deseos de nuestra especie.
La tecnología puede ser: Fija o Flexible. 

· Fija:
    No está cambiando continuamente (siderúrgica, refinerías de petróleo, cemento y petroquímica).

· Flexible: 
    Tiene varias y diferentes formalidades ejemplos: industria alimenticia, automotriz, medicamentos, etc.

La tecnología ayuda a tener mejor producción, en algunos casos puede abaratar los costos, pero también trae como consecuencias: contaminación, despido masivos de obreros, costos social alto.
La tecnología es un concepto amplio que abarca un conjunto de técnicas, conocimientos y procesos, que sirven para el diseño y construcción de objetos para satisfacer necesidades humanas.
2.8. RELACIÓN CIENCIA Y TECNOLOGIA

La ciencia es un conjunto organizado de conocimientos, productos de la investigación de los fenómenos naturales y sus causas; pero también es el estudio racional de las relaciones que guardan entre sí dichos conocimientos. Por su parte la tecnología es la aplicación del conocimiento científico en el que hacer productivo del ser humano. 
Podemos decir que la tecnología aplica los conocimientos de la ciencia para obtener productos que influyen en la vida de las personas; por ejemplo, los tractores, las máquinas de escribir o coser, el telégrafo, las computadoras, entre otros.

Uno de los tópicos en el debate actual sobre la ciencia y la tecnología consiste en determinar que tanto han servido para configurar a las sociedades modernas y trasformar a las tradicionales. Los progresos científicos como también tecnológicos han modificado radicalmente la relación del hombre con la naturaleza y la interacción entre los seres vivos. Hoy en día la ciencia y la tecnología calan los niveles más altos en la sociedad actual. 

La ciencia y la tecnología no se pueden estudiar fuera del contexto social en el que se manifiestan. Entre la ciencia y la tecnología existe un claro estado de simbiosis; en otras palabras, conviven en beneficio mutuo. Aunque el efecto de ambas actuando conjuntamente es infinitamente superior a la suma de los efectos de cada una actuando por separado.

En nuestros tiempos todos depende de la ciencia y la tecnología, todo está basado en la tecnología. Y cada día que pasa esta dependencia se hace mayor, algunos piensan que llegará el momento en que esta dependencia será tan amplia que entonces seremos manejados por la tecnología.

En cierta forma es cierto, hoy en día nos podemos dar cuenta que en cierto sentido somos manejados por la tecnología. Cada vez que se crea un nuevo invento tecnológico ahí estamos nosotros, nos dejamos llevar por la tecnología. Son pocos los hogares donde no hay un televisor, un radio, etc.

Estoy de acuerdo con algunos autores que dicen que la tecnología es un Dios y a la vez un demonio. Trae consigo muchas cosas buenas, pero si nos dejamos arrastrar, no se sabe hasta dónde llegaremos, no sabemos qué suerte correremos.

La tecnología nos proporciona felicidad, nos resuelve muchos problemas, pero muchas veces además de estos trae consigo nuevos problemas de difícil solución. Uno de los más grandes y antiguos problemas que ha traído consigo la tecnología es la contaminación, que hoy en día es un problema muy difícil de controlar.

2.9. ACTIVIDADES CIENTIFICO-TECNOLOGICA

Alrededor de la industrialización necesariamente tienen que coexistir antes y durante del proceso de industrialización en aspecto científico para a través de sus inventos generar tecnologías que sean útiles al ser humano. Si no existe el científico o el curioso que invente algo, no habrá tecnología y por vía de consecuencia no habrá industria. Sería posible la industria petrolera si no se hubiese inventado la forma de extraer el petróleo del fondo del subsuelo; no se hubiese desarrollado la industria automotriz si no se hubiese generado una tecnología en la metalurgia, etc.

2.10 NORMALIZACION

Sanders afirma que la normalización ‘es la forma de aplicar y establecer reglas con el fin de poner en orden un campo de actividad determinado, con el interés y concurso de todos los sectores afectados. Parece evidente, pues, que normalizar es elaborar y aplicar reglas o ‘normas’ que son resultado de un estudio llevado a cabo por una colectividad.

Normalizar es codificar un procedimiento para resolver un problema que se repite con frecuencia, ordenando sus datos con un criterio unificado y lógico.

Siendo la Normalización un reflejo del avance industrial de un país, es imposible basarla en los principios rígidos establecidos superficialmente que le resten la flexibilidad necesaria para adaptarse a las condiciones de una determinada época, al avance tecnológico ó a la idiosincrasia de un país, así como a su propio desarrollo.

La experiencia ha permitido establecer una serie de principios generales que aplicados con el rigor necesario no significan un obstáculo, sino una forma para garantizar el éxito de la aplicación en el contexto que se esté normalizando.

Concepto Básico
La Normalización es una disciplina que trata sobre el establecimiento, aplicación y adecuación de reglas destinadas a conseguir y mantener un orden dentro de un campo determinado con el fin de obtener beneficios para la sociedad, acordes con el desarrollo tecnológico, económico y social.

Es una disciplina con base técnica y científica que permite formular reglas ó normas, cuyo ámbito no se limita únicamente al establecimiento de reglas, sino que comprende también su aplicación.

El resultado de la Normalización surge de un balance técnico y socioeconómico propio de una etapa por lo cual no se considera estático.

Norma
Documento establecido por consenso y aprobado por un organismo reconocido, que proporciona para uso común y repetido, reglas directrices o características para ciertas actividades o sus resultados, con el fin de conseguir un grado óptimo en un contexto dado.

2.11 INVENCION

Invención Tecnológica

“Consiste en la generación de un conocimiento original desarrollado por un inventor, un centro de investigación, o una empresa, susceptible de ser protegido intelectualmente, el cual se incorpora en la empresa en cualquier fase de preproducción, para su posible producción, comercialización y explotación en el mercado”. 

2.12 PATENTE

En su significado más general es un documento expedido por un gobierno que otorga algún derecho o privilegio especial. En los EE.UU. el término está actualmente restringido principalmente a patentes para las invenciones otorgadas bajo los estatutos federales. Las propiedades específicas de la innovación del artículo para el cual se solicita una patente se llaman reclamaciones. Una patente le provee al inventor el privilegio exclusivo de utilizar un proceso particular o de hacer, utilizar y vender un producto o aparato específico por un período de tiempo específico.

En general, la patente proporciona protección contra la usurpación sólo dentro de la jurisdicción del gobierno que la expide, y por lo tanto es necesario recibir una patente en cada país en donde se desea dicha protección.
Patentes y copyrights son formas especiales de "propiedad" inmaterial, que otorgan a sus propietarios o beneficiarios el derecho exclusivo de controlar la producción y venta de un determinado producto una obra literaria o artística en el caso del copyright, un invento o proceso productivo en el caso de las patentes. A menudo estos conceptos se

Se conoce como patente a la serie de derechos propios y exclusivos que garantiza una autoridad o gobierno a quien inventa un nuevo producto material o inmaterial y cuya explotación industrial y /o  comercial es posible y se realizará para bien de su inventor o de quien le represente por una cantidad fija de años, generalmente unos 20, desde la fecha de la solicitud de patente del producto nuevo.

Así, una patente constituye una concesión, y un instrumento legal que evita que otras personas distintas a su inventor fabriquen y comercialicen cierto invento que su creador ha declarado como propio y que lo será durante el plazo de vigencia de la patente. Este patentamiento supone el pago de un impuesto específico al gobierno del país donde este trámite se realiza, como permiso para operar ese negocio de explotación en particular. Dicho permiso debe renovarse y, en cada renovación, debe realizarse un pago de impuestos al gobierno autorizante

1.13 KNOW-HOW

El Know-How (del inglés saber-cómo) es una forma de transferencia de tecnología. Aunque se traduce literalmente por "saber-cómo", mejor dicho sería "Saber hacer". (Es conjunto de conocimiento o tecnologías que ha generado un país y la aplica para generar crecimiento y desarrollo.)

Es una expresión anglosajona utilizada en los últimos tiempos en el comercio internacional para denominar los conocimientos preexistentes no siempre académicos, que incluyen: técnicas, información secreta, teorías e incluso datos privados (como clientes o proveedores). Un uso muy difundido del término suele utilizarse en la venta de franquicias, ya que lo que se vende es el "saber cómo".

Otra manera de definir "know how" es como las habilidades y aptitudes particularmente distintivas para desempeñar una labor específica.

Es toda información técnica sin divulgación, capaz o no de ser patentada y la cual es necesaria para la reproducción de un proceso o producto.
La palabra compuesta "know-how" puede ser reemplazada en nuestro rico y generoso idioma con muchos términos: pericias, destrezas, habilidades, dotes, alto nivel de conocimiento. Palabras que al igual que "know-how" significan solo "saber cómo hacer algo pronto y bien hecho". El know-how tiene una directa relación con la "experiencia", esto es la práctica prolongada que proporciona conocimiento o habilidad para hacer algo.
2.14 INNOVACION

Es un proceso que evoluciona pasando por distintas etapas: investigación, invención, innovación y difusión. La innovación se considera como un conjunto de actividades relacionadas entre sí y cuyos resultados son a veces, inciertos. No existe una progresión lineal entre las actividades del proceso y, frecuentemente, es necesario volver a fases anteriores para resolver problemas de puesta a punto, de tal forma que en cada etapa puede ser necesario volver a otra anterior. Conceptualizando la innovación, es la interacción entre las oportunidades del mercado y el conocimiento base de la empresa y sus capacidades.

La innovación se ha tornado una inquietud creciente en países desarrollados como emergentes. Se implementan políticas y estrategias sobre Ciencia y tecnología, dado que esté área es el motor fundamental de las innovaciones. Los países más desarrollados -y un gran número de países emergentes, como Brasil, India y China, han implementado políticas nacionales dirigidas a estimular la capacidad de innovación de sus industrias y empresas.
INNOVACIÓN TECNOLÓGICA

Es un proceso desarrollado por una organización productiva que conjuga una oportunidad de mercado con una necesidad y una invención tecnológica, que tiene por objeto la producción, comercialización y explotación de un nuevo proceso, producto, actividad comercial, modelo de negocio, modelo de logística o servicio al cliente.
Innovación Tecnológica: comprenden nuevos productos y procesos y cambios tecnológicos significativos de los mismos. Una innovación tecnológica de producto y proceso, ha sido introducida en el mercado (innovación de Producto) o usada dentro de un proceso de producción (innovación de proceso). Las innovaciones tecnológicas de producto y proceso, involucran una serie de actividades científicas, tecnológicas, organizacionales, financieras y comerciales. La empresa innovadora es aquella que ha implantado productos tecnológicamente nuevos o productos y procesos significativamente mejorados durante el periodo analizado. El proceso de Innovación Tecnológica, implica la creación, desarrollo, uso y difusión de un nuevo producto, proceso o servicio nuevos y los cambios tecnológicos significativos de los mismos

La próxima cumbre Iberoamericana, la XIX, se realizará en Estoril, Portugal entre octubre y noviembre de 2009 y tratará sobre innovación y tecnología informó el primer ministro portugués José Sócrates.

2.15 TRANSFERENCIA DE TECNOLOGIA

La transferencia de tecnología es un mecanismo de propagación de capacidades, normalmente de entre países con diferente nivel de desarrollo. La transferencia puede ser de objetos técnicos y artefactos, como de conocimientos.

El objetivo de las colaboraciones para transferencia tecnológica es el impulsar el desarrollo y crecimiento de los diversos sectores de la sociedad mediante el acceso al conocimiento y experiencia de los grupos de investigación, innovación y desarrollo tecnológico.

Los objetivos específicos son:

· Transferir conocimiento y habilidades a los sectores educativo, público y privado. 

· Impulsar el desarrollo, formación y capacitación de excelencia de los integrantes de las diversas organizaciones e instituciones. 

· Incrementar el interés por las actividades de investigación y formación académica en el sector productivo de la región. 

· Generar nuevos espacios de inversión para el sector privado en las áreas de innovación tecnológica. 

2.16 COMERCIALIZACION TECNOLOGICA

Un factor que incide directamente en la posibilidad de ofrecer ocupación es el componente tecnológico. La tecnología y su consiguiente adopción a través de los procesos de industrialización es costosa, y el tratar de adoptarla tal y como funciona en otras sociedades nos lleva al problema de invertir cuantiosas sumas de dinero para proveerse de los mecanismos que permitirán obtener beneficios económicos.

El mercado tecnológico se caracteriza por:

a. Dominio por parte de los países vendedores y creadores de tecnología 

b. Control de la instalación y financiamiento de los posibles centros de investigación tecnológica, cuya necesidad surge en el proceso de comercialización de tecnología. 

c. Los consumidores no conocen en detalle las características de los conocimientos tecnológicos que van a adquirir, no saben quienes son todos los vendedores ni conocen las características y juicios de todas las alternativas tecnológicas. 

d. Las tecnologías que se venden son creadas para producción en gran escala y que en los países consumidores subdesarrollados van a ocasionar capacidad ociosa, dada la estrechez del mercado existente en dichos países. La integración a bloques económicos vista como la solución a este problema lleva consigo la concentración de producción y desaparición de empresas del mismo ramo de cualquiera de los países miembros de ese bloque o peor aún si ocurre integración con algún país central, es predecible determinar cuáles empresas cerrarán. Aparejado a este problema se agudiza el de la reducción en empleo de mano de obra. 

e. El proceso de compra-venta tiene un carácter privado, no público. 

f. El mercado se considera como de tipo oligopolio, con tendencia al monopolio, dada la especialización que se produce en la venta de tecnología (pocas fuentes alternativas de tecnología).

2.17 CONTRATO DE LICENCIA (DE TECNOLOGIA)

Un contrato de licencia de tecnología es un acuerdo en virtud del cual una persona natural o jurídica denominada licenciante –titular de la tecnología– otorga a otra persona natural o jurídica denominada licenciatario el derecho de uso de cualquiera de los elementos que constituyen la Propiedad Intelectual, vale decir, las marcas, patentes, modelos de utilidad, nombres y lemas comerciales, secretos industriales y comerciales, software, etc.; por un plazo determinado o indeterminado y sujeto al pago de regalías periódicas generalmente establecidas sobre la base de las ventas (o ingresos) del licenciatario. 

La selección del acuerdo de licencia de tecnología depende de las necesidades insatisfechas de la empresa, algunos factores podemos resumirlos en:

1. El nivel de desarrollo y sofisticación tecnológica del licenciatario, de tal suerte que a mayor experiencia y conocimiento de la tecnología menor será la necesidad de un acuerdo de licencia complejo que incluya, por ejemplo, asistencia técnica y suministro de información y servicios tecnológicos. 

2. La complejidad de la tecnología que va a adquirirse en licencia también influye en la forma del acuerdo que se adoptará. Así, por ejemplo, si no se tiene una noción muy clara de la tecnología que se va adquirir o se carece de experiencia, mejor es suscribir un contrato de llave en mano, de gestión o 

3. de franquicia que le permita a la licenciataria obtener mayor provecho de la tecnología. 

4. La naturaleza de la relación prevista entre el licenciatario y el licenciante. La elección del acuerdo dependerá de si prevé o no que la relación sea continúa, que involucrará intercambios adicionales de información y cooperación estrecha o bien será una relación de una sola vez, en la que se transfiere un segmento específico de tecnología sin mayor relación de cooperación o asistencia técnica. Es el caso típico entre una simple licencia de marca y un contrato de franquicia. 

5. Las condiciones jurídicas e institucionales particulares del país en el que se encuentra el licenciatario, en el supuesto que la tecnología vaya a ser licenciada a empresas del extranjero.

Los acuerdos más comunes de licenciamiento de tecnología son:

1. Licencia de los elementos de propiedad industrial: La licencia de los elementos propiedad industrial constituye el mecanismo más común de adquirir tecnología de otra empresa. El licenciante se obliga a ceder el uso de los elementos de propiedad industrial (léase marcas –de producto o de servicios–, patentes, modelos de utilidad, diseños industriales, lemas y nombre comerciales) sea con carácter exclusiva, no exclusiva o única. 

 Una licencia será exclusiva, cuando en las cláusulas del contrato se determine que el licenciante no podrá utilizar él mismo la tecnología ni conceder a terceros, dentro del territorio especificado, el derecho de uso de la tecnología. Estaremos frente a una licencia de uso única, en cuyo caso el licenciante se reserva el derecho de actuar por si mismo dentro del territorio, pero se obliga a no conceder a terceros la licencia de uso. La licencia no exclusiva implica que el licenciante puede otorgar licencia de uso de los elementos de propiedad industrial a terceros y/o usarla el mismo sin límite alguno.

Por supuesto, estos factores limitantes de la conducta del licenciante tendrán gran impacto en el costo de la adquisición de tecnología. A mayor exclusividad mayor costo.  

Además de las cláusulas típicas en los contratos de licencia de uso de los elementos de propiedad industrial como es el plazo, el territorio y el campo de utilización, principalmente en el caso de patentes; la práctica profesional obliga a recomendar al potencial licenciatario la redacción de una disposición que obligue al licenciante a dar acceso al licenciatario a todas las mejoras o evoluciones producidas en relación con la tecnología adquirida. Tal condición es de suma importancia puesto que el desarrollo tecnológico es vertiginoso y permitirá, además, mantener la ventaja competitiva del licenciatario en su territorio.

La licencia de uso de los elementos de propiedad industrial generalmente va acompañada de otros acuerdos de licencia de tecnología. Estos acuerdos auxiliares serán necesarios, como mencionáramos líneas arriba, dependiendo del nivel de experiencia del licenciatario.

2. Contratos de asistencia técnica: Considero que en este tipo de contrato de licencia de tecnología, el licenciante se obliga a suministrar el know how técnico y comercial y a procurar que estos conocimientos sean debidamente internalizados por el licenciatario.

2.18 TECNICA

La técnica ha invadido de tal forma los campos del capital y la mano de obra (los otros dos factores clásicos de la producción) en las empresas que últimamente se ha llegado a una verdadera especialización en lo que respecta a la utilización de la técnica para el control de los capitales y del potencial humano de las industrias. Además debe tenerse presente que la técnica constituye un nexo entre la ciencia y la investigación por una parte, y la tecnología, por otra.

En la actualidad las inversiones industriales para llegar a niveles de rentabilidad aceptables alcanzan sumas tan considerables que es imprescindible atender de una manera preferente la investigación para llegar a descubrir productos, mejorar métodos, etc., que, aplicándoles el operador común de la técnica, den como consecuencia la creación y explotación de industrias competitivas y, en definitiva, rentables.

En cuanto a las técnicas de producción, que como hemos indicado se pueden considerar como clásicas, la competencia de los grandes grupos industriales y de las asociaciones supranacionales ha hecho que se desarrollen hasta una especialización inimaginable, toda vez que no se trata ya de poner en forma industrial unas investigaciones sobre nuevos productos, sino de agotar al máximo las posibilidades de aquellos que tienen ya muchos años de existencia, tales como el motor de explosión, en que los intereses creados de la industria por sus fuertes inversiones en instalaciones y utillaje han hecho necesario aquilatar al máximo los costos de producción.

Los avances de las técnicas de producción han hecho descender los costos absolutos, mediante una investigación sobre los procesos y métodos, lo que ha dado lugar a la creación de unas nuevas técnicas de gran importancia en nuestros días, que son las de organización, de control de calidad, de recepción y ensayo de materiales, etc. Como consecuencia, han surgido las empresas que venden solamente técnica, bien sea en sus facetas puramente de organización administrativa, de métodos o de estudios de tiempo, o bien en lo que se ha dado en llamar oficinas de ingeniería, donde se agrupan especialistas que pueden ofrecer a las empresas industriales unos departamentos técnicos muy superiores en formación y calidad a los que las industrias podrían permitirse en régimen de autonomía. El signo de nuestros tiempos, como una constante permanente de la humanidad, es la necesidad de la asociación, dando lugar a que las empresas que no tengan unos extraordinarios medios económicos acudan a otras empresas de servicios que venden ese producto intangible y, sin embargo, tan necesario que es el «saber hacer» (know how) en los diferentes aspectos de la industria.

2.19 CAMBIO TECNICO

El cambio técnico es un proceso de innovación que tiene lugar por olas. Shumpeter:
* El empresario es el agente de la innovación y  esta se producía por olas: una innovación rompe el equilibrio anterior y conduce a la economía a una etapa de desarrollo ( como con la máquina de  vapor, el ferrocarril,  la electricidad). 
* Las innovaciones generan un proceso de inversión fuerte,  una  demanda de financiación, y en consecuencia un aumento de los tipos de interés, pero también del empleo. Esto es,  surgen numerosos empresarios que  crean empresas que adoptan las innovaciones,   y ello da  lugar a una fase de expansión económica con creación de empresas,  puestos de trabajo y fuertes beneficios. 
* Como consecuencia del proceso de expansión  y del aumento de la producción el mercado se satura,  y las empresas menos eficientes o marginales tienen que cerrar y se produce una crisis. La tendencia de la crisis se interrumpe cuando tiene lugar una nueva  innovación que provoca de nuevo una  ola de crecimiento. 
* Distingue cinco tipos de innovaciones (innovación de producto, innovación de proceso productivo, apertura de un nuevo mercado, la conquista de una nueva fuente de oferta de materia prima,  o bien semi manufacturado, innovación organizativa). 
2) El cambio técnico es un proceso continuo de innovación. Distingue dentro de la innovación entre:
*  Macro invenciones  o grandes inventos, son las que establecen un  nuevo concepto de producción técnica y rompen con el sistema tecnológico anterior, ocasionando una discontinuidad absoluta con el pasado tecnológico: la hilandera mecánica, el proceso de producción de hierro de Curt o la máquina de vapor de Watt.
* Micro invenciones, son las pequeñas mejoras que rodean a las macro invenciones,  y  hacen que una determinada innovación sea productiva y eficiente. Son las micro-invenciones las que producen  aumentos significativos de la productividad.   Esta idea de la mejora a través de las pequeñas innovaciones hace que el proceso de innovación sea un proceso continuo y no por olas.  
5º La relación entre la innovación de la primera revolución industrial y la ciencia fue pequeña, las innovaciones de la revolución industrial hasta 1860 fueron realizadas en su mayoría por artesanos, ingenieros y mecánicos autodidactas. El cuerpo del saber científico a principios del S XVIII era pequeño y débil para ser aplicado a la industria moderna, aunque sí se aplicaron fueron los métodos de la ciencia, observación y experimentación.
2.20 PROGRESO TÉCNICO: 

Proceso de desarrollo y perfeccionamiento de la técnica y de la tecnología de la producción en la economía nacional, introducción de métodos y procedimientos avanzados en las distintas ramas de la producción, de descubrimientos e invenciones científicas y técnicas que elevan la productividad del trabajo social y, sobre esta base, permiten incrementar la fabricación de productos con gastos mínimos de trabajo. 

El carácter del progreso técnico, su orientación y ritmos de desarrollo, se hallan determinados por las relaciones económico-sociales que dominan en la sociedad. Antes del capitalismo, los medios técnicos eran sumamente primitivos, se perfeccionaban con extraordinaria lentitud y durante siglos enteros la producción se basaba en los procedimientos rutinarios del trabajo manual. 

Al surgir el capitalismo, tuvo lugar una revolución en la base técnica de la producción social. Ésta se cimentó en la técnica de máquinas. En el capitalismo moderno ha encontrado amplia difusión el empleo de medios técnicos novísimos en la economía, el desarrollo de la mecanización y de la automatización de los procesos productivos. Sin embargo, en virtud de las contradicciones antagónicas intrínsecamente inherentes al capitalismo, el progreso técnico se realiza bajo el influjo de la lucha competitiva, espontáneamente, de manera desigual, y no se utiliza para mejorar el nivel material y cultural de los trabajadores, sino con el fin de que los magnates del capital obtengan elevadas ganancias. 

En el capitalismo, introducir en la producción máquinas nuevas, de mayor rendimiento, que constituyen en sí mismas un poderoso medio para hacer más llevadero el trabajo y para que aumente su productividad, es una manera de intensificar la explotación del trabajo asalariado. 

En las empresas capitalistas, los trabajadores se convierten en simples apéndices de las máquinas, quedan mutilados espiritual y físicamente. 

El progreso técnico, el perfeccionamiento de las máquinas, el mecanizar la producción, bajo el capitalismo, desplaza del trabajo a los obreros, que van a engrosar el ejército de parados. Los capitalistas utilizan la existencia de un enorme ejército de trabajadores desocupados para obtener elevadas ganancias sin adquirir nueva maquinaria. 

Este es el motivo de que en el mundo capitalista, junto al elevado desarrollo técnico en determinadas ramas y en ciertos países, existan en otras ramas y países atrasados métodos de producción basados en la amplia utilización del trabajo manual. Se frena, sobre todo, la producción de nueva maquinaria en los países rezagados en el aspecto técnico-económico, donde la fuerza de trabajo es muy barata. 

En su conjunto, las relaciones capitalistas de producción confieren al progreso técnico un carácter unilateral y deforme. Son una traba para que puedan utilizarse plenamente las posibilidades de la técnica de vanguardia en interés de toda la sociedad. 

Bajo el socialismo, el progreso técnico presenta un carácter distinto, es incesante y esté planificado, sirve de poderoso recurso para mejorar el bienestar del pueblo en interés de la sociedad entera. Los resultados del progreso técnico y del perfeccionamiento de la producción se utilizan para ampliar la economía nacional, para aumentar más aun la producción con el fin de acrecentar incesantemente el bienestar y el nivel cultural de los trabajadores. 

En los planes de la economía nacional, corrientes y de perspectiva, se prevé el desarrollo y la introducción de la técnica de vanguardia en la industria y en la agricultura, en el transporte y en las demás ramas de la economía nacional. 

Las principales direcciones del progreso técnico son:

· Mecanización múltiple del trabajo 

· Automatización en gran escala da los procesos productivos; Electrificación completa de la economía nacional, 

· Aplicación de la radiotécnica y de la electrónica; 

· Amplia introducción de los métodos de reelaboración química de las sustancias, 

· Fabricación de nuevos materiales y objetos sintéticos; 

· Utilización de la energía atómica con fines pacíficos. 

El progreso técnico es una condición importantísima para crear la base material y técnica del comunismo. 

2.21 REGALIA

Regalía: Cantidad que ha de pagarse por el uso de una propiedad industrial, patente, marca, etc., registrada a nombre de otro. En ingles se llama royalty. 

Participación en los ingresos o cantidad fija que se paga al propietario de un derecho a cambio del permiso de usarlo. Royalties

Derechos de patente:

Pago efectuado por el uso de una patente.

Regalía, entendida como royalty, es el pago de una "cantidad variable" ligada al volumen de producción o ventas que debe pagarse durante un tiempo al propietario de la patente que se esté explotando.

Existen varias formas de pago de la licencia para el uso de una patente. Ambas partes, el propietario de la patente y el explotador, negociarán la forma que más les convenga. Tipos de pago: Cantidad fija, cantidad variable (royalty). Además, existe un tercer pago opcional que se realiza si se precisa la ayuda de los técnicos del licenciatario que se llama "pago por asistencia técnica".

Las Regalías se pagan por uno o todos los derechos concedidos por el titular del derecho. Usualmente existen Regalías por la fabricación y venta de un artículo licenciado en un determinado territorio geográfico o por el uso de una marca en un territorio geográfico.

El pago de las Regalías se adiciona al valor en Aduanas de las mercancías si es que aparecen como condición de venta de estas últimas, de manera tal que los derechos de importación se calculen sobre una base mayor. Ello es así, porque tradicionalmente el titular del derecho licenciado le vende al importador el artículo licenciado a condición que le pague una Regalía por cada unidad vendida en el territorio asignado. Por ende el artículo importado se valora en Aduanas tanto por lo que aparece en la factura de importación más el pago posterior de las Regalías al titular del derecho. En este contexto, quien recibe el pago de la Regalía puede ser una persona distinta al titular del derecho licenciado.

Actualmente existen otras formas de pago de Regalías, la cual la Regalía la paga quien vende y no quien compra. Es decir ya no es el importador quien paga la Regalía luego de su importación, sino que el vendedor paga la Regalía al titular del derecho al momento de la exportación. 

2.23 EXPERIMENTACION INDUSTRIAL

La experimentación es un proceso que se inicia con la identificación de una necesidad que focaliza nuestra atención y provoca la búsqueda de diversas posibilidades de solución, que se concretan en alguna intervención que incide directamente sobre la realidad. El resultado de esta intervención lo interpretamos en función de nuestras maneras de pensar sobre el problema y posiblemente derivará en nuevas preguntas que pueden dar lugar a la planificación de nuevas intervenciones... y así enredarnos en una laberíntica espiral sin fin.

2.24 
DESARROLLO EXPERIMENTAL

Desarrollo experimental: consiste en trabajos sistemáticos basados en los conocimientos existentes, derivados de la investigación y la experiencia práctica, dirigidos a la producción de nuevos materiales, productos y dispositivos; al establecimiento de nuevos procesos, sistemas y servicios, o a la mejora sustancial de los ya existentes, es decir, producir una tecnología.

2.25 PLANTA PILOTO

Es una planta de proceso a escala reducida. Al construir y operar una planta piloto se persigue generar información sobre el proceso para su uso en el diseño y la optimización de plantas a escala real.

2.26 ESCALA INDUSTRIAL

Es aquella producción generada en un proceso productivo en grandes cantidades, lo cual implica costos de producción más bajos y una producción más rápida con muy buenos estándares productivos, lógicamente con avanzado nivel tecnológico. Sinónimo de producción en serie o producción en masa.

 (adj.) = on an industrial scale, industrial-scaleEx: These two machine translation systems translate texts from English and German into Russian on an industrial scale. 2.27 EVALUACION TECNOLOGICA
La evaluación tecnológica, evaluación de tecnologías o evaluación de impacto tecnológico, traducciones  del término “technology assessment”, que definen a los procedimientos o métodos de evaluación que se han utilizado en países desarrollados (Estados Unidos, Canadá, Europa, Japón) para comparar proyectos de inversión, e implícitamente, las distintas tecnologías ofrecidas. Pese a las limitaciones de estos métodos de evaluación para identificar todos los costos indirectos y efectos secundarios que pueden resultar de un proyecto de inversión, se han producido numerosos estudios destinados a analizar funciones, roles y responsabilidades de las distintas instituciones sociales mediante el proceso de evaluación de impacto tecnológico (EIT).
La Evaluación Tecnológica (TA) cumple, al menos, tres funciones: 

a) como parte de las policy sciencies constituye un instrumento de asesoramiento en la toma de decisiones

b) como ingrediente cualificador del debate social contribuye a profundizar la democracia, a mediar entre razón científico-técnica y valores democráticos y, por tanto, a dotar de calidad política al conjunto del sistema 

 c) como coadyuvante en el proceso de cambio técnico adecúa las nuevas tecnologías a las situaciones concretas, mejorando así la receptividad social de las mismas.

2.27 POLITICA CIENTIFICA-TECNOLOGICA

La importancia que se concede a las políticas para la ciencia, la tecnología y la innovación es creciente en los países industrializados. El indicador más claro de este fenómeno, más allá de la retórica, es el ritmo de aumento de la inversión en estas actividades durante las últimas décadas. Después de una transitoria meseta, producida fundamentalmente por un cierto receso de la I+D orientada a la defensa, las cifras han vuelto a mostrar valores en alza.

Muy distinto es el panorama actual de los países latinoamericanos, en donde la política científica, al igual que la política tecnológica y la de innovación, no logran trascender el plano de las intenciones declarativas y acompañan, en realidad, la suerte de otros indicadores que expresan el estancamiento –y aún el retroceso- de la región en su conjunto.

Cuando los países de América Latina cayeron en la cuenta de su marginación respecto a los nuevos escenarios de la economía y la política internacionales, alzaron sus voces para instalar la problemática del desarrollo en la agenda de temas prioritarios de la comunidad internacional. Por efecto de aquellas presiones fue creada la CEPAL, como un organismo especializado en la economía latinoamericana y la cuestión del desarrollo fue reconocida como la prioridad estratégica fundamental para la región
También los organismos internacionales se han hecho eco últimamente de la importancia del conocimiento científico y tecnológico. El Banco Mundial (1999) dedicó su informe anual de 1998/1999 al problema del conocimiento. Más recientemente, UNESCO convocó en Budapest la Conferencia Mundial de la Ciencia. Voy a referirme someramente a estas apelaciones, a las que considero en gran medida voluntaristas, para tratar de mostrar que se trata de un fenómeno recurrente que no alcanza a modificar las tendencias decrecientes de la implantación de la ciencia en los países en desarrollo.

2.28 PLANIFICACION CIENTIFICA

Se refiere a la forma en que los gobiernos de cada país planifican su investigación científica. Se estima que un país es más desarrollado que otro en la medida que invierte más de su PIB en la investigación científica. Se planifica hacia donde  y cuando debe orientarse la investigación, según la prioridad de ese país en ese momento. Así, planificación científica de Estados Unidos y Rusia durante la guerra fría estaba dirigida hacia la generación de tecnología en la industria bélica. En otro momento pudo ser la industria de medicamentos, o la automotriz, o la alimenticia, o la espacial, etc.

2.29 CONTROL

el control se concibe como la verificación a posteriori de los resultados conseguidos en el seguimiento de los objetivos planteados y el control de gastos invertido en el proceso realizado por los niveles directivos donde la estandarización en términos cuantitativos, forma parte central de la acción de control.
El control es una etapa primordial en la administración, pues, aunque una empresa cuente con magníficos planes, una estructura organizacional adecuada y una dirección eficiente, el ejecutivo no podrá verificar cuál es la situación real de la organización i no existe un mecanismo que se cerciore e informe si los hechos van de acuerdo con los objetivos.

El concepto de control es muy general y puede ser utilizado en el contexto organizacional para evaluar el desempeño general frente a un plan estratégico.

2.30 CONTROL DE CALIDAD

El control de la calidad se podría definir como las técnicas usadas para estandarizar algo. La función del control de calidad existe primordialmente como una organización de servicio, para conocer las especificaciones establecidas por la ingeniería del producto y proporcionar asistencia al departamento de fabricación, para que la producción alcance estas especificaciones. Como tal, la función consiste en la colección y análisis de grandes cantidades de datos que después se presentan a diferentes departamentos para iniciar una acción correctiva adecuada.
La calidad de un producto se puede ver desde dos enfoques tradicionales que son:

1. Perceptiva: Satisfacción de las necesidades del cliente. 

2. Funcional: Cumplir con las especificaciones requeridas. 

La Función de la Calidad en las empresas industriales se enriquece en esta etapa con competencias de contenido más amplio y más creativo. La lleva a cabo personal más cualificado y adquiere más autoridad, subiendo uno o dos escalones en el organigrama de las empresas. 

Las Normas ISO en su serie 9000 y sus equivalentes europeas EN-ISO 9000 y españolas UNE-EN-ISO 9000 esquematizan los procedimientos y su contenido y establecen los requisitos que una empresa debe cumplir, para considerar que dispone de una Gestión de la Calidad basada en el concepto del aseguramiento.

2.31 ORGANIZACIÓN INDUSTRIAL

Es la rama de la economía que estudia el comportamiento estratégico de las empresas, y su interacción para determinar la estructura de mercados. 
2.32 TRANSFERENCIA DE TECNOLOGIA EN EL SECTOR INDUSTRIAL

La transferencia de tecnología, es la "transferencia de conocimiento sistemático para la elaboración de un producto, la aplicación de un proceso o la prestación de un servicio". 

Consiste en un acto por el cual una persona, natural o jurídica, transfiere a otra persona, natural o jurídica, un “conocer” o conjunto de “conoceres” útiles para el logro de fines, o sea, se refieren a un conjunto de conocimientos. 
La transferencia de tecnología hace referencia a un género o compartimiento en el cual se incluye todo acto por medio del cual se produce una transmisión de conocimientos.
2.33 PRINCIPALES INSTRUMENTOS LEGALES EN EL PROCESO DE TRANSFERENCIA DE TECNOLOGIA

- Contratos de licencia 
– Especial referencia al contrato de know know-how

– Contrato de ingeniería

– Contrato de franquicia

UNIDAD III

Variables determinantes de la industrialización
3.1 EL NIVEL DEL INGRESO

Cada empresa hace su análisis financiero, de producción, precio, según su planificación estratégica. Muchas veces, las personas del departamento no están exactamente enteradas de este tipo de información.

3.2 TAMAÑO DEL MERCADO

El tamaño de mercado se entiende como la producción nacional más importaciones menos exportaciones.
3.3 DISTRIBUCION DEL INGRESO

La distribución del ingreso es la manera en que se asignan los recursos en los distintos estratos socio-económicos. 
3.4 LOS RECURSOS NATURALES

La existencia de recursos naturales es también una condición básica para que se desarrolle la industria. Pero lo que es, o lo que se considera, un recurso natural cambia con la tecnología y el desarrollo de la ciencia. Un recurso natural es aquel elemento de la naturaleza que la sociedad, con su tecnología, es capaz de transformar para su propio beneficio. Esto quiere decir que no siempre se consideran recursos naturales los mismos elementos de la naturaleza, sino sólo aquellos que se pueden transformar. Mientras se desconozca cómo aprovechar un determinado elemento, este no es un recurso natural. El ejemplo más claro es el del petróleo, que se conocía desde antiguo pero sólo en el siglo XX se pudo aprovechar para mover motores y crear energía: sólo entonces se convirtió en un recurso natural. 

     En todo proceso de transformación de la materia prima, en producto elaborado, aquella pierde peso, por lo que se generan residuos. Cuanto más peso se pierda más residuos se generan, pero también más importancia tendrá la ubicación de la materia prima en la localización de la industria, puesto que el coste del transporte de la mercancía, para la misma distancia, aumenta con el volumen. Sin embargo, hay excepciones, como en el caso de que el producto elaborado sea muy frágil o necesite medios de transporte muy especializados, y por lo tanto más caros. Por otra parte, es raro el producto elaborado que utiliza una sola materia prima. En este caso será más importante el recurso que más peso pierda en el proceso de elaboración. 

Uno de los fenómenos más llamativos de la actividad industrial es la contaminación que produce. La materia prima perdida en el proceso de elaboración se introduce en el medio de manera masiva, por encima de las posibilidades que tiene la naturaleza de recuperarse, generando, así, la contaminación. Por otro lado, el ritmo de consumo de los recursos naturales también puede ser un problema, ya que un uso mayor a su umbral de renovación lleva, inexorablemente, al agotamiento del recurso, y por consiguiente, al cierre de la industria por falta de materia prima que transformar.

3.5 LA POLITICA DE COMERCIO EXTERIOR

La política de comercio exterior puede otorgar poderosos incentivos o desincentivos a la producción, por medio de su influencia en los precios y las cantidades de los productos competidores que se importan en el país y a través de sus efectos sobre los precios internos recibidos por las exportaciones. Se dice que las políticas que encarecen los precios de las importaciones en el mercado interno proporcionan protección económica. 

Los instrumentos principales de la política comercial son los aranceles y las cuotas por el lado de las importaciones, y varios tipos de incentivos cuando se trata de las exportaciones. En algunos casos se usa una combinación de cuotas y aranceles (conocidas como “cuotas arancelarias”), según la cual se aumentan los aranceles cuando las importaciones exceden una cantidad establecida.

3.6 POLITICA INDUSTRIAL

Política Industrial. Decisiones del gobierno destinadas a ayudar a determinados sectores productivos de la economía. 
3.7 GRADOS DE URBANIZACIÓN

Una urbanización es un conjunto de construcciones situadas generalmente en un antiguo medio rural adyacente a otras poblaciones.

En economía industrial cuando se habla de grado de urbanización, se refiere a al nivel de población que vive n lugares urbanizados y los niveles de servicios brindados a la misma. Es un indicador para saber dónde la industria va a colocar su producción. 

3.8 OTRAS DETERMINANTES

Otras variables determinantes de la industrialización son: Cantidad de mano de obra, capacitación de los recursos humano, facilidad de materia prima disponible, transporte, mercados, facilidades financieras, buenas políticas de incentivos a la industria, etc.

3.9 CARACTERISTICAS MÁS GENERALES DE LA INDUSTRIALIZACION

1. Crecimiento de la tasa de empleo
2. Maximización de las exportaciones
3. Conversión de materia prima
4. Alta tecnología
3.9.1 CAMBIOS ESTRUCTURALES DE LA PRODUCCION

Uno de los pioneros del desarrollo Lewis, entendía el cambio estructural como el proceso por el cual países subdesarrollados con economías basadas en una agricultura tradicional y de subsistencia pasan a tener unas economías más modernas y con mayor peso de los sectores secundarios y terciarios y de la urbanización, en virtud de la transformación de su estructura económica, y para este autor el cambio estructural en los países subdesarrollados se produce por el exceso de mano de obra en la agricultura que se transfiere hacia la industria en virtud de las diferencias salariales y de los altos beneficios industriales.

3.9.2 EL DINAMISMO INDUSTRIAL

Es un indicador estadístico que mide la evolución mensual de los volúmenes de producción física de los bienes elaborados por el sector industrial, tanto en su conjunto como en los distintos niveles de agregación establecidos.

3.9.3 EFECTOS DE LA INDUSTRIALIZACION SOBRE LA BALANZA DE PAGOS.

La balanza de pagos es el documento contable que expone las liquidaciones realizadas anualmente entre un país y el extranjero. 

3.9.4 ABSORCION DE TRABAJO

Operará la compensación y la absorción de trabajo cuando los salarios realmente abonados en su conjunto y cómputo anual sean más favorables para los trabajadores que los fijados en el orden normativo o convencional de referencia. 

3.9.5 LA CONCENTRACION INDUSTRIAL

El desarrollo industrial cumple un rol muy importante en la innovación tecnológica, en la investigación y en el desarrollo de las actividades, que son el eje central para el desarrollo económico y social de cualquier país. También es importante para el desarrollo, la difusión y la transferencia de tecnologías y el control de estas, que son un elemento clave para el desarrollo sostenible.

A medida que la industrialización fue avanzando en las diferentes regiones del mundo, el medio ambiente fue empeorando su situación. Esto incluye a nivel local, contaminación del aire y agua afectando la vida urbana y rural por igual; a nivel regional la lluvia ácida y la contaminación de las zonas costeras; a nivel mundial, cambios climáticos, degradación de la capa de ozono, perdida de la biodiversidad e incremento de la contaminación de las plataformas marinas.

3.9.6 INNOVACIONES TECNICAS E INGENIERIA

La sustitución de la fuerza humana y animal por la mecánica fue posible gracias a una serie de innovaciones técnicas que se extendieron por Inglaterra a lo largo del siglo XVIII. Los conceptos científicos en los que se basaban ya eran conocidos desde hacía siglos, hecho que contribuyó a que la Primera Revolución Industrial fuese relativamente simple desde el punto de vista técnico y su coste no excesivo. 

Los principales campos en los que se produjeron las innovaciones técnicas fueron el de la energía (máquina vapor de Watt), el textil (hilado y tejido del algodón), la metalurgia (altos hornos. etc) y, finalmente, los transportes (locomotora de Stephenson).
El profesor Michael E. Porter, que ha dirigido un estudia de cuatro años sobre el tema sintetiza su pensamiento diciendo " la prosperidad nacional se crea, no se hereda. Ella no resulta de los recursos naturales, de la fuerza de trabajo, de las tasas de interés o del valor de la moneda, como la economía clásica lo sostiene. La competitividad de la nación depende de la capacidad de la industria para innovar y mejorar la producción."

En otros términos, se trata de la capacidad para producir nuevos bienes y servicios, para elevar la calidad, para disminuir los costos o todo ello al mismo tiempo.

UNIDAD IV 
Medidas del nivel de la industrialización
4.1 GRADO DE INDUSTRIALIZACION

Se conoce como industrialización el proceso por el que un Estado o comunidad territorial pasa de una economía basada en la agricultura, a una fundamentada en el desarrollo industrial, y en el que éste representa en términos económicos el sostén fundamental del Producto Interior Bruto y en términos de ocupación ofrece trabajo a la mayoría de la población.

El grado de industrialización no depende de la precisión, calidad o grado tecnológico aplicados en la fabricación de cada uno de sus componentes, sino en la integración para formar un todo; así pueden emplearse componentes de elevada tecnología como elementos de una construcción tradicional.

El proceso de industrialización comprende la transición desde una sociedad agrícola a una industrial, acompañada de un crecimiento de la renta per cápita y de la productividad. Para que esto pueda ocurrir, la oferta de productos agrícolas tiene que satisfacer la demanda. Se ha demostrado que, en los primeros estadios de desarrollo de una economía, la demanda de productos agrícolas es elástica (cuando aumentan los ingresos aumenta la demanda de los mismos). Para que el proceso de industrialización sea sostenido y viable es necesario que la creciente petición de productos agrícolas se satisfaga, bien mediante importaciones, bien mediante aumentos en la productividad agrícola nacional. En las primeras etapas del proceso de industrialización, la capacidad para satisfacer la demanda de productos agrícolas mediante un aumento de las importaciones es limitada debido a los efectos que tendría sobre los precios internacionales relativos. Si la demanda de alimentos de importación es elevada, la relación real de intercambio podría cambiar y afectaría de modo negativo al país que está iniciando su proceso de industrialización, hasta el punto que se podría llegar a lo que se conoce como 'crecimiento empobrecedor', una situación en la que la renta real per cápita disminuye porque todos los aumentos de productividad se utilizan en financiar la demanda de productos importados. Por ello, un proceso de industrialización efectivo requiere que aumente la productividad agrícola nacional siendo una condición necesaria para que el crecimiento de la industria moderna sea viable.

4.2. ELASTICIDAD DE CRECIMIENTO INDUSTRIAL

ELASTICIDAD:

Término utilizado ampliamente para indicar la sensibilidad de una variable a las variaciones de otra. Así, la elasticidad de X con respecto a Y significa la variación porcentual de X por cada variación porcentual de un 1% de Y. 

El Índice de Crecimiento Industrial es un indicador estadístico que mide la evolución mensual de los volúmenes de la producción física de los bienes elaborados por el sector industrial, tanto en su conjunto como en los distintos niveles de agregación establecidos
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Matemáticamente se expresa de la siguiente manera, siendo: Ed la elasticidad, Qd la cantidad demandada y P el Precio:
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· La elasticidad de la demanda es el grado en que la cantidad demandada (Q), responde a las variaciones de precios (P) del mercado

· Obviando signos, es posible clasificar las relaciones entre variables de acuerdo a su elasticidad E(x,y):

· 1. Elástico: El coeficiente es mayor a la unidad (E > 1). 

· 2. Inelástico: El coeficiente es menor a la unidad, pero mayor a cero (0<E<1). 

· 3. Unitario: El coeficiente es igual a la unidad (E = 1). 

· Casos teóricos:

· 4. Perfectamente inelástico: El coeficiente es igual a cero. 

· 5. Perfectamente elástico: El coeficiente es igual a infinito. 

4.3 ELASTICIDAD DEL PROCESO INDUSTRIAL

El proceso de industrialización describe el periodo transitorio de una sociedad agrícola a una industrial. Por el contrario, la desindustrialización puede definirse como la etapa de crecimiento económico caracterizada por una disminución del peso relativo del sector industrial en términos de producción y empleo.

El proceso de industrialización de los países desarrollados se realizo inicialmente inducido por el crecimiento y diversificación de la demanda global, es decir como sub producto de un desarrollo provocado por el crecimiento exportaciones primarias.

El proceso de industrialización comprende la transición desde una sociedad agrícola a una industrial, acompañada de un crecimiento de la renta per cápita y de la productividad.

4.4 CALCULOS DE OTROS INDICADORES DE CARÁCTER INDUSTRIAL

INDICADORES:

Los indicadores de producción expresan el trabajo realizado con los recursos asignados. Miden la cantidad de servicios provistos. Es igual a horas hombre\ unidades finales de la actividad.

Los indicadores de producción son instrumentos que sirven para mostrarnos los resultados del esfuerzo productivo, nos ayudan a establecer comparaciones en el tiempo, medir costos o gastos y presentar el aporte de cada elemento dentro de la estructura productiva. Hay una serie de indicadores relacionados a la producción que tienen que ver con las remuneraciones, productos, existencias, activo fijo, ventas, compras de materias primas, precios, etc.

Por ejemplo para hallar la productividad de la empresa por trabajador, se divide el valor de producción entre el personal ocupado. Este es un indicador de productividad.
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4.5 FORMAS DE DETERMINAR EL VALOR AGREGADO

VALOR AGREGADO:

El valor agregado o valor añadido es el valor que un determinado proceso productivo adiciona al ya plasmado en la materia prima y el capital fijo (bienes intermedios) (e.g. marca) o desde el punto de vista de un productor, es la diferencia entre el ingreso y los costos de la materia prima y el capital fijo. Desde el punto de vista contable es la diferencia entre el importe de las ventas y el de las compras.

El valor agregado puede estimarse para una empresa, un sector de la economía o para un país, o para la economía internacional. La técnica del ingreso-producto determina la corriente anual de bienes y servicios, obtenidos en función de los insumos o recursos utilizados procedentes de otros núcleos productivos.

Desde el punto de vista macroeconómico el valor agregado es la suma total de los sueldos, salarios u honorarios, intereses, alquileres, beneficios de los empresarios e impuestos percibidos por el Estado, en un determinado período de tiempo. El valor agregado es también conocido como plusvalía, o sea la diferencia de tiempo trabajado en función del empleador sin beneficio para el trabajador, pues lo devengado en ese periodo de tiempo no equivale a lo percibido.

El valor agregado, denominado también Producto Interno Bruto (PIB), es la suma de los valores monetarios de los bienes y servicios producidos en un determinado periodo. Es un valor libre de duplicaciones, el cual corresponde a la suma del valor agregado individuales de todas las actividades de la economía que se genera durante un periodo.

Por lo tanto el PIB se constituye en uno de los indicadores más importantes para poder evaluar las actividades económicas de un país.

MÉTODOS PARA CALCULAR EL VALOR AGREGADO.
Existen tres métodos de cálculo, que son los siguientes:

MÉTODO DE LA DEMANDA FINAL (O DE LA PRODUCCIÓN).
Consiste en restar al VBP de cualquier agente productor, los insumos intermedios (o CI) que son utilizados en el proceso productivo.

Los cálculos del VBP se realizan a precios básicos y el CI se valora a precios del comprador, este es un método que se calcula por rama de la actividad económica de los productores. 

La fórmula es la siguiente:

VA = VBP - CI
VA = (DF + CI) - CI
VA = (CF + FBC) + CI - CI
VA = CF + FBC
Donde:
VA = Valor agregado.

VBP = Valor Bruto de la Producción.

CI = Consumo Interno.

DF = Demanda Final.

Valor Bruto de la Producción: Es la suma total de los valores de los bienes y servicios producidos por una sociedad, independientemente de que se trate de insumos, es decir, bienes intermedios que se utilizan en el proceso productivo o de artículos que se destinan al consumidor final. Por lo tanto, incluye el valor de todos los productos sin considerar si son de consumo intermedio o de consumo final. En el caso del Gobierno, es igual a la suma de los costos de los bienes y servicios producidos. El valor bruto de la producción también es igual al consumo intermedio más el valor agregado o producto interno bruto. Es la suma total del valor de los bienes y servicios generados por una sociedad independientemente de que se trate de bienes intermedios que se utilizan en los procesos productivos o artículos que se destinan al usuario final. Se incluyen la producción para autoconsumo - la que produce una unidad y ella misma la consume- y la fabricación de activos fijos para su propio uso. El valor bruto de la producción se puede obtener también mediante la suma del consumo intermedio y el valor agregado bruto.

1. El producto interno bruto (PIB) es la suma de los valores monetarios de los bienes y servicios producidos en un período determinado (trimestre, año, etc.); es un valor libre de duplicaciones, el cual corresponde a la suma del valor agregado que se genera durante un ejercicio en todas las actividades de la economía. Asimismo, se define como la diferencia entre el valor bruto de la producción, menos el valor de los bienes y servicios (consumo intermedio) que se usan en el proceso productivo.
INGRESO NACIONAL 
Estimación sobre una base anual, del potencial adquisitivo de una nación con respecto a bienes de consumo y de capital, incluye los ingresos personales y los ingresos netos de las empresas públicas y privadas, antes de deducir el impuesto sobre la renta.

El producto nacional bruto (abreviado PNB), actualmente conocido como Ingreso Nacional Bruto (abreviado INB) o también como producto bruto nacional, es un baremo utilizado en economía para calcular el volumen económico de un territorio.

Se define como el valor de todos los bienes y servicios producidos, únicamente, por los nacionales de un país durante un tiempo determinado, generalmente un año. Se excluye a los extranjeros trabajando en el país y se incluye a los nacionales trabajando en el extranjero.
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