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Legislación internacional Honduras

1. Cinco productos y un servicio estaban sometidos a controles de precios
2. Conocer los aranceles, restricciones y prohibiciones en los mercados de destino
3. Estrategias de precios de penetración
4. Exportación
5. Registro de Marca
6. Ley de Zonas Libres
Cinco productos y un servicio estaban sometidos a controles de precios

1. Café tostado y molido 

2. Varillas de hierro

3. Derivados del petróleo

4. Cemento

5. Fertilizantes 

6. Pasajes aéreos.

La finalidad de los controles de precios era estabilizar las condiciones económicas evitando así cambios repentinos que pudiesen interrumpir los suministros y alterar la vida económica y social. 

Producto sujeto a cuotas:

· Aparece en los acuerdos comerciales suscritos por Honduras.

· En el Arancel aduanero correspondiente a cada país se indican los productos que están sujetos a cuotas pero no se indica cuál es la cantidad para cumplir esa cuota.

· La Aduana del país local conoce la cantidad y es conveniente consultar a ésta, al momento de realizar una operación de exportación.

Arancel a pagar y saber si el producto está sujeto a cuotas:

1. Solicitar un Estudio Arancelario a Dirección Ejecutiva de Ingresos.

2. Puede revisar el Arancel del país de su interés en nuestra Biblioteca. 

Cuotas (Contingente):

Cantidad de mercancías cuya importación se autoriza especialmente a una firma, grupo o sector industrial o comercial

Contingente Arancelario o de Tarifa:

Acuerdo por el cual se aplica una tarifa a una determinada cantidad de importaciones, y otra tarifa más elevada para las importaciones que excedan dicho contingente.

Cuota de Exportación: cantidad determinada de un producto que fija la autoridad para ser enviada al exterior en un plazo establecido por disposición legal.

Agentes Aduaneros:

Persona expresamente autorizada por la ley para actuar, por cuenta ajena, previa autorización de los interesados, en toda clase de destinaciones aduaneras, particularmente en las operaciones de importación de mercancías. Autorizado para actuar habitualmente, en  nombre de terceros en los trámites, regímenes y operaciones aduaneras, con las condiciones y requisitos establecidos en este Código, Reglamento y la legislación nacional.


Conocer los aranceles, restricciones y prohibiciones en los mercados de destino

Cálculo de los costos de exportación se  considera:

1. Costo unitario. 

2. Costo del total a exportarse.

3. Fletes internos e internacionales.

4. Comisiones

5. Gasto de Despachante de Aduanas

6. Certificados especiales y gastos consulares 

7. Gastos bancarios (telex, financiamientos, confirmaciones) 

8. Otros gastos (envases, embalajes, fax, teléfonos, courier, almacenaje, gastos portuarios, etc.) 

9. Además se le agrega el Margen de Ganancias o Rentabilidad Esperada.

El IVA no es un factor a considerar por el exportador en el costo de una exportación, ya que éste es recuperable. 

Arancel: es la tarifa oficial que determinan los derechos que se deben pagar (tasa, valoración, norma, ley) al ingresar legalmente mercancía a un mercado, determinado por cada país.

Aranceles e Impuestos a pagar por exportar: Las mercancías quedan exentas de algún tipo de impuesto o derecho arancelario.

Para conocer el arancel que pagaría un producto hondureño al ingresar a un mercado determinado:

1. Puede solicitar un Estudio Arancelario a http://www.dei.gob.hn
2. Revisar el Arancel del país de su interés en nuestra biblioteca.

3. Revisar el Arancel del país de su interés en internet Información de Mercado

*Debe conocer el código arancelario de su producto.

Aranceles e Impuestos a pagar por Importar: El Arancel de Honduras para la importación de mercancías es, durante este año 2003, de un 6% general (para todas las mercancías) independiente de que el producto deba pagar una sobretasa

Otros impuestos a pagar por importación: Los impuestos adicionales que se imputen a las mercancías estarán dados por normas o por determinación de La Dirección Ejecutiva de Ingresos.

Barreras al Comercio Internacional: Son restricciones al Comercio Exterior, que se traducen en un alza en los derechos arancelarios o en otro tipo de limitaciones, con el objeto de impedir la importación de ciertas mercancías.

Su objetivo es:

1. Equilibrar la balanza comercial del país.

2. Proteger la producción nacional 

3. Incrementar el intercambio entre un grupo de países.

Barreras no-arancelarias: Son dificultades u obstáculos a la internación de un producto. 

Agrupadas en dos clases: Formalidades y Reglamentos

Barreras Directas: 

1. Restricciones cuantitativas a la importación. 

2. Licencias automáticas. 

3. Contingentes a la importación. 

4. Contingentes impuestos por los países exportadores a sus ventas. 

5. Comercio de Estado. 

6. Otro tipo de obstáculos. 

7. Prohibiciones de importación. 

8. Licencias discrecionales. 

9. Controles de cambios. 

10. Contingentes de pantalla. 

11. Precios mínimos y precios topes. 

12. Imposiciones de efectos equivalentes a los derechos aduaneros. 

13. Ajustes fiscales o ajustes fiscales en frontera. 

14. Depósitos previos a la importación. 

15. Recargos a la importación. 

16. Impuestos discriminados. 

Barreras Indirectas: 

1. Medidas de protección a la industria nacional que constituyen obstáculos al comercio internacional ayudando a la producción nacional o a la exportación. 

2. Medidas de protección a la producción y a la exportación nacional. 

· Tales como: 

· Industria cinematográfica. 

· Industria naval. 

· Transporte marítimo. 

· Industria del carbón y del acero. 

· Compras gubernamentales. 

· Monopolios estatales o paraestatales. 

· Normativa de Comercio Exterior. 

· Medidas contra importaciones a precios anormalmente bajos.

· Medidas Aduaneras.

· Clasificación arancelaria de las mercancías. 

· Valor en Aduana de las mercancías. 

· Certificados de origen. Visados consulares.

Cláusulas de salvaguardia: Son un conjunto de disposiciones que están encaminadas al establecimiento de barreras proteccionistas. 

Nomenclatura Arancelaria

Es una enumeración descriptiva o nómina de mercancías, que son objeto de comercio internacional, que tiene un orden, dispone de un método, aplica determinadas reglas, conforma un sistema clasificatorio y aplica ciertos principios seleccionados.

Países están demandando productos

Revisar el módulo Estadísticas, ingresando el código arancelario de su producto y solicita un listado de países, obtendrá todos los mercados a los cuales Honduras está exportando el producto en consulta.

Precios de exportación de productos pesqueros, agrícolas, agroindustriales, manufacturados, etc.:

Puede revisar por tres variables: 

1. Producto 

2. Empresa

3. Mercado

Según el nivel de competencia, la innovación del producto y las características del mercado, la empresa podrá elegir una política de precios entre varias categorías. Se suele sugerir elegir entre las siguientes:

Estrategias de precios de penetración

Se utiliza para estimular el crecimiento del volumen de ventas y la participación relativa del mercado.

Estrategias de precios altos

Se usa en mercados donde el segmento de ingresos medios es muy pequeño y por ende poco rentable y el segmento de ingresos bajos no tiene acceso a tales mercados.

Precio competitivo: Es necesario investigar los precios de venta y la calidad de los productos competidores y sustitutos, así como las condiciones de entrega de otros exportadores.

La competitividad es un elemento que varía según las condiciones de mercado, y particularmente el precio se ve muy afectado en el corto plazo por motivos de tipo de cambio, costos de transporte y seguros.


Exportación

Es la salida legal de mercancías nacionales o nacionalizadas para su uso o consumo en el exterior y la prestación de servicios al exterior, efectuada en determinadas condiciones. 

Factura pro-forma Uno de los documentos previos para realizar una exportación, elaborado por el exportador, en el cual hace una descripción de las mercancías que está enviando, con los respectivos valores, sólo para efectos aduaneros. 

Forma de pago más segura para el exportador: Es utilizar la Carta de Crédito o Acreditivo, el importador ordena a su banco comercial en el exterior (banco emisor) pagar a un tercero (exportador) por intermedio de un banco en Honduras (banco receptor). Este pago se efectúa una vez que el exportador cumpla con lo estipulado en el acreditivo.

INCOTERMS: Son las siglas en inglés de “Internacional Comercial Terms” (Términos Internacionales de Comercio), emitidos por la Cámara de Comercio Internacional con sede en París. 

FIDE: una institución privada sin fines de lucro, está en la disposición de asistir a las empresas extranjeras que buscan desarrollar inversiones y subcontrataciones en Honduras.

Interpyme: Dentro de los nuevos instrumentos que tiene INFOAGRO, ha diseñado una nueva herramienta "Interpyme" la que busca desarrollar la capacidad exportadora de las empresas de este sector que nunca han exportado o que solo lo han hecho en forma esporádica.

El GATT es el organismo que reguló el comercio internacional desde su creación en 1947. Sin embargo, el ámbito de la OMC es mucho más amplio. 

ALADI es la Asociación Latino Americana de Integración, organismo de integración económica de América Latina que sustituyó a la Asociación Latino-Americana de Libre Comercio – ALALC.

La OMC es la Organización Mundial de Comercio, con sede en Ginebra (Suiza), es el principal organismo internacional que se ocupa de las normas que rigen el comercio entre los países

Registro de Marca

· Primero debe comprar formulario en la Secretaria de Industria y Comercio. 

Existen cinco tipos de formularios de registro de marcas estos son para:

1. Productos

2. Servicios

3. Establecimiento Comercial

4. Establecimiento Industrial

5. Frase o propaganda

· Esta solicitud deberá ser llenada a maquina y presentada ante la Oficina de Industria y Comercio.

· Retirar un documento denominado “Orden de Pago” donde se indica el monto que deberá cancelar para iniciar el trámite.

Registro de Marca

En la secretaria de Industria y Comercio se realiza el registro de marcas y patentes y en la base de datos de Marcas Comerciales se despliega información de las solicitudes en tramite y/o registradas en el SIC.

Ley de Zonas Libres

Ley de ZIP

RIT

ZOLT

Créditos Fiscales a la Generación de Empleo

Ley de Incentivos a la Producción Bananera

ZOLT: Zonas libres turísticas 

Creada para el desarrollo turístico

Beneficios:

· Importación de Vehículos Terrestres de Trabajo, de carga y de pasajeros cuya capacidad no sea menor de ocho espacios

· Vehículos acuáticos y aeronaves de toda clase y capacidad que sirvan exclusivamente a la ZOLT.

· Realizar importaciones posteriores para la reposición del equipo.

· Extender sus operaciones turísticas en otros lugares del país.

Operadora: Es la persona natural o jurídica que habiendo cumplido con los requisitos establecidos en la ley y autorizada para operar y administrar una Zona Libre, se encuentra establecida dentro de la misma.

Usuaria: Es toda persona natural o jurídica, nacional o extranjera, legalmente constituida, establecida en una Zona Libre y que se dedica a realizar las operaciones permitidas por la ley y su reglamento.

 ZIP: Zonas Industriales de Procesamiento para Exportaciones

RIT : Régimen de Importación Temporal

Se aplica a empresas que ensamblen, transformen, modifiquen o se incorporen físicamente a productos destinados a la exportación a países no centroamericanos, empresas que maquilen o produzcan bienes o servicios destinados a las exportaciones hacia terceros mercados. 

Otorga beneficios a las empresas nacionales o extranjeras que operan fuera de las Zonas Libres de Procesamiento (ZIP). Para operar bajo este régimen deberá obtenerse un permiso del gobierno de la República.

Exoneración de ISR por 10 años

ZOLI: Ley Constitutiva de la Zona Libre de Puerto Cortés

La entidad administradora, y las empresas industriales o comerciales que operen en las ZOLI. 

Abarca empresas comerciales e industriales, básicamente de exportación y de actividades conexas o complementarias.

Exoneración de ISR, sin especificar plazos

Exoneración de impuestos municipales. Este beneficio se concede por 10 años a las sociedades operadoras de zonas francas. 

Ley de fomento a las exportaciones, Promueve y fomenta las exportaciones hondureñas de productos no tradicionales atenuando o disminuyendo los obstáculos de las mismas mediante la creación de mecanismos fiscales, financieros y promociónales.

La Ley de Incentivos al Turismo, incluye a los hoteles, albergues, habitaciones de tiempo compartido, transporte aéreo de pasajeros, transporte acuático de personas, centros de recreación (casinos, clubes nocturnos, discotecas, máquinas tragamonedas, billares gimnasios, saunas, etc, etc), talleres de artesanías, agencias de turismo, centros de convenciones, arrendadoras de vehículos.

Exoneración del pago del ISR 10 años, sobre proyectos nuevos desde el inicio de sus operaciones comerciales. 

Beneficios que la creación de zonas industriales de procesamiento para exportaciones acarrea para el desarrollo nacional

· Exoneración total del pago: 

1. Derechos arancelarios

2. Derechos Consulares

3. Cargas y Recargos

4. Impuestos Interno de Consumo

5. Producción

6. Venta

7. Demás Impuestos, gravámenes, tasas y sobretasas

8. Exentos de pago de impuestos estatales y municipales por 10 años

9. Exentos del Pago del Impuesto sobre la Renta por 20 años

10. Importación libre de gravámenes

11. Impuestos Internos de Consumo y Venta

12. Conversión de moneda sin restricciones

13. Despacho de embarque entrantes y salientes en menos de un día con mínima documentación.

14. Permiso de propiedad extranjera en un 100%

15. Repatriación irrestricta de ganancias y capital en cualquier momento.

16. Amplia disponibilidad de mano de obra productiva a bajo costo.
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