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Resumen ejecutivo 
Este libro lo escribió Sharon Letchter, una excelente contadora pública certificada que trabajaba en una de las firmas contables más prestigiosa en los EE.UU. debido a la preocupación que tenía por la educación que estaban recibiendo sus hijos, ya que se dio cuenta junto con su esposo Michael quien era un ingeniero, que nada había cambiado desde que ellos terminaron de estudiar, es decir, seguían utilizando la misma metodología para enseñar tantos los padres como las escuelas donde asistían sus hijos, no les enseñaban mas que ¡tienes que sacar las mejores calificaciones para que entres a la universidad!, sino cómo podrán conseguir un buen trabajo, estabilidad, y dinero pero uno de sus hijos les hizo reflexionar poniéndoles grandes ejemplos: uno de ellos era que ya no estamos en sus tiempos, ahora teniendo la misma profesión que ustedes sacaron antes,  se gana menos y los que se dedicaron  trabajarle el dinero utilizando sus habilidades como Michael Jordan, Bill Gates, hoy en día son personas ricas, sin necesidad de haber sido los mejores en su clase o solamente haberse graduado de la universidad.

La situación ha ido cambiando conforme han pasado los años dice Sharon pero cómo se les ha preparado a los jóvenes sobre el tema financiero o lo que es la inversión?, quería encontrar un sistema que de alguna manera les ayude a entender este significado a sus hijos y justamente Michael se conoce con Robert Kiyosaki un hombre de negocios que quería patentar en la empresa donde el trabajaba un producto educacional, se llamaba Cashflow, el cual hizo una prueba a la familia de Sharon donde al jugar, él mismo ponía claros ejemplos para reflexionar sobre lo sistemático que se había vuelto el ganar dinero, a lo que llamaba la “carrera de ratas” esto empezaba cuando los padres mandaban a sus hijos a la escuela, luego al colegio, y por sus buenas calificaciones estaban orgullosos de ellos, ya que después van a la universidad se gradúan, a veces siguen post grados, consiguen un empleo y hacen una carrera, empiezan a sacar tarjetas de crédito, se divierten en discotecas y otros lugares de diversión conocen a muchas personas hasta que muchas veces deciden casarse,  empiezan hacerse de sus cosas, se compran carro, casa, etc, tienen un hijo luego vienen mas, ya les toca trabajar mas tiempo para ganar mas dinero y poder pagar todo lo que adquirieron,  se endeudan para toda la vida, y nunca terminan de trabajar para dueños de compañías, para el gobierno pagando impuestos, y para los bancos. El mensaje que les daba este juego que quizás fue el mas importante era que: “sí hay como elegir una profesión por el tipo de trabajo que uno quiera desempeñar y no por la seguridad del empleo”.

Sharon y Robert compartían la misma preocupación: “el mundo ha cambiado, pero la educación no, los niños pasan años en un anticuado sistema de educación, estudiando los mismos temas que nunca utilizarán, preparándose para un mundo que ya no existe.; ellos dicen que es el peor consejo que se da a un niño el decirle: estudia, ten buenas notas y busca un trabajo estable. 

Es a raíz de estas largas conversaciones donde Robert le comenta a Sharon que durante mucho tiempo el escribió un libro que aun faltaba de hacer correcciones y unirlo, en donde narra la historia desde cuando el era niño y ya sabía que quería ser rico a su corta edad gracias a la oportunidad que el tuvo de tener dos padres donde uno de ellos era rico y el otro era pobre.

Su padre pobre le enseñaba muchas cosas una de ellas era que el debía trabajar para una compañía, que debía ser una persona inteligente, en cambio, su padre rico le decía que èl tenía que ser dueño de una compañía, contratar a personas inteligentes que trabajen para èl; esto a Robert lo confundió mucho quizás por su temprana edad ya que tenía solo 9 años para entender los diferentes puntos de vista de sus dos padres, uno de ellos era el superintendente de Hawai quien le aconsejaba que saque las mejores calificaciones para que consiga un buen trabajo como èl lo había hecho,  mientras que su otro padre era dueño de varias empresas y tenía mucha gente trabajando para èl.

Robert indica que con el pasar del tiempo se dio cuenta que con las guías que le daban sus dos padres, llegó a ser lo que es, su padre pobre le hizo ver que si era fundamental y la base para llegar a tener éxito el estudiar, seguir la universidad, prepararse, pero también su padre rico le aconsejó que había que ser audaces, generar nuevas ideas y ponerlas en práctica para lograr ser rico.

De este tema se trata el libro, cómo hacerse rico, ya que hoy en día  hay que cambiar la forma de cómo se prepara a una persona, en este caso a los niños y jóvenes para obtener dinero, no solo estudiando lo que las escuelas o colegios enseñan y obteniendo las mejores calificaciones, sino también buscando otros métodos de enseñanza, mas productivos y esto empieza en el hogar.

Robert explica cinco lecciones simples acerca de dinero e inversiones cómo el a sus 9 años empezó a aprender del padre de amigo Mike las lecciones sobre cómo ganar dinero al cual lo llamaba padre rico, a su corta edad inició trabajando para èl y desde ahí cada uno de sus consejos fue la guía para el resto de su vida en lo que se refiere a mundo de los negocios y las finanzas, todo lo puso en pràctica y cada una de las cosas que le decía su padre rico lo hacía con lógica, no se arrepiente de haberse dejado instruir de el aunque amaba a su padre pobre quien era su padre biológico que al final de cuentas era muy conformista y hasta cierto punto con pensamientos mediocres, lo que dio como resultado que padre pobre   termino su vida con deudas y padre rico dejo mucho dinero, grandes imperios a su familia.

 También habla de lo que saben los ricos acerca del dinero, que la clase media y pobre no. Valiosas estrategias inversoras, y cómo convertirse en un mejor inversor. La manera de poner su dinero a trabajar para usted, en lugar de continuar trabajando arduamente por el dinero. Que  no necesita un ingreso altísimo para hacerse rico. Y que ¡Es hora de salir de la carrera de ratas y dirigirse hacia la libertad financiera!
CAPITULO UNO

Padre rico, padre pobre
Robert Kiyosaki tuvo dos padres a quienes amaba mucho, a uno lo llamaba padre pobre, quien era un hombre muy preparado e inteligente, que estuvo en varias universidades muy prestigiosas y su otro padre quien no termino ni la escuela y lo llamaba padre rico; los dos jugaron papeles muy importante en su vida, tenían mucho éxito, la diferencia era que uno de ellos siempre estuvo trabajando para otras personas mientras que el otro se iba haciendo rico y las personas trabajaban para el. 

Robert reconoce que de ellos aprendió mucho y sabe que su éxito se debe a sus enseñanzas que aunque eran totalmente diferentes en sus puntos de vista le ayudaron a que elija una forma propia de pensar, ya que tenía la oportunidad de comparar sus consejos  y obtener el mejor provecho de ellos.

El saca como conclusión que la mayoría de las personas aprendemos de nuestros padres acerca del dinero, en nuestros hogares sobre todo y ¿cómo podría un padre pobre enseñar a su hijo sobre el dinero?, el decirle anda y estudia, y se el mejor de la clase no es lo que se necesita hoy en día ya que su convicción sobre la parte financiera sería muy pobre.

De los dos padres Robert fue aprendiendo poco a poco, hasta darse cuenta de a quien realmente iba a seguir sus consejos, uno de ellos cuando se trababa de dinero o hacer negocios no le ponía a funcionar su mente mientras que el otro hacía que su cerebro siempre trabaje, no se desconoce que ambos era muy trabajadores pero con maneras muy distintas de pensar, si uno decía no puedo hacerlo, el otro prohibía decirlo e indicaba que lo correcto era decir cómo puedo hacerlo, un día padre pobre dijo que el trabajaba por los niños y que por eso no era rico, pero padre rico decía: la razón por la que debo ser rico es porque tengo a los niños, y un día le dijo que había una gran diferencia de ser pobre y estar quebrado, quebrado es temporal y pobre es eterno. 

Robert llegó a la conclusión de que su padre pobre era pobre no por el dinero que ganaba que si era significativo sino por sus convicciones, pensamientos y actos, es verdad que los dos eran muy preparados y trabajadores, el uno le alentaba que estudie para ser profesional y trabajar para una compañía mientras que el otro quería que aprenda para saber como se produce el dinero y ser rico, todas estas situaciones hicieron que Robert a sus 9 años decida escuchar a su padre rico y no a su padre pobre, fue difícil elegir pero fue lo mas acertado, por 30 años su padre rico le enseño hasta cuando supo que ya estaba listo.

Fueron varias las lecciones que padre rico le dieron a Robert, las cuales quedaron en 6 y fueron dadas durante esos 30 años de enseñanza.

CAPITULO DOS

LECCIÓN DOS

Los ricos no trabajan por el dinero 
Robert tenía 9 años y estudiaba en una escuela pública a donde asistían los hijos de gente muy adinerada debido a que en su barrio vivían aquellas personas que eran grandes empresarios, doctores, banqueros, y esto le inquietaba mucho a èl ya que siempre sus amiguitos le llamaban pobre , le hacían ver que al tener dinero, sus padres iban en coches lujosos, por vacaciones salían de viaje, tenían grandes y lujosas casas y casi no le tomaban en cuenta por no ser igual que ellos, hasta que un día le pregunto a su padre cómo ser rico  y él le respondió, tienes que aprender hacer dinero, usando la cabeza.

Esto le hizo pensar mucho a Robert e hizo un pacto para ser socios con su amigo Mike se les venían muchas ideas para llegar a tener dinero hasta que se les ocurrió una y durante dos semanas pasaron por todas las casas del vecindario recogiendo tubos de pastas dentales las cuales fueron guardadas en la lavandería de la casa de Robert, hasta que llegó el momento de la producción en la rampa de acceso de su casa, su padre fue y un amigo de el fueron a verlos, los cuales pudieron observar cómo se derretían en una olla al fuego los tubos de plomo ya sacados la pintura, que después eran puesto en cartones de leche que contenían piedra paris por un huequito, después de ver todo esto su papá le pregunto qué significaba todo esto y le respondió: lo que tu me dijiste, dinero, al vertir este liquido en estos moldes obtendremos monedas y cayó una, su padre quedo muy sorprendido de lo que los niños habían hecho y empezó a conversar con ellos indicándoles de qué se trataba una falsificación, y que era algo ilegal, ellos se sintieron destrozados y expresaron nunca dejaremos de ser pobres, a lo que su padre alcanzó a escuchar y les dijo “solo son pobres si se rinden” sigan adelante ustedes pueden y aunque estas palabras fueron buenas no se alivio su tristeza; de todas maneras Robert le preguntó a su padre que por qué no era rico a lo que respondió que al ser el maestro a parte de no saber cómo hacer  dinero, solo pensaba en enseñar pero quien les podría ayudar era el padre de Mike quien muy sorprendido le pregunto si el es rico por qué no tenemos una casa grande y un carro lujoso, y le dijo que las referencias sobre el eran muy buenas cuando se trataba de hacer negocios, que parecía que su padre estaba levantando un imperio, sorprendidos por esto Mike quedó de acuerdo con Robert para que cuando llegue a su casa le consulte si les podía enseñar hacerse ricos, a lo cual quedaron para el siguiente sábado.

COMIENZA LA LECCIÓN

A las 8:00 de ese día Robert estuvo en casa de Michael donde  esperaron a su padre durante un par de horas, mientras, Robert examinaba la casa, veía como los trabajadores de su padre lo esperaban sentados entre ellos el que depositaba el dinero y las gerentes de sus restaurantes según le iba explicado Mike, mientras conversaban entre los dos salio a tema que el padre de Mike les iba hacer una oferta pero el le decía que no sabía de qué se trataba, hasta que por fin salio, Robert vio un hombre inmenso que se parecía al suyo que les dijo pasen, le confirmo a Robert lo que pedía que se les diga cómo hacer dinero y les propuso la oferta de que el les iba a enseñar pero no como en la escuela mientras ellos trabajen para el, que lo tomen o le dejen sin dejarles hacer una sola pregunta,  a lo cual accedieron, y les indicó que cuando llegue la Sra. Martínez irán con ella a su mini mercado a trabajar 3 horas en lo que ella les pida y les pagará $0.10 por cada hora todos los sábados.  

30 CENTAVOS MÁS TARDE

Durante tres semanas Robert y Mike trabajaron en el supermercado de su padre, que por cierto tenía 9 y se reportaban a las Sra. Martín, lo que tenían que hacer era limpiar el polvo de los enlatados que entraba al lugar ya que al no tener aun aire acondicionado por el calor que hacía les tocaba dejar abiertas las puertas y tenían grandes estacionamientos de donde venía el polvo, ella siempre les pagaba sus 0.30 del día hasta que en el transcurso de la cuarta semana Robert decidió renunciar quejándose de que encimas mas que solo se le paga 0.10 por hora dejando de ir a jugar, al padre de Mike no lo había vuelto a ver más y por ende sentía que no le estaba enseñando nada mas que darse cuenta que estaba perdiendo su tiempo, a lo cual Mike le dijo que su padre ya le pidió que cuando Robert este listo para renunciar lo llevará.

ESPERANDO MÍ TURNO EL SABADO 

El único que estaba enfadado no era solo Robert sino también su padre quienes le tildaban de abusador a èl y estaba de acuerdo con lo que iba hacer, llegó a casa de Mike el sábado 8am, prontamente no se le recibió espero un par de horas, hasta que al fin se le hizo pasar y tuvo una charla muy larga con el padre de su amigo quien casi llorando lo acusaba de explotador, tramposo le reclamaba que no le había enseñado nada a lo que el le respondía que sonaba igual a los que era y ya no era sus empleados, que la vida se no le habla sino le empuja para que aprenda y que enseñar no es solo hablar, como se hace en las escuelas.

Le explicaba que muchas veces las personas se dejan empujar para aprender de ella y seguir luchando pero otros simplemente no se dejan y van contra su trabajo, o su pareja y abandonan la lucha, pero si èl decide hacerle caso a ese joven será una persona muy capas, se hará rico, terminando estas palabras Robert se dio cuenta que le culpaba a su padre rico siendo que el le pidió ayuda; siguieron charlando y su padre le comentaba que nunca nadie le habían pedido lo que los dos niños lo hicieron, que la gente hablando por sus empleados solo pedían trabajo a cambio de recibir dinero y nada más, y que el tomo ese método de enseñanza ya que el hablar simplemente hubiera hecho que ellos se aburran y a parte de perder el interés no aprendan nada, y lo que consiguió por pagarles 0.10 era que se cansen de solo recibir esa paga a cambio de mucho trabajo y eso quería decir que la vida los estaba apretando y así era mas fácil que le escuchen.

Muchas personas solo trabajan por el dinero y pagar sus necesidades pero no hace  nada por superarse, buscar otra manera de sobresalir más que esperar o pedir aumentos.

“LAS CLASES MEDIA Y POBRE TRABAJAN POR EL DINERO, 

LOS RICOS TIENEN DINERO TRABAJANDO PARA ELLOS”.
Robert ya entendió el significado de lo que le quería decir su padre rico y su padre pobre, mientras el uno le decía trabaja por el dinero el otro quería que aprenda como funcional el dinero; ese día padre rico le dijo a Robert que se alegraba mucho que no haya aceptado los 0.10 y haya reclamado por ello, le puso como ejemplo a sus empleados de que ellos solo se dedicaban a recibirlo y que por miedo a perder el empleo no reclamaban o hacían algo porque las cosas cambien, ellos no ponían empeño para aprender y el querer aprender requiere pasión, hay personas como tu padre que consiguen buenos trabajos y ganan bien pero mientras mas tienen mas quieren y mas trabajan por el es ahí cuando uno se da cuenta que lo único que les enseñaron en las escuelas o colegios fue a trabajar por el dinero, a que este los maneje en lugar de que ellos a el, la ansiedad y el miedo entra en las personas y no les permite escoger otro camino, creen que los problemas solo se resuelven con mas dinero y no cesan de trabajar.

Padre rico les propuso a Mike y a Robert que para no aprender a trabajar solo por dinero, trabajaran sin recibir ni si quiera los 0.10 a cambio, a lo que Robert después de haberse quejado y pensado acepto la propuesta, pero no le dijo nada a su padre para que no se enfadase porque no le hubiera entendido 
LECCION No.1:

LOS RICOS NO TRABAJAN POR EL DINERO
Después de tres semanas que ya estaban trabajando sin su paga, padre rico fue a verlos al supermercado y les invitó helados, se fueron a charlas en un parque donde èl les dijo que sino aprenden la lección que él les daba, terminarán como  la Sra. Martín, solo esperaba a que se le pague por su trabajo, recibir las 3 semanas de vacaciones anuales y que pase 45 años para que le paguen una pensión; él les quería hacer entender con este ejemplo que por mas doloroso que parezca lo que estaba sucediendo a su alrededor mucha gente se comportaba de esa manera y ellos tenían que ser diferentes.

Seguía hablando, es fácil entender los dos sentimientos que se les menciono anteriormente y por los que las personas se dejan llevar, el miedo a peder el trabajo y la ansiedad de tener mas y mas, pagar deudas o cuentas hace que todos los días uno se levante, trabaje y se repita esto como un ciclo, y si están en apuros o ya no se sienten satisfechos con lo que hacen o son y están a punto de explotar,  al momento de recibir su paga todo se les olvida, las emociones se tranquilizan y todo vuelvo a la normalidad como que nada paso y una vez mas se dejaron controlar por el dinero.

Lo que no saben muchas personas es que hay gente rica que sigue y sigue trabajando por dinero aun teniendo mucho solo  para eliminar el miedo de no tenerlo, a ser pobres, y hay otras personas que no reconocen que trabajan por el interés del mismo y lo hacen mínimo 8 horas, de cualquiera de las dos maneras ellos son fracasados.

Padre rico se le ponía el ejemplo de que había el patrón de levantarse que el de levantarse ir a trabajar y pagar deudas y eso todos los días, el miedo a no pagar las deudas, a perder el trabajo les hacia que se deje llevar a las personas por sus emociones y no buscan una manera de salir de este circulo, el miedo se levanta con ellos todas las mañanas. El dinero tiene control sobre sus emociones y de sus almas. Muchas veces se piensa que el dinero compra alegrías pero no nos damos cuenta que estas son efímeras porque en ese momento las tenemos pero después queremos mas y seguimos trabajando para poder comprarlas.

Así aparece la ignorancia indica padre rico, explica “una vez que la persona deja de buscar información y conocimientos de sí mismo, se instala la ignorancia”. por ejemplo una doctor desea dar una mejor vida a su familia e incrementa el costo de sus horarios, esto provoca que la salud tenga un costo mas alto para todos a los que mas se les afecta es a los pobres y por ende ellos terminan empeorando la salud mas que de la gente rica. Hay que aprender a a utilizar las emociones del miedo y el deseo  para pensar y no a pensar con las emociones, si se tienen que pagar deudas la solución no sería encontrar solo un trabajo ya que esta solo es a corto plazo pero el problema sigue siendo a largo plazo.

Aquí Robert junto con su amigo Mike deciden ya no seguir trabajando por nada, y Robert tiene la idea de ponerse a vencer en un el sótano las revistas de historietas que veía cómo las señora del puesto donde vendía cuando le sobraba lo que hacia era arrancarle la mitad de la pasta y lo demás  botaba, estas portadas le entregaba al distribuidor del libro como parte de crédito para que le de mas ejemplares, ahí es cuando Robert le pide al distribuidor para quedarse con las historietas y el les dice que si  pero si trabajan a cambio para ese almacén y no las revenden.

Así empezó su negocio en el que empezó a alquilar todas las historietas de 2:30 a 4:30 p-m- en el sótano de su casa, contrataron a la hermana quien tenia 16 años y era muy responsable, cobraba la entrada 0.10 por niño, quién no quería pagar solo ese valor a cambio de leer 5 o 6 comics, si cada una costaba 0.10. Mike y Robert sacaba como un promedio a la semana de 9.50 de los cuales pagaban a la hermana de Mike $1  semanal; intentaron abrir una sucursal pero se desanimaron porque a su corta edad se dieron cuenta que iba a ser difícil encontrar una persona  tan dedicada como la hermana de Mike.

Es a esto lo que quiso llegar papa rico, que aprendieran dos lecciones que tuvieron dinero trabajando para ellos, ya que les forzó y les motivo a buscar una manera de hacer dinero el hecho de que no les pagaban en la tienda.

CAPITULO TRES

LECCIÓN DOS

Por qué enseñar especialización financiera
Cuando el papa de Mike murió le dejo todo lo que el había logrado en toda su vida, lo cual era mucho dinero y una gran responsabilidad seguir manteniendo ese grande imperio para que siga creciendo, Mike estaba muy preparado para seguir adelante con lo que su padre le había enseñado.

Robert a los 47 años Robert ya se jubiló junto con esposa Kim, pero aun así los dos están de acuerdo en que deben de seguir trabajando, aunque todo lo que ellos posean, su dinero sea lo suficientemente grandes para seguir creciendo y pone Robert el ejemplo de que es como plantar un árbol, uno lo abona durante mucho tiempo, años se puede decir, y un llega un día en que ya no necesita de uno, sus raíces se han profundizado lo suficiente y ahora este da sombra, para que el se apoye.

Padre rico decía que la inteligencia es la que resuelve los problemas, las personas tengan su mente abierta para el cambio y para aprender mas fácilmente se harán ricas, y hay cosas que tienen que aprender a reflexionar las personas y es que lo que realmente importa no es cuánto gana sino cuánto ahorran y por cuántas generaciones, por ejemplo si una persona de la noche a la mañana se hace rico porque se ganó la lotería nuevamente se hacen pobres, es porque no supieron aprovecharla ni majarla inteligentemente.

El padre de Mike les ayudo a fomentar bien una base financiera cuando eran solo niños, el les dijo varias reglas a seguir:

La regla No.-1 era que las personas ricas adquieren activos. Los pobres y la clase media adquieren pasivos pensando que son activos; èl les decía que hay que aprender a diferenciar esto, un activo es una inversión lo que entra al bolsillo y un pasivo es una obligación o compromiso, lo que sale del bolsillo. Para entender esto las personas tiene que saber los números y saber leer.

La gente lo que hace en vez de cuestionarse es conformarse, lamentablemente en el colegio enseñan solo a saber ser bueno trabajadores pero no a no a ser buenos empleadores, no enseñan el funcionamiento del dinero solo a que si se logra tener una buena educación se obtendrá dinero.

Padre rico le explicaba a Robert que la casa que su padre había comprando no era una inversión por mas que le parezca ilógico sino un compromiso o una obligación ya que hacía que salga dinero de los bolsillos del padre de Robert, este quiso explicar a su padre instruido pero no le dio acreditación a lo que le dijo su hijo.

Le decía que el resultado final de ser dueño de una casa era muy caro en vez de iniciar teniendo inversiones, impactan a la personas una de ellas es que Se pierde tiempo ya que se podría estar invirtiendo en otras.

La clase media se halla siempre esta en lucha financiera, ellos recibe un salario, estos aumentan y por ende los impuestos, los egresos también aumentan en relación a lo que crece su salario, es de aquí, que se conoce la carrera de ratas, deberían invertir en algo que les genere ingresos.

Como conclusión:

Los ricos adquieren activos

Los pobres sólo tienen egresos 

La clase media adquiere obligaciones, creyendo que son inversiones.

La columna del activo genera mas que suficiente ingreso como para cubrir gastos y el saldo positivo es reinvertido nuevamente en la misma columna.

El miedo a ser diferente impide que las personas busquen nuevas formas de resolver problemas.

Todos tenemos un pensamiento propio y debemos detestar decir “debemos hacer de esta manera porque así hacen todos” 

CAPITULO CUATRO

LECCIÓN TRES

Ocúpese de su propio negocio 
Ray Kroc fundador de McDonald`s fue a dar una conferencia en una calase de administración en Texas, hubo en un descanso donde los estudiantes tuvieron una preguntara de Ray Eric ¿en qué calase de negocio creen que estoy involucrado?, y le respondieron quién no sabe que estas en el negocio de las hamburguesas a lo  que  respondió: no estoy en el negocio de hamburguesas, mis negocios son los bienes raíces, ya que  vendía franquicias de hamburguesas. Su profesión fue vender franquicias de hamburguesas y su negocio era la acumulación de propiedades generadoras de ingresos. 

En la escuela lo que se enseña es que uno pase preocupándose por el negocio de otro y haciendo rica a esa persona, el consejo que le daba padre rico era que tenga su propio negocio y comience ocupándose de el, pero también comience a adquirir inversiones que produzcan dinero no obligaciones. Lo ideal sería mantener los gastos bajos, reducir los compromisos y con tribuir a una base de inversiones, por ejemplo las inversiones que se deberían realizar están en estas categorías:

· Negocios donde no se necesite la presencia del dueño, ya que si tengo que trabajar no es un negocio sino un trabajo.

· Acciones

· Bonos

· Propiedades que generen ingresos.

Cuando era joven Robert dice que si padre instruido lo incentivo a que estudie para encontrar un trabajo pero su padre rico a que le enseño a comprar inversiones que el amara. Al preocuparse por un negocio propio lo que quiere decir que es hay que mantener fuerte la columna del activo.

 Cuando uno se alcanza a tener dinero de su negocio al darse un lujo significaría tener una recompensa como consecuencia de haber desarrollado una buena inversión.

Por ejemplo Roberto y su esposa recibían dinero de las casas de departamento, de los arriendos, no se necesito trabajo extra o riesgo,  producto de esto después de 4 años tuvieron su primer Mercedes, pero mas que la satisfacción de tener el carro lo mas grande para ella era que su inteligencia financiera lo hizo afrontarlo.

CAPITULO CINCO 

LECCIÓN CUATRO 

La historia de los impuestos y el poder
La gente cree que Robbin Hood era un héroe dice padre rico pero la verdad era que robaba a los ricos para darles a los pobres y por eso tienen esa percepción sobre el, esta idea hasta hoy en día se vive y por esto que la gente hoy en día tiene  que pagar tanto de impuestos.

Revisemos la historia de los impuestos, el  los EE.UU. y Gran Bretaña temporalmente se crearon los impuestos que era para `pagar los gastos de de la guerra, se indica que estos impuestos eran solo tributados por los ricos, pero después impusieron como una obligación y se instauro el impuesto a las ganancias en estos dos países, les hicieron creer a la gente pobre que este solo lo pagarían los ricos  para que esta ley sea aceptada y así fue, creyeron que con esto se les penalizo a los ricos pero fue todo lo contrario. Es así que esta ley se dio porque la gente creía en la teoría de Robbin Hood, que consistía en tomar de los ricos y darle a todos los demás, el problema que el apetito del gobierno se hizo más grande que hicieron que los gravámenes sean impuestos a la clase media y pobre.

Los ricos utilizaron su inteligencia financiera crearon corporaciones que solo eran documentos legales con cuerpo legal. Es decir, no era una fabrica con un grupo de personas en un edificio y la riqueza de los ricos estaba protegida ya que el impuesto a las ganancias de una corporación era menor que los impuestos a un individuo. Los ricos buscan la manera de eliminar su carga  impositiva. Su teoría era que mientras mas continúe aumentando el valor de las transacciones sus ganancias se mantienen libres de gravámenes.

Padre rico siempre le recordaba a Robert que el conocimiento era poder y que el hombre de los impuestos siempre tomaría más si uno le permitía hacerlo. Si usted le sede el poder al dinero le esta cediendo el poder al empleador. Si usted tiene dinero trabajando para usted mantendrá el poder y controlara el poder.

Los empleados cobran su sueldo, tributan impuestos y tratan de vivir con lo que queda, una corporación cobra sus ingresos, gasta todo lo que puede y tributa sobre lo que ha quedado

El nivel de inteligencia financiera esta compuesto por el conocimiento de cuatro amplias áreas de experiencia:

1. contabilidad: la habilidad de leer y entender  los estados de cuenta que permite identificar fortalezas y debilidades de un negocio, es el lado izquierdo del cerebro

2. inversiones: involucra estrategias y formulas. es el lado derecho del cerebro el lado creativo.

3. comprensión de los mercados: es entender la ciencia de la oferta y la demanda

4. ventas impositivas: cuando una corporación tiene las habilidades de llevar contabilidad, realizar inversiones y conocer los mercados ya que puede llevar al crecimiento explosivo
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CAPITULO SEIS 

LECCIÓN CINCO  

Los ricos inventan el dinero 
Alexander Graham acababa de patentar su teléfono y experimentaba dolores de crecimiento porque la demanda de nuevo invento era muy Fuerte. Al necesitar una empresa más grande se dirigió al gigante de ese momento Western Unión y les pregunto si comprarían la patente y su modesta compañía. El pedía $100.000 por al paquete completo, el presidente de la Western Unión se burló de el y lo rechazo diciendo que el precio era ridículo. El resto es historia. Una industria de miles  de millones de dólares emergió y así nació AT&T. 

· No es el inteligente el que va adelante sino el osado

· El miedo hay que convertirlo en fuerza y brillantez

· Hay que darle la bienvenida a los cambios y no temerles

· Las personas ricas son creativas y corren riesgos calculados.

· Hay personas que con una gran cantidad de dinero pero no avanzan financieramente.

· Hay personas que están esperando por una “buena oportunidad”. La tienen pero no el suficiente dinero, entonces se quejan diciendo que si lo hubieran tenido hubieran salido de la carrera de ratas y hubieran tenido mas dinero y quedan ahí sentados; y hay personas que tienen una buena oportunidad pero no la ven.

CAPITULO SIETE  

LECCIÓN SEIS  

Trabaje para aprender y no por el dinero
· Un gran talento no basta

· Muchas personas tienen la aptitud de que para obtener dinero se tiene que trabajar arduamente.

· Para ganar mas dinero o ascensos se necesita especializarse, pero la verdad es que se debe saber un poco acerca de muchas cosas

· La parte mas difícil de  llevar adelante una compañía es el manejo de gente.

Existe una espantosa teoría en gestión empresarial:

“los empleados trabajan lo suficientemente arduo como para que no los despidan y los dueños pagan apenas lo suficiente como para que los empleados no renuncien”.

· Lo recomendable es que la gente busque trabajos por los que pueda aprender y no por lo que puedan ganar.

· El mundo esta lleno de gente talentosa y pobre. Mc Donald`s

· Hay que tratar de desarrollar aptitudes de ventas, ayudaran a superar el miedo al fracaso y al rechazo.

· Es difícil cambiar a las personas que tienen un pensamiento ya definido para ellos, a no ser que si quiera hacerlo.

· Las aptitudes especializadas más importantes son ventas y la comprensión del marketing es la capacidad de vender y negociar.

CAPITULO OCHO  

Superando los obstáculos
Aun después de haber logrado especialización financiera hay 5 razones por las que un gerente no desarrolla columnas de activos o de inversiones

1. MIEDO:  

· La razón principal de la falta de éxito financiero es que la mayoría de las personas juegan demasiado sobre lo seguro. “la gente tiene tanto miedo de perder que pierde”.

Robert cita un ejemplo: no hay gente que no se haya enamorado sin que primero le hayan roto el corazón, tampoco hay nadie rico que nunca hubiera perdido dinero.

· El fracaso te hace más fuerte y más astuto e inspira a los ganadores derrotando a los perdedores.

· Hay que tratar de transformar cada desastre en una oportunidad.

2. SUPERAR EL CINISMO:

· El cínico es realmente una gallina, y todos tenemos una de ellas dentro de nosotros.

· Todos tenemos dudas, “no soy lo suficientemente bueno”, jugamos de ¿y si? pierdo el control, las cosas no salen como esperaba, o personas que nos rodean dicen “eso nunca funcionara, no sabes de lo que estas hablando”. estas palabras de duda se hacen tan fuertes que nos piden actuar.

Ej. Un laboratorio lanza un comercial de TV mostrando como se resfría la gente el aviso se lanza en feb. Los resfríos aumentan como también las ventas de su remedio para el resfrío.

· Se requiere de coraje para no dejar que los rumores y loas comentarios pesimistas afecten nuestras dudas y temores.

· Las dudas son las que mantiene pobre a una persona, ese cinismo de decir es que eso escuche o eso me dijeron, porque estos se hacen cínicos quienes solo critican a los ganadores y los ganadores solo analizan.

· Analizar permite a los ganadores ver lo que esta cegado para quienes critican y ver oportunidades que otros pierden, encontrando lo que se les escapa a otras personas siendo esta la clave del éxito.

3. SUPERAR EL CINISMO:

· La gente mas activa a menudo es la gente más perezosa.

· La mente perezosa dice no puedo permitir esto.

· La cura para la  pereza es un poco de ambición.

· Hay personas que sienten culpa por sus ambiciones.

· Para superar esta pereza tenemos que decir: como puedo hacer para nunca tener que volver a trabajar o que hay ahí para mi?
4. HABITOS

· Nuestras vidas son un reflejo de nuestros hábitos, más que de nuestra educación.

      Ej.: El gimnasio.

· La presión por pagar se convierte en mi motivación.

· el miedo al gobierno a o a las personas que debo a las que debo es lo que nos debe motivar.

5. ARROGANCIA

· La arrogancia es ego mas ignorancia.

· Mucha gente utiliza la arrogancia para tratar de esconder su propia ignorancia.

· cuando sepamos  que somos ignorantes en algún asunto, comencemos educándonos buscando algún experto en ese campo o compre el libro sobre el tema.

CAPITULO NUEVE  

Listo para comenzar
Es verdad que no es fácil encontrar grandes negocios pero todos tenemos un genio financiero dentro de nosotros.

Para muchos les resulta más sencillo buscar un empleo y trabajar por dinero que buscar una idea de hacerlo.

Diez pasos para desarrollar los poderes que dios nos ha dado:

1. Necesito una razón más grande que la realidad: lo que hago es por mi misma y por la gente que amo  me hace superar los sacrificios. Sin una fuerte razón o propósito todo en la vida es duro.

2.   Elijo diariamente 

Una persona inteligente recibe bien las ideas, sabe que escuchar es más inteligente que hablar.  Ej.: ¿digo de que forma haría esto Donald Trump?
3. Elija a sus amigos cuidadosamente

No escuche a la gente pobre o temerosa, inversores sabios invierten aun cuando la inversión no es popular.

4. Domine una formula y luego aprenda una nueva

En el rápidamente cambiante mundo actual, ya no cuenta tanto lo que usted sabe, porque a menudo su conocimiento es obsoleto. lo que cuenta es la velocidad con la que aprende.

5. Páguese a usted primero

Deje que la presión construya y no merme sus ahorros o inversiones.

La gente pobre tiene hábitos pobres. La gente rica sabe que los ahorros se utilizan para crear más dinero.

6. Pague bien a sus asesores

Si las personas trabajan profesionalmente sus servicios harán que usted gane dinero. Puede ser su mejor inversión ya que tienen sus mismo interese.

7. Sea un donante indio
Ejemplo: si un colono tenía frío, el indio le ofrecía una manta a esa persona, confundiéndolo con un regalo, el colono a menudo se ofendía cuando el indio solicitaba la devolución. 

8. Las inversiones compran lujos

Cuenta Robert que el hijo de un amigo a estado desarrollando el mal hábito de un agujero que le quema el bolsillo, le pidió un auto como el que tenían todos sus amigos y el chico quería utilizar sus ahorros para pagar el anticipo, por este motivo el seño lo contacto a Robert. 

9. Se necesitan héroes

Copiar o emular héroes es verdaderamente un aprendizaje poderoso, ellos

Hacen que las cosas parezcan fáciles, por eso nos convencen que yo también puedo.

10. Enseñe y recibirá

La gente pobre es más codiciosa que la gente rica.

Resulta más fácil salir al mundo con la ayuda de fuerzas existentes que solo por las suyas.

Lo que se necesita es ser poderoso con lo que se posee y estas fuerzas serán generosas con usted.

CAPITULO DIEZ

Listo para comenzar
· Hay muchas personas que quieren hacer en lugar de pensar y otras que piensan pero no hacen.

Invitarle a almorzar o algún lado para que se le pueda hacer varias preguntas y ver trucos de negocios.

· Deje de hacer lo que no funciona y busque algo nuevo para hacer

· Busque nuevas ideas

· Rodeese de personas con conocimientos que le puedan enseñar

Personas que hablen el mismo idioma en lo que se refiere a la actividad que realizan 

· Tome cursos de lo que no sepa o necesite reforzar

Para salir de la arrogancia y la idiosincrasia es bueno ir a conferencias, cursos de los temas que no sepamos manejar para poder tener conocimiento y opinar o tomar decisiones cuando se requiera.

· Buscar una persona que quiera comprar y luego una que quiera vender

Habla de que cuando alguien este buscando algo para adquirir, nosotros sepamos cual es su necesidad y busquemos una opción que sea de su agrado para que el compre y nosotros tengamos un beneficio.

Conclusiones
· Estoy muy de acuerdo de que la metodología de educar a los hijos debe cambiar, si nos ponemos a reflexionar sabremos que es verdad que la educación financiera empieza en nuestros hogares, la manera como nos vayan formando sobre cómo obtener dinero es muy indispensable y todo debe estar basado en positivismo por parte de los que nos rodean, sus mensajes, sus consejos, deben ser muy exactos y productivos por lo cual nos será muy valioso para nuestro desarrollo.

· Nosotros como estudiantes, trabajadores, padres de familia debemos poner de nuestra parte para contribuir con este desarrollo y tratar de cambiar esa forma de pensar en el que solo queremos depender de una empresa porque no tenemos las agallas para empezar a crecer y aportar con nuestras ganas como se debe hacer para tener espíritu de emprendedores, para ser grandes empresarios que sabemos lo que queremos y a donde queremos llegar haciendo nosotros mismos que el dinero trabaje para nosotros.

· Tenemos que ser muy realistas, los tiempos han cambiado quizás antes era más fácil graduarse de la universidad y conseguir un empleo bien remunerado, hoy en día existe mucha competencia, ya no sirve solo los títulos sino también el ser arriesgado,  ser emprendedor,  para realizar un proyecto que se tiene en mente, no como dice en el libro solo apostarle a lo seguro. 

· Es verdad que para comprarnos bienes, o adquirir servicios, hay que trabajar pero una cosa es trabajar para una persona ajena esperando que nos suba el sueldo o nos llegue algún bono que tener personas que trabajen para nosotros y hacer nuestro propio dinero.
· Y por último mi conclusión final es que el que quiere puede y no espera de los demás para tener lo que tanto se anhelaba en la vida, sino encontramos la respuesta en el entorno en que nos desarrollamos, busquémosla notros mismos.
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