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Los agentes que intervienen en el sistema de economía de mercado
1. El Modelo de Flujo Circular
2. El Coste de Oportunidad
3. La Ventaja Absoluta y Comparativa
1. Lectura de la Unidad 1 del Modulo de Microeconomía
2. Mediante ejemplos prácticos explique en qué consiste:
a. El Modelo de Flujo Circular
b. El Coste de Oportunidad
c. La Ventaja Absoluta y Comparativa
3. Gráficamente explique cuando se presenta:
a. Un desplazamiento o movimiento en la curva de Demanda
b. Un desplazamiento o movimiento en la curva de Oferta
c. Equilibrio entre oferta y demanda
4. Explique cuál es la importancia del manejo de las elasticidades en la teoría de la Demanda.
5. Realizar un mapa Conceptual que represente la teoría del consumidor
Solución al Trabajo:

2. Mediante ejemplos prácticos explique en qué consiste:
El Modelo de Flujo Circular

Los agentes que intervienen en el sistema de economía de mercado son tres:
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Las familias tienen un doble papel:

Por una parte, son las propietarias de los factores productivos, tierra, trabajo y capital y de los conocimientos asociados, la tecnología, entre otros. Por otra parte, son las unidades elementales de consumo:
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Por su parte, las empresas utilizan los factores productivos de las familias, para producir los bienes y servicios que las familias demandan:
[image: image3.png]



Los intercambios entre empresas y familias se producen en los mercados:
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El Coste de Oportunidad
El costo de oportunidad se entiende como aquel costo en que se incurre al tomar una decisión y no otra. Es aquel valor o utilidad que se sacrifica por elegir una alternativa A y despreciar una alternativa B. Tomar un camino significa que se renuncia al beneficio que ofrece el camino descartado.

En toda decisión que se tome hay una renunciación implícita a la utilidad o beneficios que se hubieran podido obtener si se hubiera tomado cualquier otra decisión. Para cada situación siempre hay más de un forma de abordarla, y cada forma ofrece una utilidad mayor o menor que las otras, por consiguiente, siempre que se tome una u otra decisión, se habrá renunciado a las oportunidades y posibilidades que ofrecían las otras, que bien pueden ser mejores o peores (Costo de oportunidad mayor o menor). 
Por ejemplo, el presupuesto de una familia promedio prioriza sus necesidades de alimentación, vivienda (arriendo o dividendo), transporte, salud y educación. Sólo si sobra dinero pueden satisfacerse necesidades menos prioritarias, como la entretención (ir al cine, parques de entretenciones, teatro, circos, etc.), el vestuario o algún paseo o viaje.
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Así, considerando su ingreso y los precios de los distintos bienes y servicios que necesita y le gustaría adquirir, cada individuo elegirá consumir aquellos que considera más imprescindibles, y que le reportan un bienestar mayor que el costo que le significará sacrificar el consumo de algún otro bien.

La Ventaja Absoluta y Comparativa

Un país tiene una ventaja absoluta en la producción de una mercancía si puede producirla con una menor cantidad de factores o insumos que otro país cuando produce la misma mercancía.

Un país tiene una ventaja comparativa en la producción de una mercancía si puede producirla con una menor costo de oportunidad (como resultado de la especialización sus costos de producción cada vez son menores) que otro país cuando produce la misma mercancía.
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Supongamos que el mejor jugador de golf de todos los tiempos tiene una casa con jardín que usa para practicar. Imaginemos que el jugador de golf puede cortar el césped de su jardín en 3 horas, tiempo que igualmente puede dedicar a rodar un anuncio con el que obtendrá unos ingresos de 100.000€. Su vecino puede cortar el césped del jardín de nuestro golfista en 5 horas, tiempo que podría dedicar a trabajar en una empresa y ganar 100€. 

En este ejemplo, el coste de oportunidad de cortar el césped es de 100.000€ para el golfista y de 100€ para el vecino. Vemos que el golfista tiene ventaja absoluta en la actividad de cortar el césped pero el vecino tiene ventaja comparativa en esa actividad porque tiene un coste de oportunidad menor (debe renunciar a menos).

 En este caso, las ventajas derivadas del comercio son grandísimas. Mientras el golfista contrate al vecino para que le corte el césped y le pague más de 100€ y menos de 100.000€, ambos saldrán ganando.

3. Gráficamente explique cuando se presenta:
a. Un desplazamiento o movimiento en la curva de Demanda
Expansión de la demanda manteniéndose inalterada la oferta. Ej. Una mayor demanda de flores por el día de la madre con oferta constante. El hecho ocasionará un incremento en los precios por mayores cantidades demandadas, el precio de equilibrio aumenta y la cantidad de equilibrio también, siendo la nueva intersección de las curvas en un punto más alto. Lo cual se representa gráficamente con el desplazamiento de la curva de la demanda hacia la derecha.
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b. Un desplazamiento o movimiento en la curva de Oferta
La curva de la demanda es estable, pero se incrementa la oferta mostrando un desplazamiento hacia afuera y hacia la derecha, entonces el precio de equilibrio desciende. Mayores cantidades serán negociadas a precios más bajos. Ej. Gran parte de los productos agrícolas en épocas de cosecha.
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c. Equilibrio entre oferta y demanda
Si este punto satisface plenamente las aspiraciones del uno y del otro no se va a producir exceso en el mercado, que se da cuando la cantidad demandada es menor que la cantidad ofrecida, o una escasez, cuando la cantidad demandada es mayor que la ofrecida; entonces, el precio que iguala la cantidad ofrecida con la cantidad demandada se le denomina precio de equilibrio.

Partiendo de un mercado de competencia perfecta, el equilibrio será determinado por la libre manifestación de los precios de la oferta y la demanda y en los demás tipos de mercado, aunque sea difícil de aceptar, ninguna empresa o persona individual determina el precio del mercado. 

Cuando el precio es igual al de equilibrio y la cantidad comprada y vendida es igual a la cantidad de equilibrio se dice que existe un equilibrio del mercado.

El precio de equilibrio sin embargo no es sencillo de lograr por la heterogeneidad y tendencia al cambio en las preferencias del conjunto de compradores y vendedores y una variedad de circunstancias dentro del ambiente económico, que imprimen una fuerte dinámica al proceso de determinación de los precios.

La magnitud de esos cambios en los precios depende de las condiciones de la oferta y la demanda, así, un exceso en la cantidad demandada sobre la ofrecida hace aumentar el precio hasta que el exceso se elimine y viceversa.

Por ejemplo si los oferentes de un producto agrícola enfrentan problemas con su cosecha que hace que se presente una escasez del producto en el mercado, los induce a ofrecer su producto a un precio mayor y los demandantes tendrán que comprarlo a ese precio mayor, si se trata de un bien de primera necesidad.
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Esta relación entre la oferta y la demanda es la que lleva a determinar los precios en el sistema económico y actúan como organizadores de tal actividad. En un sistema de libre empresa, a precios más altos la cantidad demandada es menor que la cantidad ofrecida y el excedente resultante presionará los precios hacia abajo hasta lograr el nivel de equilibrio.
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4. Explique cuál es la importancia del manejo de las elasticidades en la teoría de la Demanda.
La elasticidad en la teoría de la Demanda mide el grado de reacción de los consumidores a una variación del precio del bien, lo cual depende de los sustitutos que tenga el mismo y de que tan cercanos sean, además del tiempo.

Cuando la elasticidad de la demanda es mayor que uno, se decir que la demanda de este bien es elástica. Por el contario, si es menor a uno es inelástica.

Son varios factores que influyen en el mayor o menos grado de elasticidad de un bien. Por ejemplo, el tipo de necesidades. Si es un producto de primera necesidad, su demanda será más bien inelástica; en cambio si es un producto de lujo su demanda será más elástica, dado que un aumento en el precio alejara a algunos consumidores. También afecta la elasticidad la existencia de bienes sustitutos. Si hay buenos sustitutos la demanda del bien será elástica y se podrá reemplazar su consumo. Al revés, si hay pocos sustitutos, la demanda tendera a hacer inelástica.

Así mismo, la elasticidad tiende a aumentar en el largo plazo porque los consumidores tienen más tiempo para ajustar su comportamiento y adaptarse a los bienes sustitutos.
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5. Realizar un mapa Conceptual que represente la teoría del consumidor
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