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Guía de remisión del remitente. Documentación Comercial y Contable

1. Usos de la boleta de venta
2. Obligados a emitir boletas de ventas
3. Quienes deben entregar boleta de venta
Es el documento que emite el Remitente para sustentar el traslado de bienes con motivo de su compra o venta y la prestación de servicios que involucran o no la transformación de bienes, cesión en uso, Consignaciones y remisiones entre establecimientos de una misma empresa y otros. Por remitente se entiende al propietario o poseedor de los bienes al inicio del traslado, al prestador de servicios, como: servicios de mantenimiento, reparación de bienes, entre otros; a la agencia de aduanas, al almacén aduanero, tanto en el caso del traslado de mercancía nacional como de mercancía extranjera; al  consignador.
1.1.  Tipos de guías de remisión: Guía de remisión – Remitente Motivo del traslado 

•Venta 

•Venta sujeta a confirmación del comprador 

•Compra 

•Consignación 

•Devolución 

•Traslado entre establecimientos de la misma empresa 

•Traslado de bienes para transformación 

•Recojo de bienes 

•Traslado por emisor itinerante de comprobantes de pago 

•Traslado zona primaria 

1.1. Motivo del traslado 
•Importación 

•Exportación 

•Venta con entrega a terceros. Esta opción será utilizada cuando el comprador solicita al remitente que los bienes sean entregados a un tercero, quien será considerado como destinatario para efecto de la información a consignar en la guía de remisión. Asimismo, se indicará el número de RUC del comprador, o en su defecto, el tipo y número de su documento de identidad y sus apellidos y nombres. 

•Otras no incluidas en los puntos anteriores, tales como exhibición, demostración, entrega en uso, traslado para propia utilización; debiendo consignarse expresamente el motivo del traslado. Se debe indicar cuál de las opciones motiva el traslado. En caso que no se utilice alguna de las opciones podrá imprimirse sólo aquellas empleadas. 

USOS DE LA BOLETA DE VENTA

1. LEY DEL IMPUESTO A LA RENTA

 Base Legal: Capítulo V de la Resolución de Superintendencia N° 007-    99/SUNAT modificado por las

Resoluciones de Superintendencia Nº 004 -2003/SUNAT, Nº 028-2003/SUNAT y Nº 219-2004/SUNAT
OBLIGADOS A EMITIR BOLETAS DE VENTAS

· ¿Quién emite la guía de remisión remitente?

 El propietario o poseedor de los bienes al inicio del traslado, con ocasión de su transferencia, prestación de servicios que involucra o no transformación del bien, cesión en uso, remisión entre establecimientos de una misma empresa y otros.   

· Existe un monto mínimo para su emisión.
· Debe identificarse al comprador o usuario.
QUIENES DEBEN ENTREGAR BOLETA DE VENTA.
· En qué momento se debe entregar la boleta de venta.
En el caso de la venta de bienes muebles, debe entregarse en el momento en que se entrega el bien o en el que se recibe el pago, lo que ocurra primero.

· Debe identificarse al comprador o usuario.
· Existe un monto mínimo para la emisión de boletas de venta.
· Se pueden utilizar las boletas de venta para sustentar el crédito fiscal del igv.
· En cuántas copias deben emitirse las boletas de venta.
· Quienes están obligados a emitir Boletas

· A quienes hay que emitirles boletas.

6. Tipos de guías de remisión: Guía de remisión – Remitente Cantidad de ejemplares: 

6.1  Cuantos ejemplares tiene una guía de remisión del remitente  y cuál es su destino.

Original y copias: 

En el original: DESTINATARIO 

En la primera copia: REMITENTE
En la segunda copia: SUNAT
6.2 Datos impresos que debe tener una guía de remisión del remitente
- Apellidos y nombres, o denominación o razón social. Adicionalmente, los contribuyentes que generen rentas de tercera categoría deberán consignar su nombre comercial, si lo tuvieran. 

- Dirección del domicilio fiscal y del establecimiento donde esté localizado el punto de emisión. Podrá consignarse la totalidad de direcciones de los diversos establecimientos que posee el contribuyente. 

- Número de RUC. 

b. Denominación del documento: GUÍA DE REMISIÓN - REMITENTE. 

c. Numeración: Serie y número correlativo. 

d. Motivo del traslado: Deberá consignar las siguientes opciones: 

i) Venta 

ii) Venta sujeta a confirmación del comprador 

iii) Compra 

iv) Consignación 

v) Devolución. 

vi) Traslado entre establecimientos de la misma empresa 

vii) Traslado de bienes para transformación 

viii) Recojo de bienes. 

ix) Traslado por emisor itinerante de comprobantes de pago 

x) Traslado zona primaria 

xi) Importación 

xii) Exportación 

xiii) Venta con entrega a terceros. Esta opción será utilizada cuando el comprador solicita al remitente que los bienes sean entregados a un tercero, quien será considerado como destinatario para efecto de la información a consignar en la guía de remisión. Asimismo, se indicará el número de RUC del comprador, o en su defecto, el tipo y número de su documento de identidad y sus apellidos y nombres. 

xiv) Otras no incluidas en los puntos anteriores, tales como exhibición, demostración, entrega en uso, traslado para propia utilización; debiendo consignarse expresamente el motivo del traslado.  

Los sujetos del Nuevo Régimen Único Simplificado pueden emitir guías de remisión remitente, en estos casos no se consignará lo señalado en los literales iv, vi, x, xi y xii salvo que el domicilio fiscal de tales sujetos se encuentre en zona de frontera, en cuyo caso podrán consignar los motivos señalados en los literales x y xi.
6.3 Que datos se deben “llenar” al emitir una guía de remisión del remitente                                                     

6.4 Momento en que se debe emitir una guía de remisión del remitente

6.5 Monto mínimo para emitir una Boleta.

6.6 Que debe hacerse con los montos inferiores al mínimo.

6.7 Que detalle debe tener una Boleta.

       En conclusión:

       Bibliografía.

Enlaces de internet

Anexos

1.  descripción de una Guía de remisión – Remitente de Venta y sus partes.
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